
A z  e r ő s  s v á j c i  f r a n k  
n e m  k e d v e z e t t  a  C i h á n a k

A svájci frank tavalyi m egerősödése kedvező tlenü l 
é r in te tte  a C iba é rték es ítés i sta tisz tiká inak  alakulását.
Svájci frankban  szám olva az óriáscég sz in te m in d en  ü z le t­
ágának c sö k k en t a forgalm a az előző  esz tendőhöz  képest, 
a külfö ldön tö rtén t é r té k es íté se k  valu táiban szám olva 
azonban szám ottevően  bővü lt a C iba tavalyi forgalm a. A 
profitról szóló ada tokat csak  a tavaszi hónapokban  ism er­
te tik , annyi azonban m ár tudható , hogy a C iba nyeresége 
jócskán n ő tt az előző évhez  képest.

1995-ben a C iba világforgalm a -  svájci frankban  szá­
m olva -  20,7 m illiárd volt, 3 százalékkal alacsonyabb, m in t 
egy évvel korábban. A helyi valu ták  „kosarával” szám ítva 
v iszont a cég tavaly 6 százalékos forgalom bővülést é rt el.

Az egészségügy i m érleg  forgalm a frankban  szám olva 
2 százalékkal c sö k k e n t tavaly, m ás v a lu ták b an  szám olva 
v iszon t 8 százalékos vo lt árnövekedés. H asonló  irányzat 
fig y e lh e tő  m eg  m ás ágazatoknál is: a g y ó gyszer-é rtékes í­
té s p é ld áu l 5,83 m illiárd  frank  volt, 5 százalékkal k e v e ­
seb b  az e lőző  év iné l, hely i v a lu ták b an  szám olva v iszont 
ez az üz le tág  5 százalékkal b ő v íte tte  é r té k e s íté se it. K ivá­
ló k o n ju n k tú rá t é lv e z e tt az am erikai, a japán  és a n é m e t 
p iacon  a C ib ase n /L o ten s in  szívgyógyszer, ugyanakkor 
lassu lt a V oltaren  é r té k e s íté sé n e k  n ö v ek ed és i ü te m e . Ez 
azzal m agyarázható , hogy a v ilágpiacon egyre  inkább  
m e g je le n n e k  a -  fő leg  am erikai -  gyártók  g en e rik u s  k é ­
sz ítm ényei.

A vény  né lkü li gyógyszerek é rté k es ítése  tavaly 1,05 
m illiárd frank volt, am i frankban 12, külföldi valu tákban  
szám olva ped ig  23 százalékos növekedés 1994-hez képest.
A kiváló e re d m én y b e n  je len tő s  szerep e t já tszo tt, hogy a 
C iba 1994 végén  b e k e b e le z te  a R hone-P ou lenc Rorer 
észak-am erikai, vény  n é lkü l vásárolható gyógyszereket 
gyártó részlegét.

A k o n ta k tle n csé k e t és szem észe ti gyógyszereket gyár­
tó C iba Vision részleg eladásai e lé r té k  az 1,12 m illiárd 
frankot. Ez külfö ld i valu tákban  szám olva 13, frankban  p e ­
d ig  2 százalékos n ö v ek ed és t je le n t 1994-hez képest. K ül­
földi va lu tákban  szám olva ugyancsak szám ottevő  forga­
lom bővülésről ad o tt szám ot a C iba agrokém iai részlege, 
m íg a vegyipari alapanyagok gyártásával foglalkozó d iv í­
ziónak továbbra is k em én y  piaci fe lté te le k  közö tt k e lle tt 
tev ék en y k ed n ie .

A C iba e se té b e n  azért n yú jt m egb ízhatóbb  és valósabb 
k é p e t a külfö ld i valu tákban  tö rtén ő  szám olás a forgalom 
alakulását ille tően , m ert a vállalat te rm ék e in ek  nagyobb 
része exportra kerül, ille tve a külföldi leánycégeknél kerül 
előállításra.

G . Gy.

Per az amerikai 
gyógyszergyárak ellen

(W all S cree t Journal E u ro p e)  M in teg y  40 ezer am eri­
kai gyógyszertár n y ú jto tt b e  k e re se te t 13 nagy gyógy­
s z e rg y á r -  k ö z tü k  a G laxo W ellcom e, a C ib a-G eig y  és a 
S m ith k lin e  B eecham  -  e llen , azok ugyanis nagyvásárlók­
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nak, p é ld áu l az egészségügy i in té z m é n y e k n e k  ár­
e n g e d m é n y t adnak . A p a tik ák  egy részével a gyárak 
p ere n  kívül eg y e zség e t k ö tö tte k , m e ly n ek  é r te lm é b e n  
600 m illió  do llá rt f ize tn ek . A je le n tő se b b  hálózatok  
azonban  továbbra  is k ita rtan ak  a p e r m e lle tt. Az effajta  
á re n g ed m é n y  gyakorla ta E u ró p áb an  -  ahol a gyógy­
szerárak  tö b b n y ire  hatóság iak  -  ism ere tlen . S v éd ­
országban p é ld áu l a te ljes gyógyszerelosztó  hálózat az 
állam  k e z é b e n  van, m ely  az árakat a gyártókkal e g y ü tt 
á llap ítja  m eg. F rancia- és O laszországban  az árszabás 
azon alapul, hogy m ekkora  összege t té r ít az állam  p o l­
gárának  az általa vásárolt gyógyszerért. N agy-B ritan - 
n iában  a szabályozás valam ivel lazább, a kórházak  
p é ld áu l összefoghatnak , hogy gyó g y szerm eg ren d e­
lé se ik n é l á re n g ed m é n y t v ív janak  ki. A hatóság  
az á raka t azonban  a gyártók, n ag y k e resk ed ő k  és 
gyógyszertárak  n y e re sé g é n e k  e llen ő rzésév el kom plex  
adósém a sze rin t szabja.

N é g y m i l l i ó  d o l l á r o s  
k á r t é r í t é s  s z i l i k o n b e t é t é r t

Egy nevadai b íróság négym illió  dolláros k á rté ríté s t 
íté lt m eg  a n eg y v en h a t éves C h a rlo tte  M ah lun  javára, 
m ert a m elle  h e ly ére  tíz év e  b e é p íte t t  sz ilo k o n b e té t 
egészségügy i b án ta lm ak a t oko zo tt nála. A renói e s k ü d t­
szék  eg y ú tta l arra k ö te le z te  az egyik  legnagyobb , orvosi 
m ű sz e rek e t és g y ógyszereke t gyártó am erikai vállalato t, 
a D ow  C hem ical C o m p an y t, hogy a fé r jn ek  is fizessen  
k é tszázezer dolláros k á rté ríté s t. E z az e lső  ese t, hogy az 
évi húszm illiárd  dolláros forgalm at lebonyo lító  m a m u t­
cég  p e r t v esz íte tt. Sokan  az t várják, hogy a bírósági íté le t 
k árté rítés i bead v án y o k  ez re it fogja a D ow  C hem ica l nya­
kába zúd ítan i: a vállalat m in d e d d ig  azzal az érvvel v éd te  
ki a k e re se te k e t, hogy eg y e tlen  tudom ányosan  m egala­
po zo tt v izsgálat sem  tu d ta  m ég k im u ta tn i az összefüg ­
g és t a káros tü n e te k  (k rón ikus fáradtság , izom görcsök, 
sz ü n te len  stressz) és a sz ilikongéles im p lan tác ió k  között. 
M árp ed ig  m in teg y  félm illió  am erikai n ő  pan aszk o d ik  h a ­
sonló zavarokra. Ü g y v éd e ik  nyom ására a több i é r in te tt  
vállalat m ár fe lá llíto tt egy négym illiárd  dolláros k ü lö n le ­
ges a lapo t a k á rté ríté se k  k ie lég íté sé re  -  jogi források sze­
r in t a renói íté le t fé n y é b en  valószínű leg  a D ow  C hem ical 
sem  b ú jh a t ki tö b b é  az alaphoz való hozzájárulás alól. 
C h a rlo tte  M ah lun  azért fo lyam odo tt a b e ü lte té sh e z , m ert 
rákos szövődm ény  k ö v e tk e z té b e n  e lv e sz íte tte  m in d k é t 
m ellé t.

r

Óriás gyógyszerellátó lánc
(W all S tre e t Journal E u ro p e ) V éte li a ján la to t te t t  az 

512,2 m illió  fo n t é r té k ű  L loyds C h e m is tsre  a U nichem . 
A m en n y ib en  az ü g y le t m egvalósu l, m in d e n  ed d ig in é l 
nagyobb  gyógyszerelosztó  hálóza t jö n  lé tre  N agy-B ritan- 
n iában . A U n ich em  m in d e n  egyes L loyds e lsőbbség i 
részv én y é rt 255,5 p e n n y t a ján lo tt. Az adásvé te l k ö v e t­
k e z té b e n  a cég  jö v e d e lm e  je le n tő se n  e m e lk e d n i f o g -  
jóso lják  a U n ich em  vezető i. A társaság e g y é b k é n t 1995 
évi adózás e lő tti e re d m é n y é t legalább  49,3 m illió fontra 
becsüli.
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Richter-s iker 
Németországban

M in t arról m ár m últ év 
m árciusában h írt ad tunk , 
a M ydocalm  -  am ely  M agyarországon 
M yde ton  néven  szerepel (R ich ter 
G ed eo n  Rt.) -  központi 
tám adáspon tű  izom relaxáns sikeresen  
sta rto lt a n é m e t piacon.
A M ydocalm  M agyarországon 
hatástan i csoportjában az e lad o tt 
ta b le tták  szám át te k in tv e  vezető' 
központi izom relaxáns. Az előkelő' 
h e ly e t hatékonysága és kedvező  
tolerálhatósági hányadosa révén 
é rte  el. U gyanezek  a tu la jdonságok 
se g íte tték  széles körű  nem zetközi

e lte rjed ésé t, példáu l Svájcban, 
Japánban , T h aifö ld ö n  ille tve 
B angladesben.

Egy gyógyszerbiztonsági e lem zés 
k im u ta tta , hogy a közel harm inc év 
a latt forgalom ba k erü lt tö b b  m in t 
kétm illiárd  to lperison  hatóanyagú 
tab le tta  közel 11 m illió b e teg  
k eze lésé t te t te  lehetővé , a je le n te tt  
m ellékhatások  szám a viszont 
m eg lepően  csekély . A gyógyszer 
k lin ikai ku ta tása  -  am ely im m ár 13 
országból szárm azó adatok  alapján, 
tízezernél tö b b  m egfigyelt és 
d o k u m en tá lt e se tre  te rjed  ki -  
je len leg  is folytatódik.

A kedvező  ered m én y ek , s ezzel 
párhuzam osan a ném etországi 
S tra thm ann  AG által végze tt aktív

Buspiron
-Nem benzodiazepin típusú anxiolitikum 
-Nincs számottevő szedatív mellékhatása 
-Tartós alkalmazása során sem alakul ki tolerancia 
-Nem potenciálja az alkohol pszichés hatásait

ALKALOIDA

to c C ü »

m arke tingm unka k ö v e tk ez téb en  
a m ú lt év b en  -  1994-hez viszonyítva 
-  m egdup lázódo tt a M ydocalm  
forgalm a N ém etországban . Az 
egykori N D K  te rü le té n  m ég 
k ed v ező b b ek  az eladási statisztikák. 
A m in tegy  18 m illió m árkányi piacon 
a M ydocalm  havi 120 ezer m árkás 
e red m én y év el 8 százalékos piaci 
részarányt é rt el, tö b b  év tize d ek  óta 
sikeresen  alkalm azott és 
prom ocionált te rm ék k e l szem ben, 
m egelőzve példáu l a M agyarországon 
is ism ert S irdaludot (tizanidin). Az
1996-os e sz te n d ő  -  am ely  egyben  az 
aktív  forgalm azás harm adik  éve  -  
forgalm azási e red m én y e  m inden  
bizonnyal d ö n tően  befolyásolja a 
kész ítm én y  további nem zetközi piaci 
je len lé té t.

dr. H orváth  F eren c  
H am burg

L i n d e  G á z -  
M  a g y a r o r s z á g o n

A L in d e  G áz M agyarország Rt. 
kazincbarcikai ü zem éb en  év e n te  
1000 tonna  altatógázt állítanak  elő.
A L in d e  konszern t eg y é b k én t dr. 
Carl von L in d e  professzor alap íto tta  
m ég 1879-ben. A L in d e  AG m a m ár 
egy ike azoknak  a n é m e t 
nagyvállalatoknak, am ely ek n ek  napi 
tőzsdei jegyzései alapján a DAX- 
in d ex et szám ítják. A cég évi 8 
m illiárd m árkás forgalm ával, s több  
tízezer dolgozójával nem zetközi 
viszonylatban is a legnagyobb 
te rm elők  közé tartozik.
Bár tö b b  üzletágban  is je len  vannak, 
egyik  leg je len tő seb b  profiljuk 
a m űszaki gázok gyártása.
L evegőből előállíto tt gázokat -  
oxigént, n itrogén t és argont - ,  
kü lönböző  védó'gázokat, 
acetilén t, szén-dioxidot, 
nem esgázokat, vizsgálógázokat és 
g ázk ev e rék ek e t állítanak e lő  és 
forgalm aznak. Ezzel párhuzam osan 
a gázfelhasználáshoz szükséges 
eljárások és b e re n d ezé sek  
fejlesztésével, gyártásával és 
é rték esítésév e l is foglalkoznak. 
T e rm é k e iv e l a L in d e  AG a 
tudom ány, a ku ta tás és 
a gyógyászat sz in te  valam ennyi 
te rü le té n  je len  van.

GYÓGYSZER HÍREK



H í r m o r z s á kE r ő t e l j e s e n  n ö v e l i  a z  A s t r a  a  K + F  
k i a d á s o k a t

A dinam ikusan fejlődő svéd gyógyszeripari nagyvállalat, az Astra tavaly 40 szá­
zalékkal növelte kutatási és fejlesztési ráfordításait annak érdekében , hogy ez a te ­
vékenység is lépést tudjon tartani az értékesítés jelentős bővülésével. 1994-ben a 
cég nettó  jövedelm e 6,5 milliárd korona volt, tavaly elérte  a 8 milliárdot, s az előre­
je lzések  szerint 1996-ban 9,3 milliárd korona körül alakul majd.

H akan M ogren vezérigazgató szerint az Astra 1994-ben 3 milliárd koronát for­
d íto tt K+F-re, tavaly pedig  4,2 milliárdot. (Érdem es m egjegyezni, hogy az Astra 
1995-ben megvásárolta a Fisons kutatási és fejlesztési központjait az Egyesült Ál­
lam okban és Nagy-Britanniában.)

Jelentős m értékben  növekedett az Astránál azon dolgozók száma, akik a kuta­
tás és a fejlesztés te rü le tén  tevékenykednek . Egy esztendő  alatt a K+F stáb létszá­
ma 3000-ről 4200-ra bővült. M ogren vezérigazgató szerint cége 1994-ben a forga­
lom 12, tavaly pedig 15 százalékát fordította kutatásra és fejlesztésre.

A K+F kiadások növekm énye az Astra hagyom ányosan elsőbbséget élvező te ­
rületeire összpontosul, a kardiovaszkuláris, a központi idegrendszerre, a légzésre 
ható és a fájdalomcsillapításra használatos készítm ények kutatására és fejlesztésére.

Az Astra értékesítése éven te  m integy 30 százalékkal növekszik. Ez a jelentős 
forgalombővülés m indenekelő tt a Losec nevű készítm énynek  „köszönhető” , 
am ely slágerterm ék a gyom orfekély elleni patikaszerek világpiacán. M ogren ve­
zérigazgató szerint a K+F ráfordítások növekedésének  lépést kell tartania a forga­
lom bővülésével. Amíg az Astra üzleti teljesítm énye magas színvonalú és jövedel­
m ező marad, a cégnek  több lehetősége lesz arra, hogy egyrészről K+F központokat 
vásároljon meg, másrészről pedig  más cégekkel együtt vegyesvállalati form ában 
beruházásokat hajtson végre ezen  a területen.

Átszervezés a Hoechstnél
A ném et vegyipari és gyógyszeripari óriásvállalat, a H oechst bejelen te tte , hogy 

nagy ívű átszervezési program kere tében  számos üzem et bezár, s gyógyszeripari 
részlege dolgozóinak számát nyolcezer fővel csökkenti 1997-ig.

Jelenleg  a H oechstnek  77 term előüzem e m űködik  a világon, am elyek több 
m in t fele bezárásra kerül. A 16 gyógyszert, illetve gyógyszeripari alapanyagot gyár­
tó üzem ből hatot szün tetnek  meg. A gyógyszeripari dolgozók elbocsátására azonos 
arányban kerül sor a cég európai, ázsiai és am erikai érdekeltségeinél.

Jürgen Dorm ann cégelnök szerint a Marion Merrell Dow 7,1 milliárd dolláros 
bekebelezése a H oechst számára fontos stratégiai lépés volt a világ gyógyszergyártói 
toplistájának „felsőházába” vezető úton. Az átszervezés elsősorban arra irányul, hogy 
a H oechst hagyományos gyógyszeripari üzletága, a Marion Merrell Dow, valamint a 
ném et cég francia leányvállalata, a Roussel Uclaf integrált szervezetté váljon.

Az új vállalati szervezet kialakítása m integy 800 millió dollárba kerül, ez t az 
összeget azonban 1996-ban már sem legesítik a m egtakarítások.

A H oechst kutatási és fejlesztési tevékenységét négy helyszínre összpontosít­
ja, s en n ek  nyom án 1200 fővel csökkenti dolgozóinak számát e terü leten . T ovább­
ra is F rankfurt marad az óriásvállalat első számú term elési, kutatási és fejlesztési 
központja. E m ellett kutatási és fejlesztési tevékenység folyik majd a franciaországi 
Rom ainville-ben, a N ew  Yersey állambeli Som erville-ben, valam int a japán Kawa- 
goeban. A H oechst m egszünteti a K+F tevékenységet C incinnatiben, az olaszor­
szági G erenzanóban, Strasbourgban, valam int az angliai Swindonban.

A somerville-i gyógyszerfejlesztési központ feladata egyebek között a straté­
giai tervezés koordinálása lesz, beleértve az engedélyeztetési eljárások lebonyolítá­
sát és a m arketinget is. Szakértők szerint azért szükséges a koordinációs szervezet 
létrehozása, m ert idáig tú l sokáig tartott a H oechst-gyógyszerek útja a piacra.

Karl-Gerhard Seifert, a vállalat gyógyszeripari üzletágának vezetője szerint a 
H oechst, a Marion M errell Dow és a Roussel összevonása magas fokú szinergiát, 
költségcsökkentési lehetőséget, nagyobb bevéte lt és jobb növekedési lehetőséget 
hoz a cég számára a jövőben.

G onda György
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(Reuter) Módosítani volt kénytelen az 
utolsó negyedévi forgalomcsökkenés és az 
év végi francia vasutassztrájk nyomán az 
1995-ös eredményekre vonatkozó előrejel­
zéseit a Rhone-Poulenc. A társaság koráb­
ban ké t számjegyű növekedést jósolt az el­
m últ évre. Arról, hogy az 1994-es ered­
ményhez -  1,95 milliárd frank nettó nyere­
séghez -  képest m iként változik az ered­
mény, a társaság nem nyilatkozott. A végle­
ges adatokat a hónap végén hozzák nyilvá­
nosságra. A cég szóvivője elmondta, hogy a 
háromhetes vasúti sztrájk alatt kényszerű­
ségből leállt a Rhone-Alpes termelőegység. 
Tavaly a céget a Fisons megvásárlása és in­
tegrálása következtében extraköltségek is 
terhelték.

(Financial Times) Felbontották a felek 
azt a tavaly áprilisban kötött megállapodást, 
melynek értelmében az Egyesült Államok 
legnagyobb egészségügyi vállalata jött vol­
na létre. A Wellpoint és a Health Systems 
International azért döntött a szakítás mel­
lett, mert a két cég vezetősége nem tudott 
megegyezni a hatalom megosztásáról. Az 
egyesülési megállapodás értelmében a 
Wellpoint 55 százalékos részesedéshez ju­
tott volna az új vállalatban. A kisebbik tu­
lajdonos vezetőségével abban állt a vita, mi 
is az ő szerepük.

(Reuter) A Zeneca körül kerengő mind 
hangosabb adásvételi pletykák nyomán fel­
ívelőben a cég részvényeinek árfolyama. 
Kiváltképp akkor mozdultak fölfelé az 
árak, amikor a svájci Roche neve merült fel 
pályázóként. Elemzők mindazonáltal úgy 
tartják, nem valószínű, hogy a Roche aján­
latot nyújtana be a brit cégre. A másik 
pletyka, miszerint ilyet a Merckkel közö­
sen tenne, még kevésbé hihető-mondják. 
E z utóbbi eset ugyanis arról tanúskodna, 
hogy a ké t cég a Zeneca különböző ágaiban 
érdekelt, azokat egymásról leválasztani vi­
szont nehéz feladat.

(Financial Times) Két évvel az eredeti 
határidő előtt leállították az Egyesült Álla­
mokban azt a kísérletet, melyben 18 ezer 
dohányos részvételével a vitaminok rákel­
lenes hatását vizsgálták. Az alapfeltevésnek 
ugyanis pontosan az ellentéte bizonyoso­
dott be: a kísérlet negyedik évében az A-vi- 
tamint és béta-karotint fogyasztó résztve­
vők között 28 százalékkal több tüdőrákos 
volt, m int a placebót kapó csoportban, és a 
halálozások száma is 17 százalékkal volt na­
gyobb. A 12 millió dolláros kísérlet kudarca 
számos gyógyszergyár számára jelent rossz 
hírt. Kiváltképp a Roche szomorkodhat, a 
svájci gyár ugyanis évi 100 millió dollár ér­
tékű béta-karotin értékesítésére számított.

HÍREK



JAVALLATOK: bakteriális eredetű alsó- óf-felső légúti fertőzé 
lágyrész fertőzések, húgyivarszervi fertőzések] egyéb fertőzések, 
pl. septicaemia, osteomyelitis, peritonitis, műt# utáni fertőzések. 
A D A G O LÁ S: G y e rm e k e k n e k : 7 -1 2  év : napi 3x10 ml 
Augmentin 156 ̂ / 5  ml szirup*, vagy napi |x 5  ml 312 m g/5 r 
szirup*. 2 -7  é v : napi 3x5 mífSó mg / 5  mi szirup*. 9  h ó -2  i 
napi 3x2.5 ml 156 m g/5  ml szirup*. 'Súlyos fertőzésben a  fenti 
szirup adagok megduplázhatok. F e ln ő tte k n e k  é s  12  é v  
fe le tt:  szokásos adag napi 3x1 AUGMENTN 375 mg tabletta. 
Súlyos fertőzésben napi 3x1 AUGMENTIN 625 mg tabletta.
Az AUGMENTIN kezelés 14 napon túl csak alapos mérlegelés - 
után folytatható. 0*9 h ó n a p o s  g y e r m e k e k n e k :  egyelő^ 
nem áll rendelkezésre megfelelő orális készítmény. ELLEN- 
JAVALLAT: penicillm'túlérzékenység FIG Y ELM EZTETÉS 
néhány AUGMENTlN-nel kezelt betegnél változás volt észlelhető 
a rrjájfunkciós próbák eredményeiben, ezért súlyos májműködési 
zastarban szenvedő betegeknek csak óvatosait adható.
Beszűkült vesefunkció esetén az AUGMENTIN!adagolását az y  
alkalmazási előírásnak megfelelően módosítani kell. Terhesség 
idején az AUGMENTIN kezelés nem ajánlott fagy kizárólag Kóróséra
az  «tóny/kock TovWf
Szoptatás alatt az  anyatejben a  penicillin nyomokban kimu­
tatható. MELLÉKHATÁSOK: ritkák és többnyire múló'jel-s. 
legűek. Hasmenés, pseudomembranosus colitis, emésztési /  
zavarok, nausea, hányás és candidiasis előfordulhatnak.
Ha az orális terápia során gastrointestinal tünetek jelenf- 
keznek, ezek csökkenthetők az AUGMENTIN étkezések 
kezdetekor való bevételével. Ritkán előfordult még erythe- 4 
ma multiforme, Steverts-Johnson szindróma és kivételes 
esetben exfoliatív dermatitis. Penicillin terápián lévő 
betegnél súlyos és esetenként halálos 
túlérzékenységi (anafiiaxiás) reakciókat 
és dngioneurotikus oedemát közöltek.
Hepatitist és cholestaticus sárgaságot *«(1

információval 
késxséggol állunk  
r»ndolk»xésér»$

Smith Kiin» Baacham

M agyarországi 
In f. és Sxarvix Iroda 
1073. Budapest, 
Frank»I L  o . 30-34A U G M EN TIN  p o r  

1 s z i r u p h o z  3 1 2  
m g /5  m l (100 ml

is jelentettek Csalán- és kanyaró­
szerű Kiütések esetén a  kezeíest be 
kell szüntetni A UG M ENTIN 
3 7 5  m g  f i l m ta b U t t a  
(tablettánként 250 mg omoxi- .
Cilim es 125 mg klavulánsav)
A U G M EN TIN  6 2 5  m g  
f i l m ta b l e t t a  (tablettánként 500 mg 
amoxicillin és 125 mg klavulánsav). AUG - 
M ENTIN p o r  s z i r u p h o z  1 5 6  m g / 5  m l 
(100 ml szirup elkészítéséhez, az elkészített szirup 5 ml-e 
125 mg amoxicillint és 31.25 mg klavulánsavat tartalmaz).

e 250 mg amo4cillint és 
62 .5  mg klovuláésavat 
tartalmaz). Az orális

az  amoxicillin irihidrát, 
a  klavulánsav pedig 
káliumsó formó|ában

véd  je g y z e t t  n év , 

K éd:*A U G /301 / H / 9 6 . 0 1

intravénás formában is

SmithKIme Beecham
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D I C L O F E N A C  D U O  I f H A R M A V I T  7 5  M G  K A P S Z U L A  

D I C L O F E N A C  - N a

A  N E V E ,  A Z  Á R A ,
A  G Y Á R T Ó J A  A L A P J Á N  

G E N E R I K U M N A K  
H I N N É . . .

A  d i c l o f e n a c  a  v i l á g  l e g g y a k r a b b a n  f e l í r t  n e m - s z t e r o i d  g y u l l a d á s ­
g á t l ó j a .  A  P h a r m a v i t  m o s t  e g y  o r i g i n á l i s ,  s z a b a d a l m a z t a t o t t  t e c h n o l ó g i a i  

e l j á r á s s a l  k é s z ü l ő  ú j  d i c l o f e n a c - k é s z f t m é n n y e l  j e l e n t k e z i k  
a  g y ó g y s z e r p i a c o n .  D u ó .  P h a r m a v i t  7 5  m g . k a p s z u l a .

A  k a p s z u l a  z s e l a t i n  b u r k a  a  g y o m o r s a v  h a t á s á r a  r ö v id  i d ő n  b e lü l  o l d ó d i k .  A  f e l s z a b a d u l ó  
1 - 2  m m - e s  p e l l e t e k  a k a d á l y t a l a n u l  j u t n a k  á t  a  p y lo r u s o n ,  íg y  e l k e r ü l h e t ő  a  m a g a s  

d i c l o f e n a c - k o n c e n t r á c i ó  a  g y o m o r b a n .  A  d u o d é n u m b a  j u t v a  a  2 5  m g  e n t e r o s z o l v e n s  
b e v o n a t ú  d i c l o f e n a c  g y o r s a n  f e l s z ív ó d ik ,  b iz to s í t v a  a  g y o r s  f á j d a l o m c s i l l a p í t ó  h a t á s t  

A z  5 0  m g  p e d i g  ó r á k o n  á t ,  f o l y a m a t o s a n  o l d ó d i k  k i, 
a  h o s s z ú  t á v ú  h a t á s t  g a r a n t á lv a .

D E
M E G

ÉLETRE VALÓ Pharmavlt
Gyógyszergyár

Veresegyház



R e k o r d é v r e  s z á m í t  
a z  U S A  g y ó g y s z e r i p a r a

Az am erikai gyógyszergyárak részvényeinek tőzsdei árfo­
lyama folyamatosan em elkedik , az osztalékok k é t szám je­
gyűek, az értékesítés pedig  dinam ikusan növekszik. M inden 
oka m egvan tehát az USA vezető  gyógyszergyárai m enedzs­
m en tjének  a derűlátásra, s előrejelzéseik szerint az 1996-os 
esztendő  a nyolcvanas évek elejének  k iem elkedő  konjunk­
túráját is felülm úlja majd. Az értékesítés bővülését segítik a 
korábbinál szabadabb árem elési lehetőségek, valam int az át­
szervezésből, az iparági áramvonalasításból fakadó m egtakarí­
tások. A je lek  szerint véget ért az elbocsátások korszaka a 
gyógyszeriparban, az ágazatnak nem  kell tartania a Clinton 
elnökségének kezdetén  beígért -  az iparág számára kedve­
zőtlen -  átfogó társadalombiztosítási reformoktól.

A világ tíz vezető, amerikai és nyugat-európai gyógyszer­
birodalm ának forgalma az előrejelzések szerint idén 8 száza­
lékkal növekszik, s eléri a 106,2 milliárd dollárt. N em  lehet 
panaszra ok a nyereség alakulását illetően sem: a tíz vállalat 
nettó  profitja 18,6 milliárd dollár lesz, 12 százalékkal maga­
sabb az előző évinél. A Cow en and Co. ágazati elem ző cég 
vélem énye szerint az iparág legjobbjai idén m egism ételhetik  
a 20 százalék körüli profitnövekedést.

Az elm últ esztendőkben  a felvásárlások és a fúziók szá­
m ottevően átform álták a gyógyszeripar „ tá jképét” . 1995-ben 
a gyógyszer- és egészségipari cégbekebelezések  és fúziók ér­
téke 41,2 milliárd dollár volt, ami rekordot je len t az egy évvel 
korábbi -  akkor is csúcsnak számító -  36,1 m illiárdhoz k é­
pest. A legnagyobb értékű  ügyletek közül érdem es kiem elni 
hármat: a Glaxo 14 milliárd dollárért vásárolta fel a W ellcom e 
céget, a H oechst 7,1 milliárd dollárt fizetett a Marion M errell 
Dowért, az U pjohn és a Pharmacia egyesülése pedig 7 m il­
liárd dollárt m ozgatott meg.

Szakértők szerint a felvásárlási és fúziós láz az idén is 
folytatódik. Kérdés persze, hogy kik kerü lnek  sorra. A Wall 
S treet szerint várható, hogy a Bristol-M yers Squibb, valamint 
az Eli Lilly közepes m éretű  cégeket kebeleznek  be, többek 
között szóba jöhe t a M onsanto Searle and Co. egysége és a 
W arner-Lam bert Co. is. (Az európai nagyvállalatok közül 
idén valószínűleg a felvásárlók sorában lesz a C iba-Geigy és a 
Sandoz is -  a Business W eek  elem zése szerint.)

Az am erikai gyógyszeripar „egészségét” ném ileg károsan 
befolyásolja, hogy nem igen van a tarsolyban olyan új készít­
m ény, am ely további nagy bevé te leke t eredm ényezne. Alig 
van olyan új term ék, am elynek éves forgalma a piaci beveze­
tés után m eghaladná az egym illiárd dollárt. K ivételnek szá­
m ít az olasz Institu to  G entili osteoporosisgyógyszere, a Fosa­
max (am elyet az USA-ban a M erck forgalmaz), valam int a 
Johnson and Johnson Risperdal nevű készítm énye.

N em  túl biztató az ágazat távolabbi jövőjét illetően, hogy 
az am erikai gyógyszeripari vállalatok a korábbinál keveseb­
b e t fordítanak kutatásra és fejlesztésre. A felvásárlások és az 
egyesülések nyom án az „új” cégek általában csökkentik  
K+F kiadásaikat. A Pharm aceutical Research and M anufac­
turers o f America felm érése szerint az óceán túlsó partján 
1995-ben az iparág 8 százalékkal bővítette K+F kiadásait, ez 
volt a legkisebb növekedés az elm últ k é t évtizedben.

A gyógyszeripari konjunktúra erősödésének irányába hat 
viszont, hogy az USA-ban az orvosok újabban a m ű té tek  és a 
pszichoterápiás kezelések helyett inkább gyógyszeres keze­

lést javasolnak, term észetesen az akut esetek  kivételével. 
Ugyancsak kedvező a gyártók számára, hogy egyre bővül si­
kerkészítm ényeik fogyasztóinak tábora. A statisztikák szerint 
például a koleszterinszint-csökkentő készítm ények forgalma 
az elm últ évben ugrásszerűen m egnőtt, s hasonló irányzatot 
m utat m ég számos „nagyágyú” forgalmának alakulása.

M indent összevetve: idén az amerikai gyógyszergyárak for­
galma a tavalyi 63,5-ről várhatóan 79,5 milliárd dollárra növek­
szik, az ágazatban foglalkoztatottak száma pedig negyedmillió­
ról 260 ezerre. Tavaly az egy dolgozóra jutó term elés a gyógy­
szeriparban 257 ezer dollár volt, idén pedig meghaladja majd a 
301 ezret, tehát jelentősen em elkedik a term elékenység is.

gyógyszerpiacán
1995 első 11 hónapjában a világ tíz legnagyobb gyógyszer- 

piacán m inden várakozást felülm últ a forgalom. (A tavalyi esz­
tendő  egészére vonatkozó végleges adatok csak a nyár elején 
lesznek elérhetők.) A gyógyszerpiaci forgalomra szakosodott 
IM S piackutató intézet adatai szerint a tavalyi esztendő  első 
11 hónapjában a tíz legnagyobb piac 125,7 milliárd dolláros 
forgalmat bonyolított le, ami 8 százalékos bővülést je len t az 
előző év azonos időszakához képest. A tizenegy havi forgalom 
3 milliárd dollárral volt magasabb, m int az előző teljes év for­
galma. (Érdem es m egjegyezni, hogy 1994-ben az értékesítés 
az előző évhez képest 5 százalékkal bővült.)

A k iem elkedő  ü tem ű növekedésben nagy szerepet já t­
szott a világ ké t legnagyobb gyógyszerpiacának, az am erikai­
nak és a japánnak a dinam ikus bővülése. A tavalyi év első 11 
hónapjában az USA-ban a gyógyszerforgalom 10 százalékkal 
bővült, s elérte az 52,2 milliárd dollárt. Japánban a forgalom 
24 milliárd dollár volt, 9 százalékkal több, m int egy évvel ko­
rábban. A leglassabban bővülő piac az olasz volt, ahol 4 száza­
lékos növekedés m elle tt az értékesítések  összege 7 milliárd 
dollár volt. A lassúbb forgalom növekedést az magyarázza, 
hogy az olasz korm ány a szigorú költség-ellenőrzési rendszert 
a gyógyszeriparra is k iterjesztette.

N agy-Britanniában 9 százalékos volt a forgalombővülés, 
az eladások összesített értéke pedig  elérte az 5,7 milliárd dol­
lárt. Franciaországban 6, N ém etországban pedig  7 százalék­
kal növekedtek  a gyógyszeripari eladások. A tavalyi év első 
11 hónapjában a gyógyszer-értékesítés Franciaországban 
13,7, N ém etországban pedig 15,1 milliárd dollár volt.

Ami az egyes gyógyszercsoportok forgalmát illeti: a leg­
nagyobb ü tem ben a légzőszervi m egbetegedések  kezelésére, 
illetve gyógyítására használatos készítm ények forgalma bő­
vült. Ezekből a készítm ényekből a tíz legjelentősebb piacon 
13 százalékkal növekedett az értékesítés, s elérte a 13,1 mil­
liárd dollárt. T izen k é t százalékos növekedést regisztráltak a 
központi idegrendszerre ható, a fertőzések elleni, valam int a 
vér összetételére ható gyógyszerek forgalmában, am ely 16,2, 
13,1, illetve 7,1 milliárd dollár volt.

Az IM S szerint a szívgyógyszerek, valam int az em észtő­
rendszerre ható készítm ények forgalma azért bővült a koráb­
binál lassabban, m ert m indkét terü leten  fokozódott a gyártók 
versenye. Az első esetében  a növekedés 4 százalék, az u tób­
binál pedig  6 százalék volt, s a forgalom elérte a 22,6, illetve a
21,4 milliárd dollárt.

G onda György

^ P ío cGAZDASÁGOS TERÁPIA GYÓGYSZER



Gyógyszerforgalmi világrekord 
1995-ben

Az IM S In ternational p iacku ta tó  cég összefoglaló adatai szerin t a világ 
gyógyszerforgalm a m in d en  korábbi reko rdo t m eg d ö n tö tt tavaly, s ez a 
te lje s ítm én y  elsó'sorban az am erikai piac bőv ü lésén ek  köszönhető . A világ 10 
legnagyobb gyógyszerpiacán a vénykö teles k ész ítm ények  forgalm a 8 
százalékkal n ö v ek ed ett, s e lé rte  a 139 m illiárd dollárt. Ö sszehasonlításul: 1993- 
ban 1, 1994-ben ped ig  5 százalékkal n ö v ek e d e tt a vénykö teles gyógyszerek 
k iskereskedelm i é r té k es ítése  a világon.

Az E gyesü lt Á llam okban 10 százalékkal n ö v e k e d e tt tavaly a gyógyszer­
érték es ítés , 54,7 m illiárd dollárra. M ég  en n é l is d inam ikusabban  -  11 száza­
lékkal -  bővü lt a gyógyszer-értékesítés Spanyolországban, ahol 4,76 m illiárd 
do llárt é rt el a gyógyszerforgalom . N agy-B ritann iában  a n ö v ek ed és 9 szá­
zalékos volt, a b ritek  6,25 m illiárd dollárt k ö ltö ttek  vén y k ö te les  
k ész ítm én y ek re . A világ m ásodik  legnagyobb gyógyszerpiacán, Japánban  8 
százalékos n ö v ek e d és t regisztráltak , az ázsiai sz igetországban a 
gyógyszerforgalom  26,44 m illiárd dollár volt. U gyancsak 8 százalékos volt a 
n ö v ek ed és B elg ium ban, ahol az é r té k es íté s  e lé r te  az 1,98 m illiárd dollárt. 
N ém eto rszág b an  7, F ranciaországban 6 százalékos vo lt a n ö v ek ed és 16,5, 
ille tve  15,1 m illiárd dolláros forgalom  m e lle tt. O laszországban 4,
H olland iában  p ed ig  5 százalékkal n ö v e k e d e tt a v én y k ö te le s  gyógyszerek 
forgalma.

A legnagyobb forgalom növekedésre azokon a gyógyszercsoport- 
te rü le te k en  k erü lt sor, ahol szám os új te rm é k e t d o b tak  piacra. K iem elked ik  a 
fertőzés ellen i k ész ítm én y ek  forgalm ának növekedése , am ely  13 százalékos 
volt tavaly. E b b e  a kategóriába ta rtoznak  az an tib io tikum ok , a vírus elleni 
készítm ények , b e leé rtv e  a herpesz- és az A ID S -készítm ények . E zekbő l a 
gyógyszerekből tavaly 14,7 m illiárd dollár forgalm at bonyo líto ttak  le.

A légzést könny ítő  k ész ítm én y ek  forgalm a tavaly ugyancsak 13 százalékkal 
n ö v ek ed ett, s e lé r te  a 14,2 m illiárd dollárt. A központi idegrendszerre  ható 
k ész ítm én y ek  világforgalm a 1995-ben 18 m illiárd dollár volt, 12 százalékkal 
több , m in t egy évvel korábban. E b b en  a kategóriában  a leg több  gyógyszer az 
U SA -ban fogyott, 9,69 m illiárd dollár volt a forgalom, 14 százalékkal m agasabb, 
m in t 1994-ben.

A vér összeté te lét -  beleértve a koleszterint -  befolyásoló készítm ények 
forgalma tavaly 7,86 milliárd dollár volt, 13 százalékkal több, m in t egy évvel 
korábban. A világ országainak többségében  a „legkapósabb” készítm ények 
továbbra is a szívgyógyszerek, valam int az em észtőrendszerre ható gyógyszerek 
voltak. A világ első számú, a legnagyobb forgalmat m agáénak tudó gyógyszere a 
Glaxo W ellcom e Zantac nevű  készítm énye volt 1995-ben. A statisztikák tanúsága 
szerint az előbbi k é t gyógyszercsoport forgalma kisebb ü tem b en  növekszik, m in t

a többieké. Ez m indenekelő tt 
azzal magyarázható, hogy 
a szabadalmi védettség  
lejártával je len tősen  
növekszik a verseny 
a generikus készítm ények 
gyártói között. É rdem es 
m egem líteni, hogy tavaly a 
szívgyógyszerek világforgalma 
4 százalékkal növekedett, s 
elérte  a 24,9 milliárd dollárt. 
Az em észtőrendszerre ható 
készítm ényekből az előző 
évinél 6 százalékkal többet 
é rtékesíte ttek , összesen 23,6 
milliárd dollár értékben.

Gonda György
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H í r m o r z s á k

(Finacial Tim es) Forgalma alapján a 
világ legnagyobb gyógyszergyártóija, a 
Glaxo úgy tűnik, feladja harcát az 
Egyesült Államokban fekélyellenes 
gyógyszere, az évi 2,2 milliárd font 
bevételt hozó Zantac szellemi 
jogvédelmének 2002-ig való 
meghosszabbításáért. A rivális generikus 
gyógyszerek feltehetőleg 1997 nyarától 
kezdik majd elárasztani a piacot-  
vélekedik Richard Sykes, a Glaxo 
ügyvezető igazgatója. A társaság éves 
eredményei egyébként azt mutatják, 
hogy a Zantac forgalma Németországban 
a felére csökkent, miután jogvédelme ott 
tavaly júliusban lejárt. Az év hátralévő 
részében máris 15 konkurens terméket 
dobtak piacra a versenytársak.
A visszaesés nyomán a Zantac eladásai 
4 százalékkal, 2,2 milliárd fontra estek 
vissza, forgalomcsökkenésre a termék 
nyolcvanas évekbeli piacra dobása óta ez 
az első példa. A Zantac globális 
piacrészesedése 34-ről 31 százalékra apadt 
az elmúlt évben, ami elsősorban a svéd 
Astra Losece támasztotta verseny 
eredménye. A Glaxo második 
legismertebb gyógyszere, a Zovirax tavaly 
1 százalékkal kevesebbet, 85 millió fontot 
hozott a társaság konyhájára. A cég adózás 
előtti eredménye 1995-ben 1,93 milliárd 
fontról 2,5 milliárdra emelkedett.

(Financial T im es/The Guardian) A 
magas kamatdíjak és a nagy tőke- 
befektetések következtében mindössze 
8 százalékkal nőtt tavaly a SmithKIine 
Beecham adózás előtti nyeresége, m ely  
így 1,3 milliárd fontot te tt ki.
A kereskedelmi profit ezzel szemben 19 
százalékkal, 1,47 milliárd fontra 
emelkedett. A társaság adósságai -  1,8 
milliárd font -  idén némileg tovább 
em elkednek -  sorolja Hugh Collum 
pénzügyi igazgató. Ezenközben a 
tőkekiadások is növekednek, 78 termelő 
üzem et ugyanis átalakít, és egy kutatás- 
fejlesztési laboratóriumot épít a cég.
A z elmúlt évben az új gyógyszerek 
képesek voltak ellensúlyozni azt a forga­
lomcsökkenést, amelyet a SmithKIine 
fekély elleni gyógyszerének, a Tagamet 
engedélyének amerikai lejárása okozott. 
A z új gyógyszerek értékesítése 40 szá­
zalékkal, 1,12 milliárd fontra emelkedett, 
míg a Tagameté 42 százalékkal, 28 millió 
fontra csökkent. A társaság 512 millió font 
nyereségre tett szert Animal Health 
üzletágának eladásából, amit az amerikai 
Pfizer vett meg. A társaság úgy tűnik 50 
millió fontot lesz kénytelen kifizetni 
azoknak a gyógyszertáraknak, amelyek 
kifogásolták, hogy egyes gyógyszergyárak 
nagy vásárlóiknak árengedményt adnak. 
További gondot je len t az az iparági 
vizsgálat, amit az egészségügyi 
minisztérium indított a klinikai teszteket 
illetően. Lehet, hogy a kormány által a 
tesztek elvégzéséhez a SmithKIine-nak 
fizetett összeg sért bizonyos törvényeket, 
így kártérítést kell fizetnie.
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Akupunktúra az egyetemen
(M adrid) A gyógyítótevékenységek skálájának ké t 

végpontja -  az európai típusú, kísérleteken felnó'tt 
orvostudom ány és a szakértelem  nélküli kuruzslás -  között 
sok á tm ene t van: gyógymódok, am elyeket részint elutasít, 
részint elfogad az akadém ikus orvoslás. Az írisz- és inga­
diagnosztika, talpmasszázs, energiaátvitel, ráolvasás és 
társaik közül egyre több hivatalos gyógyítóintézm ény falai 
között nyer polgárjogot egy ősi keleti eljárás: az 
akupunktúra. A hangsúly inkább a terjedésen, m intsem  az 
elism erésen van, hiszen a szakma élvonala számára rég nem  
kérdéses a tűgyógyászat hatékonysága: az Egészségügyi 
Világszervezet (W H O ) mozgásszervi m egbetegedések, 
reum ás fájdalmak, gyomorfekély, és további 45 kórkép 
esetén  k ifejezetten  ajánlja ezt a gyógymódot.

A m adridi C om plu tense E gyetem  orvosi karának 
mozgásszervi betegségekkel foglalkozó in tézetében 
negyven gyakorló orvos folytat posztgraduális akupunktúrás 
tanulm ányokat. A három éves kurzust Csi-ker Jüan tajvani 
professzor vezeti, s a képzésben egy tajvani ku ta tó in tézet és 
a tajcsungi egyetem  szakértői is közrem űködnek. Jüan 
professzor európai típusú belgyógyászati tanulm ányok után 
szakosodott az akupunktúrára. V élem énye szerint az 
akupunktúra nem  csak egy technika, hanem  saját elm életi 
alapokon nyugvó rendszer. A bőr bizonyos pontjainak tűvel 
való ingerlését a tajvani orvosdoktor „energiagyógyászat”- 
k én t határozza meg. „M eleg” és „h ideg” -  vagyis 
energiahiányos illetve energia-túltengéses -  állapotnak 
tekinti az akupunktúrás orvos az általa kezelt betegségeket. 
Európában az akupunktúrás in tézm ények nem  kapcsolód­
nak olyan eleven szervezetté, m int am elyek a szív- vagy a 
vesebetegek  gyógyításával foglalkoznak. Azonban ezt a 
gyerm ekbetegséget kinövi a szakma: a madridi egyetem  
programját már átvették  a sevillai, granadai és zaragozai 
orvosegyetem ek is. Az akupunktúra oktatását in tézm énye­
síteni kellett, m ert sokan nagy üzlete t látnak benne, s 
próbálkoznak töredékes akupunktúrás ism eretek 
alkalmazásával, orvosi alapképzettség nélkül -  idézte 
Encarnación Alvarez Simó doktornőt, az egyetem  
fizikoterápiás in téze tének  egyik vezetőjét a spanyol El País. 
Csi-ker Jüan professzor is ragaszkodik ahhoz, hogy csak 
orvosi egyetem ek adhassanak akupunktúrás képzést, hiszen 
nem csak az ingerlendő pontok helyét és a tűk  kezelésének 
készségét kell elsajátítani, hanem  a kórfelism erést is, ami 
magas szintű fiziológiai és biofizikai ism ereteket követel.

Az új készítmények 
dinamizálják az SB-t

A jelentős összegű kam atterhek és az erőteljes beruházási 
tevékenység ellenére kedvező üzleti évet zárt tavaly Nagy- 
Britannia m ásodik legnagyobb gyógyszeripari cége, a Smith- 
Kline Beecham. Bruttó nyeresége 1,36 milliárd font volt, 8 
százalékkal több, m int egy évvel korábban.

1995-ben az értékesítés 16 százalékkal bővült, s elérte a
7,01 milliárd fontot. E n n ek  az összegnek 19 százaléka, vagyis 
1,47 milliárd font profit volt. H ugh Collum  pénzügyi igazga­
tó szerint idén növekszik a vállalat hitelállománya, em ellett 
jelentős összegeket fordítanak a 78 gyártóüzem  korszerűsítő-
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sére és új kutatási-fejlesztési központok építésére. A Sm ith- 
Kline Beecham  1996-ban a tervezettnél 600 millió fonttal 
többet fordít beruházásra, ám ez jövőre csökkenni fog.

A gyógyszergyár új term ékeinek  értékesítése ellensú­
lyozza néhány korábbi „nagyágyú” forgalmának vissza­
esését. Különösen a T agam et nevű, a gyom orfekély gyógyí­
tására használatos sztárkészítm ény forgalmának csökkenésé­
vel kell számolnia a cégnek, m iután a T agam et szabadalmi 
védettsége az E gyesült Államokban lejárt, szabad az ú t a ge­
nerikus készítm ények előtt. T avaly a T agam et értékesítése 
42 százalékkal csökkent, s 286 millió font bevéte lt hozott a 
vállalatnak. Az új készítm ények forgalma viszont 40 szá­
zalékkal bővült, s 1,12 milliárd font bevéte lt je len te ttek .

Az úgynevezett fogyasztói egészségügyi cikkek  üzletágá­
nak forgalma 35 százalékkal növekedett, s elérte a kétm il­
liárd fontot. E n n ek  az üzletágnak a profitrátája 16,5 százalék 
volt. A kiváló forgalmi és nyereségességi adatok alakulásá­
ban nagy szerepet játszott a S terling cég integrálása, am elyet 
1994-ben kebeleze tt be a Sm ithK line Beecham. Szám ítások 
szerint ennek  az üzletágnak az értékesítése a S terling nélkül 
csak 10 százalékkal bővült volna.

A vállalat számára 512 millió font bevéte lt hozott állat­
egészségügyi üzletága, am elyet az am erikai Pfizer vásárolt 
meg. A cég 250 millió font tartalékot képze tt trösztellenes 
árképzési vizsgálat, valam int az ugyancsak az USA-ban folyó 
klinikai laboratóriumi vizsgálat esetleges büntetéseire. 
E gyébkén t 1995-ben a vállalat 109 millió fontot fordított ka­
m atfizetésre, ami kétszerese az előző évinek.

G. Gv.

Leépítés a Rhone-Poulenc 
Rorernél

A Rhone-Poulenc Rorer (RPR) am erikai gyógyszeripari 
vállalat -  am elyben a francia R hone-Poulenc tulajdoni há­
nyada 68 százalékos -  1997 végéig 2900 dolgozót elbocsát.
Az R PR  tavaly 4 milliárd dollárért bekebelez te a brit Fisons 
céget, az elbocsátásokat a párhuzam os tevékenységek m eg­
szüntetése indokolja. M ichel de Rosen vezérigazgató a lét­
szám csökkentéstől több m int 100 millió dollár m egtakarítást 
vár. A 26 ezer dolgozó közül idén 1600 elbocsátására kerül 
sor. A m unkahelyek egy része azért szűnik meg, m ert az 
R PR  néhány nem  alapvető üzletágát eladja.

M indezzel párhuzam osan „átrendezésre” , illetve kisebb 
m értékű  bővítésre is sor kerül. K ínában növekszik az alkal­
m azottak száma, s egyes üzletágakban szó lehet létszám bőví­
tésről. A Fisons tudom ányos m űszereket előállító részlegé­
nek  értékesítéséről m ég a cégfelvásárlás elő tt m egállapodtak 
az am erikai T h erm o  Instrum ent System s vállalattal. H írek 
szerint a 202 millió fontos ügylet ham arosan te tő  alá kerül.

A RPR értékesítése tavaly az 1994. évi 4,49-ről 5,14 mil­
liárd dollárra növekedett. N ettó  nyeresége elérte a 337,8 m il­
lió dollárt, ami m integy 10 millióval kevesebb, m in t egy év­
vel korábban. A cég 10 legkapósabb készítm ényének  é rté ­
kesítése tavaly 20 százalékkal bővült. A Lovenox szívgyógy­
szer forgalma tavaly 30 százalékkal növekedett, s bevétele 
300 millió dollár volt. Az Azmacort asztmagyógyszer értéke­
sítése 1995-ben 42 százalékkal növekedett, 208 millió dollár 
bevéte lt eredm ényezett a vállalatnak.

G. Gy.
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Az összeolvadás „áldásai"
A tavaly fuzionált svéd-am erikai gyógyszeripari vállalatbirodalom , a Pharm acia 

and U pjohn átszervezéssel járó kiadásai nettó  nyereségét az 1994. évi 833-ról 739 
millió dollárra csökkente tték . E költségek nélkül a vállalat adózás eló'tti nyeresége 
924 millió dollár le tt volna. A vállalat egy részvényre 1,43 dollár osztalékot fizet.

Az em líte tt költségek 10-20 százalékkal haladták m eg a tervezettet. A dolgo­
zók szám ának csökkentése  34-ről 30 ezerre a vártnál ugyancsak több kiadással járt.

Bob Salisbury pénzügyi igazgató szerint a fúzió a tervek  szerint halad, s az új 
cég a folyam at befejezésekor „hozza” m ajd a te rveze tt e redm ényeket.

John Zabriskie vezérigazgató úgy véli, hogy az összeolvadás a cég számára 
1998 végéig több  mint  félm illiárd dollár m egtakarítással jár.

1995-ben a Pharm acia és az U pjohn egyesített forgalma 3,6 százalékkal növe­
k e d e tt 1994-hez képest, s elérte  a 6,9 milliárd dollárt. A cégvezetés számára egyér­
telm ű, hogy a forgalom növekedés elm aradt az ágazati átlagtól, az erők egyesítése 
azonban számottevő' hatékonyságjavulással fog járni.

A vezérigazgató szerint az idei forgalm at továbbra is befolyásolja, hogy a két 
„eló'dvállalat” több készítm ényének  szabadalm i védettsége 1996-ban m egszűnik, 
ám  jövőre a forgalom gyorsuló ü tem ű  bővülésével lehe t számolni.

Gonda György
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(Reuter) A ném et Bayer kénytelen  
volt felülvizsgálni tavalyi, az eladások 5 
százalékos növekedéséről szóló jóslatát. 
M int Manfred Schneider, a csoport 
igazgatótanácsának elnöke elmondta, a 
végleges 1995-ös adatokról ugyan még  
korai volna beszámolni, az viszont biztos, 
hogy a tavalyi árfolyamváltozások 
jelentősen rányomták bélyegüket az 
eredményekre. A Bayer 1994-ben 43,42 
milliárd márkás értékesítést 
könyvelhetett el. Egyelőre kérdés az is, 
hogy a cég képes volt-e túlszárnyalni 
1989-es, 4,1 milliárd márkás, 
rekord nagyságú adózás előtti nyereségét, 
ami az első kilenc hónap adatai alapján 
igencsak valószínűnek tűnt. Osztalékot 
azonban m indenképpen fizetnek  -  
biztosította a részvényeseket, bár további 
részleteket nem közölt. A csoport az 
1994-es eredmény nyomán k é t márkával, 
13 márkára emelte az egy részvényre jutó  
osztalékot. A csoporton belül egyetlen 
cég, a műszálgyártó Bayer Faser zárja az 
évet veszteséggel -  szögezte le Schneider 
-, de az első kilenc hónapban ez is 12 
millió márka jövedelemre te tt szert. M int 
az elnök bejelentette, továbbra is 
megvásárolható cégekre vadászik a 
Bayer. Azonban kevés olyan akad, ami 
beleillene a csoport stratégiájába, és ha 
lenne is olyan, az ára túl magas -  utalt 
elsősorban a gyógyszergyárakra. 
Megerősítette, hogy a Bayer néhány 
céggel tárgyalásokat folytat, de hogy 
melyekkel, arról nem  nyilatkozott.

(R euter) M integy 11,4 százalékkal,
2.13 milliárd frankra növelte tavaly 
nyereségét a Rhone-Poulenc annak 
ellenére, hogy a negyedik negyedévben a 
francia gazdaság jelentős m egtorpanásnak 
volt tanúja, nem  kis részben a 
közszolgálati szektor sztrájkja miatt.
E k é t tényező egyébiránt csak a csoport 
vegyi ágában a m űködési nyereséget 3,5 
százalékkal csökkentette. A csoport 
eladásai 1995-ben 84,79 milliárd frankot 
te ttek  ki, majd kétm illiárddal 
kevesebbet, m int 1994-ben. Ez jórészt a 
dollár frankkal szem beni gyengeségének 
következm énye. A Rhone összességében 
alulm últa 1995-re tervezett eredm ényeit, 
de -  elsősorban gyógyszerágának 
leépítése következtében  -  10 milliárd 
frankkal csökkentette  adósságát. A 
társaság idei fő céljai között a 
nyereségesség javítása és az adósságok 
további leépítése szerepel. A csoportnak 
a Fisons megvásárlásával kapcsolatos 
tavalyi átszervezési m unkálatai 1,73 
milliárd frankot em észte ttek  fel, míg 
effajta költségek a R hone-t 1994-ben
1.13 milliárd frank erejéig terhelték . A 
társaság eredm ényei nyomán az egy 
részvényre ju tó  osztalékot 4 ,2-ről 4,5 
frankra em elte. A Rhone idén is folytatja 
előrenyom ulását Ázsiában és D él- 
Amerikában, melytől azt rem élik, hogy e 
két térség a csoport eladásaiból az 
ezredfordulóra külön-külön 15 százalékot 
hasít ki. Jelenleg  az összbevételekhez 
m integy 7-8, százalékkal járulnak hozzá.
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(Reuter) Hamarosan befejeződik a 
Wellcome integrációja -  jelentette k i a 
társaságot tavaly megvásárolt Glaxo 
vezérigazgatója. Richard Sykes 
leszögezte, a cég újból más vállalatok 
felvásárlásába fog, mihelyst 
veszélyeztetve érzi világelső pozícióját a 
gyógyszerszakmában. A vásárlás 
elsősorban attól függ mi történik a piacon 
-  mondta -, a Glaxo mindesetre felkészül 
erre az eshetőségre is. Tavaly 
decemberben a társaság bejelentette, 
világszerte 7500 munkahelyet szüntet 
meg, miáltal 1998 végéig évi 700 millió 
fontot takarít meg. A z átszervezés 
rendkívüli díjköltsége mindazonáltal 1,2 
milliárd font. A társaság átalakítása a 
menetrend szerint zajlik, nem kívánjuk 
siettetni, de mihamarabb tói kívánunk 
ju tn i a bizonytalanság periódusán -  
fejtette k i Sykes. -  Ez az év igencsak jó  
lesz -  szögezte l e , a k é t társaság 
egyesülésének hasznai már egyértelműen 
megmutatkoznak majd.

(Wall Street Journal Europe) 
N egyedik negyedévében jelentősen 
-  79 százalékkal - csökkent a Pharmacia 
8c Upjohn nettó jövedelme az előző év 
ugyanezen időszakához képest.
Míg 1994 utolsó három hónapjában a 
nettó jövedelem 182,77 millió dollárt tett 
ki, tavaly csak 38,25 milliót. Az egész 
elmúlt évre számítva a nyereség 11,4 
százalékkal 738,9 millió dollárra 
zsugorodott. Amennyiben nem számítjuk 
viszont a tavaly novemberben egyesült 
társaság átalakítási költségeit, a nettó 
jövedelem 13 százalékkal nőtt. Az 
értékesítés 3,6 százalékkal, 6,95 milliárd 
dollárra emelkedett. Tavaly a több éve 
visszaesést mutató Genotropin újjáéledt, 
eladásai 1,5 százalékkal, 388 millió 
dollárra nőttek. E z azonban jórészt a 
valutaárfolyam-változásoknak 
köszönhető. A cég második legnagyobb 
forgalmú gyógyszere, a Xanax, 319,8 
millió dolláros bevételt hozott, míg a 
harmadik legjobban fogyó termék, a 
Cleocin antibiotikumból 16 százalékkal 
többet, összesen 288,4 milliónyit adtak el. 
E z utóbbit elemzők szerint azonban idén 
nehéz lesz megismételni, hiszen 
szabadalma lejár.

(Reuter) Kutatás-fejlesztési és 
term ékm egállapodást köt a kanadai 
Allelix Biopharmaceuticals egy európai 
gyógyszergyártó nagyvállalattal. Az 
egyezség célja, hogy az európai cég árulja 
az Allelix osteoporosis gyógyszerét, az 
ALX 1-11-et avagy P T H -t. Az ügylet 
m éretéről a kanadai társaságnál annyit 
árultak el, hogy az 20-100 millió kanadai 
dollárra rúghat, az utóbbi szám abban az 
esetben valósul meg, ha az európai 
partner a kutatásban is részt vesz majd. A 
P T H , avagy hum án parathyroid hormon 
term észetes eredetű, és a csontok 
újjáépítésére szolgál, míg más 
osteoporosis term ékek csak a leépülést 
igyekeznek megakadályozni a 
m enopauzán túljutott nőknél.

A Zeneca szeretné megőrizni 
függetlenségét

C ir fc ,

7 .
A Z eneca b e je le n te tte , hogy a gyógyszeripari ágazatban egym ást követő  

fúziók e llenére  szere tné  m egőrizni függetlenségét, am it az is indokol, hogy a 
vállalat k é t szám jegyű n y ereségnövekedést p rodukál, s folyam atosan 
em e lk e d ik  részvénye inek  árfolyam a.

A gyógyszeriparban és az agrokém iában te v ék e n y k ed ő  Z eneca tavalyi 
adózás elő tti nyeresége 15 százalékkal bővült, s e lé rte  a 878 m illió fon to t (1,35 
m illiárd dollár). Az 1995-ös év folyam án a Z eneca-részvények  árfolyam a 96 
pennyvel növ ek ed ett, s a tavalyi év végén  az árfolyam  13,77 fon t volt.
A Z en eca  speciális vegyipari é rd ek eltség e i közül k e ttő t é rték esít, am elyeket 
62 m illió dollárért az am erikai Sun C hem ical cég  vásárol m eg. D avid Barnes 
vezérigazgató szerin t idén  fo ly ta tód ik  a vállalatnál a kö ltségek  csökken tése . 
E n n e k  k e re téb e n  550 m u n k ah e ly e t sz ü n te tn ek  m eg, s a Z eneca 
alkalm azottainak  szám a az év  végére a világon 31 500-ra apad. A Z eneca- 
k ész ítm ények  közül tavaly a legnagyobb é rték esítésb ő v ü lést a Zestril 
szívgyógyszer tu d h a tta  a m agáénak. Ez a gyógyszer 547 m illió font b ev é te lt 
e red m én y eze tt, 12 százalékkal többe t, m in t egy évvel korábban.
A rákbe tegség  keze lésé re  és gyógyítására használatos gyógyszerek forgalm a 
16 százalékkal bővült, s e lé rte  a 630 millió fontot. A D iprivan nevű  készítm ény  
é rté k es ítése  300 m illió fontos b ev é te lt e red m én y eze tt, 22 százalékkal többet, 
m in t 1994-ben.

G. Gy.
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Áram vonalast 
a SmithKIine Beecham

Az an g o l-am erik a i S m ith K Iin e  B eech am  ó riásvá lla la t b e je le n te t te ,  
hogy  te rm e lő ü z e m e in e k  10 sz áz a lé k á t b ezárja , ille tv e  é r té k e s í ti ,  s 400 
m u n k a h e ly e t m e g sz ü n te t. Az in té z k e d é sso ro z a t része  a n n a k  az 
á tsze rv e zé s i p ro g ram n ak , a m e ly e t az 1994-ben  tö r té n t  fe lvásárlás u tá n  
je le n te t te k  be. A k a p a c itá sc sö k k e n té s re , ille tv e  fe lszám olásra  h a t 
o rszágban  k e rü l sor. E zze l p árh u zam o san  v iszo n t tö b b  te rm e lő ü z e m  
k ap a c itá sá t növelik .

Az ú ja b b  gy árb ezáráso k ra  az u tá n  k e rü lt  sor, hogy  a cég  ü z e m e k e t 
s z ü n te te t t  m eg  S z in g a p ú rb a n  és P u e r to  R icóban . A S m ith K Iin e  v e z e té se  a 
gy árb ezáráso k  tö b b s é g é t azzal in d o k o lja , hogy  a S te rlin g  H e a lth  2,9 
m illiá rd  d o llá ré rt tö r té n ő  fe lvásárlása  nyom án  szám os o rszágban  
p árh u zam o s k ap a c itá so k  a la k u lta k  ki. ( Ism e re te s , hogy  a S te r lin g  H e a lth  
k o ráb b an  az E astm an  K odak  része  vo lt.)

D ö n té s  s z ü le te t t  arról, hogy F ran c iao rszág b an  a d ijon i és a pessac i, 
N é m e to rsz á g b a n  a g ronau i, O laszo rszágban  p e d ig  a róm ai ü z e m e t zárják  
b e , ille tv e  é r té k e s í tik . A spanyo lo rszág i Z aragozában  m ű k ö d ő  ü z e m e t m ár 
é r té k e s í te t té k .  A te rv e k  sz e r in t h árom  ü z e m b e n  h a jtan a k  v ég re  
k a p a c itá sc sö k k e n té s t, n e v e z e te se n  N ag y -B rita n n iáb a n , B e lg iu m b an  és 
O laszo rszágban . Íro rszág b an , v a lam in t az eg y ik  b r it gyárban  u g y an a k k o r a 
k ap a c itá so k  és a te rm e lé s  b ő v íté se  várha tó .

M in d e n t ö ssz ev e tv e : k o ráb b a n  a cég  73 ü z e m m e l r e n d e lk e z e t t  sz e rte  
a v ilágon , az á ts z e rv e z é se k  n y o m án  e z e k  szám a m in te g y  60-ra csö k k en .
A S m ith K Iin e  az t is b e je le n te t te ,  hogy  az á ts z e rv e z é se k  cé lja  a 
h a té k o n y sá g  n ö v e lé se  az o k b an  a ré g ió k b a n , ahol p á rh u z am o s k a p a c itá so k  
a la k u lta k  ki.

G. Gy.
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Összeolvad a Sandoz 
és a Ciba

A svájci Sandoz és a C iba-G eigy  cégek  b e je le n te tték , 
hogy igazgatóságuk a k é t óriásvállalat egyesítésé t 
határozta el. A fúzió nyom án a világ m ásodik  legnagyobb 
gyógyszergyártó csoportja jön  lé tre  a b rit G laxo W ellcom e 
u tán . A k é t svájci cég  összeolvadásából lé trejövő  N ovartis 
vállalat piaci részesedése  eléri m ajd a 4,4 százalékot, piaci 
é r té k e  ped ig  a 75 m illiárd svájci franko t (62,5 m illiárd 
dollár). É rdem es m egjegyezni, hogy a fúzió az eddigi 
legnagyobb vo lum enű  vállalati egyesülés.

A k é t bázeli gyógyszergyár alko tta  új vállalatban a 
Sandoz részvényesei 55 százalékos tu la jdoni hányaddal 
ren d e lk ez n ek  m ajd, a C iba tulajdonosai ped ig  45 
százalékot ellenőriznek .

A Sandoz a gyógyszergyártók világranglistáján -  a piaci 
részesedést te k in tv e  -  a 12., a C iba ped ig  a 16. helyet 
foglalta el. A fúzió u tán  a N ovartis piaci részesedése  1,6 
százalékkal m arad m ajd el a lis tavezető  G laxo W ellcom e 
m ögött.

1995-ben a C iba világforgalm a 20,7 m illiárd svájci 
frank volt, 6 százalékkal kevesebb , m in t az előző 
esz tendőben . B ruttó  nyeresége v iszont 13 százalékkal 
n ö v ek ed ett, s e lé rte  a 2,91 m illiárd frankot. Ami a Sandoz 
tavalyi e red m én y e it illeti: a cég  forgalm a 4 százalékkal 
bővült, s e lé r te  a 14,11 m illiárd frankot. A 
n yereségnövekedés tavaly 12 százalékos volt, s 
m eg k ö ze líte tte  az 1,8 m illiárd frankot. M in d k é t társaság a 
vártnál m agasabb osz ta léko t fizet részvényeseinek .

A N ovartis profiljának zöm ét az egészségügyi szek tor 
adja m ajd. E n n ek  az ágazatnak a részesedése m in tegy  59 
százalékos lesz, a m ezőgazdasági vegyszereké és 
kem ikáliáké 27, az é le lm iszereké ped ig  14 százalékos.

A C iba szóvivőjének tájékozta tása szerin t a fúzió 
je len tő s  m eg takarítást hoz az új vállalat számára, 
nev eze te sen  1,8 m illiárd svájci frankot a k ö v etk ező  három  
évben . A k é t „házasságra” lép ő  vállalat együ ttes 
létszám ának  10 százalékát, m in tegy  13 ezer főt kell 
elbocsátani. A kutatási és fejlesztési, valam in t a 
m arketing- és terjesztési kö ltségek  te rü le té n  is 
szám ottevő  m eg takarítást hoz m ajd az összeolvadás.

Je len tő s kö ltségcsökken tésse l jár a párhuzam os 
tev ék en y ség ek  és kapacitások m egszün te tése , ille tve 
összevonása. Szakértők  v élem énye szerin t az újabb 
m egaügy le tte l m ég  nem  zárult le a világ gyógyszeriparán 
végigsöprő  fúziós hullám , am ely  egyre nagyobb 
koncen trác ió t ered m én y ez  az ágazatban. E z t a n éz e te t a 
b e fe k te tő k  is osztják, h iszen  a b rit Z en eca  vállalat 
részvénye inek  árfolyam a az e lm ú lt fé lév b en  ú jabb  és 
ú jabb  rekordokat d ö n tö tt meg.

Az összeolvadást m ég a k é t cég  részvényeseinek  jóvá 
kell hagyniuk, elem zők  szerin t azonban erről az oldalról 
sem  lesz akadálya a frigynek. E zu tán  m e g k ezd ő d h e t az 
ésszerűsítés, am elynek  k e re té b e n  -  a te rv ek  szerin t -  
m egválnak több  feleslegessé váló é rdekeltség tő l. E lad ják  
m ajd a Sandoz vegyipari ü zem e it is annak  é rd e k éb en , 
hogy a N ovartis a gyógyszeripari, a m ezőgazdasági és az 
élelm iszer-ipari tevékenység re  összpontosíthassa anyagi, 
szellem i és te rm elési erőforrásait.

A Glaxo „feladja" 
a Zantacot az USA-ban?

Sir R ichard Sykes, a piaci részesedés nagysága alapján 
világelső G laxo W ellcom e vezérigazgatója nem  tartja 
kizártnak, hogy cége nem  küzd  tovább annak  é rd e k éb en , 
hogy az E gyesü lt Á llam okban fennm aradjon  2002-ig a 
Z antac szabadalm i véde ttsége . A gyom orfekély  kezelésére  
használatos Z an tac  é r té k es íté se  a cég n ek  évi 2,3 m illiárd 
font b ev é te lt hoz.

A vezérigazgató szerin t a k isebb  cégek  1997 jú liusában  
je le n n e k  m ajd m eg a piacon a Z antac generikus 
változataival. Az am erikai piacra vonatkozó b e je len tésre  
akkor k e rü lt sor, am ikor N ém eto rszágban  felére csö k k en t 
a Z an tac  é rté k es ítése  az u tán , hogy 1995 nyarán lejárt o tt 
a kész ítm ény  szabadalm i v éd e ttség e . N ém eto rszágban  
tavaly nyár óta 15 generikus változatá t gyártják a 
Zantacnak.

A gyengébb  ném etország i é rték esítési e re d m én y e k  is 
hozzájárultak ahhoz, hogy a Z antac é rté k es ítése  tavaly a 
világon 4 százalékkal, 2,26 m illiárd fontra csökken t.
A gyógyszert a nyolcvanas év ek  e le jén  dob ták  piacra, azóta 
a tavalyi e sz ten d ő b en  regisztráltak  először forgalom ­
visszaesést. Saját kategóriájában a Z antac világpiaci 
részesedése  az 1994. évi 34-ről 31 százalékra csökkent. 
E b b en  je len tő s  szerep e t já tszo tt a svéd Astra gyár Losec 
nevű  k ész ítm én y én ek  m eg je lenése  is.

A G laxo W ellcom e m ásodik  legnagyobb vo lum en- 
hordozó k ész ítm én y én ek , a Z oviraxnak tavaly 1 százalék­
kal e se tt vissza a világforgalm a, am ely  856 m illió fon t volt. 
1995-ben 20, ille tve 31 százalékkal n ö v ek e d e tt a vállalat 
asztm a- és a központi idegrendszerre  ható gyógyszereinek 
forgalma.

A Glaxo W ellcom e tavalyi adózás e lő tti nyeresége 2,51 
m illiárd fon t volt, ez  szám ottevő  növekedés az 1994. évi 
1,93 m illiárd fontos profithoz képest. Az é rté k es íté sb e n  az 
an tib io tikum ok  részaránya 12 százalék, 963 m illió font 
volt, m íg a rák  keze lésé re  és gyógyítására használatos 
kész ítm én y ek é  5 százalék, azaz 451 m illió font.

A G laxo és a W ellcom e egyesü lésekor b e je le n te tték , 
hogy 7500 m u n k ah e ly e t sz ü n te tn ek  m eg. E bbő l a tavalyi 
e sz te n d ő  v égére h a tez re t „ te lje s íte tte k ” .

G. Gy.
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Kimagasló profit a Novónál
A N ovo N ord isk  dán gyógyszeripari nagyvállalat 

nyeresége tavaly 2,15 m illiárd dán korona (376 m illió 
dollár) volt, 12 százalékkal több, m in t egy évvel korábban. 
A vállalat forgalm a e lé rte  a 200 m illiárd koronát, ez 
1 százalékos n ö v ek ed ésn ek  felel m eg  1994-hez képest. 
M ind  az é rték esítést, m ind ped ig  a nyereség  alakulását 
szám ottevően  befolyásolta, hogy a dán korona árfolyam a 
kedvező tlenü l a laku lt a világ vezető' valu táihoz képest.

A cég  vezérigazgatója, M ads O vlisen  szerin t tavaly 
a N ovo jelentó 's haladást é rt el annak  a stra tég iának  a 
m egvalósításában, am elynek  célja az a lap tevékenységek re  
való összpontosítás. Ism ere tes, hogy a N ovo eró'ssége a 
gyógyszer- és az enzim gyártás.

A profd tisztítás és a hatékonyaságnövelés jeg y éb en  a 
dán cég  tavaly felhagyott a kev ésb é  nyereséges te rm ék ek  
gyártásával. É rté k e s íte tte  a biológiai növényvédó'szer 
üzletágát, valam in t olaszországi penicillin-gyárát. E ladásra 
k e rü lt az úg y n ev eze tt vérplazm a ágazat, s bezártak  egy 
Japánban  m űködó' enzim gyárat is.

A cég  előrejelzése szerin t idén  az üzleti nyereség  
15-20 százalékos n ö v ek ed ésére  le h e t szám ítani abban  az 
ese tb en , ha a valutaátváltási árfolyam ok a nem zetközi 
pénzp iacokon  viszonylag stabilak  m aradnak. Id én  a 
k ö ltségek  várhatóan lassabban n ö v ek e d n ek  m ajd, m in t az 
értékesítés . A kö ltség n ö v ek ed ést elsősorban az idézi elő, 
hogy a N ovo tovább erősíti egészségügyi ágazatának 
m ark e tin g szerv eze té t külfö ldön. K ö ltségnövekedést 
e red m én y ez  k é t új te rm ék  b ev eze té se  is, n ev eze te sen  egy 
epilepszia keze lésé re  szolgáló készítm ény , valam in t a 
haem ophiliás b e teg e k  szám ára készü lő  gyógyszer.

1995-ben a N ovo in zu lin é rték es ítése  4 százalékkal 
bővült, s m eghalad ta a 6,7 m illiárd koronát. K ésik  az USA- 
ban ép ü lő  inzulingyár befe jezése , am elye t a te rv ek  szerin t 
m ár 1994-ben át k e lle tt volna adni Észak-K arolina 
állam ban.

A cég jelen tése szerint tavaly az egyéb egészségügyi 
készítm ények -  beleértve a növekedési horm onokat és a 
depresszió kezelésére szolgáló gyógyszereket is -  forgalma 20 
százalékkal növekedett, s m integy 3,3 milliárd korona volt.

Gyárat vásárolt a BASF 
Japánban

A BASF m árcius közepén  b e je le n te tte , hogy 500 
m illió m árkáért 51 százalékos tu la jdoni hányado t szerze tt 
a japán  H okuriku  Seiyaku gyógyszeripari vállalatban. 
A japán  cég  tavaly 15,8 m illiárd je n  (150 m illió dollár) 
forgalm at bonyo líto tt le, s az ázsiai szigetország 
gyógyszerpiacán 0,3 százalékos részesedéssel rendelkez ik .

A H o kuriku  elsősorban atib io tikum okat, a központi 
idegrendszerre  ható, valam int a légszervi b e teg ség ek  
keze lésé re  és gyógyítására szolgáló k ész ítm én y e k e t gyárt. 
T avaly i nyeresége 1,1 m illiárd jen  volt.

Japán a világ m ásodik  legnagyobb gyógyszerpiaca.
A szigetországban a gyógyszerforgalom  tavaly 53 m illiárd 
dollár volt, 10 százalékkal m agasabb, m in t 1994-ben.

í f  c x c  y .
Az országban a gyógyszeripari cégek  szám a eléri 
az 1500-at, a szakértők  vé lem nye szerin t d ö n tő  többségük  
nem  ren d e lk ez ik  e leg en d ő  tőkével az eredm ényes 
ku ta tási és fejlesztési tevékenységhez . Az ágazat japán  
e lem ző inek  v é lem énye  szerin t azok a cégek , am elyek  
éves forgalm a 50 m illiárd jen  alatt m arad, k én y te len  
külföldi szövetséges u tán  nézni, ami az ese tek  
tö b b ség éb en  felvásárlásukat je len ti.

A H o k u rik u n ak  is szüksége volt egy külföldi többségi 
tu lajdonosra annak  é rd e k éb en , hogy növelje 
ve rsen y k ép esség é t és piaci részesedésé t. A BASF 
többségi tu la jdonában  a H o k u rik u n ak  jó  esélye  van arra, 
hogy rövid időn belül 1 százalékot érjen  el Japánban  piaci 
részesedése . A BASF P harm ának  korábban  nem  volt 
gyártókapacitása Japánban , s piaci je le n lé .te  is 
m eg leh e tő sen  korlátozott volt. Az ázsiai szigetország 
gyógyszerpiacán m indössze h é t te rm ék k e l volt je len , 
am ely ek et három  ügynök é rték esíte tt.

Ami a tranzakció t illeti: a BASF Knoll leányvállalata 
1450 je n t fize t egy H okuriku  részvényért. A n ém et 
óriáscég világforgalm a e g y é b k én t tavaly 46,2 m illiárd 
m árka volt, 2,5 m illiárddal több, m in t egy évvel korábban. 
Adózás e lő tti nyeresége 67 százalékkal bővült, s e lé rte  a 
4,13 m illiárd m árkát. A ked v ező  e re d m én y e k  nyom án egy 
részvényre 14 m árka osztalék  ju to tt, vagyis 4 m árkával 
több  az előző évinél.

Gonda György
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Átszervezés a Hoechstnél
A világ legnagyobb vegyipari és negyed ik  legnagyobb 

gyógyszeripari vállalata, a H oechst m ű k ö d ésén ek  
gyökeres á tszervezését je le n te tte  be. A jövő  esz ten d ő  
e le jén  m egkezdőd ik  a vegyipari és a gyógyszeripari 
üzletág  te ljes szétválasztása, e lkü lön ítése . A n ém et 
óriásvállalat a te rv e ze tt á tszervezéssel versenytársait 
követi, am elyek  ugyancsak a k é t üzletág  szétválasztásába 
fogtak. A H oechst b e je len té sé re  néhány  nappal az u tán  
k erü lt sor, hogy a Sandoz és a C iba összeolvadásából 
lé trejövő  N ovartis m egszün teti vegyipari tevékenységé t.

Jü rgen  D orm ann  elnök  szerin t a cég gyógyszeripari 
üzletágának  „k é n y e lm ese b b ” lesz leszakadni a vegyipari 
részlegtől, m in t annak  k e re tén  belü l tevék en y k ed n i.

Ism ere tes, hogy a H oechst tavaly 7,1 m illiárd dollárért 
b ek eb e lez te  a M arion M orreli D ow  am erikai vállalatot. A 
k é t cég integrálása várhatóan az idei év végén  fejeződik  be, 
egy esztendővel korábban a te rveze ttné l. Az összeolvadás 
jó  alapot je len t m ajd a vegyipari és a gyógyszeripari üzletág  
szétválasztásához. A létrejövő  H oechst M arion Roussel a 
világ negyed ik  legnagyobb gyógyszeripari cége lesz a 
N ovartis, a G laxo W ellcom e és a M erck  u tán , s szám ítások 
szerin t a H oechst évi 52 m illiárd m árkás forgalm ában 
m in tegy  25 százalékkal részesed ik  majd.

A n ém e t vállalatbirodalom  n em rég iben  te tte  közzé 
tavalyi gazdálkodásának eredm énye it. 1995-ben az adózás 
e lő tti nyereség  85 százalékkal n ö v ek ed ett, s e lé rte  a 4,1 
m illiárd m árkát. A cég v ilágm ére tű  é rték es ítése i tavaly 
5 százalékkal bővültek .

G. Gy.
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Nagy ívű 1996-os tervek 
a Bayernél

M anfred  S chneider, a Bayer e lnöke b e je le n te tte , hogy 
cége a tavalyi reko rdnyereség  10 százalékos 
tú lszárnyalását tű z te  ki célu l 1996-ra. Az e lm ú lt évben  
a Bayer n e ttó  profitja 20 százalékkal n ö v ek ed ett, s e lé rte  
a 2,42 m illiárd m árkát. A forgalom  44,6 m illiárd m árka volt, 
3 százalékkal m agasabb az előzó' évinél.

Az elnök  szerin t a Bayer sokat profitált abból, hogy 
tavaly E urópában  a gyógyszerforgalom  6 százalékkal 
bővült. K ülönösen nagy vo lt a gyógyszer-értékesítés 
n ö v ek ed ése  N ém etországban , F ranciaországban és a 
B enelux-állam okban , valam in t S kandináviában. E szak- 
A m erikában a Bayer é r té k es ítése  3 százalékkal 
n ö v ek ed e tt, dollárban szám olva v iszont 9 százalékos volt 
az em elkedés. É rdekesség , hogy a Bayer egészségügyi 
üzletága tavaly 1 százalékos forgalom csökkenésről ado tt 
szám ot, m iközben  az üzleti nyereség  10 százalékkal 
em elk ed e tt.

A vegyipari és gyógyszeripari óriás vállalat e lnöke  azt 
is b e je le n te tte , hogy a hatékonyság  és a versenyképesség  
növelése é rd e k éb en  a Bayer idén  a kö ltségek  további 
m érsék lé sé t tervezi, s több  dolgozót bocsát el, m in t tavaly. 
S ch n eid er szerin t a B ayernek növeln ie kell te rm elé ­
kenységé t, am ely  m ég elm arad a versenytársakétó l. 
U gyancsak szükséges az egy főre ju tó  értékesítési 
k ö ltségek  m érsék lése. Az elnök  szerin t a Bayer egyelőre

ESÉLY A TÚLÉLÉSRE

Biotest

Pentaglobin®
(IgM-mel dúsított iv. immunglobulin) '

Intraglobin®
(5 f/í--os IgG-tartalmú s

Human Albumin
(5 és 20%-os) /

Gelifundol®
(5%-os plazmapótszer)

Cytotect® Biotest
(Cytomegalovirus elleni iv. hyperimmunglobulin)

Varitect®
(Varicella-zpster vírus elleni iv. hyperimmunglobulin)

Hepatect® f
(anti HBs-tartaín\iHv. hyperimmunglobulin)

Bisek«/
(5%-os szérumkonzerv)

Haemoctin® SDH
(Vili faktor koncentrátum)

B i o t e s t  H u n g á r i a  K f t
1118 Budapest XI. Beregszász út 55/B 
T e l./F ax : 2 4 6 -2 0 0 2 . 246 -2 0 0 3 Biotest

nem  kívánja egyik  üzle tágát sem  eladni, s nem  foglalkozik 
cégfelvásárlással sem . V élem énye szerin t a Bayer 
innovatív  cég, ez a siker e lő fe lté te le  a gyógyszeriparban.

Az idei terv  te h á t a forgalom  6 és az adózás e lő tti 
nyereség  10 százalékos növekedésével számol.
A sta tisz tikák  tanúsága szerin t a Bayer első  negyedévi 
forgalm ának és n y ereség én ek  alakulása szám ottevően  
m eghalad ta ez t a cé lk itűzést.

G. Gy.

Egyesült Államok: 
nikotintapasz recept nélkül

(Wall S tree t Journal E u rope) Az E gyesü lt Á llam ok 
gyógyszer- és é lem iszer-h ivatalának  (FD A ) en g ed é ly ez­
te tési b izottsága k é t n iko tin  bőrtapaszt is elfogadásra 
ajánlott. A Johnson  &  Johnson N icotrol és a Sm ithK line 
B eecham  N icoderm  tapasza a közeljövőben  egyaránt 
en g ed é ly t kapha t recep t nélkü li é rtékesítésre . (M in d k é t 
te rm ék  évek  óta forgalom ban van, ám  kizárólag recep tre  
kapható .) E zzel je len tő s  piaci csatározás in d u lh a t a k é t 
gyártó között. A cégek  m ár edd ig  is „harcban  á lltak” , az 
előbbi P epcid  AC és az u tóbb i cég  T ag a m et H B te rm ék e  
révén. Az A m erikán kívüli piacokon az effajta bőrtapaszok 
rec ep tk ö te le ze ttsé g én ek  feloldása a te rm ék ek  forgalm á­
nak m egnégyszereződéséhez v eze te tt. R ecep tre  e tap a­
szokból 1991-ben ad tak  el a leg tö b b e t az E gyesü lt 
Á llam okban, összesen 600 m illió dollár érték b en .

Phytopharm
-részvényeladás

(F inancial T im e s) Közel 12 m illió fontnyi friss tő k é t 
kíván g ründöln i a társaság részvényei eg y n eg y ed én ek  
eladásával a P hy topharm . Az ügy le t e re d m é n y e k é n t a cég 
igazgatói a részvények  m in tegy  21 százalékát tu d h a tják  
m ajd m agukénak . Az így összegyű jtö tt alapból a társaság 
2,6 m illió fon to t fize t az E th ical H old ingsnek , m elytől 
h ite lt v e tt fel ekcém ák  k ez e lésé t szolgáló gyógyszere, a 
Z em ap h y te  nagy m enny iségű  gyártásának elindításához.
A gyógyszer eg y é b k én t k ínai e red e tű , b rit és európai 
m arketingjoga a R hone-P oulanc R orer tu la jdonában  álló 
F isonsé. A P hy topharm  a feb ruár végével zárult pénzügyi 
fé lévében  641 ezer fon t é r té k ű  eladás u tán  132 ezer fon t 
adózás e lő tti ny ereség e t produkált.

r

Uj vegyes vállalat
(R eu ter) A R hone-P oulanc vegyes vállalatot alap ít az 

A rcher D aniels M id landdel közösen; az új cég  eladásainak 
éves m é rték e  m egközelíti m ajd a félm illiárd dollárt.
A társaság állati takarm ányokhoz gyárt alapanyagokat, 
v itam inokat és gyógyszeradalékQ kat. A k é t vállalat ö tv e n ­
ö tven  százalékos tu la jdonrésszel b ír az új cégben .
A R hone-P ou lanc egységei közül az új vállalkozásban a 
francia, az ausztrál és az indonéziai vesz m ajd részt, az 
A D M  am erikai, kanadai, P uerto  Ricó-i, k ínai és v ie tnam i 
egységeit viszi a házasságba. A közös vállalkozás a te rvek  
szerin t ez  év  végén  kezd i m eg m űködését.

CÉGHÍRADÓ c m ® G Y Ó G Y S Z E R v o c



Vezetési tanácsadók 
a gyógyszeriparban

A világ gyógyszeriparán az elm últ k é t és fél esztendőben 
végigsöprő' felvásárlási és összeolvadási hullám  szám ottevő 
bevéte lt eredm ényezett a vezetési tanácsadási cégeknek  
az Atlanti-óceán m indkét partján. A vezetési tanácsadók sok 
esetben  nem csak a bekebelezés és a fúzió folyam atát 
„vezényelték” le, hanem  aktív részesei az átszervezésnek, 
a költségcsökkentésnek, a m egváltozott piaci viszonyokhoz 
való alkalm azkodásnak, a globalizálódás stratégiája 
kidolgozásának, valam int az információs rendszerek 
kialakításának és egyesítésének.

A gyógyszeriparban a vezetési tanácsadó cégek az elm últ 
években  elsősorban a korábban önálló vállalatok 
integrálásának irányításában játszottak és játszanak ma is 
fontos szerepet. T erm észe tesen  a világon számos, 
a gyógyszeriparra és az egészségügyre szakosodott vezetési 
tanácsadó vállalat kínálja szolgáltatásait, de a felvásárlási és 
a fúziós hullám ban jelentős bevéte lhez ju to ttak  az úgyneve­
ze tt általános tanácsadó cégek is. E nnek  az az oka, hogy 
bizonyos kérdések  -  például csapatépítés, vezetési infor­
mációs rendszer, költséglefaragás -  megoldása nem  ágazat- 
specifikus. A tanácsadó vállalatok számára továbbra is 
kedvező bevételi forrásnak ígérkezik a gyógyszeripar, am ely 
szerte a világon összesen 3-400 jelen tősebb  céget ölel föl.
Az előrejelzések szerint az ágazatban tovább folytatódik az 
erőteljes koncentráció, így bőven kínálkozik m unka 
a vezetési tanácsadók számára. (É rdem es m egjegyezni, hogy 
a világ vezetési tanácsadó cégei bevéte leinek  több m int 55 
százaléka származik az információtechnológiával kapcsolatos 
szolgáltatásokból, s ezen  a te rü le ten  fontos m egrendelőnek 
számít a gyógyszeripar is.)

1994 januárja óta a világ gyógyszeriparában tíz másfél 
milliárd dollárnál nagyobb értékű  cégházasságra kerü lt sor. 
N agyobb részüknél -  de a kisebb értékű  felvásárlások és 
egyesülések esetében  is -  vezetési tanácsadó „nagyágyúk” is 
bábáskodtak, elsősorban a folyamatirányítás területén.

A n ém et Roland Berger and Partners tanácsadó cég 
nem régiben bejelen te tte , hogy tavalyi 350 millió márkás 
világbevételének 11 százaléka a gyógyszeripari tanácsadásból 
származott. Az elm últ k é t esztendőben a ném et cég több 
m in t száz gyógyszeripari, egészségügyi projekt 
m egvalósításában vett részt tanácsadóként. A Roland Berger 
persze csak egy a világ márkás egészségügyi tanácsadói 
közül, érdem es m ég m egem líteni a sorban a Boston 
C onsulting G roupot és az E rnst and Youngot az 
egészségügyi iparági tanácsadásra is szakosodott vezetési 
tanácsadó vállalatok közül. A tanácsadók vélem énye szerint 
a gyógyszeriparnak nincsen szüksége a „túltanácsadósításra” , 
az ágazatban ugyanis m ind több azon szakem berek száma, 
akik m aguk is el tudják  végezni a tanácsadói tevékenységet. 
Más kérdés persze, hogy sok esetben  hasznosabb objektív 
külső tanácsadó céget igénybe venni, am ely m entes 
a szubjektív érzelm ektől. (Különösen igaz ez a m egállapítás a 
fúziókra, ahol a párhuzam os tevékenységek kiküszöbölésére 
sok esetben  nagyszámú m unkahelyet kell m egszüntetni.)
Az összeolvadásoknál általában eltérő  kultúrájú cégeket kell 
integrálni, sok esetben  a frigyre lépő vállalatoknál a definí­

ciók is különbözőek. Szakértők vélem énye szerint az ágazati 
felvásárlásoknál és összeolvadásoknál azok a tanácsadók 
fejtenek  ki értékes tevékenységet, am elyek abban nyújtanak 
segítséget, hogy a cégek a folyam atot m aguk irányítsák.

Tavaly a svéd Pharmacia és az am erikai U pjohn nem  vett 
igénybe külső tanácsadó céget az egyesüléskor. Az eltérő 
kultúrájú svéd és am erikai cég vezetői m aguk láttak hozzá 
a költségcsökkentés stratégiájának kidolgozásához, az ezer 
m unkahely  m egszüntetéséhez. A közös fúziós csapat 
eredm ényes m unkát végzett annak ellenére, hogy a k é t cég 
m egközelítése teljesen  eltérő  volt. M íg az U pjohn 
funkcionálisan szervezett vállalat volt, a Pharm aciát 
a decentralizáció jellem ezte. Az „integrációs csapat” ügyelt 
arra is, hogy ne vegyítse a k é t szervezeti kultúrát.

A Glaxo és a W ellcom e egyesülésénél a Boston 
C ontsulting segédkezett az integráció végrehajtásában, 
a prioritások és az úgynevezett m érföldkövek kijelölésében.

Ágazati szakértők vélem énye szerint a gyógyszeripari 
vállalatok helyesen teszik, ha egyes szakterületeken 
tanácsadókat vesznek igénybe. A „csodadoktorok” kora 
elm últ, ráadásul a gyógyszergyárak számára szinte m inden 
esetben  költségtakarékosabb m egoldás a külső tanácsadó 
igénybevétele, m in t saját szakértői stáb állandó alkalmazása. 
Persze a tanácsadók igénybevételét illetően is fontos a helyes 
arányok megtalálása, s a külső tanácsadók kapun belüli 
„ tú lnépesedésének” elkerülése.

Gonda György

Az USA és Nyugat-Európa No 1 altatója 
Magyarországon

A Stilnox (zolpidem) a  Synthélabo G roup á lta l k ife jlesz te tt új típusú  nem  
benzodiazepín  a lta tó  1996. ja n u á r  1-jétől m agyarországi p a tika i forgalom ban 
is e lérhető .

Bevezetését különösen az USA-beli s iker m iatt előzte meg várakozás. Az 
FDA 1993 őszén m egadott törzskönyvi engedélyét követően a Stilnox két év 
a la tt az USA vezető a lta tó ja  le tt. Eddig p é ldátlan  nagy szám ú (76000) betegen 
végzett k lin ikai vizsgálatok igazolták hatásosságát és igen kedvező m ellékha- 
tásprofiljá t.

M iben is á ll a Stilnox egyedisége, am i m ár a XXI. század altató jává teszi?
S. Langer professzor, a v ilághírű m olekuláris farm akológus, a Synthélabo 

ku ta tási igazgatója szerin t a legfőbb ok a m olekula om egal-recep to r szelektivi­
tásában  rejlik . Ez utóbbi a GABA-receptorkomplex alvásért felelős kom ponen­
se. Az eddig ism ert korszerű altatók  az óm egái m e lle tt az omega2 és omega3 re ­
cep to rokra is hatnak , em iatt egyéb, sok ese tben  nem kívánatos farm akológiai 
ha tássa l is rendelkeznek. Á ltalános je llem zőjük még, hogy je len tő sen  megvál­
toz tatják  a fiziológiás alvás szerkezetét. A Stilnox ezzel szem ben megőrzi az a l­
vás term észetes struk tú rá ját.

Szedése során  nem csak gyors elalvás, feléb redések  nélkü li éjszaka várható, 
hanem  friss éb redés, kellem es m ásnapi közérzet is: a koncentrálóképesség  ja ­
vul, a  reakció idő  rövidebb lesz, m int más altatóknál. A Stilnox adását követő 
napon az aktivitás, a szellem i teljesítőképesség , a tárgyalóképesség je len tősen  
javul.

A Stilnox ennélfogva jó l be le illik  abba az új filozófiába, mely szerin t a jó  a l­
ta tónak  nem  elég  csupán az éjszakán tú lseg íten ie  m inket, aká r a gyenge m ás­
nap i te ljesítőképesség  és ke llem etlenebb  közérzet á rán  is. Ennél többe t kell 
várnunk tőle: biztosítson term észetes éjszakai regenerálódást, és ezzel já ru l­
jon  hozzá a m ásnap jobb  közérzetéért és s ikeréért, legyen az m unka, sport vagy 
szórakozás.

Ezt a gondolatot foglalja össze a S tilnox üzenete:
„Az éjszaka békéje, a nappa l lendü le te .”
Két k isze relésben  kapható: S tilnox 20x10 mg. Fogy. ár: 697 F t 

10x10 mg. Fogy. ár: 368 F t
K. M.
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M ag y a ro rszág o n  fo rg a lo m b a n  lévő 
g y ó g y sze rk ész ítm én y e in k :

ALGESAL* gyulladásgátló, 
fájdalomcsillapító krém 
antivertiginosum
adsorbeuticum, 
meteorismus

COLCHICUM-DISPERT® akut és krónikus köszvény
kezelésére
irritábilis colon 
szindróma kezelésére 
sokkterápia
természetes módon ható 
hashajtó, májvédő
progesztogén
szerotonin-reuptake-gátló 
antidepresszáns
intravénás 
antiarrhythmicum
antigénoldatot tartalmazó 
nazális vakcina
digestivum, 
enzimkészítmény
orális antiarrhythmicum
krónikus angina pectoris 
kezelésére
digestivum, antiflatuláns
refluxellenes, antiemetikus, 
prokinetikus készítmény
tocolyticum
thyreostaticum

DICETEL1

DOPAMIN GIULINI® 
DUPHALAC®

DUPHASTON
FEVARIN®

gyakran GILURYTMAL®

KREON® 2)

NEO-GILURYTMAL® 
OLICARD® RETARDMegbízható 

a nap mindi

PANKREOFLAT®
PASPERTIN®

PRE-PAR® 
PROPYCIL® 50

1) Jelenleg licenc-gyó^yszerként az EGIS forgalmazza.

2) Jelenleg licenc-gyógyszerként az Chinoin forgalmazza.

Mólos 08 komplex 
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rövid lotozóul idő 
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bővebb információért, kérjük, szíveskedjék társaságunkhoz fordulni!

n f f l  SOLVAY PHARMA
SOLVAY KERESKEDELM I Kft.
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Virágzik az OTC-piac 
Európában

Az e lm ú lt 3-4 e sz te n d ő b en  E u rópában  szám ottevően  
m eg n ö v e k ed te k  az egészségügyre  fo rd íto tt k iadások, 
am elyek  az országok tö b b ség éb en  e lé rik  a b ru ttó  hazai 
te rm ék  10 százalékát. Az egészségügyi biznisz sz in te  
m in d e n  szerep lő je  m eg k ü lö n b ö z te te tt  figyelm et fo rdít 
a vény  né lk ü l kapható  gyógyszerek  és k ész ítm én y ek  
piacára, am ely  a k ö v e tk ező  év ek b en  is kiváló é rték es íté s i 
le h e tő ség e k e t b iz tosít a gyártók  szám ára.

A sta tisz tikák  tanúsága szerin t E u rópában  az O T C - 
piac évi n ö v ek ed ése  3-10 százalékos, s a bővülés m érték e  
szám ottevően  függ az egyes term ékcsopo rtok tó l és az 
egyes országok egészségügyi ku ltú rá já tó l. Az európai 
korm ányok  sz e re tn én e k  m inél tö b b e t lefaragni a 
kö ltségve tés egészségügyi kiadásaiból, e zé rt -  é r th e tő  
m ódon -  ösztönzik , hogy m inél szé lesebb  legyen  a k ínálat 
és a vá lasz ték  az O T C  te rm ék e k  piacán. U gyancsak az 
O T C  te rm é k e k  p iacának  bővü lése  irányába hat, hogy 
m ind  a gyártók, m ind  p ed ig  a k e re sk e d ő k  egyre több  
üz le ti leh e tő ség e t lá tnak  ezen  a te rü le te n . R áadásul az 
egészségb iz tosítók  folyam atos költséglefaragási tö rekvése i 
a gyártókat is arra kész te tik , hogy c sö k k e n tsék  a vényre  
kapható  k ész ítm én y e ik  szám át. E z t a k iesés t 
e llensú lyozandó , a gyógyszergyárak igyekeznek  
pozíc ió ikat e rősíten i és jav ítani a vény  né lkü li és a 
gen erik u s k ész ítm én y ek  piacán. É rd em es m egjegyezni, 
hogy a gyógyszergyártók  je len tő s  része tíz éve m ég  nem  
tu la jd o n íto tt nagy je le n tő sé g e t az O T C -p iacn ak , s a vény  
né lkü li k é sz ítm én y e k e t n em  tu d ta , ille tve  nem  akarta 
in tegráln i üzle ti tev ék en y ség éb e .

Az O T C -p iac  d inam ikus növ ek ed ése , va lam in t a 15-25 
százalékos árrés szám os új sze rep lő t vonz az üzletágba.
Az ú jonnan  é rkezők  közé tartozik  tö b b e k  kö zö tt a N estlé  
és a G ervais D anone. A csom agkü ldő  hálózatok  és a

k isk e resk ed e lm i láncok is ú jabban  fe lveszik  k ínála tukba  
a jól jö v ed e lm ező  O T C  te rm é k e k e t. A n é m e t O tto  és 
Q u e lle  ka ta lógus-áruházak  e z e k b e n  a hónap o k b an  ép p en  
azt vizsgálják, hogyan tu d n án a k  az edd ig inél 
e rő te lje se b b en  bekapcso lódn i a vény  né lkü li 
k ész ítm én y ek  üzle tágába. A Q u e lle  m ár m eg  is je le n te tte  
egészségügyi te rm ék k ín á la tán ak  katalógusát.

Az O T C  te rm é k e k  p iacának  bővü lése  irányába hat 
az is, hogy az ipari o rszágokban a lakosság m ind  tö b b e t 
tö rőd ik  egészségi állapotával, kondíciójával, s erre  a célra 
hajlandó  tö b b e t is fordítani.

N a p ja in k b an  a világ v e z e tő  gyógyszeripari és 
egészségügyi cég e in ek  tö b b ség e  ú jabb  felvásárlások révén 
sze re tn é  piaci ré szesed ésé t növeln i E u rópában  az O T C  
k ész ítm én y ek  te rü le tén . Jó p é ld a  ezen  tö rekvésre , hogy a 
S terling  O T C -te v é k e n y sé g é n e k  felvásárlásával a brit 
S m ithK line  B eecham  k é t év a la tt m eg k é tsze rez te  
ré sze se d é sé t az európai O T C -p iaco n . Piaci ré szesedése  
je len le g  e léri a 6 százalékot, s ezzel E u rópa  e lső  szám ú 
O T C -k é sz ítm é n y  gyártója és szállítója. K orábban az első  
h e ly e t a R h o ne-P ou lenc  R orer tu d h a tta  a m agáénak, 
am ely  je len le g  4,1 százalékos részesedésse l ren d e lk ez ik  
az európai O T C -p iacon .

A S m ithK line  B eecham  igencsak tudato san  
te r je szk e d ik  az európai O T C -p iaco n . Felvásáro lta  példáu l 
az A btei n é m e t cége t, am ely  N ém eto rszág  e lső  szám ú 
nem -gyógyszeripari v itam ingyártó ja . A felvásárlásra a 
tavalyi e sz te n d ő  végén  k e rü lt sor, s m ár é rez h e tő  a b rit cég  
piaci pozíc ió inak  további e rősödése  a n é m e t O T C -p iacon .

A Bayer egym illiárd  do llárt k ö ltö tt m árkahasználati 
jogának  visszavásárlására az E gyesü lt Á llam okban  és 
K anadában a S terling tő l. A cég  é rték es íté s i s ta tisz tiká inak  
tanúsága sze rin t a m árka visszavásárlása óta E szak- 
A m erikában  a Bayer növe lte  ré szesed ésé t az O T C  
k é sz ítm én y e k  piacán.

Á gazati szakértők  v é lem én y e  szerin t az O T C -p iaco n  
E u rópában  a k ö v e tk e ző  é v ek b e n  n ö v ek ed n i fog a 
koncentráció . E b b e  az irányba m u ta t a C iba  és a Sandoz 
fúziója is. Az összeolvadással lé tre jövő  N ovartis a 
szakértők  v é lem én y e  sze rin t az európai O T C -p iac  egyik  
v e ze tő  vállalata  lesz. Az e lő re je lzések  szerin t a k ö v e tk ező  
tíz év b en  a világ tíz legnagyobb  gyógyszeripari cége tartja 
m ajd k e zé b en  az O T C -p iac  tö b b  m in t 50 százalékát. E z 
az irányzat azzal is jár m ajd, hogy az ágazat kis és közepes 
m ére tű  c ég e in e k  egy része  e ltű n ik , ille tve  felvásárlás 
tárgya lesz. M ás vállalatok  v iszont az edd ig iné l k e v eseb b  
figyelm et szándékoznak  fordítani az O T C  te rm ék e k re  és 
a piacra. A H o ech s t M arion  R oussel pé ldáu l n em rég ib en  
je le n te tte  be, hogy az O T C -re  nem  k ívánnak  
m e g k ü lö n b ö z te te tt figye lm et fordítani. A Z en eca  p e d ig -  
a F inancial T im e s  tudósítása  szerin t -  m ár korábban  
„k iszá llt” az O T C -ü z le tág b ó l.

A gyógyszergyártók  és az egészségügyi k ész ítm én y ek  
előállító i nagy re m é n y e k e t fű zn ek  a k e le t-eu rópa i és az 
ázsiai O T C -p iac  fe llen d ü lé séh ez . A k é t té rség  országaiban 
ugyanis a k ö v e tk ező  é v ek b e n  -  az e lő re je lzések  szerin t -  
szám o ttevően  növeksz ik  m ajd a k e re s le t az O T C  
k é sz ítm én y e k  iránt. N e m  kizárt, hogy a vényre  kapható  
k é sz ítm én y e k  rovására.

G. Gy.
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A mikronizált orális antidiabetikum

gyártja:
Pharmavit

Gyógyszergyár
Veresegyház

Glibenclamid
Pharmavit 3,5 mg tabletta

Javallat
Nem inzulin-dependens diabetes mellitus, ahol a diéta és 
a fizikai aktivitás fokozása már nem elegendő.

Felszívódás
A korszerű', mikronizált glibenclamid-tartalmú tabletta a 
hatóanyag felületének megnövelése révén kiváló 
farmakokinetikai tulajdonságokat nyer.
Felszívódása gyorsabb és tökéletesebb, ezért hatása ham arabb 
jelentkezik, kiszámítható, hatástartama rövidebb. Ezáltal 
csökken a hypoglykaemia veszélye is.
Kisebb hatóanyag-bevitellel azonos hatás érhető  el.

Adagolás
•  Szokásos kezdő adagja napi 1/2 tabletta
•  Más orális antidiabetikumról történő' direkt átállítás

esetén kezdő adagja szintén napi 1/2 tabletta.
•  A gyógyszer adagja hetente 1/2—1/2 tablettával emelhető.
•  Szokásos fenntartó adag: napi 1-2 tabletta.
•  Általában elegendő naponta 1x adni.

A TB-tnmogotns mértéke 90%
Közgyógyellátás terhére térítésmentes

Glibenclamid + Pharmavit



Jól jövedelmez 
a génkutatás az SKB-nak

A b rit Sm ithK line B eecham  az e lm ú lt években  
je len tős összegeket fo rd íto tt a genetikai kutatásokra, s a 
je lek  szerin t ezek  a b e fek te té sek  m indinkább  
„ te rm őre” fordulnak.

Az am erikai Schering-Plough és a francia 
Synthélabo öt e sz tendő  alatt 55, illetve 35 m illió dollárt 
fizet az SKB és am erikai g énku ta tó  partnere, a H um an 
G enom e Sciences cég genetikai adatbázisáért. A 90 
m illió dolláron felül az SKB részesedik  majd azon 
készítm ények  bevéte lébő l is, am elyeket a ké t cég az 
adatbázis felhasználásával fe jleszt ki. A Sm ithK line 
Beecham  1993-ban szerzett 125 millió dollárért 7 
százalékos részesedést az am erikai H G S-ben. Szakértők 
akkor túl m agasnak találták a tu lajdoni hányad 
m egszerzésének  árát. Az SKB és a HGS 
együ ttm űködése  várhatóan csak 2005 körül térü l m eg a 
tu lajdonosok számára, az új, közös készítm ények  
ugyanis ekkor kerü lnek  m ajd piacra. A k é t cég vezetői 
szerin t azért akarják az adatbázist más vállalatokkal is 
m egosztani, m ert kutatási tevékenységükbő l igen nagy 
m ennyiségű hasznosítható inform áció származik.

W illiam H aseltine, a H G S vezérigazgatója szerin t 
„mi és az SKB több ú ttö rő  gyógyszer k ifejlesztésére  
te re m te ttü n k  k onkré t lehetőséget, m in t am ennyivel 
egyenkén t, vagy együ ttesen  foglalkozni tu d n án k ” . ^

/  Romlanak a Nycomed 
nyereségkilátásai

A norvég gyógyszeripari csoport, a Nycom ed 
bejelen tette , hogy idei nyeresége várhatóan jócskán 
elmarad a piaci várakozásoktól. A kedvezőtlen bejelentés 
nyomán a cég részvényeinek árfolyama 23 százalékkal 
zuhant.

A profitkilátások azért romlottak, m ert az Egyesült 
Államokban kím életlen árverseny kezdődött a röntgen­
kontrasztanyagok piacán, ahol a norvég cég a fő szállítók 
sorába tartozik. Ezzel egy időben olyan híresztelések 
kaptak szárnyra, am elyek szerint nem  kizárt, hogy a 
Nycom ed felvásárlási, illetve fúziós célpont lehet.

A diagnosztikai kontrasztanyagok területén  az 
amerikai piacon a N ycom ednek mind kem ényebb harcot 
kell vívnia a hazai Bracco and M alinckrodt céggel, 
valamint a ném et Scheringgel. A diagnosztikai 
kontrasztanyagok világpiacán a norvég vállalat 35 
százalékos részesedéssel rendelkezik. Ezek a term ékek 
adják a vállalat forgalmának 60 százalékát, s tavaly 85 
százalékot képviseltek a Nycom ed 2 milliárd koronás 
nyereségében. Az amerikai piacon tapasztalható 
árcsökkenésben az is szerepet játszik, hogy a 
„hagyományos” versenytársak m ellett m egjelentek a 
generikus készítm ények előállítói is. A Nycom ed vezetői 
sajnálják, hogy a részvényesek egy részének ellenállása 
m iatt tavaly m eghiúsult az amerikai Ivax céggel tervezett 
fúzió, amely valószínűleg erősíthette volna a norvég cég 
pozícióit az amerikai piacon. .

3
Terjeszkedik a Teva

Izrael első számú gyógyszeripari nagyvállalata, a Teva 
Pharmaceutical Industries -  amely tulajdonosa a Biogal 
gyógyszergyárnak is -  70 millió dolláros h itelt vett fel a 
Union Bank of Switzerland vezette bankkonzorciumtól. A 
hitelnyújtó bankkonzorcium ban 11 európai pénzintézet 
vesz részt, többek között a D eutsche Bank, a D resdner 
Bank és a belga Kredietbank.

Dan Suesskind, a T eva pénzügyi igazgatója szerint az 
ötéves lejáratú hitel célja a vállalat adósságainak 
átstrukturálása, valamint a további európai terjeszkedés 
elősegítése. A T eva a hitellel rövid lejáratú tartozásai egy 
részét hosszú lejáratúvá alakítja át. Az izraeli cég most 
azért je len t meg hiteligényével az európai pénzpiacon, 
m ert ezzel is jelezni akarja, hogy üzleti stratégiájában 
fontos szerepet szán földrészünknek. Korábban a vállalat 
fő piaca Izrael és Eszak-Amerika volt.

Tavaly a T eva forgalmában Európa részesedése 12 
százalék volt, s a következő esztendőkben a cégvezetés 
ezt az arányt szeretné szám ottevően növelni.

A T eva vezetése bízik abban, hogy az illetékes 
amerikai hatóságtól rövid időn belül megkapja a cég az 
engedélyt a Copaxone nevű, a sclerosis m ultiplex 
kezelésére használatos saját fejlesztésű gyógyszere 
forgalmazására az USA-ban. Szakértők vélem énye szerint 
a Copaxone már az első évben 100 millió dolláros 
többletbevételt hozhat a Tevának. v

G onda G yörgy

BIOCHEMIE GmbH
A Biochemie GmbH Ausztria legnagyobb gyógyszergyára, mely je­

lenleg a világ több mint 120 országában van jelen a piacon kiváló minő­
ségű termékeivel.

A gyárat 1946-ban alapította az „Österreichische Brau AG”, ekkor 
merült fel, hogy a sörgyár adta fermentációs lehetőséget érdemes lenne 
antibiotikum-gyártásra fordítani. Kevesen tudják, hogy az orális penicil­
linkezelés alapjául szolgáló saválló penicillin V-t 1952-ben a Biochemie- 
ben fedezték fel (Brandl és Margreiter), és ezáltal új korszak nyílt az an­
tibiotikum-terápiában. A cég fejlődése ezt követően töretlen. Jelenleg a 
penicillin V termelését illetően világelső, félszintetikus penicillinszár­
mazékok és cefalosporinok termelésében pedig az elsők között van. Fő­
ként penicillin, félszintetikus penicillinszármazékok, cefalosporinok és 
makrolid antibiotikumok széles skáláját gyártja. A Biochemie a GMP* 
szabványok szerint, valamint az US-FDA** ellenőrzése alatt termel. Fo­
lyamatos kutatás és fejlesztés biztosítja a teljes termékválasztékot és a 
megfelelő kiszerelési formákat.

1964-től a Sandoz-csoport tagja.
A hazai késztermékpiacon jelenleg a következő termékekkel mutatko­

zik be: ismert és sikeres penicillin V készítményével Ospen® néven 5 ki­
szerelési formában, amoxicillintartalmú készítményével Ospamox® né­
ven 7 kiszerelési formában, valamint cefalexintartalmú készítményével 
Ospexin® néven 6 kiszerelési formában. A forgalmazott, összesen 8-fé- 
le gyermekszirup különösen a gyermekgyógyászok érdeklődésére tarthat 
számot. A készítmények teljes alkalmazási előírása megtalálható a 
Pharmindex zsebkönyv most megjelent 1996/1. számának „Új gyógy­
szerleírások” c. fejezetében. További információval készséggel állunk 
rendelkezésére:

Biochemie GmbH Információs és Szerviz Iroda,
1025 Budapest, Ferenchegyi út 13. Telefon/fax: 325-5984, 325-5986
* Good M anufacturing Practices

* *  United States Food and Drug Administration°  mm onr;7
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Dohányzásellenes kampány az USA-ban
(Washington) Bili Clinton elnöknek szándékában áll jóváhagyni azokat a nagy 

kihatású intézkedéseket, amelyek a dohányzás elleni küzdelem jegyében szigorú 
korlátozásokat vezetnének be a különböző cigarettafajták árusítására, terjesztésére 
és reklámozására, különös tekintettel a fiatalkorúak káros szenvedélyére. Bili 
Clinton már tavaly áldását adta a szövetségi Élelmiszer- és Gyógyszerügyi Hivatal 
(FDA) indítványára, amelynek alapján „függőséget okozó (kábító)szernek” 
minősítették a nikotint, és a veszélyes gyógyszerfajtákkal azonos elbánást 
helyeztek kilátásba a nikotint hordozó cigarettafajták árusításának a szabályozására. 
Az FDA jelentésében felhívta a figyelmet arra, hogy különösen a fiatalkorúakra 
nézve káros a dohányzás, annál is inkább, mert a felmérések szerint a felvilágosító 
hadjárat ellenére naponta háromezer amerikai tizenéves szokik rá a cigarettára. Az 
elnök egyszersmind kezdeményezte, hogy dolgozzanak ki szigorú intézkedéseket 
a dohánytermékek hozzáférhetőségének és népszerűsítésének a korlátozására: az 
FDA a közelmúltban terjesztette be gyakorlati javaslatait. Az elképzelés 
értelmében a hivatal -  a gyógyszerekhez hasonlóan -  széles körű felhatalmazást 
kapna a dohánytermékek terjesztésének az ellenőrzésére. Szövetségi szinten 
megtiltanák, hogy az iskolák és a játszóterek harmincméteres körzetében 
cigarettákat hirdető reklámtáblákat helyezzenek el; beszüntetnék a postai 
megrendeléseken és cigarettaárusító automatákon keresztül történő terjesztést; a 
vásárlást szigorúan megkövetelt -  tizennyolc éven felüli -  korhatárhoz kötnék; 
korlátoznák a dohánygyárak sportszponzorálási lehetőségeit is. A dohányipari 
cégek és az érintett reklámirodák már előre jelezték, hogy bírósági úton fognak 
fellépni a tervezett intézkedések ellen.

Pártbüntetés, ha sok a gyerek
(Reuter) Vietnam Ha Tinh tartományában, az ország egyik legszegényebb 

vidékén az utóbbi öt évben csaknem 800 kommunista párttagot büntettek meg, 
mert vétett a hivalatalos családtervezési irányelvek ellen, amelyek szerint egy 
vietnami családban legfeljebb két gyermek lehet. Ezt a helyi családtervezési 
bizottság egyik tagja közölte a Reuter hanoi tudósítójával. Mint elmondta, 74 
tisztségviselőt leváltottak, 247 tagot pedig kizártak a pártból. Több százan 
megőrizhették ugyan párttagságukat, de megrovásban részesültek, mert túl sok 
gyermekük van. Az indokínai ország 75 milliós népessége évente 2,2 százalékkal nő.

Harmóniára születtünk
Az csecsemők fogékonyabbak a harmonikus dallamokra, mint a disszonáns 

hangzásra, s ebben a gének, a szülők hallása, vagy a családban levő kultúrkörnyezet 
nem játszik szerepet -  állapították meg az amerikai Harvard Egyetem kutatói, akik 
ezzel kapcsolatos vizsgálataik eredményét a Nature című tudományos folyóiratban 
tették közzé. A kutatók négy hónapos csecsemőket vizsgáltak: 32-t közülük egy 
hangszóró elé ültettek, s ugyanannak a zenei darabnak két -  egy melodikus és egy 
zaklatott összhangzású -  változatát játszották nekik. A kicsik magatartását 
videofelvételeken rögzítve kiderült, hogy a csecsemők egyértelműen előnyben 
részesítették a harmonikus változatot. Zeneelméleti szakemberek eddig úgy 
vélték, hogy a harmónia iránti fogékonyság kulturálisan meghatározott.
Ugyanakkor ezt cáfolni látszik a vizsgálatnak az a része, amelynek során a szülőket 
is kikérdezték, kultúr-, illetve halláskülönbségeiket mérve fel. A válaszok és a 
kicsik harmónia iránti fogékonysága között azonban nem találtak olyan 
kapcsolatot, amely az előbbi elméletet erősítené.

Pereskedik az Emory University
(Financial Times) Az atlantai Emory University szabadalmi pert indított a Glaxo 
Wellcome és a Biochem Pharma ellen. A legnagyobb brit társaságot és kanadai 
partnerét azzal vádolja az egyetem, hogy azok árulják Epivir vagy más néven 3TC-nek 
hívott AIDS-ellenes termékét. Az Emory University nem az értékesítés leállítását 
kívánja, hanem kártérítésért küzd. A Glaxo állítása szerint nem volt tudomása arról, 
hogy az egyetemnek érvényes az amerikai hatóságoktól az Epivirre szerzett 
jogvédelme.

v a c Q ®

(Financial Times) Csupán 2,5 száza­
lékkal volt képes növelni adózás előtti nye­
reségét az első félévben a német Degussa.
A 288 millió márkás profitot mindazonáltal 
a cégnél úgy értékelték, hogy az az év vé­
gére -  igaz, a fémipari divízió átalakításától 
függően -  jelentősen megugorhat. A De­
gussa 1994-1995-ben rekord nyereségre, 
adózás előtt 404 millió márkára tett szert 
mégpedig 44 százalékos növekedés ered­
ményeként. Az összesen 2,1 százalékos 
eladásemelkedést mutató csoport elsősor­
ban gyógyszerészeti egységét igyekszik 
bővíteni. Ezt az Ásta Medica fogászati 
termékeket gyártó egysége révén próbálja 
elérni. Az idei első félévben azonban az 
egység külföldi eladásainak növekedése 
éppen csak ellensúlyozta a belföldi 
értékesítés csökkenését

(Financial Times) A vártnál magasabb, 
másfél milliárd fontos adózás eló'tti ered­
ményt ért el a Glaxo Wellcome az első fél­
évben. Ez 34 százalékos növekedést jelent 
A társaság e bejelentésssel egy időben 
azonban felhívta a figyelmet arra, hogy a 
második félév várhatóan nem hoz ilyen 
emelkedést, új termékeinek bevezetése 
ugyanis jelentősen megterheli majd a ki­
adási oldalt. A jövedelememelkedés alul­
múlta az 1995. első félévit, amikor is a 
Glaxo ajánlatot tett a Wellcome-ra. Ennek 
oka első számú termékük, a Zantac eladási 
visszaesése: főként az amerikai verseny 
következtében 1 százalékkal egymilliárd 
fontra csökkent. A fő rivális a svéd Astra 
Losec elnevezésű terméke. Amennyiben a 
Zantacot figyelmen kívül hagyjuk, a Glaxo 
eladásai 14 százalékkal nőttek.

(Financial Times) Svédország eddigi 
legnagyobb részvénykibocsátását hajtotta 
végre a Volvo, amikor 1,84 milliárd dollárért 
megvételre ajánlotta a Pharmacia & 
Upjohnban meglévő 14 százalékos részese­
dését A 4 millió részvényt intézményi 
befektetőknek ajánlotta a Volvo és arról is 
beszámolt hogy ha a kereslet úgy kívánja, 
további 9 millió részvényt „átad”. Amióta a 
svéd-amerikai társaság tavaly megalakult, 
részvényeinek árfolyama emelkedett A 
Volvo mégis meg kíván válni részesedésé­
től, mint ahogy minden más, nem a köz­
ponti tevékenységi körébe tartozó, össze­
sen 40 milliárd svéd korona értékű cégétől. 
A fennmaradó legnagyobb tulajdonhányad­
dal a Pripps-Ringnes északi sörfőzdében és 
üdítőital cégben, valamint 11,4 százalék 
erejéig a Renault-ban rendelkezik.

(Financial Times) Szétválasztani terve­
zi a németországi és nemzetközi tevékeny­
ségét a Höchst. A reorganizáció augusztus 
elsején vette kezdetét, és a társaság remé­
nyei szerint jövő áprilisra be is fejeződik, 
hogy aztán a részvényesek a májusi éves 
közgyűlésen jóváhagyják a német gyógy­
szerrészleg különálló voltát. Az átalakítás 
kulcspontja a németországi gyógyszergyár­
tás elkülönítése -  ez a részleg a Höchst 
becslése szerint idén 1,75 milliárd dollárt, 
az összes gyógyszerbevétel 20 százalékát 
hozza.

G Y Ó G Y S Z E R HÍREK



Kiváló félévet zárt a Bayer
Németország egyik legnagyobb gyógyszer- és vegyipari 

vállalatcsoportja, a Bayer az idei esztendő első felében az elózó' 
év azonos idó'szakához képest 13 százalékkal növelte adózás 
előtti nyereségét, amely elérte a 2,7 milliárd márkát. Az első 
félévben a Bayer eladásainak értéke 24,8 milliárd márka volt, ez 
7 százalékkal magasabb az egy évvel korábbinál.

A cég jelentése nem részletezte a nyereségnövekedés 
összetevőit, annyi azonban tudható, hogy a profit számottevő 
bővülésében nagy szerepet játszott a termelékenység 
emelkedése. Az értékesítés volumene az első félévben nem 
változott, a Bayer árai azonban egy százalékkal növekedtek 1995 
első félévéhez képest. A cég számára kedvező 
árfolyammozgások nyomán, valamint az időközben végrehajtott 
vállalati felvásárlások következtében a Bayer bevételei 2, illetve 
4 százalékkal emelkedtek.

1996. első felében a Bayer németországi gyáraiban a 
dolgozók száma 2,8 százalékkal, azaz 1350 fővel csökkent. A 
cégfelvásárlások miatt a nettó létszámcsökkenés 400 volt, így az 
év közepén a Bayer világszerte összesen 142 500 főt 
foglalkoztatott. Érdemes megjegyezni, hogy az első félévben a 
németországi létszámcsökkenés 1,8 százalékkal volt magasabb, 
mint egy évvel korábban.

Az óriásvállalat vezetői elégedettek az első félévi 
eredménnyel, véleményük szerint minden a várakozásoknak 
megfelelően alakult. 1996 egészére a vállalatvezetés az 
értékesítés 6 százalékos bővülésével számol, a bruttó nyereség 
pedig mintegy 10 százalékkal növekszik majd. Ennek az 
előrejelzésnek az az alapja, hogy a cég vezetői továbbra is

figyelembe veszik az árfolyammozgásokat, s elsősorban 
Európában szerény piaci fellendülésre számítanak.

Az első félévben a Bayer értékesítése Európában 3 
százalékkal növekedett; összege 14,5 milliárd márka volt, ami a 
teljes vállalati bevétel 58,7 százalékával egyenlő. Észak- 
Amerikában ugyanebben az időszakban a Bayer értékesítése 20 
százalékkal növekedett, amelyet az erősebb dollár kedvező 
hatása, valamint a cégbekebelezések sora idézett elő. Latin- 
Amerikában az eladások 15 százalékkal, 1,3 milliárd márkára 
növekedtek. Ázsiában, Afrikában és Ausztráliában viszont 
csökkent az értékesítés, ami elsősorban a gyengélkedő jennek 
köszönhető.

G onda  G yörgy

Növelte nyereségét az RPR
(Wall Street Journal Europe) A második negyedévben 12 

százalékkal növelte nettó nyereségét a Rhone-Poulenc Rorer. A 
társaság azt is bejelentette, hogy riválisainak, a Fisonsnak és az 
Applied Immune Sciencesnek tavalyi megvásárlása máris kifize­
tődik. A 9 százalékos értékesítésnövekedésben ugyanis főként 
ez a két cég játszik közre. Minden más az Egyesült Államokon 
kívül is tevékenykedő társasághoz hasonlóan, a Rhone-Poulenc 
eredményein is meglátszik a dollár árfolyamának felfelé 
mozgása. A legkelendőbbnek ebben a negyedévben a Lovenox, 
a szívgyógyszer Dilacor XR, és az asztmagyógyszer, a Tilade 
bizonyult. A cég elnök-vezérigazgatója, Michel de Rosen arra is 
felhívta a figyelmet, hogy 8 százalékkal csökkentek az 
értékesítési és adminisztrációs költségek. Az első negyedévben 
a nettó nyereség 187,2 millió dollárra emelkedett.

Bristol-Myers Squibb Kft.
O N C O L O G Y

Taxol-kezelés lehetősége az ovarium carcinomában
A platinarezisztens petefészekrákos betegek Taxollal való kezelését 

az Országos Egészségbiztosítási Pénztár az alábbi intézetekben
finanszírozza:

Országos Onkológiai Intézet 
SOTE I. Sz. Nőgyógyászati Klinika 
SOTE II. Sz. Nőgyógyászati Klinika 
Uzsoki Utcai Kórház, onkoradiológia 
Szt. István Kórház, nőgyógyászati onkológia 
HIETE Nőgyógyászati Klinika 
POTE Nőgyógyászati Klinika 
SZAOTE Nőgyógyászati Klinika 
DOTE Nőgyógyászati Klinika

Prof. Pulay Tamás 
Prof. Papp Zoltán
Prof. Paulin Ferenc

✓
Dr. Mayer Árpád 
Dr. Szántó István 
Dr. Cseh Imre 
Dr. Krommer Károly 
Dr. Thurzó László 
Prof. Hernádi Zoltán

A fenti központok az ország bármely részéről hozzájuk utalt 
platinarezisztens ovarium carcinomás beteget Taxol-kezelésben részesítenek, 

amennyiben az a beválogatási kritériumoknak megfelel.
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46. on* 2  c-.'6k
Bayer-Roche: együtt 
az amerikai OTC-piacon

A n é m e t Bayer és a svájci R oche b e je le n te tte , hogy 
közös vállalkozást hoznak  lé tre  fájdalom csillapító  és 
nőgyógyászati k ész ítm én y e ik  forgalm azására a vény  
nélkü li gyógyszerek am erikai piacán.

A szövetség  révén  a Bayer szere tné  elérni, hogy 
harm adik  helyre kerü ljön  az am erikai O T C -p iacon . A 
R oche ped ig  sze re tn e  az edd ig inél nagyobb m é rték b en  
beha to ln i az USA O T C -piacára, ahol edd ig  te rm ék e it 
k ö zv e te tt ú ton , a P roc ter and G am ble fogyasztási c ik k ek e t 
gyártó óriáscégen keresztü l forgalm azta.

A k é t vállalat m egállapodása szerin t az USA piacán az 
é rték es ítés  és a m arke ting  a Bayer felelőssége lesz, a 
R oche ped ig  te rm ék e i m arke ting jé t a P rocter and 
G am ble-tő l átadja a n é m e t cégnek . A Bayer és a R oche 
stratégiai szövetsége az am erikai piacon m in tegy  275 
m illió dolláros évi é rté k e s íté s t „fed  le” , vagyis a k é t 
vállalat edd ig  ilyen é r té k b e n  forgalm azta O T C -te rm é k e it 
az USA-ban. E n n e k  az összegnek  m in tegy  kétharm ada  a 
R oche te rm ék e ire  ju t.

A szövetségbe „b e v itt” gyógyszerek közö tt nem  
szerepel az A spirin és az A lka-Seltzer, ugyanis a Bayer 
m in d k é t k ész ítm én y t globális te rm é k n e k  tek in ti.

A közös vállalkozásban a Bayer az A ctron és a 
V anquish , valam in t a M idol fájdalom csillapítókkal és a 
M yselex-7, gom bafertőzés k eze lésé re  szolgáló 
gyógyszerrel vesz részt. A R oche a „közösbe” az A leve 
fájdalom csillapító t és a n em rég iben  piacra dobo tt 
F erm sta t 3, gom bafertőzés e llen i szert viszi be. A ké t 
vállalat valószínűnek  tartja, hogy a k éső b b iek b en  a közös 
vállalkozásba új te rm é k e k e t is bevonnak .

E lem zők  v élem énye szerin t k ifizetődő  k isebb  forgal­
m ú kész ítm én y ek e t bevonni a közös vállalkozásba, így 
ugyanis k ö n n y eb b en  e lé rh e tő  a nyereségességhez szüksé­
ges kritikus töm eg. M iu tán  a Bayer a legnagyobb forgalm at 
lebonyolító  O T C -te rm é k e it nem  bocsáto tta a közös vál­
lalkozás rendelkezésére , valószínű, hogy a szövetség nem  
befolyásolja m ajd szám ottevően a n ém e t cég bevéte le it.

A stratég ia i szövetség  b e je le n té sé re  eg y é b k én t akkor 
k e rü lt sor, am ikor a Bayer részletes ism erte té s t ad o tt belső  
szerv eze tén ek  nagy ívű átszervezéséről. Az új struk tú ra  
szerin t a Bayer ö t üzletág  köré csoportosítja tev ék e n y sé ­
gét, neveze tesen : vegyipari te rm ék ek , m ezőgazdasági 
vegyianyagok, egészségügyi te rm ék ek , po lim er te rm ék ek  
és az A gfa-G evaert. E z u tóbb i vállalat fotóipari te rm ék ek  
gyártásával foglalkozik.

M anfred  S chneider, a Bayer e lnöke  szerin t a 
szervezeti változások azt a cé lt szolgálják, hogy fejlesszék  
a vállalati ku ltú rá t, am ely  ösztönzi az innovációt, és a 
m inőség  további javítása irányába hat.

Felemás első félévet zárt 
a Roche

A svájci R oche-csoport é r té k es ítése  az idei év első  
fe léb en  7,8 m illiárd svájci frank volt, 0,3 m illiárddal több, 
m in t egy évvel korábban. 1996 e lső  hat hónap jában  a

Roche n e ttó  nyeresége 1,9 m illiárdról 2,2 m illiárd frankra 
(1,8 m illiárd dollár) n ö v ek ed e tt, ami 16 százalékos 
p ro fitbővü lésnek  fele l m eg.

Az üzleti, vagyis m űködési nyereség  azonban csak 8 
százalékkal, 1,93 m illiárd frankra bővült az idei első  
félévben . L átn i való, hogy a cég  n e ttó  n y ereség én ek  
tú lnyom ó része nem  az elsőd leges üzleti tevékenységbő l, 
hanem  az ügyes pénzügy i b e fe k te té se k b ő l szárm azott.
Az igen je len tő s  k é szp é n zb e fek te té sek  nyeresége 
31 százalékkal n ö v ek ed e tt, s így e lé r te  a 786 millió 
frankot. Szakm ai körökben  régóta ism eretes, hogy a 
R oche több  éve halm oz fel k észp én zt b e fe k te té s i célból 
H enri M eier pénzügyi főigazgató veze tése  alatt.

A R oche b e je le n té se  szerin t a cég  e lső  félévi üzleti 
ny ereség é t ked v ező tlen ü l é r in te tte  a gyógyszerek árának 
n agym értékű  csö k k en té se  Japánban  és O laszországban. 
U gyancsak szám ottevően  c sö k k en t az illatanyagok ára a 
világpiacon.

Az év első  h a t hónap jában  szám ottevően  em e lk e d te k  a 
m arketingk iadások  a Posicor és a X enical nevű  új 
k ész ítm én y ek  piacra dobása kapcsán. Az előbb i gyógyszer 
a m agas vérnyom ás, m íg az u tóbb i ped ig  a kóros elhízás 
keze lésé re  használatos.

Az e lm ú lt év e k b en  a R oche szám ottevően  növelte  
közvetlen  é rté k es íté se it a kórházak számára, közü lük  is 
elsősorban a R oceph in  an tib io tik u m ét. S zakértők 
v é lem én y e  szerin t idén  és jövőre a vállalat á rrésén ek  
alakulására a piac oldaláról további nagy nyom ás 
n ehezed ik . A G oldm an Sachs egyik  e lem ző je szerin t a 
R oche v itam in-üzletágára je len tő s  veszé ly t je le n te n e k  a 
k ínai term elők . A finom vegyipari te rm é k e k e t és az 
illatanyagokat ped ig  a világpiaci árak csökkenése  
befolyásolja. N éh á n y  szakértő  úgy véli, hogy a R oche 
kozm etikai üzletága „m e g é re tt” az é rtékesítésre , de az 
sem  kizárt -  legalábbis erre u ta ln ak  a cégvezetés egyes 
nyilatkozatai - ,  hogy a k övetkező  e sz te n d ő k b en  a R oche 
ez t az üzle tágat felvásárlásokkal és fúziókkal szándékozik  
m egerősíten i.

A diagnosztikai te rm ék ek  te rü le té n  a R oche a 
világranglista tizenegyed ik  h e ly é t foglalja el. Az 
é rté k es ítés  fokozása és a piaci részesedés növelése 
é rd e k éb en  várható, hogy ezen  a te rü le te n  a Roche 
felvásárlást hajt végre, ille tve stratégiai szövetséget köt 
valam elyik  „nagyágyúval” .

A cégvezetés és a kü lső  szakértők  v élem énye 
egybehangzó  a te k in te tb e n , hogy a R oche az idei üzleti 
év b en  jó  ered m én y re  szám íthat, ez kü lönösen  a 
konszolidált n e ttó  nyereség  em elk e d ése  te rü le té re  
igaz.

A cég  K +F kiadásai egy esz ten d ő  a latt 1,2 m illiárdról
1,3 m illiárd svájci frankra növ ek ed tek . 1996 első  
fé lév éb en  az árfolyam m ozgások iránya kedvezően  ha to tt a 
R oche eredm énye ire .

N em  hagyható  azonban Figyelm en kívül az a 
fe jlem ény  sem , hogy a cég  m ind  nagyobb függősége a 
pénzügyi tranzakcióktól kedvező tlenü l hat a részvények  
árfolyam ának alakulására. Az első  féléves e red m én y ek  
k ö zzé té te le  u tán  Z ü richben  a R oche-részvények  
árfolyam a 30 frankkal e se tt, s nem  haladta m eg a 9400 
frankot.

G. Gv.
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Szövetségben a kicsik
(Financial T im es)  A gyógyszeripar 1994 óta tartó 

konszolidációja zavarbaejtő gyorsasággal rendezte át a piac 
évtizedekig alig változó erőviszonyait. A felvásárlási láz, a több 
tízmilliárd dolláros fúziók és a stratégiai szövetségkötések 
ugyanakkor nem csak a legnagyobbakat kényszerítették 
piacpolitikájuk, pénzügyi lehetó'ségeik és szervezeti formájuk 
alapvető' átértékelésére. A kis- és középvállalatok -  úgy tűnik 
-  mára felismerték, hogy a földcsuszamlásszerű változásokon, 
ha már túlélték, keresni is lehet.

Az egyik legnagyobb problém át a kis- és középvállalatok 
számára is a kutatás-fejlesztés költségei jelentik . M ivel egy 
új kémiai te rm ék  kifejlesztése 300-600 millió dollárba kerül, 
s a gyógyszergyártók átlagosan forgalmuk 12 százalékát 
forgatják vissza az alapkutatásba, elvben csak azok a cégek 
en g edhetnék  m eg m aguknak a szükséges kiadásokat, 
am elyeknek eladásai elérik  a 2,5-5 milliárd dollárt. A legtöbb 
kis- és középvállalat forgalma ezzel szem ben a 100 millió és 
az 1 milliárd dollár között mozog. Az angol M edeva-nak az 
elm últ hat évben m égis sikerült olyan növekedési stratégiát 
kidolgoznia, am ely a fejlesztés kései szakaszában lévő' új 
te rm ékek  felvásárlására és már beveze te tt készítm ények ki 
nem  használt terjesztési lehetőségeire épült. 1989 és 1995 
között a M edeva eladásai kevesebb m in t 1 millió fontról 256 
millió fontra nőttek, adózás előtti nyeresége pedig elérte a 
279 millió fontot.

A M edeva stratégiája pontosan illeszkedik a 
konszolidációs folyamat piaci változásaihoz. A gyógyszerpiaci 
óriások fúziói és felvásárlásai következtében  ugyanis jelentős 
piaci szegm ensek és te rm ékek  gyakorlatilag gazdátlanul 
m aradtak. M ivel a k ié lezett versenyben az óriáscégek 
csillagászati összegeket kö ltenek  kutatásra, ezért elsősorban a 
legfontosabb gyógyászati te rü leteken  és a legjelentősebb 
piacokon bevezethető , évi m inim um  1 milliárd dolláros 
potenciális értékesítési lehetőséget ígérő sikergyógyszerek 
kifejlesztésére koncentrálnak. A m ultik  kényszerű 
figyelm etlensége így te rm ékek  és piacok egész skáláját 
kínálja a kis- és középvállalatok számára. A szűkebb 
regionális piacokon néhány kisebb európai cég máris előkelő 
helyre küzdötte fel magát. A ném et G rünenthal a vezető  
nem zetközi gyógyszergyártók között van Kolumbia,
Ecuador, Peru és C hile piacán, sőt 1994-ben olyan óirásokat 
kényszerített maga m ögé a latin- és dél-am erikai régióban, 
m in t a Schering-Plough, a H offm ann-La Roche, a Bristol- 
M yers Squibb és az A bbott Laboratories. M ások nem  
régiókra, hanem  egyes gyógyászati ágazatokra 
specializálódtak. A belga Solvay, bár m ég a legjobb negyven 
között sem  szerepel a nagy nem zetközi gyártók toplistáján, 
je lenleg  európai és nem zetközi listavezető a görcsoldók és a 
gasztroenterológiai készítm ények piacán, s hashajtóinak 
forgalma alig marad el az ezen  a terü leten  világelsőnek 
számító Procter &  G am ble eladásai mögött. A Solvay 
sztárgyógyszere, a F luvoxam ine nevű antidepresszáns 
ugyanakkor a hatodik a nem zetközi rangsorban. A Solvay, 
bár forgalmának csak 17 százaléka származik az egészségügyi 
szektorból, s elsődleges profilja továbbra is a m űanyagipar és 
a vegyipar marad, az ezredfordulóra a duplájára, azaz m integy 
1 százalékra kívánja növelni gyógyszerpiaci részesedését. 
E nnek  érdekében  már ma is a teljes forgalom több m int 18 
százalékát költik kutatásra és fejlesztésre, s m ásokhoz

hasonlóan am erikai biotechnológiai cégekkel, többek  között 
a Cadus Pharm aceuticallal és az ArQule-lal kö tö ttek  100 
millió dollár értékű  m egállapodást új készítm ények 
kifejlesztésére.

A Solvayjal e llen té tben  a ném et Schwarz Pharm a új 
készítm ények licencének megvásárlásával igyekszik 
m egoldani a kis és közepes cégek fejlesztési dilem m áját.
A Schwarz specifikus term ékeket, illetve gyógyászati 
te rü le teket vesz célba, s az évtized végén már tervezett 1 
milliárd dolláros forgalmának 20 százalékát kívánja 
licencvásárlásra fordítani. Bár korábban a Schwarz elsősorban 
az engedélyeztetési stádium ban lévő gyógyszerekre 
koncentrált, legutóbbi, 50 millió dolláros együttm űködési 
szerződése a C ytel biotechnológiai konszernnel jelzi, hogy 
hosszú távon a Schwartz is kénytelen  aktívan bekapcsolódni 
a kutatási programokba, elsősorban a biotechnológiai 
szektorban. A licencvásárlásra ép ítő  cégeknek  ugyanakkor 
szám olniuk kell azzal, hogy a biotechnológiai cégek, 
m indenekelő tt állandó likviditási gondjaik miatt, nem  
érdekeltek  a szűk piaci szegm ensekre korlátozott te rm ékek  
kifejlesztésében, a saját pozíciójukat a nagy globális cégekkel 
kötött megállapodásokkal igyekeznek erősíteni.

Elsősorban ez a felism erés vezette azt a 11 kis és közepes 
európai céget, am elyek a Fournier G roup elképzelése 
alapján Eurobloc néven laza vállalati szövetséget hoztak létre 
piaci izolációjuk és beszűkült m ozgásterük ellensúlyozására. 
Az Eurobloc feladata a független európai cégek érdekeinek  
összehangolt képviselete, közös fejlesztési és m arketing­
program ok kialakítása és finanszírozása, valam int a társcégek 
tevékenységei közötti átfedések minimalizálása. Az Eurobloc 
egyesített eladásai 1995-ben m eghaladták a 45 milliárd 
dollárt, kutatási és fejlesztési alapjuk pedig csaknem  600 
millió dollárra nőtt. A 11 vállalatot töm örítő csoport gazdasági 
potenciálja az öt legnagyobb gyártóéhoz hasonlítható, s a 
federáció tagjait igen vonzó célponttá teszik a potenciális 
partnerek  szem ében. Bár egyik cég sem  kíván fuzionálni a 
legnagyobb gyártókkal, az Eurobloc, mivel a 
részérdekeltségek egyesítésével gyakorlatilag m inden egyes 
európai piacon legalább két-három  partnercéggel 
képviselteti magát, az am erikai biotechnológiai vállalatok 
számára igen komoly lehetőségeket kínál az európai piacon. 
Stratégiai elképzeléseik  szerint a fejlesztési program okban az 
egyes potenciális te rm ékek  szem pontjából a legjobb 
pozícióban lévő két-három  cég alakítana eseti 
konzorcium okat, am elyek a klinikai fejlesztéstől kezdve 
m enedzselnék  a készítm ények európai bevezetését és 
forgalmazását, a konzorcium  tagjai piaci potenciáljuknak 
m egfelelően osztoznának a költségekből és a haszonból. 
T erm ék eik  számára az Eurobloc kizárólag európai 
forgalmazásra szóló jogosítványokat biztosítana, nyitva 
hagyva a lehetőséget újabb együttm űködések  és 
szövetségek számára az Egyesült Államokban és Japánban. 
M árpedig a független, a helyi kapacitások összehangolt 
ellenőrzésére épü lő  piaci stratégiával az Eurobloc tagjai már 
komoly eséllyel vehetik  fel a versenyt a globális cégekkel, de 
az új piacok és új szereplők bekapcsolásával, s nem  
utolsósorban az együttm űködés új formáinak kialakításával 
újabb lendü lete t adhatnak az egyre gyorsuló konszolidációs 
folyamatnak.

H.A.
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Árkísérlet a Merőknél
Az Egyesült Államok első számú gyógyszeripari vállalata, a Merck bejelentette, hogy 

szakít a gyógyszerpiacon uralkodó évtizedes hagyománnyal, s új, az AIDS kezelésére 
szolgáló készítm ényét az Európai Unió tagországaiban egységes áron hozza forgalomba.
A Crixivan nevű gyógyszer azon első term ékek egyike, amelynek árát ECU -ben állapítják 
meg.

A Merck az ECU -ben való árképzést kísérletnek szánja, s az akció része annak a 
tervnek, amely azt hivatott megakadályozni, hogy a gyógyszerkereskedők számottevő 
hasznot húzzanak az egyes uniós országok eltérő árrendszeréből. Jelenleg ugyanis a 
gyógyszerek területén az a gyakorlat, hogy a kereskedők a gyógyszerek jelentős részét az 
„olcsó” dél-európai országokban szerzik be, majd ezeket jóval magasabb áron értékesítik az 
EU  magasabb árfekvésű államaiban.

Egyes gyógyszergyárak már korábban is próbálkoztak azzal, hogy készítm ényeiket 
hasonló áron forgalmazzák Nyugat-Európában, a valutaárfolyamok mozgása, valamint egyes 
kormányok árcsökkentési intézkedései azonban rendre megakadályozzák az árkülönbségek 
eltüntetését. Ismeretes, hogy az ECU  a nyugat-európai valuták súlyozott átlagát fejezi ki, s 
ezért árfolyama jóval stabilabb, m int az egyes uniós országok valutájáé.

Az előrejelzések szerint a Crixivan sikerre számíthat az európai orvosok körében, a 
Merck szerint a készítményből Nyugat-Európában évi 50 millió dollár bevétel érhető el. (A 
klinikai kísérletek tanúsága szerint több gyógyszer -  köztük a Crixivan -  kombinálása révén 
a HÍV vírus olyan alacsony szintre „nyomható le”, amely már nem kimutatható a vérben.)

A Crixivan egynapi adagja az Európai Unió területén 9,64 ECU -be (12,24 dollár) kerül. 
Megjegyzendő azonban, hogy a betegek számára ettől eltérően alakulhat az ár az 
egészségbiztosítók támogatása, a fogyasztási adók, valamint a nagykereskedelmi árrések 
különbözősége miatt. Június 19-i árfolyamokon számolva például a Merck a Crixivan egyévi 
adagját -  ECU-ből átszámítva -  4320 dollárért adta el a nyugat-európai 
nagykereskedőknek. Nagy-Britanniában az egyévi adag fogyasztói ára 4925 dollár, ugyanis 
a szigetországban a gyógyszereket nem  terheli áfa, s igen alacsony a nagykereskedői árrés. 
Spanyolországban a „rárakódások” miatt a Crixivan egyévi adagjának fogyasztói ára 7574 
dollár.

A Merck egyik versenytársának vezetője kétli, hogy az ECU -ben megállapított 
gyógyszerárak tartósak maradnának, különösen az úgynevezett olcsó országokban. 
Véleménye szerint az olcsó országokban egyes készítm ények értékesítésének tartós 
csökkenését az árak mérséklése követi.

G . G y.

Mindenhol több gyógyszer fogy
A világ gyógyszerpiacának elemzésére szakosodott IMS International cég adatai szerint 

1996 első félévében a világ tíz legjelentősebb gyógyszerfogyasztó országában 70 milliárd 
dollárt költöttek patikaszerekre. Az előző év azonos időszakához képest ez 6 százalékos 
növekedést jelent az értékesítésben.

Az idei év első hat hónapjában a gyógyszer-értékesítés a legnagyobb mértékben,
12 százalékkal Olaszországban em elkedett. Itáliában az első félévben 4,5 milliárd dollárért 
adtak el gyógyszert. A kiem elkedő növekedésre kétévi visszaesés után került sor, az olasz 
kormány ugyanis 1994-ben számos olyan intézkedést hozott, amely az egészségügyi 
kiadások ellenőrzésére irányult.

Nagy-Britanniában a gyógyszer-értékesítés az első félévben elérte a 3,23 milliárd 
dollárt, ez az összeg 10 százalékkal több, m int egy évvel korábban. Érdemes megjegyezni, 
hogy a brit gyógyszerpiac értékben kicsinynek tekinthető a ném ethez és a franciához 
képest, ahol az orvosok hagyományosan több gyógyszert írnak fel. Németországban 1996 
első felében a gyógyszer-értékesítés 6, Franciaországban pedig 5 százalékkal bővült. A két 
országban hat hónap alatt 8,46, illetve 7,57 milliárd dollár volt az összesített gyógyszerfor­
galom. A tíz legnagyobb piac közé tartozó Spanyolországban 9, Belgiumban 7, Hollandiában 
és Kanadában pedig 3-3 százalékos forgalombővülést regisztráltak.

A világ első számú gyógyszerpiacán, az Egyesült Államokban az értékesítés elérte a 
29 milliárd dollárt, ami 7 százalékos növekedésnek felel meg. Az év első felében az USA- 
ban 21 százalékkal növekedett azon készítm ények értékesítése, amelyek a vér összetételére 
-  például a koleszterinszintre -  hatnak. A központi idegrendszerre ható gyógyszerek 
értékesítése 14 százalékkal bővült. Ez utóbbiak közül kiem elkedő volt az Eli Lilly Prozac 
nevű készítm ényének értékesítésbővülése.

A világ második legnagyobb gyógyszerpiacán, Japánban mindössze 1 százalékos 
forgalomnövekedést regisztráltak, a forgalom nem  haladta meg a 11,5 milliárd dollárt. Az 
IMS International elemzése szerint a szerény mértékű forgalombővülésben szerepet 
játszott, hogy az influenza-„szezon” igen gyenge volt a szigetországban, ugyanakkor a 
gyártók áprilisban árcsökkentést jelentettek  be egyes készítményekre.

A világ gyógyszerfogyasztásában a készítm ények listáját a szívgyógyszerek vezetik 
12,34 milliárd dollárral. Ezekből a készítményekből az év első felében 4 százalékkal több 
fogyott, m int egy évvel korábban. A viszonylag alacsony ütem ű növekedés annak 
köszönhető, hogy számos márkás term éknek lejárt a szabadalmi védettsége, s ezek a 
készítm ények m egjelentek generikus formában, az eredetinél jóval alacsonyabb áron.

A gyógyszerek értékesítési toplistáján a második helyet az emésztőrendszerre ható 
készítmények foglalják el, amelyekből az esztendő első felében a gyártók 12,04 milliárd 
dolláros forgalmat bonyolítottak le.

G onda György
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(Wall Street Journal Europe) A 
harmadik negyedévben előreláthatólag 
nemigen nőtt a Pharmacia & Upjohn 
nyeresége, mely tény jelentősen megkese­
rítheti a tavaly összeházasodott két cég 
befektetőinek mézesheteit. A profit­
növekedés visszesését a cégnél egyébként 
a valutaárfolyamok mozgásával magyaráz­
zák, ami legalább két százalékpontnyit 
lecsippent a bevétel növekedéséből. Ez, 
úgy tűnik, az október legvégén záruló 
negyedévben így mindössze két százalék 
lesz. A teljes évre számított nyereség 
nagyobb lesz az előző évinél. Mint emlé­
kezetes, az egyesüléssel a két cég az éves 
költségek 500 millió dolláros csökkentését 
ígérte 1998-ra, jórészt mintegy négyezer 
munkahely megszüntetése révén.

(Wall Street Journal Europe) Az 
amerikai egészségügyi felszereléseket és 
kórházi készülékét szállító cégek remény- 
teljes harmadik negyedévet zárnak. Az új 
term ékek bevezetése, és a tavalyi eredm é­
nyekkel való összehasonlítás könnyebbé 
válása legalábbis egyaránt jó jel -  mondják. 
Az első félévben ez utóbbira nemigen nyílt 
lehetőség, különböző cégek nagyon is 
különböző term ékekkel léptek piacra.
A szakma ráadásul remek körülményeket 
élvezhet, m elyet mi sem bizonyít jobban, 
m int az, hogy a gyógyszerhatóság (FDA) 
legutóbb a tervezettnél egy hónappal 
hamarabb adott engedélyt a Heartport cég 
egyik új termékére. A legerősebb 
eredm ényeket egyébként a Medtronictól, 
a Boston Scientifictől, a Guidant-tól és a 
Strykertől várják az elemzők.

(Financial Times) A Rhone-Poulenc 
igazgatósága az „egyben maradás” mellett 
döntött. Arról határozott tehát, hogy nem 
választ le bizonyos egységeket, mi több, 
ezután sokkal inkább a gyógyszerészeire 
koncentrál. Folytatják viszont az összesen 
mintegy 10 milliárd francia frankra rúgó 
eszközértékesítési programot, melynek 
több mint felét még az idén meg is való­
sítják. A cég elnök-vezérigazgatója szerint 
az egy részvényre jutó nyereség idén, jövő­
re és 1998-ban 20 százalékos lesz, miáltal 
a nettó adósság értéke a tőke jelenlegi 72 
százalékáról 50-re csökken. Bejelentette azt 
is, hogy az E lf Aquitaine francia olajtársaság 
Sanofi nevű gyógyszergyártó leányvállalatát 
nem érdemes megvásárolniuk.

(Bonn) Két ném et immunológus 
vehette át az idei -  százezer márkával járó -  
Robert Koch-díjat. A Robert Koch 
Alapítvány ezzel a kitüntetéssel méltatta a 
60 éves Fritz Melchers és az 59 éves Klaus 
Rajewsky kimagasló eredm ényeit az 
antitestek keletkezésének kutatása terén. 
Melchers a bázeli Immunológiai Intézet­
ben, Rajewsky a Kölni Egyetem  Genetikai 
Intézetében dolgozik. Az antitestek igen 
fontos élettani szerepet játszanak: védik a 
szervezetet a fertőzésektől, felvéve a harcot 
a különféle kórokozókkal. A téma 
jelentőségét az is mutatja, hogy több 
korábban Robert Koch-díjat kapott kutató 
utóbb Nobel-díjban részesült.

HÍREK



A két óriás: Richter és Egis
A gyógyszergyárak részvényeinek árfolyama igen hullámzóan 

alakult októberben. A BÉT „elitklubjába” tartozó Richter Gedeon 
szeptember végi árfolyamát mintegy 500 forinttal erősítette. A másik 
blue-chip gyógyszergyár, az Egis október első harmadában 11 ezer 
forint fölé tornázta fel magát, ám október utolsó harmadának már a 
bűvös 10 ezer forint alatti árfolyammal vágott neki. Csendesebb 
kereskedés övezte a Humán és a Horizon-Multiplan piacát, ám ez 
korántsem jelentette azt, hogy ezen értékpapírokba fektetők rosszul 
jártak volna.

A Budapesti Értéktőzsde hivatalos indexe, a BUX 
szárnyalása megállíthatatlannak tűnik, legalábbis október utolsó 
harmadának kezdetén. Az utóbbi időben szinte minden összejött: a 
világ nagy tőzsdéi, élükön New Yorkkal, történelm ük legfényesebb 
napjait élik, a magyar gazdaság pénzügyi helyzete továbbra is 
biztatónak tűnik, s a vállalatok lassan-lassan nyilvánosságra hozandó 
harmadik negyedéves eredményeiről sem terjengenek negatív 
hírek. E sok szép dolog ellenére persze a kiigazítás, tehát az 
árfolyamok visszaesésének lehetősége mindig ott lebeg, s 
különösen ilyen rekordsorozatok után törvényszerű egy kisebb 
árkorrekció.

A gyógyszergyárak részvényei októberben is jó választásnak 
bizonyultak, bár árfolyamuk olykor-olykor hullámzóan alakult. A 
Richter Gedeonra szeptember végén már 8000 forint körül születtek 
üzletek a tőzsdén, majd lassan, de biztosan emelkedésnek indult 
árfolyama, s október 43. hetét már 8500 forint feletti áron kezdhette.

Az Egis hasonló pályát futott be: szeptember végi 10600 forint 
körüli árfolyamáról egészen 11100 forintra tornázta fel magát, ám 
ekkor mintha kifulladt volna a növekedés irama. Október közepén
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10000 forint alá esett vissza, s 9800-9900 forint között stabilizálódott 
árfolyama.

Az árfolyamtrendek eltérő volta is mutatja, hogy a befektetők 
másképpen ítélik meg a két gyógyszergyári óriást, bár a „kis 
kedvencek” árfolyama közel megháromszorozódott az elmúlt kilenc 
hónapban. Alulértékeltségről most már nem lehet beszélni, sőt, 
egyes szakemberek már enyhe túlértékelést emlegetnek. A 40. hét 
végén a Richter 19-es, az Egis 16-os P/E mutatóval (egy részvényre 
jutó eredmény és az árfolyam hányadosa) büszkélkedhetett, amely 
valamivel meghaladja a többi húzó részvény P/E mutatóját. Több 
befektető mindkét részvénnyel gazdagítja portfolióját, azaz 
részvénycsomagját, hiszen mint a már em lített árfolyammozgások is 
mutatják, a két társaság között számos különbség van, amit a 
befektetők, a piac másképp értékel.

A Richter lényegesen dinamikusabban tudta növelni eredmé­
nyeit 1996 első felében, mint az Egis. Az év első hat hónapjában az 
egy évvel korábbi időszakhoz képest a Richter 34, az Egis mindössze 
23 százalékkal tudta növelni árbevételét, az üzleti tevékenységet 
illetően 64, illetve 38 százalékos javulás következett be. Az adózott 
eredmény növekedése szintén számottevően eltért: a Richteré 37, az 
Egisé 17 százalékkal nőtt az 1995. júniusi állapothoz képest.

Lényeges a különbség az exportot és a hazai értékesítéseket 
illetően a két társaság között, hiszen a jobb exportpozíciók is egyelőre 
a Richter mellett szóltak. A Richternél a kivitel mintegy 
kétharmados arányt képvisel, míg az Egisnél csak 50 százalékot. Ez 
azért lehet lényeges tényező, mivel a hazai piac igen telített, s gondot 
okoz a gyógyszerár-támogatás jövő évi rendje körüli csatározás.

Az óriás Bristol (a Pharmavitot vette meg) és a Teva (a Biogal 
szakmai tulajdonosa) megjelenésével még tovább nő az eddig is 
intenzív verseny, amelyet középtávon várhatóan még tovább fokoz 
az Alkaloida külföldi tulajdonba kerülése. A Concorde Értékpapír 
Ügynökség Kft. elemzői szerint azzal, hogy a Biogal és az Alkaloida 
hosszan elhúzódott privatizációjára pont került, várhatóan 
visszaszerzik elvesztett piaci részesedésük egy részét. A legnagyobb 
kérdés, hogy ezt az importőrök, vagy a hazai versenytársak rovására 
teszik-e. Mindegyik új versenytárs ott támad, ahol a Richter és az 
Egis a legerősebb: a márkanévvel rendelkező generikus termékek 
területén. Az Egis és a Richter legnépszerűbb termékein az elemzők 
meglátása szerint a jelenlegi magas fedezet középtávon csökkenni 
fog, ugyanis ez túl magas ahhoz, hogy az új versenytársak ne lássanak 
benne fantáziát. Ráadásul a nehéz helyzetben lévő finanszírozó 
szerv, az Országos Egészségbiztosítási Pénztár (OEP) személyében 
jó partnerre leltek. A hírek szerint az O EP 10 százalék körüli 
áremelést szeretne elérni 1997-re, amit természetesen a 
gyógyszergyárak kevesellnek, hiszen az messze az infláció alatti 
áremelést jelentene. A hazai piacon tehát jövőre a termelők -  így a 
Richter és az Egis is -  nem számíthat sok jóra. Ugyanakkor 
középtávon lezárul az eljárásszabadalmon alapuló új termékek 
bevezetésének lehetősége. A Concorde elemzőinek véleménye 
szerint az intenzív fejlődés egyetlen forrása az export. Ugyanakkor a 
kelet-közép-európai országokban nagyjából hasonló a verseny 
intenzitása, mint itthon. így ezeken a területeken a szakemberek 
nem várnak óriási forgalomnövekedést. Az Egis számára a -  
hatóanyag-kiszállításokon túl -  Servier-kapcsolaton alapuló közvetett 
nyugat-európai megjelenési lehetőség, a Richternek pedig az óriási 
FÁK-piac tartogathat lehetőséget.

A két társaság tulajdonosi szerkezetét nézve kitűnik, hogy az 
Egis esetében nagyobb átrendeződéssel nem kell számolni: a 
többségi szakmai befektető, a Servier mellett döntően pénzügyi 
befektetők birtokolják a részvényeket. A Richter Gedeon esetében 
azonban az állam még mindig 43,63 százalékos pakettet birtokol, 
amelynek értékesítése csekély bizonytalansági tényezőt jelenthet.
Az mindenesetre biztosnak látszik, hogy a részvénycsomagot 
legkorábban 1997 első felében dobja piacra az Állami Privatizációs és 
Vagyonkezelő Rt.

Fa r k a s  Ba r b a r a
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H í r m o r z s á k

(Financial Times) Évente több mint 
százezer második szívinfarktus előzhető 
meg az úgynevezett clopidogrel 
segítségével -  derül ki abból a 
tanulmányból, amelyet 19 ezer páciens 
vizsgálata alapján független amerikai 
kutatók tettek közzé. Eszerint azoknál a 
szívinfarktuson átesett betegeknél, akik 
clopidogrelt fogyasztanak, egy második 
szívinfarktus bekövetkezésének 
valószínűsége 34 százalékkal 
alacsonyabb. A jelenlegi eljárás, az 
aszpririnszedés, ezzel szemben 25 
százalékkal csökkenti ennek 
valószínűséget. Clopidogrel-tartalmú 
gyógyszert az amerikai Bristol-Myers 
Squibb és a francia Sanofí tervezi piacra 
dobni 1998-ban. A termékek áráról még 
nem határoztak, a Sanofí annyit viszont 
elárult, hogy az sokszorosa is lehet az 
aszpirinének. A gyógyszerek közül 
egyébként a szívgyógyszerek a világon a 
legkelendőbbek, a tíz legnagyobb piacon 
ez év első hat hónapjában 12,4 milliárd 
dollárnyit adtak el belőlük.

(T he Wall Street Journal Europe) 
Szünetelteti háromféle aktív hatóanyag 
szállítását a H öchst egyik olasz társasága.
A Biochimica OPOS antibiotikum 
generikus változatának előállításához 
szükséges alapanyagok amerikai 
exportjával állt le. T e tte  ezt azért, mert 
egy vizsgálat nemrégiben kiderítette, hogy 
a gyártási eljárások nem  felelnek meg 
azoknak a szabványoknak, am elyeket az 
amerikai élelmiszer- és gyógyszerhatóság 
(FDA) az olasz cég termelési folyamatára 
eredetileg elfogadott. Ez viszonylag 
gyakori eset, 1991-ben az FDA például 
két, a brit Fisons által amerikai piacra 
dobott term ék értékesítését függesztette 
fel. Ez az ügy egyébként hosszú évek 
zavaraihoz, végül pedig a Fisons 
függetlenségének feladásához vezetett. A 
H öchstnek ez idén immáron a második 
„visszatapsolt” term éke, az első a Rhone- 
Poulenc Rorerrel közösen tulajdonolt gyár 
C enteon L L C  elnevezésű gyógyszere 
volt. M indezek eredm ényeként a ném et 
óriáscég a negyedik negyedévben egyszeri 
75 millió dolláros díjat kénytelen 
elszámolni.

(Financial Times) A gyógyászati 
költségek stabilizálódása és a kereslet 
növekedése révén a nyári visszaesés után 
ismét kezdenek megerősödni az amerikai 
egészségmegőrzési intézmények. Ennek 
ellenére harmadik negyedévi 
jövedelmeik messze alatta maradnak az 
előző évieknek. Jövő évi növekedésüket 
illetően meglehetősen nagyok az 
elvárásaik, 20-25 százalékkal több 
profitot remélnek. A United Healthcare a 
nyár folyamán 16 százalékos 
visszaesésnek volt tanúja, összességében 
- belső bővülése, és más cégek 
bekebelezése révén - mégis 32 
százaléknyit nőtt az év folyamán eddig, 
nyeresége 4,6 millió dollár. Az Oxford 
Health Plans 57 százalékos növekedéssel 
1,4 milliós profitra tett szert.

Segítség az orvosoknak

A PLÜSS, HIV-pozitrvokat és AlDS-betegeket Segélyező Alapítvány 
(1097 Budapest, Gyáli út 5-7.) azonnali, HIV/AIDS betegséggel, 

betegelhelyezéssel, megelőzéssel kapcsolatos szakmai 
felvilágosítással és tanácsadással szolgál egészségügyi dolgozók, 

kórházak, klinikák és orvosi rendelők részére.

Telefon: 06-20-349-449

Fiatalítás a Roche-nál
Az ö tvenesz tendős F ranz H u m ert n ev ez te  a svájci Roche H old ing  irányító 

főigazgatónak. H um er, aki hasonló pozícióban 14 esz te n d ő t tö ltö tt el a 
G laxónál, 1995 m ájusában csatlakozott a svájci céghez, ahol a gyógyszeripari 
ágazatot v ez e tte  és tagja volt az igazgatóságnak. A gyógyszeripari üzletág  a 
Roche é rté k es íté sé b en  m in tegy  67 százalékot képvisel, s innen  szárm azik a 
nyereség  több  m in t kétharm ada.

Új pozíciójában továbbra is irányítja a gyógyszeripari üzletágat, d e  H um er 
egyik  fő feladata lesz a te rm elési és a m arke tingkö ltségek  drasztikus 
csö k k en té se  is. Szakértők  vélem énye szerin t H u m er e lő lép te té se  része annak 
a R oche-stratégiának, am ely je len tő s  fiatalítással akarja tovább erősíten i a 
vállalatot.

H u m er k inevezése  fe le rő s íte tte  azokat a spekulációkat, am elyek  a 
je len leg i e ln ö k  és vezérigazgató, a 67 esztendős F ritz  G erber esetleges 
távozásával kapcso la tban  m erü ltek  fel. Sokan vélik  úgy, hogy H u m er a 
je len leg i elnök-vezérigazgató  k iszem elt utódja.

Az 53 esztendős R olf H anggi -  aki jún iu s óta tagja a R oche 
igazgatóságának -  e ln ö k h ely e ttesi k inevezést kapott. H anggi korábban  a 
Zürich Insurance b iztosítótársaság pénzügyi igazgatója volt.

A 73,5 m illiárd dolláros piaci é r té k ű  Roche 1996 e lső  k ilenc hónapjában  12 
százalékkal növelte  forgalm át, am ely  e lé r te  a 7,6 m illiárd svájci frankot. 
U gyanebben  az időszakban a R oche-csoport é r té k es ítése  11,7 m illiárd frank 
volt, am i 10 százalékos n ö v ek ed ésn ek  felel m eg az előző  év  azonos 
időszakához képest. A kiváló e re d m én y e k  b e je le n té se  u tán  50 frankkal 
e m e lk e d e tt a R oche-részvények  árfolyam a, s e lé r te  a 9705 frankot.

G. Gv.

Születésszabályozás Iránban
I rá n b an  1986-ban m ég  7 g y e rm e k szü lé s  ju to t t  á tlagosan  egy  nőre  (a 

15-45  év  k ö zö tti női n é p e s sé g e t v év e  alapu l); ez  a szám  je le n le g  3,5 -  
o lvasható  a francia dem ográfia i in té z e t  P árizsban  k ö z z é te tt  k iadványában . 
Az Irán i Iszlám  K öztársaság  „e n e rg ik u s  n é p e se d é sp o li tik á t” fo ly ta t: 
á tsz e rv e z té k  az egészségügy i k ö zp o n to k a t, in g y en  vagy olcsón  b o csá tan ak  a 
lakosság  re n d e lk e z é sé re  fogam zásgá tlóka t -  o lvasható  a ta n u lm á n y b an . M ár 
1991-ben  az e m líte t t  női ko rcso p o rt 45 százaléka valam ilyen  korszerű  
fogam zásgá tló t h aszn á lt (h o rm o n ta b le ttá t, m é h e n  b e lü li „ s p irá lt” , óvszert), 
ille tv e  p e te v e z e té k - le k ö té se n  e s e t t  át. J e le n le g  a férfiak  o n d ó v e z e té k -  
e lk ö té s é t is szorgalm azzák. A tan u lm á n y  sz e rin t a dem ográfia i vá ltozások  a 
női m a g a ta rtá sm in ták  v á ltozásának  tág ab b  k ö ré b e  ille sz k ed n e k : egy re  
nagyobb  szám ban  já rn ak  a nők  isko lába, ille tv e  do lgozni, és egy re  k é ső b b re  
to ló d ik  a lányok  fé rjh ez  m e n é sé n e k  id e je . A ta n u lm á n y  által k ie m e lt 
változási irányok  m e g fig y e lh e tő k  a szíriai, eg y ip to m i, a lgéria i és kuvaiti 
nők  k ö ré b e n  is.

GYÓGYSZER HÍREK
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Losec 20 mg kapszula
Hatóanyag: 20 mg omeprazol kemény zselatin kapszulában.
Javallatok Ulcus duodeni, Ulcus ventriculi, Reflux oesophagitis,
Zollinger Ellison syndroma.
Ellenjavallatok Nem ismeretesek.
Adagolás Ulcus duodeni: Szokásos adag 20 mg naponta egyszer, általában 2 héten át. Ulcus ventricu­
li, Reflux oesophagitis: A javasolt adag napi 20 mg, általában 4 héten át.
Fenntartó kezelés: A relapszusok megelőzésére, nehezen gyógyuló peptikus fekélyek vagy súlyos 
reflux oesophagitisben napi 20 mg (1 caps.) Losec adható naponta 1-szer tartós kezelésben. A tünetek 
kiújulása esetén az adagot naponta 1-szer 40 mg-ra lehet növelni. Zollinger-Ellison syndroma: A szo­
kásos kezdeti adag napi 1-szer 60 mg.
Mellékhatások A Losec jól tolerálható. A klinikai vizsgálatok során az alábbi mellékhatásokat tapasz­
talták: Ritkán kiütés, viszketés. Egyedi esetekben fotoszenzitivitás, bőrpír, hajhullás. Egyes esetekben 
ízületi fájdalom, izomgyengeség, izomfájdalom, fejfájás, ritkán szédülés, paraesthesia, álmosság, 
álmatlanság.
Gastrointestinális tünetek. Hasmenés, székrekedés, gyomortáji fájdalom, émelygés, hányás, flatulentia. 
Ritkán stomatitis és gastrointestinális candidiasis, megnövekedett májenzim értékek és encephalo- 
pathia korábban súlyos májbetegségben szenvedő betegeknél, hepatitis sárgasággal vagy ezen tünet 
nélkül májelégtelenség.

Kivételes esetekben gynecomastia. Ritka esetekben leukopenia és thrombocytopenia.
Ritkán gyengeségérzés. Hypersensitiv reakció, pl. urticaria, angiooedema, láz és bronchospazmus. 
Ritkán fokozott izzadás, perifériás oedema, homályos látás, ízérzés zavarai.
Gyógyszerkölcsönhatások A Losec meghosszabbíthatja a diazepam, warfarin, a fenitoin eliminációját, 
melyek a májban oxidációval metabolizálódnak. Warfarint és fenitoint szedő betegek ellenőrzése aján­
latos és esetleg a dózis csökkentése válhat szükségessé. (Napi 20 mg Losec a fenitoin vérszintjét nem 
változtatta meg.) A citochrom P450 enzimrendszer útján metabolizálódó gyógyszerekkel való kölcsön­
hatás lehetősége nem zárható ki. Nem tapasztaltak interakciót propranolollal, metoprolollal, teofilinnel, 
lidocainnal, kinidinnel és amoxicillinnel. Nincs interakció antacidokkal és a táplálék sem befolyásolja a 
Losec hatását.
Figyelmeztetés Gyomorfekély esetében a kifekélyesedett rosszindulatú daganat lehetőségét előzete­
sen ki kell zárni, mivel a kezelés elfedheti és késleltetheti a tüneteket.
Terhesség és szoptatás időszakában a Losec nem adható, kivéve, ha az orvos a kezelést elengedhe­
tetlennek minősíti.
Megjegyzés + Csak vényre adható ki.
Csomagolás 7,14,28 kapszula (20 mg). (Astra)
A készítmény részletes ismertetését az alkalmazási előirat (OGYI-eng. száma: 9605/41/94.) tartalmazza. 
További információval állunk szíves rendelkezésére: Astra Pharmaceuticals Kft.
1122 Budapest, Maros u. 19-21. Tel.: 4577 500, Fax: 2024 771.



H írmorzsák

(Financial Times) Az év első kilenc 
hónapjában 54 százalékkal nőtt a német 
Schering adózás előtti eredménye.
Az összesen 527 millió márkás profit főleg 
az értékesítés jelentős mértékű 
növekedésének és az árfolyamok 
kedvező alakulásának eredménye.
A cég elnöke, Giuseppe Vita az adatokat 
úgy kommentálta, hogy azok felülmúlják 
várakozásait. A társaság eladásai 12 száza­
lékkal 3,8 millliárd márkára gyarapodtak, 
a működési nyereség 7 százalékkal 
481 millió márkára nőtt. A cégnél 
bejelentették, hogy az osztalékot 
1,55 márkáról esetleg 2-re emelik.

(Financial T im es) Az európai 
piacokon aratott á tü tő  sikerének 
köszönhetően az első három 
negyedévben összesen 16,4 százalékkal 
több term éket értékesíte tt az izraeli 
T eva. A 676,1 millió dollár magában 
foglalja a Biocraft Laboratories, a Biogal 
és az IC I Spa cégek eladásait, mely 
társaságokat az e lm últ 12 hónapban 
vásárolt m eg a T eva. A nettó  jövedelem  
a tavalyi 55,6 millió dollárról 58,1 millióra 
em elkedett. A növekedést a cégnél 
annak tulajdonítják, hogy a megvásárolt 
három társaság lassacskán 
konszolidálódik a „cégbe” .

(Financial Times) A tavaly
szeptember végén zárult első pénzügyi 
félévben a japán gyógyszeripari cégek 
többsége a vártnál kedvezőbb eredményt 
ért el, miközben a kormány rendszeresen 
csökkenti a gyógyszerek árát.

A folyó pénzügyi év első felében a 
kilenc vezető japán gyógyszergyártó közül 
nyolc növelte értékesítését és nyereségét. 
Sikerült számottevően mérsékelniük a 
gyártási költségeket, s emellett jelentős 
promóciót fejtettek ki a nagyobb értékű 
gyógyszerek javára.

A japán gyógyszerpiac első számú cége, 
a Takeda Chemical Industries a pénzügyi 
év első hat hónapjában 5,2 százalékkal 
növelte forgalmát, amely elérte a 311,2 
milliárd jent (2,77 milliárd dollár). 
Ugyanebben az időszakban a vállalat 
nyeresége 12,4 százalékkal bővült. Az 
értékesítési statisztikák tanúsága szerint a 
Takeda jelentősen növelte Lupron nevű -  
a prosztatarák kezelésére használatos -  
készítményének hazai és külföldi 
értékesítését. Japán második legnagyobb 
gyógyszeripari vállalata, a Sankyo forgalma 
hat hónap alatt 6,7 százalékkal bővült, s 
meghaladta a 220 milliárd jent, nyeresége 
megközelítette az 54 milliárd jent.

A Chugai forgalma 1,4, nyeresége 24 
százalékkal bővült. A Fujisawa 
Pharmaceutical nyeresége 12 százalékkal 
növekedett, a pénzügyi év egészére 4 
százalékos nyereségbővüléssel számolnak.

A vezető gyógyszeripari cégek közül 
mindössze a Shionogi adott számot arról, 
hogy bevételei csökkentek. Ezzel 
párhuzamosan viszont átszervezési 
programot jelentett be, amelynek 
keretében 2000-ig dolgozóinak számát 
1700-zal csökkenti.

t o o
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(B écs) M in d e n  ö tö d ik  15 és 40 év közö tti osz trák  m ár egyszer k ip ró b ált 
valam ilyen  káb ító szert, d e  a valódi k áb ító szerfüggők  szám a 15 ezerre  teh e tő , 
a k ik n e k  30 százaléka 24 év  alatti fiatal -  áll az osztrák  egészségügyi 
m in isz té riu m  m ost ny ilvánosságra h o zo tt „1. O sz trák  K áb ítószer­
je le n té s é b e n ” . A k áb ító szer-e llen es tö rvény  m e g sérté se  c ím én  1995-ben 13 
ez e r  szem ély  e llen  in d íto tta k  e ljárást A usztriában . N e g y v e n k é t százalékuk  
először k e rü lt ö sszeü tk ö zésb e  a tö rv én n y e l, a tö b b ie k  v isszaesők.
A káb ítószer-fogyasztás k ö v e tk e z té b e n  b e k ö v e tk e z e tt  h a lá le se tek  szám a 
tavaly  241 volt, 1994-ben 250, m íg 1989-ban m indössze  82, 1985-ben ped ig  
58. Az osz trák  sz ak e m b erek  arra h ív ják  fel a f igyelm et, hogy a 
le g v e sz é ly e z te tte b b e k  a fiatalok, ak ik  a d ivatos szó rakozóhe lyeken  -  
e lsősorban  H olland iában  és L engye lo rszágban  g y árto tt -  E cs ta sy -ta b le tták a t 
v eszn e k  be, s úgy  gondolják , hogy e z e k  a k áb ító sze rek  v eszé ly te len ek . 
E n n e k  é p p e n  az e l len k e ző jé t b iz o n y íto tták  be a k u ta tá so k  s n éh á n y  trag ikus 
halá leset: a sz in te tik u s  k áb ító sze rek  ren d k ív ü li m é rté k b e n  roncso lják  az 
agyat. U gyanakkor egy fe lm érés  sz e rin t az osztrák  fiatalok, ső t g y e re k ek  is 
tu d já k  -  a 13 év esek  81 százaléka, a 18 é v e se k  96 százaléka - ,  hogy m ilyen  
veszé lyes a hero in . A 18 év e se k  82 százaléka a hasis rom boló  hatásával is 
tisz tában  vo lt (a 13 é v e se k n e k  csak  42 százaléka ism erte  e  drog kárték o n y  
hatásait). Az osztrák  m in isz térium  rem én y ei sze rin t jö v ő  tavasszal 
m egváltoz ta tják  az A usztriában  érvényes k áb ító sze r-e llen es tö rvény t, és 
fe lk e rü ln e k  a tila lm i listára a sz in te tik u s  d rogok  alapanyagai, s b e tiltják  az 
pgyik a lta tó t is.

Ausztriai kábítószer-jelentés

Erősít a Glaxo Japánban
A világ első  szám ú gyógyszeripari vállalata, a G laxo W ellcom e 66 m illiárd 

je n é r t (594 m illió dollár) kivásárolta vegyesvállalati p a rtn e ré t az o ttan i N ippon  
G laxo cégből. A N ippon  G laxo vállalatban edd ig  50 százalékos tulajdoni 
hányaddal ren d e lk e z e tt a cég  helyi partnere , a S hin  N ih o n  Jitsugyo.

A 100 százalékos tu la jdon  m egszerzésére az u tán  k erü lt sor, hogy a N ippon  
G laxo é rté k es ítése  az ázsiai szigetországban m ár több  éve csökken . A G laxo 
W ellcom e rem éli, hogy a 100 százalékos tu la jdonába k erü lt cég te lje s ítm én y e  
rövid időn belü l javulni fog a világ m ásodik  legnagyobb gyógyszerpiacán.

A G laxo csatlakozott azon cégekhez, am elyek  á tv e tték  a Japánban  m űködő  
vállalatuk  irányítását. A közelm últban  hasonló lép ést ha jto tt végre a M erck, az 
Astra, valam int a Bayer is.

K orábban a külföldi gyógyszergyárak úgy ta rto tták , hogy é rték esítésü k h ö z  
e le n g e d h e te tle n  egy helyi partnerre l együ ttm ű k ö d n i Japánban , ahol az 
egészségügyi ku ltú ra  kü lönbözik  a nyugatitó l. (Az orvosok egy része példáu l 
gyógyszerárusítással is foglalkozik.)

A G laxo továbbra is ren d e lk ez ik  egy helyi partneri együ ttm űködéssel, 
am elyben  a S um itom o a partner. A G laxo „ö rökö lte” a Sum itom ót, am ikor 
tavaly b ek e b e lez te  a W ellcom e céget. Rövid távon nem  tervezi a G laxo 
W ellcom e a partneri kapcsolat m e g szü n te té sé t a Sum itom óval.

Jól je llem zi a G laxo W ellcom e piaci h e ly ze té t Japánban  az a tény, hogy a 
szigetországban piaci részesedése  nem  haladja m eg a 2 százalékot, m iközben  a 
világpiac több  m in t 5 százalékát tu d h a tja  a m agáénak. A N ip p o n  G laxo n e ttó  
vagyona 1996 közepén  30,7 m illiárd jen  volt. A cég  adózás u tán i nyeresége 
1996 e lső  fé lév éb en  2,5 m illiárd je n re  rúgott. É rd em es m egjegyezni, hogy a 
kivásárlás finanszírozására a G laxo W ellcom e japán  pénzügyi forrásokat vesz 
igénybe.

A G laxo 1995 m árciusában D él-K oreában  m e g szü n te tte  o ttan i vegyes 
vállalatát, m iu tán  az o ttan i törvényi szabályozás változása lehe tővé  te tte  a 10C 
százalékos külfö ld i tu lajdonlást.

te tte  a 1 0 ( ^

G.Gv.
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Vegyes harmadik negyedév 
a társaságoknál

A Budapesti É rtéktőzsdén forgó gyógyszergyári 
társaságok közül egyik sem  számolt be a vártnál lényegesen 
jobb  harm adik negyedéves eredm ényekről: a Richter 
G edeon  és a H um án hozta a terveket, m íg az Egis számai 
inkább csalódást je len te ttek  a befek tetőknek . Az 
eredm ények  az árfolyam okban is lecsapódtak: a Richter 
8402 forinton kezdte a novem bert, s az utolsó napokon már 
5820 forint magasságában forgott. A másik gyógyszeripari 
óriás esetében  a hónap eleji 9520 forintról a hónap végére 
8638 forintra csökkent az árfolyama, m iközben a H um án 
2900 forintról 2700 forintra szánkázott alá. A negatív hírek 
hatására viszont stabilan em elk ed ett a H orizon-M ultiplan 
papírjainak árfolyama.

A nyár végi rekordárhoz képest a gyógyszergyári 
részvények mostani árfolyamai egyértelm űen azt mutatják: a 
gyógyszergyári hossz m egfeneklett. A háttérben  nem  csak az 
húzódhat meg, hogy egy gyors árfolyam-erősödés nem  
tarthat a végtelenségig, hanem  az is, hogy ma már világosan 
látszik, m indkét óriás gyógyszergyártónál (Egis, Richter) 
csökken a nyereség em elkedésének  dinamikája.

Az Egis Rt. 17,354 milliárd forintos árbevéte lt és 4,082 
milliárdos adózás előtti eredm ény t ért el az év első kilenc 
hónapjában, eszerin t az árbevétel csupán 20 százalékkal 
haladja m eg a tavaly szep tem ber végi adatot, az üzleti 
eredm ény 16, az adózás előtti eredm ény pedig 7 százalékkal 
em elkedett. E z nem csak a korábbi erősödés m értékétől 
marad el, hanem  -  igaz, csak egy hajszállal -  a tervezett 
időarányos részétől is. Az első kilenc hónap árbevétele a 
tervezett 69, az üzleti eredm ény 68, míg az adózás előtti 
eredm ény 72 százaléka. Jóllehet az Egisre is érvényes a 
vegyipart jellem ző szezonalitás, a szabadságolások és a 
karbantartások m iatt a harm adik negyedévben rendszeresen 
gyengébben teljesít a cég. S az eredm énynél figyelem be kell 
venni, hogy tavaly 383 milliós rendkívüli eredm ény 
származott a dorogi hu lladékégető  eladásából. Ezen 
tú lm enően a többségi tulajdonos Servier pénzügyi évéhez 
igazodva az Egis is teljes zárást csinált, ami együtt járt 
néhány, egyébkén t csak év végén elszámolandó ráfordítás 
költségével. M iután a cég forgalom élénkülésre számít, az 
éves terv továbbra is 25 milliárdos bevétel, s 5,5-6 milliárd 
forint éves eredm ény, azaz a korábbi 5,7 milliárd forintos terv 
tú lzott túlteljesítésére nincs igazán esély.

Az Egis m űködésében  m ég m indig többségi súlyt kép ­
viselő belföldi értékesítés és az egyre inkább a kelet-európai 
térségbe irányuló export egyaránt 20 százalék körüli m érték ­
ben em elkedett. A piac elvárásainak m egfelelően a cég foly­
tatta m arketingtevékenységének fejlesztését: m iközben a 
többi költségelem  a forgalommal m egegyező ü tem ben  nőtt, 
addig az u tóbbi célra fordított összeg 57 százalékkal bővült.

A Richter G edeon Rt. három negyed éves adatai az 
Egisénél dinam ikusabb javulást m utatnak: az árbevétel a 
tavalyi év hasonló időszakához képest 35 százalékkal bővült, 
m íg az üzleti tevékenység ennél jóval erőteljesebben, közel

60 százalékkal. Az adózás előtti eredm ény a tavaly három ­
negyed évi 6,3 m illiárdhoz képest 1996. szeptem ber végén 9 
milliárdot te tt ki. Az év hátralévő részében különösebb 
változásra nem  számít a m enedzsm ent, az első félévhez 
képest -  a m egszokott m ódon -  gyengébb eredm ényeket 
vár. M ivel az idén a dorogi égetőm ű tavalyi eladásához 
hasonló rendkívüli bevétel nem  várható és a royalty- 
bevéte lek  is befolytak már, csak a m erészebb megfigyelők 
m ernek  12 milliárdot m eghaladó éves eredm énybecslést 
adni (1995 végén 7,89 milliárd volt), am ely közel 12-es P/E 
(egy részvényre ju tó  nyereség és az árfolyam hányadosa) 
m utatónak felel meg.

Az első kilenchavi adatok egyértelm űen m utatják a 
cégnél bekövetkezett hatékonyságjavulást, ami elsősorban a 
növekvő értékesítésnek, illetve az eredm ényes 
költséggazdálkodásnak köszönhető. Az árbevétel közel 70 
százalékát exportból érte el a társaság. A hazai piacon 
értékben  ugyan szintén em elked tek  az eladások (dollárban 
számítva közel 11 százalékkal) ez azonban m ennyiségben 
m integy 7 százalékos csökkenést takar. A javulás fő 
tényezője az új te rm éknek  számító E dnyt és a Q uam atel 
értékesítésének  növekedése volt. Az exportból a FAK- 
piacok közül az Ukrajnába irányuló eladások növekedése 
em elhe tő  ki, míg az egyéb külföldi piacokon tapasztalható 
javulás főként a nem zetközi tendereken  keresztül 
lebonyolított fogam zásgátló-értékesítésének köszönhető.

A H um án Rt. esetében  az adatok lényeges előrelépést 
m utatnak, de erre az áralakulásból ítélve lényegében 
szám ított is a piac. Az első kilenc hónap adózás előtti 
eredm énye 552 millió forint lett, ami 10 százalékkal haladja 
m eg a teljes tavalyi nyereséget. A H um án elsősorban a 
belföldi eladásait tud ta je len tősen  növelni, az exportot 
illetően egyelőre elm aradtak a tervtől.

A lejárt követelésekkel rendelkező egészségügyi 
intézm ényekkel szem ben novem ber elejétől bevezete tt 
áruszállítási korlátozások ellenére a H um án Rt. éves 
eredm ényterve nincsen veszélyben. Szeptem ber végéig 400 
millió forintot te tte k  ki a H um án R t.-nek és a H um ántrade 
K ft.-nek kórházakkal szem beni lejárt követelései, ez az év 
végéig várhatóan további 200 millióval em elkedik.

Egyelőre m ég nincs döntés a nyári zártkörű alaptőke­
em elés következtében  27,38 százalékra em elkedő  állami 
részarány sorsáról, s m ég azt is homály fedi, hogy a két 
társadalombiztosítási önkorm ányzat közül melyik, illetve 
milyen arányban kap H um án-részvényeket.

E llentm ondásosak a Horizon-M ultiplan Rt. é letében  
bekövetkezett változások: a társaság igazgatósága novem ber 
elején m ódosítani kényszerült -  negatív irányban -  ez évi 
tervszámait, m iközben a részvények árfolyama szám ottevő 
likviditás m ellett stabilan em elkedett. Idén 130-145 millió 
forint árbevételre szám ítanak a korábban beharangozott 356 
millióval szem ben, míg a 43 milliós adózott eredm ény 
helyett 75-85 milliós veszteséggel számol 1996-ban. A 
veszteségben szerepet játszik a forgalom tervtől való jelentős 
elmaradása, a szeptem bertől beindu lt 40 milliós 
reklám kam pány, a külpiacépítés költségei, az átalakulás és a 
tőzsdei bevezetés költségei, valam int a kutatás-fejlesztésre 
szánt m integy 30 milliós ráfordítás.

Fa r k a s  Ba r b a ra
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A Novartis megvásárolná 
az Azurpharmát

A Sandoz és a C iba-G eigy egyesülése nyom án lé tre jö tt N ovartis igazgatósága 
úgy döntö tt, hogy 640 millió m árkáért felvásárolja a generikus k észítm ényeket 
gyártó n ém et A zurpharm át. A cég bekebelezésével a N ovartis a piacon a 
legnagyobb generikus szereket gyártó vállalattá válhat.

D ániel Vasella, az egyesülést szentesítő ' versenyhivatal dön tésére váró 
N ovartis k ijelölt elnöke szerin t a cég fő profilja a jövőben is a v éd e tt te rm ékek  
gyártása marad. Az A zurpharm a megvásárlásával egyértelm űvé vált, hogy a 
N ovartis stratégiai ügykén t kezeli a generikus piacot, am ely Vasella szerin t évi 
10 milliárd dolláros forgalmával túl nagy ahhoz, hogy ne kelljen vele foglalkozni.

Az A zurpharm a bekebelezése  a N ovartis számára egyúttal E urópa 
legnagyobb piaca, N ém etország  m egszerzését is je len ti. N ém etországban a 
generikus készítm ények  piaci részesedése eléri a 40 százalékot. Az Egyesült 
Á llam okban egy gyógyszer ára a v éd e ttség  lejárta u tán  akár 80 százalékkal is 
eshet, az európai szabályozás viszont 30 százaléknál nem  enged többet. Ebből 
következik , hogy az olyan vállalatok nyereségessége, m in t az Azurpharm a, 
csaknem  kétszerese az am erikai gyógyszergyártókénak. Az sem  elhanyagolható 
tényező, hogy a generikus te rm ék ek  iránti keresle t E urópában várhatóan 
gyorsan fog növekedni, ugyanis a korm ányok anyagilag is ösztönözni fogják az 
orvosokat a legolcsóbb gyógyszerek felírására.

Szakértők egybehangzó vélem énye szerin t az A zurpharm a felvásárlása azt 
jelzi, hogy a N ovartis alapítóinál erő te ljesebb  befek te tési tevékenységet kész 
folytatni.

A C iba évekig  k u ta to tt m egfelelő  európai generikus cég után, a felvásárlástól 
azonban a magas ár m iatt visszalépett. H a a n ém et versenyhivatal jóváhagyja az 
ügyletet, az egyesíte tt generikus érdekeltségek  éves értékesítése  elérheti az 1 
milliárd dollárt. Vasella szerin t a generikus gyógyszerpiaci részesedést a Novartis 
a jövőben hasznosíthatja m ajd saját te rm ék ein ek  m egvédésére is más, generikus 
gyógyszereket gyártó vállalatoktól.

Rákgyógyítás:
meggyógyul

: tó \ .S

a bibetegek fele már

A rákos m egbetegedések  m ind nagyobb százalékban válnak gyógyíthatóvá -  
hangzott el a N ew  York-i W orld T rad e  C en terben  m egtarto tt „Ú j u tak  a rák­
gyógyításban” cím ű szim pózium on, am elyet a n ém et Bayer gyógyszeripari 
konszern szervezett. A rákbetegséget m ég m indig m isztikus félelem  övezi, és a 
nyilvánosság nem  kellően tájékozott a legújabb terápiás lehetőségekről. A beteg ­
ség azonban m a m ár egyáltalán nem  egyenlő  a halálos íté le tte l — derü lt ki a ta­
nácskozáson elhangzottakból. M indezt a statisztika is alátámasztja: m íg 1920-ban 
az Egyesült Á llam okban csak a betegek  20 százaléka gyógyult meg, 1970-ben ez 
36, 1980-ban 40, míg 1990-ben már 52 százalék volt. Az Egyesült Á llam okban e h ­
hez je len tősen  hozzájárult, hogy a N ixon-korm ányzat hivatali ideje alatt, 25 évvel 
ezelő tt m egh irdette  a „H arc a rák e llen” programot. A programra eddig  28 m il­
liárd dollárt költöttek, en n ek  80 százalékát az alapkutatásokra. A rákos m egbete­
gedések  szám át időközben csökken te tte  a dohányzás elleni erőteljes kam pány is, 
am elynek következtében  az 1990-től e lte lt hat év alatt már 3 százalékkal csökkent 
a tüdőrákos m egbetegedések  száma. A szűrőprogramok hatékonyságának köszön­
hetően  a mellrákos ese tek  száma is öt százalékkal csökkent. A tanácskozáson 
azonban a negatívum okat sem  hallgatták el: az erőfeszítések ellenére az Egyesült 
Á llam okban az 1970-es évi rákos m egbetegedések  száma -  331 ezer -  mára m in t­
egy 555 ezerre növekedett. A rákbetegségek  kialakulásának okai között első h e ­
lyen az életm ódból fakadó -  hely telen  táplálkozás, dohányzás, alkoholizm us -  és 
a környezeti tényezőket em líte tték . E zek  a D N S -t károsítva a tum orsejtek  ellen 
harcoló gének  m utációját okozhatják, véd telenül hagyva a szervezetet a rákkeltő  
hatásokkal szem ben. A vírusfertőzések szintén a kiváltó okok között szerepelnek, 
míg az örökletes tényezők szerepét a konferencián viszonylag csekélynek ítélték.

(The Wall Street Journal Europe) 
Hétéves vásárlási megállapodást kötött az 
amerikai Premier a honfitárs Baxter 
Healthcare-re és az Allegiance 
Healthcare-rel. Az ügylet értelmében 
évente egymilliárd dollár értékben vesz 
gyógyszerészeti termékeket. A jövő év 
február elsejétől az 1800 kórházat 
tulajdonló Premier a két Illinois-beli 
társaságtól árengedményt kap.

(Financial Times) A British Biotech 
74 millió dolláros szerződést kötött a 
japán Tanabe Seiyaku gyógyszergyárral. 
Megállapodásuk értelmében a japán cég 
a Biotech termékeit terjeszti majd a helyi 
piacokon. A Tanabe azonnali hatállyal 
fizet 7 millió dollárt a Biotechnek, 
további 67 milliót pedig akkor, ha a 
marimastat szájon át szedendő rákellenes 
gyógyszert a japán hatóságok 
jóváhagyják. Ha pedig a termék már 
piacra került, a brit cég további 
juttatásokat, járadékot kap. A British 
Biotech a marimastatot Európában és 
Eszak-Amerikában -  ahol éppen klinikai 
tesztek tárgya -  maga kívánja piacra 
dobni. A klinikai tesztek költségéhez 
Japánban a Tanabe is hozzájárul majd.

(Financial Times) Átszervezi 
egészségügyi részlegeit a Rhone- 
Poulenc. A vegyi és gyógyszerészeti 
csoport e részlegen kívülre helyezi az 
állatoknak szánt gyógyszerészeti 
termékeinek gyártását. Ez az agrár divízió 
berkeibe tartozik majd, amelyet egyúttal 
új névvel -  állat- és növényegészségügyi 
divízó -  illetnek. A változásokra január 
elsejei hatállyal kerül sor. A tavalyi 
adatok alapján továbbra is a gyógyszer 
ágazat képviseli a legnagyobb részt a 
Rhone-Poulenc-ban: a forgalom 35 
százalékát adja. Ezt a vegyi részleg követi 
30 százalékkal, majd az újonnan létrejövő 
divízió 25-tel, míg a szálak és polimerek 
15 százalékban járulnak hozzá az 
összforgalomh oz.

(The Wall Street Journal Europe) A 
két rivális, a Ciba-Geigy és a Roche 
bejelentette, hogy közösen igyekeznek 
majd az E-vitamint a polimerek 
stabilizációjába bevonni. A Ciba 
megkapja a Roche-tól a jogot, hogy 
fejlessze és árulja e terméket, amihez az 
E-vitamint a Roche adja. A Ciba a Roche 
által kifejlesztett terméket és 
technológiát vásárolta meg.

(The Wall Street Journal Europe) 
Kereken 120 millió fontért megvásárolta 
a Darwin Molecular amerikai genetikus 
kutató intézetet a brit Chiroscience 
gyógyszergyár. Az elmúlt hat évben olyan 
gyógyszertitánok, mint a Roche Holding, 
a Glaxo Wellcome és a Sandoz költött 
dollármilliárdokat amerikai társaságok 
meghódítására. Legutóbb már a kicsi 
európai cégek is támadásba lendültek, 
így márciusban az ír Elan, amely 602 
millió dollárt ajánlott Athena 
Neurosciences 91 százalékáért.
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Totacef® (cefazolin) 500 mg, lg  inj
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Attöihetetlen védelem
a műtéti profilaxis területén

Részletes információt az alkalmazási előirat tartalmaz
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