
FŰTÉSI G O N D J A I  V A N N A K ?
FORDULJON AZ ÁPRILIS 4.  GÉPIPARI MŰVEK ENERGETIKAI GÉPGYÁRÁHOZ!
TG-180-AS ÉS OTM-160-AS TÍPUSÚ HŐLÍGFŰVOINKAT 
RÖVID HATÁRIDŐRE (2 HÓNAPON BELÜL) SZÁLLÍTJUK.

Höteljesítmény >
A szállított levegő m ennyisége« 
Tüzelőanyag:

TE LJ E SÍ T MÉNYADAT OK 
OTM-160-as TG-180-as
186 kW (160 000  kcal/h) 210 kW (180 000  kcal/h) 
950 0  m3/h 14 000  m3/h
tüzelőolaj és földgáz

A BERENDEZÉSEK

KIVÁLÓAN

A LK ALM A SAK

M E Z Ő G A Z D A S Á G I

ÉPÜLETEK, ÓLAK, K ISE B B

I P A R I  C S A R N O K O K

FŰTÉSÉRE.

Levélcím:
SPECIÁLIS S 1 0  LG ÁL TA TÁS M U K K A L  IS RENDELKEZÉSÉRE ÁLLUNK.  Budapest, Pf.: 6 8 .1 5 0 2

HUNGAROTHERM S Z E R V I IUZEMUNK EL VÉGZI AZ ÜZEMBEHEL YEZÉST. kereskedelmi osztály

Műhelyek raktárak és fóliasátrak fűtésére:

MINI A X I K A L O R  
I NFR AH Ő S U G Á R Z Ó

Hoteljesitménye
A működtető 

feszültség
Tüzelőanyaga
Fogyasztása

Súlya

30 000 kcal/óra

220 V 50 Hz 
TH 5/20 fűtőolaj 
3 kg fűtőolaj ára 
110 kg

Forgalomba h ozza  a:

V a s é i í / ' Vállalat
Azonnali szállításra rendelést felvesz: a 

Vasért Vállalat 
tűzhelyosztálya 

Budapest Vili., üllői út 32. I. em.
Telefon: 143-898.

A takarékos energiafelhasználást elősegítő,

új, korszerű termékek
azonnali szállítását vállaljuk
Armafilt—Kiinger típusú gömbcsap
Alkalmazható: hideg és meleg vízre, levegőre, vezetékes gázra, 

gőzre, olajra.
Készül: NA 15-töl NA 40-ig, NNY 15-ra.
Üzemi hőfoktartomány: —30 °C-tól +150 °C-ig.

ISC visszacsapószelep
Két karima közé építhető, kis helyigényű, rugós visszacsapószelep.
Alkalmazható: a fűtéstechnikában, hidraulikához, a vegyiparban, 

vízkezelő berendezésekben.
Készül: NA 15-től NA 65-ig, NNY 16-25 40

TDK-P típusú, termodinamikus
kondenzvíz-leválasztó automata
Alkalmazható: a gőzzel üzemelő ipari berendezések kondenzvizének 

automatikus levezetésére, max. 20 atmoszféra 
üzemi nyomásig, 230 °C üzemi hőmérsékletig.

SZERELVÉNYÉRTÉKESÍTÖ VÁLLALAT
Ipariszerelvény Osztály 

Budapest VI., Bajcsy-Zsilinszky út 31.
Telefon: 124-610.
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Világpiaci árak, 
ártendenciák
A NYERS- ÉS ALAPANYAGOK VILÁGPIACI ÁRÁNAK ALAK ULÁSA

(dollár tonna)

1979. évi 1980. 1980. 1980. szep tem ber V árható  és
á tla g á r  szept. ja n .—«zept. *1980. ja n u á r  a laku lás

ENERGIAHORDOZÓK
K őolaj, 34{', FOB P erzsa-öböl 
B enzin, 91/92 o k ián . FOB

123 221

R otterdam 299 4 329
G ázolaj, FOB R otterdam  
F ű tőo la j, m ax . 1% kén tarta lom ,

271 281

FOB R otterdam 173 m

KOHÁSZATI ALAPANYAGOK ÉS 
FÉLKÉSZTERMÉKEK
T óm balum ín ium , fém tőzsde, 

London

2(13 113

364 83 változatlan
:ti»9 80 em elkedő

183 93 em elkedő

ab  tő zsd erak tá r 1 605 1 655 1 86« 80 alig változó
szabadpiaci, vám ola tlan , 
leszáll.
k an ad a i ex p o rtá r, CIF

1 530 1 679 1 793 87 alig  változó

fő k ikö tők
Réz, ka tód, fém tőzsde.

1 398 1 750 1 702 109 változatlan
London, ab tő zsd e rak tá r  

Ö n /fé m tő z sd e , London,
1 949 1 992 2 167 79 alig változó

ab tő zsd erak tá r 
H organy, fém tőzsde, London,

15 504 17 305 17 158 102 kissé csökkenő
ab  tő zsderak tár 744 747 743 97 alig változóterm elő i ár, leszállítva 

Ön, fém tőzsde, London,
793 780 792 100 változatlan

ab tő zsd e rak tá r  
N ikkel, fém tőzsde, L ondon,

1 2t>8 882 937 79 alig  változó
ab tő zsd erak tá r 
szabadpiaci, berak tá ro zv a .

5 751a 6 637 6 522 101 kissé em elkedő
E urópában 6 165 6 488 6 603 97 kissé em elkedőterm elő i. London, leszállítva 

K obalt, szabadpiaci, b e rak ta -
6 061b 7 700 7 592 106 kissé csökkenő

rozva E urópában 73 545 47 530 49 210 89 em elkedő
term elő i, CIF

R údacél, közös piaci ex p o rtá r,
54 19« 55 115 55 115 100 változatlan

l  OB. 2,3“ o kereskedői ju ta ­
lék k a l 33» 331 335 93 csökkenő

Idom acél, közös piaci export-
á r , FOB, 2,5% kereskedői ju ­
ta lékkal 317 329 331 401 csökkenő

H idegen hengerelt, finom le­
m ez, FOB, közös piaci ex ­
p o rtá r, 2,5% kereskedői ju ta ­
lékkal

D urvalem ez, közös piaci e x ­
p o rtá r, FOB, 2,4% kereskedői

372 388 392 99 csökkenő

ju ta lék k a l 313 332 331 10S csökkenő

MEZŐGAZDASÁGI EREDETŰ
IPARI NYERSANYAGOK

N yersgum i,, London, RSS I, 
G yapot

1 306 1 544 1 516 90 alig változó
középszálú , Liverpool, 
A -index
hosszúszálú , egyiptom i,

1 7D0 2 223 2 021 115 kissé csökkenő

GIZ.A 70, F. G.
Zsíros gyap jú , m osott alapon ,

3 437 3 409 3 408 100 nem  változó

CIF Anglia
au sz trá l, középfülöm . 58’s 5 427 6 054 5 947 I t t a lig  változó
au sz trá l középfülöm , 58 ’s 4 420 4 973 4 795 112 alig változó

ú j-zé lan d i, d u rva , 46’s 
Ju ta , bangladesi, w hite  D. CIF

4 153 4 300 4 251 103 alig változó

észak -eu rópai k ikötő  
N yersbőr, L iverpool,

429 404 424 92 alig  változó

au sz trá l ökörbőr, 16—21 kg 2 444 1 359 1 452 68 csökkenő
USA ökörbőr, 19—20 kg 
a rg en tin , frigorifico  ökörbőr,

2 809 1 629 1 797 63 kissé em elkedő

19—22 kg
F en y ő fü rész-á ru , FOB svéd ki-

2 llOd 1 21G 1 459 67 csökkenő

kötő luc (dollár m ‘:) 180 223 218 106 változatlan
borovi, US (dollár m"j 

Cellulóz, fehéríte tt szulfit, CIF
225 265 261 - 104 változatlan

lengyel k ikötő 421 536 521 109 változatlan

VEGYIPARI ALAPANYAGOK
E tilén , szerződéses á r, FOB 
N yugat-E uröna
P rop ilén , 100%-os, szerződéses

542 750 756 97 alig változó

ár. FOB n vugat-E urópa 
Fenol, szerződéses á r , FOB

401 442 478 87 alig változó

N yugat-E urópa 831 840 920 83 alig változó
Benzol, FOB N vugat-E urópa 490 449 505 74 kissé  em elkedő
Toluol, FOB N vugat-E urópa 
X ilol-elegy, FOB N yugat-

414 411 422 82 kissé em elkedő 

k issé em elkedőE urópa
N yersfoszfát, 68% BPL, listaár.

431 403 433 78

FOB USA
Kálisó. s ta n d ard  KCI, FOB

33 38 38 10« változatlan  

kissé em elkedőÉ .-A m erika 83 120 119 10«
H árm as szuperfoszfát, azonnali.

alig változóFOB USA 134 162 181 81

MEZŐGAZDASÁGI TERMÉKEK
Szójadara, USA eredetű ,

alig változó44%-os, CIF R otterdam 244 296 241 121
H alliszt, 64 65%-os, C an d  F 

H am burg
N apraforgóola j, ex-taink

395 501 489 102 alig változó

kissé csökkenőR otterdam  
L enotaj, ex -tan k

761 637 612 99
em elkedőR otterdam 643 660 677 10«

R epceolaj, holland , FOB 
ex-m ill 636 585 571 99 csökkenő

Szójaolaj, holland , FOB 
ex-m ili

Rizs, o lasz eredetű . No. 1.,
664 613 595 101 csökkenő

alig változóLondon 615 672 636 105
Búza, USA eredetű . No. 1.,

14%-os D ark N orthern  Spring , 
CIF R otterdam " 186 315 203 103 alig változó

K ukorica , USA ered e tű , No. 3., 
sá rga , CIF R otterdam  

Á rna. k anadai tak arm án y ,
136 165 144 127 alig változó

103 alig változóNo. 2.. CIF' London 194 219 213
F eh ércu k o r, London 26« 823 659 186 em elkedő
K ávé, R obusta. London 
K akaó , g hanai fő term és,

3 605 2 506 3 340 73

71

alig változó 

alig változóLondon
V ágóm arha, ex tra , üsző, élő-

3 546 2 347 2 758

107 alig változósúly . K oppenhága 1 613 1 721 1 684
E lősertés 146—18« kg-os, é lő ­

súly, Milánó
C sirke, sü tn i való, 1 kg  a la tt.

1 470 1 580 1 588 80

96

k issé  em elkedő 

alig változóNSZK á tlag ár 1 790 1 871 1 917

a) jegyzés 179. áp rilis  23-tól
b) 11 havi átlag
v) 8 hónap  átlaga 
d) 4 hónap  átlaga

Viszonylagos nyugalom
a nyersanyagpiacokon

A nyersanyagpiacokon 1980. harma- 
dik negyedévében nem volt megfi­

gyelhető olyan ártendencia, mely a nyers- 
és alapanyagok többségét jellemezné. En­
nek ellenére a piacok stabilabbak voltak. 
Az ok: az ármozgásokat általában gazda­
sági tényezők befolyásolták. Az a korábbi 
jelenség, mely szerint fontos ipari és me­
zőgazdasági nyersanyagok áralakulására 
a kereslet és kínálat hagyományos viszo­
nya elvesztette hatását, s egyidejűleg a 
spekuláció és a politikai események vál­
tak dominánssá, lehet, hogy átmenetileg, 
de már kevésbé érezhető. Ma az árak 
közül az ipari nyersanyagokét döntően a 
lanyha tőkés konjunktúra befolyásolja, a 
színesfémek többségénél és az alumíni­
umnál az árak stagnálnak vagy esnek. A 
mezőgazdasági cikkek áralakulása pedig 
a terméskilátásoktól függ, ha a kereslet 
meghaladja a kínálatot, törvényszerűen 
árnövekedés1 következik be. Ez hajtja 
például felfelé a cukorárakat.

A cukor New. York-i jegyzéke egyébként 
az elmúlt hónap végén 848 dollár tonnát 
ért el, az égy évvel korábbi szinthez ké­
pest csaknem megnégyszereződött. Az el­
múlt negyedévben is 20 százalékos árnö­
vekedés mutatkozott, mivel a jelentős 
importőr országok fokozták vásárlásaikat. 
A termék szakértői egyébként úgy tart­
ják, hogy a cukorár még nem tetőzött. 
Ezt alátámasztja, hogy a következő mező- 
gazdasági évben a fogyasztás várhatóan 
továbbra is mintegy 8 millió tonnával 
meg fogja haladni a termelést. Egyes 
becslések már 1100 dollár/tonnás kiugró 
árszintet prognosztizálnak a jövő évre. A 
cukorral ellentétes képet mutat a kávé 
és a kakaó. A New York-i kávéjegyzés — 
szeptémber végén 2793 doll ár/tonna — 
csupán 60 százaléka az egy évvel koráb­
binak és reálértékben az 1975-ös brazil 
fagykár előttinek felel meg. A csökkenő 
kávéárak minden bizonnyal elősegítették, 
hogy a Nemzetközi Kávészervezet kere­
tében a termelők és fagyasztók egy ár- 
támogatási rendszer létrehozásában meg 
tudtak állapodni. A szisztéma célja, hogy 
a kávéárakat a 2535—3416 dollár közöt­
ti ársávban stabilizálja. Ennek érdekében 
az új termésévben az exportőrök között 
összesen 56 millió zsák (1 zsák =  60 ki­
logramm) kiviteli lehetőséget osztanak 
majd fel. A rendelkezések szerint ezen 
felül a Nemzetközi Kávészervezet is kész­
letezhet abban az esetben, ha az alacsony 
piaci árak ezt indokolnák.

Jelenleg a kávépiacon érezhető túlkí­
nálat van és az árak három hónap alatt 
is mintegy 25 százalékot estek. Ilyen kö­
rülmények között az exportőrök — hogy 
csökkenő árak mellett se csökkenjen lé­
nyegesen a devizabevételük — nyilván­
valóan a minél magasabb kvótáért fog­
nak harcolni. Márpedig mindenki — 
nagyjából azonos természetű — kívánsá­
gát lehetetlen kielégíteni! Így fennáll an­
nak a veszélye, hogy a szervezet által nem 
regisztrált, az 56 millió' zsáknyi mennyi­
ségen felüli' „fekete” kávé megtalálja 
majd az útját a vevőkhöz. Nem szabad 
megfeledkezni arról sem, hogy a latin- 
amerikai kávéexportőrök szervezete, a 
Pancafé mintegy 180 000 tonna kávéval 
rendelkezik, mélyet korábban az árstabi­
lizálás céljából vásárolt fel. Ezt a kész­
letet most likvidálni kell, a Pancafé 
megszüntetését a termelők Londonban 
felajánlották. Következésképpen 180 000 
tonna kávé megjelenése a piacon rövide­
sen várható.

A Nemzetközi Kávétanács ülésén a ter­
melők és fogyasztók meg tudtak egyezni, 
a nemzetközi kakaóegyezmény viszont 
már márciusban felbomlott. Ami a piaci 
árakat illeti, a helyzet a kávéhoz hasonló. 
A londoni jegyzésár egy évvel ezelőtt 
mintegy 35 százalékkal haladta meg a 
szeptember végit és még három hónap­
pal ezelőtt is 7 százalékkal magasabb 
volt a mostaninál. Az ársorok világosan 
mutatják, hogy a termelőknek — ellen­
tétben tavaszi várakozásukkal — nem si­
került az árakat stabilizálniuk, a fogyasz­
tók nem voltak hajlandók jelentős meny- 
nyiségeket készletre vásárolni, miközben 
a kínálati többlet az 1979 80-as mezőgaz­
dasági évben világméretekben mintegy 
158 000 tonnára becsülhető. A prognózisok 
szerint jövőre sem várható lényeges vál­
tozás. Bár a nyugat-afrikai országokban 
a termés előreláthatóan csökken, a kiesés 
nagy részét a bővebb brazil termés pó­
tolni fogja.

TVTagyjában-egészében azonos képet 
^ ’ mutat a búza, a kukorica és a szója­

bab világpiaci áralakulása. E termékek 
chicagói jegyzése szeptemberben mintegy 
20 százalékkal haladta meg a negyedév­

vel korábbit A közelmúltban bekövetke­
zett dinamikus árnövekedés a vártnál 
alacsonyabb ‘amerikai takarmánygabona- 
termés és a jelentős importőr országok 
prognosztizáltan megnőtt szükségletének 
együttes következménye. Az Egyesült Ál­
lamok Mezőgazdasági Minisztériumának 
a világtermésről havonta közzétett prog­
nózisa legutolsó -változatában általában 
lefelé módosította korábbi számait. így a 
szójababból jövőre 10,6 millió tonnával 
várnak az ez évinél kevesebbet, de csök­
ken a napraforgótermés is 1,2 millió ton­
nával.

Miközben az ipari nyersanyagok árai 
általában csökkentek, a könnyűipar által 
felhasználtak a tavasz óta is drágultak. A 
pamut ára az elmúlt negyedévben 17 szá­
zalékkal nőtt és emelkedtek a nyersgumi- 
és a nyersbőrárak is. Az ausztrál gyapjú 
jegyzése ugyan az elmúlt három hónap­
ban stagnált, az egy évvel megelőző idő­
ponttal összehasonlítva viszont mintegy 
6 százalékot emelkedett.

A színesfémek piaca a közelmúltban az 
egyik legérzékenyebb barométere volt a 
nemzetközi politikai feszültségnek. A spe­
kulánsok és kincsképző befektetők az el­
múlt másfél évben gyakrabban vásárol­
tak rezet „értékmentési” céllal. A jelek 
s'zerint — legalábbis eddig — az ira k i-  
iráni fegyveres konfliktus a londoni fém­
tőzsdét nem zavarta meg. Míg egy évvel 
ezelőtt egy tonna rezet a fémtőzsdén ton­
nánként 1070 fontTal jegyeztek, 1980. szep­
témber végén 840,5 fontot lehetett kapni 
érte. (A közel-keleti események hatására 
rövid ideig a réz 930 fontos szintre ugrott, 
azonban gyorsan vissza is esett, csaknem 
100 fontot). Jövőre azonban ismét áremel­
kedés várható, mivel az USA termelésé­
ből számítások szerint 200 000 tonna az 
elhúzódó sztrájk miatt kiesik és ezzel a 
világmérleg csaknem 70 000 tonnás defi­
citet mutat. (Szemben az ez évi 100 000 
tonnás többlettel!), 1980. folyamán vi­
szonylag mérsékelten csökkentek az ón­
árak, jövő tavaszig azonban meredekebb 
mérséklődés valószínűsíthető és az árak 
a mostani tonnánként 7140 fonttal szem­
ben 6200 fontra is visszamehetnek.
TTgy tűnik rövid távon a nyersanyag- 

piacok mozgását továbbra is a gaz­
dasági faktorok fogják befolyásolni. Az 
elemzések azonban nem számolhatnak az 
iráni—iraki konfliktus elhúzódásának ha­
tásával. Abban az esetben, ha a nyers­
olaj- és a kőolajtermékek piacán megin­
dulna egy hisztérikus felvásárlás, ügy ez a 
fejlemény feltehetően más nyersanyagok 
árára is hatna. Napjainkban azonban még 
az állapítható meg, hogy a közel-keleti 
válság legújabb fejezetére a nyersanyag- 
piacok alig reagáltak.

Górnia György—Szentgáli Péter

A Fővárosi 
Cipőbolt Vállalat 
felvételre keres 
számviteli 
osztályvezetőt
Szakirányú felsőfokú képesítés 
és legalább ötéves 
kereskedelmi gyakorlat 
szükséges­

jelentkezni lehet 
a személyzeti osztályon, 

Budapest V., 
Bajcsy-Zsilinszky út 66-68.

Telefon: 326-714.
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Nemzetközi licencia- 
és know-how kereskedelem

USA

Az új elnök gazdasági programja
"Becslések szerint 1980-ban mintegy 

11 milliárd dollár értéket képviselnek 
azok a műszaki-szellemi ismeretek, ame­
lyek a világ különböző műszaki fejlettsé­
gű szinttel jellemezhető országai között, 
elsősorban licencia- és know-how szerző­
dések keretében cserélnek gazdát. A ren­
delkezésre álló statisztikai adatok érzé­
keltetik a különböző országok, illetve or­
szágcsoportok közötti technikai-technoló­
giai gravitáció erővonalait. (Technikai 
gravitáció alatt értjük adott ország mű­
szaki-szellemi potenciáljának „kisugárzá­
sát”, amelynek erősségét jelzi, hogy mi­
lyen bevételre tesz szert műszaki-szellemi 
ismeretei különböző formákban történő 
exportja révén. Negatív technikai gravi­
tációt — sajátos kötődést, ráutaltságot — 
jelentenek egy-egy ország technika- 
importra fordított abszolút, illetve relatív 
kiadásai. Adott időpontban a technika­
export és import egyenlegének előjele és 
nagysága dönti el, vajon egy ország a 
technikai gravitáció nemzetközi erőteré­
ben a vonzásközpont vagy a bolygó sze­
repét játssza-e.)

A műszaki-szellemi termékek nemzet­
közi piacán sajátos, egymással meghatá­
rozott kapcsolatban levő kereslet- és kí­
nálatkörök, piaci szegmensek alakultak 
ki. Ezek a részpiacok az adott szegmen­
sen belüli ismeretáramlás múltja, volu­
mene, az ismerethordozó kapcsolati for­
mák jellege, a piaci egyensúlyviszonyok 
alapján egymástól jól elkülöníthetők. Kü­
lönbözőek a részpiacok egymáshoz való 
kapcsolódásának mozgatórugói, ellent­
mondásai és ezek feloldásának lehetősé­
gei is.

A fejlett tőkésországok a műszaki-szel­
lemi ismeretek világpiacán meghatározó 
szerepet játszanak. Ismereteiket nagy­
részt egymás közt cserélik, a technikai 
gravitáció erővonalai ezen országok cso­
portját kötik össze a legerőteljesebben. 
Jellemző, hogy a fejlett tőkésországok 
többségének a szellemi termék-kereske- 
delme negatív, ami döntő részben az 
Egyesült Államokkal folytatott szellemi- 
termék-kereskedelemből adódik.

\  fejlett tőkésországok között megvaló- 
suló szellemi tőke-áramlás legfonto­

sabb közvetítő eszközei a működő 
tőkeberuházások. A licencia- és a 
know-how exportból származó jövedel­
mek mintegy a működő tőkebe­
ruházások sajátos kamataiként je­
lennek meg. Nem egy fejlett tő­
késország (például az NSZK) negatív li- 
cenckereskedelmi szaldója a külföldi tő­
keérdekeltségek ismeretáramlásban be­
töltött szerepe miatt van. Általános jel­
legzetesség, hogy adott országban műkö­
dő külföldi tulajdonú leányvállalatok in­
kább a kiadások területén „jeleskednek”, 
míg a hazai nagyvállalatok biztosítják az 
ország technikaexportból származó bevé­
teleinek többségét.

A kereslet-kínálat színvonala és szer­
kezete összhangban van, s így általában 
nem okoz gondot az egyik országban ki­
fejlesztett műszaki megoldás gyors és ha­
tékony alkalmazása a másik országban. 
Jellemző továbbá, hogy a technika kü­
lönböző országainak vállalatai között, ha­
nem az egyes országokon belül is igen 
élénk.

A fejlődő országok alkotják a műszaki­
szellemi ismeretek, technológiák világ­
piacának másik, sajátos korét. Közös vo­
násuk, hogy a világ technikai gravitációs 
erőterének perifériáján helyezkednek el. 
Az egymás közötti technikaáramlás mini­
mális, belső licencpiacuk kialakulatlan, 
nem képesek maguk „előállítani” a gaz­
dasági fejlődésükhöz nélkülözhetetlen 
műszaki-szellemi ismereteket. Sajátos el­
lentmondás, hogy a függőség csökkenté­

sét saját műszaki-szellemi infrastruktú­
rájuk kiépítetlensége miatt önerőből nem 
képesek megvalósítani, így nem töreked­
hetnek a tőkés világrendszerhez való 
kapcsolódásuk alapvető átalakítására, ha­
nem csupán érdekeik fokozottabb kollek­
tív védelmére és érvényesítésére. Ellent­
mondás van a magasabb műszaki színvo­
nal talaján született, és profitmotívumok 
által vezérelt technikakínálat és a fejlő­
dő országok gazdasági-szellemi fogadóké­
pessége, valamint sajátos problémáik ál­
tal meghatározott technikaigénye között.

A szocialista országok az elmúlt évti­
zedekben kevésbé és sajátos módon kap­
csolódtak be a műszaki-szellemi termé­
kek nemzetközi áramlásába, illetőleg ab­
ban elsősorban az egymás közti ismeret­
áramlás révén vettek részt. Az árujelle­
güktől megfosztott dokumentációk egy­
más közti cseréjét a 70-es években vál­
totta fel az érteken történő — egyelőre 
számottevő volument nem képviselő — 
szellemi termék-csere, ami egybeesett ezen 
országok tőkés technikaimportjának bő­
vülésével is. Az egyes országokon belül 
és a licencia- és know-how piac viszony­
lag fejletlen, a vállalatok közötti ismeret­
áramlás mértéke alacsony, az egymás fe­
lé történő szabadalmaztatási tevékenység 
nem kielégítő színvonalú, az országok kö­
zött a szellemi tőke áramlása elmarad 
még a lehetőségektől is.

Cajátos kapcsolódások alakultak Id a
^  műszaki-szellemi termékek világpia­

cának három szegmense között. A fejlett 
tőkésországokból a fejlődő országokba 
bilaterális és multilaterális kormányok 
és nemzetközi szervezetek égisze alatt 
áramló ismeretek a fejlődő országok mű­
szaki kultúrájának megteremtéséhez já­
rulnak hozzá. A magántőke főleg műkö­
dő tőkeexport révén a profitlehetőségek 
után kutatva adja át technikai ismereteit 
a fejlődő világ országainak. Ez igen gyak­
ran összeütközik a fogadó országnak a 
nemzeti gazdaság fejlesztésére kidolgo­
zott terveivel. Így az importált technika 
nehezen ver gyökeret, tovaterjedése nem 
biztosított.

A szocialista és fejlődő országok közötti 
kapcsolatrendszert a kölcsönös érdekelt­
ségen nyugvó, áruexport-lehetőségeinkkel 
is számot vető gazdasági segítség moti­
válja. Az ismeretek főként államközi 
megegyezések keretében áramlanak, leg­
fontosabb partnerek többnyire a fejlődő 
ország állami vállalatai. Megfigyelhető, 
hogy a két részpiac kapcsolatában a ke­
reslet—kínálat összhangja viszonylag jól 
biztosíthat».

A fejlett tőkés és szocialista országok 
közötti technikaáramlás a 70-es években 
vett nagyobb lendületet. A szocialista or­
szágok belső forrásokból kielégítetlen 
technikaigénye találkozott a tőkésorszá­
gok piacszerző törekvéseivel. Általános 
tapasztalat ugyanis, hogy a technika ex­
portját jelentős áruexport kíséri, többnyi­
re az 'ismeretadó biztosítja a hatékony 
alkalmazásához szükséges gépeket, beren­
dezéseket is. A technikaátadás ebben a 
viszonylatban nem működő tőkeexport­
ba, közös vállalkozásokba ágyazódik 
(bár több szocialista ország esetében ez a 
lehetőség is fennáll, hanem elsősorban 
kooperációkba és önálló licenciaszerződé­
sekbe.

Ebben a viszonylatban a technikaáram­
lás egyirányú. Sokszor gondot okoz a szé­
lesebb értelemben vett fogadóképesség 
nem megfelelő színvonala (például hát­
téripar kiépítetlensége), ami az esetek 
többségében a bevezetés elhúzódásával, a 
kívánt hatékonyság elmaradásával és bi­
zonyos áruexportok elmaradásával jár.

Mádi Csaba

Nehéz helyzetbe kerültek az amerikai
választópolgárok az elnökválasztási kam­
pány finisében: Carter és Reagan gazda­
sági programja az idő múlásával mind 
jobban hasonlított egymásra. Gyakorlati­
lag egyikük sem ígért átütő változásokat 
az elkövetkező négy esztendőre. Hogy 
1981 januárjában mégis Reagan költözhet 
be a Fehér Házba — gazdasági szempont­
ból két okkal magyarázható. Egyrészt a 
választók véleménye szerint Carternél 
mindenki hozzáértőbb az alapvető nem­
zetgazdasági kérdésekben, másrészt a 
Reagan által beígért gyógymódok végre­
hajtási eszközrendszere határozottabbnak 
és egyértelműbbnek tűnt számukra.

M egállni a  leifen
Ma még természetesen nem lehet meg­

ítélni, miként sikerül majd Reagannek 
végrehajtani a kampány során sokszor is­
mertetett gazdasági programját, tanács­
adóinak ez idáig ismert névsora minden­
esetre ütőképes „csapatról” tanúskodik. 
A választási győzelem sikerében igen ak­
tívan vállalt részt — s ebből már követ­
keztethető,. hogy az új kormányban, illet­
ve a tanácsadók sorában minden bizony­
nyal helyet kap — Burns, a Federal Re­
serve volt elnöke, McCrachen és Stein, a 
Nixon-kabinet egykori gazdasági tanács­
adói, George Shultz, volt pénzügyminisz­
ter és helyettese Walker, Greenspan volt 
vezető tanácsadó és nem utolsósorban 
David Rockefeller.

Kérdés persze, hogy a további „nagy­
ágyúkkal” megerősítendő Reagan-admi- 
nisztrációnak lesz-e elég ereje és határo­
zottsága a féket és a gázpedált megfelelő 
ütemben használni, s miként befolyásol­
ja majd a tervezett intézkedéseket a vi­
lággazdasági konjunktúra.

Az amerikai választó számára a kül­
politikai irányvonalnál sokkal lényege­
sebb kérdés a belgazdaság helyzetének 
alakulása. Reagan ezen a téren viszonylag 
könnyű kiinduló helyzetben van: a car- 
teri gazdaságpolitikának „sikerült” négy 
év alatt megindítani a gazdaságot a lej­
tőn. S a show-műsorhoz hasonlító végső 
Carter—Reagan tv-vita során ezek voltak 
,az akkor még csak elnökjelölt kaliforniai 
kormányzó legfőbb adui. Carter hatalom­
ra jutásakor — 1976-ban — az infláció 
alig haladta meg a 4 százalékot, idén 
szeptemberben'pedig — éves szintre ve­
títve — már elérte a 18 százalékot. 
A munkanélküliek száma időközben 8 
millióra emelkedett, jelentősen vissza­
esett a beruházási kedv, krónikusan defi­
cites az állami költségvetés, egyszóval az 
USA gazdasága egyik visszaesésből a má­
sikba bukdácsol. Carter elnök mentegető­
zései nem voltak túlságosan meggyőzőek, 
működésének talán a legnagyobb sikere 
az energiatakarékosság keresztülvitele 
volt (1977-ben az Egyesült Államok még 
napi 8,7 millió hordó olajat importált, je­
lenleg a behozatal napi 2,8 millió barrel.)

Mit tartalmaz Reagan kampány-kosara 
gazdasági kérdésekben? Nyilatkozatai 
szerint a kampány során tett ígéreteket, 
gazdasági programját következetesen tel­
jesíti, illetve végrehajtja majd elnöksége 
Idején. A jelenlegi helyzetben a gazda­
ság első számú gyógymódjának az adó- 
csökkentést tekinti."—

A tervek szerint három éven át évi 10 
százalékkal -csökkenti majd a jövedelem- 
adókat, s ez összességében 531 milliárd 
dollár megtakarítást jelent majd az ál­
lampolgároknak. Az új elnök azt várja 
az adócsökkentés eredményezte többlet- 
jövedelemtől, hogy a lakosság annak egy 
részét a fogyasztás növelésére, közvetve 
a beruházások élénkítésére fordítja, má-
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sik részét pedig a bankbetétek növelésé­
re. Az adómérséklés várt hatása igencsak 
megkérdőjelezhető, mert nem világos, 
miként lehetséges az adócsökkentés mel­
lett úgy megnövelni a katonai kiadásokat, 
hogy ne fokozódjék az infláció és egyen­
súlyba kerüljön a költségvetés. Ez utóbbi 
célkitűzést Reagan már 1983-ra meg 
akarja valósítani.

Az óJami beavatkozás 
csökkentése

Programjának sarkalatos pontja az ál­
lam gazdasági beavatkozó szerepének 
nagymérvű visszaszorítása, s ezzel pár­
huzamosan a magángazdaság erősítése. 
Ennek érdekében erőteljesen visszafogja 
majd az állami kiadásokat, növeli az 
egyes államok költségvetési önállóságát a 
szövetségi állammal szemben. Az „állami 
beavatkozástól mentes kapitalizmus” 
gondolatkörébe azonban nem illik bele a 
hadikiadások beígért felduzzasztása.

Reagan úgy véli, hogy az adócsökken­
tés, a beruházások serkentése, az állam 
szerepének visszafogása együttesen az 
infláció mérséklését és a munkanélküli­
ség helyzetének javulását eredményezi 
majd. Fontos szerepet kap a programban 
az eszközleírás gyorsítása. A gyorsított 
értékcsökkenési leírás — Reagan szerint 
— kellően ösztönzi majd a termelőket új 
beruházások végrehajtására, illetve a ter­
melékenység emelésére.

Az átfogó problémák rendezése mellett 
Reagan nem kevés figyelmet fordít az 
egyes termelő ágazatokra is. Tervet dol­
goztatott ki például az acélipar korszerű­
sítésére, az ágazat szerkezetváltási gond­
jainak megoldására. Határozott elképze­
lésekkel kíván fellépni az energetikai 
kérdésekben. Megszünteti az energiaügyi 
minisztériumot, s fölszámolja a belföldi 
olaj árellenőrzését. Ezzel az a szándéka, 
hogy az olajcégek érdekeltek legyenek a 
hazai kőolajkutatásban, és -kitermelés­
ben, s így tovább csökkenjen az import. 
Az árellenőrzés megszüntetése a hazai 
termelésű olaj árának emelkedését s az 
olajcégek bevételeinek tetemes növekedé­
sét eredményezné. (Az árellenőrzés fel­
számolásával párhuzamosan Reagan — 
mint jelezte — megszünteti majd az olaj­
konszernek extraprofit-adóját.)

Ami a külgazdasági kérdéseket illeti, 
Reagen — érthető módon — ez idáig meg­
lehetősen keveset foglalkozott a kereske­
delempolitika és az export-import várha­
tó irányaival. Annyi azonban bizonyos,

Vállalkozási formák
A vállalkozói tőke változatos mozgásformákat vesz fel, rugalmasan alkalmaz­

kodva a társadalmi munkamegosztás és a specializáció teremtette lehetőségekhez, 
valamint a piaci követelményekhez. Az iparban a vállalkozás számos formája isme­
retes. Ezeket az egyesült államok-beli Massachusetts Technológiai Intézet (MIT) 
foglalta rendszerbe.

Ezek a következők:
1. Az egyszerű vállalkozás. Ez a vállalkozás olyan formája, amelyben a működő 

iparvállalat úgyszólván alig vesz részt. Valójában csak tőkemozgásról van szó, 
amennyiben az egyszerű vállalkozás lényege: más vállalatok, elsősorban kis, újító 
cégek részvényeinek megvásárlása. A felvásárló cég számára ez azért hasznos vállal­
kozás, mert így ráteheti kezét olyan gyártási eljárásokra, amelyekkel ő maga nem 
rendelkezik. Vállalattörténeti vizsgálatok szerint a Du Pont, az Exxon, a Ford, a Ge­
net al Electric, a Singer és mások gyakorta éltek ezzel az egyszerű vállalkozási 
formával.

2. Vállalkozás támogatása. Ennek lényege, hogy a beruházó társaság az irányí­
tási és vezetési módszerek, a gyártási eljárások fejlesztéséhez szellemi és pénzügyi 
támogatást ad. Szükség esetén a támogatás a kutatás és fejlesztés területére is ki­
terjedhet.

3. Gyártási eljárás és gyártmány átadása. Ezek a vállalkozási formák többnyire 
a nagy ipari társaságok K -)- F tevékenységének melléktermékei. A nagy ipari tár­
saság új vállalkozást kezdeményezhet rendszerint kis önálló vállalat alapításával, ha 
úgy érzi, hogy a szóban forgó tevékenység nem illeszthető be a társaság alaptevé­
kenységébe, vagy ha a tevékenység megvalósításához pótlólagos tőkére, és olyan spe­
ciális ismeretekre van szükség, amelyekkel a társaság maga nem rendelkezik.

4. Üj stílusú közös vállalkozás. Az elemzések szerint ez a vállalkozási forma ko­
runkban igen hatékonynak bizonyul. Többnyire nagy és kis ipari társaságok együtt­
működéséről van szó. A kis vállalat adja a vállalkozás eszmei hátterét (az ötletet), 
a vállalkozói lelkesedést és rugalmasságot; a nagy vállalat a tőkét és ami talán még 
ennél is fontosabb: a globális piaci- és vevőszolgálatot.

5. Vállalkozások egyesítése. Lényegében a diverzifikációról van szó. Ennek klasz- 
szikus példája az Exxon Társaság, amely óriási, egyetlen terméket (olaj) előállító 
társaságból technológiailag diverzifikált vállalkozássá vált az elektronikában, a kom­
munikációban és az energetikában.

G. Belső vállalkozás. Ennek az a lényege, hogy az ipari társaság saját kebelén 
belül egy teljesen elkülönített „palántanevelő” részleget létesít, rendszerint azzal a 
céllal, hogy valamilyen új terméket kifejlesszenek, vagy hogy kidolgozzák új piacokra 
való behatolás módjait. E vállalkozási forma létrehozásában az a gondolat rejlik, 
hogy kisvállalati feltételeket teremtsenek a nagyszervezeten belül: megteremtve ezzel 
a rugalmasság szervezeti feltételeit.

logy a gazdasági élet ösztönzésével, a 
rállalkozói kedv élénkítésével, valamint 
íz üzleti körök bizalmának szándékolt 
visszanyerésével az export növelését is el 
cívánja érni. Nem ismert még egyértel­
mű állásfoglalása az amerikai—japán ke- 
eskedelmi vitában, valamint a szabadke- 
eskedelem—protekcionizmus kérdésében.

Kedvezőtlen gazdasági klíma
A Reaganre szavazók azt remélik, hogy 

íz új elnöknek sikerül majd enyhíteni 
ovid időn belül az inflációs nyomást és 
hökkenteni a munkanélküliek 8 milliós 
áborát. A bizakodásra némi okot adnak
-  de ugyanannyi kérdőjelet is felvetnek
— az USA gazdaságáról nyilvánosságra 
íozott legújabb statisztikák. A belgazda- 
ág alakulását jelző tíz legfontosabb mu- 
atóból álló szintetikus index már négy 
igymást követő hónapban emelkedett, te- 
lát — amerikai terminológia szerint — 
'éget ért a januárban kezdődött újabb re- 
esszió. Szeptemberben egy százalékkal 
melkedett az ipari termelés, nőtt a gyár­
ók rendelésállománya is. Kimozdult a 
loltpontról a beruházások helyzete is, né- 
nileg emelkednek az invesztíciók. Az is­
tiét emelkedő tendenciát mutató kama- 
ok azonban már előrejelzik a lakossági 
’ásárlási szándékok kényszerű elhalasz- 
ását. A döntően kedvező tendenciákat 
ontja az infláció magas rátája, valamint 
;z a fontos tény, hogy a mért fellendü- 
és szinte kizárólag a fogyasztó kereslet 
negélénkülésének az eredménye. Tekin- 
ettel arra, hogy sem a beruházási, sem 
tedig az exporttevékenység a mért idő- 
zakban nem mutatott lényeges javulást, 
eltehetőleg a fogyasztások növekedése 
kozta fellendülés rövid életű lesz, s to- 
ább szítja az amúgy is magas inflációt, 
ibben az esetben viszont várható a FED- 
űtelpolitika szigorítása.
A m unkanélkü liség  a lak u lá sa  az E gyesült 

Á llam okban

Vezető amerikai közgazdászok vélemé- 
lye szerint a jelenlegi fellendülés meg- 
ehetősen rövid életű lesz: arra számíta­
lak, hogy már 1981 elején újabb recesz- 
zióba hanyatlik a gazdaság, s ezt még 
teagan programjának megindítása sem 
udja megakadályozni. (Ezt a véleményt 
átszik alátámasztani a prime rate alaku- 
ása is, amely ismét emelkedik, fékezve 
íz amúgy is alacsony szinten álló beruhá- 
:ási hajlamot.)

Januárban Reagan nem kevés gazda-, 
lági gond közepette veszi majd át az el­
löki hivatalt Cartertől. A Nemzetközi 
Pénzügyi Alap (IMF) előrejelzése szerint 
íz USA bruttó társadalmi terméke (GNP) 
dén összességében 1,6 százalékkal csok­
ién 1979-hez képest. A szervezet szakér­
ői 1981-re stagnálást jósolnak az ameri- 
tai gazdasági növekedésben, szemben a 
corábban jelzett újabb növekedéscsökke- 
íésSel. Az előrejelzés "szerint az ország fi- 
tetési mérlege idén 5,5 milliárd dollár ak- 
íívumot mutat majd, de jövőre már el- 
;űnik a felesleg, s egyensúlyi állapot-kö­
vetkezik majd be.

Reagan választási győzelme gazdasági 
vonatkozásban egyelőre nem több, mint 
géret. Valószínűleg „sterilen” ő sem 
valósíthatja meg gazdasági programját, 
liszen másként néz ki a gazdasági világ 
i Fehpr Házból, mint az elnökjelölti szék­
iül. Gazdasági elképzeléseinek ma még 
itsak a körvonalai, a főbb irányzatai is- 
nertek, a tanácsadók és kormányhivatal- 
íokok hadára vár a program aprópénz­
be váltása. Erősíti az új elnök iránti bi- 
:almat, hogy mint kaliforniai kormányzó 
gén hatékonyan működött, bátor intéz- 
cedései hozzájárultak a nyugati parti ál­
am felvirágzásához. A világot a belgaz- 
jlasági intézkedéseknél jobban érdekli 
teagan külgazdasági koncepciója és mű- 
cödése. Ebben a vonatkozásban Reagan 
is csapata a világ szemében ma még 
.sötét ló”.

Gonda György—Szcntgáli Péter

AUSZTRIA

A kisipar támogatása
A lakossági igények növekedése és dif­

ferenciálódása hatására, a hetvenes évek 
közepétől nőtt a kisipar súlya az osztrák 
gazdaságban. Ez az irányzat ellentétes az 
1945—1970 közötti időszakéval, amikor a 
nagyipar és a tömegtermelés gyors fej­
lesztése, erőteljes térnyerése volt jellem­
ző.

A hetvenes évek elején, amikor a fo­
gyasztói piac telítődött, számos nagyipari 
termékből a lakosság viszonylag széles 
rétegei fordultak a kisipar egyedi kivite­
lezésű, jó minőségű árucikkei és bővülő 
körű szolgáltatásai felé. Növekvő érdek­
lődés és igény jelentkezett például búto­
rok és más lakberendezési cikkek, nya­
ralóépítés iránt csakúgy, mint a turizmus­
sal összefüggő, vendéglátóipari, szállodai, 
szállítási, s egyéb szolgáltatásokkal kap­
csolatban.

Dinamikus ágazatok
A családi kezelésben álló, vagy 5—20 

foglalkoztatottal dolgozó kisipari vállal­
kozások fellendülése és számszerű gya­
rapodása hosszú távú folyamatnak ígér­
kezik Ausztriában. Ezen belül azonban 
várhatóan eltérő lesz az egyes ágazatok 
fejlődése.

Az előrejelzések szerint a fémfeldolgo­
zás fejlődik a leggyorsabban. Ez az ága­
zat már most is mintegy 24 százalékátad­
ja az osztrák kisipar nettó termelési ér­
tékének, 1990-re pedig előreláthatóan to-x 
vábbi 2 százalékkal növeli részesedését 
Szintén bővül a kisipari építési ágazat — 
mintegy 33 százalékra —, továbbá a fa- 
feldolgozás — körülbelül 10 százalékra 
— részaránya is.

A textil-, a bőr- és az élelmiszeripar­
ban — az utóbbi negyedszázad visszafej­
lődésével ellentétben — gyors ütemű nö­
vekedés várható, igaz az egyes alágaza- 
tok között jelentős eltérésekkel. A prog­
nózisok szerint ezek az ágazatok együtte­
sen a kisipari termelésből 13 százalékkal 
részesednek 1990-ben. A bőrárukat előál­
lító kisipari ágazat keretében visszaesés­
sel számolnak az évtized végére a cipő­
készítésben. A kisipar nettó termelési ér­
tékében a hetvenes évek végén elért ré­
szesedésüket várhatóan megőrzik a tex­
til- és a ruházati ágazat (3 százalék), a 
papírfeldolgozó (6 százalék), a vegyipari 
(2 százalék) és a szolgáltatási (11 száza­
lék) szférák. Utóbbiak keretében a sza­

bad idő és utazás területével összefüggő 
alágazatok fejlődését jelzik a legkedve­
zőbbnek.

A kisipar térnyerését az osztrák közgaz­
dászok a következőkkel indokolják:

— előnyös a kisiparban az egy foglal­
koztatottra jutó energiafelhasználás, 
mindössze egyharmada-egyötöde a nagy­
iparban dolgozókénak;

— néhány alágazattól eltekintve, kész­
termékeikhez a nyersanyagot és félkész­
árukat 80 százalékban belföldről szerzik 
be, így a világpiaci drágulás begyűrűzése 
szűk körű. Kivétel a szőrme-, bőráru, to­
vábbá az arany- és ezüstműves ágazat, 
amelyek jelentősen dráguló cikkeiket 
mégis sikeresen értékesítik, mert kiváló 
minőségű, a megrendelők ízlését és kü­
lönleges kívánságait mindenben kielégí­
tő gazdag kínálatról gondoskodnak;

— a kisipar tőke- és hiteligénye vi­
szonylag alacsony, mert kevés nagy érté­
kű állóeszközzel dolgozik, nincs jelentős 
környezetvédelmi ráfordítás, sem magas 
kutatási és fejlesztési kiadás — szemben 
a nagyiparral;

— a kisiparosok viszonylag gyorsan 
képesek termékszerkezetük módosítására, 
új divatirányzatok követésére. Rugalmas­
ságuk titka, hogy közvetlen a kapcsola­
tuk a vevőközönséggel;

— a regionális ellátás javításában is nő 
a kisipar szerepe, mert e szféra vállalko­
zóinak nagyobb része 10 ezer lakosúnál 
kisebb településeken működik. Ez elő­
nyös a helyi nyersanyag- és munkaerő­
felhasználás szempontjából is;

— a kisipar sokirányú szakmai hozzá­
értést igényel, így a dolgozók e szférában 
viszonylag magas szakképzettsógűek. 
Munkafeladataik ugyanis szélesebb ská­
lájúnk és változatosabbak, mint a nagy­
ipari üzemek futószalagjainál foglalkoz­
tatottaké.

Állami segítség
Az osztrák kormány gazdaságpolitikája 

támogatja a gazdaságos és versenyképes 
kisipari tevékenységet. Hitelekkel ösztön­
zik a racionális üzemnagyság kialakítá­
sát. A változó bel- és külpiaci igények­
hez — a tapasztalatok szerint — az 5—9 
és 10—19 foglalkoztatottal működő, kö­
zepes vállalkozások alkalmazkodnak a 
legsikeresebben. Utóbbiak súlya Auszt­
riában már 1968—1977 között 30-ról 37

százalékra nőtt a kisiparban, míg az 
„egyszemélyeseké” 24,6-ról 17,7 százalék­
ra csökkent ugyanebben az időszakban. 
Az állami piackutató intézetek — térítés 
ellenében — célirányos, naprakész infor­
mációkkal segítik elő a kisvállalatok dön­
téseit.

A kisipar részesedése nő az osztrák 
exportban is, főleg a fejlődő országokba. 
Műszaki-tudományos eredményeket ad­
nak át, s néhány termék gyártását is ki­
telepítik jórészt vegyesvállalati keretben, 
főleg energia-, anyag- és bértakarékossá­
gi céllal.

A kisipar külkapcsolatainak bővítését 
és hazai erősödését elősegíti, hogy újítás- 
orientáltsága szélesül, a „mesterek” alko­
tókészsége sokirányú termékfejlesztést és 
munkamódszer-tökéletesítést biztosít a 
jövőben is. A vállalkozó többsége azon­
ban nem gondolhat rendszeres kutatási 
tevékenységre a drága hitelek és az egyé­
ni tőkeszegénység miatt. Hátrányt je­
lent továbbá, hogy hiányoznak a részle­
tes piaci ismeretek, főleg a legfontosabb 
ágazatokban. Nehézséget okoz az'átfogó 
értékesítési hálózat kiépítetlensége is.

Dr. Biró Klára

W tiZÖ RKÉP
EGYESÜLT ÁLLAMOK

ELUTASÍTOTT IMPORTKORLÁTOZÁS
A nemzetközi kereskedelemmel foglal­

kozó amerikai kormánybizottság (ITC) 
hónapokon át foglalkozott azzal az elő­
terjesztéssel, amelyben az autóipari szak- 
szervezet és a Ford cég védelmi rendsza­
bályokat kért a külföldi — elsősorban ja­
pán — személygépkocsik és kisteherautók 
importjával kapcsolatban. Az ITC közel­
múltban hozott döntése szerint az ameri­
kai autóipar nehéz helyzetének alapvető 
oka nem a szóban forgó — az idén mint­
egy 13 milliárd dollárt kitevő — import­
ban keresendő, ezért elutasította az im­
portkorlátozásra irányuló kérelmet. Üz­
leti körökben lehetségesnek tartják, hogy 
ezek után az érdekeltek — hacsak nem 
sikerül Japánt „önkéntes” kiviteli korlá­
tozásra rábírni — a kongresszushoz for­
dulnak.

KANADA

A szovjet fogyasztási szövetkezetek tevékenysége’
A szövetkezeti kereskedelem áruforgalma 1975—1979 között 17,1 százalékkal bő­

vült, míg ugyanezen idő alatt az állami kereskedelem 10,5 százalékkal eemlkedett. 
A még gyorsabb növekedés akadálya egyrészt az volt, hogy a piaci árualapok elosz­
tása nem volt megfelelő. A falusi lakosság folyamatosan emelkedő jövedelmével nin­
csenek összhangban a fogyasztási szövetkezeti értékesítéshez szükséges áruforrások.

Hiányosságok vannak a kereskedelem szervezetében is. így például megoldatlan 
a raktárhelyzet. Az utóbbi években az árukat nagy tételekben szállítják. Ezért első 
helyre kerül a korszerű nagykereskedelmi raktárak létesítése, valamint az iparral 
való közvetlen kapcsolatok fejlesztése.

A mostani ötéves terv első négy éve alatt több mint 2 millió négyzetméter új 
raktárteret adtak át rendeltetésének. Ezeknek azonban alig 30 százalékuk 3000 négy­
zetméteres, vagy nagyobb. Bár döntés van az ötezer négyzetméteres és nagyobb alap- 
területű raktárak létesítéséről, azt a fogyasztási szövetkezetek nem hajtják végre 
megfelelően.

A fogyasztási szövetkezetekre vár a közétkeztetés fejlesztése és javítása falun, 
mert a jelenlegi színvonal nem kielégítő. Ennek érdekében bővítik a saját termékek' 
termelését és javítják a minőségüket is. Az intézkedési-terv előirányozza a közétkez­
tetési üzemek mellett működő kisegítő gazdaságok hálózatának szélesítését (ezek ko­
rai zöldségféléket termesztenek, élelmiszer-hulladékokkal állatokat hizlalnak). A fél­
kész termékek forgalmazását — a termelés bővülésével párhuzamosan — bevezetik.

Az új ötéves tervidőszakban számottevően növelik a szövetkezetekben a nem 
élelmiszerjellegű közszükségleti cikkek gyártását. 1985-ben a termelési érték eléri 
a 473 millió rubelt, azaz körülbelül 40 százalékkal haladja meg az 1980-as várható 
szintet.

1979-ben a fogyasztási szövetkezetek, az előző évihez képest növelték a burgonya 
felvásárlását 13, a gyümölcsökét 24, a szőlőét 37 százalékkal. A felvásárlási tevé­
kenység ennek ellenére nem felel meg a követelményeknek. A mezőgazdasági szö­
vetkezetek, az állami gazdaságok és a lakosság áruforrásai nem megfelelően kerül­
nek be az áruforgalom csatornáiba. Ezért aktívabb támogatásban kell részesíteni 
a háztáji gazdaságokat, a kollektív kerteket és veteményes kerteket. Javítják ellátá­
sukat kerti felszerelésekkel, kisgépekkel, vegyszerekkel és műtrágyákkal. A felvásár­
lók feladata, hogy előkészítsék az új termés fogadását, elvégezve a javításokat a fel­
vevőhelyen, a bázisokon, a raktárakban, új felvásárló helyeket nyissanak stb.

A felvásárlás leggyengébb láncszeme: a folyamatosan működő komplex átvevő­
helyek hálózata. A több mint 40 ezer községben csupán ötezer ilyen telep van. A kö­
vetkező ötéves tervidőszakban nem kevesebb, mint 12 ezer komplex felvevő-begyűjtő 
helyet kell létesíteni.

Fejlesztik a szövetkezeti kereskedelmet o városokban is. Húst, tejet és tejtermé­
keket zöldségféléket, burgonyát, gyümölcsöt stb. árusító korszerű üzleteket nyitnak. 
Erre a célra szerződéses alapon az állami kereskedelem üzlethelyiségeit is igénybe 
veszik.

Az intézkedési terv előirányozza továbbá a kisgépek és berendezések gyártásá­
nak növelését a szövetkezetek központi tanácsához tartozó vállalatoknál, javaslatok 
kidolgozását a szövetkezeti üzemeknek szükséges gépek állami iparvállalatoknál tör­
ténő gyártására.

Ami a tervezés javítását és a gazdasági mechanizmus tökéletesítését illeti, itt 
a kialakult tervezési és értékesítési gyakorlat átalakítására van szükség. Űj feltétel- 
rendszert, új tervezési és értékesítési mutatókat kell meghatározni, amelyek reálisan 
növelnék a vezetők felelősségét a végső eredményekért. Sajnos, számos fogyasztási 
szövetkezetnél felelős munkára gyakran felkészületlen és ráadásul keddeményező- 
készség nélküli embereket neveznek ki. Bátrabban kell a fiatal szakembereket vezető 
posztokra helyezni, akik általában igazolják a velük szembeni bizalmat.

—  m j  —

A Szovjctszkaja Potreftilyelszkaja Kooperacija (Szovjetunió) 1980/6. számában m egjelent 
cikk alapján.

A kanadai kormány Házén Argue, a 
gabonahivatal államtitkára útján beje­
lentette: megszünteti a Szovjetunióba irá­
nyuló giabonaszállításokat illetően az 
amerikai kormány kívánságára ez év ja­
nuárjában életbe léptetett korlátozáso­
kat, s visszaállítja az exportot a koráb­
bi „normális és hagyományos” mennyi­
ségben. Ezzel a lépéssel az ottawai kor­
mány nyíltan szembehelyezkedett az 
Egyesült Államoknak azzal az óhajával, 
amelyet az említett bejelentést alig egy 
héttel megelőzően fejtett ki a legnagyobb 
gabonaexportőr országoknak az auszt 
réliai Adelaide-ben tartott összejövete­
lén.

Itt ugyanis az USA azt a kívánságát 
fejezte ki, hogy Ausztrália, Kanada és 
az EGK-országok legalábbis 1981 elejéig 
tartsanak ki a gabomaembargó mellett. 
Ezt azzal indokolták, hogy a majd hiva­
talba lépő Reagan-kormány feladata lesz 
a gabonakiviteli' politika kérdésében dön­
teni, az érdekelt országokkal folytatott 
előzetes konzultációk alapján. Reagan, 
mint ismeretes, a választási hadjárat so­
rán ismételten kritizálta és hatástalan­
nak nevezte a Carter-féle gabonaembar­
gót.

A kanadai lépés nemcsak keresztül­
húzta ezt a halogató taktikai számítást, 
hanem láncreakció megindulásához is ve­
zethet, mint azt a Neue Zürcher Zeitung 
erre vonatkozó legutóbbi helyzetértékelé­
sében megállapítja. Vonatkozik ez min­
denekelőtt azokra a gabonaexportőr or­
szágokra, amelyek már eddig sem mu­
tattak nagy lelkesedést az amerikai ki­
viteli korlátozásban való részvétel iránt* 
amelyhez — mint ismeretes — Argentína 
kezdettől fogva nem is csatlakozott.

De magában az Egyesült Államokban 
is — állapítja meg a svájci lap —, ahol 
kezdettől fogva nagy volt a belső ellen­
zék az embargó-politikával szemben, biz­
tosra veszik, hogy a kanadai döntés csak 
fokozza azt a nyomási, amely végső so­
ron kikényszeríti ennek a politikának új­
raértékelését, illetve megváltoztatását. Az 
Ottawából érkezett hír alapján a Chica­
gói gabonatőzsdén — elsősorban az 1981. 
májusa utáni szállítású kukoricát, búzát 
és szóját illetően — máris megszilárduló 
ártendenciával számolnak. Allen Grant, 
Reagan mezőgazdasági ügyekkel foglal­
kozó tanácsadója pedig bejelentette, hogy 
Reagan hivatalba lépése után megszün­
teti a Szovjetunióba irányuló gabonaki­
vitel korlátozását.
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Megnevezés db e. ár (Ft)

persely, E—512. kombájn 7 14
csésze 20 5
hajtó rúdlemez 2 303
kasza nyak B-jobb 2 348
verőléc 5 235
szíj tárcsa 2 634
lengés csillapító 4 185
gumi csapágy 3 635

88golyó 4
ékszíj tárcsa 2 635
spirál 5 75
vezető 5 18
ékszíj tárcsa 2 800
persely 4 60
szerelő F-rész 1 2 300
süveg 1 250
bowden külső 78 m 5
gomb csap 12 120
utóverő tengely 1 1 865
rosta 2 100
persely 3 250
anya 1 45
J. kerék 5 1 555
csapágy ház 3 227
csapágy ház 1 520
ékszíjtárcsa 1 285
kardán csukló 1 755
csiga 2 1 150
tengely 1 740
excenter 2 2a0
ékszíj tárcsa 1 979
tömítő gyűrű 24 3
gumi gyűrű 134 4
huzal 6 70
álló penge 169 5
karmantyú 8 20
fej szelep 16 65
bowden külső 69 5
vizhőfok mérő 1 285
bedobó új 40 25
Hardy tárcsa 56 265
henger hüvely 3 520
tömítés 10 6
termény felhordó Ián« 1 2 550
fogaskerék 1 775
csapágy ház 6 54
homlok -f- kerék 1 890
hüvely 1 1 300
rugó I 60
ford. sz. óra 2 532
tömlő 6 113
tömlő 3 105
tömlő 1 201
villás tengely 1 910
kipufogó szelep 11 234
karmantyú 28 5
kipfogó tömítés 4 3
szelep tengely t. 6 210
szelep rugó 6 12
szűrő betét 1 97
szűrő betét 2 50
szívó szelep 2 94
töm. gyűrű 
Silókomb. KS—2—8

L5 9

hajtómű ház 1 300
hajtómű ház 1 144
kasza leszorító 14 10
kasza vezeték 3 9
lánckerék tengely 1 315
lánckerék 2 78
tengely-véganya 3 30
elem penge 10 682
meghajtó tengely 1 86
f. kerék tengely 2 20
gyűrű 1 20
kapcsoló köröm 2 96
kés. vágó 3 65
megh. fog. kerék. 2 28
lánchajtó tengely 2 37
persely 2 15
védőujj KRSZ 0201750 20 92
szállító lánc 2 5 420
kasza
RS permetező

3 541

görgős vezetők 1 150
hüvelyes 10 35
szelep golyó 12 13
csapágy ház 1 99
csiga tömlő 1 400
gép szíj 2 17
kardán villa 1 285
kardán villa 1 305
járó kerék ö. álL 5 143
kapcsoló darab 2 41
kormos agy 1 121
lánc kerék 1 110
porozó cső fejjel 1 6
permetező csap 1 147
szórófej 28 63
szabad, mebrán 6 44

szóró fej
tömítés
fúvóka
áteresztő szelep
hajtóműház
tengely
szívólapka
szűrő
CK—6 cukorrépaszedő
csapágy
lánckerék
feszítő 1. kerék
görgő
henger
lánckerék
kés. rövid
rugó
nyomó rugó
lánckerék
csapágyház
csatlakozó
pálca
csapágy
tárcsa
lazító vas
fogaskerék
fogaskerék
tengely kapcsoló f. kerék
végelem
ékszíj
csavar
kardán csukló
henger
kés
lánckerék
KSZ 2,6 járvasilózó
dobkés -
védőujj
D ará ló
görgő
Pótkocsi KM 4,2
fékbetét
légvezeték
CsSZ csövesszállító
feladórész
Műtrágyaszóró T—087
Hardy tárcsa 
Hardy tárcsa 
fogas kerék 
generátor 
lánckerék 
csiga tengely 
fogaskerék 
fogaskerék 
fogaskerék 
lehordó lánc 
kapcsoló agy 
kapcsoló agy 
kultivátor rugó 
himba csapszeg 
fogazott anya 
koronás alátét 
kerék tengely 
kerék agy 
közép darab 
kerék sapka 
kápa jobb-bal 
rugó
szerszám tartó 
ülés rugó 
Elevátor 
tengely 
fogas kerék 
UTV Vetőgcp 
csoroszlya 
betét lemez 
tárcsa; bal 
kilincs kerék 
Traktor RS—09 
fogaskerék 
feles szelep rugó 
fő rugó 
gyűrű
gumi gyűrű 
hornyos gyűrű 
szívó és kip. szelep 
tekercs
közbetét tengely 
víz zsák 
DT
kuplungtárcsa 
UE 28
kuplung kpl. 
regulator 
szivattyú elem 
Borsó a. CK 
sodró rugó 
tányér kerék 
leszorító 
csapágy alsó 
csapágy felső

db e. ár (Ft) Megnevezés db e. ár (Ft)

101 2 homlok kerék 1 680
28 5 toló kerék 3 800
23 75 kar 2 2 220
5 12 lánckerék 1 2 220
1 995 kardán tengely 1 4 100
1 330 kapcsoló kerék 1 220

105 27 Fűkasza
44 38 gyűrű 4 26

füles csatlakozó anya 5 15
4 24 védőujj 5 44
2 266 VOLGA fejőgép
4 448 tartály csap 5 250
3 258 kátállású üvegcsap 1 960
1 2 160 üveg henger 2 85
1 93 SR. Bfi etető-j-itaté

30 220 itatóvályú 400 fm 5
3 47 SBE etetővályú 56 fm 10
4 106 delta etető 5 db 20
4 661 etető garat 8 db 2 000
3 758 műanya 4 tükrös 105 db 400
2 212 behordó csiga 400 fm 60

50 12 villanymotor 15 db 500
1 1 510 ventillátor 7 db 5 400
1 3 220 pvc-cső 5 db 10
6 205 delta itató 395 db 20
2 635 ventillátor oxiál 15 db 500
2 780 abrakóló tartály 6 db 5 000
1 235 tartóláb 134 db 5
1 3 720 T-EKE
9 280 Excenter csavar

12 30 10 db 80
2 1 280 IHC traktor
1 985 gömbcsapszeg 1 794
1 135 villa 1 1 015
4 118 gömbcsap 1 996

szorító 1 1 100
28 188 szorító 1 800
10 60 szűrőbetét 4 550

szűrőbetét 37 291
2 185 szűrőbetét 6 965

szűrőbetét 3 1 950
16 353 üzemanyag mérő 1 900
10 313 SB Önetető

hőérzékelő membrán 9 89
1 5 388 gumi csillag 10 83

szerelt csiga tengely 37 141
50 148 SBF etető lánc 500 59
13 135 gyűrű 10 18
1 570 terelő kerék 2 212
1 2 653 nyomáskioldó tartály 2 455
1 815 Regie anyagok2 330 ablakrúgzár 1 18
2 127 ablak ford, nyereg 15 2
2 152 fiók zár 11 6
2 850 lámpaüveg 42 3
1 5 440 viharlámpa üveg 19 4
4 80 vak baionet zár 90 24

16 120 lámpaüveg . 20 4
6 80 húsgép kés 6 330
8 14 elektron cső 44 60
2 2 dugattyú gyűrű 10 72
4 6 keverő csúcs 3 100
2 125 fő teng. f. kerék 1 123
4 52 heng. fej tömítés 6 48
2 84 szelep rúd feles 1 30
i 30 szelep emelő bak 1 90

15 15 szelep rugó 4 2
10 15 dugattyú csapszeg 1 46
20 24 henger persely 1 861
i 15 olajlehúzó gyűrű 3 G

szelep vez. hüvely 2 47
i 215 henger hüvely 1 375
i 24 fedél 1 219

Aladdin lámpaüveg 1 33
18 579 izzóharisnya 3 92 10 Luc. szántó TOSZ. 06

iker lánckerék 1 387lOo iker lánckerék 1 494
i 186 Tárcsadisztiller
3 42 tárcsa lap 21 110
1 2 kés 10 60

30 5 távtartó 10 15
2 23 szerelt csapágy 3 880
5 6 csapágy támasz 4 185

24 44 kúpkerék, kicsi 1 186
7 50 kúpkerék, nagy 4 320
5 120 távhüvely 9 66
1 155 tengely 4 172

tisztító vas 48 18
1 325 távtartó 5 255

rugó 2 450
2 1 650 távtartó hüvely 2 66
1 1320 Trágyaszóró
2 82 lánckerék 12 150

kapcsoló tárcsa 20 146
159 26 kardán tengely 1 14 125

1 2 745 lánckerék 12 134
7 20 görgő 2 86

20 24 lánckerék 4 115
20 12 bütyök 7 92
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KÜLKERESKEDELMI SZABÁLYOZÁS
A külkereskedelmi árakhoz igazodó ár­

képzés, az ehhez kapcsolódó pénzügyi 
szabályozás az exportra termelők és az 
import termékeket felhasználók, fogyasz­
tók számára a gazdálkodási feltételeket 
jelentős mértékben módosította. Az év 
eddig eltelt időszakában kedvező változá­
sok tapasztalhatók, a beruházás és a fo­
gyasztás tervezett keretek között tartása 
olyan gazdasági légkört teremtett, amely 
segítette a kereskedelmi mérleg egyen­
súlyi követelményének terv szerinti meg­
valósítását.

A gazdasági folyamatokat a szabályo­
zók erőteljesen fci múlták. Egyre gyak­
rabban tapasztalható, hogy a felhasználók 
keresik azokat a megoldásokat, amelyek 
eredményeképpen az olcsóbban beszerez­
hető alapanyagokból, fél termékekből, 
részegységekből magasabb minőségi kö­
vetelményt is kielégítő végterméket állít­
hatnak elő.

Volumen és hatékonyság
Az exportérdekeltség a várakozásnak 

megfelelő. A különbözeti termelői forgal­
mi adó visszatérítésben részesített expor­
táló vállalatok nem-rubelelszámolású 

, exportjának jövedelmezősége kielégítő. 
Ehhez hozzájárult az exportárak jelentős 
emelkedése, továbbá az a tény, hogy az 
1980. évi induló árak képzésénél a devi­
zakitermelés átlagát felülmúló vállala­
toknál a nem-rubelelszámolású export 
jövedelmezősége meghaladta a belföldi 
árakban kalkulálható szintet.

Az exportra termelő vállalatok a ko­
rábbinál jobban érdekeltek abban, hogy 
termékeiket minél jobb áron értékesít­
sék, és a magasabb áron eladható termé­
kek forgalmát bővítsék. Ez szorosabbá 
tette a külkereskedelmi és termelő válla­
latok kapcsolatát, és az idei áruforgalmi

A Kozmetikai és Háztartásvegyipari 
Vállalat küldöttsége a közelmúltban 
Olaszországban tárgyalt a kozmetikai 
alapanyagok és késztermékek 1981. évi 
eladási lehetőségéről. A vállalat 1980-ban 
mintegy 3 millió dollár értékben expor­
tál, a legnagyobb vásárlója Olaszország, 
az NSZK és Ausztria, de újabban ma­
gyar kozmetikumokat vásárolnak egyes 
arab országok is. Kuvait 1981-re mintegy 
1 millió dolláros megrendelést jelzett kü­
lönböző kész kozmetikumokra. Ugyan­
csak megkezdődtek a tárgyalások finn 
cégekkel is, elsősorban alapanyagok el­
adásáról.

A gyár a belföldi ellátás és a kivitel 
érdekében több fejlesztést hajtott végre. 
Első lépésben a szappangyártás korszerű­
sítését oldották meg a gyártástechnológia 
fejlesztésével. A termelés folyamatossá­
gának biztosítása, másrészt a költségek 
csökkentése érdekében fokozták a mű­
anyag csomagolóeszközök saját üzemben 
történő előállítását, mivel több új termé­
ket azért nem tudtak itthon és külföldön 
forgalomba hozni, mert hiányoztak a mo­
dern, megfelelő flakonok, tubusok stb.

Az elmúlt hetekben megkezdődött a 
gyártás a zalaegerszegi gyár 60 miiló fo­
rintos fejlesztéssel épült új alapanyag- 
gyártó csarnokában. Itt jelentős mennyi­
ségű, korábban tőkés importból beszer­
zett anyagot hazai termékkel helyettesí­
tenek. Az új üzem fontos termékei a mo­
sószerek zsíroldó képességét növelő, kéz­
kímélő hatású, úgynevezett felületaktív 
anyagok, amelyekből korróziógátló sze­
rek is készíthetők. A felületaktív anyagok 
jelenlegi 150 tonnás termelését 1981-re 
400 tonnára növelik. Az öblítőszerekhez 
szükséges antisztatizáló fertőtlenítősze­
rekből évenként mintegy 300 tonnát im­
portból szerzett be eddig a KHV, jövőre 
ebből már 400 tonnát gyártanak az új 
üzemben. Az alapanyaggyártó csarnok 
csak az egyik állomása a zalaegerszegi 
gyár fejlesztésének, az összesen 360 mil­
lió forintos beruházás részeként már el­
készült a műanyag-feldolgozó üzem, 
emellett folyamatban van egy mosószer­
üzem építése is.

Az elmúlt hetekben tárgyaltak a gyár­
ban az NSZK-beli Schwarzkopf cég el­
nökével arról hogy a magyar vállalat a 
hazai igények kielégítésére a külföldi cég 
hajkozmetikai cikkeinek gyártási licencét 
átvenné. A további részletek tisztázására 
a következő hetekben kerül sor, amikor 
az NSZK-beli cég néhány szakembere 
Magyarországra érkezik, s várhatóan meg­
kötik a szerződést. A kölcsönös előnyök 
alapján kívánja a KHV megvalósítani a

célok várhatóan kedvező alakulásához is 
hozzájárul.

A kialakult gazdasági közegben a vál­
lalatok a kedvező külsőpiaci lehetőségek 
gyors kihasználásában érdekeltek. A ta­
karékosabb energia- és anyaggazdálko­
dást segíti az ilyen termékek hazai árai­
nak, árszínvonalának külső piaci árakhoz 
történő folyamatos hozzáigazítása. A sza­
bályozás egyik legfontosabb új eleme, 
hogy az árrendszer és pénzügyi szabályo­
zás szoros együttmozgása valósul meg. 
A társadalmi termék mintegy 60—70 szá­
zalékát érinti a külkereskedelmi árkép­
zés.

A feldolgozóipari vállalatok az export­
arányos árkövetés módszerét alkalmaz­
zák. Számukra a devizaárak és az export- 
jövedelmezőség javulása a vállalati gaz­
dálkodás egészét meghatározó feltétel. 
A feldolgozó ipari vállalatok akkor tud­
ják jelenlegi és jövőbeni helyzetüket 
stabilizálni, ha az export hatékonyságát 
évről évre javítják.

Az exportáló vállalatok határozottab­
ban követelik a külkereskedelmi vállala­
tok piaci munkájának javítását, a külső­
piaci szervezet fejlesztését. A gazdaságos- 
sági követelmény érvényesítésére az ed­
diginél jobban szelektálják a termékeket 
és a piacokat, előtérbe került a piaci kö­
vetelményekhez való rugalmas igazodás, 
a jobb minőség a határidőre történő szál­
lítás, a megbízható szerviz. Az exportárak 
emelkedésének még mindig ez a legfőbb 
tartaléka.

Az ár- és pénzügyi szabályozórendszer a 
gazdálkodóktól az új feltételekhez törté­
nő igazodást igényli. Az induláskor nem 
sikerült minden területen a követelmé­
nyekkel összhangban levő ár- és pénz­
ügyi szabályozó feltételeket kialakítani. 
A korrekciókra nem túl széles körben az 
év folyamán került sor. Ma is tapasztalni 
azonban olyan vállalati törekvést, amely

hazai gyártást, amely később pótlólagos 
exportot is jelentene.

Egyébként a vállalat már eddig is szá­
mos külföldi licencet vett át a hazai 
gyártás fejlesztésére. Kedvező kooperá­
ció valósult meg a „BAC” termékcsalád 
gyártásában, valamint a NIVEA koope­
rációban. Ezenkívül több nagy teljesít­
ményű gépet is beszerzett a vállalat, pél­
dául az olasz Comek cég flakontöltő- 
aulomatái már üzemelnek. A KHV a 
fejlesztésben nem áll meg, jövő évben 
fejezik be a zalaegerszegi gyár teljes fel­
újítását, ezután a mosó- és öblítőszereket, 
hajsamponokat, fürdőszereket is NSZK- 
technológia alapján gyártanak majd. 
A zalaegerszegi gyárban a belföldi jobb 
ellátás és a nagyobb kivitel érdekében 
fokozzák az alapanyaggyártást, s ezt jel­
zik azok az új készítmények. — elsősor­
ban szappanok, samponok, habfürdők, 
amelyek a nyugaton is „divatos” alma, 
mandarin, banán illatosítással készülnek.

A vállalat éppen az alapanyaggyártás 
növelésével és a külföldi licencek átvé­
telével szeretné 1981-ben exportját több 
mint 1 millió dollárral növelni,

a változó külső és belső árak alakulásá­
tól függetlenül kívánja „megoldani” az 
export gazdálkodás feltételeit. Ez azok­
nál a vállalatoknál jelentkezik elsősor­
ban, amelyeknél az export árszintje a vá­
rakozásokat nem érte el, s ennek követ­
keztében a belföldi árakat indokolt lenne 
mérsékelni.

Az exportarányos árképzési rendszerbe 
tartozó feldolgozóipari vállalatoknál az is 
megfigyelhető, hogy az export volumené­
nek növelését megelőzi az exporthaté­
konyság javítására való törekvés. A nem- 
rubelelszámolású export arányát ugyan­
is a vállalatok csak akkor növelhetik, ha 
az exportárak emelkednek és javul az 
export jövedelmezősége is (változatlan 
exportár és jövedelmezőség mellett nem 
tudják az export volumenét növelni, mert 
a termelésbe begyűrűződé költségemelke­
déshez a belföldi árakban nem tudnak 
megfelelő ellentételt képezni). Az ex­
portáló vállalatok csak a legjobb jöve­
delmezőségű termékeik exportvolumené­
nek bővítésében érdekeltek, függetlenül 
attól, hogy az átlagos devizakitermelésnél 
kedvezőbben vagy rosszabbal tudnak 
exportálni.

Arra is számos példa van, hogy a vál­
lalatok belföldi árszintjük „védelme” ér­
dekében az exportvolumen mérséklésé­
vel kívánják az átlagos exportárat és a 
jövedelmezőségét javítani. Az export­
arányos árképzési rendszerben kialakított 
feltételek olyan továbbfejlesztésére van 
szükség, amelyben a volumennövelés és 
a hatékonyságjavulás a vállalati és nép- 
gazdasági érdek jobb összhangjában 
valósul meg.

A normativitás jegyében
A nem-rubelelszámolású exportot 

érintő szabályozás 1981-ben sem változik 
lényegesen. Az árfolyampolitikában az 
eddig követett rugalmas változtatást 
fenntartjuk, számításba véve az infláció 
elleni védekezést, a hatékonyság javítá­
sát, és az áruforgalmi egyensúly követel­
ményét. A különbözeti termelői forgalmi 
adó visszatérítés nem túl széles körű kor­
rekciója összefügg a visszatérítés egysé­
gesítésének szándékával, továbbá az elő­
rejelzésből adódó bizonytalanságokkal. 
1911-ben két iparágra terjesztjük ki a 
különbözeti termelői forgalmi adó visz- 
szatérítést (kohászat és növényolajipar). 
1980. október 1-től mintegy 3 százalékkal 
mérsékeltük a különbözeti termelői for­
galmi adó visszatérítést a ruházati ipar­
ban, a mezőgazdaság-élelmiszeriparban 
pedig 5 százalékkal.

Az exportra termelő vállalatok költ­
ség- és árszínvonalát a beszerzések után 
fizetett különbözeti termelői forgalmi adó 
erőteljesen befolyásolja. A beszerzéseket 
terhelő adót minden vállalat közvetlenül 
vagy közvetve megfizeti. Ezért a jövőben 
is számíthatnak különbözeti termelői for­
galmi adó visszatérítésre. A különbözeti 
termelői forgalmi adó visszatérítés — a 
normatív pénzügyi rendszer stabil eleme­
ként — elősegíti a vállalatok középtávú 
üzletpolitikájának alakítását.

A hazai és a külföldi olcsóbb beszer­
zési források maximális kihasználását 
esetenként hátráltatta a különbözeti for­
galmi adó — legmagasabb árszínvonalú

beszerzési forrásokhoz arányosított — 
mértéke. A tapasztalatok alapján célsze­
rűnek látszik — ott ahol indokolt — ér­
dekeltséget kialakítani az olcsóbb beszer­
zési lehetőségek fokozott kihasználására.

Exportár-kockázati alap
Az idei tapasztalatok tanulsága: az ár- 

és pénzügyi szabályozást úgy kell tovább­
fejleszteni, hogy erősödjön az exportáló 
vállalatok alkalmazkodó készsége a kül­
ső piaci kereslethez és az árváltozásokhoz. 
Ennek érdekében lehetővé kell tenni, 
hogy a nem-rubelelszámolású exportra 
értékesítő vállalatok saját elhatározásuk­
ból exportár-kockázati alapokat létesítse­
nek. Ez hozzájárulhat ahhoz, hogy igye­
kezzenek az adott időszak jó piaci lehe­
tőségeit maximálisan kihasználni, és a ké­
sőbbiekben kedvezőtlenebb piaci tenden­
ciák mellett is kiegyensúlyozott legyen az 
exportgazdálkodás.

A jövő évben a nem-rubelelszámolású 
export piaci kilátásai, az értékesítési fel­
tételek, a  deviza-áralakulás az ez évinél 
jóval kedvezőtlenebbnek ígérkezik. Ma 
még nem ítélhető meg, hogy az ár- és 
pénzügyi szabályozók mennyiben bizto­
sítják az exportálók számára a rugalmas 
alkalmazkodást a nehezebb helyzethez. 
Ez a körülmény a folyamatok állandó fi­
gyelését, előrejelzését igényli, s a kellő 
időben történő korrigálást.

Rubelelszámolásban az 1980. január 1-i 
szabályozóváltozások együttes hatásaként 
azt kívántuk elérni, hogy a vállalatok 
exportérdekeltsége a belföldi értékesítés 
szintjét elérje, illetve azt megközelítse. 
Ezt a célt általában elértük, a vállalatok 
szűk körében jelentkezik a szándékoltnál 
alacsonyabb, egyes esetekben magasabb 
jövedelmezőség. A szabályozás lehetősé­
get ad arra, hogy a külső és a belső árak 
évközi változásától függően a szocialista 
exportra értékesítő vállalatok feltételeit 
hozzáigazítsuk a megváltozott körülmé­
nyekhez. A vállalatok egy része év köz­
ben élt ezzel a lehetőséggel, s ez lehetővé 
tette, hogy az éves szocialista államközi 
megállapodásokat tervszerűen teljesítsük.

A rubel viszonylatú árfolyampolitika 
követi a korábbi évek gyakorlatát, lénye­
gében megtartva a rubel és nem-rubel 
devizák árfolyamai közötti arányt. 
A transzferábilis rubel árfolyama 1980. 
október 15-től 28 forintról 27 forintra mó­
dosult.

A szocialista szerződéses árak éven­
kénti változtatásának lehetősége is indo­
kolja, hogy a szocialista exportra értéke- t 
sítő vállalatok pénzügyi hídjait a jövő 
évre is úgy alakítsuk ki, amely számítás­
ba veszi a belföldi árak, a szocialista 
szerződéses árak és a rubelárfolyam 
változásának együttes hatását.

A külkereskedelmi szabályozók 1981. 
évi módosításának hatása — mai tapasz­
talataink szerint — nem érinti az 1980. 
évben kialakult jövedelmezőségi arányo­
kat, fenntartja a nem-rubelelszámolású 
export relatíve kedvező jövedelmezősé­
gét, továbbá a belföldi és a rubelelszá­
molású értékesítés nyereségének egy­
máshoz közelítő mértékét. E jövedelme­
zőségi arányok megőrzése azonban a ter­
melés és az értékesítés szférájában egy­
aránt nagy erőfeszítést igényel, mert elő­
reláthatólag az 1981. évi külső piaci felté­
telek az ez évinél kedvezőtlenebbek lesz­
nek.

Deák János

December: havazás, kod, síkos utak...
December: szállítási csúcsidőszak, zsúfoltság... 
Nemhogy a napok, de még az órák is számítanak!
Az évvégi csúcsforgalom ellenére vállaljuk, hogy az ön helyfoglalással rendelkező, európai 
rendeltetésű áruját egy óra alatt, tengerentúli áruját pedig három óra alatt átrakjuk 
a zürichi repülőtéren.
Javasoljuk, hogy azokba a városokba, ahová nem közlekedik Malév-gép, oda zürichi 
átrakással kérje árujának szállítását. Onnan a Swissair az említett határidők betartásával 
továbbítja azt Tudjuk, hogy decemberben még az órák is számítanak!

Áruhelyfoglalás, Információ:

Swissair
SVÁJCI LÉGIFORGALMI TÁRSASÁG Budapest V., Kristóf tér 7-8. Telefon: 172-500.

Kozmetikumok növekvő exportja
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Svájci gazdaság A SZOVJETUNIÓ ÚJ ÖTÉVIS TERVE

\  szerkezetváltás tapasztalatai Középpontban az életszínvonal emelése
A hetvenes évek elején Svájcra a két­

számjegyű inflációtól kísért gyors — 4-5 
százalékos — gazdasági növekedés és a 
valuta erős alulértékeltsége volt jellemző. 
Ez utóbbi ugyan kedvezett a svájci ex­
portnak és idegenforgalomnak, de túlsá­
gosan kényelmessé tette a gazdaságot és 
bizonyos ágazatok túlzott méretű fejlődé­
séhez vezetett. 1972-ben a kormány a 
svájci jegybankkal karöltve intézkedése­
ket hozott a túlfűtött konjunktúra, s ez­
zel az infláció megfékezésére, vállalva 
üzemek bezárásának és a munkanélküli­
ség növekedésének kockázatát.

Előtérben a minőség
Ezek a lépések és az 1973. végi első olaj- 

árrobbanás meggyorsították a svájci gaz­
daságban szükségessé vált struktúrális 
átalakulások végrehajtását. A törvény- 
szerű gazdasági visszaesés a hetvenes 
évek közepén következett be, mivel a 
svájci kivitelben viszonylag magas a 
hosszú átfutású, illetve szállítási idejű 
áruk részaránya. Sok — főként kis — 
üzem bezárt, a munkahelyek 13 százalé­
ka (mintegy 340 ezer) szűnt meg. A mun­
kanélküliség mégsem emelkedett 1,5 szá­
zalék fölé, mert több mint 200 ezer kül­
földi vendégmunkás hagyta el az orszá­
got.

A negyedszázados töretlen fejlődés után 
bekövetkezett visszaesés határozott for­
dulópontot jelentett Svájc gazdasági éle­
tében: világossá vált, hogy a régi növe­
kedési ráták visszatérése — márcsak a 
szűkülő belföldi piac miatt is — aligha 
várható. A nemzeti és vállalati gaz­
daságpolitikának a középpontjában ezek 
után a struktúra javításának és korsze­
rűsítésének kell állnia, amely inkább mi­
nőségi, mint mennyiségi növekedést cé­
loz. Ez mindenekelőtt a belső piacra ori­
entált ágazatokra — az építőiparra, a tex­
tiliparra, a cipőiparra, a papíriparra, a 
nagy- és kiskereskedelemre — vonatko­
zott, de érvényes volt a túlnyomórészt 
exportra termelő óra-, gép- és vegyipar­
ra is.

Svájc egyre inkább a szolgáltatói tár­
sadalom felé halad, amelyben a bankok, 
a biztosítók, a turizmus, a szabadidőipar, 
a kutatás és fejlesztés, valamint a kül­
földi beruházások tervezése és irányítása 
játszanak elsődleges szerepet. A munka­
erő növekvő hányadát a szolgáltatások 
foglalkoztatják: 1979-ben 53 százalékát 
(1 568 800 fő), az ipar és a mezőgazdaság 
részesedése ugyanakkor csökkenő: 39,6 
százalék (1 172 700), illetve 7,4 százalék 
(220 400).

A svájci gazdaság a szerkezetátalakítá­
sok ellenére még mindig 67 százalékban 
kisüzemekből (49 főig) áll, a középüzemek 
(50—499 főig) részaránya 30 százalék. A 
szerkezetátalakítási folyamat velejárója­
ként — amit ösztönzött a svájci valuta 
erősödése is — egyre több svájci cég he­
lyezte és helyezi át külföldre termelésé­
nek egy részét a kedvezőbb árfolyamú és 
olcsóbb bérű országokba, Svájcban hagy-

A motorbenzin-term elés 
alakulása
M ennyiség 1980.1. n .-év

Ország 1979-ben, 1979. év 1979. I. n .-év  
1000 tonna 1974. év % -ában 

% -ában

Belgium 5 043 134,3 80,4
Csehszlovákia 1 740 128,5 79,3
Egyesült K irályság 16 304 112,3 . .
Finnország 2 067 146,5 85,1
F ranciaország 18 979 114,7 107,3
H ollandia 8 261 138,3 127,7
Jugoszlávia 2 681 164,8 88,7
Lengyelország 3 277 a) 179,2 b) . .
M agyarország 1 506 133,2 101,6
NSZK 17 857 105,5 109,6
O laszország 16 716 113,0 87,4
Rom ánia 4 265 a) 144,5 b) . ,
Spanyolország 5 517 121,6

.318,3
. .

Svédország 2 465 107,5
Irán 4 706 C) 141,5 d) . .
Ja p án
S zaüd-A rábia

25 498 
2 319 a)

126,6 
272,2 b)

104,0

A rgen tína 4 765 114,0 107,4
B razília 10 781 a) 109,8 b)
K anada 28 496 113,2 105,2
M exikó 12 290 160,5 118,4
USA 294 972 107,3 • •

A usztrália 10 961 121,4 • •
a) 1978. — b) 1978. év 1974. év % -ában. — C)
1977. — d) 1977 
F o rrá s : KSH.

. év 1974. év % -ában.

va elsősorban az igazgatást, valamint a 
kutatást és fejlesztést. Ezért nem megle­
pő, hogy a fejlett tőkésországok közül 
Svájcban a legmagasabb — 3,15 százalék 
— a nemzeti össztermékhez képest a K +
F kiadások részaránya. 1977 végéig a köz­
vetlen befektetések külföldön 50 milliárd 
frankot értek el. (A külföldön alapított 
iparvállalatok 1977-ben már 500 ezer főt 
foglalkoztattak.) Bár Svájc mindig töb­
bet exportál, mint amennyit vállalatai 
külföldön előállítanák. (A külföldi terme­
lés aránya az exporthoz képest 1977-ben 
Svájcban 60 százalék volt, NSZK-ban 40 
százalék, Franciaországban és Svédor­
szágban 100 százalék, Nagy-Britanniában 
200 százalék, USA-ban 400 százalék.)

A kormány a recesszió enyhítésére és a 
nehéz helyzetbe került ágazatok megsegíté­
sére 1975—76-ban három közmunkaprog­
ramot fogadott el 4,2 milliárd svájci frank 
összegben. Ennek azonban nem volt je­
lentős hatása a gazdaság fellendítésére. 
Az exportőrök támogatására 6 hónapos 
kedvezményes leszámítolási feltételű hi­
telek nyújtásában állapodtak meg a ke­
reskedelmi bankokkal, segítve őket ezzel 
egyidejűleg az időközben túlságosan is 
megerősödött svájci frank kedvezőtlen 
hatásával szemben.

Monetáris politika
A Svájci Nemzeti Bank meggyőződése 

szerint csak az állandó, középtávú célra 
irányuló pénzpolitika biztosíthatja a leg­
jobb alapot az egyenletes, inflációmentes 
gazdasági növekedéshez. A tőkés központi 
bankok később elsőként ismerték fel, 
hogy az infláció megfékezésének a kulcsa: 
a pénzellátás ellenőrzése. 1974-től minden • 
évre meghatározzák a forgalomban levő 
pénzmennyiség növekedését — általában 
a hazai össztermék névleges növekedésé­
nek megfelelően (1976-ig évi 6 százalék, 
majd 1977-től 5 százalék), amit 1978 kivé­
telével — amikor a svájci frank túlzott 
felértékelődésének megfékezésére nagy­
szabású devizavásárlások kényszerültek 
— sikerült is betartaniuk. (1978-ban az 
M,-gyel jelölt pénzmennyiség 16, száza­
lékkal bűvült, majd 1979-ben a pénz­
mennyiségi célkitűzés közzétételétől — az 
árfolyamcél ideiglenes előtérbe kerülése 
miatt — el is tekintettek, ami nagy sze­
repet játszott az infláció ismételt gyorsu­
lásában.

A Svájci Nemzeti Bank mérsékelten 
restriktiv pénzpolitikával kívánja elke­
rülni a „stop-go”-politika kockázatát. 
1980-ra a jegybanki pénzmennyiség 4 szá­
zalékos növelését tűzték ki, amit sike­
rült is betartaniuk. (1981-re hasonló növe­
kedési ütem fenntartását tervezik, amit 
mindenképpen indokolt, hogy az infláció 
Svájcban teljes egészében „hazai” erede­
tűvé vált és a szűk munkaerőpiac, vala­
mint a növekvő építési költségek miatt 
nincs remény a javulásra. Ezért közép­
távon nem látszik lehetségesnek az ár- 
stabilitáshoz való visszatérés.

Figyelemre méltó, hogy — például a 
nyugatnémet központi bankkal ellentét­
ben — Svájcban nem a minimális tarta­
lékok, hanem a nyíltpiaci műveletek esz­
közével szabályozzák a pénz — és a tőke­
piacot. A hivatalos kamatok változtatásá­
nak ugyanis nincs túlzott jelentősége. A 
kamatokat ugyanis — a mezőgazdaság­
ban magas jelzálog, adósság, illetve a lak­
bérek és a jelzálogkamatok között szoros 
kapcsolat miatt — lehetőleg alacsony 
szinten tartják.

A költségvetési politika Svájcban nem 
tölt be a legtöbb fejlett tőkés országhoz 
hasonló jelentős szerepet a konjunktúra 
szabályozásában. A központi költségvetés 
deficitje a 70-es években emelkedő ten­
denciát mutat, részben az EGK és az 
EFTA közötti vámleépítés miatt kieső be­
vételek, részben a konjunktúraélénkítő 
programok következtében. 1979-ben a 
hiány 1,7 milliárd frankkal rekordszintet 
ért el. Különböző intézkedések eredmé­
nyeként 1980—81-ben várhatóan sikerült 
ezt 1,2 milliárd frankra csökkenteni, 
majd 1983-ra a költségvetés egyensúlyba 
hozását tervezik, hogy ezzel se veszélyez­
tessek a stabilitási politika sikerét.

Az árváltoztatásokkal való visszaélések 
megakadályozására még a 60-as években 
vezették be az árfelügyelet intézményét, 
amelyet esetenként léptetnek érvénybe 
kétéves hatállyal — szükség esetén bér- 
és profitellenőrzéssel együtt — a lakos­
ság jóváhagyásával. Mivel most nem fe­
nyeget a 70-es évek eleji gyors infláció 
veszélye, eltekintenek ennek alkalmazá­
sától.

Külkereskedelmi eredmények
A svájci gazdaság rendkívüli nyitott­

sága miatt a valuta külső értékének leg­
alább olyan jelentősége van, mint a bel­
földi értéknek, illetve a stabilitásnak. Ke­
vés ország függ annyira gazdaságilag a 
külföldtől, mint Svájc. Importálnia kell 
csaknem valamennyi nyersanyagot, az 
élelmiszerek 60, az energia 80 százalékát. 
Az importkonkurrencia erős, bár pozití­
vuma, hogy ez is a gazdaságos termék- 
szerkezet kialakítására ösztönöz. A valu­
ta felértékelődése — amit a versenyké­
pesség védelme érdekében igyekeztek 
megakadályozni — az infláció leszorításán 
túl, pozitív hatást gyakorolt, mert a töb­
bi országnál sokkal erősebben rákénysze- 
rítette a vállalatokat a hatékonyság javí­
tására, termelés korszerűsítésére és ál­
talában a racionálisabb gazdálkodásra.

A minőség és a termelési eljárások ál­
landó korszerűsítésének, valamint a nem­
zetközi viszonylatban változatlanul cse­
kély drágulásának és ebből adódóan a 
stabilabb árfolyamoknak köszönhetően 
javult a svájci áruk-versenyképessége. Ez 
lehetővé tette, hogy amíg az árukivitel 
1973-ban a GDP 25,6 százalékával volt 
egyenlő, addig 1979-ben már a 30 százalé­
kot is meghaladta. A kivitel kétharmada 
gépekből, húsz százaléka vegyipari ter­
mékekből áll. Így nem véletlen, hogy egy 
tonna svájci export értéke ma nyolcszor 
akkora, mint egy tonna importé.

Jelenleg a világ kereskedelmi bankjai 
devizaköveteléseiknek 6 százalékát, a hi­
vatalos devizatartalékoknak 3-4 százalé­
kát, svájci frankban tartják, s ez veszé­
lyezteti a pénz-, illetve stabilitási politi­
kát. Ezért bár a svájci hatóságok 1980. 
szeptemberétől ismét teljesen felszabadí­
tották a svájci devizapiacot és lazítottak 
tőkeexport-politikájukon — újabb lehe­
tőséget adva külföldi jegybankoknak és 
valutahatóságoknak is a svájci valutában 
történő befektetésekre — alapvetően ká­
rosnak tartják a frank széles körű nem­
zetközi felhasználását.

Horváth Éva

TTa a XI. ötéves népgazdasági terv 
“  most közzétett irányelveit összeha­

sonlítjuk a korábbi ötéves népgakdasági 
tervekkel, figyelemre méltó különbséget 
állapíthatunk meg. Amíg például a leg­
utóbbi X. ötéves terv a termelés bőví­
tését, a gazdálkodás javítását állította a 
középpontba, addig a XI. ötéves terv 
téziseinek középpontjában a szovjet em­
berek jólétének fokozott emeléséhez 
szükséges feltételek megteremtése, az 
életkörülmények javítása áll.

Mint a közelmúltban nyilvánosságra 
hozott dokumentum megállapítja, a kö­
vetkező öt esztendőben a bérből és fi­
zetésből élők jövedelmét legalább 13— 
16 százalékkal emelik, ami annyit je­
lent, hogy 1985-re a havi átlagos kere­
set eléri a 190—195 rubelt. A mezőgaz­
daságban dolgozók jövedelme pedig az 
előirányzatok szerint 20—22 százalékkal 
nő. Természetesen a bérek emelkedé­
sét az eddigieknél is jobban össze kí­
vánják kapcsolni a teljesítménnyel. A 
munkabérnek — szögezik le az irányel­
vek — ösztönöznie kell a munkater­
melékenység emelését, a termék minő­
ség javítását, az energiával, a nyers­
anyagokkal való ésszerűbb gazdálko­
dást.

Nagy figyelmet fordít ugyanakkor a 
program arra, hogy a megnövekedett 
jövedelmek 'mögött megfelelő mennyi­
ségű és minőségű áru álljon. Ennek ér­
dekében az irányelvek szerint 1981— 
1985 között — a Szovjetunió történel­
mében második alkalommal — a B- 
szektor növekedése gyorsabb lesz az A- 
szektorénál. A tervezett 27—29 száza­
lékos termelésbővülés, igaz, csak egy­
százaikkal nagyobb, de a milliárdok- 
ban mérhető árumennyiség jelentősen 
növeli az árualapot. Arra pedig, hogy a 
keresletnek megfelelő termékek kerül­
jenek el a fogyasztóhoz, az eddigieknél 
sokkalta ösztönzőbb anyagi érdekeltségi 
rendszer teremti meg a feltételeket. A 
fogyasztói árak stabilitása változatla­
nül megmarad, sőt betartását szigorúb­
ban ellenőrzik — hangsúlyozza a doku­
mentum —, de az új termékek, a ma- 

_ gasabb igényeket kielégítő áruk árát 
rugalmasabban állapítják meg.

/Vem elsősorban több, hanem jobb,
■L ’ korszerűbb termék gyártását hang­

súlyozza szinte minden egyes fejezetben 
az 1981—1985-ös évekre szóló előirány­
zat Jelemző példaként a vaskohászat 
termelési programját emelhetjük ki. A

Szovjetunió már régóta az első helyet 
foglalja el a világ acéltermelőinek so­
rában. Mégis — a statisztikai adatok 
bizonysága szerint — évről évre nő a 
külföldről behozott acéltermékek meny- 
nyisége. A gépgyártás, a fémfeldolgozó 
ipar, az építőipar dinamikus fejlődése a 
korábbi években természetesen szük­
ségszerűvé tette az importot De szov­
jet elemzések nemegyszer bebizonyí­
tották: a népgazdaság acél éhsége nem 
teljesen indokolt, a külföldi tapasztala­
tokkal összehasonlítva a gépekhez, az 
építkezésekhez nemegyszer 30—50 szá­
zalékkal i .  több acélt használnak fel. 
Az építők, a  gépgyártók arra hivatkoz­
tak: kénytelenek ilyen mennyiséget be­
építeni, mert csak így tudják biztosíta­
ni az előirányzott műszaki paramétere­
ket. És a kör ezzel bezárult. Több acélt 
követeltek a kohászoktól, akik ezért 
főleg a mennyiségre és nem a minőség­
re ügyelték, nem tudtak gondot fordí­
tani a megfelelő termékfejlesztésre.

A mostani program leszögezi: a kö­
vetkező években a fémkohászatban a 
fő feladat a kibocsátott termékek minő­
ségének alapvető megjavítása. Ezt se­
gíti elő az a beruházáspolitikai szemlé­
let is, hogy a 80-as esztendők első fe­
lében háromnegyed részben a rendelke­
zésre álló beruházási összeget rekonst­
rukciókra, műszaki felújításokra költik. 
Ily módon megteremtődik a feltétele a 
korszerűbb, minőségileg magasabb szín­
vonalat képviselő kohászati termékek 
tömeges gyártásénak. A másik oldalról 
viszont a tézisek felhívják a gépgyártók 
figyelmét arra, hogy a gyártók vizsgál­
ják felül a gépek és berendezések elő­
állításához felhasznált fémmenny iséget, 
az újabb géptípusok tervezésénél pedig 
már a magasabb műszaki színvonalú 
kohászati termékféleségekkel számolja­
nak, és bátrabban alkalmazzák a mű­
anyagipar gyártmányait is.

A népgazdaság arányos fejlődésének 
érdekében 1981—1985 között több — 
eddig szűk keresztmetszetnek számító — 
ágazat problémáival kiemelten foglalko­
zik a dokumentum. így például az ipari 
termelés átlagos növekedési üteménél 
gyorsabban fejlődik a villamosenergia­
termelés, a gépgyártás és a fémmeg­
munkálási eszközök termelése, valamint

a vegyipar. A mezőgazdaságban pedig 
változatlanul a gabonatermesztés a 
Súlyponti kérdés. A következő öt esz­
tendőben éves átlagban 238—243 millió 
tonna betakarítását tűzték ki célul.

gyökeresen javítani kívánják a szál- 
lítást. Számottevően bővítik a ko­

rábban sok bírálatot kapott ágazat 
anyagi-műszaki bázisát, hogy a korsze­
rű és hatékony személy- és áruszállí­
tás feltételei megteremtődjenek. Az elő­
irányzott ütemben befejeződik a bajkál 
—amúri vasútvonal építése, ami nagy­
mértékben megjavítja a nyersanyag- 
lelőhelyekben gazdag szibériai és távol- 
keleti vidékek bekapcsolódását az or­
szág vérkeringésébe. A szállítási hely­
zet alapvető javulását azonban a köz­
úti forgalom bővülésével kívánják elér­
ni; az előirányzatok szerint a teheráru- 
szállítás 40 százalékkal emelkedik. Az 
új utak építése mellett megkezdődik a 
9—13,5 tonna rakfelületű tehergépkocsik 
új típusának és a 20—30 tonnás konté­
nereket szállító gépjárműveknek a tö­
meges gyártása.

Tovább fejlődik a Szovjetunió kül­
gazdasági kapcsolata is. A külkereske­
delemben fontos az export szerkezeté­
nek a javítása, mindenekelőtt a gépipari 
termékek és más feldolgozott áruk szál­
lításának növelésével. Az irányelvek le­
szögezik: fejleszteni kell a külpiaci kö­
vetelményeknek megfelelő cikkek gyár­
tását és gondoskodni kell a kiszállított 
termékek műszaki színvonalának és 
minőségének javításáról. Az importban 
mindenekelőtt az a cél, hogy a beho­
zott termékek elősegítsék a műszaki­
tudományos fejlődés gyorsítását, ellás­
sák a népgazdaságot korszerű gépekkel, 
berendezésekkel, nyersanyagokkal. A jö­
vőben nagyobb részt képvisel a közvet­
len fogyasztói igényeket kielégítő cik­
kek behozatala.

A szocialista országokkal sokoldalúan
** kívánják továbbfejleszteni az együtt­

működést. Ebben nagy hangsúlyt kap­
nak a szovjet minisztériumok, egyesü­
lések, vállalatok, valamint a KGST- 
partnerországok közötti közvetlen kap­
csolatok. A Szovjetunió kész a fejlett 
tőkés országokkal is a külgazdasági 
kapcsolatok növelésére, a kölcsönös elő­
nyök és érdekek alapján. Ezekkel az 
államokkal mindenekelőtt a nagyszabá­
sú fűtőanyag-, kohászati és vegyipari 
programok megvalósításában kíván 
együttműködni.

(faragó)

Tizenöt évvel ezelőtt közgazdasági best­
seller volt Jean Jacqes Servan-Schreiber 
könyve, az ^Amerikai kihívás”, amely az 
amerikai tőke megállíthatatlannak tűnő 
nyugat-európai behatolásáról és térhódí­
tásáról szólt. Másfél évtized elteltével in­
kább fordított kihívásról lehet beszélni, 
hiszen a külföldi, elsősorban a nyugat­
európai működő tőke egyre erősebb po­
zíciókra tesz szert az Egyesült Államok 
gazdasági életében.

A vonzóerő tényezői
A tőkeáramlás irányfordulásának több 

oka van. Fontos tényező az USA politi­
kai biztonsága, valamint a viszonylag sta­
bil gazdasági helyzet, de nem elhanya­
golható a dollár állandó betegeskedése. 
Fontos vonzóerőt jelent a külföldi tőke 
számára a nyugat-európainál alacso­
nyabb energiaár, valamint a munkabérek 
növekedésének kevésbé dinamikus üte­
me is. 1970 és 1979 között a bérköltségek 
emelkedése az USA-ban csak egyötöde 
volt a japánénak, a nyugatnémetének 
pedig egynegyede. Ma már az a korábban 
nehezen elképzelhető helyzet állt elő, 
hogy a termelési költségek az óceán túl­
só partján alacsonyabbak, mint Nyugat- 
Európában, egyes iparágakban pedig már 
Japán sem állja a versenyt.

A külföldi tőke behatolásának három 
„módszere” terjedt el az utóbbi eszten­
dőkben. A leggyakoribb forma a cégek 
átvétele, illetve az egyesülés, ez után kö­
vetkezik az ingatlanszerzés, majd pedig 
az új üzemek létesítése.

A külföldön beruházott amerikai és az 
USA-ba áramló külföldi tőke nagysága 
közötti szakadék már nem mélyül, sőt 
szinte „betemetődik”: a 70-es években az 
USA-ba áramló működő tőke háromszor 
olyan gyorsan nőtt, mint az amerikaiak 
külföldi befektetései. (Nyugat-Európában 
az amerikai működő tőke mennyisége 
1979-ben 82 milliárd dollár volt; ez 42

i\ fordított „amirikai kihívás”
százaléka az összes amerikai külföldi be­
ruházásnak.)

1979-ben 14,2 milliárd dollár működő 
tőke áramlott be az USA gazdaságába, 
141 százalékkal több, mint egy évvel ko­
rábban, s ötször annyi, mint 1977-ben. (Ér­
demes megjegyezni, hogy a növekedés 
valószínűleg még a hivatalos statisztikai 
adatoknál is magasabb, sok külföldi be­
ruházó ugyanis amerikai bankokkal fi­
nanszíroztatja invesztícióit, (összesített 
adatok szerint az Egyesült Államokban 
jelenleg 52,3 milliárd dollár értékű kül­
földi tőke van.)
Az Egyesült Á llam okban 1978-ban és 1979-ben 
végrehajto tt külfö ld i tőkeberuházások  összege 

(m illiárd  dollár)

A legfontosabb működő tőkeexportőr 
országok: Hollandia, Anglia, Kanada, 
NSZK és Japán. Feltűnően alacsonyak a 
közel- és közép-keleti országok befekte­

t i .  Az 53,2 milliárd dollárból mind­
b e  473 millióval részesednek, amit min- 

ekelőtt ingatlan vásárlásra költöttek, 
fdekesen  alakul a külföldi tőke szek- 
j^ilis „vadászterülete” is. Az idei év ele- 
i az idegen aktív tőke 38,3 százaléka a 
'Jlolgozóiparban fejtett ki tevékenysé- 

a kereskedelmi hálózat részaránya 
| J százalék volt. Erőteljesen növekedett 
f'érdeklődés az olajipari ágazat iránt, 
^található az összes külföldi befekte- 
, 19 százaléka. A bank és biztosítási 
jizat részesedése 16,7, míg az egyéb szek­
t á é  4,6 százalék. Tíz esztendővel ez- 
j,t a feldolgozóipar részesedése mintegy 
*izázalékkal volt magasabb, ugyanakkor 
® ereskedelmi és a bankszféra a jelen­
tn é l jóval kisebb szerepet játszott.

A feldolgozóipartól 
a szolgáltatásokig

jj. külföldi tőke az elmúlt években né- 
„<y iparágra koncentrált, s ma már ki- 
rkult a „divatos”, preferált ágazatok 
jle. Ezek közül kiemelkedik a vegyipar: 
1 található az összes beruházott külföldi 
• 2 egyharmada. A nyugat-európai vegy­
en vállalatok sorra veszik át a kis és 
j^epes amerikai cégeket, s a jelek sze­
gj hamarosan a nagyvállalatok sem 
Adietik magukat teljes biztonságban. 
n gépkocsigyártásban a Volkswagen 
^kezdte második amerikai termelőüze­
miek építését. A Honda 200 millió dol­
gos beruházással létesített autógyárat, 
r(mllliós befektetéssel pedig motorke- 
zpár-gyártó üzemet. A Renault 46 szá- 
n':kos részesedésre tett szert az USA 

yedik legnagyobb autógyárában, az
f

AMC-ben. A közlekedésieszköz-gyártás 
egyéb ágazataiba is behatolt a külföldi tő­
ke. A nyugatnémet Thyssen például meg­
vásárolta a nagy amerikai, vasúti kocsi­
kat előállító céget, a Buddot.

Az elektronika is kedvelt célpontja a 
külföldi tőkének. Az elmúlt öt év során 
japán, holland, nyugatnémet és brit cé­
gek 12 félvezetőgyártó amerikai vállala­
tot vásároltak meg. A Siemens 200 millió 
dollárt fordított elektronikai komponen­
seket gyártó üzemek felvásárlására, a ka­
nadai Northern Telecom pedig 113 millió­
ért vette meg a Data 100 Corporationt, a 
francia .Schlumberger pedig a Fairchild 
Camera céget kaparintotta meg.

Ugyancsak jelentősnek mondható a 
külföldi tőke részaránya az élelmiszer- 
iparban, az éttermi, valamint az országos 
szállodaláncokban. A bankszektor úgy­
szintén a külföldi tőke szempontjából a 
dinamikus ágazatok közé tartozik. 1980. 
első negyedévében 109 amerikai bank 
alaptőkéjében haladta meg a külföldi ré­
szesedés a 10 százalékot. Ezek közül 26- 
nál a részvénytöbbség külföldi kézben 
van. Mindent összevetve: a több mint 
53 milliárd dolláros külföldi aktív tőké­
ből 4 milliárd a bank- és biztosítási ága­
zatba áramlott.

Az előrejelzések szerint folytatódik az 
idegen működő tőke gyors beáramlása az 
Egyesült Államokba ebben az évtizedben 
is. Különösen a japán és a nyugatnémet 
tőke fejt majd ki erőteljes aktivitást, de 
számolni kell új „jövevényekkel” is, fő­
leg az újonnan iparosodó országokkal. Az 
amerikai piac egyelőre nagy vonzerőt je­
lent, hiszen a tőke megtérülési mutatója 
meglehetősen kedvező, s a jelenlegi tőkés 
világgazdasági helyzetben az egyes nem­
zeti — főleg nyugat-európai — tőkék in­
kább külföldön keresik a beruházási le­
hetőséget, mint odahaza.

G. Gy.—Sz. P.

Románia kőolajtermelése
Nem éppen kedvező hírről számolt be november közepén a Scinteiának adóit 

interjújában Gheorghe Vlad bányaügyi, kőolajipari és földtani miniszterhelyettes: 
„Minden erőfeszítés ellenére 1980-ban nem sikerül teljesíteni a hazai kőolaj-kiter­
melés tervét”. Erre az esztendőre Romániában összesen 15 millió tonna kőolaj fel­
színre hozása volt a cél, ami több mint 20 százalékkal haladta volna meg az 1979- 
ben kitermelt mennyiséget.

A román szakemberek három okkal magyarázzák az elmaradást. Először: a geo­
lógusok kevesebb lelőhelyet kutattak fel, mint amennyi a kitermelés növeléséhez 
szükséges lett volna. Másodszor: a gépgyártók késtek a kőolajipari berendezések, 
gépek, valamint az ezekhez szükséges tartalékanyagok szállításával. Ugyanakkor a 
vállalatok sok esetben a meglevő berendezéseket sem használták ki teljesen. Har­
madszor: rosszul becsülték fel a régebbi olajmezők várható hozamát, mert a ter­
melés csökkentése — valószínűleg technikai-technológiai okok miatt is — a szá­
mítottnál sóikkal erőteljesebb volt.

A programtól való elmaradás ' több szempontból is érzékenyen érinti a román 
népgazdaságot. A hiányzó mennyiség — becslések szerint több mint 2 millió tonna 
— beszerzése újabb devizaterhet jelent. A külkereskedelmi mérleget már az is erő­
teljesen megterhelte, hogy 1980-ban 15 millió tonna kőolaj importját irányozták elő, 
olyan mennyiségét, amennyit még soha sem vásároltak. Ebből a Szovjetunió mintegy 
másfél millió tonna, Kína körülbelül 800 ezer tonna szállítására vállalt kötelezett­
séget. Ráadásul a jelentősebb exportőrök közül Irak és Irán az utóbbi hónapokban 
a háború miatt felfüggesztette szállításait, és ennek a pótlása is nehézséget okoz. Így 
a vegyipari, kőolaj-feldolgozó üzemek nem dolgozhatnak teljes kapacitással.

A román energiagazdálkodás és alapanyagipar gondjait csak növeli, hogy a kő­
olajbányászat mellett az idén a szénbányászat sem birkózik meg a magas követel­
ményekkel. Bizonyosra vehető, hogy kőszénből a tervezett 54 millió tonnánál lénye­
gesen kevesebbet hoznak majd felszínre. (Tavaly 32,7 millió tonnát termeltek.) Ha­
sonló a helyzet a földgáznál is, ahol a rendelkezésre álló hatalmas készletek ellenére 
nem sikerült megvalósítani a gyors ütemű ki termelés-növelést.

A következő esztendőre a román kőolajipar mérsékelt tervet kapott; 12,5 millió 
tonna „fekete aranyat” kell majd felszínre hozni, ami alig 200 ezer tonnával több, 
mint amennyit 1979-ben bányásztak. A termelési előirányzat teljesítésére a tervuta­
sításos rendszer szigorítása mellett a jövő év elejétől újabb ösztönző intézkedéseket 
vezetnek be. Ennek lényege: a terven felüli teljesítésekért külön jutalmakat adnak, 
amelynek összege a terven felül kibányászott kőolaj értékének 15 százalékáig ter­
jedhet. A jutalmakat évente folyósítják. (Hasonló, de szerényebb mértékű ösztönzési 
rendszert alkalmaznak a szénbányászatban, és más alapvető nyersanyag-kitermelő 
ágazatban is.)

A többlettermelés mellett igen fontos feladat az anyag-, energiatakarékosság 
javítása. Az ipari termelésben növelik a kevésbé anyag- és energiaigényes termékek 
részarányát. Módosítják az energia szerkezetét is; előtérbe kerül a szén és más — 
eddig kevesbe hasznosított — energiaforrás. Erre azért is szükség van, mert folya­
matosan csökkenteni kívánják a kőolajvásárlásokat. Jövőre csak 12,5 millió tonna 
importját irányozták elő. Ami a hosszabb távú célkitűzéseket illeti: Romániában a 
80-as evekben el akarják érni az energiahordozó import megszüntetését. Itt termé- 
szetesen elsősorban a szénkitermelés növekedésére gondolnak, de szerepet kap a 
k oola j - k i te r me lés bővítése is. Ennek érdekében újabb kutatásokat kezdenek a többi 
között a Fekete-tenger kontinentális talapzatán, valamint Erdélyben. Fontos célkitű­
zés: a már ismert területeken jobban feltárják a készleteket, és a mélyebb területe­
ket is alaposabban megvizsgálják a geológusok.

—f. a —

MÉLYPONTON 
\ KÁVÉ NON

A hírügynökségek szinte naponta röpí­
tik világgá: „zuhannak a kávéárak”, 
„csökkenteni kell az exportkvótákat”, „a 
Nemzetközi Kávé Szervezet drasztikus 
intézkedéseket hoz a kávéárak szinten 
tartása érdekében”. De valójában mi is 
történik?

Az 1977. évi történelmi csúcsárszinthez 
képest, amikor a kávé tonnáját 7 ezer 
dollár felett jegyezték, napjainkban egy 
tonna kávé világpiaci ára már nem éri el 
a 2500 dollárt sem.

Az okok között első helyen kell emlí­
teni a termelés, és ezen belül is a leg­
nagyobb „kávéország”, Brazília helyze­
tének alakulását. Az 1975-ben elért re­
kord árszint a mostoha időjárás miatti 
brazil terméskiesésnek volt a következ­
ménye. Az ezt követő években azonban 
jobb volt a termés, és különösen az el­
múlt két esztendőben a kereslet-kínálat 
viszonylag kiegyensúlyozottabbá vált. 
Felmerült annak a veszélye, hogy a ko­
rábbi gyakorlat alapján a kávéárak a ter­
melési költségeket megközelítő szintre 
kerülnek.

Az év elején a termelők úgynevezett 
Bogota-csoportja (Kolumbia, Brazília, 
Guatemala, El Salvador, Mexikó, Hondu­
ras, Costa Rica, Venezuela) által létre­
hozott Pancafe vállalat piaci manővere­
zésbe kezdett mind a londoni, mind a 
New York-i tőzsdén — jelentős készlete­
ket vásárolt fel —, és ezzel bizonyos idő­
re a kávéárakat sikerült szinten tartani.

Az áresés azonban a brazíliai fagyve­
szélyes időszak elmúltával, amikor a ter­
melést már reálisan fel lehetett becsülni, 
megállíthatatlanná vált.

A hetvenes évek második felében léte­
sített új ültetvények beérése miatt a kész­
letek várhatóan több mint 8 százalékkal 
nőnek, és az átlagárak több mint 30 szá­
zalékkal csökkennek. így a Nemzetközi 
Kávé Szervezet legutóbbi — meghosszab­
bított — ülésének résztvevői végül is el­
fogadták a Pancafe vállalat feloszlatását, 
a kvótarendszer bevezetését s megálla­
podtak az árakban

A kvótarendszer lényege, hogy a Nem­
zetközi Szervezet 1981. október 1-ig ke-

A kávé á rán ak  a lak u lása

reken 57,4 millió — egyenként 60 kilo­
gramm — zsák kávé exportját engedélye­
zi az exportőröknek. A kvóták megálla­
pítása igen heves vitát váltott ki. Míg 
Brazília beletörődött a számára engedé­
lyezett 17 millió zsák mennyiségbe, addig 
az afrikai országok az OAMCAF képvi­
selőjén keresztül kevesellték az exportle­
hetőségeikhez képest rendkívül alacsony, 
körülbelül 6 millió zsákos kvótát.

A kvóták megállapítása mellett a szer­
vezet megszabta a minimális (2535 dol­
lár) és maximális (3417 dollár) tonnán­
kénti árat, amelytől függően az exportő­
rök kvótái 'is  emelkedhetnek, illetve 
csökkenhetnek. ,

A Pancafe vállalat feloszlatása viszont 
nem egyértelműen segíti a kávéárak 
csökkenésének megállítását. A vállalat 
tulajdonában 1,6 millió zsák kávé 
van, ami előbb vagy utóbb a piacra kerül.

A szakértők szerint az 1980. év végére 
kialakuló árhelyzetet lehet majd „kon­
szolidáltnak” tekinteni. A várható keres­
let-kínálat helyzetből kiindulva, a követ­
kező évre ez az ár, illetve az 1979. évi 
átlagárhoz közelálló árszint kialakulása 
valószínűsíthető, hacsak a kávéültetvé­
nyeket nem éri jelentős elemi csapás.

N.—B.
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MAGÁNAUTÓSOKNAK,
m a g á n é pít k e z ő k n e k ,
SZERVIZÁLLOMÁSOKNAK, 
GARÁZSOKNAK, 
JAVÍTÓMŰHELYEKNEK 
AJÁNLJUK A

TÖLTÉS
A 6-12 voltos akkumulátortelepek 4-20 amperes 
árammal tölthetők.
A töltőáram a terhelés alatt folyamatosan a telep 
am peróra-kapacitásának megfelelő, legkedvezőbb 
áramerősségre állítható be. „,
A normál töltést figyelembe véve, amikor a töltőáram az 
amperóra-kapacitás 10%-a, a készülék maximum 
200 amperórás telepet is tölthet.
A készülék zárlatbiztos.
A töltésnél a hálózati áram max. 2 amper, így ,
220 voltos háztartási dugaljzatból bárhol üzemeltethető.

HEGESZTÉS
A 20-100 amperes hegesztőáram folyamatosan szabályozható. 
Maximális hegesztőelektróda 0  2,5. ^
A készüléket termókapcsoló védi a túlterhelés ellen.
Szükséges biztosító 16 A lomha.

TRAKIS
Transzformátor, 

Röntgen- és 
Villamoskészülékgyártó 

Szövetkezet
Budapest, Nefelejcs u. 39. 1078.

Telefon: 221-459. 
Telex: 22-4730. & Ü D

Hegesztőtranszformátorok,
hegesztőegyenirányítók

A hordozható és könnyen mozgatható hegesztőberendezések nélkü­
lözhetetlenek a háztáji barkácsmunkáknál, a kisiparban, a nagyipar 
helyszíni munkáinál, a mezőgazdaságban a gépjavításoknál.

A hegesztőtranszformátorok a 220 V-os villamos hálózatról, minden­
hol üzemeltethetők, ahol 16 A-es biztosító van. A hegesztőegyenirányi- 
tók a 3X380 V-os hálózatról háromfázisú fogyasztóként üzemelnek, 
ezért a hálózati áram fel vétel ük még kedvezőbb.

Az egyenáramú hegesztőiv, amelyet az egyenirányítók a hegesztésre 
szolgáltatnak, a hegesztődinamók áramával azonos tulajdonságú.

Az összes típusnál folyamatosan szabályozható a hegesztőáram.
A három nagyobb típus keréken mozgatható, a három kisebbhez 

pedig, kívánságra, kocsit szállítunk.
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A Hetra 101 SA típus alkalmas 6-12 V-os gépkocsiakkumulátorok 
töltésére, 4—20 A áramerősséggel. Az áram folyamatosan beállítható. 
Az A-óra kapacitásnak megfelelő 10%-os normál töltőárammal a 150— 
200 A-órás telepek is feltölthetök.

Akkumulátortöltésnél a maximális hálózati áram 2,5 A, tehát bárhol 
üzemeltethető.
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Transzformátor, Röntgen- és 
Villamoskészülékgyártó Szövetkezet 

Budapest, Nefelejcs u. 39. 1078. 
Telefon: 221-459. Telex: 22 4730.

A Kelenföldi pályaudvar közvetlen közelében, 
a 43., illetve a 71 A övezetben
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„RAKTÁRÉPÍTÉS FIGYELŐ" jeligére, 
a kiadóba kérjük.

ELADÓ
egy csehszlovák gyártmányú,
OCE-212-es típusú, jó állapotban levő,

üzemképes fénymásoló gép
Áteresztő szélessége 1200 mm.
Vegyszerrel működik, külön elszívó nem szükséges. 
Felvilágosítás telefonon: 142-005.
Ügyintéző: Lengyel István és Somi Zoltán.

FELKÉSZÜLVE V Á R JU K
azoknak az intézményeknek, vállalatoknak

A JELEN TK EZÉSÉT,
amelyek a Közlekedés- és Postaügyi Minisztérium
13/1980 (VI. 25.) KPM számú rendelete alapján igényjogosultak.

REPREZENTATÍV GÉPKOCSIPARKUNK
(Mercedes 250-es és 280-as típusú gépkocsik)

IGÉNYBEVÉTELÉRE

FŐVÁROSI AUTÓTAXI VALLALAT
Budapest VII., Kertész u. 24.

Telefon: 334-334.
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Önállóan külkereskedő termelők
A Külkereskedelmi Minisztériumban 

szakmai vitát rendeztek az önálló külke­
reskedelmi joggal rendelkező termelő 
vállalatok tevékenységéről. A KlSZ-vita- 
fórumon arra kerestek választ, milyen 
a közvetlen külpiaci kapcsolat hatása a 
külkereskedelmi joggal hosszabb ideje, 
kiterjedtebb körben rendelkező termelő 
vállalatoknál. A vita hátteréül a rendező 
szerv szakmai bizottságának elemzése 
szolgált.

Az anyag készítői abból indultak ki, 
hogy az MSZMP KB 1977. október 20-i, 
a hosszú távú külgazdasági politikáról és 
a termelési szerkezet fejlesztésének irány­
elveiről hozott határozata célul állítja:

„Az eddiginél szélesebb körben szüksé­
ges exportjogot adni — ha ez a piaci fel­
lépésük hatékonyságát javítja — azoknak 
a nagy termelővállalatoknak, amelyek ki­
alakult egyedi exportprofillal rendelkez­
nek és termelésük jelentős hányadát ex­
portálják. összpontosítani kell náluk a 
termelés, a vállalkozás és a külkereske­
delem feladatait.” A külkereskedelem 
szervezeti rendszerének továbbfejlesztése 
és ennek keretében az önálló külkereske­
delmi jog kiterjesztése megkívánja, hogy 
az e téren szerzett tapasztalatokat is fel­
tárjuk. Az elemzések hozzásegítenek ah­
hoz, hogy a jog - megadásának feltételeit 
konkretizálhassuk és e szervezeti forma 
tartalmát javíthassuk.

Tizenkét vállalat
Az elemzés készítői feltételezték, hogy 

a kérdéses vállalatok, miután hosszabb 
ideje közvetlenül érzékelhették a külpiaci 
folyamatokat, termelési és értékesítési te­
vékenységüket a szakágazati vagy ágaza­
ti átlaghoz viszonyítva progresszivebben 
formálták. Ennek az eltérésnek a korsze­
rűbb termelési szerkezetben, a hatéko­
nyabb termelési és értékesítési eredmé­
nyekben, devizális többletelőnyben kell 
megmutatkoznia. A vizsgálati szempon­
tok a makroszinten is elemzett mutató­
kat ölelték fel:

•  kiviteli, behozatali dinamika,
•  devizahozam, a kivitel gazdaságos­

sága,
•  exportfokozás és fejlesztés korre­

lációja,
•  külső kooperációs kapcsolatok épí­

tése,
•  külpiaci szervezet fejlesztése.
A tanulmány készítői a szűkebb érte­

lemben vett kereskedelmi munka haté­
konyságát megfelelő adatok hiányában 
nem tudták vizsgálni (külkereskedelmi 
költségek, munkaerő összetétele). Előre- 
bocsátották azt is, hogy a közvetlen kül­
piaci hatások is csak akkor hatnak vissza 
termékenyítőleg a termelésre, a fejlesz­
tésre és a kereskedelmi munka hatéko­
nyabb végzésére, ha az általános közgaz­
dasági környezet is elősegíti azt. A vizs­
gált 1973—1978-as időszakban e téren ta­
pasztalt korlátok ellenére is ésszerűnek 
tekintették azt feltételezni, hogy a min­
den vállalat számára azonos általános 
gazdálkodási feltételrendszeren át kell 
ütnie az önálló külkereskedelmi jogból 
fakadó specifikus helyzetnek.

A vizsgált 12 gépipari vállalat zöme a 
gazdasági mechanizmus indulásakor ka­
pott önálló külkereskedelmi jogot, így a 
Ganz-MÁVAG, Ganz Műszer Művek, 
Ganz Villamossági Művek, Videoton Rt., 
Magyar Hajó- és Darugyár, MOM, Ma­
gyar Vagon- és Gépgyár. Az Egyesült Iz­
zó Rt. és a Medicor 1957-ben, illetve 
1963-ban, míg a Finomszerei vénygyár, a 
Jászberényi Hűtőgépgyár, az IGV a het­
venes évek elején kezdte meg külkeres­
kedelmi tevékenységét.

1978-ban a vizsgált vállalatokra jutott

a nem-rubelelszámolású gépipari kivitel 
kb. fele és a vizsgálati cél szempontjá­
ból megfelelő reprezentációt jelentenek, 
egyértelmű, hogy eredményeikben jelen­
tős szerepe van annak, hogy nagy válla­
latok.

Vegyes tapasztalatok
Az export-import növekedési üteméről 

megállapítható, hogy a nem-rubelelszá­
molású import emelkedése — 1973—1978 
között 236 százalék — nagymértékben 
meghaladta a gépipar egészének átlagát. 
Rubel elszámolású kivitelük növekedése 
felülmúlta a gépipar és a népgazdaság 
egészének exportdinamikáját, ugyanak­
kor a tőkés kivitelük mind rubel kiviteli, 
mind dollár behozatali dinamikájuktól 
elmarad. Tendenciájában tehát a vizsgált 
időszakban nem járultak hozzá a nem ru­
belelszámolású egyensúlyi helyzetünk 
javításához.

Az elemzés készítői a nem szocialista 
kapcsolatok vizsgálatára koncentráltak, 
hiszen a rubel relációban a vállalatok ön- 
tevékenysége a külkereskedelem szem­
pontjából nagymértékben behatárolt. A 
dollár elszámolású kivitelről megállapítha­
tó, hogy á vizsgált vállalatok általában a 
szakágazati átlagnál erőteljesebben fokoz­
ták exportjukat, dollár elszámolású ex­
portjuk az összes értékesítés ütemét meg­
haladóan nőtt. Ennek ellenére tevékeny­
ségük továbbra is döntően a belső, illetve 
a szocialista piacra orientált.

A kivitel gazdaságossága — a mérleg­
adatok alapján — a vizsgált vállalatok 
többségénél rosszabbnak minősíthető a 
szakágazati értékeknél. Csupán két vál­
lalat javította egyértelműen a kivitel 
gazdaságosságát; ezzel szemben négynél 
romló tendenciát jeleztek a számok, 
összességében tehát a volumen növeke­
désére helyezték a vállalatok a hang­
súlyt, az export bővítését nem kísérte a 
gazdaságosság kívánatos, egyidejű javí­
tása.

Az elemzés kitért arra is, milyen az 
állóeszköz-állomány és a dollár elszámo­
lású kivitel korrelációja. Megállapították, 
hogy hét vállalatnál a szakágazati átla­
got relatíve meghaladó exporterőfeszíté­
sek voltak. A vállalatok fejlesztési és 
eszközpótlási lehetőségei általában nem 
tértek el számottevően a szakágazati jel­
lemzőktől. Negatívnak minősültek a 
Ganz-MÁVAG, a Videoton és a MOM fej­
lesztésekhez viszonyított kiviteli eredmé­
nyei. (Ez a tény viszont hosszabb idősza­
kot tekintve megkérdőjelezhető, ameny- 
nyiben a fejlesztések felfutása a vizsgált 
időszak utánra esik.) A dollárviszonyla- 
tú kooperációs kapcsolatokról megállapí­
tották, hogy azok elsődleges célja nem a 
fizetési mérleg javítása volt, hanem a 
kooperációkhoz gyakran kapcsolódó mű­
szaki ismeretátvétel és hasznosítás. Rubel­
viszonylatban erőteljes exportdinamika és 
mérsékeltebb behozatalbővülés volt meg­
figyelhető.

A korszerű piacszervezeti formák ki­
építésére a külkereskedelmi tevékenysé­
get leghosszabb ideje folytató vállalatok 
törekednek. (Medicor, Egyesült Izzó). Az 
önálló vállalati irodák fejlesztésére kisebb 
figyelmet fordítottak a vizsgált vállala­
tok, esetenként ráfordítási költségeik a 
forgalomhoz viszonyítva magasnak bizo­
nyultak.

Az elemzés tanulságait abban összegez­
ték, hogy a külpiaci hatások közvetlen 
módon való érzékelése nem igazolta mar­
kánsan azokat az elvárásokat, amelyeket 
a gazdaságpolitika megfogalmazott. Egy­
értelműen pozitív fejlődés mutatható ki 
a Hűtőgépgyárnál és a Finomszerel- 
vénygyárnál, a többség átlagos eredményt

ért el. Négy vállalat teljesítménye a 
vizsgált szempontokból az átlagtól elma­
radó, lehetőségeikhez képest hozzájáru­
lásuk a külgazdasági feladatok teljesíté­
séhez szerény.

A vitában részt vevők időszerűnek tar­
tották a kérdés napirendre tűzését, az 
empirikus vizsgálatot — korlátái ellenére 
— pedig hiánypótlónak. Egyetértettek, 
hogy a nagyobb feladatok a külkereske­
delem szervezeti rendjének megkezdett, 
sokirányú korszerűsítését igénylik, ön­
magában azonban a szervezeti formák 
módosítása e területein sem hozhat tény­
leges változást, például a vállalkozási fel­
tételek biztosítása nélkül.

Lehetőségek 
és megkötöttségek

A külkereskedelemnek a termeléssel, a 
belföldi kereskedelemmel való szervezeti 
összekapcsolása a külkereskedelmi tevé­
kenységre jogosult vállalatok számát je­
lentősen növelte. 1967-ben 16 termelő, 
illetve kereskedelmi vállalat, 4 szövetke­
zet, 1 kutatóintézet kapott külkereskedel­
mi jogot és 7 további vállalat külkereske­
delmi tevékenysége bővült. Jelenleg már 
84 termelő, külkereskedelmi és szolgálta­
tó vállalat, továbbá 2 fővállalkozó jogo­
sult külkereskedelmi tevékenység foly­
tatására. Ebből 54 saját nevében, saját 
szervezettel, a többi pedig más formában 
gyakorolja külkereskedelmi jogát, (közös 
külkereskedelmi szervezet, közös külke­
reskedelmi vállalat stb.).

Emellett 300 eseti külkereskedelmi jog 
van érvényben, amelyek elsősorban tar­
tós kooperációs, vagy egyéb együttműkö­
dés keretében kialakult kapcsolatokhoz 
kötődnek. A szervezeti rendszer rugal­
masságát nagymértékben növelte a vá­
lasztási jog bevezetése, amit az 1/1978. 
1.14./KKM sz. rendelet szabályozott. Je­
lentős változást hozott a profilkötöttség 
feloldása, adott területen párhuzamos ke­
reskedelmi tevékenységek lehetővé tétele.

Többen egyetértettek azzal, hogy az el­
múlt esztendőkben a külkereskedelmi 
monopólium gyakorlásáról téves és torz 
nézetek terjedtek el. Például, hogy a szak­
külkereskedelmi vállalatok általában fe­
leslegesek és helyettük lényegében min­
denütt a termelő vállalatokra kellene bíz­
ni a külkereskedelmi forgalmat. A vitá­
ban ismertették a kapcsolati formák sok­
féleségét és hangsúlyozták, ahogy azok 
alternatív alkalmazási lehetőségeit kell 
biztosítani. A hozzászólók töbhsége he­
lyesnek minősítette a vizsgált kritériumo­
kat, hansgúlyozták azonban, hogy azok 
szélesítendők, finomítandók. Felhívták a 
figyelmet arra is, hogy a szakágazati át­
laghoz való viszonyítás eredménye gon­
dosan mérlegelendő, ha a vizsgált válla­
lat súlya abban meghatározható.

Hasznos lenne a különböző kapcsolati 
formákban végzett kereskedelmi tevé­
kenységek hatékonyságának összehason­
lítása.

A vitában szó esett arról a tapasztalat­
ról is, hogy áz önálló külkereskedelmi 
jog elnyerése ellenére a kereskedelmi 
szervezet nem mindenütt integrálódott a 
vállalatba, részben ezzel függ össze az, 
hogy a külpiaci ismeretek termelésben 
történő hasznosítása késik.

Többen vitatták, részben elutasították 
azt a gondolatot, hogy az önálló külke­
reskedelmi jogot, nem megfelelő eredmé­
nyek esetén, vissza lehessen vonni. Má­
sok helyt adnak a felvetésnek és a hang­
súlyt arra helyezték, hogy a külkereske­
delmi tevékenység folyamatos ellenőrzé­
se és fejlesztésének konstruktív segítése 
szükséges.

Többen vélekedtek úgy, hogy a külke­
reskedelmi jog gyakorlásának kiterjesz­
tése ne legyen kampányszerű és a pro­
filmegkötöttségek lazításával célszerű a 
termelői és a külkereskedelmi vállalatok 
érdekegyeztetésének megfelelőbb lehető­
séget biztosítani.

A végső tanulság abba sűríthető, hogy 
az önálló külkereskedelmi jog jövőbeni 
kiterjesztését segítik a hasonló empirikus 
vizsgálatok, a létező gyakorlat folyamatos 
ellenőrzése, fejlesztésének konstruktív se­
gítése.

Gordos Árpád—Milasin László

Magyar—angol 
gazdasági kapcsolatok

Az elmúlt 10 évben a magyar—angol 
árucsere-forgalom mind a kivitel, mind a 
behozatal ötszörösére növekedett. 1979- 
ben elsősorban a magyar kivitel jelentős 
növekedése eredményeként a passzívum 
is lényegesen csökkent. Ez év első kilenc 
hónapjában nagyobb mértékű vegyipari, 
kohászati és textilipari alapanyag- és fél- 
késztermék-vásárlásáink miatt az import 
számottevően bővült, míg az export főleg 
a nyomott, dekonjunkturális angol piaci 
helyzet következtében visszaesett.

Kivitelünk mintegy fele az elmúlt év­
ben fogyasztási iparcikkekből (ruházati 
termékek, izzólámpák, öblösüvégáruk, 
hűtőszekrények, kempingcikkek stb.) te­
vődött össze. Egyharmadát acél hengerelt­
áruk, vegyi cikkek, gyógyszerhatóanya­
gok alkották. A mezőgazdasági, élelmi- 
szeripari termékek aránya tavaly volt a 
legalacsonyabb (13,3 százalék). Ennek 
csak részben volt oka a kedvezőtlen ter­
méseredmény, elsősorban a Közös Piac 
agrárrendtartásával összefüggő magas vá­
moknak és lefölözéselmek tulajdonítható, 
hogy a világ egyik legnagyobb élelmi­
szer-importőr országába a hagyományo­
san jelentős mezőgazdasági exportot tel­
jesítő Magyarország egyre kevesebb élel­
miszeripari terméket szállít. 1972-ben, 
Angliának az Európai Gazdasági Közös­
séghez való csatlakozását megelőző évben 
a magyar kivitelnek még 40 százalékát a 
mezőgazdasági, éllemiszeripari cikkek 
alkották.

Sajnálatosan alacsony a gépek aránya 
(8,8 százalék), noha értékben több mint 
60 százalékkal nőtt az Egyesült Király­
ságba irányuló gépexport, amelynek leg­
jelentősebb tételei a szerszámgépek, a 
hátsóhidak és a konténerek.

Behozatalunk évek óta kétharmada az 
anyag és félkész termék (vegyipar, textil­
ipar, kohászati, valamint gyógyszeripari 
alapanyagok" és gépipari alkatrészek). Az 
import egyötöde gépekből áll: főleg 
nyomda-, textil-, irodagép- és mosoda­
ipari gépeket, valamint elektromos és 
elektronikus mérőműszereket vásárolunk. 
Nagyberendezéseket a konkurrenciához 
képest kevésbé versenyképes angol vál­
lalatoktól hosszabb ideje nem vettünk.

A két ország vállalatai között jelenleg 
56 kooperációs megállapodás van érvény­
ben. 1979-ben kooperációs megállapodá­
sok alapján bonyolódott le exportunk 7,7 
százaléka és importunk 3,7 százaléka. A 
kooperációkból 24 a gépiparban, 21 a 
vegyiparban, 6 az építőioarban, 3 a mező-
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gazdaságban, 2 a könnyűiparban jött lét­
re. Kiemelkedő jelentőségű a vegyipar­
ban a növényvédő szer és a krómpigmen­
tek gyártása. Kooperációs konstrukcióban 
gyártjuk a fékbetéteket, transzformátoro­
kat, lengéscsillapítókat, szerszámgép-osz­
lopokat stb. Említésre méltó, hogy a 
Wimpey cég kislakásépítési technológiá­
jának felhasználásával már több mint 
ezer lakás épült Magyarországon.

A harmadik piaci együttműködést pél­
dázza az Imperial Chemical Industries és 
a Chemokomplex által Irakban létesített 
festékgyár, valamint a General Electric 
Co. Ltd. és a Ganz-MÁVAG közös, folya­
matban levő új-zélandi rendeltetésű mo­
torvonat-szállítása.

Az angol gazdaság alacsony növekedé­
si üteme, a magas munkanélküliség és 
infláció, a növekvő konkurrenciaharc kö­
zepette értékesítési lehetőségeink az an­
gol piacon beszűkültek. Csak a piaci igé­
nyeknek megfelelő, kifogástalan minősé­
gű árukkal, rövidebb határidőre, pontosan 
szállítva tudunk lépést tartani verseny­
társainkkal. Csak így remélhető, hogy a 
mostani átmeneti megtorpanás után a 
Nagy-Britanniába irányuló exportunkat 
sikerül ismét nagyobb mértékben növel­
ni, és a két ország közötti forgalmat ki- 
egyensúlyozottabban fejleszteni.

Budapesti üzemünk részére

KERESÜNK
3-500 m2 ALAPTERÜLETŰ
műhelynek és irodának alkalmas

TELEPHELYET,
lehetőleg Budapest belső kerületeiben vagy a 
IV., XIII. kerületben.

PÉCELI VEGYESIPARI SZÖVETKEZET
FILMNYOMÓ ÜZEM

Budapest XIV., Kőszeg u. 20. 
Tel.: 892-660, 423-044.

FIGYELŐ, 1980. DECEMBER 10.

Persányi Ferenc
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Az elektronika jövője 
Nyugat-Európában

.Nyugat-Európában — a legszerényebb 
becslések szerint is — évente hárommil- 
liárd dollár értékű elektronikai alkatrész 
talál vevőre. Ami pedig a késztermékek 
piacát illeti, elegendő itt utalni egyetlen 
megrendelésre: Anglia 350 millió dollá­
ros beruházással készült elektronizálni 
adóbehajtási és nyilvántartási rendsze­
rét. A nyugat-európai országok félveze­
tő-szükségletének több mint a felét ame­
rikai vtulajdonban levő cégek fedezik. Ha 
ehhez hozzáadjuk a japán gyártók nö­
vekvő eladásait, érthetővé válik, miért 
aggasztja a közös piaci tagországokat az 
elektronikai iparuk sorsa.

Jelen fős h a lván y

Köztudott, hogy az elektronika valódi 
tulajdonosai megszabhatják egy sor ipar­
ág versenyképességét a világpiacon. Se­
gítségükkel nemcsak a számítógépek, ha­
nem — a többi között — a híradástech­
nikai eszközök, a különféle gépek, ezen 
belül a szerszámgépek, a közlekedési 
eszközök, az ipari folyamatszabályozó 
és automatizálási készülékek, a műsze­
rek piacát is uralhatják, ehhez hozzáse­
gíthetnek vagy éppen kizárhatnak máso­
kat, esetenként egész államokat.

Felzárkózni! E szóba tömöríthetnénk 
az Európai Gazdasági Közösség ipari bi­
zottságának állásfoglalását az elektroni­
kával kapcsolatban. Az EGK központjá­
ban már tavaly felhívták a tagországok- 
vezetőinek figyelmét a lemaradásból 
származó veszélyekre, hiszen jelenleg a 
tőkés világ elektronikai piacát biztosan 
uralja néhány nagy amerikai és japán 
monopólium. Időre és sok pénzre van 
szükség, mór ahhoz is, hogy a kilemcek 
vámhatáraikon belül képesek legyenek 
a versenyre. A tágabb színtéren csak re­
mélhetik, hogy eljön az idő, amikor fel­
zárkózhatnak.

Hogyan képzelik el Brüsszelben a fel­
zárkózást? Mindenekelőtt a helyzet reá­
lis értékelését végezték el. Ennek során 
kiderült, hogy a tagállamok integrált 
áramköri szükséglete eléri a világterme­
lés 25 százalékát, de csak hat százalékra 
tehető a saját gyártóbázis teljesítménye. 
A nagy elektronikai cégek megfelelő 
alapot nyújtanak az ugrásszerű fejlődés­
hez. A holland Phillips — 1978-as ada­
tok alapján — a világranglista 10. he­
lyén áll az elektronikában, a Siemens 
pedig a tizenhatodik. Jó a „helyezési 
számuk” más nyugat-európai cégeknek 
is. Elegendő utalni az angol ICL-re, a 
francia Thomson—CSF-re, a Plessey-re, 
valamint a nyugatnémet AEG—Telefun- 
kenre. Az alapkutatásokat és fejleszté­
seket végző, illetve segítő egyetemeken, 
kutatóintézetekben ugyancsak kiváló fel­
készültségű tudósok, elektronikai szak­
emberek várják a startjelet, a nagyobb 
sebességre kapcsoláshoz szükséges pénzt, 
s egyéb támogatást.

B rüsszel e lzárkózik  a tám oga tástó l

A behozandó hátrány minőségi és 
mennyiségi. Ez év elején a japánok már 
bemutatták a 256 K RAM-es memória- 
egységeket, amelyek ha beválnak, tizen- 
hatszor annyi adatot tárolnak, mint a 
jelenleg korszerűnek számító 16 K 
RAM-es chipek. Nos, Európa nyugati fe­
lén még messze tartanak ettől a szín­
vonaltól. A statisztikák a termelés meny- 
nyiségében is nagy lemaradást mutat­
nak: A nyugat-európai országokban
mindössze 420—430 millió dollárra be­
csülik az éves termelés értékét.

Megérett a helyzet a változásra. Ta­
valy a Közösség minisztertanácsa közös 
mikroelektronikai akcióterv kidolgozását 
sürgette. Szükségesnek tartották az ipari

bizottságban, a többi között a kilencek 
kollektív fellépését a nemzetközi kihí­
vással szemben; valamint a kutatási, fej­
lesztési és gyártási politika koordinálá­
sát. Másfelől szubvenciókat kellene nyúj­
tani az elektronikai iparnak es közös 
piaci vállalatokat előnyben szükséges ré­
szesíteni a tagországok vásárlásainál.

Helyzetet értékelni s ennek nyomán 
javaslatokat tenni az intézkedésre persze 
mindig könnyebb, mint egyetértést és 
ennek nyomán határozatokat hozni, majd 
azokat végrehajtani.

Tavaly az EGK ipari bizottsága még 
vadonatúj, hatékony elektronikai straté­
giát ígért, ám az idén nyáron ennél jó­
val kevesebbet tett le az asztalra. Stra­
tégia és közös akcióterv helyett jóval 
szerényebb programot, főkérít ajánláso­
kat terjesztett elő. Feltehetően elsősor­
ban azért, mert a Közös Piac hatóságai 
vagy nem tudnak vagy nem akarnak a 
közös kasszába nyúlni a szükséges szub­
vencióért. Ehelyett azt ajánlják a tagor­
szágok kormányainak, hogy a maguk 
hatáskörében támogassák elektronikai 
iparukat.

Persze lehetne ez a megoldás, csak­
hogy a legtöbb tagállam eddig is nyúj­
tott nagyobb összegeket. 1974 óta össze­
sen több mint 300 millió dolláros szub­
venciót kapott Franciaország, Anglia és 
az NSZK elektronikai ipara. Nincs 
okunk kételkedni abban, hogy ezek a 
kormányok erejükhöz mérten adták, 
amit adtak. Többre tehát a jövőben sem 
igen lesz lehetőségük, különösen nem 
az ideihez hasonló nehéz években.

Együttm űködés és verseny

Ami a kollektív fellépést, a tagorszá­
gok kormányainak összefogását illeti, sok 
jóval nem lehet számolni. Az angol kor- 
mánnyak például az az álláspontja, 
hogy — ha nem muszáj. — nem kell 
beleavatkozni az ipar dolgaiba, oldják 
meg ők a problémát. A francia kor­
mánynak az a véleménye, hogy a fran­
cia gyártók hozzanak létre közös vál­
lalatokat a legfejlettebb technikával 
rendelkező félvezetőkészítő amerikai cé­
gekkel.

Szépen hangzó ajánlás a kutatási, fej­
lesztési és gyártási politika koordinálása. 
De hogyan küzdjék le az egymással is 
versengő cégek, kutató bázisok ellenállá­
sát? A hiányzó anyagi fedezetről most 
nem is beszélve. Léteznek viszont és nö­
vekvő számban a japán—európai és az 
amerikai—európai közös vállalatok, és 
mind több amerikai, japán cég alapít 
leányvállalatot a nagy felvevőképességű 
„közös piacon”.

Maradna még az EGK-vállalatok 
előnyben részesítése a tagországok vá­
sárlásainál. De hiszen ma nagyobb a ke­
reslet az elektronikai alkatrészek iránt, 
mint amennyit a kilencek gyártani ké­
pesek. Ilyen helyzetben legfeljebb a 
késztermékek piacán lehet hatékony ez 
az elképzelés.

Elkéstek volna az EGK stratégiái a 
közös elektronikai fejlesztési program 
kidolgozásával? A más irányba húzó 
erők távlatilag is nagyobbak lennének, 
mint az összetartóak?

A helyzet ismeretében lehetne több 
kérdést is feltenni, amely a kételyeket 
erősítené az EKG elektronikai iparának 
jövőjét illetően. Neny lehet azonban két­
ségbe vonni, hogy az alapvető törekvé­
sek helyesek. Nyugat-Európának — ha 
gazdaságilag független akar maradni — 
fejleszteni kell mégpedig az eddiginél 
gyorsabb ütemben, elektronikai iparát. 
Ez a folyamat megkezdődött és a sze­
rény brüsszeli ajánlásokkal nem fejező­
dött be.

Lipót József
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TŐKÉS GYÓGYSZERIPAR

H A R C  M A L L A M1 B íA V A T K O Z Á S  ELLEN
Nyugat-Európában a hatóságok szigo­

rúan szabályozzák az energia-, valamint 
a gyógyszerárakat. Franciaországban pél­
dául a kormány nem járult hozzá a 
gyógyszerárak emeléséhez, pedig az ipar 
csak a nyersanyag, valamint a csomago­
lóanyag árának növekedését hárította 
volna tovább. Egy korábbi döntés értel­
mében 1980-ban a francia gyógyszer- 
ipar átlagosan 3 százalékos áremelést 
hajthat végre, amely korántsem fedezi 
a költségek növekedését. Azok a vállala­
tok, amelyeknek, nem lesz lehetőségük 
exportban ellensúlyozni a veszteségeket, 
várhatóan csak csekély nyereséget érnek 
el az év végére. A gyógyszeripar érdek- 
védelmi szervezete felhívta a kormány 
figyelmét arra, hogy a csekély áremelési 
lehetőség miatt az ágazat nem képes a 
szükséges mértékben fejleszteni a kuta­
tást és a külföldi piacok meghódításához 
elengedlhetetlen piaci szervezetet.

8000 a n a lízis  — eg y  g yógyszer

Franciaországi az a hír is, hogy a 
vámhatóság nyomozóakciót indított, 
amelynek keletében raj taütésszereűn sze­
rez adatokat a külföldi vállalatok fran­
ciaországi leányvállalataihoz érkező 
anyagok elszámolási áráról. Céljuk: meg­
tudni azt, hogy az anyavállalat beszá­
mította-e a kutatási költségeket az árba 
vagy sem. A vámosok olyan okmányok 
lefoglalására törekednek, amelyekből ki­
olvasható az árkalkuláció. A nyugat­
európai gyógyszeripari szakemberek vé­
leménye szerint ez az eljárás egyértel­
mű veszélyt jelent a vállalatok kutató­
tevékenységére.

Max Tiefenbacher — az NSZK
Gyógyszeripari Szövetségének elnöke — 
nyilatkozata szerint: „A több országban 
tevékenykedő gyógyszeripari vállalatok 
a kutatási költségek előteremtésének 
problémáit sokszor kifejtették, de mind­

eddig nem találtak megértésre. Vannak 
olyan országok, akik egyszerűen nem 
engedik meg azt, hogy az ő országukban 
a gyógyszer árát megterheljék más or­
szágban végzett kutatás költségeivel. Má­
sok pedig azt állítják, hogy a kutatási 
költségek túlságosan nagy hányadával 
terheli meg az ő országukban eladott 
gyógyszert a külföldi vállalat.”

A gyógyszeripar állításának igazolásá­
ra az elnök a következő példát hozta 
fel: „Tegyük fel, hogy ez évben egy piac­
ra kerülő új gyógyszer kidolgozásához 
eddig 100 millió márkára volt szükség. 
A gyógyszeranyag adagja mindössze né­
hány ezred gramm, egy év alatt világ­
szerte 50 kilogramm fogy belőle. Ennek 
a ' mennyiségnek az előállítási költsége 
500 ezer nyugatnémet márka. Ha a válla­
lat árát csak ezután számolná; és ■ nem 
venné figyelembe az adott évre eső kuta­
tási ráfordítást — 10 millió márkát — 
nyilván ráfizetne. A vállalat tehát az új 
nagy hatású gyógyszeranyagért jogosan 
számít fel 210 ezer márkát kilónként, 
holott a termelési-előállítási ára 10 ezer 
márka lenne.” Ez az érvelés a viták 
alapja 1980-ban is.

Az általános felfogás szerint ma min­
den 8000 újonnan szintetizált vegyület 
közül csupán egy jut el az orvoshoz 
gyógyszer formájában. Ahhoz, hogy egy 
év alatt ennyi vegyületet elő lehessen 
állítani, legalább 40—60 egyetemi vég­
zettségű vegyész-kutatóra van szükség. 
ll'78-ban — becslések szerint — a vilá­
gon 4 milliárd dollárt költöttek gyógy­
szeripari kutatásra-fejlesztésre.

A  tra n szferárak  kérdése

A világ gyógyszeriparának jelenlegi 
problémájának megértéséhez át kell te­
kintenünk egy új készítmény fejlesztésé­
hez vezető utat. Az első szakasz: az új

tmék utáni kutatás. Ekkor határozzák 
jég a további kutatásra érdemes mole- 
jlát. Ugyanezen időben kell elvégezni 
; alapkutatást, amely azután a végkö- 
itkeztetést lehetővé teszi. Itt a viták 
apja: mivel az alapkutatás eredmé- 
teit nem mindig lehet egyértelműen a 
Isőbbi gyógyszermolekulához illeszteni, 
<költségeket is csak önkényesen lehet 
ikutatási témához hozzárendelni. Az 
apkutatás során jelentkező eredme- 
tek olyan távlatokba mutathatnak, 
nelyek előre nem láthatók, és ame- 
tk  egy teljesen új vállalkozás megin- 
jtasát teszik szükségessé. Ez a folyamat 
1 alapkutatás jellegéből természetsze- 
>leg következik.
A második szakasz az úgynevezett vál- 
lkozási — illetve kifejlesztési időszak. 
t nagy gyógyszercégeknél, ahol a kuta- 
t,i irányok többirányúak, ott a költsé- 
flí is megoszlanak. Vannak azonban 
Van kutatócsoportok, amelyek jelentős 
‘yagi eszközök felhasználásával csak 
‘vés, vagy esetleg egyetlen területen 
Kilétén működnek. Amennyiben sikerül 
*y későbbiekben „piacképes” molekulát 
fejleszteniük, úgy a többi, kevésbé 
Köményes vállalkozás költségét is át 
*11 csoportosítani erre a termékre. Má- 
s. módszer, amikor a költségeket szét- 
‘rózzák számos egymástól különálló 
itatási témára.
ő gyógyszeripari kutatásokat lényegé­

in a fejlett ipari országokban (Egyesült 
éamok, NSZK, Japán, Anglia, Francia- 
Kzág, Svájc) végzik, így a probléma 
*zös: milyen forrásból fedezzék a kuta­
sokat.
őz amerikai cégek előnye a nagy ha- 

z. piac, az európai vállalatoknak vi- 
s>nt jelentős exportnyereséget kell el-
Kiük ahhoz, hogy otthon számottevő 
Itatási tevékenységet folytathassanak. 
\ exporttevékenység nagysága az egyes 
'Halatoknál különböző, bár szinte kivé- 
1 nélkül csökkenő. Ennek fő oka: egy- 
1 több importőr országban gyártanak 
fógyszereket, és a nagy hagyományok­
ul rendelkező termelők elsősorban. Az 
'portőr országok kormányainak dönté- 
s, kötelezzék a korábban exportáló

transznacionális . vállalatokat, hogy szer­
vezzék meg a korábban vásárolt gyógy­
szerek egy részének helyi előállítását.

K i fize sse  a k u ta tá s  kö ltségeit ?

A nagy európai gyógyszeripari cégek 
gyakorlatilag abban az esetben kezdenek 
újabb kutatásokhoz, ha biztosak a be­
fektetett tőke megtérülésében. Ha tehát 
a kutatásokat vállalati szinten nem le­
het finanszírozni, az államnak kellene 
(közvetlen vagy közvetett segítséget 
nyújtania a megoldáshoz. Az ipar szá­
mára a közvetett forma látszik ked­
vezőbbnek, amikor is adókönnyítéshez, 
leírási lehetőségekhez, kutatásban dolgo­
zó munkatársak létszáma szerinti hozzá­
járuláshoz stb. juthatna.

A megoldások között fontos szerepet 
tölt be az alapkutatások folytatásának 
állami támogatása, illetve átvétele. Ezen 
a területen nagy a valószínűsége annak, 
hogy az állam „semleges” tud maradni, 
mivel itt nem jelentkezik közvetlen áru- 
érdekeltség.

Az összes költségek között az alapku­
tatás 15—20 százalékkal részesedik, de 
itt a legnagyobb a kockázat arra, hogy 
a befektetett tőke /xak nagyon hosszú 
tóvon hoz eredményt. Fia ebben a vonat­
kozásban az ipar támogatásra talál az 
államnál, úgy nem merülne fel a kuta­
tási és fejlesztési tevékenység leállításá­
nak gondolata.

A kutatók véleménye szerint a nyolc­
vanas években olyan nagy mennyisé­
gű tudás halmozódik fel, amely az ez­
redfordulóra lehetővé teszi az „innová­
ciós küszöb” átlépését. De mibe kerül 
mindez? Milyen termékek viselik a fej­
lesztés költségeit? Ezekre a kérdésekre 
talán csak évek múlva kapunk választ. 
Napjaink gyógyszerárai azonban a jelen 
problémáját tükrözik.

Dr. Sziklai Attila

Energiagazdálkodás Latin-Amerikában
\  latin-amerikai Energiaügyi Szerve- 

“  zet nemrégiben fontos ajánlásokat 
terjesztett a 23 tagországa elé, amelyek 
gyakorlatilag az ezredfordulóig meghatá­
rozhatják a földrész energiagazdálkodá­
sát. A már említett energiaügyi szerve­
zet (angol rövidítése: ÓLADÉ) felhívta 
a térség országainak figyelmét az ener­
giafelhasználás ésszerűsítésének szüksé­
gességére, a regionális kőolaj-kereske­
delem megteremtésére, a szomszédos or­
szágok közötti energetikai együttműkö­
dés elmélyítésére, a villamos távvezeté­
kek Összekapcsolására. Ajánlásai között 
szerepel az olájmonopóliumok kiiktatása 
a régión belüli olajkereskedelemből, va­
lamint az energiakutatással és kiterme­
léssel kapcsolatos műszaki ismeretek mi­
nél szelesebb körű átadása. A szervezet 
felhívja a figyelmet arra is, hogy a je­
lentősebb termelőknek hozzá kell járul­
niuk a térségen kívüli olajszegény fej­
lődő államok energiagondjainak enyhí­
téséhez. Az ÓLADÉ lehetőségeihez képest 
a jövőben igyekszik anyagi és műszaki 
segítséget nyújtani azoknak a latin- 
amerikai országoknak, amelyek már ál­
lamosították, vagy jelenleg államosítják 
olajiparukat. Hosszabb távon- a szerve­
zetcélkitűzései között szerepel az alter­
natív energiaforrások kutatása és bevo­
nása az energiagazdálkodásba, valamint 
a Latin-Amerika energiaszektorához 
szükséges anyagi erőforrások egy részé­
nek biztosítása különböző átfogó progra­
mokkal.

A regionális együttműködésre azért is 
van szükség, mert Latin-Amerika ener­
giatermelését és -felhasználását nagy el­
lentmondások jellemzik.

A korántsem teljes körű és befejezett 
 ̂“ geológiai kutatások tanúsága sze­

rint a kontinens energiakészlete olaj­
egyenértékben kifejezve 740 milliárd

hordóra tehető. Ebből a kőolaj 430, a 
földgáz — ugyancsak olajegyenértékben 
számolva — 150, a szén, valamint a 
vízi energia pedig 160 milliárd barrellel 
részesedik. (Ez a mennyiség nagyobb, 
mint a többi kontinens összesített és fel­
tárt olajtartaléka.)

A vízi energia — amelynek hasznosí­
tásához csak nemrégiben fogtak hozzá 
több latin-amerikai államban — a jövő­
ben fontos tényezője lehet a térség 
energiaellátásának. A több országot át­
szelő Amazonas például naponta annyi 
villamos áramot szolgáltat, amennyit az 
erőművek csak 10 millió hordó olaj fel­
használásával lennének képesek előállí­
tani. Ami a többi energiaforrást illeti: 
80 ezer tonnára becsülik Latin-Amerika 
uránkincsét, s a napsütéses órák ki­
emelkedően magas száma következtében 
szinte korlátlan a napenergia felhaszná­
lásának a lehetősége.

1979-ben Latin-Amerika olajtermelése 
5,4, olajfelhasználása pedig 4,4 millió 
hordó volt naponta. (A legnagyobb ter­
melők: Venezuela 2,3, Mexikó 1,6. Ar­
gentína 0.5 millió barreles napi bányá­
szattal.) Bár a napi kitermelés és fel- 
használás egyenlege 1 millió hordó több­
letet mutat, Latin-Amerika a világ leg­
inkább olajimporttól függő területe. Ez 
az ellentmondás azzal magyarázható, 
hogy a kitermelt kőolaj jelentős része 
nem vesz részt az interregionális keres­
kedelemben, hanem az Egyesült Álla­
mokba kerül. Venezuela például a na­
ponta exportált 2 millió hordóból mint­
egy 1,3 milliót az USA-nak szállít, de 
hasonló az arány Mexikó esetében is. 
Így Latin-Amerika olajban szegény or­
szágai kénytelenek a „fekete aranyat” 
az arab olajtermelőktől beszerezni, fi­
zetve a tetemes fuvarköltségeket is.

i\. fokozódó olajbehozatal oda vezetett, 
így a latin-amerikai olajimportőrök 
^rgiaszámlája tavaly 10 milliárd dói­
dra növekedett, idén pedig várhatóan 
ri a IS milliárd dollárt, (összehason- 

,Ísul: az olajszámla 1970-ben 1, négy 
ezel később pedig 4,4 milliárd dollár 
lvt.) Többek között a folytonosan nö- 
Ucvő olajkiadásoknak „köszönhető”, 
Ky a térség országainak évi átlagos 
S.dasúgi növekedése az 1970—74 kö- 
zti 7,1-ről 3,2 százalékra csökkent az 
^ú lt évtized második felére. A növek- 

olajbehozatal finanszírozására a la- 
j-amerikai országok többsége kényte- 
1 igénybe venni a nemzetközi pénz- 
fcokat is a saját erőforrások mellett, 
a adósságállomány 1979-ben már elérte 
^00 milliárd dollárt.

lexikó, Brazília, Argentína és Vene­
zuela bizonyítottan jelentős száraz- 

iái és tengeri olajkészletekkel rendel­
őik. Venezuelában nemrégiben fedez- 

fel egy igen gazdag olajmezőt az 
Snoco folyó mentén. Jelenleg még fo- 
*-c a „nagy lelet” felmérése, becslések 
s rint itt legkevesebb 700 milliárd, ma­
jálisán  pedig 3000 milliárd (!) barrel 
nnyiségű kőolajat rejt a föld mélye. 

Jndez jelentősen megváltoztathatja La- 
^-Amerika energiagazdaságának képét, 
• a feltárások és a kitermelés óriási 

a,agi és műszaki beruházásokat igé- 
;1, amelyek előteremtésére és meg- 
rzésére Venezuela egyedül nem ké- 

Regionális együttműködéssel viszont 
mód a nagyszabású tervek végre- 

tására. A beruházási és műszaki hoz- 
^árulásért cserébe a közreműködő la-
’-amerikai országok kőolajat knpná- n.

A jelenlegi ismeretek szerint Mexi­
kó olajkincse 50 milliárd barrel, egyes 
optimista becslések azonban 200 milliárd 
hordóra teszik a potenciális olajvagyont. 
Portillo elnök már többször tett olyan 
nyilatkozatot, hogy a kitermelés növelé­
sével Mexikó szívesen szállít több ola­
jat a többi latin-amerikai országnak, 
akár az Egyesült Államoknak exportált 
mennyiség rovására is. Mind ez idáig 
azonban a napi 750 ezer barreles olajki­
vitel szinte teljes egésze az USÁ-ba irá­
nyult. Brazília és Argentína „olajnagy- 
sága” egyelőre még a jövő ígérete, a 
kitermelés jelentősebb bővítéséhez mind­
két országban még sok anyagi és tech­
nikai problémát kell megoldani. Kétség­
telen azonban, hogy a belátható jövő­
ben Brazília és Argentína felzárkózhat 
a világ jelentősebb olajtermelőinek sorá­
ba, s ez nem lehet közömbös és hatás­
talan a térség olajellátására sem. Ve­
nezuela már megtette az első lépést 
a regionális energetikai együttműködés­
hez vezető úton: Caracasban bejelentet­
ték, hogy az ország hozzájárul a közép­
amerikai és a karib-tengeri államok 
Venezuelából történő olajvásárlásainak 
hosszú távú finanszírozásához. Ráadásul 
ezek az országok az 1979-es árakon vá­
sárolhatnak kőolajat Venezuelától, tehát 
a jelenleg érvényes világpiaci áraknál 
olcsóbban.

¥  atin-Amerikában arra számítanak, 
hogy az ezredfordulóra lényegesen 

enyhülnek a térség energiagondjai. Az 
együttműködés kiszélesítésével lehetőség 
nyílhat majd a saját energiahordozók 
intenzív kiaknázására, valamint az arab 
országokból származó olajimport lénye­
ges csökkentésére.

G. Gy. — Sz. P.
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Szüret előtt Nyugat-Európában
Az európai bortermelők a közelgő szüretre készülnek. Az idei terméskilátások 

nem túl kedvezőek, bár ebből a szempontból Európát két részre oszthatjuk. Az 
Alpoktól északra az esős, hűvös nyár, és a kevés napsütést nyújtó ősz miatt a 
bortermés várhatóan jóval a múlt évi rekordszint alatt lesz. Ugyanakkor az 
Alpoktól délre az előző évi szint körüli, esetleg annál némileg kisebb eredményre 
számítanak.

Nyugat-Európában a kedvezőtlen termés ellenére egyelőre nem várnak jelentősebb 
áremelkedést. Ennek oka az 1979-es kimagaslóan jó szüret volt, melynek eredménye­
képpen egyedül a Közös Piacon belül mintegy 40 millió hektoliteres felesleg van. 
Bár a felesleg egy részét (kb. 8 millió hektolitert) lepárlás révén kivonták a forgalom­
ból, még mindig nagy készletek nyomják a piacot. Mivel Európában a borfogyasztás 
egy ideje stagnál, egy újabb kimagasló termés nagymértékben megingathatta volna 
a kereslet-kínálat viszonylagos jelenlegi egyensúlyát, és jelentős árcsökkenést idéz­
hetett volna elő. A nyugat-európai termelőknek így egyáltalán nem mondható ked­
vezőtlennek a várható terméscsökkenés.

Az Alpoktól délre a szőlőtermelés szempontjából kedvező volt a nyár. Bár 
néhány országban ősszel szárazság lépett fel, és ez még ronthat a jónak ígérkező 
termésen, az idén is az átlag körüli eredményt várják. A fontosabb európai bor­
termelő országok kilátásai:

Franciaországban a virágzás igen későn indult meg, és ezért a szüret kezdete 
is kitolódott október elejére, sőt egyes területeken október közepére (Bordeaux), és 
végére (Elzász). Dél-Franciaországban és a Rhone völgyében á múlt évi magas szint 
körül alakul a termés, de az ország többi nagy bortermelő vidékén jelentős kiesés 
várható. Bordeaux-ban 30 százalékkal, Elzászban 35 százalékkal, Champagne-ban 
50 százalékkal lesz kisebb a termés, mint az elmúlt évben. Ezek alapján a francia 
Mezőgazdasági Minisztérium 75 millió hektoliteres, borszakértők 70 millió hektoliter 
körüli termést jósolnak 1980-ra, az előző évi 83,5 millió hektoliterrel szemben.

Spanyolországban jók a terméskilátások, a múlt évi rekord' szintnél (50 millió 
hektoliter) csak némileg várnak alacsonyabb termést, mintegy 45 millió hektolitert. 
Piaci körökben azonban aggódnak, hogy a nyár vége óta tartó szárazság károkat 
okozhat a szőlőültetvényeken, és így a terméscsökkenés esetleg elérheti a 20 szá­
zalékot is.

Portugáliában szintén jó termést várnak (mintegy 11 millió hektolitert), bár az 
előző évi csúcsszintet (12,5 millió hektolitert) nem érik el, a minőség viszont kitű­
nőnek ígérkezik. A szüretet már szeptember elején megkezdték, így a termelőknek 
két hetes előnyük van. Mivel a tavalyi készletek jelentős része is eladatalan még, 
az ismételt jó termés hatására — ha csak a kereslet hirtelen meg nem növekszik 
— a készletszint további emelkedése várható.

Olaszországban a szüreti kilátások jól tükrözik az egész Európára érvényes képet. 
Míg északon az időjárás jelentősen késleltette a szőlő érését, és mintegy kéthetes 
késésben van a szüret, addig délen már el is kezdődött,, és — ha a szárazság közbe 
nem szól — jó termést várnak. Összességében az idei olasz termés várhatóan jóval 
a múlt évi szint (83,3 millió hektoliter) alatt marad, mintegy 70 millió hektoliter lesz.

A Német Szövetségi Köztársaságban a múlt évi termeléseredményeket sem érik 
el. A Mosel vidékén például az idén a szokásos termésnek csak a 3d—40 százalékára 
számítanak. A kisebb mennyiség mellett várhatóan a minőség is az átlagos szint 
alatt marad.

Svájcban is 2—3 hetes lemaradás mutatkozik a szőlő érésében. Míg 1979-ben 1,1 
millió hektoliter bort termeltek, az idén várhatóan ennek csak 50—60 százalékát 
(650—720 ezer hektoliter) sikerül majd elérni.

Ausztriában átlagos (3—3,5 millió hektóliteres), de a múlt évinél (2,3 millió hek­
tóliter) magasabb terméssel számolnak.

L. N —S. Z.

ílj vonások a népgazdasági tervek egyeztetésében
Ebben az évben fejeződik be a KGST- 

tagállamok 1981—1985. évi népgazdasági 
terveinek egyeztetése.. Ez immár sor­
rendben a hatodik tervkoordináció, 
amelynek során a szocialista közösség- 
államai összehangolják nemzeti ötéves 
terveiket.

A komplex program elfogadása óta 
jelentősen erősödött a gazdasági fejlesz­
tés során jelentkező nagyszabású, ága­
zatközi problémák megoldásának sokol­
dalú megközelítése. Ez lehetővé tette, 
hogy az együttműködésben a súlypont 
áthelyeződjék a külkereskedelem szférá­
jából elsősorban az anyagi termelés és 
a beruházás szférájába.

Az 1981—1985. évi tervek koordiná­
lása — amelyet a KGST-tagállamok 
központi szervei a minisztériumok és a 
főhatóságok széles körű bevonásával vé­
geznek — egész sor új vonást tartal­
maz. Először is a nemzeti ötéves tervek 
koordinálására nem akkor került sor, 
amikor az állami tervek már elkészül­
tek, hanem korábban.

A KGST-tagállamok tervezői, gazda- 
s sági, külkereskedelmi szervezetei kétol­

dalú alapon meghatározták az együtt­
működés fő irányait a népgazdaság kü­
lönböző területein. Külön figyelmet for­
dítottak: a legfontosabb tüzelőanyagok­
ból, energiából és nyersanyagokból az 
egyes országok szükségleteinek kielégí­
tésére; a nagy gyártási időt igénylő gé­
pek, berendezések és készülékek szállí­

tási szerződéseinek megkötésére; a gép­
ipari termékek kölcsönös szállításának 
növelésére és a meglévő kapacitások 
maradéktalan kihasználására.

A KGST keretében került sor a sok­
oldalú tervkoordinációra. A gazdasági, 
a tudományos és a műszaki együttmű­
ködés 60 problémáját dolgozták ki az il­
letékes állandó bizottságok.

A másik megkülönböztető vonás az, 
hogy az ötéves terveket első ízben han­
golják össze a hosszú távú célprogra­
m okul. Az 1981—1985 közötti időszakra 
szóló tervek koordinációja során a kö­
vetkező ötéves tervet a KGST progra­
mok végrehajtását „indító” időszaknak 
tekintik a tüzelőanyag, a nyersanyag és 
az energetikai ágazatokban, a mezőgaz­
daságban és az élelmiszeriparban, a 
gépgyártásban, a közfogyasztási cikkek 
gyártásában és a közlekedés terén.

Harmadszor: A KGST-tagállamok
. nemzeti terveiket koordinálva figye­
lembe vették azokat a hosszú távú, 
1990-ig érvényes kétoldalú gyártásszako­
sítási és kooperációs programokat, ame­
lyekben a Szovjetunió állapodott meg 
más KGST-tagállamokkal. Eddig a Szov- 

. jetunió már Bulgáriával, Magyaror­
szággal, az NDK-val, Lengyelországgal, 
Romániával és Csehszlovákiával írt alá 
ilyen megállapodást. Ezek fő célja: az 
anyagi termelés korszerű ágazatainak 
hatékony fejlesztése, a népgazdaságok 
további közelítése egymáshoz.

—mi­
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A GÉP-TEK Vállalat értesíti tisztelt ügyfeleit, hogy

központi telepén
(Budapest XV., Cservenka Miklós u. 90.) 
a következő időrendben

LELTÁROZ
Gépforgalmazási osztály: október 31-től november 5-ig. 

Gépalkatrész-kereskedelmi osztály: október 31-től november 17-ig, 

öntödei segédanyag osztály: október 31-től november 17-ig.

A leltározás idején szünetel az árukiadás.

Kérjük tisztelt vevőinket, hogy szíveskedjenek leltározási rendünket 
előjegyezni, hogy ennek megfelelően ütemezhessék az árubeszerzést.

A megrendeléseket a leltározás idején is átvesszük.

GÉPIPARI TERMELŐESZKÖZ KERESKEDELMI VÁLLALAT

Hegesztőtranszformátorok,
hegesztőegyenirányítók

A hordozható és könnyen mozgatható hegesztőberendezések nélkü­
lözhetetlenek a háztáji barkácsmunkáknál, a kisiparban, a nagyipar 
helyszíni munkáinál, a mezőgazdaságban a gépjavításoknál.

A hegesztőtranszformátorok a 220 V-os villamos hálózatról, minden­
hol üzemeltethetők, ahol 16 A-es biztosító van. A hegesztőegyenirányi- 
tők a 3X380 V-os hálózatról háromfázisú fogyasztóként üzemelnek, 
ezért a hálózati áram fel vétel ük még kedvezőbb.

Az egyenáramú hegesztőív, amelyet az egyenirányítók a hegesztésre 
szolgáltatnak, a hegesztődinamók áramával azonos tulajdonságú.

Az összes típusnál folyamatosan szabályozható a hegesztőáram.
A három nagyobb típus keréken mozgatható, a három kisebbhez 

pedig, kívánságra, kocsit szállítunk.
HETRA

101 SA 101 S 100 160 S 200 SE 300 SE 400 SE
Hál. fesz. V. 220 220 „ 220 380 3x380 3X3H0 3x380
Csati. te lj. kV A 4 4 4 8 13 20 27
ü re s j .  fesz. V. 42 42 42 48 60 65 65
Heg. áram  A 30—100 30—100 30—100 60—160 30—200 40—300 50—400
B ekapcs. idő % H őkapcsolóval védve
M ax. heg. e lek tr.
0 2,3 2.5 2,3 4 5 6 8
Szig. 0. F  F F F F F F
H űtés T erm észetes léghütés M esterséges hűtés
V édelm i fokozat I l 1 I I 1 I
Súly  ltg 18 18 23 25 45 60 75

A Hetra 101 SA típus alkalmas 6-12 V-os gépkocsiakkumulátorok 
töltésére, 4—20 A áramerősséggel. Az áram folyamatosan beállítható. 
Az A-óra kapacitásnak megfelelő 10n,0-os normál töltőárammal a 150— 
200 A-órás telepek is feltölthetők.

Akkumulátortöltésnél a maximális hálózati áram 2,5 A, tehát bárhol 
üzemeltethető.

^ 9 .  M f / «

TRAKIS
Transzformátor, Röntgen- és 

Villamoskészülékgyártó Szövetkezet 
Budapest, Nefelejcs u. 39. 1078. 

Telefon: 221—459. Telex: 22 4730.

Műhelyek raktárak és fóliasátrak fűtésére:

M I N I  A X I K A L O R  
I N F R A H Ő S U G Á R Z Ó

Hőteljesitménye
A működtető 

feszültség
Tüzelőanyaga
Fogyasztása

Súlya

30 000 kcal/óra

220 V 50 Hz 
TH 5 20 fűtőolaj 
3 kg fűtőolaj óra 
110 kg

Forgalomba h ozza  a:

Vállalat
Azonnali szállításra rendelést felvesz: a 

Vasért Vállalat 
tűzhelyosztálya 

Budapest Vili., Üllői út 32. I. em.
Telefon: 143-898.

Csatornázási tálra 
kiválóan alkalmas a
SIÓMÉ
méihajas betoncső

Jellemző méretek:

átmérő 1000 mm
1250 mm

építési hossz 2400 mm

Korszerű, gumigyűrűs kötés.

Magas éltörő szilárdság.

Egyedi esetekben a bekötő 
csonkot is beépítjük a csőfalba.

Minden érdeklődőnek díjtalanul 
elküldjük az Alkalmazási 
Segédletet.

Már most rendeljék meg 
az 1981-ben szükséges mennyiséget!

Felvilágosítás és rendelésfelvétel:
MÉLYÉPÍTŐ VÁLLALAT 

Betonipari Üzemek 
Budapest XIII., Cserhclom u. 6.

Tel.: 291-094.
Ügyintéző: Karcos Elemér
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ÁRUCSERE A FEJLŐDŐ ORSZÁGOKKAL

A piackoncentráció jegyében
A fejlődő országokkal kialakult ke­

reskedelmi kapcsolataink az elmúlt 
években dinamikusan fejlődtek: kivi­
telünk értéke 1979-ben elérte a 739 
millió dollárt, míg az importé 655 mil­
lió dollár volt. Érdekünk, hogy a szá­
munkra kedvező piacokat biztosító fej­
lődő országokkal továbbra is bővítsük 
gazdasági kapcsolatainkat. Ezért köve­
telmény, hogy a gazdasági együttműkö­
dést a partner fejlődő országok sajá­
tosságaival és a hazai gazdaságfejlesz­
tési feladatokkal összhangban alakít­
suk.

A fejlődő országok növekvő világgaz­
dasági szerepéből, valamint a nem szo­
cialista export bővítésének feladatából 
kiindulva reális igény, hogy a kölcsö­
nös áruforgalom növekedésének üteme 
— hosszabb távon — haladja meg kül­
kereskedelmi forgalmunk növekedésének 
átlagát. E piacokon célszerű megvásá­
rolni azon nyersanyagok és energiahor­
dozók döntő hányadát, amelyek a szo­
cialista országokból nem szerezhetők be. 
Fokoznunk kell a fejlődő országokból 
a feldolgozóipari félkész- és késztermé­
kek behozatalát, valamint ezzel egyide­
jűleg el kell érnünk — elsősorban gép­
ipari és élelmiszergazdasági — kivite­
lünk gyorsütemű növekedését.

Az elmúlt évtizedben a Magyar Nép- 
köztársaság több mint 80 fejlődő ország­
gal tartott fenn kereskedelmi kapcsola­
tokat. Ez szükségszerűen arra vezetett, 
hogy tevékenységünk köre — a magyar 
népgazdaság teljesítőképességéhez viszo­
nyítva — túl szélesnek, dekoncentrált- 
nak bizonyult, kevés volt a jelentős for­
galmat hordozó piacok száma. Ez óha­
tatlanul felvetette a fejlődő országokkal 
folytatott kereskedelmi forgalom na­
gyobb stabilitásának létrehozását.

Az e x p o r tb a n
Figyelembe véve a gazdasági kapcso­

latok fejlesztésére rendelkezésre álló 
korlátozott erőforrásainkat, reális cél 
külkereskedelmi politikánkban a na­
gyobb differenciálás,. erőfeszítéseink, a 
rendelkezésie álló anyagi eszközök kon­
centráld sa, és így a gazdasági kapcsola­
tok hatékonyságának fokozása. Ennek 
alapján az exportot elsősorban a köze­
lebb fekvő, fizetőképes kereslettel ren­
delkező, nemzetgazdaságukat gyorsan 
fejlesztő országokban (például Irak, Ku- 
vait, Líbia, Algéria, Irán) növelhettük. 
Itt a kölcsönösen előnyös gazdasági 
együttműködés bővítésének kilátásai jók. 
és — a legtöbb esetben — a politikai 
kapcsolatok is biztonságot nyújtanak a 
külkereskedelmi forgalom fejlesztéséhez,

Ezekben az országokban növelhettük 
leginkább gépszállításainkat, alakíthat­
tunk ki új piacokat mezőgazdasági- és 
élelmiszeripari termékeink számára. Eze­
ken a piacokon a gazdasági kapcsolatok 
fejlesztésének számunkra terhesebb ele­
mei (mint a hitelnyújtás mellett bonyo­
lódó szállítások aránya) is csökkenthe­
tők voltak.

Ugyanakkor a fizetőképes kereslet ki­
elégítéséért ezeken a piacokon fokozó­
dott a szállítók versenye, növekedett a 
partnerek igényessége, és esetenként szá­
munkra kedvezőtlen tendenciák is ki- 

-bontakoztak.
A nagyobb differenciálás és a forga­

lom koncentrálása eredményeként Irak, 
Szíria, Kuvait, Irán, India, Líbia, Algé­
ria, Nigéria és Brazília lett a legjelen­
tősebb partner. Az utóbbi néhány év­
ben ezekkel az országokkal bonyolítot­
tuk le a fejlődő országokkal való ke­
reskedelmi forgalom több mint kéthar­
madát.

K ivitel, szerződéses paritáson , 
m illió  do llárban

1976. 1978. 1979.

I r a k 88 .8 109.6 167,6
S z íria 39 ,7 21,5 58,2
K uvait* 35,0 56,0 83,7
I r á n 51,0 57,2 37 .6
L íb ia 11,9 66,4 48,6
A lg é ria  - 33 ,5 49 ,6 48.6
N ig é ria 7,3 24 ,9 25,8
In d ia 20,3 18,9 21,1
B ra z ília 5,2 14,6 20,9

N yo lc  o r s z á g ,
ö ssz e se n : 292 ,7 428,8 512,1

T e lje s  k iv ite l
a  fe jlő d ő
o rs z á g o k b a 4 0 5 ,9 584,1 738.8

* E x p o r tu n k K u v a itb a , a  Szaúd-•A ráb iáb a
és az E gyesült A rab E m irá tusba  irányuló  
k ivitel é rték é t is tarta lm azza.

A legjelentősebb export piacok időn­
ként változnak. Megjelölésük egyszerűen 
annyit jelent, hogy ezekkel az országok­
kal tartós piaci kapcsolatokat alakítot­
tunk ki, itt értük el a legjobb eredmé­
nyeket és a további fejlődés érdekében 
a gazdasági együttműködés különféle té­
nyezőit — a termelési kooperációt, a 
vegyesvállalatokat, a műszaki-tudomá­
nyos együttműködés egyes elemeit — 
ezekbe az országokba koncentráljuk. (A 
felsorolt kilenc országba irányuló ex­
port értéke 1972-ben alig haladta meg 
a 80 millió dollárt és a fejlődő orszá­
gokba irányuló kivitelünk 43 százalé­
kát alkotta, a gyors növekedés ered­
ményeként a kilenc ország részesedése 
az exportból 1976-ban 73,4, 1979-ben
69,3 százalék volt.)

A fejlődő országokba irányuló ma­
gyar kivitel az elmúlt néhány év fo­
lyamán átrendeződött és a kőolajat ex­
portáló közel-keleti, valamint egyes af­
rikai arab országok részesedése és je­
lentősége megnőtt. A kőolaj exportáló 
országokban 1972. után kialakuló új 
helyzetet a külkereskedelmi vállalatok 
hasznosították, a növekvő kereslethez 
alkalmazkodva fokozták az odairányított 
szállításokat.

Az említett kilenc fejlődő ország je­
lentősége abban is kifejeződik, hogy az 
elmúlt három évben e piacokon érté­
kesítettük a fejlődő országokba irányuló 
gépkivitel több mint 80 százalékát. 
Ugyancsak itt alakult ki mezőgazdasági 
és élelmiszeripari termékeink új felve­
vőpiaca is, amire az is utal, hogy a fej­
lődő országokba irányuló mezőgazdasági 
termék- és élelmiszerkivitelünknek 1976- 
ban a 67.8, 1978-ban a 77.2, 1979-ben 
a 84,4 százalékát ezek a piacok vették 
fel.

Mindebből néhány következtetés von­
ható le. Egyebek között megállapítható, 
hogy külkereskedelmünk a világgazda­
sági változásokból adódó lehetőségeket 
az exportban jól használta ki. A ki­
vitel tudatos orientálása és a megfe­
lelő termelésfejlesztési politika lehetővé 
teheti számunkra az elért eredmények 
stabilizálását, sőt, továbbfejlesztését. Az 
exporteredmények értékét, jelentőségét 
növeli azi a körülmény, hogy lehetővé

vált kereskedelmi aktívum képzése és 
az export méreteihez képest alacsony a 
hiteligény.

A b e h o z a t a l b a n
Az elmúlt években a fejlődő orszá­

gokból származó import is erőteljesen 
koncentrálódott. Öt fejlődő ország — 
Brazília. Irak. Irán, Nigéria és India sze­
repe nőtt. Az említett országokból be­
szerzéseink értéke gyorsabban emelke­
dett, mint a fejlődő országokból szár­
mazó összimport. Az öt országból szár­
mazó behozatal értéke 1976-ban 267 
millió, 1979-ben 386 millió dollár. Bra­
zília, Irak, Irán, Nigéria és India szol­
gáltatta az elmúlt években a fejlődő or­
szágokból származó behozatal mintegy 
60 százalékát. Innen származott a nem­
szocialista kőolaj-vásárlásainknak 100 
százaléka, mezőgazdasági termék- és 
élelmiszer-behozatalunknak jóval több 
mint 60 százaléka. Következésképpen a? 
importnál is végbement a piacok átren­
deződése.

Az V. ötéves terv időszakában meg­
indult külpiaci tevékenységünk ésszerű 
koncentrációja a forgalom kedvező le­
hetőségeit kínáló piacokra. A kiválasz­
tás helyesnek bizonyult. Az említett fej­
lődő országok mellett számunkra fon­
tos még Egyiptom, Libanon, Pakisztán, 
Angola, Mexikó, Argentína, Venezuela, 
Jordánia. Középtávon számottevő pia­
cunk lehet Indonézia, Malaysia és Thai­
föld. A VI. ötéves terv időszakában a 
fejlődő országokkal való forgalom kon­
centrációja minden bizonnyal mérsék­
lődik és mintegy 20—22-re emelkedik 
azon piacok száma, amelyeken számot­
tevő tevékenység kifejtésére lehetünk 
képesek.

Gépek,  é le lmiszerek
A magyar export növelésében a VI. 

ötéves terv időszakában a jelenleginél 
nagyobb szerepet kaphat a gépipar, va­
lamint a mezőgazdaság és az élelmi­
szeripar.

A gépek kivitelének növelésében — a 
gépipar fejlesztési irányaival összhang­
ban — számításba vehetők az egész­
ségügyi rendszerek elemei, a komplett 
kórházak, orvosi műszerek; az oktatási

rendszerek; valamint a komplex mező- 
gazdasági, vízgazdálkodási és élelmiszer- 
ipari létesítmények; távközlési rendszer- 
elemek, amelyek magukban foglalják a 
telefonközpontokat, átvitel-technikai ' és 
végberendezéseket, erősítő láncokat, mik­
rohullámú berendezéseket. A gépipar ex­
port fejlesztésére más lehetőségek is 
hasznosíthatók. így egyebek között, bau- 
xit-timföld és alumíniumipari berende­
zések iránt mutatkozik kereslet, számí­
tani lehet erőmű berendezések szállí­
tására. Több piacon előtérbe kerülhet 
automatizálási eszközök, számítástechni­
kai berendezések, kikötőfejlesztési beren­
dezések szállítása. Az autóbusz export 
kiegészítéseként autóbusz összeszerelő 
üzem, komplett karbantartó, javító-üzem 
szállítása is számításba vehető. Számo­
lunk lámpagyártó berendezések, gyógy­
szeripari berendezések kivitelével. Ter­
vezzük gáz- és kőolajvezetékek komplex 
hírközlő- és irányítástechnikai rendsze­
rének exportját is több piacunkra.

A gépipari export fejlesztésének meg­
alapozása érdekében — néhány jól meg­
választott területen — olyan komplett 
létesítmények, gyárak, üzemek, üzemré­
szek, gyártási rendszerek, önálló gépso­
rok, javító-, szervizüzemek kifejleszté­
sével és szállításával kell foglalkoznunk, 
amelyek iránt — a tapasztalatok sze­
rint — legfontosabb piacainkon tartós­
nak ígérkező kereslet mutatkozik.

A mezőgazdasági és élelmiszeripari 
termékek fontos felvevőpiacai egyes kő­
olajexportáló országok, Kuvait, Szaúd- 
Arábia, Egyesült Arab Emirátusok, Lí­
bia és mások. Az exportfejlesztés meg­
követeli a folyamatos piaci jelenlétet, a 
piackutató- és feltáró tevékenység erő­
sítését. A mezőgazdasági- és élelmiszer­
ipari termékek kivitelének dinamikus 
növelése a termelő- és külkereskedelmi 
vállalatoktól egyaránt jelentős erőfeszí­
téseket, a speciális követelményekhez 
történő rugalmasabb alkalmazkodást és 
nagyobb kockázatvállalást követel.

Importunk fejlesztése kapcsán, a fej­
lődő országok a jövőben is fontos be­
szerzési piacoknak tekinthetők kőolaj, 
vasérc, réz, ón, nyersfoszfát, nyersgya- 
pot, gyapjú, nyersmarhabőr, kávé, ka­
kaó, növényi eredetű takarmányok és 
több ipari félkész, valamint késztermék, 
ipari fogyasztási cikk tekintetében.

Orosz Árpád

A külgazdasági szem lélet erősítése a cél
Az elmúlt több mint fél év folyamán a Figyelő hasábjain 

számos cikk, hozzászólás foglalkozott egyazon témával: a kül­
gazdasági szemlélet szükségességével, a külgazdasági ismere­
tek oktatásával. A témát a Figyelő 1980/7. számában Svéd 
András „Külgazdasági ismeretek oktatása” című cikke vetette 
fel: a magyar gazdaságban az újratermelés minden mozzanatá­
nak külgazdasági összefüggése és hatása van; a gazdaságfej­
lesztés rövid- és hosszú távú feladatai csak oly módon oldhatók 
meg kellő hatékonysággal, ha a különböző ágasatokban dolgozó 
szakemberek megfelelő altalános és a szakmájuk igényelte 
specifikus külgazdasági ismeretekkel is rendelkeznek, dönté­
seik, cselekvéseik figyelembe veszik a külgazdasági összefüggé­
seket és hatásokat

A cikk, amely sokakat késztetett hozzászólásra, értékelte 
és elemezte az ipari és agrárszakemberek külgazdasági ismere­
tekre való oktatásának jelenlegi helyzetét. Noha határozat írja 
elő, hogy a műszaki, az agrár és egyéb felső fokú nappali és 
esti tagozatokon, valamint a posztgraduális képzésben szerve­
zetten biztosítani kell a külgazdasági alapismeretek oktatását, 
az ismeretek bővítését, a felsőoktatási intézményekben alig van 
külgazdasági oktatás. Részben emiatt is indokolt, hogy a ve­
zetésismereti továbbképzés kiterjedjen a külgazdasági is­
meretek oktatására.

A vitaindító cikkhez legutóbb a Figyelő 1980/41. számában 
közöltünk hozzászólást. Csaknem egyidőben az Országos Ve­
zetőképző Központ és a KKM vezetőtovábbképző csoportja ren­
dezett közös ankétot, amelyen a műszaki és agrár-felsőoktatási 
intézmények, valamint az országos és az ágazati vezetőtovább­
képző intézetek képviselői a Figyelőben közölt cikkek, hozzá­
szólások figyelembevételével vitatták meg az iparban és a me­
zőgazdaságban dolgozó közép- és felsővezetők külgazdasági 
képzésének és továbbképzésének feladatait és módszereit.

Az ankét megálapításait a következőkben foglalhatjuk 
össze: a műszaki és az agrár felsőfokú oktatás eddig csak rész­
ben tudta „befogadni” a külgazdasági ismereteket. Hasonló a 
helyzet a posztgraduális gazdaságimérnök-képzésben is. A gaz- 
daságimérnök-képzés napirenden szereplő reformja kedvező 
változásokat ígér, a gazdaságimér.nök-képzés is szakirányok 
szerint specializálódik, s ezek egyike lesz a kereskedelmi szak, 
amelyen bel- és külkereskedelmi eladómérnököket képeznek.

Az ágazati vezetőképző és továbbképző rendszerek és inté­
ztetek egymástól eltérő mértékben szerepeltetik oktatási-kép­
zési terveikben, tananyagaikban a külgazdasági ismereteket. 
A MÉM továbbképzési rendszere értékesítési kérdésekkel is 
foglalkozik, ennek keretében oktatnak külgazdasági ismereteket. 
A tsz-elnökök és -elnökhelyettesek tanfolyamain is 12—13 órát 
fordítanak a külső piaci értékesítéssel összefüggő ismeretek 
oktatására. A Könnyűipari Minisztérium ágazati továbbképző 
rendszere elsősorban a nagyobb időtartamú tanfolyamokon 
foglalkozik külgazdasági témákkal, ismeretekkel.

A t  ankéton szó esett arról, hogy a vezetőképzésben is 
erősíteni kell az ágazatközi jelleget. Az OVK elképzelése sze­
rint a különböző ágazati továbbképző központok témagazda- 
szerepkört is betölthetnének. A témagazda feladatkört és funk­
ciót a KKM vezetőtovábbképííő csoportjának tevékenysége 
szemlélteti: a minisztérium oktatási osztályával közösen ki­
dolgozta a felsőfokú oktatásban és a vezetőképzésben felhasz­
nálható tematikát és programjavaslatot, amelyet az érdekelt 
intézmények rendelkezésére bocsátott; témamegjelöléssel össze­
állította az igénybe vehető előadók listáját; a külkereskedelmi 
dolgozók továbbképzési konferenciáin, tanfolyamain részvételi 
lehetőséget biztosít más ágazatok vezetői, dolgozói részére.

Az ankét részvevői pozitívan értékelték a KKM vezető­
továbbképző csoportjának témagazda-szolgáltatásait, s azok 
kibővítését is javasolták: az egységes és általános ismereteket, 
nyújtó anyagon, jegyieteken kívül a későbbiek során az egyes 
ágazatokhoz, nagyobb termékcsoportokhoz kapcsolódó jegyze­
tekre is szükség lesz, továbbá olyanokra, amelyek a levelező 
oktatási formában használhatók.

Az ankét részvevői néhány-tanulságot is megfogalmaztak. 
A legtöbb országban a külkereskedelmi oktatás postgraduális 
formában történik, míg nálunk két felsőfokú intézményben 
folyik az alapképzés. Ezért különösképp fontos feladat hárul 
a külgazdasági ismeretek oktatásában a továbbképző intézetek­
re. A cél — s ezt nyomatékosan hangsúlyozták az ankét fel­
szólalói — nem „kis külkereskedők” képzése, hanem a kuta­
tás, a beruházás és a termelés szférájában dolgozó vezetők 
külgazdasági ismereteinek, szemléletének bővítése, elmélyítése.

(8 . ••)
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