
A  B U D A P E S T I  J Á R M Ű S Z Ö V E T K E Z E T  
P Á L Y Á Z A T O T  H I R D E T

pénzügyi osztályvezetői 
munkakcr betöltésére
Pályázati feltétel: 
mérlegképes könyvelői oklevél 
és 10 éves szakirányú gyakoriak

A pályázatokat a következő címre 
kérjük eljuttatni:

B U E3A M O B IIL

Budapesti Járműszövetkezet 
Budapest XI.,
Temesvár út 19. 1509. Pf.: 29.

E k d ó
egy gyári új, KSL—20-as típusú,

L É G H Ű T É S E S  K L Í M A B E R E N D E Z É S
Hűtőteljesítmény: 20 000 Kcal/h 
Légteljesítmény: 4900 m3/h
Beépített
elektromosfűtés: 7,2 kW, 3 fokozatban.

E G Y  L É G H Ű T É S E S  K O N D E N Z Á T O R
Különböző méretű,
Westerform—H típusú

L É G C S A T O R N A I I O M O K
K É T  SILKA-EK H A N G T O M P Í T Ó  IDOM

500x699, R =  0  500 méretben. 

ÉpíSésgaz^asógi és Szervezési Intézet
Budapest II., Csalogány u. 9. 1027 
Telefon: 853-977.
Ügyintéző: Németh Gyula.

200 m2 alapterületű, 
több helyiségből álló

száraz
pince-
helyiség
kiadó
Budapesten, 
a Mádi u. 2. szám 
alatt

LAKÁSFENNTARTÓ
SZÖVETKEZET
Budapest X., Ihász köz 2. 1105
Telefon: 770—644.
(du. 16 órától).

M egvételre 
felkínálunk 

egy Robur LO 

3 0 0 0 -es,
most vizsgázott

3 tonnás 
tehergépkocsit

Érdeklődni lehet: 
ÁFÉSZ Csesztreg, 

Rákóczi út 65. 
Telefon: 15.

Tipizálás miatt

s ü r g é s e n  e l adó  
egy I k a r u s  68 -os  
t í p u s ú  
a u t ó b u s z

Az autóbusz 
műszaki állapota jó, 
műszaki vizsgája 
1980. május 5-ig 
érvényes.

Ár: megegyezés szerint
EGYETÉRTÉS MGTSZ 
Jászladány
Telefon: 22.
Telex: 23-527.
Ügyintéző:
Bene Béla főmérnök.

Kiváló minőségű, 
géppel felrakott

homok kapható 
homokbányánkban
Nyitva: hétköznap 7-től 16 óráig, szombaton 7-től 12 óráig. 

KOSSUTH MG 
SZAKSZÖVETKEZET 

Vasad 
Tel.: 11.

ELADÓ
PVC, polietilén vagy 

más műanyag
csomagolóanyaghoz való, új 

AGRIA-FOLIFOR 
SAROKHEGESZTŐ 

ZSUGORCSOMAGOLÓ GÉP
MAGYAR

SZABVÁNYÜGYI HIVATAL 
B udapest IX .. Üllői ú t S3. 1450 

Ü gyintéző: B udai, 
te le i o n sz ám a: 170—681.

ÜZLETNEK. RAKTÁRNAK 
ALKALMAS
BELVÁROSI BÉRLEMÉNYÜNK 
KEZELÉSI JOGÁT ÁTADJUK
141 mz-es üzlethelyiség: 
a VII.. Jókai u. 16. szám alatt,
37 m2-es pincehelyiség: 
a VII.. Klauzál tér 7. szám alatt, 
18 mZ-es üzlethelyiség: 
a VII.. W esselényi u. 21. 
szám alatt.
20 mZ-es üzlethelyiség: 
a VII.. Rottenbillcr u. «4.
szám  ala tt.
FŐVÁROSI FINOMMECHANIKAI 
VÁLLALAT
T elefon: 220—386.
Ü gyintéző: F ilepné:

BÉRBE ADNÁNK
Jászberény belterületén, 

a vasútállomástól 
209 m távolságra levő, 

1500 nr alapterületű

B A K T Á B N A K
ALKALMAS

HELYISÉGET

JÁSZSÁGI
ALLAMI GAZDASÁG 
Jászberény, Pf.: 62. 5101
Telefon: Jászberény 16. 
Telex: 23 377.

Háromszintes,
550 négyzetméteres 
beépített terület 
(minden célra alkalmas) 
és külön álló, 
összkomfortos
modern ház
300 négyszögöles telken
e l a d ó
Budapest XVI.,
Szlovák út 100.

MISKOLC-TAPOLCÁN,
a strand közelében, 
vállalati üdültetésre 

alkalmas, 
többszintes

CSALÁDI HÁZ ELADÓ
Cím: Sztankó Zsolt, 

Edelény, Ady Endre 33.

FŐKÖNYVELŐI
MUNKAKÖR
BETÖLTÉSÉRE
PÁ L Y Á Z A T OT
HIRDETÜNK

Követelmény: 
főiskolai végzettség, 
megfelelő 
szakmai gyakorlat. 
Jelentkezés: személyesen 
Bácshús irodájában 
(Baja. Ipari összekötő út, 
7-es. helyi autóbusz) 
vagy levélben:
Baja. Pf.: 5. 6501

B Á C S K A I  H Ú S I P A R I  
KÖZ ÖS  VÁLLALAT

Az EGYT
Gyógyszervegyészeti

Gyár
következő szövegű

bélyegzője elveszett
és 1979. december 15-től 

érvénytelen:
EGYT Gyógyszervegyészeti 

Gyár
Bp. X., Keresztúri út 30—38. 

MNB szám 201-03040 

Bélyegző száma: 110

PY R O -A ST IK
A K U S Z T IK A I

BURKOLAT
SZ E R E L É SÉ T

VÁLLALJUK
A burkolat számítógépközpontok, 

gépekkel felszerelt irodák, 
zsibongók, zajos műhelyek, 

közlekedőfolyosók, éttermek 
egészségre ártalmas zajszintjének 

csökkentésére alkalmas.
ÉPÍTŐIPARI SZÖVETKEZET
Tatabánya, Kossuth Lajos u. 71—73.
Tel.: 11-577.
Telex: 27 265.
Ügyintéző: Stuber.

ELADUNK
hat SZK-6-os típusú

GABONA­
KOMBÁJNT,

és egy K-700-as tipusú

TRAKTORT
Érdeklődni lehet a gazdaság 

központjában, a főmérnöknél.

JÁSZSÁGI
ALLAMI GAZDASÁG 
Jászberény, Pf.: 62. 5101
Telefon: Jászberény 416.
Telex: 23 377.

A  B U D A P E S T I  JÁ R M Ű S Z Ö V E T K E Z E T  
P Á L Y Á Z A T O T  H I R D E T

árosztályvezetői 
munkakör betöltésére
Pályázati feltétel: 
okleveles árszakértői képesítés, 
mérlegképes könyvelői oklevél 
és 10 éves szakirányú gyakorlat.

A pályázatokat a következő címre 
kérjük eljuttatni:

Budapesti Járműszövetkezet 
Budapest XI.,
Temesvár út 19. 1509. Pf.: 29.
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K O K é -  É S  CÉFSPJSSI2 E S P S E S ?

Kemény próba elé ti...
A szakágazati, egyebek között a gépipari külkereskedelem aktuális kérdései szé­

les körben foglalkoztatja a közgazdasági közvéleményt. Az 1980. évi várakozásokról 
beszélgetett Dr. Szabó Tiborral, a KGM Kereskedelmi Főosztályának vezetőjével la­
punk munkatársa, Wiesel Iván.

©  Az 1980. évi tervelőirányzatok 
a korábbinál is nagyobb követel­
ményeket támasztanak a kohászat 
és gépipar külgazdasági tevékeny­
ségével szemben. Ez egyaránt vo­
natkozik a mennyiségi és a minő­
ségi követelményekre. A megnöve­
kedett feladatoknak hogyan tud 
eleget tenni az ágazat?

Q  Kétségtelen, hogy a kohászat és 
gépipar külgazdasági feladatai ma az 
érdeklődés homlokterében állnak, ezzel 
együtt azonban feladat az is, hogy a la­
kosság vas-műszaki és tartós fogyasztási 
cikik igényét kielégítsük, a termelő vál­
lalatokat a gyártáshoz szükséges elegendő 
és megfelelő alkatrészekkel, részegysé­
gekkel és egyéb kooperációs termékekkel 
szolgáljuk ki. Nem hanyagolható el az 
állami- és vállalati eszközökből létesülő 
beruházások ftíoekkel, műszerekkel és 
egyéb berendezésekkel való ellátása sem.

A külkereskedelmi és belföldi értéke­
sítési politikánk természetesen az éssze­
rű szelekció, a gazdaságos gyártmány- 
összetétel és a nemzetközi munkameg­
osztásba való fokozott bekapcsolódás 
eredményeként kell kialakuljon.

Rátérve az 1980. évi konkrét külkeres­
kedelmi feladatokra: a KGM exportját 
kb 15 százalékkal, ezen belül a nem ru­
bel elszámolású viszonylatokban csak­
nem 30 százalékkal kell növelni. A fel­
adatot csak akkor tudja az ágazat telje­
síteni, ha a vállalatok az eddigiinéi sok­
kal erősebb összhangot tudnak teremte­
ni a termelési és értékesítési politikájuk 
között.

A rubel relációjú exportunk lebonyo­
lításához biztos alapot teremtenek a már 
érvényben levő államközi egyezmények. 
E relációk közül is kiemelkedik a Szov­
jetunió, ahová a jelen tervidőszakban a 
rubel elszámolású export mintegy 54 
százaléka irányul. A hagyományos ex­
portcikkeink mellett különös gondot for­
dítunk a többlet nyersanyag-szállításo­
kat ellentételező gépek, eszközök és 
komplett létesítmények szállítására.

A nem rubel elszámolású forgalomban 
többé kevésbé kialakult az az áruösszeté­
tel, amely a fejlett, illetve a fejlődő or­
szágokban adható el, illetve azon áruk 
köre, amely egy-egy relációban már be­
vezetettek tekinthető. így a fejlett tő­
kés országokban különösen a vákuum­
technikai cikkek (fényforrások stb.); a 
szórakoztató híradástechnikai termékek; 
és a fémtömegcikkek, továbbá a hagyo­
mányos és numerikusán vezérelt szer­
számgépeik exportnövekedésével számol­
hatunk.

A fejlődő országokba — különösen a 
nyersanyagokban gazdag országokba — 
a technológiai gépsorok, komplett gyárak 
és üzemek exportját kívánatos fokozni. 
Csak példaként említenék néhány fővál­
lalkozásban szállítandó komplexumot: a 
különböző éleLmiiszerfeldoligozó üzemek, 
kábelgyárak, konfekcióipari üzemek, 
mészművek, kikötői berendezések, erő­
művek és az utóbbi időben örvendetesen, 
egyre nagyobb számban létesülő autó­
busz összeszerelő üzemek.

A gépipartól évről évre elvárt és a 
népgazdasági átlagot meghaladó export- 
növekedés természetesen a jelen és a 
perspektivikus feladatok ésszerű össze­
hangolását igényli.

Gyakori az a tapasztalat, hogy a vál­
lalatok termelésfejlesztési elképzelései 
alapján megvalósuló termékszerkezet nem 
felel meg az értékesítési lehetőségeknek. 
Nem elszigetelt jelenség az sem, hogy a 
vállalatok nagyívű fejlesztési terveket 
készítenek és hajtanak végre, de azok 
külföldi piaci hátteréről 'alig van infor­
máció, még kevésbé biztosíték arra, hogy 
az több piacon kiállja majd a nemzet­
közi versenyképesség kemény próbáját. 
Világosan kell látni, hogy ezek az el­
lentmondások 1980-ban nem számolha­
tók fel, s a folyamat ez irányban való­
színűleg nem válik még meghatározóvá, 
de e téren az előrelépés sürgető, mert 
ellenkező esetben a tervcélok megvaló­
sítása foroghat veszélyben. '

© A külgazdasági tevékeny égbe 
beletartozik az import is. Eddig 
nem esett szó arról, hogy a KGM 
milyen lépéseket kíván tenni a 
g pszaldó javítására.

tjfl Igaz, erről még nem esett szó, de 
amikor az ágazat külgazdasági tevékeny­
ségéről beszélünk mindenképpen — túl- 
nézve az 1980-as év időszerű feladatain 
— a gazdaságos export kiszélesítését te­
kintem elsődlegesnek. Ezzel persze nem 
akarom az importtakarékosság jelentősé­
gét kisebbíteni a külgazdasági egyensúly 
megteremtésében.

Úgy vélem a hazai gépgyártásban még 
számos kiaknázatlan forrás van az ener­
giatakarékosságra, gépeink nehezek, tech­
nológiáink energiaigényesek. Ami a gép­
szaldót illeti, engedje meg, hogy egy kis 
kitérővel válaszoljak a kérdésre. A gép- 
behozatal nagysága népgazdasági szintű 
döntés eredménye, amelyben a gépipar 
csak annyi szerepet játszik, hogy kínála­
tával annak nagyságát, s összetételét 
ilyen, vagy olyan irányban és mértékben 
befolyásolja. A gépimport növekedése 
gazdasági haladásunk velejárója, s a 
gazdaságos gépipari kiviteli szerkezet ki­

alakulásával, a nemzetközi kooperáció 
bővülésével annak nagysága nő. Az a 
követelmény, hogy a gépexport termelje 
ki a-gépimport ellenértékét, megfoghatat­
lan ágazati szinten. A gépgyártáshoz 
szükséges importtal való okos gazdálko­
dás, a gépgyártás nemzetközi kooperá­
cióinak jó szervezése az ágazattól füg. 
gő behozatal nagyságát természetesen 
befolyásolja.

A hazai gépgyártásnak, mint jeleztem, 
a kivitelt, s mindinkább a gazdaságos 
kivitelt kell szorgalmaznia, s ezzel álta­
lában hozzájárul a nemzetközi bevételek 
gyarapításához. Nem javaslom, hogy az 
ágazat gépexportját és a teljes népgaz­
dasági gépimportot így egymással szem­
beállítsuk.

® A gépipar nettó devizahozama 
hosszú ideig csökkenő irányzatú 
volt. E folyamatot hogyan lehet 
feltartóztatni?

E3 A gépipar nettó devizahozamának 
csökkenésében két tényező játszik köz­
re; a nemzetközi szakosodás bővülése, 
ami a komparatív előnyök kihasználá­
sának egyik útját jelenti; és az említett 
magas anyagfelhasználási hányad. Ez 
utóbbi csökkentése fontos gazdasági- 
műszaki feladat, amelyben az értékelem­
ző munka fejlesztésére is nagy szükség 
van, de igen fontos a termékszerkezet 
ezzel összhangban levő átalakítása is. 
Hangsúlyozni szeretném, hogy 1979-ben 
e tekintetben fordulat állt be és a gép­
ipar devizaegyenlege az előző évhez ké­
pest számottevően javult.

© A kohászat 1979-ben 900 ezer 
tonnás export rekordot ért el. Mi a 
véleménye, megismételhető-e ez a 
csúcsteljesítmény?

■  Valóban a 900 ezer tonnás kivitel 
csúcsteljesítmény, az exportban különö­
sen az, ha figyelembe vesszük, hogy a 
kivitel gazdaságossági mutatói is igen 
kedvezőek voltak. Nem vállalom a jós 
szerepét, da azt megállapíthatom, hogy
1979- ben a kohászati export bővítésében 
több tényező együttes eredménye jelent­
kezett; a nemzetközi piacon a magyar 
kohászati profilok iránt erős kereslet 
alakult ki, a belföldi szükséglet, az 
ipari termelés mérsékeltebben nőtt, s 
az 1978. évi magas készletfelhalmo­
zódás miatt a hazai kérésiét alacso­
nyabb volt a korábbinál. Ez az egybeesés
1980- ban már törvényszerűen nem vár­
ható. A kapacitásbővülés mértéke 1980- 
ban nem teremt számottevő pótlólagos 
kínálatot.

© Az 1979. évi gazdasági eredmé­
nyek elemzése során többen fel­
vetették, hogy a gépiparban az új 
termékek kibocsátásának üteme 
elmaradt a várakozástól. Hogyan 
hatott ez az exportra?

£3 A gépiparban a megjelent új
gyártmányok mennyisége elmaradt a vá­
rakozástól. Itt azonban utalni szeretnék 
arra, hogy egy év export eredménye és 
az új termékek száma között nem sza­
bad mechanikusan párhuzamot keresni: 
Az új termékből csak a jó piaci. munk.a, 
eredményeként lehet valós exportsiker. 
Valljuk be, e munkában még sok a ta- 
nulnivalánik. Vannak azonban olyan ha­
gyományos termékeink is, amelyekből a 
piac nagyobb mennyiségeket venne fel, 
de a kínálatunk fejlesztési korlát miatt 
nem tudja ezt kielégíteni.

Nagyon fontosnak találom a kombi­
nált fejlesztési politikát, amelyben a ter­
mékcsere megfelel a piaci ritmusnak, 
amelynek befolyásolására aligha lehet 
erőnk. Példáiként jelzem, hogy olyan ter­
mékek iránt, mint például a fémtömeg­
cikk ipar számos terméke, a tartós fo­
gyasztási cikkek közül igen sok, vagy a 
hagyományos szerszámgépek, stb. még 
ma is jelentős keresletet mutat a piaco­
kon, míg néhány általunk kifejlesztett 
magasabb technikai színvonalat képvise­
lő termék iránt ma lanyha az érdeklő­
dés.

Nem szabad feladni ezek piacteremté­
sét, de számolni kell azokkal a nehézsé­
gekkel, amelyekkel minden olyan terme­
lőnek szembe kell néznie, aki új ter­
mékkel goodwill nélkül lép ki a nemzet­
közi piacra. A piacteremtést elősegítheti, 
ha a harmadik piaci együttműködésre 
különböző kooperációkat szervezünk, il­
letve a termelés mellett értékesítő ve- 
gyesvállalatokat hozunk létre.

© Többen azt állítják, hogy a 
külkereskedelmi szervezet jelenle­
gi rendje nem szolgálja elég ha­
tékonyan a gépexport bővítését. Ml 
a véleménye erről?

91 Nem szeretnék előre nyilatkozni 
olyan kérdésről, amelyről napjainkban 
szervezett formában folyik a továbbfej­
lesztést szolgáló munka. Közismert tény 
azonban, hogy a gépexport növelését a 
termelők piaci ismeretei, azokhoz való 
rugalmas, alkalmazkodó képessége alap­
vetően befolyásolja. A külkereskedelmi 
szervezet tökéletesítésénél tehát arra 
kell törekedni, hogy ezeket a feltéte­
leket megteremtsük, illetve erősítsük.

© Ha 1980-ban három kívánsága 
teljesülne, melyek lennének azok?

■  Nem gondolkoztam még ezen, de 
kapásból talán a következőket kérném:

A kohászati és gépipari export növe­
kedése 1980-ban megfeleljen a feszített 
tervelőirányzatoknak és a vállalatok 
olyan lendületbe jöjjenek, amely már a 
VI. ötéves terv indításához is biztató ala­
pot teremt.

A gépexport növekedésében már 1980- 
ban jelentősen csökkenjen az évközi hul­
lámzás mértéke, ami nemcsak a válla­
latok, hanem az ágazati irányítás dolgát 
is megkönnyítené és javítaná a gazdasá­
gi hatékonyságot is, a piaci pozíciók erő­
sítését. Végül egy utópisztikus kívánság: 
azt szeretném látni, hogy a fejlett ipari 
országok nagy cégeinek képviselői sor. 
banálínak a magyar vállalatok előtt, 
hogy megvásárolják azok találmányait 
és különböző know-how-jait.

Ä z  é t f i  k ü l f ö l d i  h i v a t a l o s  k i á l l í t á s o k  p r o g r a m j a
a  I f u B i g o x p o  s z e r v e z é s é b e n

SZOCIALISTA ORSZÁGOKBAN 
A. Általános vásárok
Lipcsei Tavaszi Vásár 
Poznani Vásár 
Lipcsei őszi Vásár 
Zágrábi Vásár 
Plovdivi Vásár *

március 9—16. 
június 6—17.
augusztus 31—szeptember 7. 
szeptember 12—21. 
szeptember 23—október 5.

B. Szakvásárok és Szakkiállítások
Brno: Élelmiszer Vásár
Moszkvai TV és Filmtechnikai Vasár
Ernői Fogyasztást Cikk Vásár
Újvidéki Mezőgazdasági Vásár
Belgrádi Műszaki Vásár
Alma Ataii Tudományos Technikai Vásár
Pozsonyi Vegyipari Vásár
Leningrádi Halászati Vásár
Moszkvai Egészségügvi Vásár
Bmoi Gépipari Vásár
Pozsonyi KGST Építőipari Kiállítás
Bukaresti Műszaki Vásár

február 20—27. 
február 27—március 12. 
április 19—26. 
május 9—18. 
május 12—18. 
május 22—június 1. 
június 21—28. 
augusztus 14—28. 
augusztus 26—szeptember 9. 
szeptember 10—18. 
szeptember 23—28. 
október 9—18.

FEJLETT NEM SZOCIALISTA 
ORSZÁGOKBAN
A. Általános vásárok és önálló akciók
Amszterdami Magyar Hét 
Milánói Vásár 
Hannoveri Vásár 
Barcelonai Vásár

április 9—14. 
április 14—23. 
április 16—24. 
június 3—11.

Izmiri Vásár 
Bécsi Vásár 
Szaloniki Vásár 
Göteborgi Magyar Hét

B. Szakvásárok cs szakkiállítások

augusztus 20—szeptember 10. 
szeptember 6—14. 
szeptember 7—21. 
szeptember 16—28.

Chicagói Sportcikk és Kemping Vásár 
Hertie Áruházi Hetek 
Chicagói Szerszámgép Vásár 
Müncheni Élelmiszer Vásár 
Frankfurti Könyv Vásár 
Helsinki Fogyasztási Cikk Vásár 
Párizsi Élelmiszer Vásár 
Milánói Műanyagipari Vásár 
Tokiói Orvosegészségügyi Vásár 
Belgiumi Áruházi Hét

február 7—10. 
február 28—március 8. 
szeptember 3—12. 
szeptember 18—24. 
október 8—13. 
november 7—16. 
november 17—22. 
november 17—23. 
november 19—22. 
időpont később

FEJLŐDŐ ORSZÁGOKBAN
A. Általános vásárok és önálló akciók
Tripoli Vásár 
Kairói Vásár
Valenciai Vásár (Venezuela) 
Djakarta: Vásár 
Damaszkuszi Vásár 
Algíri Vásár 
Tehoráni Vásár

március 1—20.
március 8—22.
március 21—30.
június 21—július 19.
augusztus 20—szeptember 8.
augusztus 27—szeptember 12.
szeptember
október 1—15.
időpont később
időpont később

Bagdadi Vásár 
Abu Dhabi Vásár
Magyar Áruk Kiállítása Szaúd Arábiában
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SVÉDORSZÁG

A gazdálkodás kérdőjelei
A svéd gazdaság 1978. ősze óta jól ér­

zékelhetően a fellendülés időszakát éli: 
az olajár növekedése ellenére a bruttó 
nemzeti termék az 1978/79-ben 4 és 5 szá­
zalék között növekedett. Ez a fellendülés 
a modern svéd gazdaságban szokatlanul 
hosszú ideig tartó stagnálás után követ­
kezett be és svéd gazdasági körökben — 
némi túlzással — a 70-es évek eddig el­
telt idejéről mint elvesztett évekről be­
szélnek. Az 1978-ban kezdődött javulás 
mintegy három évet késett Svédország­
ban az OECD-hez tartozó országokhoz 
képest. Ez azt jelentette, hogy a 70-es 
évek utolsó negyedében a svéd ipari ter­
melés mintegy 15—20 százalékkal maradt 
az OECD-országok átlaga mögött.

Bérkövetelések
A nemzetközi tőkés konjunktúra 1980- 

ra várható gyengülésével szembe kell 
néznie az alapjában nyitott svéd gazda­
ságnak. Elméletileg: mindenekelőtt a 
költségnövekedés túlzott mértékének ve­
szélye áll fenn. Már az 1978/79-es olajár 
emelkedés a fogyasztói árindex 2—3 szá­
zalékos növekedését hozta magával, s 
1980-ra újabb emelkedés várható.

A tőkésországokban végbemenő inflá­
ció kihat az importárakra, s így reális­
nak tűnik, hogy a többi OECD-országhoz 
hasonlóan a fogyasztói árindex évi növe­
kedési üteme 9—10 százalék lesz.

Ezek a'körülmények minden bizonnyal 
növekvő bérkövetelésekhez vezetnek, 
amit erősítenek a következők is: 1977/78- 
ban a reálbérek csökkentek, ugyanakkor 
a fellendülés már 1978-ban, de mégin- 
kább 1979-ben magával hozta a vállalati 
nyereségek növekedését és a vállalati 
likviditás jelentős javulását. Mindezek — 
bár számszerűsíteni ezt legalábbis egye­
lőre rendkívül nehéz és minden becslés 
csak nagy hibahatárok között lehetséges 
— elvezethetnek akár kétszámjegyű bér- 
követeléshez is. Ez természetesen a má­
sik oldalon felgyorsíthatja az inflációs 
folyamatot. A rendkívül nagy költségve­
tési deficit még inkább felidézi ezt a ve­
szélyt.

A „veszélyforrások” halmozódása ese­
tén a tényleges költségnövekedés a ter­
melésben olyan fokot érhet el, amely 
túlhaladhatja a más országok költségnö­
vekedési ütemét. Ha ehhez számításba 
vesszük a tőkésországokban a konjunk­
túra gyengülését, mindez elvezethet a 
svéd ipar számára egy új exportkrízishez 
és ezzel együtt csökkenő piaci részese­
déshez. Ezzel megindul a spirál: csökke­
nő nyereség, stagnáló termelés, nem ki­
elégítő termelékenység, az éppen csak 
megindult beruházási tevékenység meg­
szakadása. A foglalkoztatottság fenntar­
tása érdekében ismételten szükségessé 
válna az állami támogatás, amely szük­
ségszerűen tovább növelné a költségveté­
si difitet. Ilyen körülmények között a 
svéd gazdaság, hasonlóan az 1976—77-es 
helyzethez, alighanem szemben találná 
magát a korona leértékelésének problé­
májával.

További gond a magas költségvetési 
deficit finanszírozása. Ez a pénzmennyi­
ség jelentős növekedését és ezzel az inflá­
ciós tendencia erősödését hozhatja magá­
val. Felvetődik a kérdés: vajon lehetsé­
ges-e ennek legalább részbeni megoldása 
az állam által felvett külföldi hitelekből, 
s milyen mértékben és konstrukcióban 
várható a bankok és vállalatok részvétele 
külföldi kölcsönök szerzésében?

A költségvetési hiány mellett további 
problémát jelent a fizetési mérleg folya­
matosán kialakult egyensúlyhiánya is.

Inflációellenes politika
A kialakítandó gazdaságpolitika körüli 

viták homloktelében ma az egyensúly 
helyreállítását célzó törekvések állnak. A 
figyelem valójában két kérdés: a válla­
lati nyereség stratégiai pozíciója és az 
inflációs veszély körül összpontosul.

Az ipar mindössze egy éve lábalt ki a 
szokatlanul hosszú stagnálásból. Ahhoz, 
hogy az ország gazdasága valóban szilárd 
alapokra kerüljön, még legalább két, de 
inkább három jó, vagy a jelenleginél jobb 
évre lenne szükség. Időbe telik ugyanis

amíg az iparon belül egy jelentősebb be­
ruházási tevékenység megindul. Ennek 
pedig előfeltétele, hogy legalább középtá­
von fellendüléssel számoljanak, mert a 
kezdeti nyereség — legalábbis az eddigi 
tapasztalatok szerint — sokkal inkább a 
pénzügyi helyzet stabilitását, mintsem a 
beruházásokat szolgálja. Ez af korábbi 
hosszú recesszióra való tekintettel — 
méginkább időigényes folyamat lehet 
Svédországban.

Ami az infláció ütemét illeti, minde­
nekelőtt azzal a pozitív ténnyel kell szá­
molni, hogy Svédországban a költségszín­
vonal ma nem magasabb, mint a ver­
senytárs országokban. Ezt az 1976/77-es 
leértékelés, az 1978/79-es bérszerződés, 
valamint a két utolsó évben elért terme­
lékenységnövekedés tette lehetővé. En­
nek segtíségével a svéd ipar visszasze­
rezte a 70-es évek közepén elvesztett 
piaci részesedését. A jelenlegi fenyegető 
— részben már jelenlevő — világrecesszió 
viszont a költségszint megfelelő alakítá­
sát, a termelékenység és ezzel a verseny- 
képesség fokozását kívánná.

Az ipar ehhez megfelelő tartalékokkal 
rendelkezik. Egy ehhez kapcsolódó inflá­
ció-ellenes politika sem tekinthető irreá­
lisnak. A bértárgyalások megfelelő ki­
menetele biztosíthatja ehhez a legfonto­
sabb eszközt. A bérstabilizáció végrehaj­
tása esetleg adócsökentéssel kombinálva, 
jó lehetőséget kínál az infláció keretek 
között tartásához. Ebben az esetben még 
a korona felértékelésének veszélyét is — 
többé-kevésbé — ki lehet zárni.

Az infláció-ellenes politika másik fon­
tos tényezője a belső kereslet bizonyos 
fokú fékezése. Egy ilyen jellegű gazda­
ságpolitika kialakítása, az egyik oldalon 
az export és beruházások tekintetében 
expanzívan, a másikon a költségek és fo­
gyasztás tekintetében restriktiven, képezi 
ma Svédország egyik legösszetettebb 
gondját, annak érdekében, hogy sikerül­
jön — íegalábbis egyelőre — elkerülni a 
többi OECD országokban várt stagflációt, 
illetve recessziót.

L. B.

I p a r i é  j l  esztésivilágkon f e r e n d a
Az ENSZ Iparfejlesztési Szervezete, az 

UNIDO, január 21.—február 8. között 
tartja III. Általános Konferenciáját Üj 
Delhiben. A konferencia fő kérdése: a 
harmadik világ szerepe a világ ipari ter­
melésében. Ma már nyoma sincs azoknak 
vitáknak, amelyek még a 60-as évek vé­
gén is voltak arról, hogy lehetséges és 
szükséges-e a fejlődő országok iparánák 
kérdéseivel foglalkozni.

A tanácskozásra kidolgozott dokumen­
tum megállapítja: ha az eddigi fejlődési 
tendenciák folytatódnak, akkor 2000-ig 
kb. 14 százalékkal részesednek a fejlődő 
országok a világ ipari össztermeléséből. 
(1977-ben kb. 9 százalékkal részesedtek.) 
Nagyobb nemzetközi összefogással lehet­
séges egy olyan fejlődési változat, amely­
ben a fejlett tőkés és szocialista orszá­
gok évi 4,9 százalékos ipari termelési nö­
vekedési üteme mellett a fejlődő orszá­
gok átlag 10,5 százalékot teljesítenének és 
ezzel mintegy 24 százalékra növekedne 
részesedésük a világtermelésből az ezred­
fordulóig.

Elvi szempontból lényegében nem vi­
tatott, hogy a fejlődő országok ipari fej­
lesztése sem korlátozódhat csak az élel­
miszer- és könnyűiparra. Az előző — 
1975. évi limai — konferencia határozata 
alapján megkezdték az úgynevezett ága­
zati konzultációkat. Eddig az acélipar­
ral és a műtrágya-gyártással foglalkoz­
tak. A fejlődő országok azt szeretnék, ha 
Üj-Delhiben döntés születne az ágazaton­
kénti részesedésüket meghatározó irány­
számokról. (Az acéliparban 30, a műtrá­
gya-gyártásban 40 százalék lehetne a ré­
szesedésük a konzultációk eredménye­
ként.)

Ezzel összefügg egy olyan javaslat el­
fogadtatása, *amely a késztermék keres­
kedelem célkitűzését tartalmazná. A2 
UNCTAD V. konferenciáján úgy foglal­
tak állást, hogy a fejlődő országok a vi­
lág késztermék kereskedelméből 2000- 
ben 30 százalékkal részesedjenek. Az 
UNIDO, a fejlett- és fejlődő országok 
késztermék forgalmának arányát szeret­

né szabályozni. Eszerint 1990-ben a fej­
lődő országok késztermék eladásainak 50 
százalékát ellen tételeznék a fejlődő or­
szágok késztermék exporttal, 2000-ben 
pedig a kétirányú forgalom értéke már 
azonos volna.

Az ágazati konzultációkból és az ipari 
részesedés vizsgálatából az UNIDO egy­
aránt azt a következtetést vonta le: a 
beruházások megvalósításához nagyobb 
összegű és az eddigieknél sokkal kedve­
zőbb feltételek melletti hitelek kellenek.

Az UNIDO ezért javasolja: 500 millió 
dolláros alaptőkével hívják életre a 
Nemzetközi Ipar finanszírozási Ügynöksé­
get, amely a tőkefelesleggel rendelkező 
fejlődő országok pénzeszközeit használ­
ná fel ipari beruházások, valamint a fej­
lődő országok késztermék exportjának fi­
nanszírozására. További elképzelés: a 
Globális Iparösztönző Alap létrehozása, 
amelynek 15 milliárd dollár tőkéje lenne, 
Ebből kedvezményes feltételek mellett 
nyújtanának hiteleket az érdeklődő fej­
lődő országoknak. Az Alap felállításával 
a fejlődő országoknak lehetőségük volna, 
hogy ne közvetlenül a magánbankoktól 
vegyenek fel kedvezőtlen feltételek mel­
lett hiteleket. A 15 millárd dolláros alap 
jelentős része a pénzpiacokról származna, 
de a kedvezményes továbbadást az tenné 
lehetővé, hogy a fejlett országok fejlő­
dő országokba irányuló iparcikk export­
jának jövőbeni növekedése után, később 
meghatározott arányban, kötelező össze­
geket fizetnének be.

Feltételezhető, hogy a pénzügyi vita 
előterében nem az UNIDO két javaslata 
áll majd, hanem az el nem kötelezett or­
szágok havannai csúcsértekezletén felve­
tett javaslat. E szerint a nyolcvanas év­
tizedben 300 milliárd dollár kedvezmé­
nyes hitelre van szükségük a fejleszté­
sekhez. (Ez az alap kezdetben 25 milliárd 
tőkével rendelkezne.) Aligha képzelhető 
el, hogy a finanszírozási kérdésekben 
egyértelmű állásfoglalás szülessen. Az 
azonban előre látható, hogy a nemzetkö­
zi gazdasági és politikai fórumok vitái­
ban, ugyanúgy, mint a különböző kétol­

dalú tárgyalások keretében, nagy súllyal 
szerepelnek, majd az ezzel kapcsolatos 
alkudozások.

Az iparral kapcsolatos nemzetközi jog­
viták megoldására az UNIDO is szeretne 
olyan rendszert kialakítani, amely job­
ban figyelembe venné a fejlődő orszá­
gok érdekeit. A mostani szabályokat — 
hangoztatják — elsősorban a szállítók 
szempontjai alapján alakították ki és 
még a döntőbíróságok is általában a fej­
lett országokban működnek. Ezért a 
nemzetközi iparjog kérdéseivel foglalko­
zó bizottság felállítását, nemzeti és az 
ENSZ regionális gazdasági bizottságai 
az ezek tevékenységét összefogó központ 
létrehozását javasolja az UNIDO.

A technológia-áramlás elősegítésére 
ugyancsak több programot készített a 
szervezet titkársága. így például a fejlő­
dő országok között Technológiai Intézeté­
nek feladata volna a nemzeti kutatások 
közötti nagyobb összhang megteremtésé, 
kutatási és technológiai irányzatok ösz- 
szegyűjtáse és az ezekről szóló informá­
ciók továbbítása. Gondoltak a technoló­
gia közös megvásárlását elősegítő köz­
pont kialakítására is, hogy így kedvezőbb 
feltételek mellett tárgyaljanak az eladók­
kal. A Nemzetközi Szabadalom Vizsgáló 
Központ felállítását azért javasoják, hogy 
az egyrészt segítséget nyújtson a fejlődő 
országokban a találmányi hivatalok fel­
állításához, de feladata lenne az élelmi­
szerek és a gyógyszerek fejlett országok­
ban alkalmazott vizsgálati, minősítési 
módszerének elterjesztése. Ügy vélik, 
hogy ezeknek az ismeretek megszerzése 
6 0 kat segítene e két területen a visszaélé­
sek megakadályozásában.

Üj-Delhiben szó lesz az UNIDO újjá­
alakításáról is. Az előző — 1975. évi li­
mai — konferencia úgy döntött, hogy az 
UNIDO-t, amely eddig az ENSZ titkár­
ság egy részlegeként működött, önálló, 
úgynevezett szakosított szervezetté kell 
átalakítani. Az új alapszabályt 1979-ben 
dolgozták ki. A fejlődő országok most 
ennek aláírását és ratifikálását sürgetik.

Sünijén Tamás

IN T E R J Ú  S T U A R T  H O L L A N L  D EL

Brit gazdaságpolitika — hamis alapelveken
Nagy-Britanniában sokan és sokat vitatkoznak a követendő gazdaságpolitiká­

ról. Az egyik leggyakrabban felvetett kércés: a közületi kiadások alakulása. Erről 
beszélgetett Stuart Holland-del* Lomdonlan lapunk munkatársa dr. Forgács T.
Katalin.

#  P arlam en ti fe lszólalásaiban ö n  többször
is követelte a pénzügym in isz te rtő l: hozza ny il­
vánosságra, hogy az úgynevezett közületi k i­
adásokból pon tosan  m ek k o ra  összeg ju t  visz- 
sza — kedvezm ények, tám ogatások  és különö­
sen  m egrendelések  fo rm ájáb an  — a  m agán­
szek torba. M iért tu la jd o n it ilyen  nagy  je len tő ­
séget az adato k n ak ?

Azért, mert nyilvánosságra hozataluk 
segítene lehúzni a leplet arról, hogy 
mennybe hamis kiinduló feltételezésekre, 
hibás alapelvekre épül a jelenlegi kor­
mány gazdaságpolitikája. Nevezetesen 
azt segítenének megvilágítani ezek a szá­
mok, hogy a közületi kiadások erőteljes 
megnyirbálására felhozott indokok nem 
igazak és emellett — mint közgazdász és 
mint politikus állítom — ezek kifejezet­
ten elhibázott lépések.

9  A T ory  k o rm ány  gazdaságpolitikájának  
egyik k iinduld  feltételezése az, hogy a forga- 
lom ban  lévő pénz m ennyiségének  a  ko rlá tozá­
sával az á ra k  a lak u lá sá ra  is sikerü l ha tás t 
gyakoro ln i. Ügy tudom , a  közületi kiadások 
m érsék lésé t Ls elsősorban ezzel, a  forgalom ­
ban  lévő pénz m ennyiségének  a  visszafogásá­
val indokolják .

A monetarista képleteket igen szívesen 
fogadják azok a politikusok, akik nagyon 
egyszerű összefüggésekben gondolkodnak, 
s megítélésem szerint, sajnos, ennek a 
kormánynak éppenséggel nem túlságosan 
erős oldala a közgazdaságtudomány. Ezt 
azért említem, mert már közgazdasági- 
elméleti alapokon is bizonyítást nyert, 
hogy a sokak által mindenféle kérdőjel 
nélkül elfogadott monetarista összefüggé­
sek nem százszázalékosan igazak. A vá­
sárlóerő és a pénzmennyiség tiszta össze­
függése csak szélsőséges helyzetekben 
fordult elő az eddigi történelemben. Bé­
kegazdaságban, normális-feltételek köze­
pette legfeljebb 50 százalékos erősségű 
összeefüggésről beszélhetünk az árszín­
vonal és a pénzmennyiség között.

Az elméleti közgazdaságtan is cálfolja 
tehát azt a tételt, hogy a pénzmennyiség 
szabályozásával az árakat is szabályozni 
lehet. Vagyis, amikor a közkiadások 
csökkentésénél hivatkozási alapul az in­
fláció mgfékezésének szükségességét hoz­
ták fel, akkor ez hamis volt közgazdasá­
gi értelemben is. De ez a jelszó az embe­
rek megtévesztését szolgálta egyéb érte­
lemben is.

9  Eléggé kézzelfoghatónak tű n ik  az a  m a­
gyarázat, hogy a  konzervatív  p á r t aligha ta r t­
h a tta  vo lna  be a  jövedelem adó csökkentésére 
vonatkozó, a  tehetős ré teg ek n ek  kedvező ígé­
re té t, ha  ezt a  bevétel-k iesóst nem  fizettetné 
m eg a  közk iadások  m érséklése révén.

Néhány adalék ehhez az említett meg­
tévesztéshez. Először is: az inflációt nem 
egyétlen tényező, és főleg nem a közületi 
szektor megnövekedése gyorsította fel. 
Ha már a fő okozót keressük, akkor a 
válasz sokkal inkább a transznacionális 
vállalatok, a monopóliumok árpolitikájá­
ban keresendő. Másodszor: a közületi ki­
adások Nagy-Britanniában egyáltalán 
nem növekedtek olyan mértékben, mint 
jónéhány más nyugat-európai országban, 
amelyeket jóléti államoknak nevezünk. 
Harmadszor: nézzük meg, pontosabban 
milyen kiadások megnyirbálásáról van 
szó. 'Elsősorban a szociálpolitikai jellegű 
célokat szolgáló, úgynevezett helyi ki­
adásokát fogták vissza, miközben a köz­
ponti kormányzat kiadásai tovább nö­
vekednek.

£  Ennél a  harm ad ik  tényezőnél m aradva, a 
k o rm án y n ak  a novem ber elején  nyilvánosság­
ra  hozott költségvetési tervezete  Önt látszik; 
a lá tám asztan i. A m integy 70 m illiá rd  fontos 
összkiadás az 1980—81-es pénzügyi évben — 
1979-es á rak o n  — m egfelel az 1971—75-ös pénz­
ügyi év összk iadásának . A kkor azonban  m in t­
egy 48 m illiá rd  volt a központi k o rm ányzat 
részesedése, s  20 m illiá rd  fölött volt a  helyi 
k o rm ányzati szervek  kö liségvetése. 1980—81- 
ben a  központi k iadások  — hadügy, közbiz­
tonság stb . — m egközelítik  az 52 m illiá rdo t, s 
a hely i szerveknek  17—18 m illiá rd  körü li ösz- 
szeg ju t. Hogyan kell é r ten i v iszont azt a  k i­
je len tésé t, hogy N agy-B ritann iában  a  közületi 
k iadások  nagysága elm arad  m ás ny u g a t-eu ró ­
pai o rszágok m egfelelő adatai m ögött? Az 
N SZK -ban például az állam  k iadásai a  GNP 
47—48 százalékának  m egfelelő összeget tesznek 
k i a  hetvenes évek m ásodik  felében. A GNP- 
hez v iszonyíto tt a rán y  itt, N agy-B ritann iában  
sem  lebecsülendő.

Igen, a 162 milliárd fontos GNP-hez 
viszonyítva a közületi kiadások 70—71 
milliárdos összegét, 43 százalékot kapunk.

•Stuart Holland végzettsége szerint tör­
ténész és közgazdász, politikai pályafu­
tása előtt a Sussex-i egyetem en taní­
tott. 1966—67-ben Thomas Balogh mel­
lett dolgozott a Cabinet Office-ban (Mi­
nisztertanács Titkársága), majd 1967- 68- 
ban Harold Wilson mellett kapott beosz­
tást. Nézetei közelállóak Anthony Benn 
volt m unkáspárti iparügyi m iniszter 
nézeteihez. (Mint ism eretes, a hetvenes 
évek közepén a Munkáspárt tényleges 
iparpolitikája sok elemében éppen az 
A. Benn által képviselt irányzat jegyeit 
viselte magán.) Stuart Holland jelenleg  
munkáspárti képviselő, az úgynevezett 
Tribune csoport tagja.

Ez azonban nagyon felületes szemlélődés 
eredménye. Állítsuk csak szembe a nem­
zeti jövedelem keresleti és kínálati szer­
kezetét, s azonnal kitűnik, hogy mi a ha­
mis ebben a 43 százalékban. A javak és 
a szolgáltatások megtermelésében — a kí­
nálati szerkezetben — a közületi szektor 
— állami kézben lévő vállalatok — 
mindössze 15 százalékkal részesedik — 
a többi a magánszektor termelése. A 
GNP kiadási-(keresleti) szerkezetét vizs­
gálva jutunk csali az említett 43 száza­
lékhoz. A két szerkezetet összehasonlít­
va, rögtön az is kitűnik, hogy a közületi 
kiadások igen számottevő része a ma-' 
gánszektor termékei iránt jelentkezik ke­
resletként; tehát csak a közületi szektor 
által megtermelt 15 százaléknak megfele­
lő összeg „valódi”, vagyis szektoron belü­
li közületi kiadás.

Vagyis, minden 100 fontnyi közületi 
kiadásból mintegy 67 font a magánszek­
torral szemben támaszt keresletet. Éppen 
ezek a számok mutatják a jelenlegi gaz­
daságpolitika egyik legnagyobb tévedését. 
Az infláció elleni harc jelszavával csök­
kentik a közkiadásokat; s ennek »árán 
mérsékelni tudják a direkt jövedelem- 
adókat, amitől viszont a vállalkozói kedv 
feléledését remélik. Ugyanakkor azonban 
a közkiadások visszafogásával az egyik 
legnagyobb megrendelő keresletét zsugo­
rítják össze: E gazdaságpolitika nyomán 
aligha várható más, mint hogy továbbra 
is itt ól velünk a lassú növekedés (az 
utolsó 5—6 évben az angol gazdaság nö­
vekedési üteme a felét sem érte el annak) 
a növekedési tempónak, ami az ezt meg­
előző húsz évben volt jellemző) és marad 
az infláció is.

9  Említette, hogy az infláció fő okát a m o­
nopóliumuk térnyerésében látja.

Igen, Nagy-Britanniában az utóbbi 20 
év a monopóliumok előretörésének idő­
szaka volt, amit az alábbi ábra is jól ér­
zékeltet.
A száz vezető cég részesedése az ipari ter­

m elésben

Ennek az előretörésnek, megítélésem 
szerint, hallatlan jelerítősége van; töb­
bek között azt is ezzel a jelenséggel ma­
gyarázom, hogy az úgynevezett Keynes-i 
gazdaságpolitika mind kevesebb sikerrel 
alkalmazható a jelenlegi gazdaságban. 
Ennek a gazdaságpolitikának ugyanis 
alapvető elméleti pillére az volt, hogy a 
gazdaságban kisméretű, kapitalista vállal­
kozások működnek, és ebben a gazdaság­
ban, ha nincs is tökéletes verseny, de 
mégis, a verseny meghatározó jelentősé­
gű tényező. Ebben a gazdasági közegben 
— én mikroszíérának nevezem a kismé­
retű vállalkozásokat — volt értelme az 
állam — a makroszféra — anticiklikus 
gazdaságpolitikájának A hatvanas—het­
venes években, a sorozatos összeolvadá­
sok, egyesítéseit nyomán azonban előre­
tört a „mezoszféra”, ahol a Keynes-i gaz­
daságpolitikai eszköztár már hatástalan.

Ebben a szférában ugyanis egészen 
mások a finanszírozási, fejlesztési lehető­
ségek, mint a hagyományos kisválialko- 
zásoknál, amelyekre hathatott — és ha­
tott — az állam restriktiv, illetve ösztön­
ző pénzpolitikája, valamint anticiklikus 
beruházási politikája. A döntő különb­
ség a mikro- és a mezoszféra vállalatai 
között az, hogy az utóbbi kör — nagysá­
gánál fogva — képes arra, hogy nemzet- 
gazdasági szintű, vagyis makro-folyama- 
tokat is befolyásolni tudjon. Például — 
visszatérve az infláció témaköréhez — 
ebben a vállalati körben az árak egészen

másképpen alakulnak, mint a versenynek 
kitett mikroszférában. A tankönyvek ál­
tal leírt szabadversenyes modellben a 
vállalkozók versenye árversenyben nyil­
vánul meg: a különböző ánajánlatok kő* 
zott válogatva, végülis a vevők döntik el, 
hogy milyen árakon hajlandók vásárolni, 
s ennek nyomán alakulnak az árarányok. 
A mezoszféraban mindez nem igaz. Itt 
az árakat nem a szuverén fogyasztó, ha­
nem maguk a mezoszféra termelővállala­
tai alakítják. Miután monopolizálták a 
feldolgozóipar jelentős részét, nyugodtan 
emelhetik az árakat. A fogyasztó több­
nyire nincs is tudatában, hogy ugyan­
azon konszern egymással „versenyző” 
termékei. közül válogat.

Az árak emelésére e vállalatoknak vál­
tozatos eszköztár áll a rendelkezésére. 
Mindenekelőtt: ezek a vállalatok erőtel­
jesen diverzifikált konszernek, amelyek 
sorozatos összeolvadások és beolvasztások 
révén úgy alakították szerkezetüket, 
hogy a hozzájuk tartozó vállalatok im­
már biztosítják egy-egy termelési folya­
mat teljes vertikumát. Ezáltal természe­
tesén sok alsóbb vertikum árait belső, 
vállalaton belüli árakká tették, ami a 
nagy sorozatokból adódó megtakarítások 
mellett a profitnövelés igen hatékony 
módszere.

•  Hasonló manőverezési lehetőségekkel ren- 
delkc/.nek e konszernek nemzetközi méretek­
ben is, hiszen mindannyian több külföldi 
leányvállalattal rendelkeznek.

Itt utalok a transznacionális válla­
latok gazdálkodási gyakorlatában oly 
jól ismert — ám igen kevéssé dokumen­
tált — úgynevezett transzfer-árak mód­
szerére. Ä nemzetközi árakat vállalaton 
belüli árakká változtatják, s a profit­
könyvelés „mestersége” igen jó módsze­
rekkel áll rendelkezésükre annak érde­
kében, hogy nyilvánosságra már csak a 
valóságosnál jóval kisebb nyereségeket 
hozzanak. Ezek a konszernek tehát egy­
szerűen kijátsszák a makroszintű adó- és 
valutapolitikai intézkedéseket, de nem 
hatékonyabbak velük szemben a pénz­
es hitelpolitikai intézkedések sem. Hi­
szen közismert, hogy milyen lehetőségek­
kel rendelkeznek a nemzetközi vállala­
tok az euró-dollár és az euró-kötvény 
piacokon. Akkor jutnak pótlólagos finan­
szírozási forrásokhoz," amikor óhajtják, s 
a nemzetgazdaságon belül elhatározott 
megszorító intézkedések — például a 
kamatláb emelése, a pénzellátás szűkí­
tése — csupán a mikroszféra kisvállala­
taira hatnak. Ez viszont mindig kevésnek 
bizonyul az elérni kívánt gazdaságpoliti­
kai cél megvalósításához, hiszen a me­
zoszféra — ha érdekei úgy kívánják — 
képes keresztezni az állam gazdaságpoli­
tikai szándékait. Bizonyos például, hogy 
a közkiadások mérséklése, s ezen belül az 
iparnak nyújtott támogatások visszafo­
gása ismét csak nem a mezoszféra, ha­
nem a mikroszféra vállalatait . sújtja 
majd. A nemzetközi konszernek ugyanis 
helyzeti előnyt élveznek mind a külföldi 
finanszírozási források, mind a belföldi 
támogatások megszerzésében. Képződő 
profitjukat ugyanakkor a külföldi leány- 
vállalatok segítségével kimentik az or­
szágból, s ott fektetik be, ahol ez szá­
mukra a legjövedelmezőbb. Olyan profit 
után nem adóznak tehát, amelynek igen 
nagy hányada állami támogatásokból, az 
adófizetők zsebéből származik. (A magán­
szektornak nyújtott direkt támogatás 
megközelíti e szoktok lakásépítés nélkül 
számított állóeszközfelhalmozásának a fe­
lét.)

9  ö n  szerint lehat mind az inflációért, mind 
pedig a rendkívül lanyha beruházási tevékeny­
ségért a m ezoszféra konszernjei a felelősek. 
Van-e orvosság ez ellen?

A Munkáspárt 1973. évi programjában 
már szerepelt .az az elképzelés, hogy a 
vezető 100 feldolgozóipari cég mintegy 
egynegyedét állami kézbe kellene venni. 
Megközelítőleg az olasz /Rí állami rész­
vénytársaság mintájára kellene működé­
süket megszervezni. Jelenleg az állami 
(Szektor a nyersanyag-kitermelő ágaza­
tokra, s a szolgáltatások egyes csoportjai­
ra terjed ki. Ott, ahol a mezoszféra a 
legdinamikusabban és a legkártékonyab­
ban fejti ki hatását — a feldolgozóipar­
ban — szinte nincs is állami érdekeltségű 
vállalat. Márpedig e kör valóságos költ­
ségszerkezetéről, monopolista taktikáiról, 
valóságos profitjairól csakis úgy szerez­
het az állam információt, ha behatol eb­
be a körbe, ha versenytársként működ­
tet néhány ilyen nagy konszernét. Egy tá­
volabbi lépésben pedig, a beruházási 
szándékok előre történő összehangolásá­
val, az is elképzelhető, hogy a felhalmo­
zás szférájában tudatosan megteremti az 
állam azt a multiplikátor-hatást, amely­
nek kibontakozására — a jelenlegi ipari 
struktúrában — hovatovább évtizedek óta 
hiába várunk.

PERISZKÓP

Pótlólagos munkaerőforrások 
a Szovjetunióban*

A részmunkaidős alkalmazást a hatvanas évek elején kezdték meg a nagy 
munkaerőhiánnyal küzdő vállalatok. Részmunkaidőben foglalkoztatnak nyugdíja­
sokat, nappali tagozatos egyetemi hallgatókat, háziasszonyokat. Ez a foglalkozta­
tási forma mindinkább elterjed a szolgáltatóiparban, valamint a könnyű-, az élel­
miszer- és a helyiiparban. Ott, ahol bevezették a részidős foglalkozást, javultak 
a minőségi mutatók. A szolgáltató vállalatoknál hét-nyolc százalékkal nagyobb 
lett a munkatermelékenység, 25—30 százalékkal emelkedett a berendezések ki­
használtsága, 10—15 százalékkal csökkent a családi okok miatti munkaerő­
vándorlás.

E rendszer további bővülését azonban több dolog akadályozza. Az egyik: a 
vállalatok gazdasági érdekeltségének hiánya. Egy másik gátló körülmény, hogy 
a munkaügyi szervezetek nem adnak megfelelő felvilágosítást a részmunkaidős 
dolgozóknak járó kedvezményekről. Sok vállalatvezető úgy véli, hogy a részmun­
kaidős foglalkoztatás csökkenti a munkateririelékenységet és lazítja a munkafe­
gyelmet, nehezíti a dolgozók alkalmazkodását, csökkenti a felelősségérzetet, zavarja 
a nevelőmunkát és a szakképzettség növelésére vonatkozó intézkedések végre­
hajtását.

A bedolgozás leginkább a helyiiparban terjedt el. A bedolgozókat foglalkoztató 
vállalatok túlteljesítik a termelés mennyiségére, értékesítésére, a munkatermelé­
kenységire és a gazdaságosságra vonatkozó tervfeladatokat. A bedolgozók termékei 
rendszerint kiváló minőségűek, jól értékesíthetők a hazai és a külföldi piacokon.

A kedvező tapasztalatok ellenére az otthoni foglalkoztatás sem terjedt el kellő, 
képpen. E forma fejlődését gátolja, hogy lassú a bedolgozói munkára alapozó kom­
binátok (egyesülések) létrehozása.

E foglalkoztatási forma tökéletesítésének egyik alapvető feltétele a dolgozók 
fokozottabb anyagi ösztönzése. Gyakran előfordul, hogy a dolgozók alacsony bér- 
színvonala nemcsak a gyengébb munkatermelékenységgel (az egészségi állapot 
miatt) függ össze, hanem különböző szervezeti tényezőkkel is. Problematikus a 
speciális berendezések vagy segédeszközök megszerzése, a nyersanyag és a kész­
termék szállítása. Üj rendeletekre is szükség van, hiszen a' bedolgozók tevékeny­
ségét még ma is egy 1928-as határozat szabályozza.

Mind a mai napig vitatkoznak arról, hogy a mellékfoglalkozás pozitívnak te­
kinthető-e, vagy csak ideiglenes, átmeneti, a munkaerőhiány kiváltotta kényszer 
megoldás. Egy 1977. január 1-i felmérés szerint 1,7 millió dolgozónak ■ volt másod­
állása a Szovjetunióban. Különböző objektív és szubjektív okok miatt a mellék, 
foglalkozás nem egyenlő mértékben terjedt el a különböző népgazdasági ágazatok­
ban. A több állást betöltő személyek aránya a szolgáltatási szférában volt a leg­
magasabb (a kereskedelemben, a közétkeztetésben, az oktatásban, a kulturális in­
tézményekben). Egészében véve a több állást betöltő személyek 75 százalékát fog­
lalkoztatta a nem termelő szféra. Rendszerint a dolgozók legaktívabb és legma­
gasabb szakképzettséggel rendelkező része folytat mellékfoglalkozást.

Külön figyelmet érdemel a mellékfoglalkozás szerepe a szakemberképzésben. 
Ez a foglalkoztatási forma nemcsak elősegíti a normális társadalmi termelést, ha­
nem kielégíti a dolgozók egyes csoportjainak a megfelelő bérezés ellenében történő 
kiegészítő munka iránti szükségletét, növeli a dolgozók és családjaik jólétét.

A foglalkoztatás speciális szervezeti formai között különleges helyet foglal el 
a diákok szabad időben végzett munkatevékenysége. 1977-ban 14,8 millió diák 
dolgozott.

Az utóbbi években a hagyományos építőtáborok mellett kezdenek elterjedni 
az úgynevezett speciális díákbrigádok (mezőgazdasági, vasútépítő, orvosi, keres­
kedelmi brigádok). Ez a forma a fejlődés minőségileg új szakasza, széles távla­
tokat nyit a tanulók munkájának az oktatási profillal megegyező ésszerűbb hasz. 
nosítására. —mi—
•  Az Ekonom icseszkije Naukj (Szovjetunió) 1879/49. számában m egjelent cikk alapján.

A nyugat-európai textilipar válsága
A legnagyobb tőkés államok 1978-as bonni csúcsértekezletének kommünikéje 

állást foglalt a versenyképtelen ágazatok radikális visszafejlesztése mellett. A gya- 
torlatban ezt a politikát meglehetősen nehéz végrehajtani. A kohászat és a hajógyár­
ás termelésének módosítására elkészítettek bizonyos programokat, a textilipar hely- 
cetének megoldására egyelőre nincs kidolgozott elképzelés.

Az utóbbi másfél évtizedben Nagy-Britanniában 30 százalékkal, Franciaor­
szágban és az NSZK-ban egyenként 25 százalékkal csökkent a textiliparban fog­
lalkoztatottak száma. Az EGK területén mintegy 5000 vállalkozás ment csődbe. Tíz 
évvel ezelőtt a Közös Piac textiltermékekben nettó exportőrnek számított, ma eb­
ből a szempontból deficites a mérlege. , ,

Az előrejelzések szerint a textilipari termékek importja a következő evekben 
tovább gyorsul. Miközben a kilencelí piacán a textiltermékek iránti kereslet évente 
1—1,5 százalékkal nő, addig a sokoldalú textil-megállapodás értelmében az import 1,92 
százalékos évi emelkedésére van lehetőség. Következésképpen a versenyképesebb im­
port folyamatosan, évente 0,42—0,92 százalékos mértékben, szorítja majd ki a piacról a 
hazai termelést. Mindez feltehetően 1902 végéig folytatódik, amikoris a sokoldalú 
textilmegállapodás lejár. Nyugat-európai szakértők pedig kételkednek abban, hogy 
az új egyezménynek sikerülhet az importot a jelenlegi szinten korlátoznia. Reális 
prognózisok szerint a fejlődő országok áruinak konlkurrenciája következtében 198o-i'e 
iái közös piaci textilipar 25 százaléka „esik majd ki” és a ruházati ipar 50 százaléka 
válik „feleslegessé”. . . .  . . .  _ . ,

A nyugat-európai textilipar versenyképességének problémája kettős. Egyrészt: 
a munkabérek itt lényegesen magasabbak, mint a fejlődő országokban. Másrészt, 
nem tud élni a nagy szériákból adódó gazdaságossági előnyökkel a termelésben 
olyan mértékben, mint például az Egyesült Államok. A komkurrenciaképesség vjsz- 
szanyeréséhez az EGK iparának a termelési költségek bérhányadat a jelenlegi 
3 5 — 40  százalékról 10—15 százalékra kellene csökkentenie. A gyakorlatban ez a 
nyolcvanas évek közepéig mintegy 2 millió dolgozó elbocsátását jelentené az 
ágazatból.

Miközben a brüsszeli bizottság radikális elképzeléseket dolgozott ki — es 
léptetett életbe — a kohászati ágazatban, a textilipar gondjainak megoldásához 
egyelőre nem kezdett hozzá. Ennek talán alapvető oka az iparag sajátos struktú­
rája, a kis- és közepes nagyságú üzemek jelentős súlya. (Az átlagos nyugat-európai 
üzemnagyság ma csupán tizede az észak-amerikainak.)

Jogi problémák is felvetődnek; formálisan a bizottságnak nincs hatásköre az 
ágazat átszervezéséhez, figyelme csupán arra terjedhet ki, nem támogatják-e tex­
tiliparukat egyes tagállamok a másik tagállam kárára. Az átszervezés szükséges­
ségét jelenleg még az iparban sem fogadják el. A termelők képviselői a megoldást 
a jelenleginél jóval szigorúbb behozatali korlátozásokban látják. Itt azonban az 
EGK nemzetközi kötelezettségei — többek között a fejlődő országokkal kötött lomé-; 
egyezmény — korlátot szab a cselekvésnek. . .... . .

A textilipar gondjai eddig kisebb politikai problémát okoztak a közösségen 
belül, mint mondjuk a kohászat válsága. A hetvenes években a számítások szerint 
mintegy egymillió textilipari munkahely szűnt meg az EGK-ban, míg ugyanezen 
időszak alatt 150 000 kohászati munkahelyet számoltak fel. A probléma kiélező­
dését azonban jól mutatja, hogy napjainkban már Olaszország nagyobb összeget 
fordít textilimportra, mint közlekedési eszközök behozatalára. Ezt sem szabad 
figyelmen kívül hagyni, hogy a textilipar sorsától más ágazatok is függnek, így 
például a szintetikus szálgyártás. Ha a felhasználó ágazatban a jelenlegi ten­
dencia folytatódik, úgy a szálgyártó kapacitás kihasználtsága 1981-ben mindössze 
70 százalékos lesz. G. Gy. — Sz. I*.
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A  B U D A P E S T I  J Á R M ÍÍ5 Z Ö V E T K E Z E T  
P Á L Y Á Z A T O T  H IR D E T

pénzügyi osztályvezetői 
munkakör betöltésére
Pályázati feltétel: 
mérlegképes könyvelői oklevél 
és 10 éves szakirányú gyakorlat.

A pályázatokat a következő címre 
kérjük eljuttatni:

B U O A M O B i L

Budapesti Járműszövetkezet 
Budapest XI.,
Temesvár út 19. 1509. Pf.: 29.

A  B U D A P E S T I  J Á R M Ű S Z Ö V E T K E Z E T  
P Á L Y Á Z A T O T  H IR D E T

árosztályvezetői -  
munkakör betöltésére
Pályázati feltétel: 
okleveles árszakértői képesítés, 
mérlegképes könyvelői oklevél 
és 10 éves szakirányú gyakorlat.

A pályázatokat a következő címre 
kérjük eljuttatni:

Budapesti Jórműszövetkezet 
Budapest XI.,
Temesvár út 19. 1509. Pf.: 29.

A Borsod megyei 
Zöldért Vállalat
ELAD:

egy Csepel 450-es, 
egy Moszkvics furgon 

és négy ZUK tehergépkocsit.
Érdeklődni lehet 

a 13-622-es telefonon, 
Kódor Ferenc Ogy'ntézőnél.

vf FORTE 
FOTOKÉMIAI 

IPAR

felvételre
keres

közgazdászokat
a Budapesti Színes 

Kidolgozó 
Laboratóriumba és 
a váci központba.

Jelentkezni lehet:
Vác, Vám u. 3. 

Személyzeti osztály.

Tipizálás miatt

ELADÓ
egy öttonnás.
IFA W-50 L SP típusú

GÉPKOCSI
pótkocsival.

DEBRECENI
ASZTALOS SZÖVETKEZET
D ebrecen, G alam b u . 1.
T e le lő n : 13—101.
T elex : 72 449.
Ü gyintéző: O láh János.

Eladó
egy gyári új, KSL-20-as típusú,

LÉGHŰTÉSES KLÍMABERENDEZÉS
Hűtőteljesítmény: 20 000 Kcal/h 
Légteljesítmény: 4000 m3/H
Beépített
elektromosfűtés: 7,2 kW, 3 fokozatban.

EGY LÉGHŰTÉSES KONDENZÁTOR
Különböző méretű,
Westerform—H típusú

LÉGCSATORNAIDOMQK
KÉT SILKA-EK HANGTOMPÍTÓ IDOM

500x600, R =  0  500 méretben. 

Epítéssjazdasági és Szervezési Intézet
Budapest II., Csalogány u. 9. 1027 
Telefon: 853-977.
Ügyintéző: Németh Gyula.

ÜZLETNEK, RAKTÁRNAK 
ALKALMAS
BELVÁROSI BÉRLEMÉNYÜNK 
KEZELÉSI JOGÁT ÁTADJUK
141 m2-es üzlethely iség: 
a VII.. Jókai u. 16. szám  alatt,
37 m2-es pincehely iség: 
a VII.. K lauzál té r 7. szám  alatt. 
18 m2-es üzlethely iség : 
a vn.. W esselényi u. 21. 
szám  alatt.
20 m2-es üzlethely iség : 
a VII.. R ottenbiller u. 64. 
szám  alatt.

FŐVÁROSI FINOMMECHANIKAI 
VÁLLALAT
T elefon: 220—386.
Ü gyintéző: F ilepnéí

Jó állapotban levő, 
Soemtron 382/12-es 
típusú

SZÁMLÁZÓCÉPET
VENNÉNK
FONALKIKÉSZITŐ GYÁR
Budapest XX.,
Telefon: 478-000. 
ügyintéző: Járomi Gyuláné.

A  M E Z Ő G A Z D A S Á G I T E R M E L Ő S Z Ö V E T K E Z E T E K  

G Y Ó G Y Ü D Ü L Ő  K Ö Z Ö S  V Á L L A L A T A , H A R K Á N Y  

MEGVÉTELRE KERES 
ALKATRÉSZEKET

egy motoros meghajtású áteresztő szelepet 
kompletten (NA-80-as) 

két olajfogót (108x3,6, L =  300 mm)
Telex: 12-496. Telefon: 225.

ELADÓ
PVC, polietilén vagy 

más műanyag
csomagolóanyaghoz való, új 

AGRIA-FOLIFOR 
SAROKHEGESZTŐ 

ZSUGORCSOMAGOLÓ GÉP
MAGVAK

SZABVÁNYÜGYI HIVATAL 
Budapest IX.. Üllői út 25. 1150 

ügyintéző: Budai, 
telefonszám a: 170—681.

ELADü n K
hat SZK-6-os típusú

GABONA-
JÁSZSÁGI

és egy K-700-as tipusu ALLAM| GAZDASÁG

T 8 Ä & T 0 K T  já ” berénr - p í ;6 2 - 5,31
Telefon: Jászberény 416.

Érdeklődni lehet a gazdaság 
központjában, a főmérnöknél. Telex: 23 377.

Értékesíteni szeretnénk
új, még nem használt

elektromos berendezéseinket:
egy NA 630-10/0,4 kV-os transzformátort, 
a tartozékokkal együtt,
egy készlet három mezős, NVE 10-100 típusú 
nagyfeszültségű berendezést.

Érdeklődni lehet:

METALIMPEX
Acél* és Fémkii:kereskedelmi Vállalat

Szolgáltatási Osztály 
Budapest XIV., Május 1. út 17.
Telefon: 422-348.
ügyintéző: Juhász László.

A  B U D A P E S T I  J Á R M Ű S Z Ö V E T K E Z E T  
P Á L Y Á Z A T O T  H IR D E T

főkönyvelő-helyettesi 
munkakör betöltésére
Pályázati feltétel: 
közgazdasági egyetemi vagy 
számviteli főiskolai végzettség, 
okleveles könyvvizsgálói oklevél 
és 10 éves szakirányú ipari gyakorlat.

A pályázatokat a következő címre 
kérjük eljuttatni:

B U D A I V I C 3 3 I L -

W
Budapesti Járműszövetkezet 
Budapest XI.,
Temesvár út 19. 1509. Pf.: 29.

D u n á n t ú l i  g y á r  

p á l y á z a t o t  h i r d e t

számviteli osztályvezetői 
munkakör betöltésére
Követelmény: közgazdasági egyetemi vagy 
számviteli főiskolai végzettség.

A jelentkezéseket önéletrajzzal 
és az eddigi szakmai gyakorlat 
ismertetésével „Nagykanizsa 200" 
jeligére kérjük a Felszabadulás téri 
hirdetőbe, január 31-ig.
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C H E M O L I M P E X

FEJLETTEBB SZERZŐDÉSES KAPCSOLATOK 
A BELFÖLDI PARTNEREKKEL

Az elmúlt esztendő-ben a nem rubel elszámolású kivitelünk mintegy 14 száza­
lékkal, a tervezettet meghaladó mértékben nőtt. A Chemalimpex, amelynek össz­
forgalma kb. 60 milliárd forint volt, ennél erőteljesebben fejlesztette nem rubel 
elszámolású exportját. A forgalom összetevőiről, továbbá az új szabályozók néhány 
— külgazdasági vetülstban jelentkező — várható hatásáról, a vegyitermékek ár- 
prognózisáról, a Chemolimpex és partnervállalatai szerződéses kapcsolatairól ké­
szített interjút Sándor Jánossal, a vállalat közgazdasági igazgatójával munkatár­
sunk, Garamvölgyi István.

B  Hogyan alakult a Chcmolimpex 
export- és importforgalma az el­
múlt esztendőben?

— Rendkívül kedvezően. Nem rubel 
elszámolású kivitelünk több mint 37 
százalékkal nőtt. míg az import 2,5 szá­
zalékkal csökkent. A rubel elszámolású 
forgalom megközelítette a tervezettet, 
export-kötelezettségeinket általában tel­
jesítettük. Néhány fontos importtermék, 
bői, ezek sorába tartozik a kén, a maró­
nátron. a kálisó, partnereink szállításai 
elmaradtak a szerződött mennyiségektől. 
Az így keletkezett hiányokat részben 
nem rubel elszámolású behozatallal kel­
lett pótolni.

■  Milyen tényezőknek tulajdonítha­
tó a nem rubel elszámolású kivitel 
igen dinamikus növekedése?

— Mindenekelőtt annak, hogy az év. 
tized) első felében indított vegyipari fej- 
lesztések-beruházások jórészt befejeződ­
tek, azokat üzembe helyezték, megkezd­
ték, illetve az elmúlt évben futtatták fel 
termelésüket. Ennek eredményeként az 
exportálható vegyipari árualap is emel­
kedett, egyebek körött PVC-ből. polipro­
pilénből, folyékony marónátronból, acél- 
radiálpneukból és mezőgazdasági radiál- 
abroncsokból.

— A kivitel értékének erőteljes növe­
kedésében a termékek széles kőiét érin. 
tő áremelkedéseknek is szerepük volt. 
1978 végétől 1979 közepéig tartott az 
újabb áremelkedési hullám, amely elő­
relátható volt és bennünket sem ért vá­
ratlanul. Az árprognózisok figyelembe 
vételével az emelkedés kezdeti szakasz­
ban fékeztük a saját exportot, árrög. 
zítéseket csak egy hónapra vállaltunk, 
az importanyagok felhasználóit pedig fi­
gyelmeztettük, a kedvező időpontban 
történő beszerzésre. Az áralakulás he­
lyes prognosztizálása, az eladás és a be­
szerzés ármozgásokhoz való igazítása, ez 
a tágabb értelemben vett ármunka szá­
mításaink szerint mintegy 2,5 milliárd 
forinttal növelte az erport-bevételaket.

9  A nem rubel elszámolású forga­
lomban milyen mértékű volt az ex­
port, illetve az import árszintjének 
emelkedése, romlott, avagy javult — 
a konkrét vállalati forgalom tükré­
ben — a cserearány?

— Előzetes számítások szerint export­
áraink emelkedése 8—9 százalékkal meg­
haladta a nem rubel elszámolású beho. 
zatal ái-szintjének növekedését. A Che- 
molimpex nem rubel elszámolású vegyi­
kereskedelmének cserearány-mutatója te. 
hát javult.

■  A javulás olyan számottevő — 
1978 ban 2%-kal javult a cserearány 
— hogy az kizárólag piaci és ár­
munkával aligha magyarázható. Te­
hát?

Üjóláig utalnom kell a már termelő 
új létesítményekre, amelyek nemcsak 
mennyiségben, volumenben növelték az 
export árualapokat, egyúttal a kivitel 
struktúráját is módosították. Ezek a ter­
mékek jórészt úgynevezett kömény-cik­
kek, amelyek keresettek, s ez az árak­
ban, az áremelkedésekben is kifejezésre 
jut. Az elmúlt évben az export áruszer­
kezetében emelkedett, jelentőssé vált a 
kemény-cikkek aránya, s ennek eredmé­
nyeként csökkent a magasabb feldolgo- 
zottsagi fokot képviselő, de puha-cikk 
jellegű késztermékek, a műbőrök, a fo. 
tóanyagok stb. részesedése. Természete­
sen az utóbbi termékcsoportnál is le­
hetséges és törekedtünk is — főként vá­
lasztékmódosítással — az export gazda­
ságosságát javítani. A camping-cikkek- 
nél például a szélesebb ágybetétek ará­
nyának növelésével, a műbőröknél pe­
dig bőrdíszmű-jellegű típusok gyártásá­
val és exportjával. Emellett számos ke­
vésbé gazdaságos termék — pl. kerék- 
pár-pneuk, gumipadlók — külpiaci ér­
tékesítését erőteljesen csökkentettük.

■  A vegyiícrmékek külkereskedelme 
mindig deficites volt. Az import ex­
porttal való fedezettsége különöskép­
pen alacsony volt a nem rubel el­
számolású forgalomban. E tekintet­
ben érzékelhető-e változás?

— A Chemolimpex áru-profilja nem 
terjed ki a teljes vegyitermék-forgalom- 
ra, a műszálakat, gyógyszerüket, a vegy­
ipar különböző fogyasztási cikkeit más 
vállalatok importálják és exportálják. 
Vállalatunk jelenlegi profiljában a nem 
rubel elszámolású vegyitermók-forgalom 
negatív szaldójának, deficitjének folya­
matos és erőteljes lemorzsolódása tapasz, 
talható. öt-hat esztendővel ezelőtt az ex­
port-importarány 1:5,5 körüli volt, az 
elmúlt esztendőben viszont már a,z 1:2 
arány alatti volt. A szembetűnő javulás 
korántsem az importigények mérséklő, 
dósénok az eredménye; a nem rubel el­
számolású behozatal az említett időszak­
ban is erőteljesen fejlődött, kivitelünk 
viszont megtöbbszöröződött. Az import 
fedezettségi arányának javulása tehát 
alapvetően a hazai vegyipar megnöveke­
dett export-teljesítményének eredménye.

M Az év kezdetén, a rendelkezésre 
álló piaci ismeretek tükrében, mi­
lyen árprognózis adható 1980 ra?

— Az elmúlt évben az alapvető vegyi­
termékek árszintje, különböző mérték­
ben emelkedett, s általában jellemző a 
magas árszint. A magas árak egy része 
spekulatív jellegű, abban az értelemben, 
"hogy „kalkulálta*’ a már bekövetkezett 
olajár-emelkedést. Mégis azt kell mór. 
dani. hogy az olajárak emelni fogják a 
már kialakult árszintet, de az áremelke­
dés mértéke valószínűleg kisebb lesz az 
elmúlt évinél.

■  Az árprognózis alapján mi az
ésszerű, az eredményes vállalati üz­
letpolitika?

— Mind az .import-, mind az export, 
kötéseknél a legjobb időpont kiválasztá­
sa. A kivitelnél például nem töreked­
tünk jelentős év eleji kötésállomány biz­
tosítására. Az importnál kisebb a válla­
lat „mozgástere”, mert a felhasználók 
ellátása, az adott termék belföldi kész­
lete a kötés és a szállítás időpontját töb- 
bé-kevésbé „előírja”.

■  Folytatódik-e ebben az esztendő­
ben a nem rubel elszámolású kivitel 
dinamikus növekedése, milyen elő­
irányzatokat tartalmaz a vállalat 
1980. évi terve?

— Növekedés lesz. de nem olyan di­
namikus, mint eddig. Az elmúlt négy 
évben a nem rubel elszámolású kivitel 
— 1975-höz képest — több mint három­
szorosára nőtt, 1979-ben több mint 50 
százalékkal meghaladta az 1980-ra elő-

A Gyár- és Gépszerelő Vállalat a Tes- 
coval közösen több külföldi szerelési 
megbízásnak tesz eleget Az NSZK-bali 
Deutsche Babcock AG-val közösen vegy­
ipari berendezéseket és csőrendszereket 
építenek. A Babcock céggel együttmű­
ködve Líbiában kazánszerelést végeznek. 
Egy tunéziai erőműépítkezésen az' 
NSZK-beli Kraftwerk Union vállalattal 
együtt vállaltak ed turbinaszerelési 
munkát.

★
Prágában magyar közreműködéssel lé­

tesült új nemzetközi és országos helykö­
zi telefon- és távíróközpontot adtak át 
január elején. A Budavox ennek kereté­
ben magyar berendezéseket 6 millió ru­
bel értékben exportált Csehszlovákiába.

★
A Videoton székesfehérvári gyára 

1980-ban 100 ezer darab autórádiót
gyárt szovjet megrendelésre. Csehszlová­
kiába, Jugoszláviába, Lengyelországba

irányzott értékszintot. Természetesen 
nem e pozitívum az exportdinamika mér­
séklődésének az oka, hanem az, hogy 
1980-ban az exportálható termékek volu­
mene lényegében változatlan, elsősorban 
ármunkával, további iermókstruk 1 úra- 
módosítással növelhető kisebb mértékben 
az export.

— 1 !>80-na egyébként még nincs végle­
ges programunk, ennek Ikidplgozása, a 
termelő vállalatokkal való egyeztetése 
még nem zárult le. Előzetes az az adat 
is, hogy a rubel elszámolású forgalomban 
7—10 százalékos fejlődésre számíthatunk.

H Eddigi kérdéseink külgazdasági 
szemléletűek voltak. Térjünk át — 
jelképesen szólva — a belgazdasági 
kérdésekre. Vannak-c problematikus 
vonásai a külkereskedelmi vállala­
tokra érvényes új gazdasági szabá­
lyozóknak?

— A bizományi díjak csökkentését a 
kereskedelmi adó megszüntetése várha­
tóan csak részben ellensúlyozza, a vál­
lalati jövedelem, nyereség kisebb lesz. 
Ez abban az összefüggésben okozhat 
problémát, hogy az új termékek piaci 
bevezetése mindig több ráfordítást, költ­
séget igényel, az eredmény viszont csak 
később — esetleg évek múlva — jelent­
kezik. Az új jövedelmi viszonyok — 
vállalatonként eltérő mértékben — üt­
köztetni fogják az éves és a távlati ér­
dekeltséget.

— Kétségtelen, hogy az új szabályozás 
újabb területeken teszi lehetővé a külke­
reskedelmi vállalatok anyagi-pénzügyi 
részvételét az exportfejlesztésben. Gon­
dolok a nyereségadó-kedvezményre és a 
fejlesztési társaságra, a tartalékalap fel­
használásának kibővítésére. A Chemol- 
impexnél az elmúlt 8—10 esztendőben 
igen eredményesnek bizonyult a fejlesz­
tési alapból történő exportfejlesztés. 
1974 óta mintegy 90 millió forintot — 
évente több mint 10 millió forintot — 
bocsátottunk a termelő vállalatok ren­
delkezésére. s ennek eredményeként 
évente 1—2 millió dollár értékű új tér. 
mék növelte a kivitelt. Ezt a rendkívüli 
gazdaságos exportfejlesztési lehetőséget 
viszont csökkenteni fogja a nyereség 
és a fejlesztési alap mérséklődése.

S  A szabályozás egyéb elemeinek 
a hatása?

— Bár nem törekszünk a kötésállo­
mány mie’őbbi feltöltésére, mindenkép­
pen tudnunk kell, hogy a termelő válla­
latok ebben az évben mit és mennyit 
szándékoznak a külpiacokon értékesíteni. 
Partnereink egy része még nem nyilatko. 
zott. Elsősorban azoknál a vállalatoknál 
tanasztalható bizonytalanság, amelyek­
nél indokolt a termelési és az értékesíté­
si szerkezet korszerűsítése s ennek pénz­
ügyi felvételeit még nem rögzítették.

H A nem rubel elszámolású külke­
reskedelmi és a hazai termelői árak 
szoros kapcsolata szükségképpen nö­
velte a termelő és felhasználó vál­
lalatok árakról való tájékozottságá­
nak .jelentőségét és igényét. Mit tesz 
ennek érdekében a Chemolimpex?

és az NDK-ba is nagy mennyiségben, 
küldenek ki a két hullámsávos készü­
lékből.

★
A Nikex az idén mintegy 59 millió 

rubelért importál az NDK-ból elővárosi 
vonatokat, bányamozdonyokat, vasúti 
kocsikat, építő és útépítő gépeket, öntö­
dei gépeket, kohászati berendezéseket, 
ipari szerelvényeket, szivattyúkat, ce­
mentgyári berendezéseket.

★
A Chemolimpex január elején a szov­

jet Szojuzpromexporttal aláírta az 1980. 
évre szóló műtrágya és műtrágya-alap­
anyag szállítására kötött import megálla-. 
podást, amelynek értéke mintegy 71 
millió rubel. A most kötött szerződés 
szerint a Szovjetunióból nyersfoszfát, 
káliműtrágya, nitrogénműtrágya, fosz­
forműtrágya és ammoniumfoszfát érke­
zik.

— A vegyitermékek erőteljes ármoz­
gása, főleg emelkedése a világpiaci ár­
robbanás óta szinte folyamaltos. Ilyen kö­
rülmények között eddig is alapvető ér. 
dekünlk volt, hogy partnereink az árala­
kulásról tájékozottak legyenek. A leg­
fontosabb termékekre — alapanyagokra 
és késztermékekre egyaránt — rendsze­
resen készítünk árprognózisokat, koráb. 
ban kéthavoníkénit, jelenleg havonként 
adunk ki tájékoztatót a Vegyipari termé­
kek tőkés' piaci áralakulásáról. Az el­
múlt év első felében, amikor az árak 
hektikusan változtak, hetente telexen tá­
jékoztattuk a legfontosabb termelő és 
felhasználó partnereket az árváltozások­
ról. A teiex-tájókoztatást, ha az árhely­
zet indokolja, felújítjuk.

— A folyamatos és az írásos tájékoz­
tatásnál is fontosabbnak tartjuk az ár­
elemzést: a konkurrencia tényleges el­
adási árait — a termelőkkel közösen — 
összehasonlítjuk saját exportárainkkal 
és elemezzük az árkülönbség indokolt — 
vámokból, fuvarköltségből adódó — és 
saját munkánk hiányosságaiból követke­
ző indítékait. Az ilyen jellegű árelemzé. 
sók általában elősegítik a kedvezőbb ár­
szinten való értékesítést. A tájékoztatás 
és a tájékozottság szempontjából mind­
emellett áruosztályaink és a partnervál- 
lalatok operatív kapcsolatát tartom a 
legfontosabbnak.

■  A külkereskedelmi és a belföldi 
vállalatok szorosabb együttműködé­
se, érdekkapcsolata hogyan alakult, 
fejlődött-e a Chemolimpexnél?

— Három belföldi partnerünkkel, a 
Taurus-szal, a Tiszai Vegyikombináttal * 
és a Borsodi Vegyikombináttal — már 
esztendők óta nem bizományosi rend­
szerben, hanem társaság^ kapcsolatban, 
közös irodákkal bonyolítjuk le a forgal­
mat. Ebbén a közös érdekeltség elemei 
is érvényesülnek. 1979 végén két további 
partnervállalattal, a Graboplasttal és a 
Fortéval is társasági szerződést írtunk 
alá. A társaságok a Chemolimpex szer­
vezetébe integrálódtak, annak önelszá­
moló szervezeti egységei, amelyeknek 
tevékenységét a partnerek képviselőiből 
álló igazgató tanácsok irányítják. Ugyan­
csak a múlt év végén dolgoztuk ki a mű- 
tráigya- és növónyvédőszert gyártó vál­
lalatokkal az agrokémiai koordinációs 
társaság szerződését.

Mit jelent mindez a forgalom
tükrében?

— Az exportban a társaságok 70—75 
százalékkal részesednek, 25—30 százalék 
a bizományosi kapcsolat részesedése. Az 
importot zömmel bizományosi rendszer, 
ben teljesítjük.

B Mit jelent mindez a forgalom
szervezetét?

— A külpiaci szervezet gerincét a vál­
lalati irodák alkotják. Ezek száma 1979- 
ben .kettővel nőtt, jelenleg 12 országban 
működik önálló vállalati irodánk. A 
Chemolimpexnek négy vegyesvállalata is 
van, kettő az NSZK-ban, 1—1 pedig 
Angliában, illetve Ausztriában. A ve. 
gyesvállalatok elsősorban a nem rubel 
elszámolású export növelését segítik. A 
vállalati irodái; és a vegyesvállalatok a 
Chemolimpex fő piacain működnek, a 
jelenleg még kevésbé jelentős piacokon 
— mintegy 40 országban, piaconként át­
lag 2—5 — ügynök értékesíti a magyar 
vegyitermékeket. A piaci szervezet bő­
vítése, fejlesztése változatlanul napiren­
den szerepel, de csak fokozatosan — a 
forgalmi célok, a piaci lehetőségek és a 
szükségles eszközök függvényében — va­
lósítható meg.

A Budapesti Hari&nyagyár a külkeres­
kedelem közvetítésével mintegy 3,6 mil­
lió dollárért szállít nyugati országokba 
termékeiből. Legfontosabb piacuk: a 
skandináv országok, az NSZK, Francia- 
ország és Ausztria. A szocialista piacok­
ra több mint 2,5 millió rubelért értéke­
sítenek áruikból.

★
A Villamos Berendezés és Készülék 

Művek az idén megduplázza exportját 
közvilágítási lámpatestekből az NSZK- 
ba a külkereskedelem közreműködésé­
vel. Eddig mintegy 2 millió márkáért 
adtak el különböző típusú lámpateste­
ket. Ezen kívül több ország érdeklődik 
az új típusú reflektorok iránt, amely­
nek gyártásához Svájcból vásároltak 
gépeket és átvették a gyártási techno­
lógiát is.

★
A Május 1. Ruhagyár a Hungarotex- 

szel közösen több mint 13 millió dolláros 
exportot tervez az idén. Vevőik sorában 
belépett az USA és Kanada. A szocia­
lista értékesítésük mintegy 4,2 millió 
rubel lesz.
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A frankzóna a
A frankzóna a világgazdaság legrégeb­

bi pénzügyi szervezetének működési 
alapelvei a következők:

— az egyes valuták és a zóna vezető 
valutája, a francia frank közötti fix ár­
folyam;

— az egyes valuták szabad átváltása a 
frankzónán belül, és az átválthatóság kö­
zös szabályozása a többi valutával kap­
csolatban;

— a tagállamok a francia kincstárban 
letétbe helyezik monetáris tartalékaik 
(deviza, arany, SDR) 65 százalékát, ennek 
ellentételezéseként Franciaország magára 
vállalja az esetleges deficit finanszírozá­
sát;

— a belső és a külső konvertibilitás 
összekapcsolása érdekében a francia 
kincstár egy úgynevezett operációs szám­
lát működtet.

Ha a zóna egy tagállama a zónán kívül 
vásárol, saját fizetőeszközét az operációs 
számlán váltják át devizára, ha egy tag­
állam a zónán kívülre ad el, a kapott de­
vizával nem rendelkezhet szabadon, azt 
az operációs számlán azonnal átváltják 
francia frankra, majd az adott tagállam 
fizetési eszközére.

A pénzövezet jelentősége
A két utóbbi működési mechanizmus 

önmagában is mutatja, mennyire korlá­
tozott a frankzóna fejlődő tagállamainak 
pénzügyi önállósága. Ez is csak 1972—73- 
tól létezik, amióta a Közép-Afrikai Álla­
mok Központi Bankja és a Nyugat-Afri­
kai Államok Központi Bankja közép- és 
hosszú távú hiteleket nyújthatnak, hitele­
ket folyósíthatnak a tagállamoknak és 
részt vehetnek közös fejlesztési progra­
mok finanszírozásában.

A frankzónán belüli konvertibilitás 
természetesen megkönnyíti a belső keres­
kedelmet és a tőkeáramlást. A francia 
külkereskedelemben mégis egyre csökken 
a frankzóna részesedése; exportjának 3,3 
százaléka áramlik a zóna tagállamaiban, 
s onnan származik importjának 2,3 szá­
zaléka. E viszonylag szerény számok nem 
tükrözik, hogy mekkora a zóna jelentő­
sége Franciaország nyersanyagellátásá­
ban:‘innen szerzi be uránszükségletének 
93 százalékát. Nikiiéiből 83, mangánból 
45, foszfátból pedig 30 százalékos ez a 
mutató. Hasonlóan nagy a zóna szerepe 
az élelmiszerellátásban is: innen szárma­
zik a Franciaországban elfogyasztott ba­
nán 92, cukor 80, kakaó 57, kávé 42 szá­
zaléka.

Ha a külkereskedelmi forgalmat a zóna 
fejlődő tagjainak oldaláról vizsgáljuk, 
akkor azt tapasztalhatjuk, hogy külkeres­
kedelmi forgalmunknak átlagosan mint­
egy 40—45 százalékát Franciaországgal 
bonyolítják le. Még ennél is nagyobb a 
francia részesedés a tőkeimportjukban. 
Ezek az arányok évről évre csökkennek: 
Franciaország dinamikusan növekvő ex­
portja ellenére folyamatosan teret veszít 
mint áru- és tőkeexportőr, mindenekelőtt 
az USA, az NSZK, Japán és Kanada ja­
vára.

Ami a zóna fejlődő tagjainak egymás 
közötti kereskedelmét illeti, annak ré­
szesedése külkereskedelmük maximum 
10—15 százaléka körül mozog, és a 
70-es évek második felében állandóan 
csökkent. A zóna tagjainak kíilkeresk- 
delme a legdinamikusabban a zónán kí­
vüli államokkal, mindenekelőtt az EGK- 
val bővül. Az egymás közti kereskedelem 
viszonylag kis súlya természetesen a 
gyarmati örökség része, hiszen ezek az 
országok a múltban is külön-külön kap­
csolódtak a gyarmattartóhoz, gazdaságaik 
komplementaritása csekély, az egymás 
közötti kereskedelem bővüléséhez szüksé­
ges infrastruktúra sem áll rendelkezésre, 
így a közös pénzzel rendelkező és egy­
mással vámunióban álló államok gazda­
sági együttműködése nem fejlődik dina­
mikusan, éppen ellenkezőleg: egymás kö­
zötti kereskedelmi kapcsolataik kereske­
delmük összességéhez viszonyítva csök­
kennek.

Kölcsönös előnyök?
Párizsban a frankzóna kölcsönös elő­

nyeiről beszélnek, hangsúlyozva, hogy 
működéséből Franciaország, a francia 
tőke hasznot húz, de ugyanakkor a zóna 
működése a fejlődő tagállamok részére is 
előnyös, mi több: Franciaország bizonyos 
áldozatokat hoz a zóna tagjai gazdasági 
fejlődésének meggyorsítása érdekében.

Franciaonszág az operációs számlák — 
a hetvenes évek végéig pozitív — egyen­
legéből, valamint a kincstárában letétbe 
helyezett tartalékokból valutáris többlet-

80-as években
hez jutott, s ebből, valamint a zónán be­
lül tartósan szufficites külkereskedelmé­
ből finaszírozhatja fizetési mérleghiánya 
egy részét. A francia tőke a belső kon­
vertibilitás és az állandó árfolyam követ­
keztében nagy bizonságban érezhet Afri­
kában megtermelt profitjának transzfer­
jét.

A fejlődő tagok számára a zóna meg­
könnyíti a Franciaországgal folytatott ke­
reskedelem lebonyolítását, bizonyos mér­
tékig segíti a tőkeimportot, a Francia- 
országgal fenntartott speciálisan szoros 
pénzügyi együttműködés pedig növeli a 
francia pénzügyi segélyeket, előmozdít­
hatja a zóna tagjai közötti regionális 
együttműködést, végül, de nem utolsósor­
ban kétségtelenül bizonyos pénzügyi sta­
bilitáshoz segíti ezeket az államokat.

A frankzóna azonban nemcsak elő­
nyöket, de hátrányokat is jelent tagjai, 
mindenekelőtt afrikai tagállamai szá­
mára. Franciaország mind ez ideig nem 
érezte a lehetséges hátrányokat, mivel 
1977—1978-ig a tagok nemzetközi pénz­
ügyi tevékenységének ellenőrzésével sike­
rült azok fizetési'^mérlegének szufficitjét 
fenntartania, így devizatöbblethez jutott. 
Az afrikai tagok a zónához való csatlako­
zással gyakorlatilag lemondanak a pénz­
ügyi függetlenség lehetőségéről, külgaz­
dasági politikájuk egyik fontos szabá­
lyozó eszközének önálló működtetéséről. 
A frankzóna végeredményben Francia- 
ország afrikai politikai és gazdasági je­
lenlétének egyik legfontosabb eszköze, a 
francia neokolonializmus egyik jellegze­
tes megnyilvánulása. /

A nyolcvanas évek kérdőjelei
Az afrikai tagállamok számára a frank­

zóna nem annyira előnyök forrása, ha­
nem kényszerűség, hiszen rendkívül nagy 
a Franciaországgal folytatott kereskede­
lemre, a francia segélyekre és tőkére 
való ráutaltságuk. E miatt, s nem az elő­
nyök és hátrányok gondos összevetése 
alapján vállalják a zónához való tartozás 
hátrányait. A hetvenes évek világgaz­
dasági változásai súlyosan érintették a 
zóna afrikai tagállamait, így a nyolcva­
nas évekre sokan megkérdőjelezik, ha 
nem is a frankzóna létét, de legalábbis 
jelenlegi működési mechanizmusának 
fenntarthatóságát.

Franciaország számára új helyzetet 
teremt a zóna tagjainak növekvő eladó­
sodása: a frankzóna fizetésimérleg-hiá- 
nya 1980-ban minden valószínűség sze­
rint eléri a 4,5 milliárd dollárt. Francia- 
ország így nem jut pótlólagos deviza- 
forrásokhoz, éppen ellenkezőleg: elvileg 
neki kellene ezt fedeznie — erre viszont 
nem hajlandó.

Az afrikai tagok magatartását a nyolc­
vanas években két tényező módosíthatja. 
Ha külkereskedelmükben és tőkeimport­
jukban tovább mérséklődik Franciaor­
szág részesedése, ez már önmagában is 
csökkentheti a frankzónából számukra 
származó előnyök értékét. Ennél is fonto­
sabb, hogy mindez ismételten felvetheti 
o francia frank és nemzeti valutáik ár­
folyama változatlanságának problémáit 
Ez az árfolyam fix, de elvileg nem vál­
toztathatatlan, módosítására mégsem ke­
rült sor soha. Franciaország szerint 
azért, mert a változatlan árfolyam bizto­
sította stabilitás és biztonság alapvető 
fontosságú a külföldi kereskedők és tőke- 
exportőrök számára, így ha az árfolyam 
változtatása kedvezően hathatna is egyes 
országok fizetési mérlegére, He gátolná a 
további tőkeimportjukat.

Csakhogy az olaj- és általában a nyers- 
anyagszámla az afrikai országokban is 
egyre nagyobb, cserearányaik folyama­
tosan romlanak, s ez ellen önálló mone­
táris politika nélkül nehéz védekezni. 
A tőkeimportot pedig nem biztos, hogy 
kedvezőtlenül befolyásolná az árfolya­
mok módosítása, hiszen az EGK-tagok 
számára a Loméi Egyezményben biztosí­
tották a tőke szabad működésének min­
den lehetséges garanciáját. Az egyre na­
gyobb mértékben Afrikába áramló ame­
rikai, NSZK-beli, kanadai és japán tőkét 
pedig talán még jobban vonzhatná egy 
megváltozott valutaárfolyam.

Ezek a problémák nyilván erős hatás­
sal lesznek a frankzóna következő évti­
zedére. A kérdés mindenekelőtt az, hogy 
az afrikai államok mennyire kívánják 
növelni gazdasági önállóságukat. Ezen 
belül különösen jelentős szerepet játszhat 
Elefántcsontpart, Gabon és Kamerun, 
mint a zóna viszonylag legfejlettebb 
(vagy pontosabban: legkevésbé fejletlen) 
tagjai.

Csáki György

LENGYELORSZÁG

TÖREKVÉSEK A VÍZSZENNYEZŐDÉS 
CSÖKKENTÉSÉRE

Hasonlóan más, iparilag gyorsan fejlő­
dő országokhoz, Lengyelországban is egy­
re nagyobb gondot okoz a vizek szennye­
ződése, s nagy erőfeszítéseket tesznek a 
természetes vízháztartás rendjének hely­
reállítására. A lengyel folyók teljes hosz- 
szának már csak 20 százaléka alkalmas 
ivóvíz nyerésére, 34 százaléka állatte­
nyésztési és fürdési célokra, 19 százaléka 
pedig csupán ipari felhasználásra. A fenn­
maradó 27 százalék osztályon aluli minő­
ségű, azaz semmire sem használható, vagy 
éppen annyira szennyezett, hogy a kör­
nyezetet, az egészséget is veszélyezteti.

A helyzetet súlyosbítja, hogy az emlí­
tett átlagos értékeknél éppen azokon a 
nagy folyókon rosszabb a helyzet, ame­
lyeknek a legtöbb város ivóvízellátását 
kellene biztosítaniuk. Így például már 
sem a Visztulán, sem az Oderán nincs 
olyan szakasz, amelynek vízminősége el­
ső osztályú volna, sőt az előbbi folyó tel­
jes hosszának 30, az utóbbinak pedig 70 
százalékos szakaszán a víz már ipari cé­
lokra sem alkalmas. A probléma fokozó­
dó súlyosbodásának egyik alapvető oka 
átfogó, központi víztisztítási rendszer hiá­
nya, amit a helyi, elégtelen kezdeménye­
zések nem tudnak ellensúlyozni.

A legsürgetőbb, közvetlen feladat a 
Visztula sziléziai szakasza vízháztartásá­
nak rendezése. Annál is inkább, mert 
csupán a katowicei vajdaságban naponta 
2,6 millió köbméter erősen szennyezett 
víz kerül a folyóba, s ez önmagában tönk­
reteszi a Visztula alsó szakaszának vízmi­
nőségét. A vállalatok ugyanis — inkább 
fizetve az évekkel ezelőtt megállapított 
bírságot — jelenleg még nem érdekeltek 
kellően a környezetvédelmi szempontok 
érvényesítésében.

OECD
PROGNÓZIS A NYUGATI 
ACÉLIPARRÓL

A közelmúltban Párizsban tartott 
OECD-szimpoziont nagyfokú bizonyta­
lanság jellemezte a nyugati acélipar fej­
lődésének prognosztizálását illetően, an­
nál is inkább, mert a korábbi előrejelzé­
sek nem valósultak meg. A résztvevők 
megnyilatkozásaiból mindössze az a — 
többé-kevésbé bizonytalan — prognózis 
összegezhető, hogy a nem szocialista or­
szágokban 1985-ig az acélfelhasználásnak 
évente kb. 1—4 százalékos növekedésével 
lehet számolni. Ugyanakkor valószínűsít­
hető, hogy az elkövetkező években az 
acélgyártás nöVekedni fog a fejlődő or­
szágokban, míg az iparilag fejlett orszá­
gokban stagnálás lesz.

Szakértők szerint a nyugat-európai és 
az amerikai acéliparban további, a haté­
konyságot növelő modernizálásokra Ke­
rül sor — kevesebb munkaerő foglalkoz­
tatása mellett. E törekvések azonban 
nagy ellenállásra találnak a szakszerve­
zeteknél. Ennek indokoltságát alátá­
masztja, hogy például a British Steel 
Corporation-nél 1975-től mostanig 38 000- 
rel csökkent a foglalkoztatottak száma, s 
a racionalizálási tervek szerint ezt ez év 
augusztusáig további 52 ezer fős csökke­
nés követi. Ugyanakkor az amerikai acél­
iparban 1969 óta kereken 100 000 munka­
hely szűnt meg. Nem véletlen tehát, hogy 
éppen amerikai részről leszögezték: bár­
mennyire is hangoztatják nyugat-európai 
országok a szabad piacgazdálkodást, min­
den állam sokoldalú támogatást nyújt sa­
ját nemzeti acéliparának.

BULGÁRIA
AZ IPARI ÜZEMEK 
MEZŐGAZDASÁGI ÖNELLÁTÁSA

A bolgár Önellátási Bizottság legutóbbi 
szófiai ülésén — értékelve a januári or­
szágos értekezlet utáni helyzetet — meg­
állapították: további előrehaladás történt 
az ipari üzemek mellett létesített ún. 
„kisegítő gazdaságok” kibővítésére, ill. 
újabbak létrehozására a lakosság alap­
vető mezőgazdasági termékekkel való 
önellátása érdekében.

E rendszer, amelyet 1977 végén vezet­
tek be, két bázisra támaszkodik. Egyfelől 
arra, hogy az ipari üzemek, gyárak mel­
lett mezőgazdasági kisüzemeket hoznak 
létre, amelyek túlnyomórészt az ottani 
üzemi konyhák részére termelnek. Más­
felől, az ipari munkásoknak kisebb telke­
ket bocsátanak rendelkezésre — ezeket a 
nagyüzemi gazdálkodásra alkalmatlan te­
rületekből hasítják ki —, hogy azokon 
saját családjuk részére szükséges élel­
miszereket, elsősorban zöldséget és gyü­
mölcsöt termeljenek.

F. J__
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A KGST-ORSZÁGOK 
KÖZLEKEDÉSI INTEGRÁCIÓJA

PERISZKÓP

Az olajnyerés új útjai
A nemzetközi termelési specializáció  ̂

kooperáció bővítése nagyobb követeim^ 
nyékét támaszt a közlekedéssel szembe,_ 
A minőségileg új feladat sikeres megoj 
dásához elengedhetetlen az útvonalak 1«. 
nyeges rekonstrukciója, új közlekedéj 
eszközök és technológiák közös erővij 
történő alkalmazása.

A KGST fennállásának 30 éve alay 
minden tagországban jelentős mértékbej 
fejlődött a közlekedés. A gazdaság gyoij 
ütemű növekedése, új gazdasági körzete^ 
kialakítása és az integrációs folyamatoj 
fejlődése minden szállítási módban tg 
áruforgalom növekedését eredményezte.

Áruszállítás volum ene  
milliárd tonnakilom éterben

1950 1960 1970 isy,
Bulgária 3,2 11,0 58,0 80»
Csehszlovákia 17,3 55,8 80,1 lIKlj
Lengyelország 44,7 104,0 110,0 467,
Magyarország 6,1 15.« 26,1 4lllNDK 17,5 47,9 122,0
Románia 9,1 22,7 89.6 Hl?
Szovjetunió •94,0 1814,0 3373,0 K tf,

A KGST-országok teherforgalmána.
megtöbbszörözését nem kíséri az útvoní.
lak lényeges növekedése. A KGST-orszi. 
gok vasútvonalainak hossza az 1950. ét: 
189 810 kilométerről 1978-ra csak 219 24;

kilométerre nőtt. A nagyobb áruforgal­
mat a már kialakult közlekedési hálózat 
intenzívebb hasznosítása révén tudták le­
bonyolítani.

A Szovjetunióban az új körzetek ter­
melőerőinek felfuttatása, valamint a há­
lózat rugalmasságának javítása céljából 
folyik új vasútvonalak építése. 1950—1978 
között évente körülbelül 1000 kilométer 
vasutat építettek. (A legnagyobb, s folya­
matban lévő — építkezés a Bajkál—Amur 
vasútvonal.)

Az európai szocialista országokban Bul­
gáriában, Romániában és Lengyelország­
ban is fejlődött a vasútépítés. Az NDK- 
ban és Magyarországon viszont a vasút­
vonalak teljes hossza valamelyest csök­
kent, mivel megszüntették a kishatékony- 
ságú szakaszokat, amelyek nem voltak 
gazdaságosak.

Az új közutak építése a Szovjetunióban 
és Bulgáriában volt különösen intenzív.

A szállítási struktúra 
változása

A KGST-országok közlekedésének szer­
kezete változott. 1950—1978 között lénye­
gesen módosult az egyes szállítási módok 
aránya a teljes áruforgalom százaléká­
ban:

Ev Vasúti
száll.

Bulgária 1950 80,3
1978 21,4

M agyarország 1930 89,6
1978 61,1

NDK 1950 85,9
1978 40,4

Lengyelország 1950 78,«
1978 29,6

Románia 1950 83,4
1978 45,0

Szovjetunió 1950 86.8
3978 60,6

Csehszlovákia 1950 93,5
1978 *4,9

Tengeri
száll.

Folyam i
száil.

Közúti
száll.

Csövez.
száll.

30.1 4.9 4,7
61,6 3,0 12,4 3,6

1.0 7.9 1,5 —

21,7 4,7 14,6 7,8
— 8.3 5,6 —

17,4 1,5 7.3 3,620,3 0,6 0,5
64.0 0.6 2,2 3,6
6,7 7,3 0,5 2,142,5 1,6 7.4 3,4
5.7 6.7 0,1 0,7

14,4 4.3 2,0 18,6
— 4.4 2,1 —

12,9 2 ° 9,2 9,8

Az adatok a tengeri szállitóis gyors ni 
vekedését bizonyítják, amelynek fejlesz] 
tésére a KGST-országok a hatvanas éve, 
közepétől egyre nagyobb figyelmet ford., 
tanak. A szocialista országok tengeri ke. 
reskedelmi flottájának folyamatos bövi. 
tését és a teherforgalomban elfoglalt há. 
nyadának lényeges növelését a KGST-oi. 
szágok egyre nagyobb mérvű nemzetkö^ 
munkamegosztása tette szükségessé.

A Szovjetunióban gyorsan fejlődött 
csővezetékes szállítás. Az integrációs fc_ 
lyamatok elmélyülésével összefüggő ú 
feltételek eredményeképpen más KGST 
országokban is megjelent ez a szállítás" 
módozat. 1

A vasúti közlekedés arányának csők 
kenése nem jelenti azt, hogy a vasút ef 
veszíti alapvető jelentőségét. A vasút fői" 
galma folyamatosan növekszik. 1950—197» 
között Bulgáriában több mint 6,5-szeresé 
re, Magyarországon 4,5-szeresére, a, 
NDK-ban 3,5-szeresére, Lengyelországba] 
közel négyszeresére, Romániában töb 
mint nyolcszorosára, a Szovjetunióba* 
közel hatszorosára, Csehszlovákiába* 
négyszeresére nőtt és korszerűsödött. 1

Villamosított vasútvonalak
A KGST-országok a vasutak villamos[ 

tásának magas fokát érték el: a villa 
mosított vonalak hossza 1979 elejé 
57 085 kilométer volt. Aránya a hálózz 
teljes hosszához képest 1978 végén Ma' 
gyarországon 17,5 százalék, az NDK-ba’ 
10,7 százalék, Kubában 2,9 százalék, Len* 
gyelországban 27,1 százalék, Romániába 
18.4 százalék, a Szovjetunióban 29,2 szá 
zalék, Csehszlovákiában 22 százalék vol 
Bulgáriában pedig — ahol 1960-ban méj 
nem volt villamosított vonal — már ef 
érte a 33 százalékot.

A szocialista országok közlekedésfej 
lesztésében azonban még számos a meg 
oldatlan probléma. A közlekedési beru 
házások túlnyomó részét a már meglev. 
hálózat megerősítésére fordítják. Ez le 
hetévé teszi, hogy viszonylag kisebb be 
ruházások mellett újabb szállításokat bo

x) A Voproszki Ekonomiki (Szovjetunió 
1980. 2. számában m egjelent cikk alapján.

nyolítsanak le, s ez nagy eszközmegtaka­
rítással jár minden KGST-országban. Ez 
azonban elkerülhetetlenül a feszültség nö­
vekedésével, a szállítások bizonyos irá­
nyokban történő koncentrálásával jár. A 
Szovjetunió a vasúti szállítások szintjét 
tekintve a világon az első helyen áll.
A 140 ezer kilométer hosszú szovjet vasút 
olyan volumenű munkát végez, mint a 
világ összes többi, összesen 1,2 millió ki­
lométer hosszú vasútja. A Szovjetunióban 
a vasútvonalak minden egyes kilométerét 
ötször olyan intenzíven hasznosítják, mint 
az Egyesült Államokban, és hét—tízszer 
intenzívebben, mint az iparilag fejlett 
nyugat-európai országokban.

A ránytalanságok
A KGST-országok közlekedésfejlesztési 

tervei különleges figyelmet fordítottak a 
gördülőanyag kiegészítésére, néha a vo­
nalak, csomópontok, kirakóhelyek fejlesz­
tésének kárára. Az ilyen fejlesztés követ­
keztében időnként aránytalanság alakul 
ki a hálózat és a csomópontok kapacitása, 
továbbá a gördülőállomány, illetve a ki­
kötők kapacitása és a hajók száma és űr­
tartalma között. Jelenleg bizonyos nehéz­
ségekkel küzd a szovjet vasút; több fontos 
irányban az előzőkben említett okok 
miatt feszültség tapasztalható. Hasonló 
nehézségek jelentkeznek a többi KGST- 
országban is.

A közlekedés fejlesztési ütemének erő­
teljesebbnek kell lennie a termelés fej­
lesztési üteménél. A közlekedési együtt­
működés minőségileg új szakasza, hogy a 
KGST XXXIII. ülésszaka elfogadta a 
hosszú távú együttműködési célprogra­
mot.

A közlekedési integráció legfontosabb 
irányai: együttes tervezés, a nemzetközi 
szállítások és szállítóeszközök fejlesztési 
terveinek koordinálása, közös közlekedés­
építés, nemzetközi szállítási együttműkö­
dés.

A közlekedési integráció fő iránya az 
együttes tervezés. E téren a KGST-orszá­
gok nagy utat tettek meg: a nemzetközi 
szállítások volumenének egyszerű össze­
hangolásától eljutottak a közlekedésfej­
lesztési prognózisok kidolgozásáig.

A KGST-országok létrehozták és to­
vább fejlesztik az egységes konténeres

FIG*L Ö , 1900. MÁJUS 28.

szállítási rendszert, amely a nagy űrtar­
talmú univerzális és speciális konténerek 
alkalmazására épül. A konténeres szállí­
tások volumene 1970-hez viszonyítva 2,2- 
szeresére nőtt, 1977-ben 69,9 millió tonnát 
ért el.

A KGST-országok a cső- és gázvezeté­
kek nagykapacitású hálózatának fejlesz­
tése révén már sokat tettek a nemzetközi 
tüzelőanyag-szállítások sikeres lebonyolí­
tásáért. A csővezetékek fejlesztése nem­
csak a hatékony»kőolaj, gáz- és vegyiter­
mék szállításokat biztosította, de lénye­
gesen tehermentesítette a többi szállítási 
módot.

Ugyanakkor számos tényező hatására 
növekedni fog a közlekedés megterhelése. 
Először: az integráció további fejlődése 
és elmélyülése fokozza a szállítási igé­
nyeket. Másodszor: távlatilag a KGST- 
tagországok és a harmadik államok, kü­
lönösen a fejlődő országok gazdasági kap­
csolatainak bővülése várható, ami ismét 
csak növeli a szállításokat, különösen a 
tengeren. Harmadszorra KGST-országok- 
ban és elsősorban a Szovjetunióban to­
vább folytatódik a termelőerők fejlesz­
tése az újonnan kiépített körzetekben. Az 
itt termelt nyersanyagok, tüzelőanyagok, 
ipari termékek mindenképpen bekerülnek 
az integráció szférájába, ami szintén fo­
kozza a közlekedés megterhelését. Ne­
gyedszer: az - integráció fejlődésével 
együtt jár a közös építkezések méretei­
nek és a nagyszabású ipari létesítmények 
üzemeltetésének további növekedése. Ez 
ugyancsak növeli a közlekedés megter­
helését.

Célprogram
az integrált fejlesztésre

A célprogram előirányozza a KGST- 
országok közötti hatékony közlekedési 
kapcsolatok — a határmenti vasúti cso­
mópontok és kikötök fejlesztésével, o 
konténeres, és más korszerű módszerek­
kel történő szállítások bővítésével, az 
anyagmozgatási munkák gépesítésével 
történő biztosítását. A vasúti szállítási 
együttműködési megállapodások előirá­
nyozzák a nemzetközi vonalak rekonst­
rukcióját és műszaki újrafelszerelését, két 
vasúti határátkelőhely építését' a Szovjet­
unióból Magyarországra és Csehszlová­
kiába, valamint az egységes konténeres 
rendszer további fejlesztését. Megállapo­
dásokat írtak alá a Moszkva—Varsó— 
Berlin és a Moszkva—Bukarest—Szófia 
közötti közutak fejlesztéséről és rekonst­
rukciójáról. Számos megállapodás szól a 
polgári légiközlekedési együttműködésről, 
többek között a nemzetközi repülőterek 
fejlesztéséről és egyes nemzetközi légi- 
utak együttes üzemeltetéséről. Több más 
megállapodás előkészítése folyamatban 
van.

A KGST-országok kénytelenek megol­
dani a nyomtávok eltéréséből eredő prob­
lémát, ami több tízmillió tonna különböző 
rakomány átrakását teszi szükségessé a 
Szovjetunió nyugati határállomásain. A 
szovjet vasútvonalak széles nyomtávú sí­
néinek lefektetése Renyitöl Galatig és 
Ungvártól Kassáig lényegesen enyhítette 
a teherszállítások feszültségét. Befejezés­
hez közeledik a széles nyomtávú vasút 
építése Vlagyimir Volinszkij (Szovjet­
unió) és Katowice között. (Az építkezésre 
az 1976-ban aláírt szovjet—lengyel meg­
állapodás értelmében került sor.) Az új, 
több mint 400 kilométer hosszú vasútvo­
nal lényegesen javítja a két ország köz­
lekedési kapcsolatát, lehetővé teszi az 
áruk átrakodás nélküli továbbítását.

A közúti szállításoknak a jövőben fo­
kozottan részt kell venniük a nemzetközi 
szállításokban. Ennek érdekében rekonst­
ruálni kellene a közutakat, elsősorban a 
nemzetközi jelentőségűeket, újakat kell 
építeni, meg kell szervezni, hogy az érde­
kelt országok közösen üzemeltessék a vo­
nalakat, s közös szállító vállalatokat hoz­
zanak létre. Természetesen a nemzetközi 
autóutakat az utasok és a szállítóeszkö­
zük kiszolgálására alkalmas létesítmé­
nyekkel is — motelekkel, kempingekkel, 
autójavító állomásokkal — fel kell sze­
relni.

A közlekedés alapvető ága azonban — 
a korábbiakhoz hasonlóan — a vasúti 
közlekedés marad, amelyre a jövőben a 
KGST-országok nemzetközi szállításának 
több mint 50 százaléka jut. Ugyanakkor 
hányada valamelyest csökkenni fog, és nő 
a tengeri, a közúti és a csővezetékes szál­
lításé.

1974 elején, amikor az olajárak szinte 
egyik napról a másikra megháromszoro­
zódtak, egy amerikai szervezet számítást 
tett közzé, amely szerint a palából nyert 
olaj barrelenként 8 dollárba kerülne. 
Később az árat 19 dollárra módosították, 
ma pedig már 20—26 dollár közötti árról 
beszélnek. Az előrejelzések eltérését az­
zal magyarázzák: az első alacsony prog­
nózisra alapozva mirtél nagyobb támoga­
tást igyekeztek nyerni a szövetségi kasz- 
szából.

Az olajipar képviselői ezzel szemben 
azt állítják, hogy az ilyen mértékű ár­
emelkedésnek oka a szigorúbb környe­
zetvédelmi előírások, amelyeket teljesí­
teni kell.

Az egyik legkidolgozottabb olajnyerési 
technológia a homok (vagy pala) 900 
Fahrenheit fokra történő hevítése. Egy 
tonna pala mintegy 110 kilogramm olajat 

.tartalmaz. A módszer hátránya: sok víz 
kell, és jelentős mennyiségű hulladék is 
keletkezik. Egy napi 50 000 barrel olajat 
termelő üzem vízfelhasználása 20—40 
millió liter, a keletkező hulladék pedig 
55—65 ezer tonna.

A vízfelhasználás és a hulladék csök­
kentése érdekében alkalmazzák a „lassú 
égetés” módszerét is. A palarétegek közé 
vájatot ásnak ki, amelybe lángot juttat­
nak, s a palából az olaj lassan kiolvad. 
Ez a módszer a hulladék mennyiségét egy- 
harmaddal, a vízfelhasználást pedig fe­
lére mérsékli, de az „olajkinyerés” után 
a föld terméketlenné válik.

Az USA-ban is megoldották a szén át­
alakítását olajjá. Ügy számítják, hogy en­
nek a barrelenkénti ára 35—50 dollár kö­
zött van. (Dél-Afrikában — ahol a leg­
több szénátalakító berendezés van — a 
barrelenkénti becsült ár 25 dollár, igaz 
alacsony szénár és olcsó munkaerő figye­
lembevételével.) Az Egyesült Államokban 
jelenleg 20 kísérleti üzem van, létesítésü­
ket egyes esetekben a szövetségi kor­
mány költségvetéséből finanszírozták. 
Ezeknek termelési kapacitása egyenként 
átlagosan 200 barrel naponta.

Dél-Afrikában egy, még a második vi-

Az Egyesült Államokban a munkater­
melékenység az ország története során a 
legmagasabb ütemben, évi 3,2 százalék­
kal 1947—1966 között emelkedett, a kö­
vetkező, 1973-ig terjedő periódusban a 
növekedés már csak évi 2,1 százalékot 
telt ki. A ‘ világpiaci árrobbanást köve­
tően már ez a mérték sem volt tartható, 
az átlagos ráta 0,8 százalékra zuhant visz- 
sza.

A munkatermelékenységre ható ténye­
zők közül nagy jelentőségű a foglalkoz­
tatottak képzettsége, tapasztalata és isko­
lázottsága. Az USA-ban például 1966— 
1973 között viszonylag sok képzetlen és 
tapasztalatlan fiatal munkavállaló volt, ez 
fékezte a termelékenység ütemét. 1973 
után a helyzet megváltozott. A korábbi 
kezdők időközben szakmát és tapasztala­
tot szereztek és az új munkavállalók szá­
ma lecsökkent. Ez a változás tehát elvi­
leg javította a termelékenység alakulá­
sát, segítségével az árrobbanás utáni 
visszaesés nem magyarázható.

Az előrejelzések szerint a nyolcvanas 
években a foglalkoztatottak száma rend­
kívül lassan nő, szakképzettségük és gya­
korlatuk pedig meghaladja a hetvenes 
évek munkavállalóiét.

A munkaerő jellemzői mellett a terme­
lékenység másik fontos meghatározója az 
egy dolgozóra eső állótőke-beruházás 
nagysága. A közgazdászok között egyetér­
tés van abban, hogy a növekedési ütem 
drasztikus csökkenése jórészt a beruhá- 
zásqk növekedési ütemének visszaesésé­
vel magyarázható. Míg 1947—1973 között 
változatlan áron mérve az állótőke-be­
fektetések évente átlagosan 3,9 százalék­
kal emelkedtek, addig 1973—1978 között 
a dinamika csak 1,4 százalékot tett ki.

Más nézetek szerint a termelékenység 
üteme szeklorális tényezőkkel magyaráz­
ható. Képviselői utalnak arra, hogy a má­
sodik világháború után a termelékenység 
javulását nagyban ösztönözte a munka­
erő átáramlása a mezőgazdaságból a ha­
tékonyabb feldolgozóiparba — ez a fo­
lyamat a hatvanas évek közepén befejez 
ződött —, míg napjainkban a foglalkozta­
tottak részarányának emelkedése a szol­
gáltatási szférában az ütemet mérséklő 
tényező. E vélemények hibája, hogy a 
termelékenység szempontjából homogén­
nek tekintik a szolgáltatásokat. Ténylege-

lágháború előtti német technológiára ala­
pozott módszert követnek. Az amerikai 
LUNGI-társaság már 1972 óta fáradozik 
ennek a módszernek egyesült államokbeli 
bevezetésén, de nem kap hozzá támoga­
tást.

A szövetségi kormány 1974 óta azt a 
módszert támogatja, amely szerint a sze­
net hevítéssel és nagy nyomással össze­
zúzzák és katalizátorok vegyi oldatok 
hozzáadásával folyékony olajjá alakít­
ják. Ennél a módszernél úgymond, csak­
is a nagyüzemeké a jövő. 50 ezer barrel 
napi termeléshez 15—25 ezer tonna szén 
és egy kisebb folyóra elegendő vízmeny- 
nyiség szükséges. A számítások szerint ez 
az eljárás — papíron legalábbis — haté­
konyabbnak, olcsóbbnak ígérkezik, mint 
az, hogy a szenet először szénmonoxid- 
ból és hidrogénből összetevődő „szinte­
tikus gázzá”, azután pedig vegyi eljárás­
sal, katalizátorokkal szintetikus kőolajjá 
alakítják át.

A közelmúltban a Solved Refined Coal 
társaság bejelentette, hogy a .szénátalakí­
tásban olyan technológiát dolgozott ki, 
amelynél a vízfelhasználást egyharmadá- 
ra, a levegőszennyezettséget pedig egyha- 
todára csökkentette az eddig ismert mód­
szerekhez képest. Egy napi 50—100 ezer , 
barrel olajtermelő üzem létrehozása kö­
rülbelül 2—3 milliárd dollárba ke­
rülne. Az így nyert olaj magas ára, 
és az a várakozás, hogy felfedeznek majd 
még jobb és olcsóbb módszereket is, visz- 
szatartja a társaságokat a nagy befekte­
téstől; ráadásul a mostani kétszámje­
gyű infláció mellett nehéz megjósolni az 
árak további alakulását.

A szén olajjá történő átalakításának 
még egy nehézsége van: jó eredményeket 
csak az USA nyugati részén található 
szénnel lehet elérni. A keleti partokon 
feltárt „fekete gyémánt” minőségileg 
nem felel meg a most kidolgozott tech­
nológiáknak. Ezért olyan eljárások ki­
dolgozásán fáradoznak, amellyel az itt 
talált szenet is át lehet alakítani olajjá.

S. É.

sen a foglalkoztatottság a hetvenes évek­
ben jórészt a nagy termelékenységű szol­
gáltatási ágazatokban — hírközlés, légi­
közlekedés, pénzügyek stb. — növekedett 
dinamikusan.

Érdekes megjegyezni, hogy többen — 
mint például a Nobel-díjas Samuelson — 
a romló termelékenységi statisztikákért 
részben a gyengülő munkamorált hibáz­
tatják.

A fő kérdés az, mi várható a nyolcva­
nas évekre. A Fortune magazin közel­
múltban megjelent alapporgnózisa 3,4 
százalékos reálnövekedést vár, miközben 
előrejelzése szerint a nyersolaj ára reál­
értékben 1980 után tovább nem emelke­
dik. Ilyen körülmények között a gyorsuló 
gazdasági növekedés és a mérsékelt inflá­
ció kedvezően befolyásolja a beruházáso­
kat és végeredményben a termelékenység 
alakulását: az egy munkaórára eső ter­
melés változatlan áron évente 2,1 száza­
lékkal emelkedik. Abban az esetben vi­
szont, ha a nyersolaj ára reálértékben évi 
5 százalékkal nő, mindössze 1,9 százalé­
kos termelékenységjavulás várható.

A fenti prognózis kétségtelenül gyorsu­
lást ígér a hetvenes évek második felé­
hez képest, azonban a várható ütem 
alacsonyabbnak ígérkezik, a fejlett tőkés 
versenytársakénál. Ilyen körülmények 
között az USA-termékek versenyképessé­
ge tovább romlik.

A Fortune véleménye szerint reális le­
hetőség van a prognosztizáltnál maga­
sabb, akár 3,2 százalékos átlagos termelé­
kenységnövekedés elérésére is. Ennek ér­
dekében az államnak — például adóked­
vezményekkel — jobban kellene ösztö­
nöznie a beruházásokat.

A tőkekiadások mértéke mellett azon­
ban más tényezőknek, így például az újí­
tásoknak és ésszerűsítéseknek is lénye­
ges hatása van a termelékenységre. Nagy 
összegű beruházásokat pótolhat a tudás, 
a szervezési ismeretek is. A Fortune sze­
rint vállalati kereteken belül jelentős ter­
melékenységi tartalékok vannak: egy 
adott szervezet egyik gyáregysége nem­
ritkán fele akkora hatékonysággal ter­
mel csak, mint társa és a különbség a 
gépi felszereltség színvonalkülönbségével 
nem magyarázható!

G. Gy.—Sz. P.

A term elékenység alakulása az USA-ban
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A Pilishegyi Állami Gazdaság

megvételre felajánl
két, jó műszaki állapotban levő, üzemképes

ZIL 130  6. TÍPUSÚ 
TEHERGÉPKOCSIT
A gépkocsik műszaki vizsgája lejárt.

Eladó továbbá 
egy, alkatrészként felhasználható 
ZIL 130 G. típusú tehergépkocsi

PILISHEGYI ÁLLAMI GAZDASÁG
Piliscsaba, 2081 

Telefon:
Piliscsaba 172, 21-es mellék.

Telex: 224 292. 
ügyintéző: Burda Péter főmérnök.

„B" kategóriájú, Pest környéki vállalat

PÁLYÁZATO T II MIII1/1

anyaggazdálkodási és beszerzési 
osztályvezetői munkakör betöltésére

Feltételek: megfelelő végzettség, 
több éves iparvállalati 

és vezetői gyakorlat.
A pályázatokat részletes önéletrajzzal 

és a szakmai munka ismertetésével 
„Gyógyszervegyipar 2340" jeligére, 

a Felszabadulás téri hirdetőbe kérjük.

80 négyzetméteres 
műhely,
100  négyzetm éteres 
betonozott terasszal, 
ipari árammal

Kesjár János, Budapest XIV., 
Argentina tér 3. (Balázs utca);

Pestújhely központjában

ÜZLETHÁZ
GARÁZZSAL
ELADÓ

Érdeklődni lehet:
7-től 9-ig és 16-tól 18 óráig, 
a 410-305-ös telefonszámon.

Középemelésű, elektromos

emelővillás
targoncát
bérelnénk

július 1-től, 
egy negyedévre.
FŐVÁROSI RUHAIPARI 
VÁLLALAT
ügyintéző; Friedenthal Róbert, 
telefonszámo: 423—338.

Felveszünk
közgazdasági egyetemet vagy 
számviteli főiskolát végzett 
munkaerőt

közgazdasági
osztályvezetői
munkakörbe,
szövetkezeti tagnak, 
legalább ötéves gyakorlat 
szükséges.
A jelentkezéseket 
önéletrajzzal kérjük.

DUNAPLAST 
SZÖVETKEZET 
Személyzeti osztály 
Budapest VI.,
Hunyadi tér 2.
Tel.: 220-294, 428-611.

Cl], nulla kilométeres,

ZIL 131-es, speciális 
terepjáró 
tehergépkocsi 
eladó
ATOMKI
Debrecen, Bem tér 18/c. 
Telefon: 17—266 
(hétfőtől péntekig).

Főkönyvelők!kereskedelmi ár:

Budapesti 
P est m egyei

&v|pr vállalatok.

¥  1
r változatlan Vevőszolgálatunk:

m i n ő s é g b e n ,  Budapest V.. Aulich u. 5.
de olcsóbban re/.; 126-013 és 126-014.

hozunk Lerakatunk: 
forgalomba Budapest XIII.. 
irattartókat Mauthner Sándor u. 87/b.

ikmánytartókat és Tel:498-°91-
gyorsfűzőket M űszaki lerakatunk 

Budapest V.,
A megvásárolt Kossutfl Lajos tér 16-17. 

árukat Te!, 310-197.
nagykereskedelmi a vidéki vállalatokat

L á r o n  ős intézményeket ,
számlázzuk t ”fm székhe,yeken A

VARJUK
S z í v e s  m e g r e n d e l é s e i k e t

A Kiskunhalasi 
Építőipari Vállalat

FELVÉTELT HIRDET
számítástechnikai 

csoportvezetői 
munkakor betöltésére

Követelmény: felsőfokú rendszerszervezői végzettség 
és legalább 3 éves, kivitelező építőipari számítógépes • 
szakmai gyakorlat

Jelentkezni lehet a vállalat igazgatójának címzett
levélben. Részletes önéletrajzot
és az eddigi munkakörök leírását kérjük.

A vállalat címe: Kiskunhalas, Pf.: 42. 6401

MEGÁLLAPODÁS SZERINTI FELTÉTELEKKEL

ÁTVEHETŐ
Egy Univac 1005-ös típusú 

számítógép
egy UNIVAC RIAD PUNCH.

egy KS—1-es típusú klímaszekrény,

valamint a következő gépösszeállítás:

egy IBM kollátor,

egy IBM doppler,

ö t Soemtron 432-es rendezőgép,

egy SZÁM lyukasztó és

egy SZÁM javító lyukasztó.

ÁTADÓ MÉG
egy EC—7010-es típusú kártyalyukasztó és 

egy E C -7022-es típusú 

lyukszalaglyukasztó

Tájékoztatást ad: Gerencsér József osztályvezető.

GELKA
Üzemeltetési osztály 
Budapest VII., Dohány u. 98.
Telefon: 212—636.

A MEDICOR MÜVEK
debreceni
ORVOSI MÜSZERGYARA 
MEGVÉTELRE KERES
EV 701-es típusú 
elektromos villástargoncához
KÉT TÖMÖR KIVITELŰ, 
HÁTSÓ KEREKET
Telefon: 15—655,
282-es mellék, 
ügyintéző: Sárközi.

Állami vállalatok, figyelemI 
Villanymotorok 
tekercselését, 
villamosgépek 
felújítását

állami vállalatoknak, 
rövid határidőre 
VÁLLALJA 
A GELKA
VILLAMOS GÉP-FELÚJÍTÓ ÜZEM 
Debrecen, Segner tér 1.
(a Kisállomás mellett).
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Szerszám gépek a  BNV-n 
és a világpiacon

A fémmegmunkáló gépek árucsoport­
ban a tavaszi BNV-n minden évben nagy 
számban, széles választékban szerepelnek 
a szerszámgépek és tartozékaik Az idei 
vásáron a magyar termelő vállalatok — 
a Szerszámgépipar! Műv^k, a Csepel Vas- 
és Fémművek Szerszámgépgyára, a Diós­
győri Gépgyár — mintegy 80 külföldi cég
— részben gyártó, részben a szerszám­
gépipar termékeit forgalmazó külkereske­
delmi és képviseleti vállalat — állított ki 
jóval több mint 100 szerszámgépet, stan­
dard- és különleges szerszámot, tartozé­
kot.

Sokan sokfélét
A szerszámgépipar egyik Jellemzője 

termelésének magcsfokú nemzetközi spe- 
cializációja — világviszonylatban a gyár­
tott gépek több mint 40 százalékát expor­
tálják —, amit közvetett módon a BNV 
is érzékeltet. Amíg a vásár átlagában a 
kiállítók több mint egyhármada magyar 
vállalat, amelyek a kiállítási terület csak­
nem felét vették igénybe, a szerszámgé­
pek, szerszámok, gépelemek kiállításán a 
külföldi cégek minden tekintetben — 
számban, kiállítási területben és anyag­
ban — dominálnak. A nemzetközi spe- 
cializáció abban is kifejeződik, hogy majd 
minden kiállított gép más típus, más ka­
tegória, más választék.

Minden bizonnyal az sem véletlen, hogy 
a szerszámgépgyártás legjelentősebb or­
szágai — az- USA és Japán kivételével — 
termékbemutatóval szerepelnek a vásáron 
s hogy az exportban élenjáró országok
— pl. NSZK, Svájc — vállalatai nagy 
számban állítottak ki.

Az iparág két jelentős magyar vállala­
ta — a SZIM és a CSM Szerszámgépgyár
— az utóbbi években nagy léptekkel ha­
ladt előre a termékstruktúra korszerűsí­
tésében, amit o számjegy- és számítógép­
vezérlésű, továbbá az egyéb vonatkozás­
ban progresszív — nagy pontosságú, ma­
gas technológiai igényt kielégítő, speciá­
lis rendeltetésű — gépek arányának nö­
vekedése jellemez. A termékstruktúrában 
és műszaki színvonalban történt megúju­
lásnak piaci bizonyítékai is vannak. A

hazai szerszámgépipar termelésének ex­
porthányada ma már mintegy 80 száza­
lék, nemzetközi összehasonlításban is 
rendkívül magas. (Csak Svájcban maga­
sabb.) E két vállalat kivitelének zömét a 
magas követelményeket támasztó piaco­
kon értékesítheti, összes kivitelében a 
nem rubelelszámolású export arányát az 
utóbbi években kb. megkétszerezte, mint­
egy 50 százalékra növelte. Egyébként az 
NC és CNC vezérlésű szerszámgépek ér­
tékaránya a kivitelben jelenleg már kb. 
20 százalék, azaz olyan arányú, mint a 
világ szerszámgép-kereskedelmében, ki­
vitelében első és második helyen ál­
ló NSZK és Japán szerszámgép-exportjá­
ban.

Ez a gazdasági, műszaki és külpiaci hát­
tere annak, hogy a SZIM és a Csepel Mű­
vek Szerszámgépgyára kizárólag NC-, 
CNC-vezérlésű és egyéb progresszív gé­
peket állított ki. (NC-vezérlésű rövid esz­
terga, tárcsa és tengelyes eszterga, CNC- 
vezérlésű esztergagépek, szerszámmaró, 
optikai alakköszörű, egyéb gépek: sok­
szögeszterga, rezgőbélyeges vágd- és má­
sológép, automatikus gyártócella és egy 
hagyományos univerzális marógép prog­
resszív jellegű — mérőrendszerrel és di­
gitális kijelzővel felszerelt — változata.)

A külföldi kiállítók — mind a szocialista 
országok, mind a tőkés cégek — szerszám­
gépei is az iparág termelésében, termék- 
struktúrájában és nemzetközi kereskedel­
mében jelentkező fő tendenciákat tükrö­
zi: kisebb, a valósághoz közelebb álló 
arányban láthatók NC és CNC vezérlésű 
gépek, a szocialista országok több­
nyire programvezérléses, félautomata 
és automata, továbbá különleges 
megmunkálási folyamatokat végző gé­
peket — fogaskeréklefejtő marógép, 
üregelőszerszám-élező, szikraforgácsoló 
— és kisebb számban hagyományos, uni­
verzális szerszámgépeket szerepeltettek 
kollektív kiállításaikon. Egyébként a nyu­
gat-európai kiállítók anyagában sein do­
minált — csupán jelen volt — az NC és 
CNC vezérlés, számos esetben viszont a 
különleges megmunkáló gépeken is. (Pl. 
NC vezérlésű stancoló és sapkázógép.) A 
bemutatott szerszámgépek többségét a

progresszív gépek kategóriájába tartozó 
termékek — pl. spirálhorgony-köszörülő. 
profilköszörű keményfémköszörű, mély- 
lyukfúró, honoló — alkották. Ügy tűnik, 
hogy a kiállítási anyag egésze a szakem­
berek számára hasznos információforrás 
volt, tükrözte a szerszámgépipar műsza­
ki fejlődésének fő irányait, a specializá- 
ció jelenlegi helyzetét. (Példának okáért: 
számos svájci kiállító néhány négyzetmé­
teren is több gépet mutatott be, bizonyít­
va, hogy Svájc továbbra is a „miniatüri­
zált”, a kevés anyagot, de nagy know­
how értéket tartalmazó szerszámgépek 
specialistája. Svájc szerszámgép-export­
jának minden tonnája 22 000 dollárt ér, 
behozatalában viszont 10 000 dollár a 
szerszámgépek tonna-ára.)

A kereslet ösztönzői
A vásár nyújtotta műszaki információ­

kat érdemes tágabb horizonton, továbbá 
gazdasági jellegű információkkal kiegé­
szíteni. Sok évtizedes tapasztalat igazolja 
az acél- és a szerszámgépkereslet „ba­
rométer”.— szerepét, az előbbi rövid tá­
von — már az adott évre —, a szerszám­
gép-kereslet pedig egy-két évre előrevi­
tetve utal a várható konjunktúrára. A 
szerszámgép-termelés, -kereslet és -fel- 
használás előrejelző szerepének hitelessé­
gét azonban több jelenség, tény rontja. A 
keresletet nemcsak a fő felhasználók — 
általában a gépipar s különösképpen az 
autóipar — termelésfejlesztési szándékai 
befolyásolják, hanem adott esetben a de­
konjunktúra vagy egyéb okok miatt szük­
ségessé és tömegessé váló racionalizáló 
beruházások is.

A világ szerszámgép-termelése az el­
múlt három évben folyamatosan, 1979- 
ben pedig jelentős mértékben ~— össze­
hasonlítható áron is kb. 10 százalékkal — 
emelkedett, meghaladta a 22 milliárd 
dollárt. A szerszámgép-termelők rangso­
rát változatlanul az NSZK vezeti (4 mil­
liárd dollár értékű termeléssel), második 
az USA (3,9 milliárd), harmadik a Szov­
jetunió (2,9' milliárd), negyedik Japán 
(2,7 milliárd), ötödik Olaszország, amely 
kb. 1,4 milliárd dollár értékű szerszám­
gépet gyártott. A KGST-országok az el­
múlt évben a világ szerszámgép-termelé­
sének 23,3 százalékát állították elő. A het­
venes évek elejéhez képest az jelent lé­
nyeges változást, hogy Japán ebben az 
iparágban is felzárkózott az élcsoportba, 
s hogy a Távol-Kelet (Kína, Dél-Korea, 
Tajvan) szerszógépgyártása, különösen az 
egyszerűbb gépeké igen nagy mértékben 
fejlődött.

A szerszámgép-termelés fejlődésének 
moz.gató-ösztönző tényezőire utalnak a 
nemzetközi kereskedelem adatai, az ex­
port és az import országok közötti meg­
oszlásának változásai. 1978-ban a világ 
szerszámgép-exportjának értéke 8,0, az 
import értéke pedig 6,2 milliárd dollár 
volt. Az elmúlt évben az export 9,4, az 
import értéke pedig 7,2 milliárd dollárra 
emelkedett. Az 1979. évi termelésnöveke­
désnek kb. tele — a legfontosabb expor­
tőr-országokban ennél nagyobb része — 
a külpiaci értékesítés javára írható. A 
szerszámgépek vi lágkereskedel mében
1976—1979 között két igen lényeges pozí­
cióváltás következett be: az exportban 
évtizedek óta első helyen álló NSZK mö­
götti helyre kb. 1,1 milliárd dolláros ki­
viteli teljesítménnyel Japán került, míg 
a legtöbb szerszámgépet importáló ország 
— a Szovjetuniót megelőzve — az USA 
tett, amelynek szerszámgép-forgalmában 
az import aránya 20 százalékra emelke­
dett.

A szerszámgép-termelés és -export el­
múlt esztendők alatti 'ejlődésének ász- 
tönzője a tőkés országokban az olajár-

Magyar—svájci
Debrecenben a Biogal Gyógyszergyár 

szerződést írt alá a svájci ZYMA céggel 
Magyarországon 'étesítendő közös terme­
lő Vállalat dapítására. I ;zerződés szer­
vesen lleszkedik ibba a evékenységbe, 
melyet a 3iogal íemzetközi kapcsolatai­
nak létesítése, a világpiaci követelmé­
nyekhez való jobb alkalmazkodás, a ter­
mékszerkezet korszerűsítése céljából foly­
tat. Ennek keretében a -zocialista és tő­
kés országokból származó licencek alap­
ján előállított több új termék bővíti a 
Biogal ember- és állatgyógyászati gyárt­
mányválasztékát.

A nemzetközi együttműködés új szaka­
szát jelenti a Biogal és a magyar gyógy­
szeripar számára az új szerződés, mely 
átlépi a kooperáció szokásos határait,

Zsíros gyapjú, mosott alapon, CIF Anglia 
ausztrál, finom, 64’ s 
ausztrál, középfinom , 58» s 
új-zélandí, durva, 46,’ s 

Juta, bangladesi, whits D, CIF 
észak-európai kikötő 

Nyersbőr, Liverpool
ausztrál, ökörbőr, 16 — 21 kg 
USA, ökörbőr, 18—20 kg 
argentin, frigorifico ökörbőr, 18—23 kg 

Fenyőfürészáru, FOB svéd kikötő 
luc <$/ms) 
borovi, us <$/m3)

Cellulóz, fehérített szulfit, CIF 
lengyel kikötő

VEGYIPARI ALAPANYAGOK

Etilén, szerződéses ár, FOB 
Nyugat-Európa

Propilén, 100%-os szerződése« ár,
FOB Nyugat-Európa 

Fenol, szerződéses ár, FOB 
Nyugat-Európa 

Benzol, FOB Nyugat-Európa 
Toluol, FOB Nyugat-Európa 
X ilol-elegy, FOB Nyugat-Európa 
Nyersfoszfát, 68% BPL, listaár, FOB USA 
Kálisó, standard KC1, FOB Kanada 
Hármas szuperfoszfát, azonnali, FOB USA

MEZŐGAZDASÁGI TERMÉKEK

Szójadara, USA eredetű, 14%-os, CIF 
Rotterdam /

Halliszt, »4/65%-os, C and F Hamburg 
Napraforgóolaj, ;x-tank Rotterdam 
Lenolaj, jx-tank Rotterdam 
Repceolaj, aolland, FOB, ex-miW 
Szójaolaj, holland, FOB, ex-milj 
Rizs, olasz. No. 1., London 
Búza, USA eredetű, No. 1., 14%-os,

Dark Northern Spring, CIF Rotterdam  
Kukorica, JSA eredetű. No. 3., sárga,

CIF Rotterdam
árpa, ...anadai akarm ány, No. 2.,

CIF London 
Fehércukot, London 
Kávé, Tobusta. London 
Vágómarha, extra, üsző, élősúly, 

Koppenhága
filő sertés, L46—180 kg-os, élősúlv, Milánó 
Csirke, sütni való, l kg alatt, NSZK átlagár

*> Jegyzés 1979. április 23-tóL 

b) li havi átlag.

e) 8 hónap átlaga.

4) 4 hónap átlaga.

»I Augusztus—december átlaga.
f) 1980. április /1980. február.

1979. évi 
átlagár

1980.
április

1980.
jan.—ápr 
itla.ua

1980. ápr, 

1980. jan.
Várható
áralakulás

5 427 5 711 5 798 100 csökkenő4 420 4 604 4 783 98 csökkenő
4 153 3 984 4 251 92 csökkenő

429 4J0 425 95 itlssé csökkenő
2 444 1 295 1 643 «4 csökkenő
2 809 1 623 2 066 62 csökkenő
2 110 d) 1 485 1 608 81 csökkenő

180 218 213 104 változatlan
225 260 257 102 változatlan
421 536 502 109 változatlan

542 720 767 93 alig változó
401 460 505 90 alig változó
821 870 972 86 kissé csökkenő490 523 555 87 kissé csökkenő
414 421 156 84 ílig  változó131 145 181 86 kissé csökkenő
33 38 38 100 változatlan83 120 120 100 alig változó

134 185 195 92 alig változó

244 219 232 90 d ssé emelkedő
395 467 189 95 im elkedő
761 551 613 86 kissé em elkedő
642 66$ 684 101 alig változó
636 541 573 91 csökkenő
664 549 587 30 alig változó
615 604 624 94 alig változó
186 188 199 90 *íssé em elkedő
136 134 133 103 iissé  emelkedő
194 204 210 96 alig változó
121 e) 538 ^ 519 122 imelkedő

3 605 3 615 1 «17 105 Xissé emelkedő
1 612 1 615 1 614 101 emelkedő
1 470 1 450 1 707 73 em elkedő
1 790 1 850 1910 95 alig változó

emelkedés által kikényszerített autóipari 
típusváltás és nagyszabású racionalizálás 
volt. Az a követelmény, hogy az amerikai 
autóipar átlagában a fajlagos fogyasztást 
kb. a felére kell csökkenteni, az USA 
gépkocsiiparában a szerszámgéppark 
nagyarányú megújítását váltotta ki, az 
import az elmúlt három évben majd meg­
háromszorozódott s az ország, amely a 
múltban behozatalát meghaladó mér­
tékben és értékben exportált, nettó im­
portőr lett. Egyébként az autóipar terme­
lést és belső felhasználást növelő sze­
repe — Japán kivételével — kisebb-na- 
gyobb mértékben valamennyi fejlett 
ipari országban érvényesült.

A világ szerszámgép-kereskedelmében 
jelentős szerepe van a KGST-országok- 
nak, a kelet—nyugati kereskedelemnek. 
Az USA-t követően a világ második leg­
nagyobb szerszámgép-felhasználója a 
Szovjetunió, amely több KGST-ország- 
hoz hasonlóan — kivétel: NDK és Cseh­
szlovákia — nettó importőr. Ezek az or­
szágok az elmúlt esztendőkben — egye­
bek között autóipari és traktoripari fej­
lesztéseikhez — nagy mennyiségben, 
egy-egy fejlett tőkés országtól is több­
százmillió dollár értékben vásároltak 
szerszámgépeket. (A Commerzbank kimu­
tatása szerint 1973 óta az NSZK szer­
számgépiparának első számú külföldi 
vásárlója a Szovjetunió.)

A fejlett tőkésországok szerszámgép- 
gyárai 1980-ra általában kedvező — az 
USA-ban pedig kifejezetten magas — 
rendelésállománnyal rendelkeznek, a tá­
volabbi kilátásokat azonban borúsan 
ítélik meg. Egyrészt azért, mert a befe­
jezéshez közeledő autóipari szerszám­
gép-beruházások önmagukban, a gép­
ipar egészére Wi terjedő élénkülés nél­
kül, nem teszik lehetővé a termelés és 
az export tartós növelését. Másrészt: a 
KGST-országok n a g v  volumenű tőkés 
importtal együttjáró fejlesztései is ha­
sonló állapotban vannak, az 1981—85-ös 
tervidőszak fejlesztési és beruházási 
terveit még nem publikálták s az ex­
portőrök általában azzal számolnak, 
hogy a szükségletek és a lehetőségek a 
KGST-országok piacán csökkenni fognak.

M űszaki-technikai tendenciák
Az előretekintést, ti prognosztizálást a 

műszaki-technikai fejlődé» tendenciája, 
illetve érvényesülésének felmérése is 
nehezíti. A közelmúltat a számjegy- és 
számítógépes vezérlés növekvő méretű 
alkalmazása jellemezte. Ennek a tech­
nikának az aránya a termelésben — da­
rabszámra vetítve — az évi többszáz­
ezer szerszámgépet gyártó országok­
ban — az NS7.K-ban, az USA-ban, a 
Szovjetunióban — csak néhány százalék, 
Japánban magasabb, értékaránya azon­
ban már sz á m o ttev ő  > még inkább az 
exportban, mivel ezek nagyrészét az 
élénk kereslet miatt a külső piacokon 
értékesítik. Ezek a tendenciák a ter­
melésük nagyohh részét exportáló ki­
sebb szerszámgépg vártó országokban 
— Magyarországon U — érvényesül­
nek.

A nagymértékben elektronizált szer­
számgépek általában 4—5 normálgép 
teljesítményét pótolják, árban azon­
ban még nem versenyképesek. Az NC- 
és CNC-gépek ma még többszázezer 
dollárba kerülnek, várható azonban, 
hogy a mikroprocesszorok alkalmazása 
jelentősen csökkentheti az árszintet. 
(Egy angol cég már eladásra kínál mik­
roprocesszoros CNC oktató-esztergát 
kb. 40 00O d o l l á r é r t . )  Ennek — az árban 
való versenyképesség — figyelembe vé­
telével az NC és CNC-vezérlés széle­
sebb körű alkalmazása valószínűsíthető, 
egyes becslések szerint a nyolcvanas év­
tized közepén a számjegy- és számító­
gépvezérlésű gépek értékaránya a tel­
jes termelésben elérheti az 50 százalé­
kot. Ebben az esetben viszont azt sem 
lehet kizárni, ami a gyártókat érzéke­
nyen érinti, hogy a termelés darab­
kámban esetleg csökkenni fog.

G. L

termelő vállalat
ugyanis a svájci és magyar tőkével új 
termelőobjektum létrehozását izolgálja.

A svájci partner: a ZYMA \G  nagy 
hagyományokkal és emzetközi h írn é v ­
vel ’endelkező 'yógyszergyár, nely kü­
lönböző európai országokban 8 'eányvál- 
lalattal rendelkezik. Készítményei jól is­
mertek a magyar orvosok és gyógysze­
részek előtt. Közülük egyesek (Venoruton, 
Fenistil) nemrég jelentek meg a hazai el­
látásban a Biogal termékeiként, a ZIMA- 
val kötött kooperációs szerződés alapján. 
Az új szerződés olyan közös termelővál­
lalat felépítését tűzi ki célul, mely a vi­
lágpiacon jól értékesíthető új gyógysze­
rek hatóanyagát állítja elő a két vállalat 
számára. A közös vállalat devizamérlege 
kedvező lesz, mert a termelés nagyobb 
részét a svájci fél vásárolja meg.
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A bolgár gazdasági reform AZ NSZK-GAZDASAG

A z év elejétől fokozatosan vezetik be 
a népgazdasági tervezés és irányítás 

új rendszerét Bulgáriában. Ennek kereté­
ben a jelére csökkentették a központ ál­
tal megállapított kötelező mutatók szá­
mát. Végrehajtották a nagykereskedelmi 
árak reformját: a termelési költségeken 
alapuló árrendszer helyett a világpiaci 
árakat vették alapul. Megváltoztattak 
egyes kiskereskedelmi árakat, és bérkor­
rekciót hajtottak végre. Növelték a vál­
lalatok jogait a termelés és a gazdasági 
tevékenység területén, ugyanakkor nőtt 
felelősségük a munkaerőállomány, az 
anyagkészletek és a pénzügyi eszközök 
hatékony kihasználásáért, a gazdálkodás 
végső eredményeiért.

Az új rendszer keretében gyökeresen 
megváltoznak a gazdaságirányítási mód­
szereit is, amelyekre — mint ezt Bulgá­
riában hangsúlyozzák — a gazdasági 
szemlélet jellemző. A gazdasági módsze­
rele és ösztönzők olyan egységes rendsze­
réről van szó, melynek segítségével átfo­
góan lehet szabályozni az újratermelési 
folyamatokat.

Az új rendszerben a bolgár népgazda­
ság alapvető láncszeme a teljes önálló el­
számolás alapján működő gazdálkodó 
szervezet. A gazdálkodó szervezet mint 
közvetlen termelő áru- és pénzkapcsola­
tokat létesít más szervezetekkel az 
egyenértékű csere alapján, létrehozza és 
elosztja a jövedelmeket, megteremt és 
felhasznál alapokat, vagyont szerez és 
rendelkezik vele. A gazdálkodó szervezet 
az állam pénzügyi és hitelrendszeréhez 
kapcsolódik. Jövedelmének normatív 
módon megállapított részét be kell fizet­
nie az állami költségvetésbe (az állami 
költségvetés az államapparátus fenntar­
tását és a társadalmi alapok létrehozását 
szolgálja), bankhitelt vesz igénybe, me­
lyet saját jövedelméből és más források­
ból szerzett eszközökből törleszt. Közvet­
len gazdasági felelősséggel tartozik saját 
termelőgazdasági tevékenysége eredmé­
nyeiért.

A felelősséggel függ össze a gazdasági 
tevékenységhez szükséges jogkör. A gaz­
dálkodó szervezet önállóan dönt saját 
működéséről általános érvényű normák 
és elvek, valamint a gazdasági tervből 

. adódó feladatok keretében. A gazdálko­
dó szervezet számára megadott központi 
tervmutatók száma korlátozott. E muta­
tók szabják meg azt, milyen alapvető ter­
mékfajtákat kell termelni és eladni, mek­
kora legyen a tiszta termelés és az ex­
portbevétel. Megszabják a kötelező lét­
számot és az alapvető nyersanyagok és 
segédanyagok, hiánycikket képező gépek 
és berendezések, valamint importeszkö­
zök felhasználását. Ezen túlmenően 
egyetlen igazgatási szervnek sincs joga 
beavatkozni a gazdálkodó szervezet te­
vékenységébe, azaz megváltoztatni e 
szervezet működési elveit vagy megvon­
ni tőle a termelő tevékenység közvetlen 
irányításának jogát, A felettes szervek 
nem kényszeríthetnek rá a gazdálkodó 
szervezetekre olyan döntéseket, melyek e 
szervezetet megkárosíthatnák. Ilyen eset­
ben kötelesek fedezni a vállalat veszte­
ségét.

TV épgazdasági szinten lényegében a 
1 ’ gazdálkodó szervezetek által előállí­

tott jövedelem felosztásának egyetlen sé­
mája van érvényben. (Bár egyes ágaza­
tokban elképzelhetők kisebb eltérések.) 
Az általános séma értelmében a gazdál­
kodó szervezet első számú kötelessége, 
hogy jövedelmének normatív módon 
megállapított részét befizesse az állami 
költségvetésbe, és lerója a területi egysé­
gek fejlesztési alapjához való hozzájáru­
lását, fizesse a forgóeszközök kiegészíté­
se céljából felvett hitel után a kamatot, a 
biztosítási díjat, a beruházási hitelek rész­
leteit és kamatát. Ezt követően' be kell fi­
zetnie a jövedelmének egy százalékát an­
nak a minisztériumnak vagy főhatóság­
nak a folyószámlájára, amelynek közvet­
len felügyelete alá tartozik, és négy szá­
zalékát a jövedelmének a fejlesztési és 
műszaki fejlesztési alap javára. Csak ezt 
követően kerülhet sor a béralap képzé­
sére.

A gazdálkodó szervezet önellátásának 
elve értelmében teljes mértékben meg­
szűnik az állami költségvetési támogatás. 
Minthogy azonban nem minden gazdál­
kodó szervezet képes egyik napról a má­
sikra önellátó lenni, a kivétel elve alap­
ján és korlátozott időre lehetővé teszik 
az állami támogatást új, jóval szigorúbb 
feltételek között Állami támogatásban

* Az Ikonom icseszkaja Miszi (Bulgária) cikke 
alapján«
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(térítésmentes pénzügyi segély) csak az 
olyan veszteségesen előállított vagy ala­
csony jövedelmezőségű termékek része­
sülhetnek, melyek gyártását a gazdálko­
dó szervezet tervfeladatként kapta. A 
Minisztertanács dotálhatja egyes más ter­
mékek gyártását is, melyek különösen 
fontos szükségleteket elégítenek ki. Térí­
tésmentes pénzügyi támogatásban (pré­
mium vagy árkiegészítés) csak ténylege­
sen értékesített termékek részesülhetnek.

A gazdálkodó szervezetnek az állami 
költségvetéssel való elszámolása az új 
rendszerben a korábbitól eltérő. A költ­
ségvetési befizetés a szervezet jövedelem- 
adóztatásának egyik formája — egységes 
kulcs szerint; az adó nagyságát az adózás 
alá eső jövedelem és a szervezet minimá­
lis kiadásai közötti aránytól függően ál­
lapítják meg. A minimális kiadások két 
tételből állnak: az amortizáció 10 százalé­
ka és a béralap 20 százaléka. Ebben a 
rendszerben lehetséges, hogy két azonos 
szervezet — a jövedelmezőségtől vagy 
más minőségi mutatótól függetlenül — 
különböző összegeket fizessen be az ál­
lami költségvetésbe, minthogy minimális 
kiadásaik összege különbözik.

A jövedelemképzés elvének megfelelő­
en azok a gazdálkodó szervezetek, me­
lyeknél az adózott jövedelemnek a mini­
mális kiadásokhoz viszonyított aránya az 
egységnél kevesebb, nem fizetik be a 
normatív részt a költségvetésbe. Ez azon­
ban nem jelenti azt, hogy adómentesek. 
Ebben az esetben egy másik szabály lép 
életbe, melynek értelmében az állami 
költségvetés javára történő befizetés 
nem lehet kevesebb az amortizációs le­
írások 10 százalékánál. Tehát valamennyi 
szervezet tartozik költségvetésbe befizet­
ni bizonyos összeget még akkor is, ha jö­
vedelme alacsony. Ez ösztönöz a jövede­
lem növelésére, minthogy a minimális 
kötelező leírás a saját alapokra, ezen be- 

‘ lül a béralapra fordítható összegeket 
csökkenti.

A z adózott jövedelem kiszámítása úgy 
történik, hogy az előállított jövede­

lemből levonják a béralapot, a területi 
egységek fejlesztési alapja javára törté­
nő befizetéseket, a biztosítási díjakat, a 
forgóeszközökre felvett hitelek után fize­
tett kamatot, az állami költségvetésből 
vagy az illetékes tárcától kapott pénz­
ügyi támogatást. Alkalmaznak egy külön 
adófajtát is: az átlagbér egy alkalmazott­
ra jutó növekedését szabályozó normatív 
előírást. Ez az adó nem a költségvetés fi­
nanszírozását szolgáló újabb forrás. Az 
ily módon nyert eszközöket elosztják a 
Pénzügyminisztérium és az illetékes gaz­
dasági tárca között, ahol létrehozták a 
bérszabályozási alapot.

Az önálló elszámolásra épül a gazdál­
kodó szervezet és annak termelő és egyéb 

- részlegei gazdaságilag felelősek a terme­
lő kiadásokkal kapcsolatos normatívák 
megtartásáért. Ezeket a normatívákat az 
előállított és értékesített termelés nagy­
ságával arányosan állapítják meg az egy 
termékegységre jutó önköltség normatí­
vája alapján. A béralap megfelelő nagy­
ságát ugyancsak a normatív bérköltségek 
alapján állapítják meg, melyekhez hoz­
záadják az anyagköltségeknél elért meg­
takarítást, valamint a minőség növelésé­
ből adódó pluszbevételeket, illetve le­
vonják a normatív anyagköltségek túllé­
pésének és az egyéb veszteségeknek az 
összegét.

A z egyes részlegek jövedelmének alap- 
ja az összbevétel és a tényleges 

anyagköltségek közötti különbözet. Ezt a 
jövedelmet először két részre osztják: a 
gazdálkodó szervezet jövedelmére és a 
részleg jövedelmére a már említett norma­
tíváknak megfelelően. A részlegre jutó 
jövedelemből levonják a forgóeszközökre 
kapott hitel után fizetett kamatot, a be­
ruházási hitel törlesztéséit és kamatát, a 
fejlesztési és műszaki fejlesztési alap 
javára történő befizetést. A fennmaradó 
rész fordítható a munka díjazására, azaz 
szociális-jóléti és kulturális, valamint 
béralap képzésére. A részleg csak a nor- 
(matíva által megállapított eszközöket 
kapja, a többlet a gazdálkodó szervezet 
rendelkezésére áll, amely teljes önálló el­
számolás alapján működik, míg a részle­
gek csak a költségnormatívák (állóeszköz­
felhasználás, munkaköltségek, nyers­
anyag, anyagfelhasználás stb.) megtartá­
sáért felelősek. (Ezért egész sor objektíve 
indokolt normatívát kell kidolgozni.) A 
belső elszámolás módot ad arra, hogy a 
gazdálkodás eredményeiért való felelős­
séget megosszák a gazdálkodó szervezet 
és annak részlegei között, ami a béralap 
megfelelő belső felosztásában is tükröző­
dik.

— mj —

Választás és változás kiszöbén

i

Az október 5-i nyugatnémet választá­
sok' előtt már a második félévről szóló 
gazdasági jelentések alapján észrevehető 
volt, hogy a tőkés világban eluralkodó 
recessziós áramlatok és gazdasági válság- 
jelenségek a Német Szövetségi Köztársa­
ságot sem kímélik. Természetszerűen to­
vábbra is érvényes az a tétel, hogy Nyu- 
gat-Németország a tőkés világ gazdasági 
szempontból legerősebb és legstabilabb, a 
nemzetközi kereskedelemben leginkább 
versenyképes országai közé tartozik. Nem 
kis mértékben éppen ez teszi figyelem­
re máltqvá a gazdaságnövekedés lanyhu­
lásáról és az ezt kísérő nehézségekről 
(kereskedelmi és fizetési mérleg, inflá­
ció, munkanélküliség, árfolyam-problé­
mák) szóló jelentéseket. Aligha véletlen, 
hogy a választások előtti NSZK-gazdaság 
állapotáról készített és több folytatásban 
közölt Spiegel-sorozat ezt a főcímet kap­
ta: „Vége a kövér esztendőknek”.

Visszaesés és stubili.'ás
Ami a nyugatnémet gazdaságnöveke­

dést illeti, már közvetlenül az első félév 
végén, augusztus 1-én jelezte a gazdasági 
minisztérium, valamint a müncheni IFO 
gazdaságkutató intézet, hogy az ország­
ban gazdasági visszaesés várható. Emlé­
kezetes, hogy az 1950-es években megkez- 
dődöt rendkívül magas (3—12 százalékos) 
gazdaságnövekedést a hatvanas évek első 
felében öt százalékos növekedés váltotta 
fel, majd 1968-ban az NSZK megalapítá­
sa óta elsőízben fordult elő, hogy a brutto 
társadalmi osztermék reálértékben szá­
mított „növekedése” nulla volt. Ezt 1963 
és 1973 között újabb élénkülés (4—5 szá­
zalékos növekedési rátákkal) kísérte. Ezt 
követően 1975-ben fordult elő elsőízben, 
hogy a megelőző esztendőhöz viszonyítva 
a bruttó társadalmi össztermék reálérté­
ke esett. (1,8 százalékkal.) Ezt elsősorban 
az export által ösztönzött újabb élénkü­
lés követte 3—4,4 százalék közötti gaz­
daságnövekedés sei.

1980 első negyedében a bruttó társadal­
mi össztermék reálértéke már csak 1,5 
százalékkal emelkedett, majd szeptem­
berben a nyugatnémet központi bank kö­
zölte, hogy a második negyedben egy szá­
zalékos csökkenés következett be. A szak­
értők egyértelműen megegyeznek abban 
hogy a gazdasági növekedés lelassult. Vi­
ta van azonban arról, hogy 1980 folya­
mán a megelőző évhez viszonyítva stag­
nálás, tényleges termeléscsökkenés, vagy 
„csak” jóval alacsonyabb gazdaságnöve­
kedés várható. Hasonlóképpen ellent­
mondanak a különböző konjunktúra-ku­
tató intézetek jelentései a visszaesés vár­
ható időtartamával kapcsolatban. A kor­
mány gazdasági szakértőit, akik viszony­
lag a leginkább derűlátóan mérik fel a 
helyzetet, a Neue Zürcher Zeitung pénz­
ügyi szemléje úgy idézi, hogy „bíznak a 
recesszió elkerülésében, noha elismerik,

hogy a gazdaságnövekedés lelassulása A külkereskedelmi mérleg feleslegének 
1981 második feléig eltarthat”. _ összezsugorodása mindenekelőtt az olaj-

Az NSZK gazdasági életének alapvető import következménye. Az OPEC az el- 
jellemvonása tehát a stagnálás vagy a re- múlt év első felében kimutatott 2,5 mil- 
cesszió irányába mutató nyomás erősödé- liárd márkás külkereskedelmi deficitje 
se. Az elsődleges kérdés természetszerű- 1980. első felében csaknem nyölcmilliárd 
en az, hogy mindez milyen rövid lejáratú márkára nőtt. Deficitessé vált a nyugat­
következményekkel járhat. német külkereskedelem olyan, korábban

Alaptételként leszögezhető, hogy a nyu- hagyományosan aktívummal záruló relá- 
gatnémet gazdaságpolitika legfőbb célja dóban, mint Norvégia Angliával pedig 
továbbra is az infláció kordában tartása, ugyancsak az olajszállítások miatt, a kül- 
A központi bank szeptemberi jelentése kereskedelmi mérleg feleslege 1980. első 
szerint ez a nagy erővel érvényesülő fel- felében egymilliárd márkára csökkent, 
hajtó tényezők (olaj- és nyersanyag-árak (1979 első felében még ennek háromszo- 
emelkedése) ellenére ssm haladja meg rosa volt.)
1980 folyamán az 5—5,5 százalékot. Ko- Mindehhez járult az egyéb nyersanya- 
raősszel a Bundesbank ismételten úgy gok magas árszintje. Ezt tükrözi, hogy a 
döntött, hogy magasan tartja a leszámí- harmadik világ olajat nem termelő or- 
tolási és lombard-kölcsönök kamatlábát szágaiból 1980 első felében értékét te- 
(7,5, illetve 9,5 százalék). Ez a második kintve 23 százalékkal nőtt a nyugatnémet 
világháború befejezése óta legmagasabb import.
kamatláb egyértelműen azt célozza, hogy A külkereskedelmi mérleg aktívumá- 
a „drága pénz” politikájával alacsony nak csökkenése következtében nagyobb 
szinten tartsák az inflációs rátát még ak- súllyal érvényesült a szolgáltatások, 
kor is, ha ez együtt jár a gazdaságnöve- tőkeforgalom, idegenforgalom és más té- 
kedés lassulásával, sőt az esetleges re- nyezők hagyományos deficitje. (A turiz- 
cesszióval. Ezt a tudatos politikát a gaz- mus deficitje például egymagában több 
dáságnövekedés adatainak értékelése so- mint tízmilliárd márka volt, csaknem 
rán figyelembe kell venni. kétszer akkora, mint a külkereskedelmi

Meghatározó tényezője marad a nyu- merleg feleslege 1980 első felében.) En- 
gatnémet gazdaságpolitikának, hogy nek következtében 1980 első felében az

német export versenyképességének to- 
további növelését ajánlja. Ezt azonban — 
a már vázolt okok miatt — úgy óhajtja 
megoldani, hogy az árstabilitás elve érin­
tetlen maradjon és a szakszervezetek 
tartózkodjanak a komoly bérkövetelések­
től.

A  m árka  védelm e
A Bundesbank ennek megfelelően úgy 

döntött, hogy visszautasít, illetve kivéde­
ni igyekszik minden olyan nyomást, 
amelynek célja a márka leértékelése len­
ne az exporttevékenység fokozása céljá­
ból. A bank jelentése ezzel kapcsolatban 
felhívja a figyelmet arra, hogy (az ipari 
termékek nagykereskedelmi árának bá­
zisán számolva) az NSZK-ban mutatkozó 
nagyobb árstabilitás következtében a kül­
földi partnerekkel szemben a márka de 
facto három százalékkal egyébként is „le­
értékelődött” 1980. folyamán, ami javítot­
ta a nyugatnémet export versenyképessé­
gét. A partner-országokban mutatkozó jó­
val erősebb infláció ugyanakkor (az im­
portnövekedés és a külkereskedelmi mér­
leg feleslegének zsugorodása következté­
ben) fokozta az infláció importálásának 
veszélyét.

Végkövetkeztetésként megállapítható, 
hogy hosszabb lejáratra a rendkívül erős 
lábakon álló NSZK gazdaságnak is ko­
moly mérleg-problémákkal kell szembe­
néznie és a márka is különböző irányú 
nyomás alá kerülhet. Ezekkel a távolabbi 
problémákkal kapcsolatban a jelenlegi 
szociál-liberális koalíció gazdaságpoliti­
kája nem alakult ki. Nem rendelkezik 
azonban alternatív politikával a keresz-

körül van, ami a munkaképes korú la- tel kapcsolatban mindenekelőtt a nyugat- meg hatásosan, 
kosságnak 3,9 százaléka.

T ávolabbi m érleggondok

A hosszabb távra érvényes problémák , . , ,
megoldása már nehezebbnek ígérkezik. Ä  S
Itt rmndenekeiott az NSZK kereskedelmi Latin-Amerikában. Korábban ugyanis az 
es fizetési merlegeben t^k^vetkezett ya - Egye_sait Államok pozíciói szinte megin-

kihatasa- gathatatlaimaJí tő itek  Latin-Ameriká-
A változás lényegét abban lehet össze- \ a°yis m&s toites orszagox reszere 

foglalni, hogy az NSZK külkereskedelmi a teiseí? csaknem tiltott „vadászterület’ 
és fizetési mérlege az utóbbi évtizedben v°n- latin-amerikai államok többsége 
még akkor is nagyszabású felesleggel zá- ^®dvez6en fogadta a Közös Piac köze te­
rült, amikor ,a gazdaságnövekedés lelas- rrí®rt az, amerikai befolyás és füg-
sult — most viszont a külkereskedelmi 6°seg csökkenései remélték, 
mérleg aktívuma csökken és a fizetési , ,A '|íllence-ö la tin-amerikai aktivizalo- 
mérleg deficites. Ami a külkereskedelmet ?a«a, es látványos eiedmenye-
illeti, 1979 első félévében még csaknem ke^ hozott. Bar a térség első számú ke- 
16 milliárd márka volt az aktívum. 1980 resi\edetmi partnere es tőkebefektetője 
első félévében az export már csak 5,5 l°vabbia is az Egyesült A1 lamos, előnye 
milliárd márkával haladta meg az im- ?:s részesedése egyre csökken a Körös 
portot. Mindez annak ellenére történt, f f 003'-1 m b^- Az USA gazdasag! be-

S Ä J J S  s K  s ä »  assráis;
kivitel nominális értéke 15, reálértéke 8 f á z o t t  külföld, toké 50 sza-
százalékkal emelkedett a meaelőzö év h a -za ,̂e’*ía  az USA-bol szál mázott, ma ez az

arany 23 százalék körül van, ugyanakkor 
a Közös Piac tőkerészesedése már meg­
közelíti a 33 százalékot. Több országban 
nyugat-európaiak ellenőriznek számos 
gyorsan fejlődő, vagy újabban fejlődés­
nek indult iparágat. Brazíliában például 
a Volkswagen a gépkocsipiac több mint 
50 százalékát tartja a kezében, hasonló 

A Rolls-Royce valamint a Vickers cég bejelentése —, hogy a két világhírű cég szerepet tölt be a Renault Argentínában, 
ezután „közös zászló” alatt dolgozik majd — nem érte váratlanul a szakmai berkeket. Számottevő a közös piaci részvétel a 
Az „évszázad házasságára” — ahogy az első nyugati kommentárok elnevezték az földrész nukleáris-energia programjában, 
együttműködést — számítani lehetett. Az évtizedeken keresztül szigetország büszke- vegyiparában. A gépgyártás egyes ágaza- 
ségínek számító két vállalat helyzete egyre nehezebbé vált, s a válságból való kiveze- taiban, s újabban a bányászatban. Első­
tő utat csak a kapcsolatok szorosabbra fűzése ígérte. sorban a nyugatnémet tőke özönlik La-

A Rolls-Royce üzletmenete a hetvenes években folyamatosan romlott, ami nem tin-Amerikába, de jelentősek az angol, a 
kis mértékben a belső gazdálkodás gyengeségeivel, problémáival függött össze. A kor- francia és az olasz beruházások is.

- mány hagyománytiszteletből, nemzeti érdekekre hivatkozva az utóbbi években köl- Tavaly az EGK ide irányuló exportja 
csönökkel, pénzügyi támogatásokkal, kedvező megrendelésekkel sietett a Rolls-Royce24, a térségből származó importja pedig 
segítségére. Az így született átmeneti sikerek valószínűleg nagymértékben közreját-16 milliárd dollár volt. (összehasonlítá- 
szottak abban, hogy a vállalat nem tartott lépést a kereslet változásával, nem újítót-sül: az USA kivitele 1979-ben Dél-Ame-

A Közös Piac és Latin-Amerika

százalékkal emelkedett a megelőző év ha­
sonló időszakához viszonyítva.

Kényszerházasság angol módra

év közepére a vállalat adósságállománya meghaladta a 45 millió fontot. reskedelmi aktívuma a térségben jócskán
Kedvezőtlenül alakult —, de más okok miatt — a Vickers helyzete is az utóbbicsökken az elkövetkező években, minde- 

időben. A cég hosszú távú programjaiban előnyben részesítette az űrkutatáshoz, a ha-nek előtt a nyersanyagok és energiahor- 
jóépítéshez kapcsolódó fejlesztéseket. Így a cég jelentős káftérítéseket kapott, amikordozók árának folyamatos emelkedése mi­
ezeket a részlegeket államosították az angol kormánytól, de ezek nem bizonyultak ele-att. A Közös Piac es az USA főleg nyers- 
gendőnek a veszteségek finanszírozására, valamint arra, hogy jelentősebb önálló kuta-lanyagokat és energiahordozókat importál 
tásba-fejlesztésbe fogjanak. LaUn-Amerifcábó1, az oda irányuló kiyi-

A mostani kényszerházasságot az első hírek szerint egyik fél sem tekinti „mén- teliiy ̂ pedig főleg gépekből es berende- 
tőkötélnek”. Olyan gazdaságilag megalapozott, korszerű termékeket kibocsátó céget lesekből all. A gomba módra szaporodó 
akarnak a Rolls-Royce—Vickers-böl létrehozni, amely versenyképes lesz a hazai ésleanyYallalat<?*í  mind több exportképes 
a külföldi piacokon. Erre a szakemberek megítélése szerint kedvezőek az esélyekLtermeket állítanak elő, így a jovoben 
mindenekelőtt azért, mert szakítanak a hagyományokkal és szigorúan gazdasági meg-Yar“a <̂ja’1 ©meredik a készáruk reszese- 
fontolások alapján határozzák mag a következő időszak fejlesztési politikáját, gyárt4dése a  latin-amerikai kivitelben, 
mányösszetételét. A két vállalat a felhalmozódott tapasztalatok, kutatási eredmények A kilencek két- es többoldalú szerző- 
összegezésével új típusú diesel-motorcsaládot alakít ki, amelynek fogyasztása, telje- dések, valamint különféle kedvezmények 
sítménye kedvezőbb a jelenleg gyártott diesel-motoroknál. Az új termékek sorozati nyújtása leven igyekeznek szorosabbra 
gyártását a jövő év elején megindítják, s nem kizárt, hogy rövidesen a világ egyik fűzni a kapcsolatot a nyersanyagraktar-
legnagyobb motorgyártó és -szállító cége lesz az új vállalat. r m e r f k á r a T ^ h o f ^ ^ ú l^  ö ^ z te ^ d ő "De más jel is arra mutat, hogy nem egyszerűen túlélésre, „táblacserére” gondol- Amerikával ahol az elmúlt ot esztendő 
nak. Az új vezetés radikális átszervezést jelentett be, mindenekelőtt az adminisztratívbea,kedvezően alakult a gazdasági nove- 
Iétszámot mérséklik. Csökkenik a csak lászateredményeket hozó tervezői lá tszd  m o t.k.?de». s a legtöbb országban valamelyest 
Az összevonások és ésszerűsítések eredményeként feleslegessé váló Vickers londoni fik?.1.11:. me£tekezm a vagtato inflációt, 
irodaépületét eladják. Az első jelentkező a  francia ITC—Alcatel már 13 millió fontotKLJ!o£°®en az AJ?desl Paktum °>'s7-agai- 
ajániolt fel, ami jól jön az újabb fejlesztések finanszírozására. (f. a.)

vagyis nyersanyaggazdagsága keltette fel 
Brüsszel érdeklődését.

A nyugat-eyrópai gazdasági integráció 
„csápjai” azonban nem csak az Andok- 
országokra terjednek ki. Mexikóval és 
Brazíliával tavaly megújította Brüsszel a 
korábban kötött kereskedelmi megálla­
podását, s hamarosan Uruguay-jal is új 
szerződést köt. A Közös Piachoz nem tár­
sult latin-amerikai országok részesednek 
a fejlődőket „megillető” általános prefe­
rencia rendszerből, amelynek keretében 
iparcikkeiket vámmentesen, mezőgazda- 
sági termékeiket pedig alacsony vámté­
tellel juttathatják el az integráció vám­
falai mögé.

Brüsszel segélyprogramot dolgozott ki 
a nem társult fejlődők részére, s ez a 
pénzügyi alap évről évre növekszik. Ta­
valy a latin amerikai országok 20 száza­
lékkal részesedtek a közös piaci segély­
ből, mintegy 30 millió dollár értékben. A 
kilencek a kereskedelem és a  tőkekap­
csolatok bővítése mellett az „integrációs 
kapcsolatokat” is fejlesztik: átadják saját 
tapasztalataikat az integrációs politikát 
illetően a különböző latin-amerikai gaz­
dasági társulásoknak, hogy ezzel is hoz­
zájáruljanak — persze a jólfelfogott, sa­
ját érdekeik diktálta — latin-amerikai 
egységes közös £>iac megteremtéséhez.

A gazdasági kapcsolatok építését nyu­
gati gazdasági szakértők úgy értékelik, 
hogy Latin-Amerikában a Közös Piac fo­
kozatosan átveszi az USA korábbi gaz­
dasági szerepét, csak persze finomabb és 
előnyöket is osztogató módszerekkel. De 
már ezen a területen is megjelent a fé­
lelmetes versenytárs Japán a maga áru­
jával és tőkéjével. A japánok talán még 
gyorsabban haladnak a tőkebefektetés 
bővítésével, mint a kilencek, s részesedé­
sük Dél-Amerika gazdasági életében igen 
dinamikusan növekszik, bár még néhány 
évig nem fenyegeti különösebben a kiala­
kulóban levő nyugat-európai pozíciókat.

A növekvő közös piaci jelenlét több 
problémát vet fel azonban a térség orszá­
gai számára. Többé kevésbé 'továbbra is 
konzerválódik a gazdaságszerkezet^ a 
nyersanyagkitermelésnek és — kivitel-, 
nek még hosszú ideig döntő jelentősége 
lesz. Nem várható lényeges változás az 
interregionáiis kereskedelem alakulásá­
ban sem, hiszen a latin-amerikai orszá­
gok egymás helyett főleg az USA-val és a 
Közös Piaccal kereskednek a jövőben is. 
(A térség államai egymás közötti keres­
kedelmének aránya az összkülkereske- 
delmen belül nem éri el a 10 százalékot!) 
Az egyesült államokbeli multinacionális 
vállalatok mellett megjelennek a nyugat­
európaiak is, s ellenőrzésüket mind job­
ban kiterjesztik a latin-amerikai orszá­
gok gazdaságára. Többek között ezeknek 
a  negatív hatásoknak az ellensúlyozásá­
ra bővítik a latin-amerikai fejlődő álla­
mok többsége gazdasági kapcsolatait, más 
régiók országaival,

G. Gy.—Sz. P.

Több munkakör, több bérs
A Szovjetunióban összhangban az SZKP KB-nak és kormánynak a tervezési 

rendszer és a gazdasági mechanizmus továbbfejlesztésére egy éve hozott határozattal 
— 1981-től a minisztériumok, egyesülések és vállalatok nem a béralap nagyságát ter­
vezik, hanem a termekegysegre jutó bérköltség normatívájút. E normatíva és a ne­
gyedéves termelési terv alapján határozzák meg az egyesülés vagy vállalat béralap­
jának nagyságát. Minél nagyobb tehát a termelés, annál nagyobb a béralap ami a 
munkaerő hatékony foglalkoztatására ösztönöz. Az egyesülés, a vállalat a kapott nor­
matív béralap és a dolgozók besorolás szerinti javadalmazását tükröző tényleges bér­
alap közötti különbséget a termetesben dolgozók bérének növelésére s a fennmaradó 
eszxözóket pedig az anyagi ösztönzési alap képzésére használhatja fel. ’

W?a!apbó1 megtakarított eszközök felhasználhatók arra, hogy a dől­
é s ű i 1 •1 ™“nkako,r egyidejű betöltésére ösztönözzék. Több munkakör eevideiű 
betöltésénél a bérpótlék elerheti az alapbér 50 százalékát. A béralapból megtakarí- 
tott eszkozok az eddiginél nagyobb mértékben használhatók a különösen nehéz és le 
S S ö S t e r e  " at VeSZ°k’ tOVabbá a mémökok’ a műszakiak és az alkalmazottak

a s  ? » " • " *

kapcsolata a szállítási szerződések teljesítésével, a jobb minőségi termékek eTőáUítá'
a nem 32 elöirányzott “ “ 2 .

a b é i ™ M f ^ L gyf f ‘ynauk Íé t1 feltétele van: a k e resk ed e lm i terv teljesítése és bu  te. v Detartása, illetve a bértöbblet fedezése többlettermeléssel.
csöMAs n ^ k0’'IatbT  SüksZOr elöfordul> h°gy míg a termelési tervet menet közben 

- ken ik>,a munkaügyi tervet nem módosítják ennek megfelelően A termelékeny
iterv;re gy?kra* ">«**“ >»>, tte rv ező n ő it. V  i at0ut termelekenysegi terveinek összege. Ugyanakkora 

i1 AbT a a??1 í f sze8'e meghaladja a minisztérium munkaügyi tervében 
s .e.eplo oy.zegel. A tovabofejlesztett tervezési rendszerben ezért a munkaüavi tervek 
az egységnyi termelésre jutó bérköltség mellett ta r ta ln S L ? a  t e S t e S f e í t e ?  
vet és a munkások es alkalmazottak létszámának limitjét is.
me„rn!taiállOS ProbuIdma ' a vállalatok, egyesülések tervének stabilitása. A gazdasági 
rnechanizmu.i továbbfejlesztéséről intézkedő határozat hangsúlyozza, hogy rne»enged- 
hetetien a termelési terv menet közbeni csökkentése. Ez is indokolttá teszi hogy a 
béralap tervezesehez felhasznált normatívák hosszú távúak legyenek és csak’kivétele^ 
sen askor módosat hassák őket, ha a munkafeltételek az ötéves tervben előirányzot­
takhoz kepest nagy mertek ben megváltoznak. y 1

— m j —

* A I inanszi SZSZSZK (Szovjetunió) 1380 '7. számában m egjelen t cikk alapján.

A dcl-koreai építőipar a Közel-Keleten
, D,e.I:K<?rea Sazdasa«i éltében, a munkaerő-felesleg felszívásában, a fizetési mérleg 

cY?,kkentf seben. a külföldön végzett építőipari tevékenység igen nagy sze­
repet játszik. Elsősorban Közel-Keleten és ezen belül is a térség leggazdagabb országá- 
Dan, bzaud-Arabiaban ért el jelentős eredményeket. (Becslések szerint a dél-koreai 
építőipar megrendeléseinek jelenleg mintegy S0 százaléka innen származik.)
. . .  „ iíleti ország, szaúd-arábiai sikersorozata — közvetlenül az olajárrobbanás
után 1974-ben kezdődött a ras-tanuri erőmű felépítésére kiírt versenytárgyalás el- 
nyeresevel, es azóta szinte minden jelentősebb építkezésen ott voltak a dél-koreai 
munkások igy a njadi új nemzetközi repülőtéren, a Kőolajipari Egyetemen, a Khaled 
királyról elnevezett katonai városban, és több kikötő építésében. Részt vettek a rijadi 
laKasepiie.si program megvalósításában és villamosítási munkálatok ban.

Dél-Korea építőiparának ered mén yes.ségét érzékelteti: 1979—80-bari az összes kö­
zel-keleti megrendelések 9 százalékát dél-koreai vállalatok nyerték el, 3,7 milliárd 
dollar-eilékben. A sikernek több összetevője van; elsősorban a dél-koreai vállalatok 

alacsony bérköltségén alapuló — viszonylagos olcsóság és hatékonysága, a munká­
sok szorgalma, termelékenysége. A munkások családjuk nélkül érkeznek, napi tíz órát 
dolgoznak, szükség esetén éjjel is. Az, hogy egy létesítmény határidőn túl készüljön 
el, szinte elképzelhetetlen a dél-koreai építőknél. További tényezője a szerződések el- 
nyeresenek az, hogy az építkezésen dolgozók zárt közösséget alkotnak, saját otthoni 
eteleiket eszik, saját filmjeiket nézik, és a röplabda, valamint az asztalitenisz a fő 
szórakozásuk. Fizetésüket — minimális zsebpénz kivételével — teljes egészében ha­
zautalják.

A töretlen „építőipari boom” azonban az idén megtört. A gazdag arab országok 
a gyors infrastrukturális fejlesztés után most már egyre inkább technológiaigényes 
fejlesztési célokat (hírközlés kiépítése, kőolajfeldolgozóipar, acélipar létesítése stb.) 
tűznek maguk elé. Ezen a téren a távol-keleti ország nem versenyképes az USA-val, 
Japánnal és Nyugat-Európával szemben. Dél-Korea gondjait növeli, hogy egyre na­
gyobb számban érkeznek a Közel-Keletre vendégmunkások Indiából és Pakisztánból. 
Míg jelenleg (az 1978-as és 79-es évi 20—30 százalékos béremelés után) egy koreai 
munkás átlagfizetése havi 300—1000 dollár között mozog, addig egy indiai vagy pa­
kisztánié 150—200 dollár, bár termelékenységük is alacsonyabb. A relatíve magasabb 
bérköltségek mellett rontja a dél-koreai vállalatok versenyképességét az otthoni ma­
gas infláció is. (Ezt 1900-ban 40 százalékra becsülik.)

A dél-koreai vállalatok többféle módon javítanak versenyhelyezetükön. Közös 
vállalkozások létrehozását ajánlották fel japán és európai cégeknek beruházási prog­
ramok közös megvalósítására. Ennek keretében a dél-koreaiak végeznék az építési 
munkákat, míg partnerük a technológiai berendezéseket szállítaná és szerelné. Az 
építési költségek csökkentésére azt tervezik, hogy az egyszerű munkákat olcsó bérű 
indiai és pakisztáni munkásokra bízzák. A szaúdi rendelésektől való túlzott függés 
csökkentése érdekében megpróbálnak behatolni a többi gazdag arab ország piacára. 
A távol-keleti ország vállalkozói szerint különösen Irak, de az Egyesült Arab Emírsé­
gek és Kuvait is biztatónak ígérkezik.

A dél-koreai építőipart segíti az is, hogy az ország egész gazdaságára jellemző 
állami beavatkozás ebben a szektorban is érvényesül. A kormány megtiltotta, hogy 
kettőnél több vállalat pályázzon meg egy szerződést. Hitelhez a  belföldön tevékenyke­
dő cégeknél jóval — esetenként 10—12 százalékkal — alacsonyabb kamatláb mellett 
jutnak. **

Mindezek alapján a- dél-koreai építőipar várhatóan továbbra is jelentős szerettet 
játszik majd a Közel-Keleten. És ami ennek a ténynek a másik oldala; a dél-koreai 
fizetési mérleg bevételi oldalán továbbra is ott szerepel majd a külföldi építőipari te­
vékenységből származó nem csekély (sajtójelentések szerint 1977-ben 657 millió dol­
lár, 1979-ben már 1,4 milliárd dollár) jövedelem. Erre annál is inkább szüksége van 
a gazdaságnak, mert 1980-ra óvatos értékelések szerint is, a fizetési mérleg folyó té­
telének deficitjét 5,8—6 milliárd dollárra becsülik. Székács Péter
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KOZULETEK, VÁLLALATOK!
A 11/1979. (VII. 17.) NIM sí. rendelet meghatározza
az egyes helyiségek maximálisan engedélyezett fűtési hőmérsékletét
A hőmérséklet mérésére alkalmas az OMH
és az Energiafelügyelet által bevizsgált és ajánlott

VB 1-ESTÍPUSÚ
LECHOMERSEKLETMERO
Fogyasztói ára: 1710 Ft.

Gyártja: a
FŐVÁROSI FINOMMECHANIKAI VÁLLALAT

Budapest VI., Nagydiófa u. 14.
Telefon: 421-930.

Raktárról kapható és megrendelhető: a
MIGÉRT

Automatika osztályánál. 
Budapest VI., Népköztársaság útja 2.

Telefon: 115-868.
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S M *  M  '  '  r  r r  „  f f  0 * 3 1 0V/ típusa, merotnu nélküli
szabályozók

A S 2: kétállású szabályozó A S 3: háromállású (hűt-fűt) szabályozó A S M :  háromállású szabályozó a motoros 
végrehajtószervhez

Használatával hőmérséklet-, klímatechnikai, 
illetve épületgépészeti szabályozások oldhatók meg.

Előnyei: beépített hidegkompenzátor és hőelemtörés-jelző 
kívülről dugaszolható relék 
LED Soros Kijelző 
Kis tömeg és geometriai méretek 
beépített vonalkiegészítő potencióméter

GANZ MŰSZER MÜVEK
Budapest XIX., Vörös Hadsereg útja 64. 1191.

Tel.: 470-740. 
Forgalomba hozza: a 

MIGÉRT
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Világpiaci árak, 
ártendenciák
A NYERS- ÉS ALAPANYAGOK VILÁGPIACI ÁRÁNAK ALAKULÁSA

(dollár, tonna)

1980. 1980. 1980. augusztus
1979. évi aligns».- j a n . - a u g . ------------------------V árható
á tla g á r  tu s  átlaga 1980. ja n u á r  á ra lak u lás

ENERGIAHORDOZÓK
K őolaj, 34’, FOB Perzsa-öböl 125 206 201 107 em elkedő
B enzin, 91.92 oktán , FOB R otterdam 299 323 868 81 em elkedő
G ázolaj, FOB R otterdam  
F ű tőo la j, m ax. 1% kén tarta lom .

271 282 313 80 kissé csökkenő

FOB R otterdam 173 18* US >3 kissé csökkenő

KOHÁSZATI ALAPANYAGOK
ÉS FÉLKÉSZ TERMÉKEK
T öm balum ínium , fém tőzsde.

L ondon, ab tő zsd erak tá r 
szabadpiaci, vám ol a tlan , leszál­

1 605 1 783 1 886 87 kissé em elkedő

lítva 1 520 1 689 1 807 88 kissé em elkedő
k an ad a i ex p o rtá r, CIF 
fő k ikö tők 1 39» 1 750 1 696 109 változatlan

Réz, Katód, fém tőzsde, London,
ab  tó /sd c ra k tá r 1 949 200« t  200 80 kissé csökkenő

ö n , fém tőzsde, London,
ab tő zsd e rak tá r 15 504 17 009 17 140 100 kissé csökkenő

H organy, fém tőzsde, London«
ab tő zsd erak tá r 744 768 743 99 alig változó
term elő i ár, leszállítva 793 780 793 100 változatlan

ö lö m , fém tőzsde, London,
ab tő zsd erak tá r 1 208 852 944 76 alig változó

N ikkel, fém tőzsde, London,
ab  tő zsd erak tá r 
szabadpiaci, b e rak tá ro zv a

5 751 a) 6 588 6 505 100 kissé em elkedő 

alig változóE urópában 6 165 6 459 6 617 97
term elő i, London, leszállítva 6 061 b) 7 553 7 579 104 változatlan

K obalt, szabadpiaci, beraktároczva
alig változóE urópában 73 545 45 415 49 451 86

term elő i, CIF
Rúdacél, közös piaci ex p o rtá r, FOB, 

2,5% kereskedői ju ta lék k a l

54 190 55 115 55 115 100 változatlan  

alig változó320 332 335 99
Idom acél, közös piaci ex p o rtá r,

alig változóFOB, 2,5% k ereskedő i ju ta lék k a l 317 327 331 100
H idegen hengere lt finom lem ez,

FOB, közös p iaci ex p o rtá r, 
2,5% kereskedői ju ta lék k a l 372 397 393 101 alig változó

D urvalem ez, közös p iac i exportár,
332 331 102 alig változóFOB, 2,5% k ereskedő i ju ta lék k a l 313

MEZÖGAZDASÄGI er e d e t ű  
IPARI NYERSANYAGOK
N yersgum i, London, RSS I, 1 30« 1 443 1 512 84 kissé em elkedő
G yapot

középszálú, L iverpool, A -index 1 700 2110 1 996 109 em elkedő
hosszú szálú, egyiptom i, 
GIZA 70, F. G. 3 427 3 409 , 3 408 100 változatlan

Z síros gyap jú , m oso tt a lapon,
CIF A nglia

au sz trá l, finom , 64’s 5 427 6 045 5 933 106 alig változó
au sz trá l, középfinom , 58’s 4 420 4 955 4 773 105 alig változó
ú j-zé lan d i, durva , 46’s 4 153 4 243 4 246 97 alig változó

Ju ta , bang ladesi, w hite  D, CIF
kissé csökkenőés-zak-európai k ikötő 429 408 426 93

N yersbőr Liverpool
2 444 70 csökkenőausztrá l, ökö rbőr, 16—21 kg 1 406 1 464

USA, ökörbőr, 1!)—20 kg 2809 1 816 1 818 70 csökkenő
arg en tin , frigorifico  ökörbőr, 
19—22 kg 2 110 d) 1 387 1 489 76 csökkenő

F enyőfű részáru , FOB svéd k ikötő
v á ltozatlanluc  (dollár/m 3) 180 223 217 106

borovi, us (dollár/m 3) 225 265 260 104 változatlan
Cellulóz, feh é ríte tt szu lfit, CIF változatlanlengyel k ikötő 421 53« 519 109

VEGYIPARI ALAPANYAGOK
Etilén, szerződéses á r ,  FOB

alig változóN yugat-E urópa 542 750 757 97
Prop ilén , 100%-os, szerződéses á r ,

87 alig változóFOB N yugat-E urópa 401 442 482
Fenol, szerződéses á r, FOB

alig  változóN yugat-E urópa 821 840 931 83
B enzol, FOB N yugat-E urópa 490 430 512 72 kisé em elkedő
Toluol, FOB N yugat-E urópa 414 387 424 77 em elkedő
X ilolelegy, FOB N yugat-E urópa 
N yersfoszfát, 68% BPL, lis taá r,

431 385 «37

38

<5

100

em elkedő

v á ltozatlanFOB USA 33 38
K álisó, s ta n d ard  KCL, FOB

É szak-A m erika 83 118 119 98 kissé em elkedő
H árm as szuperfoszfát, azonnali,

FOB USA 134 172 183 86 kissé em elkedő

MEZÖGAZDASÄGI TERMÉKEK
S zójadara , USA ered e tű , 44%-os,

CIF R otterdam  , 244 258 234 106 em elkedő
H alliszt, 64,65%-os, land  F H am burg 395 489 488 109 alig  változó
N apraforgóolaj, ex -tan k  R otterdam 761 656 609 102 csökkenő
L enolaj, ex -tan k  R otterdam 642 684 679 104 csökkenő
R epceolaj, holland, FOB ex-m ill 636 593 569 100 kissé csökkenő
Szójaolaj, holland, FOB ex-m ill 664 637 593 105 csökkenő
Rizs, olasz eredetű , No. 1., London 
Búza, USA eredetű , No. l „  14%-os,

615 644 631 101 kissé em elkedő

D ark N orthern  Spring , CIF 
R otterdam 186 212 202 101 alig  változó

K ukorica, USA eredetű , No. 3.,
sá rg a , CIF R otterdam 136 167 141 128 alig változó

Á rpa, k an ad a i tak a rm án y . No. 2.,
CIF London 194 214 212 100 kissé csökkenő

F eh ércu k o r, London 260 778 639 176 kissé em elkedő
Kávé, R obusta, London 3 605 2 809 3 444 82 kissé csökkenő
K akaó , ghanai fő term és, London 
Vágó m arh a , ex tra , üsző, élősúly.

3 546 2303 2 809 70 alig  változó

K oppenhága 1 612 1 740 1679 108 alig változó
Élő sertés, 146—180 kg-os, élősúly,

Milánó 1 470 1 390 1 589 70 em elkedő
C sirke, sü tn i való, 1 kg a la tt.

NSZK á tlag á r 1 790 1 887 1 923 97 kissé csökkenő

a) jegyzés 1979. április 23-tól
b) 11 havi átlag
c) 8 hónap  á tlag a  
ti) 4 hón ap  á tlag a

Ár- és világpiaci prognózisok 
szükségesek

A külkereskedelmi áralakulást követő 
termelői árrendszer növelte az árinfor­
mációk iránti igényeket. Több és alapo­
sabb ismerettel keli rendelkezni a világ­
piaci és saját külkereskedelmi áraink 
változásáról és behatóbban kell elemezni 
az áralakulásra ható tényezőiket is. Hogy 
a világpiaci ármozgásokat ne csak figyel- 
jük-kövessük, hanem egyre gyakrabban 
rugalmasan reagálni is tudjunk rájuk, 
megalapozott ár és piaci prognózisokra 
van szükség. Az egyes termékcsoportok 
tényleges áraira és a jövőbeni áralaku­
lásra vonatkozó információk azonban el­
térő nehézséggel és eltérő módszerekkel 
szerezhetők be.

A i információk forrásai
A tőzsdén vagy más központi, szerve­

zett piacon gazdát cserélő nyersanyagok­
ról és mezőgazdasági termékekről a tény­
leges áralakulást mutató ismeretek vi­
szonylag könnyen hozzáférhetők. A lon­
doni rézjegyzést, vagy a chicagói búzaár- 
folyamokat már a nyugati napilapok is 
közük, a specializált szaksajtó pedig az 
áralakulást folyamatosan értékeli. Ebben 
a körben tehát a már megkötött üzletek 
árad is könnyen értékelhetők, hiszen a 
tőzsdei, vagy más szervezett piaci ár 
megbízható „kályha”, ahonnan el lehet 
indulni. (Természetesen az adott ter­
mékből a tőzsdén csak bizonyos minősé­
gű fajtákat jegyeznek, az értékelésnek te­
hát adott esetben a paraméterek külön­
bözőségeivel is számolnia kell.)

Más a helyzet a késztermékeknél. Ezek 
világkereskedelmét — hisz a gazdát cse­
rélő áruk nem homogének — a tőzsde 
nem segítheti. Míg a tőzsdei termékek ár­
alakulása a sajtó segítségével nyomon 
követhető, addig a késztermékek — nem 
világpiaci, hisz ez a fogalom értelmetlen, 
hanem „konkurrens" — áralakulása a 
szaksajtóban közölt információk mellett 
inkább az üzleti csatornákon keresztül 
kísérhető figyelemmel. A konkurrencia 
eladási árairól szóló híradások értékelése 
is nehezebb, mert az ár sok tényező ha­
tását tükrözheti (például hitelfeltételek, a 
szerviz megoldása, alkatrészszállítások 
volumene stb.). Hatással vannak az elér­
hető árra olyan nehezen számszerűsíthe­
tő faktorok is, mint a szállító hírneve, a 
termék minősége, az eladó és a vevő üz­
leti kapcsolatainak tradíciói.

Amíg a késztermékekről az árinformá­
ció beszerzése és értékelése egyaránt ne­
hezebb munka, addig a késztermékek jö­
vőbeni áralakulása, véleményem szerint, 
a tőzsdei termékeknél könnyebben prog­
nosztizálható. A késztermékek áralakulá­
sában ugyanis nem figyelhető meg — 
csak kivételes esetekben, így egyes gyógy­
szertermékeknél — fluktuáció, a nyers­
anyagokkal, mezőgazdasági termékeikkel 
szemben a késztermékárindexek többnyi­
re csak emelkednek. (Mindez persze nem 
zárja ki azt, hogy egyes elavult cikkek 
árai jakár folyamatosan csökkenjenek. 
Mérséklődhet az ár akkor is, ha a kíná­
lat hirtelen megnövekszik, mivel a piac­
ra új szállítók léptek be.) A világpiac 
persze csak az átlagos ráfordításokat ho­
norálja, az annál nagyobb anyagfelhasz­
nálással vagy az attól eLmaradó termelé­
kenységgel gyártott cikkek értékesítése 
értelemszerűen csak veszteséggel történ­
het.

Támpontok az előrejelzéshez
Költségarányos árak esetén a prognosz­

tizáló jogosan járhat el úgy, hogy a rá­
fordítások változásaiból indul ki. Ezek 
közül viszonylag szűk határok között be­
csülhető a konkurenseknél jelentkező 
bérnövekedés mértéke, míg az anyagár- 
emelkedések begyűrűződé hatását a kész­
letpolitika vagy a fokozott anyagtakaré­
kosság részben tompítja. Az előrejelzé­
sekhez jó támpontot adnak az egyes tő­
kés országok várható inflációs rátáiról 
készített elemzések is. Végezetül pedig: 
kicsi a prognózis hibahatára. Tételezzük 
fel, hogy egy adott termék áráról az a vé­
lemény, hogy az elkövetkezendő évben 8 
százalékkal növelhető. Lehet, hogy csak 
6 százalékot tudunk elérni, de lehet, hogy 
10 százalékot. Az eltérés mindkét esetben 
csak két százalékpont. „Előjelet” azonban 
— emelkedés helyett csökkenés követke­
zik be — normális körülmények között 
lehetetlen hibázni.

A késztermék-árprognózisok fenti tu­
lajdonságaival függ össze, hogy például 
egy nagy amerikai cégnél korántsem tu­
lajdonítottak olyan nagy fontosságot az 
árprognózisnak. Ők ehelyett a termék 
piaci kilátásait elemezték. Abból indultak 
ki, hogy ha a cikkre lesz a jövőben ke­
reslet és ők ezt élenjáró műszaki színvo­
nalon, versenyképesen tudják kielégíteni,

az elérhető árral sem lesz gondjuk. Azt a 
piac „hozza magától”.

Láttuk fentebb, hogy a szervezett piac­
cal rendelkező, elsősorban nyers és alap- 
anyagjellegű termékek áralakulásáról tá­
jékozódni viszonylag könnyű. Az infor­
mációs munka lényege ebben az árukör­
ben nem az adatok megszerzése, hanem 
azok értékelése. Az áralakulás magyará­
zata, az ármozgásra ható tényezők feltá­
rása adhat lehetőséget a  jövőbeni árten­
denciák valószínűsítésére és — ezért 
szükséges az elemzés! — a rugalmas rea­
gálás kimunkálására.

A gond azonban éppen az áralakulásra 
ható tényezőkkel van. Korábban szinte 
axióma volt, hogy az ásványi nyersanya­
gok áralakulását — hisz a kínálati oldal 
rövidtávon rugalmatlan — alapvetően a 
kereslet (tehát az általános gazdasági 
konjunktúra) határozza meg. Hasonló 
alaptétel vonatkozik a mezőgazdasági ter­
mékekre is, csak fordítottan. Itt ugyanis 
általában a kereslet tekinthető inkább 
rugalmatlannak és a kínálat változik a 
terméstől függően. Az természetesen a 
múltban is előfordult, hogy a fenti gaz­
dasági jellegű tényezők hatását politikai 
események, pénzügyi krízisek stb. kö­
zömbösítették és időlegesen azok váltak 
az ártendencia meghatározójává. Ez a je­
lenség tehát nem volt ismeretlen. Amit 
viszont napjaink új tényezőjeként érté­
kelhetünk, az, hogy a nem-gazdasági fak­
torok száma nőtt, előfordulásuk gyakori­
sága megsokszorozódott.

A nem-gazdasági tényezők hatása
Napjaink tőkés világgazdaságában a 

papírpénz iránti bizalom általánosságban 
csökkent és a befektetők az inflációtól 
való félelmükben vagyonuk értékállandó­
ságának megőrzésére új módszerekkel 
kísérleteznek. Korábban ilyen helyzetben 
csak a nemesfémeket vásárolták fel, 
1979-ben már a színesfémeket is. Meg­
nőtt tehát a nem-termelési kereslet szere­
pe a piacon. Ez a kereslet pedig már nem 
a konjunktúrára érzékeny, hanem — 
például — az általános pénzügyi bizony­
talanság számszerűen nehezen kifejezhe­
tő mértékére.

A múltban is előfordult, hogy egyes po­
litikai események jelentősen befolyásol­
ták a nyersanyagpiacokat. Napjainkban 
azonban a helyzet más. Folyamatosan lé­
teznek válsággócok, ahol a helyzet kiéle­
ződése vagy enyhülése azonnali kiváltója 
tőzsdei folyamatoknak. A világpiaci árak 
nagymérvű fluktuációja — érthető mó­
don — felerősíti a tőzsdén a spekulációt 
is és ez ugyancsak visszahat az áruk pia­
cára is. Mindezekből néhány következte­
tést érdemes levonni.

Először: ilyen körülmények között nem 
is lehet pontos árprognózist készíteni. 
1980 elején például a réz áralakulását 
egyes nyugati szakemberek úgy ítélték 
meg, hogy hamarosan eléri tonnánként a 
2000 fontot. Ez az akkori árszínvonalhoz 
képest jelentős emelkedést jelentett vol­
na. Mások, szintén neves szakemberek, 
azt hangoztatták, hogy a réz ára 800 font­
ra esik majd. Ez az akkori szinthez ké­
pest meredek csökkenést mutatott volna. 
(Jelenleg a rézárak a második variációt 
igazolják.) Mindkét változat indokolható 
volt, de mindkettő eltérő piaci stratégiát 
tett volna szükségessé. Mindenképpen 
számolni kell azonban azzal, hogy a pia­
con mutatkozó ártendenciát a nemzetkö­
zi politikai klíma változásai, egyes tőkés 
kormányok gazdaságpolitikai intézkedé­
sei, vagy különböző monetáris fejlemé­
nyek rövid idő alatt akár az ellenkezőjé­
re változtathatják.

Másodszor: aki ebben a termékkörben 
prognózist készít, a hagyományos keres­
leti-kínálati tényezők vizsgálata mellett 
nem tekinthet el a szélesebb kitekintés­
től sem, tisztában kell lennie például a 
tőzsdék határidős piacain történtekkel és 
előre kell becsülnie általános politikai és 
gazdasági folyamatokat és azok árupiaci 
hatásait is.

Ilyen (körülmények között fokozott je­
lentősége van a külkereskedő tapasztala­
tának. A döntés kockázata természetesen 
mindenképpen nagy. „Retrospektive” egy 
adott kötést bírálni — vásároltunk egy 
adott időpontban, pedig később az ár 
még lejjebb ment — nyilvánvalóan értel­
metlen. Azt lehet csak számonkérni, hogy 
a döntés időpontjában rendelkezésre álló 
információkat a döntéshozó megfelelően 
elemezte-e? A felgyorsult világpiaci ár­
mozgások időszakában különösen fontos 
a gyors reagálás, a rugalmas döntéshoza­
tali mechanizmus.. Ha az árinformációt 
azonnal gyakorlati cselekvésre tudjuk 
változtatni, kedvező átmeneti tendenciá­
kat tudunk kihasználni. Ha ez nem megy, 
úgy a világpiaci áraiknak csak passzív 
szemlélői leszünk. Lőrincze Péter
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Villamosenergia-termelés Csehszlovákiában
Erőm ű építési-üzem elte tési költségek

B eruházási 
költség 
korona, k VT ő

F ű tőanyag  
költség 
korona, kW ó

S a já t
energ ia­
fe lhasz­
nálás
száza­
lékban

M unkerő-
igény
Fő/MW

B arnaszén  tüzelé­
sű  hőerőm ű 4,300—6,000 0,125 8,0 2,3
A tom erőm ű 
(W E R  440) 9,600—10,500 0,75 8,0 2,5
Atom e fő m ű 
(W E R  1000) 7,600—8,000 0.066 7,5 2,0

Az energiaipar Csehszlovákiában is 
kulcsiparág. Nem véletlen, hogy «mikor 
az energiagazdálkodásban gondok voltak 
— például 1952—1954-ben, 1962—1963-ban 
vagy legutóbb 1979 első negyedévében — 
akkor ezek a népgazdaság egészének a 
fejlődésére kihatottak.

A csehszlovák energiagazdálkodás nagy 
problémája, hogy az energiamérlegben a 
szén, a kőolaj, valamint a földgáz jelen­
leg mintegy 97 százalékot tesz ki. Ezek­
ből pedig Csehszlovákia az utóbbi évti­
zedekben egyre növekvő mértékben szo­
rult külső forrásokra. Sokatmondó adat: 
amíg 1960-ban hazai termelésből biztosí­
tották a felhasznált energia 89 százalékát, 
1980-ban a hazai források részesedése 
már 62 százalék alá apadt. Igaz, ebben 
közrejátszott az is, hogy 1960—1975 között 
az energiahordozókat kedvező feltételek 
mellett lehetett importálni.

A statisztikai adatok szerint 1960— 
1975 között a hazai energiahordozók ki­
termelése és felhasználása csak 7 száza­
lékkal nőtt, miközben az import fűtő­
anyagok és energia mennyisége megöt­
szöröződött. Ezen belül 1971 és 1975 kö­
zött Csehszlovákia már enegriahordozó 
szükségletének teljes növekményét im­
port útján fedezte. A fűtőanyagok világ­
piaci árának gyors emelkedése fordulat­
ra kényszerílette a csehszlovák energia- 
gazdaságot is. Fontos célkitűzés, hogy a 
jelenlegi ötéves tervidőszakban az ener­
giaigény növekedésének már egyharma- 
dát, a következő évtizedben pedig 50 szá­
zalékát hazai forrásokból fedezzék, a 
80-as évek végére pedig cl szeretnék érni 
a 70 százalékos önrészesedést. , .

A program megvalósítása — mivel az 
országban eddig nem tártak fel jelentő­
sebb szénhidrogénelőfordulást — gyakor­
latilag a széntermelés fejlesztésétől függ-. 
A szén és lignittermelés 1980. évi terve 
124,4 millió tonna. A szénbányászat egyik 
perspektivikus területe az Osztrava kör­
nyéki kőszénbányák, ahol azonban az új

vágatok kihajtása a tervezettnél lassab­
ban halad, s az elmúlt évben is, ez évben 
is, a tervezett szén mennyiség 5—6 száza­
lékát csak pótműszakokkal — munka­
szüneti napokon — hozták felszínre. Az 
észak-nyugat csehországi barnaszén bá­
nyáknál hasonlóak a problémák.

A szénbányászat fejlesztésére kidolgo­
zott elemzések azt mutatják, hogy a ter­
melés 1985-ig 132 millió, 1990-ig 138 mil­
lió tonnára bővíthető. Ezen belül a kő­
széntermelés lényegében a jelenlegi 
szinten marad. Legjelentősebb fejlődéssel 
az észak-nyugat csehországi barnaszén 
bányászatnál számolnak.

Atomerőmű program
A csehszlovák energiagazdálkodás má­

sik nagy kérdése: hogyan elégítsék ki a 
népgazdaság villamosenergia-igényét? A 
mostani ötéves tervben a széntermelés 
14,6 millió tonnával bővül. 1985-ig a 
szénbányászat 7,5 millió tonnával, 1990- 
ig pedig további 6 millió tonnával növe­
lik a termelést. Ez a csökkenő trend nyil­
vánvalóan nem érvényesíthető az ener­
giatermelő kapacitások fejlesztésében. A 
probléma megoldását az energiafelhasz­
nálás területén a maximális takarékos­
ság, a fejlesztésben pedig új bázisú ener­
giaforrások bekapcsolása jelenti.

Az új energiaforrások közül legjelen­
tősebb az atomenergia. Csehszlovákia vi­

szonylag gazdag tapasztalatokkal rendel­
kezik az atomerőművek építésében, üze­
meltetésében. Az 1950-es évek végén el­
kezdték a csehszlovákiai Jaslovské-Bohu- 
nicében a kísérleti atomerőművet építeni 
és helyezték üzembe az ország első 880 
MW kapacitású atomerőművét is. Az el­
ső reaktort 1979-ben, a másodikat pedig 
ez év márciusában helyezték üzembe. Az 
első blokk múlt évben több mint 2 mil­
liárd kWó villamosenergiát termelt. Eb­
ben a körzetben további két 440 MW-os 
blokkot is felszerelnek. Egyidejűleg épül 
a második nagy atomerőmű s dél-morva- 
országi Dukovanyban, amelynek első 
négy reaktora szintén 440 MW kapacitá­
sú lesz (az elsőt 1983 tavaszán helyezik 
üzembe), s ez évben megkezdik a harma­
dik atomerőmű előkészítő munkálatait a 
Léva melletti Mochoveben. A negyedik 
erőmű már 4 X 1000 MW kapacitású lesz 
a Ceské Budéjovicétöl északra fekvő Ma- 
lovice községben. Az atomerőművekben 
termelt villamos energia mennyisége 
1985-re 15—17 milliárd kWó-t éri el, ami 
a jelenlegi energiatermelésnek már több 
mint egynegyede.

Az atomerőművek építése ma még be- 
ruházásigényesebb mint a barnaszén tü­
zelésű hőerőműveké, viszont egy kWó 
energiát 50—60 százalékkal olcsóbban ál­
lítanak elő.

A fejlesztések másik útja az eddig ke­
vésbé kihasznált, még nem megfelelően 
hasznovsított energiaforrások kiaknázása. 
Ezek közül első helyen kell megemlíteni 
a vízienergiát. A vízi erőművek teljesít­
ménye 1300 MW. Részarányuk az ener­
giatermelésben egyre csökken. A cseh­
szlovák v ízgazdái kdásl felmérések sze­
rint a hidroenergetikai potenciál teljesít­
ményét egyelőre 36—38 százalékban hasz­
nosítják. A jelenlegi kihasználtsági szint 
a gabcsikovói—nagymarosi vízlépcső-
rendszer megépítésével éri el a 60 szá­
zalékot, további hazai erőművek üzembe 
lépésével 2000-ig a 75 százalékot. Jelenleg 
a fekete Vágón Dlouhé Stránénál, Krá- 
lován és Nededen épülnek vízi erőművek, 
s további hat vízierőmű-beruházást ter­
veznek.

Foglalkoznak a kiegészítő jellegű ener­
giakapacitások létesítésének lehetősé­
geivel is. Ezek közül legközelebbi prog­
ram a törpe vízművek építése. Csehszlo­
vákiában 20 MW alatti törpe vízművek­
ben 2,4 milliárd kWó villamos energiát 
lehet előállítani. Ennek 10 százalékát 1 
mW alatti, további 30—30 százalékút pe­
dig  ̂1,5, illetve 10—20 MW-os egységek­
ben termelik.

Nemzetközi együttműködés
Az országban felhasznált energiameny- 

nyiség 35 százalékát az idén importálják. 
Az energetika nemzetközi kapcsolataiban 
első lépést 1952-ben Csehszlovákia és Ma­
gyarország közötti 110 kV-os távvezeték 
üzembe helyezése jelentette. 1958 után 
több nemeztközi távvezeték épült fel. 
Folyamatosan kiépült a KGST-országok 
egyesített villamosenergia-rendszere, lét­
rejött 1963-ban ennek diszpécserközpont­
ja is prágai székhellyel. Az integráció 
magasabb szintjét képviseli a közös erő­
vel létesített 750 kV-os távvezeték Vi- 
nyica és Albertirsa között, és az erről 
Csehszlovákia felé leágazó 400 kV-os táv­
vezeték, amely Csehszlovákiát is bekap­
csolta a világ legnagyobb energiarend­
szerébe.

Az atomerőmű programban jelentős 
szerepet kapott a csehszlovák gépipar is, 
amely számos technológiai berendezés 
szállításával vesz részt nemcsak a hazai, 
hanem a többi KGST ország atomerőmű 
építkezéseiben, többek között a paksi be­
ruházásban is.

Kőolajban, de méginkább földgázban 
igen jelentős tranzit feladatokat tölt be 
az ország. Ez évben fejeződik be a több 
mint 2200 kilométer hosszú tranzit gáz­
vezeték építése, amely a tervek szerint 
már ez évben csaknem 36 milliárd m3 
szovjet "gázt szállít a szocialista és a tőkés 
országokba.

A jövőbeni energiaellátás érdekében 
Csehszlovákia részt vesz a Szovjetunió 
területén nagyteljesítményű atomerőmű 
beruházásában is, s megkezdte Magyar- 
országgal közösen a dunai vízlépcső­
rendszer kiépítését.

S. Nagy Kaíalin

OLASZORSZÁG

: VÁLTOZÓ KORMÁNYOK
A legsürgetőbb belpolitikai problémák 

megoldását állította tevékenységé­
nek középpontjába az új olasz kormány 
parlamenti bemutatkozójában. Forlani 
miniszterelnök a terrorizmus megféke­
zése mellett ígéretet tett a Ura érték­
csökkenésinek megállítására, a növekvő 
munkanélküliség és az infláció csökken­
tésére, a kivitel erőteljes növelésére. 
Kérdéses azonban, hogy a néhány hete 
megbuktatott gazdasági s züks égprogram - 
tói gyakorlatilag semmiben nem külön­
böző tervet — még ha most keresztül­
megy a törvényhozás útvesztőin — meg 
tudják-e valósítani a gyakorlatban, és 
azokkal elérik-e a kívánt eredménye­
ket.

Az olasz gazdaság ugyanis — különö­
sen, ha összehasonlítjuk a tavalyi esz­
tendő eredményeivel — igen nehéz hely­
zetben van. 1979-ben a GDP növekedési 
üteme az egyik legmagasabb volt a fej­
lett ipán országok között. Ebben min­
denekelőtt a kis- és középüzemek sike­
res gazdálkodása játszott közre. A kis 
rezsivel dolgozó, a piaci igényekhez ru­
galmasan alkalmazkodó cégek állták a 

.versenyt a külföldi piacokon, és elsősor­
ban nekik volt köszönhető, hogy az olasz 
kivitel tavaly 19 százalékkal nőtt.

Az idei esztendőben azonban már nem 
tölthetett be — éppen a partnerorszá­
gok általános gazdasági helyzetének 
rosszabbodása miatt — olyan meghatá­
rozó szerepet a kis- és középvállalatok 
exportja sem, mint tarvaly, ugyanakkor 
a nagyvállalatok változatlanul termelési 
gondokkal, értékesítési nehézségekkel 
küzdöttek. Az export folyó áron számít­
va 2 százalékkal alatta marad — a fél­
éves adatok szerint — a tavalyi ered­
ményeknek; ugyanakkor az import mint­
egy 10 százalékkal nőtt.

A versenyképesség javítására az ipari 
körökben a klasszikus megoldást java­
solják: a líra leértékelését sürgetik. Ar­
ra hivatkoznak, hogy az olasz fizetési 
eszközt gyakorlatilag 5 éve azonos árfo­
lyamon tartják, miközben a legfonto­
sabb külkereskedelmi partnerek valutái 
erőteljesen romlottak. Csakhogy a ver­
senyképességet egyedül ezzel nem lehet 
javítani — érvelnek a pénzügyi szak­
emberek. A magas nyersanyagárakat fi­
gyelembe véve az olasz fizetési eszköz 
devalválása tovább fűtené a belföldi inf­
lációt, amely már mast is latin-amerikai 
mértékű. (Az in.* íciós ráta júliusban 
például 21,7 százalékkal haladta meg az 
1979-es esztendő hasonló időszakának 
színvonalát, s éves szinten legalább 20— 
22 százalékos inflációval számolnak Itá­
liában.) Éppen ezért a \  leértékelés ex­
portnövelő hatása csak. átmeneti léleg­

zetvételhez juttathatja az olasz gazda­
ságot, s a kivezető utat mindenképpen 
a gazdaság átszervezése jelentheti — 
hangsúlyozzák olasz közgazdászok.

A nehézségek gyökere ugyanis az, 
hogy a népgazdaság vezető ágazatai — 
mindenekelőtt az autóipar, a vegyipar, 
az elektronika, a textilipar — az EGK- 
móreiekkel mérve alacsony munkater- 
melékenységgel dolgoznak, ezért egyre 
kevésbé állják a versenyt. A közelmúlt­
ban napvilágot látott például egy felmé­
rés, ami az olasz autóipar egyik büszke­
ségéről a  FIAT-ról készült. A torinói 
cég átlagosan 37 százalékkal marad el a 
nyugatnémet gépkocsigyártók termelé­
kenységi színvonalától; a francia autó­
gyárak pedig ebben a vonatkozásban 
20—44 százalékkal járnak a Fiat 
előtt.

Az alacsony munkatermelókenység- 
munkanélküliség-növekvő infláció bűvös 
köréből a kitörést a nemzetközi kapcso­
latbővítés jelenthetné. Az erőteljesebb 
nemzetközi együttműködés — amely nem 
egy esetben túl tekint az EGK határain 
— viszont azt jelenti, hogy a külföldi 
cégek előtt még inkább megnyílik az 
olasz piac, s ezt a hazai termelők nem 
nézik jó szemmel. S nemigen tetszik ez 
a lépés a közös piaci partnereknek sem, 
mert hagyományosnak számító értéke­
sítési területeikről szorulhatnak ki. Jó 
példa a nemzetközi kapcsolatbővítés ne­
hézségeire és ellenzésére az Alfa Rómeó­
nak a japán Nissan céggel aláírt meg­
állapodása, amelynek tető alá hozása 
több mint két évet vett igénybe az en­
gedélyek megszerzése miatt, pedig a 
program kedvező volt a népgazdaság 
szempontjából. (A Dál-Olaszországban 
felépülő gyár 2600 új munkahelyet ígér, 
s az itt kibocsátásra kerülő összesen 60 
ezer gépkocsihoz a fő egységek, az al­
katrészeknek és a pótalkatrészek 80 
százalékát Olaszországban készítik.)

Az egyensúly, a szerkezetváltás, a ha­
tékonyság kérdése, a nemzetközi felzár­
kózás problémája — ezekre a hosszú 
távú gazdasági fel a*datokra kell választ 
adnia az új olasz kormánynak. A most 
elfogadott szükség program természetesen 
alapjaiban nem érinthette ezeket a kér­
déseket, s a rendelkezésre álló idő is 
kevés volt, hogy ilyen programot meg­
alapozottan kidolgozzon.

\  következő hetek, hónapok fel- 
adata tehát egy átfogó, hosszú 

távú gazdasági terv kimunkálása Itáliá­
ban, de kérdéses, hogy ehhez a Forláni- 
kormány 90 fős parlamenti többsége 
elegendő lesz-e?

(faragó)
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TŐKÉS ACÉLPIAC

A DAVIGNON- TERV 
„ ÚJ RASZÜLÉSE”

A tőkés világ acélpiacán súlyos feszült­
ségek mutatkoznak, s az egymással szem­
benálló gazdasági érdekek küzdelme még 
nem zárult le. Előre kell bocsátani, hogy 
a közöspiaci acélművek intézője, az ipari 
bizottság elnöke, Davignon ösztönzésére 
eddig is érvényben- volt egy olyan rend­
tartás, amely bizonyos önkéntes korláto­
zásokat érvényesített az egyes országok 
acélexportjában. Ennek legáltalánosabb 
oka az volt, hogy a recesszió következté­
ben a legfejlettebb tőkés országok acél­
igénye beszűkült, s a legermelékenyeb- 
ben produkáló exportőrök közül Japán 
mind a Közös Piacon, mind az Egyesült 
Államokban, az NSZK pedig elsősorban 
az Egyesült Államokban súlyos versenyt 
támasztott a viszonylag elöregedett álló­
eszközbázissal és így drágábban termelő 
helyi acélvállalatokkal szemben.

1980 folyamán a helyzet annyira kiéle­
ződött, hogy az önkéntes korlátozáson 
alapuló Davignon-terv már nem bizo­
nyulhatott kielégítőnek.

Középpont:
az amerikai acélválság

A tőkés világ acélfogyasztásának, illet­
ve -termelésének alakulását a Nemzetkö­
zi Vas- és Acélintézet (IISI) éves konfe­
renciáján Madridban a következő adatok­
kal jellemezték; a tőkés világ fejlődő 
szférájához tartozó országok összesen 
hatvanmillió tonna acélt termelnek 
1980-ban. Ez a megelőző esztendő szint­
jénél mintegy hét százalékkal magasabb. 
Ugyanebben az esztendőben az említett 
országok felhasználása 96 millió tonna, 
tehát 36 milliós importra szorulnak. 
Ezekben az országokban egyébként a fo­
gyasztás 1980-ban 2,5 százalékkal volt na­
gyobb, mint a megelőző esztendőben és az 
IISI prognózisa szerint a fogyasztás nö­
vekedésének üteme 1981-ben elérheti a 
hét százalékot.

Ez természetesen nem változtat annak 
a termelési és fogyasztási visszaesésnek a 
méretein, amely a vezető tőkés országok 
recessziója és termelésük, illetve fogyasz­
tásuk csökkenése következtében kibonta­
kozott. 1980-ban az iparilag fejlett tőkés 
országok összesen 406 millió tonna acélt 
termelnek az IISI legújabb előrejelzése 
szerint, ami nem kevesebb mint tíz szá­
zalékkal alacsonyabb az elmúlt év terme­
lési szintjénél. Jellemző, hogy az 1980 ele­
jén mutatott hetvenszázalékos kapaci­
táskihasználás helyett a Közös Piac acél­
ipara már jelenleg is csak 58 százalékos 
kapacitáskihasználással dolgozik és még 
alacsonyabb, 52 százalékos kihasználási 
arány jellemző az amerikai acéliparra.

A termelés csökkenése mögött termé­
szetszerűen a recesszió és más tényezők 
következtében csökkenő fogyasztás áll. 
Az Egyesült Államok acélfogyasztása idén 
116 millió tonna lesz, ami az elmúlt évi­

hez képest nem kevesebb mint 18 száza­
lékos zuhanást jelent. Jelentős, de ará­
nyaiban ennél lényegesen kisebb a Kö­
zös Piac fogyasztásának csökkenése. Az
1980- as prognosztizált adat 108 millió ton­
na, ami négyszázalékos csökkenésnek 
felel meg. A fejlett, nagy termelők sorá­
ban az idén 80 millió tonnát termelő Ja­
pán az egyetlen, amelynek termelése sze­
rény mértékben, 1,3 százalékkal még 
emelkedik.

Ebből az összeállításból is kitűnik, hogy 
a tőkés világ acélipari krízisének közép­
pontjában az amerikai acélipar válsága 
áll.

Általánosságban kimondható, hogy a fe j­
lett tőkés viszonylatban meglehetősen el­
öregedett apparátussal és magas termelé­
si költségekkel dolgozó amerikai acélipar 
az egész esztendő folyamán gazdaságon 
kívüli eszközökkel kívánta megakadá­
lyozni elsősorban a japán, másodsorban 
a közös piaci forrásból származó behoza­
talt. A legdöntőbb akció az volt, hogy a 
vezető amerikai acélíröszt, a US. Steel 
Corp. már kora tavasszal dömpingeljá- 
rást kezdeményezett a közös piaci orszá­
gok termékei ellen, miután a Japánból 
származó behozatalt már korábban, 
ugyancsak gazdaságon kívüli eszközökkel 
kikényszerített, „önkéntesen” vállalt kvó­
ták szabályozták. Csak a közelmúltban 
ért véget a közös piaci országok és az USA 
acélvitája, mégpedig az amerikai acél­
trösztök számára megfelelőbb kompro­
misszummal. Pusztán azzal, hogy az US. 
Steel elejtette a dömpingvádat, a Közös 
Piac acéltermelőire rá tudták kényszerí­
teni az acéltermékekre vonatkozó ameri­
kai impprtárküszöb felemelését. Egy 
tonna acél átlagos minimális ára ezentúl 
J58 dollár helyett 400 dollár lesz és az 
amerikai acélfogyasztás importhányadát 
15 százalékban maximálták. Az Egyesült 
Államok így visszavonult mesterséges 
védőfalai közé — átadva a 15 százalék­
nyi importhányad felosztásáért vívott 
tiarcot Japán és a Közös Piac termelői­
nek.

Ez az amerikai akció a magyarázata 
innak, hogy az IISI prognózisa szerint
1981- ben a jelenlegi rendkívül alacsony 
jzinthez képest az amerikai acélfogyasz- 
;ás tíz százalékkal növekszik és ezzel kö­
rülbelül visszakúszik az 1978-as szintre. 
Jgyanakkor a Közös Piac fogyasztása 
íjabb öt százalékkal esik, Japánban pe­

dig a jelenlegi szerény termelésnöveke­
dést 1981-ben négy százalék körüli ter­
meléscsökkenés váltja^ fel.

Az amerikai protekcionista intézkedé­
sek következtében a többi nagy tőkés ter­
melők exportja lényegesen kedvezőtle­
nebbül alakul, mint maga a termelés. A 
Közös Piac acélexportja például már 
1980 második félévében (évi rátában szá­
molva) tízszázalékos csökkenést mutat a 
megelőző esztendő hasonló szintjével 
szemben.

Brüsszeli kényszer-tervek
Az exportcsata, az amerikai protek­

cionista lépések és á  gyenge kapacitás- 
kihasználás ellenére halmozódó készletek 
természetszerűen kemény árharchoz és 
áreséshez vezettek a tőkés piacon. 1980 
januárja óta a Közös Piac főbizottságá­
nak adatai szerint az acélárak átlagos 
szintje 13 százalékkal esett. (Például a 

'hengerhuzal ára tonnánként 355 dollár­
ról 327-re, a betonacélé 325-ről 292-re,
tehát az átlagos amerikai importárkü­
szöb elé.) •

A vázolt események következtében ki­
alakult helyzet elsősorban a Közös Piac 
termelőit állította súlyos válság elé. A 
brüsszeli főbizottság nevében Davignon 
az eddigi, csődbe jutott önkéntes korlá­
tozásokat egy kötelező és teljes részletes­
séggel kidolgozott termeléscsökkentési 
tervvel kívánja helyettesíteni.

Ennek lényege az, hogy 1979 utolsó ne­
gyedévéhez képest az idei esztendő utol­
só negyedében a különböző acéltermékek 
mennyiségét 13—20 százalékkal akarja 
korlátozni. Legmagasabb a korlátozási 
szint a hengerelt áruknál, közepes a dur­
valemezeknél, viszonylag legkisebb a 
rúdacélnál. és huzalnál. A szükségterv 
Davignon elképzelése szerint 1981-ig tar­
tana és természetesen a kapacitáskihasz­
nálás további csökkenését, valamint a 
«közös piaci munkanélküliség emelkedését 
eredményezné. Ezért a Davignon-terv az 
állóeszközök korszerűsítéséhez és a mun­
kanélkülivé válók anyagi támogatásához 
mintegy kétszázmillió dolláros külön 
hozzájárulást igényel.

A helyzet feszültségére jellemző, hogy 
ez a nyilvánvalóan rövidlejáratú és szer­
kezeti megoldást semmiképpen sem biz­
tosító, összesen kilenchónapos tervet is 
rendkívül heves viták kísérik.'

Állami szinten a Davignon-féle szük­
ségterv legkomolyabb ellenzője az NSZK. 
A nyugatnémetek ellenállását logikus 
gazdasági meggondolások diktálják. Bonn 
abból indul ki, hogy nagyjából a Közös 
Piac acéltermelésének egyharmadát adja, 
mégpedig lényegesen magasabb haté­
konysági szinten, mint Franciaország és 
mindenekelőtt Anglia. A nyugatnémet 
érvelés szerint az intézkedés mindenek­
előtt a korszerű vállalatokat sújtja és a 
viszonylag kevésbé korszerűeket közvet­
ve szubvencionálja. (Éppen ilyen térmé- 
szetesen: a viszonylag gyengébb techni­
kai bázison álló acéliparral rendelkező 
Anglia és Franciaország támogatja a Da­
vignon-féle szükségtervet.) Eltekintve az 
állami szinten megmutatkozó nézeteltéré­
sektől, már a szükségterv születésének 
pillanatában számolni kell az egyes nagy 
acélgyártó trösztök ellenállásával. Min­
denekelőtt Nyugat-Németországban a ma­
gánkézben levő nagy nyugatnémet acél­
trösztök önkéntes hozzájárulása nélkül az 
elvben kötelezőnek szánt új Davignon- 
féle szülíségterv nyilvánvalóan nem mű­
ködhet hatásosan. (Az ellenállás élén a 
Thyssen — és a Klöckner tröszt áll.) Az 
NSZK kormánya múlt heti ülésén eluta­
sította a Brüsszel Bizottsága válságtervét. 
Figyelemre méltó járulékos tényező, hogy 
különböző okokból más közös piaci orszá­
gok (például Olaszország és Hollandia) 
sem támogatják a Davignon-tervet; az 
olaszok például azért, mert importjuk 
csökkentése érdékében emelni kívánják 
az olasz állami acéltröszt termelési ka­
pacitását.

Belső feszültségek
Az új Davignon-terv első — még elfo­

gadása előtt felmérhető — következmé­
nye az, hogy miután az USA és a Közös 
Piac között folytatott acéltárgyalásokon 
az amerikai fél számára kedvező komp­
romisszum született, a kényszerterv 
puszta felbukkanása kiélezte az ellenté­
teket a Közös Piac legfontosabb acéller- 
melő hatalmai között.

Ilyen helyzeben rendkívül valószínű, 
hogy amennyiben a Davignon-tervet vé­
gül is elfogadják, határozottabb intézke­
désekkel védik meg a Közös Piac belső 
acélforgalmát a harmadik országokból 
származó import ellen. A jelenlegi, ön­
kéntes szabályozás által jellemzett Da­
vignon-terv is tartalmaz bizonyos korlá­
tozásokat. Brüsszeli források szerint 
azonban ezeket előreláthatóan megszigo­
rítják. A legvalószínűbb módszer az, 
hogy a Közös Piac is felemeli az import- 
acél küszöbárát, termékfajtánként tíz-ti- 
zenkét százalékkal. A Kilencek tehát lé­
nyegében ugyanazt a módszert kívánják 
alkalmazni a piacukon megjelenő impor­
tőrökkel szemben, mint amelyet az ame­
rikai kormány az aclélobby nyomására a 
Közös Piacból származó acélimporttal 
szemben életbe léptetett.

— ie —

Egy mérlegviszály Argójára
Az ősz beköszöntővel idén is szinte:, . , „ . ,

gat-európai iparágak panaszáradata a japáenetj;el?dszef'uen . megindult egy« nyuv  
szatérő elégedetlenkedésre és fenyegetőzd es, kormányszervek fele. A visz­
tek a Közös Piac és Japán közötti kereslte1'« f z a d  okot’ hogy nydvanosságra hoz- 
ből úgy tűnik, 1980-ban a „Kilencek” újabb Jmi forgalom első félévi adatait, s^ezek- 

, . . . .. . . ... . kordpasszivumra számíthatnak.1978-ban Japan es a Közös Piac kelte , 
aktívumot mutatott a szigetország javáig, Edéimének  ̂ merlege_6,3 milliard dollar 
forgalom mellett — 7 milliárd dollárra ea,Ya Y 0 többlet — 20 milliard dolláros 
legkevesebb 10 milliárd dollár lesz. 19801 ^  s az előrejelzéseit szerint idén
lencek” piacára 50 százalékkal haladta m<° hat Jtonapjaban a japán kivitel a „Ki­
hasonló nagyságrendben növekedett a rnaz ,e‘?z0 eszleoco a/lorl.os ■űosza.taet, s 
ménykedett, hogy idén többé-kevés be kiegde'’akl1 vu m IS' Pedig Brüsszel abban re- 

. . , , .. . . . . .  , .^súlyozott lesz a két régió kereskedelme.A japan gazdasag fejlesztési stratégia; ,, 
és az alapanyagok árának újabb, szinte fo elsősorban az exportra épül. A kőolaj 
a szigetországra, az olajszámla kiegyenlíté11™ 108 növekedése hatalmas terheket ró 
kasszának. Ennek is tudható be, hogy idé mind nagyobb gondot okoz az állam­
eléri majd a 16 milliárd dollárt, s egyes JaPan folyó fizetési mérlegének hiánya 
ez. az összeg 26 milliárda emelkedik. A tanulmányok szerint 1981-ben
folyamatos bővítése elsőrendű feladat. (Í9.el° Nap országa reszere tehat a kivitel 
fekszik, az import ugyanakkor 3,5 százait" , n al íaPlu1 export 9 százalékkal nö- 
Osszehasonlításul: az OECD-országok ez <!a esik vissza a tavalyi évhez képest, 
százalékos behozatal-emelkedésre számi tán?00 ® százalékos ki vitel bővülésre és 1,5 

A japán exportoffenzíva további okai:1 , , . . .  „
a termelékenység magas szintje, a jelentős kedvező ar, a megbízható, jo minőség, 
ruházások élénksége, a megfelelő piacisméulalasl es fejlesztési tevékenység, a be- 
kezet folyamatos hozzáigazítása az új kiövN s nem utolsósorban a termelési szer- 

. . . .  , . . , -ilmemyekhez.A japan ipar termekei mind népszerű
részesedés állandó növekedése is. 1978-bai®“ a világpiacon, ezt bizonyítja a piaci 
portjából 18,7 százalékkal részesedett, ekkla P,iul a fejlett tőkésországok ipari ex- 
kos részarányát. A japán festékek, tex tijip mai' túlhaladta az NSZK 18,1 százalé- 
gok kiviteléből 32, illetve 28 százalékkal r  és bőripari gépek a fejlett ipari orszá- 
elektromos gépeké 22, a híradástechnikai évsednek, á gépkocsik részaránya 25, az 
14 százalék. A statisztikák tanúsága szerin szórakoztató^ elektronikai cikkeké pedig 
ban az NSZK rovására történt, s ma már 1 nagyarányú exportnövekedés elsősor­
számú konkurrensévé lépett elő, sőt számParl a világon mindenütt az NSZK első­
nyugatnémet külgazdaság pozíciói. területen komoly veszélybe kerültek a

f ig y e l ő ; íe
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Manapság Nyugal-Európa és az Egyesült Államok a japán exportözön fő cél­
pontjai. Hozzá kell tenni, hogy a szigetország nem sérti meg a GATT szabályait, így 
az exportáradatnak nem lehet gátat szabni nyílt, szabadkereskedelem-ellenes szank­
ciókkal, mert az egyértelmű lennne a kereskedelmi háborúval. A Közös Piac számá­
ra az idén a gépkocsik, az acéláruk, a golyóscsapágyak, a hajók, a fényképezőgépek, 
az órák, a színes televíziók és a szórakoztató elektronikai cikkek számítanak „veszé­
lyes áruknak” Japánból. Egy esztendő alatt például az NSZK-ban 15 százalékra 
emelkedett a japán gépkocsik piaci részesedése (Hollandiában ez az arány 30 száza­
lék). A „Kilencek” fémmunkásainak szövetsége azonnali szankciókat követel a japán 
acélexport visszafogása érdekében, a szórakoztató elektronikai gyárak pedig ugyan­
csak támogatást kérnek a kormányoktól az áruözön megfékezésére. A hajóépítők 
nemrégiben felszólították a nagy japán hajógyárakat, hogy utasítsák vissza a beér­
kező hajómegrendelések egy részét, s azokat adják át a közös piaci országok hajó­
gyártó iparának. S a listát, valamint a tiltakozások sorát még hosszasan lehetne foly­
tatni, hiszen a kedvezőtlen konjunkturális helyzetben lévő Nyugat-Európa legtöbb 
iparága termelési és értékesítési gondokkal küzd.

A japán kormány, valamint a termelők az elmúlt években többször tettek ígé­
retet a kivitel önkéntes csökkentésére, erre azonban gyakorlatilag nem került sor.

Japán vezető gazdasági körei a nyugat-európai érvelésekkel kapcsolatban arra 
hivatkoznak, hogy közvetett módon korlátozzák az exportot, illetve a hazai áruk 
versenyképességét. Ez évben például hagyták a jen felértékelődését, s ez az ország 
exportcikkeinek versenyképességét az 1978. januári szintre — azaz 11 százalékkal — 
vetette vissza. Mindez persze nem kielégítő Brüsszel számára. Többek között azért 
sem, mert a japán cégek új stratégiája a „személyes jelenlét”, vagyis leányvállala­
tok, termelőüzemek alapítása a nyugat-európai gazdasági integráció tagországaiban.

Az érem másik oldala a közös piaci export helyzete Japánban: Brüsszel állan­
dóan elégedetlenségének ad hangot a nem kielégítően dinamikus közös piaci kivitel 
miatt. S a bűnbak elsősorban Japán. Valóban, a szigetországba meglehetősen nehéz 
tartósan nagy értékben exportálni. Többek között azért, mert a japán fogyasztók el­
sősorban a  hazai árukat részesítik előnyben, s a kormány és a gazdasági élet együtt­
működése meglehetősen szoros. Megnehezíti az exportot, továbbá a nem vámjellegű 
akadályok sora (bizonylatok és bizonyítványok sokasága, túlzottan szigorú környe­
zetvédelmi előírások, stb.), a sajátos elosztási és- beszerzési rendszer is. Kétségtelen, 
hogy á japán piacra a „Kilencek” nem tudnak úgy betörni, mint a többi OECD-állam 
piacára. S a japánokat még hivatalos vád sem illetheti a kereskedelmi „játékszabá­
lyok” megsértése miatt.

A Közös Piac „őszi lázadása” a japán kereskedelempolitika irányítói számára 
nem jelent újdonságot. Tokió általában nem tesz konkrét ígéretet, csak kilátásba he­
lyezi a termelők felszólítását a kivitel visszafogására. Ez idáig a partnerok meg­
elégedtek ezzel a kétes értékű „intézkedéssel”, s nem valószínű, hogy a jövőben lát­
ványos szankciókra szánnák el magukat.
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Annak érdekében, hogy a Tyumeny 
környéki új iparvidéken' már kész ott­
hon váx-ja a folyamatosan létesülő üze­
mek dolgozóit, az építőipar országos ösz- 
szefogásával meggyorsították a lakás­
építést. Egyes köztársaságok és nagyobb 
városok építőipari vállalatai külön rész­
legeket hoztak létre, amelyek a számuk­
ra kijelölt területeken elvégzik a laká­
sok tervezését, sőt néhány hónapra a 
helyszínre küldött dolgozókkal azok, fel­
építését is. A nyáron megindult akció 
eredményeként még az idén 130 ezer, a 
következő három évben pedig összesen 6 
millió négyzetméter alapterületű lakás 
készül el az új ipari központokban.

FINNORSZÁG

AZ IPARI SZERKEZETÁTALAKÍTÁS 
EREDMÉNYEI

Bár az olajárak emelkedése miatt 
Finnország idei kereskedelmi mérlege 
előreláthatóan 5,4 milliárd Fmk deficit­
tel zárul, a gazdasági növekedés egészé­
ben véve bíztató tendenciát tükröz. Elő­
rejelzések szerint 1980-ban a bruttó tár­
sadalmi termék mintegy 6 százalékkal, 
az ipari termelés 6—7,5 százalékkal 
emelkedik, a kivitel volumene pedig en­
nél is gyorsabb ütemben. A munkanél­
küliség várhatóan 3,7 százalékos évi át­
lagos szintje is alacsony.

Mindebben számottevő szerepe van az 
utóbbi két évtizedben a finn iparban 
végbement, elsősorban exportcélú szer­
kezeti változásoknak. Amíg ugyanis ko­
rábban az ipari termelés a cellulóz-, pa­
pír- és lemezárak előállítására koncent­
rálódott, később folyamatosan fejlődött 
a gépipar,- mint például hajók, speciál- 
járművek és fafeldolgozó gépek gyártá­
sa. Ezzel párhuzamosán megnőtt az olyan 
ágazatok részaránya, mint a vegyipar, a 
textil- és ruházati ipar, a bútor- és üveg­
ipar, valamint az utóbbi években külö­
nösen gyoi'san fejlődő elektronikai ipar.

A struktúraváltozás eddigi eredényeit 
bizonyítja, hogy 1960 és 1979 között a 
papírfeldolgozó ipar termékeinek rész­
aránya 69 százalékról 44 százalékra csök­
kent, míg a fémfeldolgozó- és gépiparé 
15 százalékról csaknem 32 százalékra 
emelkedett. 1979-ben a finn kivitel mint­
egy kétharmada Nyugat-Európába irá­
nyult, de legnagyobb kereskedelmi part­
nere változatlanul a Szovjetunió, majd 
sorrendben Svédország, az NSZK és 
Anglia.

EGYESÜLT ÁLLAMOK

SZÁRAZSÁG OKOZTA KAROK 
A MEZŐGAZDASÁGBAN

Az idei nyárra jellemző hosszantartó 
szárazság, amilyenre évtizedek óta nem 
volt példa, számottevő terméskiesést oko­
zott az Egyesült Államoknak a gabona- 
termelés szempontjából legfontosabb kö­
zép-nyugati területein. A kedvezőtlen 
időjárás különösen kedvezőtlenül hatolt 
ki a kukoricatermelésre, amely előrelátha­
tóan-nem haladja meg a 130—140 millió 
tonnát, azaz kb. egy negyedével kevesebb 
lesz, mint az 1978/79-es mezőgazdasági 
évben.

Az érintett farmerek helyzetét tovább 
rontja, hogy egyidejűleg igen jelenősen 
emelkedtek a termelési költségek, első­
sorban az energia- és gépalkatrészárak. 
Az amerikai mezőgazdasági minisztérium 
adatai szerint az előző évhez viszonyí­
tott költségemelkedés a kukoricánál 24, 
a  búzánál 23, a szójánál pedig 21 száza­
lékot ért el, miáltal erősen kinyílt az 
olló a területegységre jutó hozamok és 
ráfordítások között.

Ugyanakkor a takarmánygabona-árak 
erőteljes emelkedése érzékenyen érinti a 
sertés- és marhahús termelőket. Amíg 
ugyanis — szeptember elejei gabonatőzs­
de-jegyzések szerint — a kukorica ára 
30, a szójáé pedig 15 százalékkal volt 
magasabb, mint az előző év azonos idő­
szakában, nem látszik valószínűnek, 
hogy a magasabb termelési költségeket 
a húsárak emelésével sikerül áthárítani 
a fogyasztókra. Ez utóbbiak ugyanis — 
mint ennek mar több jele mutatkozik — 
az Ilyen törekvésekre inkább a húsfo­
gyasztás csökkentésével válaszolnak. Ez 
tükröződik a többi között abban, hogy az 
évvégi szállítású vágómarhák tőzsdei 
jegyzési szintje alig haladja meg az 
1979-es évvégi tényleges árakat.
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