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Hol vonható meg a határvonal a  koc­
kázat és a büntetendő pazarlás között?

A döntés igénylő tevékenységi körök 
korlátozottak gazdaságunkban. Az irányí­
tás d irekt jellege és a részletesen lebon­
tott eszközök pontos keretei többnyire 
nem teszik lehetővé az önálló kezdemé­
nyezéseket. Ugyanakkor a  döntéshozó 
(akár egy kom binát vezérigazgatójáról, 
akár pedig egy művezetőről van szó) ál­
talában semmit sem kockáztat, ha ponto­
san b etartja  az irányelveket, az előírt 
m utatókat, az utasításban megfogalma­
zott technológiai rendszereket stb. Ha 
pedig a népgazdaság érdekében ettől el­
tér, akkor a törvény biztosítja a vétlensé­
gét és a bíróság sem hoz elmarasztaló 
ítéletet.

Igaz, a „kockázattal kapcsolatos” bün­
tetőügyek száma elenyésző. A lengyel 
élelm iszeriparban és a felvásárló hálózat­
ban 1978-ban összesen csak 25 esetben in­
dítottak büntető eljárást hanyagság miatt. 
Az építkezéseken és az építőanyagipar- 
Tían ugyanebben az időszakban mindösz- 
sze 7 ilyen eljárás indult. De ez nem je­
lenti, hogy "a hanyagság és a pazarlás is­
m eretlen jelenség.

M iért van ez így? Egyebek között azért, 
m ert valamennyi fontosabb gazdasági 
döntés a tervre, valam int számos szakér­
tői jelentésre, bizottsági határozatra, nem ­
egyszer tudományos kutatások eredm é­
nyeire, tudományos konzultációkra épül. 
A gazdasági döntéseket ezért gyakran 
áthárítják a magasabb szervekre, azok 
pedig a még m agasabb szervekre. Így ku­
darc esetén a felelősség végül „elkenő- 
dik”, m indenki tucatnyi érvvel vagy saját 
m ulasztását kizáró objektív feltételekkel 
takarózhat.

Egy tipikus példa: a gyár (tröszt) veze­
tői licencvásárláskor feltételezik, hogy 
megfelelő időben, összhangban lesz majd 
az üzem építőipari m unkáinak befejezése 
az im portból származó gépek szállításá­
val, a kooperáló vállalatok alkatrész-szál­
lításának megkezdésével, a szakm unká­
sok toborzásával, az új technológia beve­
zetésével. Elegendő azonban, hogy az 
egyik felsorolt tényező megvalósítása el­
késsen (ez pedig előfordul), és lem aradás 
— nem egyszer komoly veszteség — le­
het. A befagyasztott eszközökért, az elfe­
csérelt nyersanyagokért stb. a  beruházó a 
hibás? Nem, m ert a szám ításait a tervben 
megadott, rendszerint még a szerződések­
ben is szavatolt határidőkre alapozta. 
A kivitelezők, az elszállítok, a külkeres­
kedelem lenne vétkes? Mindegyiknek 
m egvannak a maga objektív okai, bizo- •
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nyítékai, felső 'tasításai. Egyetlen ren­
delkezést sem szegtek meg, minden a tör­
vény tételes t.ő írásai szellemében tö r­
tént.

És itt  a kérdés lényege. Az üzemzava­
rok, a tervben előre nem láto tt helyzetek 
ugyanis többnyire nem hagyományos cse­
lekvést követelnek. A vállalatvezetőkről 
szóló lengyel tv-sorozat „Majd én elinté­
zem” igazgatójának eszközei csalhatatla­
nok: lakásokat cserél nyersanyagra, fuva­
rozási szolgáltatásokat kínál, a műszerek 
expressz szállításáért fiktív megbízásokat 
ad és fiktív m űnkéért prém ium okat fizet 
ki; az effajta ügyeleteknél mindennek 
megvan a maga csereértéke. Ilyenkor te r­
mészetesen m inden lehetséges rendelke­
zést megszegnek.

A szabálytalanul eljáró igazgatót te r­
mészetesen nem lehet közvetlenül elm a­
rasztalni a hanyag gazdálkodásért, pazar­
lásért. De eljárás indulhat a pénzügyi, a 
beruházási fegyelem, a m unkavédelm i 
intézkedések megszegéséért, vagy olyan 
rendelkezések megszegéséért, amelyek 
tulajdonképpen akadályozták a cselek­
vésben.

Megkérdeztek néhány vállalatvezetőt, 
állam titkárt, kutatóintézeti vezetőt: koc­
káztat-e? Mindegyik habozás nélkül azt 
válaszolta: természetesen! K iderült azon­
ban, hogy egyik sem a klasszikus érte­
lemben vett kockázatra gondolt.

Minden újabb koncepció, a szokásos mó­
doktól való minden eltérés, a tárcaközi 
akadályok áthágásának minden kísérlete 
egyesekből ellenkezést vált ki, visszatet­
szést szül” — érvelt az egyik. — „Ha csak 
egyszer is az új elképzelés hibásnak bizo­
nyul, akkor ezt nem bocsátják meg. Mit 
kockáztatok tehát konkrétan? Azt, hogy 
a következő alkalom m al m ár nem sikerül 
érvényesítenem  az álláspontom at, elve­
szítem a tekintélyem et. A legsúlyosabb 
esetben — a beosztásomat.”

Hogyan lehet ezen változtatni? Term é­
szetesen úgy, hogy csökkentjük azoknak 
a rendelkezéseknek a számát, amelyek 
akadályozzák a kezdeményezéseket, és a 
döntéshozókat a rra  ítélik, hogy válassza­
nak a büntetlen pazarlás és a törvénybe 
ütközés kockázata között.

A központi tervezés rendszere tág teret 
ad normális gazdasági feltételek között a 
kezdeményezésekre. Ha ezek a feltételek 
a norm álistól távol állnak, akkor a m u­
tatók, a központi elosztó jegyzékek és 
részletes felső utasítások száma megha­
ladja a tervgazdálkodásnak megfelelő mi­
nimumot. Érdemes lenne azonban elgon­
dolkozni azon, valóban szükség van-e va­
lamennyi jelenleg érvényben levő elő­
írásra?

— mj —

A Világbank
a mezőgazdaság fejlesztéséért

A Világbank tevékenységében az utób­
bi években megnőtt a mezőgazdaság fe j­
lesztését segítő hitelek aránya. A bank 
olyan gazdasági tevékenységet kíván ez­
zel támogatni, amely az elnök, McNamara 
szerint „közvetlenül a legszegényebbeket 
segíti hozzá a nagyobb term elékenység­
hez”. Ez is elismerése annak, hogy eddig 
sem az ENSZ által m eghirdetett Első Fej­
lesztési Évtizednek, sem a Zöld Forrada­
lomnak nem sikerült e lju tn ia a legmé­
lyebb nyomorban szenvedőkig. Az új 
irányzat éppen e visszásságon akar vál­
toztatni.

A fejlődő világ szegényeinek többsége 
a mezőgazdaság területén él. Helyzetük 
javítása, vagyis a mezőgazdaság fejleszté­
se azonban sokkal összetettebb terveket 
igényel, m int az in frastrukturális beruhá­
zások. Ugyanakkor im portvonzatuk jóval 
kisebb, vagyis sokkal kevesebb üzleti le­
hetőséget jelentenek a hitelezőknek. Nyil­
ván e korántsem  mellékes szempont is 
magyarázza, hogy az infrastrukturális be­
ruházások aránya a m eghirdetettnél jó ­
val lassabban csökken.

A Világbank felismerte, hogy a hitel- 
nyújtás önm agában nem lehet elég haté­
kony, ki kell egészíteni technológiai je lle­
gű befektetésekkel, m int a m űtrágya, ne­
m esített vetőmag, öntözési rendszerek 
stb., valam int elengedhetetlen a műszaki 
tanácsadói hálózat létrehozása is. A szak­
értői gárda term elési és értékesítési mód­
szereket oktat, terjeszt el, új m unkalehe­
tőségeket terem t azzal, hogy szakm unká­
sokat képeznek ki.
. Közismert, hogy a mezőgazdaság fej- 

" s z té sé b e n  eredm ényeket elérni csak 
hosszabb időszak után lehet. A benyúj-
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to tt tervek előzetes értékelése is prob- 
lématiküs, m ert a leggondosabb szám ítá­
sok sem szűrik ki a bizonytalansági té­
nyezőket.

Szűk keresztm etszetet je len t a szak­
képzett mezőgazdasági munkások és az 
irányítás tudom ányában já rtas emberek 
hiánya. A bank a legjobb esetben azt re ­
mélheti, hogy a fejlesztés eredm ényeként 
nem  azoknak ju tta t többet, akik koráb­
ban sem szenvedtek szükséget, hanem 
valóban a nyomort enyhítheti. Nem kizá­
rólag a bank rovására írható, hogy e szo­
ciális cél csak óhaj m arad. A fejlődő o r­
szágok többségében mindenekelőtt rad i­
kális földreformra  lenne szükség ahhoz, 
hogy a nyomor elleni küzdelem sikeres 
lehessen. Ez viszont súlyos politikai prob­
lém ákat vetne fel, hiszen a hatalm on le­
vők kiváltságait érinti. Ilyen messzire a 
bank nem kíván elmenni, legfeljebb a 
földtulajdon m axim álásáért száll síkra, 
azért sem mindig eredményesen.

A bank tevékenységét dicsérők sem 
tudják azonban elhallgatni, hogy vannak 
negatívum ok is. Így felvetik, hogy a Vi­
lágbank csaknem kizárólag nem zeti in ­
tézm ényeknek  nyújt kölcsönt, vagyis a 
legszegényebb rétegekig csak közvetve 
ju th a t el. Az általa nyújto tt segítség az 
anyagi igényeknek legfeljebb tö rt részét 
— többnyire 6 százalékát — fedezi, a  töb­
bit az igénylő országnak kell fedeznie. 
A bank kölcsönt ad, mivel „a pénznek 
mozognia kell”, gyakran olyan beruházá­
sokra is, amelyek befejezésük után a m a­
gas üzemelési költségek m iatt parlagon 
m aradnak.

V. V.

A LE K É S E TT VONAT
Az A m erikai Egyesült Államok elekt­

ronikai iparában újabb átalakulás tanúi 
lehetünk. Ennek az a lényege, hogy a ko­
rábban önálló félvezető eszközöket gyár­
tó kis- és közepes m éretű vállalatok egy 
részét részben vagy teljesen bekebelezték 
a kom plett elektronikus berendezéseket 
gyártó, nagy konszernek.

A félvezetők (tranzisztorok, integrált 
áram körök stb.) forgalm át a tőkés világ­
ban mintegy 10 m illiárd dollárra becsülik 
és az előrejelzések szerint a forgalom a 
80-as évek közepén elérheti a 20 m illiárd 
dollárt.

Az integrálódás útján
A félvezetők egyre növekvő szerepet 

töltenek be a progresszív iparágak fejlő­
désében: a gyártásban és a gyártm ányok­
ban egyaránt. Számítások szerint az ösz- 
szes elektronikus berendezések értékében 
a beépített félvezetők értékaránya az 
1970. évi nem  egészen 1 százalékról á tla­
gosan 4,7 százalékra nőtt. A számítógé­
pekben a félvezetők értékaránya m egha­
lad ja  a 6 százalékot és egyes műszaki elő­
rejelzések szerint 1990-re ez az arány 
megkétszereződhet, miközben a félveze­
tők ára a típustól függően a tizedére, 
vagy századára csökkent és az általános 
infláció ellenére további árlemorzsolódás 
várható.

Az utóbbi 20 évben 
a  félvezető eszközök 

megbízhatósága 
négy-öt nagyságrend­
del javult, míg a tel­

jesítm ényfelvétel 
hét-nyolc nagyság­
renddel, a m éret öt­
hat, az á r  pedig há­
rom-négy nagyság­
renddel csökkent. (Ez 
az árcsökkenés olyan 
arányú, m intha pél­
dául egy 20 évvel ez­
előtti 3000 dolláros 
gépkocsi ma 3 dollár­
ba kerülne. Lásd az 
ábrát.)

A félvezetőgyártás 
beruházás-igényessé­
ge viszont gyors 
ütemben növekszik.
Becslések szerint je ­
lenleg a félvezetők 
értékesítésének 100 
millió dollárral való 
növelése 70—100 m il­
lió dollár pótlólagos 
ráfordítást igényel — 
mintegy kétszer any- 
nyit, m int 15 évvel 
ezelőtt. Ügy tűnik, 
hogy az önálló félve­
zetőgyártók egy része 
sa já t erőforrásaiból 
m ár nem képes k i­
használni a műszaki-gazdasági fejlő­
désben rejlő lehetőségeket. Részben ez 
az oka annak, hogy azok a nagy beren­
dezésgyártók, a'melyek integrált áram ­
kör gyártásra akarnak berendezkedni, 
fel tudják vásárolni a kis és közepes 
m éretű félvezető gyártó vállalatokat. 
Az integráció révén a félvezető gyártás 
pótlólagos erőforrásokhoz jut, s ez 
újabb lendületet ad az ú. n. házi in­
tegrált áram kör-gyártásnak. (Például 
egy átlagos lapkagyártó kapacitás meg­
terem tésének tőkeszükséglete a jelenle­
ginek mintegy háromszorosa lesz a 80-as 
években.)

Figyelemre méltó az is, hogy néhány 
félvezetőeszközöket gyártó cég az utóbbi 
3—4 évben nagy am erikai konszernek 
anyagi tám ogatásával (beruházási hozzá­
járulásával) kezdte meg pályafutását, 
így például a Zilog cég az Exxon, a Sy- 
nertek a Honeywell támogatásával.

A tőkeigényességet nagym értékben nö­
velik a  kutatási-fejlesztési ráfordítások, 
am elyeknek köszöbértéke a technológiák 
gyors változása és a kiélezett verseny 
m iatt igen magas.

EGYES CÉGEK K +  F BAFORDITASA 
1977. ÉVBEN 
Millió do llár

IBM 1142,0
M otorola 109,7
T exas In s tru m en t 96.2
F airch ild  43.6
P hilips 30,0

A nyugati ipargazdasági irodalom és a 
piaci akciókkal foglalkozó írások egybe­
hangzóan a rra  utalnak, hogy olyan nagy- 
vállalatok, m int a H ew lett—Packard, a 
McDonell Douglas, a Honeywell vagy a 
Xerox, stratégiájában a félvezetőgyártás 
fontos kérdéssé vált. S ezzel elérkeztünk 
az integrációs folyam atot ösztönző másik

— egyes vélemények szerint az előzőnél 
fontosabb — üzletpolitikai tényezőhöz. 
A rról van szó, hogy a félvezetőgyártó 
vállalatok — így például a  Texas Inst­
rum ent, a Fairchild, az Intel, a Motorola 
és mások — a közelmúltban megkezdték 
elektronikus készülékek (pl. kalkuláto­
rok) gyártását is. Ez a lehetőség az áram ­
körök integráltsági fokának növekedé­
se következtében szinte kínálkozott, h i­
szen ma m ár egy teljes mikroszámítógép 
is létrehozható egyetlen chipben.

• •
Önvédelmi akció?

A nagy berendezésgyártó konszernek a 
félvezetőgyártó vállalatok diverzifikációs 
törekvéseit nem nézik jó szemmel, sőt 
úgy értékelik a helyzetet, hogy ők kerü l­
hetnek függő, kiszolgáltatott helyzetbe.

Nos, az integrációs folyam at a nagy, be­
rendezésgyártó konszernek részéről meg­
nyilvánuló önvédelmi akcióként is érté­
kelhető. A Business Week, am erikai heti­
lap adatai szerint csak az elm últ három  
évben a nagy konszernek legalább 20 ön­
álló félvezetőgyártó vállalato t vásároltak 
fel. Egy másik statisztika szerint az 1966 
óta alapíto tt 36, félvezetőeszközöket gyár­
tó  vállalat közül csak hét m arad t önálló. 
A felvásárolt vállalatok közül egyik-m á­
sik nemzetközi hírű, jelentős piaci része­
sedéssel bíró cég.

A felvásárló konszernek között számos
A digitális techn ik áb an  a lkalm azo tt ak tív  kom ponensek n éh án y  je l­

lem ző m ű szak i-g azd aság i m u ta tó já n a k  a lak u lá sa

1950: E lektroncsövek
1960: E lektroncsövek és d iszk ré t félvezetők
1970: D iszkrét félvezetők és k is-, közepes és nagybonyolu ltságú  

in teg rá lt á ram k ö rö k
1980: K is-, közepes és nagybonyolu ltságú  in teg rá lt á ram körök

külföldi (francia, holland, japán, kanadai 
és NSZK-beli) van. Ezek a cégek kihasz- 
nálták az am erikai részvénypiac nyom ott

árszínvonalát és a leértékelődő dollár 
nyújto tta előnyöket. Becslések szerint az 
am erikai félvezetőgyártó kapacitásnak 
m ár m integy 15 százaléka van külföldi 
kézben.

Ahogy az áram körök kom plexitása nő 
és ahogy a félvezetők idestova vala­
mennyi iparágban feltűnnek, a gépkocsi- 
gyártástól a kommunikációs rendszerekig 
ég a háztartásokig, úgy válnak egyre in­
kább függővé a feldolgozóipari vállalatok 
a félvezetőgyártástól. Ezért olyan, egyéb­
ként nem az elektronikai iparban m űkö­
dő nagyipari társaság is, m int például a 
G eneral Motors, félvezető-felhasználásá­
nak 15—20 százalékát m ár házon belül 
állítja  elő; a Xerox konszern egy 2500 főt 
foglalkoztató, elektronikus alkatrészeket 
gyártó vállalatot alapíto tt stb.

Számos berendezésgyártó konszern 
nem  a vállalatfelvásárlás, hanem  vertika­
litásának növelése ú tjá t já rja , azaz fej­
lesztési erőforrásainak egy részét a „há­
zon belüli” félvezető eszközgyártás meg­
terem tésére fordítja. Előrejelzések sze­
r in t a 80-as évek közepén az integrált 
áram köröknek legalább egyh armadát 
m aguk a felhasználók fogják előállítani. 
Előrejelzések szerint 1985-re a kereske­
delmi forgalomba kerülő félvezetők 30 
százalékát 30 nagy felhasználó fogja meg­
vásárolni.

Iparpolitikai megfontolások
Az am erikai elektronikai iparban vég­

bemenő fejlődési irányzat heves reakciót 
váltott ki a japán  és a nyugat-európai 
elektronikai ipar részéről.

Felism erve e term elési ku ltú ra s tra té ­
giai jelentőségét, ezen országokban á lla­
mi tám ogatással igyekeznek megvetni a 
félvezetőeszközök gyártásának alapjait. 
Céljuk a kapitalista világpiac mintegy 
kétharm adát, a nagy integráltságú eszkö­
zök piacának több m int 90 százalékát u ra­
ló am erikai félvezetőgyártó cégek meg­
közelítése. A konkurrens országok közül 
eddig igazában egyetlen egynek sem sike­
rü lt az am erikaiak nyom ába lépni. Az 
im ént em lített nagy nyugat-európai tá r­
saságok ugyan néhány am erikai vállalat 
m egvásárlásával is kísérletet tesznek az 
am erikai módszerek megszerzésére, erre 
azonban aligha kerül sor. A felvásárolt 
vállalatok ugyanis nem tartoznak a fél­
vezetőgyártók élvonalába. A technológiai 
fölényt biztosító eljárásokat a tőkeerős 
nagyobb félvezetőgyártó társaságok félt­
ve őrzik.

Hogyan reagálnak a szakértők az elekt­
ronikai iparban lezajló integrációs folya­
m atra?

Sokan úgy vélekednek, hogy a vertiká­
lis integrációk erőteljesen csökkenthetik 
a korábban önálló féívezetőgyártó válla­
la tokat jellemző újító, alkotó szellemet és 
m agatartást. Ebben a gyártási ágban iga­
zában azok a vállalatok bizonyulnak ver­
senyképesnek, am elyeknek fő  tevékeny­
sége a  félvezetőeszközök gyártása. Ennek 
az a magyarázata, hogy e gyártm ányok 
életciklus ideje igen rövid (2—5 év), s ez 
fokozott követelm ényeket tám aszt a piaci

FRANCIAORSZAG

ÉLELMISZERIPARI 
EXPORTOFFENZÍVA

A francia élelm iszeriparnak százéve? 
lem aradást kell behoznia ahhoz, hogy el­
érje  Hollandia vagy Dánia fejlettségi 
szintjét — je lentette ki a közelmúltban 
Michel Debatisse állam titkár. E kijelen­
tés első hallásra kevéssé tűnik megala­
pozottnak, m ert ez az ágazat az elm últ 
években a  többinél jobban vészelte á t & 
konjunktúra-válságot: az itt foglalkoztai- 
tottak száma 1976 óta évente egy százar 
lékkai nőtt, míg a többi iparágban átlar 
gosan ugyanennyivel csökkent.

Ugyanakkor azonban 1973 óta az élel­
m iszeripari üzemek kétharm adának 
pénzügyi helyzete folyam atosan romlik, 
nem kis m értékben az erősödő külföldi 
konkurrencia következtében: a verseny­
képesebb külföldi vállalatok magán a  
francia piacon is előretörtek, különösen 
a húst és a zöldséget illetően. így tehát 
nem könnyű feladat a  belső piac vissza- 
hódítása sem, nem is szólva a tervbe vett

exportoffenzíváról, annál is inkább, m ert 
az 500 ezer főt foglalkoztató ágazat 5000 
vállalatra  aprózódik szét, amelyek nagy 
többségükben gyengébbek külföldi ver­
senytársaiknál. Ilyen körülm ények között 
utópisztikus az a Giscard d ’Estaing elnök 
á ltal korábban kitűzött cél, hogy a nyolc­
vanas évek elejére Franciaország a mező­
gazdasági-élelmiszeripari külkereskede­
lemben 20 m illiárd frank exporttöbbletet 
érjen  el. Ez a többlet tavaly 4,5, az idei 
év első nyolc hónapjában pedig 3,2 m il­
liárd frankot te tt ki.

NDK

BŐVÜLŐ OLEFIN-KOOPERÁCIÓ 
CSEHSZLOVÁKIÁVAL

Az NDK-beli Böhlen-ben levő „Otto 
G rotewohl” vegyipari gyár a közelm últ­
ban szállította az 500 000. tonna etilént és 
225 000 tonna propilént a csehszlovákiai 
L itvinov-ban levő, s vele szorosan együtt­
működő vegyi üzemnek. A két gyárat 138 
km  hosszú csővezeték köti össze. L itvi- 
novban építés a la tt áll egy évi 450 ezer 
tonna kapacitású, etilént előállító pirolí- 
zis-üzem, amely — a csővezetéken ke­
resztül — m ár 1980-ban megkezdi az 
NDK-ba irányuló etilénszállítást. 
Ez utóbbi hasznosítására kibővítik az 
NDK-beli Leuna és Buna vegyipari kom­
binátok feldolgozó kapacitását.

F. J.
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PERISZKÓP

Nyersanyagpiaci előrejelzések

és a  szervezeti rugalm assággal, valam int 
a folyamatos műszaki megújulással szem­
ben. A félvezetőeszközöket gyártó válla­
latok tipikus úttörő jellegű term ékpoliti­
k á t fo lytatnak: az új term ékgenerációkat 
akkor hozzák forgalomba, am ikor az elő­
ző term ékgeneráció életciklusának csú­
csán van. A tipikus vállalati m agatartás 
tehát az, hogy a fejlesztés folyamatos, s 
az új gyártm ánnyal a  vállalat sa já t ko­
rábbi gyártm ányának tám aszt versenyt. 

'Félő, hogy a nagy konszernekben a ru ­
galmasság csökken és a szükséges műsza­
ki elhivatottság és alkotóképesség kevés­
bé bontakozhat ki, m int a kisebb m éretű 
specializált vállalatoknál.

A koncentrációs folyam atot bírálók is 
elismerik azonban, hogy a félvezető és a 
berendezésgyártó vállalatok közötti m ű­
szaki együttműködés feltétlenül szükség- 
szerű. A félvezetőgyártás stratégiai je ­
lentősége és növekvő tőkeigényessége 
m iatt különösen Nyugat-Európában vált 
szükségessé a nagyfokú koncentráció. Itt 
kell megemlíteni, hogy az Európai Gazda­
sági Közösség keretében működő Közös 
Piaci Bizottság ez év szeptemberében 
zöld lám pát kapott arra, hogy közös for­
rásokból tám ogatást nyújtson egy nyugat­
európai méretű, s a  kaliforniaihoz hason­
ló „szilikon völgy” megteremtéséhez.

Feltehető, hogy a nyugat-erópai törek­
vések mögött is elsősorban stratégiai és 
iparpolitikai megfontolások állnak; az a 
felismerés, hogy e term elési ku ltú ra meg­
terem tése de facto gazdasági hatalmat 
képvisel. Kérdéses azonban, hogy a nyu­
gat-európai integráció képes lesz-e a 
szellemi és az anyagi erőforrások olyan 
m értékű koncentrációjára, ami lehetővé 
teszi a kaliforniai „szilikon völgy” m ű­
szaki színvonalával és piaci versenyké­
pességével való lépéstartást. Nem is be­
szélve a meglevő elm aradás csökkenté­
séről.

Az alkalmazástechnika 
piacán...

Az elektronikában, s m indenekelőtt a 
m ikroelektronikában lezajló folyamatok 
a rra  utalnak, hogy a versenyképesség el­
érésének vagy m egtartásának ma (és . a 
jövőben) egészen más feltételei vannak, 
m int ak á r a közelm últban voltak: az in ­
duló tőke nagysága 5— 10 év alatt meg­
sokszorozódott, a gyártás tömegszerűsége 
megnőtt, a vállalati struktúra  jelentősen  
átalakul; kis- és közepes méretű fé lveze­
tőeszközöket gyártó vállalatok egy részét 
koncentráltabb, nagyobb K  +  F kapaci­
tással rendelkező konszernek veszik át, s 
ez — alighanem  — a piacok szerkezetére 
is hatással lesz.

A gazdaságilag fejlett kis országok be­
rendezés- és készülékgyártó vállalatai 
többnyire vásárlói és nem  előállítói a 
m ikroáram köröknek. Egy ilyen „há tté r­
ipa r” megterem tése nem csak óriási költ­
ségekkel járna, hanem  egyben a techno­
lógiák konzerválásával is, m ert a műsza­
ki fejlesztéshez szükséges erőforrások 
előterem tése alighanem  m eghaladná le­
hetőségeiket. Nyugat-Európa és az Egye­
sült Államok között nemcsak műszaki 
rés, hanem árszakadék is tátong  e piacon. 
Ezért Ausztria, Dánia, de még olyan na­
gyobb európai országok, m int Anglia, 
Svédország, Franciaország, az NSZK stb. 
is m indenekelőtt vásárlóként lépnek fel. 
Ez még olyan nagy transznacionális tá r­
saságokra is vonatkozik, m int a Siemens 
vagy a Philips. A célnak, a funkciónak 
legjobban megfelelő m ikroelektronikai 
gyártm ányt m indenekelőtt az óriási am e­
rikai kínálatból választják ki.

Ez nem jelenti azt, hogy ezek az orszá­
gok általában lem ondanának az elektro­
nikai term ékek versenyképes gyártásáról 
és értékesítéséről. Szó sincs róla. A ta ­
pasztalatok szerint a gazdaságilag fejlett 
kis és közepes nagyságú országok az 
am erikai konszernek alkatrész-kínálatra 
támaszkodva az elektronika ma m ár 
szám talan felhasználási terü letére specia­
lizálódva képesek valami sajátosat, vala­
mi egyedit nyújtani, elsősorban alkalma­
zástechnikai vonatkozásban. Ez lehet az 
adatfeldolgozás, a szórakoztató eletroni- 
ka, repülőtéri irányítórendszer, diagnosz­
tikai vagy környezetvédelm i berendezés, 
oktatási berendezés stb. A gazdaságilag 
fejlett kis országok fokozott m értékben 
specializálódnak a berendezések értéké­
nek gyakran 80—85 százalékát alkotó 
softw are jellegű szolgáltatások fejleszté­
sére. Ebben a term elési kultúrában mind 
a nemzetközi összefogásnak, mind a kom­
paratív  előnyök (és hátrányok) mérlege­
lésének, továbbá a kivételesen nagy koc­
kázatviselési képességnek nagy szerepe 
van.

Jól meg kell tehát fontolni, hogy az 
adott ország — lehetőségeihez: szellemi 
és anyagi erőforrásaihoz, valam int a 
nemzetközi munkamegosztásban elfog­
lalt helyéhez képest m ire vállalkozhat 
reálisan; m ely ik  az a fázis, vagy terület, 
ahol maga is aktívan  és a versenyképes­
ség reményében kapcsolódhat be, egy 
adott termelési kultúra fejlesztésébe.

Dr. Varga György

A világpiac törvényszerűségeiről szóló 
„klasszikus teória” szerint, ha a nagy fel­
vevő országokban gyorsul a gazdasági 
növekedés, akkor a nyers- és alapanya­
gok árai emelkednek, fordított helyzet­
ben viszont árcsökkenés következik be. 
1979 fejleményei nein a fenti tézist iga­
zolták. A Moddy-n yens anyagindex szerint 
1978 novem bere és 1979 novembere kö­
zött a legfontosabb ipari nyersanyagok 
árai 21 százalékkal emelkedtek, miköz­
ben a fejlett tőkésországokban a gazda­
ság növekedése stagnált, illetve lassult. 
Az idei áralakulás tehát ism ét a rra  utal, 
hogy a világpiac átalakulóban van, moz­
gástörvényei változnak. A tisztán gazda­
sági jellegű tényezők (így a kereslet-kí­
nálat viszonya) m ellett az árk ia lak ítás­
ban egyre nagyobb súlya van a spekulá­
ciónak, a politikai eseményeknek, a szub­
jektív, „lélektani” faktoroknak.

Az 1979-es „m ini-árrobbanás” több, 
egymástól független tényező eredménye. 
Az alapvető  kétségtelenül az OPEC több 
lépcsőben végrehajtott olajárem elése 
volt. Tavaly decemberhez képest 1979 vé­
gére a nyersolajárak csaknem megkétsze­
reződtek, ez nagyságrendileg m eghaladta 
az o lajár emelkedésének éves m értékét 
1973 decem bere óta. A likvid pénzeszkö­
zök tulajdonosai a tőkés világban — hogy 
vagyonuk értékállandóságát biztosítsák 
— befektetési céllal egyes nyersanyagok 
felé fordultak. Egyidejűleg viszont egyes 
színesfémek fő term elő országaiban — 
Zaire például — a politikai események 
bizonytalanná tették az ellátást. A kő- 

‘ o lajár emelkedése másrészről növelte a 
vegyipari alapanyagokat, az energiaigé­
nyes term ékek ára it is.

A gabonafélék dinam ikus árnövekedé­
se egyes im portőr országok kedvezőtlen 
term elésével függ össze. A nyersbőr eseté­
ben az áremelkedés m agyarázata a k íná­
la t csökkenése. A fejlődő országok egy 
része sa ját bőrfeldolgozó kapacitást épí­
te tt ki, így kivitelét csökkentette, Auszt­
rália  exportját a mérséklődő vágások ha­
tárolták be. Feltűnő, hogy a devizapia­
cokon az elm últ hetekben végbement je ­
lentős kamaterftelkedés — úgy tűnik — 
a spekulációs tevékenységet a  nyers­
anyagpiacokon egyelőre nem fékezte.

A  LEGFONTOSABB ÍR IPA RI NYERS­
ANYAG t ő z s d e i  Ár a l a k u l á s a  

(1978 novem ber =  100)

T erm ék
1979.

augusztus
1979.

novem ber

Búza 118,3 115,5
K ukorica 126,5 120,4
Szójabab 107,0 N 100,7
C ukor 117,3 201,0
Kávé 153,3 153,0
K akaó 63,6 72,5
G yapot 97,5 100.4
G yapjú 115,4 111,9
K aucsuk 93,4 108,0
Réz 122.2 130,6
ö n 88.2

126,8
99,2

ó lo m 128,1
Cink 88,7 94,1
A lum ínium 134,0 148,7
N ikkel (term , ár) 131,6 146,8

A teherforgalom  növekedésével, a ha­
gyományos szállítási form ák fejlesztése 
m ellett új megoldások keresése és beve­
zetése is szükségessé vált. Ebben a tekin­
tetben érdeklődésre ta rth a t számot a 
szovjet tudósok kutatása a csővezetékes 
konténeres pneum atikus szállítás terüle­
tén. Az első kísérleti útvonalat Grúziá­
ban építették meg a hetvenes évek ele­
jén. A két kilom éteres pálya a  sukarevi 
kőbányát a vasbetonüzemm el kötötte ösz- 
sze. A többéves tapasztalatok alapján ki­
derü lt: a csővezetékes konténeres szállí­
tás költsége alig 25 százaléka a  közúti 
árufuvarozás költségeinek.

A szakem berek most kidolgozták egy 
ú jabb pneum atikus útvonal terveit, amely 
a Sukarevben levő kőbányát köti össze a 
tbiliszi építőipari vállalattal. A vezeték 
hossza 50 kilom éter, teljesítm énye 2 m il­
lió tonna áru  évente. A pneum atikus ú t­
vonal két, egyenként 1200 m illim éter á t­
mérőjű, egymással párhuzam os csőveze­
tékből áll. Az egyik a teli konténerek, a 
m ásik az üresek szállítására szolgál. Min­
den irányítási folyam at, azaz a pneum a­
tikus vonatok mozgatása, a berakás és 
k irakás teljesen autom atizált és központi 
vezérlővel egy em ber irányíthatja. Gaz­
dasági oldaláról nézve: a pneum atikus 
vezetékkel évente 44 millió rubel szállí­
tási költség takarítható  meg.

A találm ánynak azonban nem csak gaz-

A legfontosabb 15 ipari-élelm iszeripari 
nyersanyag közül tehát 1979 novem beré­
ben az egy évvel megelőző időponthoz 
viszonyítva mindössze 3 árunál követke­
zett be árcsökkenés, 20 százalék feletti 
áremelkedés hét term éknél figyelhető 
meg. Ha 1979 novem berét ugyanezen év 
augusztusához hasonlítjuk, úgy a 15 vizs­
gált term ékből mindössze négynél figyel­
hetünk meg árcsökkenést, a  többinél á r ­
emelkedést, vagy stagnálást. Figyelembe 
véve, hogy a gabonaféléknél és a szója­
babnál az árcsökkenés szezonális jellegű 
— az új term és piacra kerülésével szük­
ségszerűen bekövetkezik —, árm érséklő­
dés csak a gyapjúnál van.

Hosszú ideje tartó  stagnálás után a cu­
korárak egy negyedév a la tt több m int 70 
százalékot emelkedtek. Jelentős volt az 
ármozgás a színesfémek piacain is, 10 
százalékot meghaladó árnövekedés követ­
kezett be augusztus—novem ber között az 
ón, alum ínium  és nikkel jegyzéseiben is.

A számokból levonható legfontosabb 
következtetés, hogy a nyersanyagpiaco­
kon egyelőre nincs sz áresésről, az 1980- 
ra előrejelzett recesszió várható hatásá­
nak jelentkezéséről. Az egyes term ékek 
áralakulásának vizsgálata azt m utatja, 
hogy a politikai tényezők egyre nagyobb 
szerepet játszanak. A kávé ára  például 
az elm últ hetekben jelentősen em elke­
dett. A következő hónapok áralakulását 
is — szakemberek szerint — elsősorban 
a latin-am erikai kávétermelők, az úgyne­
vezett Bogota-csoport egysége határozza 
meg, és nem annyira a kereslet-kínálat 
alakulása.

A világpiaci áralakulást prognoszti­
zálóknak éppen ezért most különösen ne­
héz dolguk van. 1980-ban, úgy tűnik — 
írja  a  londoni Niesr-intézet legutóbbi ne­
gyedéves jelentésében —, hogy a nyers­
anyagpiacokon idén tapasztalt árnöveke­
dési ütem mérséklődik. A nyersanyag- 
árak  1979-ben mintegy 15 százalékkal 
nőttek, jövőre az átlagos emelkedés üte­
me (dollárban) 7 százalék körül lesz. 
A Metals Analysis and Outlook jelzése 
szerint például a színesfémek árai jövőre 
csökkennek. Az egyes term ékekről szólva 
azonban a kép változó. A cink, a nikkel, 
valam int az alum ínium  á ra  várhatóan to­
vább emelkedik. A rezet, az ónt és az ól­
mot viszont jövőre olcsóbban lehet meg­
vásárolni. Nem kizárt annak a lehetősége 
sem, hogy a fenti tendenciák érvényesü­
lése m ellett rövid távon a spekulációs 
kereslet akár még jelentős árem elkedése­
ket is létrehozhat. Végeredményben te­
hát e tanulm ány szerzői a színesfémpiac 
alakulásának megítélésében meglehetősen 
pesszimisták. Eltérő nézetet vall viszont 
a londoni Metal Bulletin: véleményük 
szerint 1980-ban az idei tendenciák foly­
tatódnak majd, a kedvező áralakulás ki­
látásai ta lán  csak az aranyra és rézre 
nem  terjednek ki.

Cs. Gy.—Sz. P.

dasági haszna van. A vasúti vagy közúti 
teherszállítás elkerülhetetlenül együttjár 
a környezet szennyezésével, a földek egy 
részének megművelés alól való kivonásá­
val. A pneum atikus szállítás esetén más a 
helyzet. A vezeték földeken és lakott te­
rületeken halad át, de legalább egy mé­
terrel a  felszín alatt. Az ötven tonnás 
pneum atikus vonatok zajtalanul suhan­
nak. Egy négyzetméternyi terület sem 
vész kárba, a levegő tiszta marad.

Az új megoldás gazdaságosságát m in­
denki elismeri, de sokan kételkednek ab­
ban, hdgy széles körben bevezethetők, 
m ert speciális csövekre van szükség. 
A kísérletek azonban bizonyítottak: a 
pneum atikus vezetékekhez ugyanolyan 
csövekre van szükség, m int a nagy átm é­
rőjű  gáz- és kőolajvezetékek építésénél. 
(Az igaz azonban, hogy a kőolajiparnak 
óriási a csőszükséglete és így nem köny- 
nyű a pneum atikus vezetékhez csövet 
biztosítani.)

A szakemberek most újabb megoldást 
javasolnak: a számítások szerint lehető­
ség van a speciális konténerek szállításá­
ra  a m ár működő kőolaj- és földgázveze­
tékeken is. A kísérletek bebizonyították, 
hogy a jelenleg működő szivattyútelepek 
teljesítm énye elegendő lenne évente fél­
millió tonna teher szállítására.

V. Poljakov
Ekonomicseszkaja Gazeta
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Ez a m agyar szabadalm on alapuló. P V C -b ő i k é szü lt  
c s e p e g te tö te s t  SZENNYVÍZTISZTÍTÓ MÜVEK 
-  elsősorban éle lm iszeripari gyá ra k  -  tisztító to rn ya in ak  
tö ltőan yagakén t, a h agyom án yos é s  m á s  
m ego ldásokh oz k é p e s t  2 5  % - k a f

G A Z D A S Á G O S A B B A N  
A L K A L M A Z H A T Ó

A HEXACELI?I.
ren dszer a lk a lm a ssá g i  
en g ed é lyén ek  szám a:  
1 9 7 7 /2 2 .

A HEXACELL5-/*? 
ren d e lések e t fe lvesz: a

HUNGÁRÍA MŰANYAGFELDOLGOZÓ VÁLLALAT
3. sz. G yáregysége, Kereskedelmi osztály 
Szombathely, Puskás Tivadar út 6. 9701 
Telefon: 12-660. Telex: 37-347 .

U gyancsak sze n n y v íz tis z títá s i c é lo k a t szo lg á l a 
NEXACELL H- - 2 2 0  m 2/m 2 fa jlagos fe lü le tte l. 
A lk a lm a ssá g i e n g e d é lye  a közeljövőben  
ren de lkezésre  áll, e z é r t  m ár m a b e te rvezh e tő .

V

W  A V Á L L A L A T
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KO. 36. ROZSDA- ÉS SAVÁLLÓ ANYAGOT
0 40 mm, egységár: 122,- Ft 'kg
0 50 mm, egységár- 100,- Ft kg
0 60 mm,
KO. 36. ROZSDA- ÉS SAVÁLLÓ LEMEZT

egységár: 80,— Ft/kg

1 mm-es, egységár: 117,- Ft/kg
3,5 mm-es, egységár: 108,- Ft/kg
4,5 mm-es, egységár: 110,- Ft kg
5 mm-es,
W. 1. MELEGSAJTOLÓ SZERSZÁMACÉLT

egységár: 100,- Ft/kg

VJ.  1. 0 120 mm, egységár: 343,30 Ft/kg
0 140 mm, egységár: 339,50 Ft kg
0 180 mm, egységár- 323,80 Ft/kg
□  150 mm,

R. 3. ÖNEDZÖ GYORSACÉLT
egységár: 337,80 Ft/kg

0 15 mm, egységár: 884,60 Ft/kg
0 70 mm, egységár: 706,40 Ft kg
0 80 mm, egységár: 701,50 Ft kg
0 90 mm, egységár: 700,20 Ft'kg
50x10 mm-es, egységár: 823,70 Ft/kg
50x15 mm-es, egységár: 832,50 Ft kg
□  20 mm, egységár: 839,60 Ft/kg
□  25 mm, egységár: 816,50 Ft/kg
□  30 mm,
K. 1. OLAJEDZÉSŰ SZERSZÁMACÉLT

egységár: 811,10 Ft/kg

0 120 mm, egységár: 59,40 Ft/kg
0 130 mm, egységár: 59,40 Ft/kg
0 140 mm, egységár: 50,20 Ft/kg
0 150 mm, egységár: 59,40 Ft 'kg
0 160 mm, egységár: 48,60 Ft/kg
0 200 mm, egységár: 39,60 Ft/kg
FÉLKEMÉNY TŰZI HORGANYZOTT ACÉLHUZALT
2 mm-estől 3,5 mm-esig egységár: 14,90 Ft/kg
BRONZRUDAK ÉS- PERSELYEK
(különféle méretben)

VASÉRT VÁLLALAT
Acélosztály
Budapest Vili., Kisfuvaros u. 12. 
Telefon: 335-393. 
ügyintéző: Helédi Ervinné.

IJjdonság a zsebben elhelyezhet#,
545-ös típusú ultrahangos vastagságmérő

M egrendelhető:

Laborosztály 
Budapest VI., 
N épköztársaság útja 2. 
Te'.: 117-090, 161-es
mellék.

Alkalmazható:
csövek, tartályok
és egy oldalról megközelíthető,
lapos fémlemezek m éréséhez
(2 mm-től 150 mm vastagság 'g),
a fémlemezek
korróziómértékének
m eghatározásához,
belső szerkezeti hibák,
tartályok és csövek
belső korróziójának,
fémlemezeknél például
a rétegződés! hibák
kim utatására.

Előnyei:
digitális kijelző, 
NiCd-akkum ulátor töltővel, 
zsebbe helyezhető, 
víz- és ütésálló, 
műszaki szervizszolgálat 
Budapesten.

További felvilágosítás:

B udapest VII., Tanács krt. 11. 
VII. em. 19. 1075
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KRIDMÉNYISIBB
külgazdasági propagandát

Á népgazdaság külkereskedelm i egyen­
súlyi helyzetének jav ítására irányuló tö­
rekvések szükségessé teszik, hogy a ko­
rábbinál intenzívebben foglalkozzunk a 
külpiaci m unka olyan periférikus terü le­
teivel is, m int a gazdasági propaganda.

A külgazdasági propaganda általános 
rendszere és főbb módszerei hozzávetőle­
gesen két évtizede változatlanok. Ez a 
változatlanság a k ialakíto tt gyakorlat kon­
zerválására vezetett és minden bizonnyal 
ennek tudható be, hogy még mindig u ral­
kodó jellegű a propagandam unka eszköz- 
központú megközelítése, hogy a propa- 
gandabervek nem váltak a vállalati rövid- 
és középtávú tervezés szerves részévé, 
hogy sok helyütt nem lehetett felszá­
molni a bázisszemléletet, hogy egy-egy 
akció eredményességi vizsgálata még 
mindig fehér hollónak számít.

Ez a felismerés vezette minden bizony­
nyal a külgazdasági propaganda két, tá r­
sadalm i alapokon nyugvó, koordináló 
szervét, a M agyar Kereskedelmi K am ara 
keretében működő Tömegkommuniká­
ciós Bizottságot és a Külkereskedelmi 
Propagandafőnökök Fórum át, hogy a 
kérdéskör m egtárgyalását a közelmúltban 
napirendre tűzzék és tanácskozáson fog­
lalkozzanak vele.

S zem lé le fv á ito zás  szü k ség es

A  vállalatok jelentős részénél u ra l­
kodó, szinte meggyökereáedbtt szemléle­
te t a korszerű gazdasági propaganda- 
m unka érdekében legalább három  terüle­
ten kellene megváltoztatni.

Legfontosabbnak tűnik annak a célnak 
az elérése, hogy a propagandatevékeny­
séget az értékesítési m unka részeként és 
segítőjeként ta rtsák  nyilván. A gyakor­
latban is érvényesülnie kellene annak az 
elméletileg igazolt és ma m ár valam eny- 
nyi hazai oktatási fórum on tan íto tt té tel­
nek, hogy az eredményes m arketing-tevé- 
kenység propaganda és reklámozás nél­
kül elképzelhetetlen. Ehhez term észete­
sen az szükséges, hogy a vállalatok pro­
paganda részlegei képesek legyenek a 
megnövekedett, igényesebb feladatok el­
látására. A propaganda részlegeket szak­
mailag meg kell erősíteni, néhol még el­
szigetelt működésüket a vállalati vérke­
ringésbe be kell kapcsolni. Csak akkor 
várható  el eredményes m unka a reklám - 
szakemberektől, ha közgazdaságilag kép­
zettek. valam int ha kreatív  alkatnak és 
ily módon képesek gondolatokat, ötlete­
ket adni a reklám ot alkotóknak, de é r­
dem ben el is tudják  b írálni azokat.

M ásodikként a reklám tervezés je len­
legi gyakorlatának megváltoztatását szük­
séges megemlíteni. Legyen a propaganda- 
reklám terv  a vállalati terv része, és épül­
jön fel relációnként és term ékenként lép­
csőzetesen a cél kiválasztása, a célcsopor­
tok m eghatározása, a differenciált mon­
danivaló megfogalmazása, és végül az 
eszköz megjelölése sorrendjének szigorú 
m egtartásával.

Ez a módszer egyébként alkalm as a ta ­
karékosság ésszerű szem pontjainak betar­
tására is, hiszen a rendelkezésre álló 
anyagi keretek nem forgácsolódnak szét,

kimmmwh 
a  K G S T - o r s z s g Ä n

A KGST-országokban atomerőművek 
állítják  elő jelenleg a villamosenargia- 
term elés 4 százalékát. A Szovjetunión kí­
vül m ár az NDK-ban, Bulgáriában és 
Csehszlovákiában is működnek, s más­
hol most épülnek az első atomerőművek. 
A Szovjetunió 1990-ig az atomerőművek 
kapacitását 10 ezerről 100—110 ezer me­
gaw attra növeli. A többi KGST-ország 
atomerőművei 1990-ben m ajd 37 ezer 
m egaw att elektrom os áram ot term elnek, 
s így az összes villam osáram -term elésé- 
nek 20—25 százalékát állítják  elő nuk­
leáris energiából. A közös energiacél­
program  szerint a tagországok együtt­
m űködnek az atom erőm ű-ipar kifejlesz­
tésében. A Szovjetunió m ellett elsősorban 
Csehszlovákia készít reaktorokat, még­
pedig 440 és 1000 megawattos nyomóvizes 
reaktorokat, továbbá gyorsgenerátorokat, 
fővezetékeket és szivattyúkat. Bulgária 
az arm atúrákra és biológiai védelmi be­
rendezésekre, Lengyelország víztisztító 
rendszerekre, kondenzátorokra és gene­
rátorokra, Magyarország pedig a reak ­
torok kiszolgálásával kapcsolatos beren­
dezésekre -szakosodik.

hanem  koncentráltan a legfontosabb cé­
lok szolgálatába állíthatók.

A harm adik szempont — az eddigi bá­
zis- és keretszem lélet m egváltoztatása — 
az előző kettőből következik. A bázis­
szemlélet azt idézi elő, hogy a propagan­
dára fordítható összegeket a vállalatok 
pénzügyi vezetői az előző éves adatokhoz 
m érik és nem az értékesítési, piaci m un­
kában végrehajtandó feladatok költ­
ségeit veszik figyelembe. A keret- 
szemlélet következménye, hogy az 
egyes reklám akciók tervezése a meg­
levő költségkeretek lebontása ú tján 
történik és nem  az elérendő cél határozza 
meg a költséget. Nem jelentené szük­
ségszerűen az összes ráfordítások növe­
kedését, legfeljebb az igénybe vett esz­
közök szám ának csökkenését, ha előbb 
határoznánk meg az elérni kívánt célcso­
portokat, és u tána néznénk meg azt, hogy 
ez mibe kerül. A célcsoportokra koncent­
rált, kevesebb számú reklámeszköz haté­
konyságot növelő tényező.

Ami zsaluikéiba vezet
A jelenlegi külgazdasági propaganda 

eszközpontú volta minden bizonnyal a rra  
vezethető vissza, hogy a reklámozásban 
hosszú ideig a kivitelezés szakismeretei 
dom ináltak. Értelemszerűen szükség volt 
olyan szakemberekre, akik a nyom tatvá­
nyokhoz, akik a kiállításokhoz, akik a 
filmhez — pontosabban bizonyos reklám - 
üzeneteknek ezekkel az eszközökkel tör­
ténő közvetítéséhez — értettek. Term é­
szetes tehát, hogy még a jelenlegi hely­
zetben is, am ikor elfogadjuk, hogy az 
egyes eszközök csupán a m arketing kom­
munikáció célkitűzéseinek végrehajtói, 
azok, akik csak a sajtóhirdetésért, vagy 
csak a kiállításokért felelősek, nehezen 
illeszkednek be a korábbinál egy lépcső­
fokkal m agasabb színvonalú gondolatme­
netbe.

Erősíti az eszközközpontú megközelítés 
fennm aradását egyes reklám eszköz-tulaj- 
donosok üzletszerzőinek, képviselőinek, 
aktívabb vagy kevésbé aktív volta. 
Az aktívabb külföldi üzletszerzők helybe 
jönnek, gyakran átvállalják  a propagan­
distáktól a szövegezési, fordítási, szer­
kesztési stb. gondokat, sokszor elegendő a 
megrendeléshez egy form anyom tatvány

Csehszlovákia az utóbbi években is 
m egtartotta a  világkereskedelemben és a 
világ ipari term elésében elért részesedé­
sét, bár a  külkereskedelem kissé gyor­
sabban fejlődött, m int a népgazdaság 
egésze, de valam ivel lassabban, m int a 
világkereskedelem (7 százalékkal szem­
ben 6 százalék).

A gépek és berendezések vonatkozásá­
ban — főleg a nem szocialista országok­
ba irányuló export terén — azonban a 
terv nem teljesült. A csehszlovák külke­
reskedelem eredm ényeire is hátrányosan 
hatottak a világgazdaságban érvényesülő 
árjelenségek, vagyis az, hogy a nyers­
anyagok ára gyorsabban nő, m int a kész­
termékeké.

A hatodik ötéves tervidőszakban pél­
dául a nem szocialista országokban érté­
kesített exportterm ékek árai (1975-höz 
képest) 15 százalékkal növekedtek. 
Az im portárak növekedése ugyanakkor 
22, a nyersanyagáraké pedig több m int 
27 százalék volt.

A nem szocialista országokban érvé­
nyesülő kedvezőtlen árviszonyok hatása 
elsősorban a term ékek műszaki színvona­
lának és minőségének fejlesztésével kü­
szöbölhető ki. A világszínvonalú  és az át­
lagos színvonalú term ékek ára közötti 
különbözet ugyanis állandóan növekszik.

A hatvanas évek végén a kevésbé igé­
nyes. valam int rendkívül lénveges és kor­
szerű gépipari term ékek kilogram m on­
kénti árának aránya 1 :20 volt (főleg a 
kutatásigényes elektronikában). A hetve­
nes évek közepén ez az arány m ár 1 :70 
volt. A szerszámgépeknél az em lített 
arány 1 :3-ró l 1 : 12-re változott. Ma csak 
a magas műszaki színvonalú term ék ad­
ható el jó áron. A közepes és a gyenge 
minőségű term ékeknek nincs helye a vi­
lágpiacon, illetve az ilyen term ékek csak •

• R u d é  P rá v o . 1979. n o v e m b e r 22-i s z á m á b a n  
m e g je le n t c ik k  a la p já n .

aláírása. Az üzletszerzői aktivitás azon­
ban nem feltétlenül párosul a reklámesz­
köz hatékonyságával.

Feltehetően legalábbis részben ennek 
tudható be, hogy 1979-ben a fejlett tőkés­
országokban megjelent 18 db úgynevezett 
magyar m elléklet közül 13 db az NSZK- 
ban készült és egy sem ju to tt olyan fon­
tos kereskedelmi partnerre, m int Olasz­
ország, a skandináv államok, Finnország, 
USA, Kanada.

Az eszközközpontúság feltétlenül zsák­
utcába vezet. A reklámozó nem  a meg­
valósítandó m arketing stratég ia céljait 
látja, hanem  az igénybe vett eszközt és 
így a m unka óhatatlanul öncélúvá válik. 
A hatékonyabb propaganda tevékenység 
feltétele az eszközcentrikusság megszün­
tetése. Természetesen ehhez az is szük­
séges, hogy az egyes külkereskedelmi 
vállalatoknak — a rendelkezésre álló is­
m eretek hiányában — ne kelljen intuitív 
alapon dönteniük, hanem  az eszközök 
megválasztása lehetőség szerint pontos 
legyen. A helyes döntések előkészítésé­
ben nagy szerepük lehet a propaganda 
szakvállalatoknak, a Hungexponak és a 
M agyar Hirdetőnek.

A reklám minősége
A reklám üzenet tartalm i kérdéseire ed­

dig is súlyt helyeztek a külkereskedelmi 
vállalatok, néhány módszer azonban vi­
tathatónak tűnik. Elég gyakori például, 
hogy a meglehetősen széles körű profillal 
rendelkező vállalatok teljes cikklistáju­
kat felsorolják, pedig olyan reklám esz­
közt vesznek igénybe, melynek célcso­
portja csak a term ékek egy része irán t 
érdeklődhet.

Adódnak azonban olyan esetek is, am i­
kor egy-egy megoldás átlépi a vitatható- 
ság határát. A magyar nyelv túlzott eről­
tetése a külpiacokon nem tűnik  szeren­
csésnek. Nem helyeselhető, hogy egy fran ­
cia gazdasági lap 20 oldalas magyar mel­
lékletéből 6 oldal m agyar nyelven jelent 
meg. Azzal sem lehet egyetérteni, hogy 
egyik nagyszabású külföldi k iállításun­
kon az egyik vállalat m agyar nyelvű saj­
tóanyaggal k ívánta ellátni a külföldi ú j­
ságírókat.

A reklám jó minősége sokban függ a 
megbízó és az alkotó együttműködé-

jelentős árengedményekkel értékesíthe­
tők; N apjainkban már nemcsak a forma- 
tervezéstől, a műszaki színvonaltól és 
használhatóságtól függ a term ék ára, In ­
nern a minőségtől, a megbízhatóságtól, a 
szervizszolgálat színvonalától, a választék 
teljességétől és nem utolsósorban a ke­
reskedelmi erkölcstől is. Ezek a tényezők 
konjunktúra idején 10—25, konjunktúra­
csökkenés idején pedig 15—40 százalékos 
ármozgást is előidézhetnek fel-, illetve 
lefelé.

Egyes szerszámgépek, textilipari gépek, 
bőrfeldolgozó berendezések, építőipari és 
útépítő gépek exportjában kiváló gaz­
dasági eredmények születtek. Ezekben az 
ágazatokban jó a nyersanyag hasznosí­
tása. Más területeken azonban — a ká­
belgyártásban, a fogyasztási elektrotech­
nikai ipar-je len tős részében, a személy- 
gépkocsi- és traktorgyártásban — nem 
kielégítő m értékű a nyersanyag-hasznosí­
tás. illetve az exporthatékonyság.

A meggondolatlan átszervezések m iatt 
egyes helyeken olyan term ékek gyártá­
sát is leállították, am elveket hagyomá­
nyosan jól lehetett értékesíteni külföldi 
piacokon. A megszakadt külföldi keres­
kedelmi kapcsolatok felújítása pedig ha­
talm as erőfeszítést igényel. A beruházási 
javak  exportjában is jelentősek a ta rta lé­
kok.

Fontos javítani a szállított term ékek 
minőségét — nem a külkereskedelem 
szubjektív óhaja miatt, hanem azért, 
m ert nagyon kemény feltételek érvé­
nyesülnek a világpiacon. Sürgősen fel 
kell számolni azt a téves nézetet, hogy a 
külkereskedelem nek azt kell eladni, am it 
a term elésben előállítanak. M indenütt tu ­
domásul kellene venni azt a tényt, hogy a  
mai világban egyetlen piac létezik: a vá­
sárló piaca. A vásárlóé és  nem . a term e­
lő"

A követelm ények érvényesítésére a 
külkereskedelem  nagy gondot fordít.

sétőL A színvonalas reklám  m egalkotásá­
ban m indkettőjüknek kölcsönösen fontos 
szerepe van, az egyes szerepkörök túlbe­
csülése vagy aláértékelése óhatatlanul a 
propagandam unka minőségének rovására 
megy.

Komplexitás
Á külgazdasági propaganda túlnyomó 

részét a külkereskedelmi vállalatok vég­
zik, de nem szabad megfeledkeznünk a 
külgazdaság olyan propagandaigényes 
ágazatáról, m int a nemzetközi személy- 
és árufuvarozás, a tudományos-műszaki 
együttműködés, vagy az idegenforgalom. 
Ezek a területek ugyan különböző főha­
tóságokhoz tartoznak, de egy-egy na­
gyobb rendezvény kapcsán a külgazda­
sági propaganda kom plex módon jelenik 
meg a külföldi piacon.

Szükségesnek látszik tehát a külgazda­
ság egyes ágazatai között a propaganda- 
tevékenység koordinálása. A propaganda­
igényes külgazdasági ágazatok koordinált 
fellépése csökkentheti a költségeket, ha­
tása erősítheti egymást és kizárja annak 
lehetőségét, hogy valamely propaganda­
akció célkitűzése, m ondanivalója formai 
vagy tartalm i megoldása keresztezze a 
másikét.

Eredményességvizsgálaf
A külgazdasági propagandát végző in­

tézmények, vállalatok és m unkatársak 
többsége szkeptikusan vélekedik a pro­
paganda hatáshatékonysági-eredm ényes- 
ségi vizsgálatáról. Néhányan határozottan 
állítják, hogy a propagandam unka ered­
ményessége nem m érhető és ezért nem is 
kívánnak foglalkozni vele.

Szükségesnek látszik, hogy a külgazda­
sági propaganda hatékonyságának foko­
zása érdekében leszámoljunk ezekkel a 
nézetekkel. Tény, hogy a propaganda­
akcióhoz kapcsolódó eredményességi 
vizsgálat költségnövelő tényező, ezzel 
együtt továbblépésünk feltétele. Eredm é­
nyességi vizsgálatok hiányában az egész 
külgazdasági propaganda megítélése csu­
pán szubjektív tényezőkön alapszik, kép­
telenek vagyunk stratégiánk változtatá­
sára, a propagandaakció egyes elemeinek 
erősítésére, mások elhagyására.

A külgazdasági propaganda nem egyes 
vállalatok vagy intézmények ügye, de 
szakszerű, felelősségteljes, eredményes 
végrehajtása ra jtuk  múlik. Ezen a priz­
mán keresztül nézve ítélik meg a külföl­
diek hazánk gazdasági életét, népgazda­
ságunk teljesítőképességét.

Nyilvánvaló, hogy itt a jövőbeni lehető­
ségek és eredmények kialakításáról van 
szó. Emellett nyilvánvaló, hogy a szállító­
megrendelői kapcsolatok egy évre történő 
szabályozása nem felel meg a követelm é­
nyeknek, m ert így nem befolyásolható 
megfelelő irányban sem a műszaki szín­
vonal, sem a mennyiség. Ez különösen a 
gépek és a berendezések gyártására és 
értékesítésére vonatkozik. E területen 
ugyanis egy évnél tovább ta rt a fejlesztés 
és — rendszerint — a gyártás is. A prob­
lémák megoldását így egyik évről a m á - , 
síkra halasztják. Tehát: az új követelmé­
nyek érvényesítéséhez hosszabb távra 
szóló egyezményelv, szerződések szüksé­
gesek, ami — különösen a legfontosabb 
exportterm ékeknél — lehetővé teszi az 
átgondolt, perspektivikus és gyors gyárt­
mányfejlesztést. A gyártm ányfejlesztésben 
m ár az egy évnyi késés is nagy gazdasági 
károkat okozhat. A távlati terveket már 
a kutatás-fejlesztés stádiumában  kell 
tisztázni, és nem a külső piacokon k ia la­
ku lt konjunkturális helyzet elemzése 
nyomán.

A term elés és a külkereskedelem  
együttműködésének javítása, a szállítói­
megrendelői kapcsolatok tökéletesítése 
kétségkívül hatékonyabbá tehetné a kül­
kereskedelem m unkáját. A term ékek ver­
senyképesebbé tétele a kereskedelmi 
m unka minőségét és hatékonyságát is 
egyaránt javítaná.

A hosszabb távon érvényesülő, pers­
pektivikus kapcsolatok fejlesztése terén 
szerzett eddigi tapasztalataink jók, s ezt 
a form át oly módon kell elmélyíteni, hogy 
a külkereskedelm i szervezetek és a te r­
melővállalatok kollektívái időelőnnyel 
készüljenek fel a jövő feladatainak vál­
tozó körülmények közötti teljesítésére. 
A jövőben nem csupán az exportra vo­
natkozó szerződések megkötésére kell 
nagy gondot fordítani, hanem  az im port- 
tevékenységre is.

Marinovick Endre

A fe jle tt és az átlagos 
gépipari term ékek árkülönbözete
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A gazdasági növekedés lassulása
A polgári közgazdaságtan krízisét az 

1970-es évek gazdasági válsága nyilván­
valóvá tette. Az a tény, hogy a korábban 
örökérvényűnek ta rto tt eszközök hatásta­
lanok voltak az infláció, a m unkanélkü­
liség és a gazdasági növekedés kívánatos 
szintjének eléréséhez, a rra  a felismerésre 
vezetett, hogy a társadalm i és gazdasági 
folyam atok szabályozásában valami más­
ra  van szükség. A polgári közgazdászok­
nak, tartozzanak akárm elyik iskolához is, 
egyaránt az a törekvésük, hogy a kudar­
cot ne a kapitalizm us törvényszerű moz­
gásaként tüntessék föl. A kiúttalanság és 
a  válsághangulat legfőbb ism érve ebben 
az, hogy a jelenlegi helyzet korlátozott 
k ritiká ján  túl, a felm erült konkrét kér­
désekre adott válaszok nagym értékben 
tagadják a  korábbi nézetek valós ta rta l­
m át is.

A Keynesizmus zsákutcája
Az egyik nézet szerint a keynesi gaz­

daságpolitikai — bár tagadhatatlan é r­
demei vannak — ma m ár egyszerűen tú l­
haladott, m ert az ipari, sőt posztinduszt- 
riális társadalom  mozgásának fő erővo­
nalai, s így ellentmondásai sem azonosak 
az e politika kidolgozásakor jellemzők­
kel. A keynesi elvek tehát adott időszak­
hoz kötődnek, s ennek lezárultával azo­
kat tovább kell fejleszteni.

A m ásik felfogás a  sikertelenséget az­
zal magyarázza, hogy a keynesi elvek 
olyan, a kapitalizm ustól idegen elemeket 
(itt lényegében az állami beavatkozásról 
van szó) vittek a gazdaságba, amelyek az 
annak lényegét alkotó piaci rendszer „ön- 
szabályozó képességének” megsemmisíté­
séhez vezettek. Az ennek helyreállítását 
szolgáló egyetlen lehetőség az állami be­
avatkozás m értékének jelentős csökken­
tése.

A keynesi elvek alkalm azhatóságának 
bárm ilyen oldalról történő megkérdőjele­
zése tulajdonképpen a tőkés állam  gaz­
dasági és társadalm i szerepéről folyó vi­
tá t jelent. Ez a vita valójában az állami 
monopolkapitalizmus természetéről, s le­
hetséges, illetve elképzelt fejlődéséről 
zajlik. A két irányzat közötti különbség 
ugyanis az, hogy míg az egyik bizonyos 
fokig elismeri és szükségesnek ta rtja  az 
állam i beavatkozást, a másik, legalábbis 
a  társadalm i, gazdasági élet legtöbb te rü ­
letén, tagadja azt.

Módosított elképzelések
A válságjelenségek vizsgálatának egyik 

legfontosabb kérdése, az adott helyzetben 
érthető okok m iatt, a gazdasági növeke­
dés. A fejlett tőkésországok gazdasági 
növekedésének lassulását a különböző 
m agyarázatok — ideológiailag teljesen 
nyilvánvaló céllal — nagym értékben 
olyan jelenségeknek tulajdonítják, am e­
lyek függetlenek a kapitalizm us társadal­
mi rendszerétől. A Római Klub „A növe­
kedés határai” című jelentése erről így 
frt: „Láttuk, hogy a pozitív visszacsato­
lások, ha kényszerítő hatások nélkül, sza­
badon működnek, exponenciális növeke­
dést fejlesztenek ki. A világrendszerben 
most két ilyen pozitív visszaható görbe 
dominál, amelyek a népesség és az ipari 
tőke exponenciális növekedését idézik 
elő.

Minden véges rendszerben működniük 
kell olyan kényszerítő erőknek, amelyek 
képesek megállítani az exponenciális nö­
vekedést. Ezek a kényszerítő erők a ne­
gatív visszacsatolások, amelyek egyre 
erősödnek, ahogy a növekedés m ind job­
ban megközelíti a rendszer környezeté­
nek végső teherbíróképességét. Végül a 
negatív hatások kiegyenlítik a pozitív 
hatásokat, sőt föléjük is kerekednek, és 
így a növekedés végétéi’. A világrenszer- 
ben a negatív visszacsatolások olyan fo­
lyam atokat foglalnak magukban, m int 
például a környezet szennyeződése, a meg 
nem  újítható  erőforrások kirperülése és 
az éhínség.”

A kapitalizm us válsága, az általános 
válság és konkrétan a gazdasági válság 
is, így a  belső törvények helyett a rend­
szer és annak term észeti környezete köz­
ti konfliktussá szelídül. S jóllehet, a Ró­
mai Klub azóta több ízben is finom ítot­
ta  a növekedés kérdésében elfoglalt ál­
láspontját, néhány tárgykörben azok 
máig is igen hasznosnak bizonyulnak. 
Ezek közül az egyik a gazdasági növeke­
dés és a környezetvédelem kapcsolata. 
Egyes „független” polgári közgazdászok 
e kérdésből, még akkor is, am ikor ko­
rábbi tévedését még olyan szervezet is 
nyíltan beism erni kényszerül, m int az 
OECD — hogy tudniillik a  környezetvé­

delemre fordított kiadások, beruházások 
nem szükségképpen lassítják a gazdasági 
növekedést —, érveket kovácsolnak az 
állami szabályozó funkciók ellen.

Ez az álláspont leginkább az am erikai 
közgazdászok között terjed t el. A neo­
klasszikus növekedési elm életet valló 
szerző, Denison, legutóbbi könyvében to­
vábbfejlesztette a gazdasági növekedést 
meghatározó tényezők mérését, amelyben 
azt állapította meg, hogy a hatvanas 
évek közepétől az am erikai gazdaság h a­
tékonysága, a termelékenység növekedése 
romlik.

Denison bűvészkedése
Denison azonban nem elégedett meg e 

tény puszta rögzítésével, hanem hozzálá­
to tt indexsorai 1969 utáni megszerkeszté­
séhez is. Az érdekelte ugyanis, hogy mi a 
termelékenység- és a gazdasági növeke­
dés lassulásának oka. S m int azt egy ké­
sőbbi tanulm ányában írja : „ . . . a  term e­
lékenység jelenlegi alakulásának magya­
rázatához tehát meg kell becsülni azokat 
a mennyiségeket, amelyeknek változása a 
m utatót érinti.” M unkája folytatásában 
három  ilyen tényezővel foglalkozik, m int 
mondja, azokkal, am elyeket az adott ösz- 
szefüggésben a legfontosabbnak ta r t: 1. 
Az állami környezetvédelmi előírások; 2. 
A dolgozók egészségének és biztonságá­
nak munkahelyi védelme; 3. A társada­
lomban fokozódó vagyon elleni bűncse­
lekmények. Az m ár önm agában is sokat­
mondó, hogy a legfontosabb tényezőknek 
kijáró  szám ítást Denison mely jelensé­
gekre végzi el. Abszurditásában azonban 
ennél is „meggyőzőbb” a számítás módja.

Kiinduló feltevése az, hogy a fent je l­
zett jelenségek olyan im produktív költ­
ségeket indukálnak, amelyek nem hoz­
nak létre új értéket. E költségeket te r­
mékekre fordítják, ezeknek előállítása te ­
hát termelés, ez a nemzeti jövedelem sta­
tisztikában is szerepel. De, ha ezt a te r­
mékmennyiséget is produktív, azaz új é r­
téket előállító módon használnák fel, ak ­
kor annyival több nemzeti jövedelem 
lett volna előállítható, Amennyit, az egy­
ségnyi ráfordítás hatékonyságát változat­
lannak véve, pontosan ekkora ráfordítás­
sal lehetett volna előállítani. (Denison te ­
há t' felteszi, hogy a konjunkturális hely­
zettől függetlenül is végrehajtották volna 
az adott értékű term elő-ráfordítást.) Az 
im produktív célokra fordított term ék- 
mennyiséget ezért Denison m int szaba­
don rendelkezésre álló erőforrást kezeli. 
Ennek hatékonyságcsökkentő hatását pe­
dig minden egyes évben úgy határozza 
meg, hogy a nemzeti jövedelemből az 
im produktív fogyasztásra elvont m ennyi­
séget elosztja az ennek produktív fel- 
használása esetén potenciálisan m egter­
melhető összes nemzeti jövedelemmel.

Ezzel a módszerrel, az em lített ténye­
zők költségeinek egyenkénti m eghatáro­
zása után, kiszám ítja ezek összesített ha­
tását, am iről így ír: „Az 1969—1975 kö­
zötti hat évben e három tényező átlago­
san 0,26 százalékponttal csökkentette az 
egységnyi inputra jutó outputot.” A te r­
melékenység tehát, Denison szerint, az 
adott 3 százalék helyett évente annál 
m integy 9 százalékkal gyorsabban (3,26 
százalék) nő tt volna, ha ezek az im pro­
duktív célok nem kötötték volna le az 
adott mennyiségű erőforrást.

Számítási hibák
Denison azt bizonyítja, am it hinni akar. 

Elsősorban azt, hogy ezeknek a ténye­
zőknek, a kielégítésükhöz szükséges te r­
mékmennyiségnek a nemzeti jövedelem­
ben növekvő az aránya. A számítás ezen 
tú l olyannyira nem hatékonyságmérés, 
hogy a szerző céljával éppen ellenkező  
összefüggést tá r  föl. Azt ugyanis, hogy 
ezeknek a term ékeknek az előállítása, 
nemhogy lassította, de növelte a végső 
kibocsátás növekedési ütemét. Ezeknek 
elm aradása esetén ugyanis értékükkel 
kevesebb le tt volna a nemzeti jövede­
lem, s ezért részarányuk növekedése a 
term elés gyorsításával egyenlő.

Denisonnál azonban a nemzeti jövede­
lem halmaza homogén, s függetlenül a t­
tól, hogy az ténylegesen milyen árukban 
ölt testet, egyszerűen teljes egészében 
term elő-ráfordítás. Ez még a polgári neo­
klasszikus növekedéselmélet tételei sze­
rin t is hiba. Denison ugyanis ebben a 
szám ításában a  tökét és a  munkaerőt, 
m int term elési tényezőt, a  nemzeti jöve­
delemmel méri. A nemzeti jövedelem fo­
gyasztási cikk és term elési eszköz részei 
azonban nem azonosíthatók a m unkaerő­
vel és a tőkével. Ha ez így lenne igaz, az

azt jelentené, hogy ebben a rendszerben 
nem történik fogyasztás, csak felhalmo­
zás. A valamely évben megterm elt nem ­
zeti jövedelemnek azonban csak egy ré ­
sze válik a term elés folyam atában a kö­
vetkező évi term ékmennyiség lé trejö tté­
nek forrásává, s nem annak egésze. A fo­
gyasztási cikkek tömege, m int input, nem 
áll közvetlen kapcsolatban a következő 
év outputjával, jóllehet az annak meg­
termeléséhez szükséges egyik forrás, a 
m unkaerő újraterm elésének eszköze. Ez 
a megkülönböztetés nélküli erőforrás- 
mennyiség-íogalom tehát csak arra  szol­
gál, hogy elmossa a term ékek értékének 
képződését jelentő folyam atban a m un­
kaerő és a tőke tényleges szerepét.

Az eddigiekből tehát egyrészről az de­
rül ki, hogy a fent em lített tényezőket ki­
elégítő termelés, bár im produktív term é­
keket eredményez, nem csökkentette, 
hanem ellenkezőleg, fokozta a nemzeti 
jövedelem növekedési ütemét.

Másrészről pedig az, hogy Denison 
„egységnyi inputra jutó outputnak” ne­
vezett m utatójának az égvilágon semmi 
köze sincs az erőforrások, a term elés ha­
tékonyságának változásához. Denison 
ugyan azt hiszi, hogy ráfordításokat mér, 
minthogy a term elési tényezők abszolút 
helyettesíthetőségének ilyen állapotában, 
a valamely év outputja (nemzeti jövedel­
me), egynemű struk túraként és teljes 
egészében a következő év inputja is; és 
így tovább. így aztán Denison inputot és 
outputot is m ér egyszerre.

A fejlődés k o rlá tá i
De csökkent-e valójában az Egyesült 

Államokban a termelékenység növekedé­
se? Az egy foglalkoztatottra, illetve az 
egységnyi m unkaidőre ju tó  term elésnöve­
kedés jelenleg valóban lassúbb, m int az 
1960-as évtizedben. Csakhogy ennek érté­
kelésekor azt is figyelembe kell venni, 
hogy egy olyan m értékben monopolizált 
piacon, m int az am erikai, a vállalatoknak 
a kielégítő jövedelem biztosításában, 
egyes helyzetekben, nagyobb érdekük  
fűződhet a termelés mennyiségének kor­
látozásához, m int más lépéshez. Ilyenfor­
m án tehát lehetséges, hogy a term elé­
kenység lassabb növekedésében csak a 
term elés lassúbb növekedése tükröződik 
— a termelékenységnövekedés változása 
tehát nem oka a gazdasági növekedés 
lassulásának.

Egy m ásik megközelítés az, hogy az 
USA-ban az im produktív beruházások 
növekvő aránya következtében a tőke 
hozadéka csökken. Ennek azonban a tő- 
keterm elés-hányados lenne a mérőszáma 
és — m int látni fogjuk — ennek mozgása 
nem tám asztja alá Denison elképzelését.

Ugyanazokból a statisztikai adatokból, 
amelyekből Denison is dolgozott, kiszá­
m ítottam  a tőkeigényesség m utatóját. 
Mégpedig négyféleképpen: az egyik párt 
a teljes nettó tőkeállomány, a m ásik párt 
a Denison által m egadott értékkel (a De- 
nison-féle három tényezőre fordított álló­
tőke-beruházásokra fordítottal) csökken­
te tt nettó állótőke-állomány és a term e­
lői, illetve piaci áron számba vett nemze­
ti jövedelemből. (A szám ítást 1972-es vál­
tozatlan áron végeztem el.) A változás 
iránya mind a négy esetben azonos, csak 
m értéke különböző. A tőkeigényesség 
csökkenése 1967—1977 között ennek alap­
ján  átlagosan évi 3,4 százalék volt. Az 
im produktív beruházásoknak csak annyi 
volt a hatása, hogy lassították ezt a fo­
lyamatot. Ez a mozgás pontosan ellenté­
tes azzal, am it Denison áhít. Egységnyi 
beruházás-ráfordítás nemzeti jövedelem- 
hozadélca ugyanis növekvő.

Ennek az a hatása, hogy a nemzeti jö­
vedelmen belül nagyobbá válik a fo­
gyasztási cikkek és csökkenő a term elési 
eszközök aránya. Az adott időszakban az 
USA-ban valóban megfigyelhető a beru­
házási rá ta  ebből következő mérséklődé­
se. A fogyasztási cikkek azonban m akro­
szinten a bér, a term elési eszközök pedig 
a profit természetes form áját jelentik. A 
csökkenő tőkeigényesség esetén, egység­
nyi beruházás tehát, növekvő nem zeti 
jövedelmet, ezen belül egyéb feltétele­
ket (állami költségvetési deficit, külke­
reskedelm i mérleg) változatlannak vé­
ve, a bérből élőiknek több fogyasztási 
cikket, a tőkéseknek lassabban nö­
vekvő profitot hoz. S ebben a 
helyzetben a  tőkéseknek valóban 
szükséges a term elésnövekedést fé­
kezni, m ert éppen ezzel védik saját jöve­
delm üket a fenyegető abszolút csökke­
néstől. Ennek alapján  m ár nemcsak fel­
tételes m ódban állíthatjuk  a term elé­
kenységnövekedés alakulásáról m ondot­
takat.

Kardos Tamás

Lassú lanyhulás a nyersanyagpiacon
Augusztus elejére a tőkés nyersanyag- 

piacok általános irányzata azt tükrözte, 
hogy a konjunkturális kilátások borús 
szemlélete fokozatosan tere t hódít. Az év 
első negyedévéhez képest, am ikor ez a 
konjunktúra-pesszim izm us  még nem volt 
ilyen éles — az árak  viszonylag jelentős 
visszaesése következett be. Különösen 
erős volt ez a visszaesés július hónapban.

A tőkés világ két legismertebb nyers­
anyagindexe közül az am erikai Moody- 
index, amely (1931=100) alapján számol­
va ez év júniusában még 1080 körül in­
gadozott, augusztus elejére 1059-re esett 
vissza, ami rövid idő a la tt m integy 2 
százalékos csökkenést jelent. Az ugyan­
ilyen alapon számított angliai Reuter-in- 
dex, amely összetételét tekintve külön­
bözik az am erikai indextől (mivel n a­
gyobb m értékben az ipari nyersanyagok­
ra  koncentrál) ugyanebben az időszakban 
1617-ről 1523-ra esett vissza, am i több 
m int öt százalékos csökkeríést jelent.

A gabonaárak mozgása

A megfigyelők érdeklődését leginkább 
a mezőgazdasági nyersanyagok piaca kö­
tötte le, m ert ebben a vonatkozásban 
m utatkoztak a legérdekesebb árváltozá­
sok. A búza ára a chicagói tőzsdén 1979 
m árciusa és június vége között állan­
dóan em elkedett: bushelenként 3,53 dol­
lárró l 4,28-ig. Júliusban azután itt is á r ­
esés következett be: a szint 4,10 dollárra 
visszacsúszott. Augusztus közepére ismét 
szilárdulás következett: az á r  4,15 dollár 
körül mozgott, ami tonnánként mintegy 
157 dolláros árnak felel meg. Ugyaneb­
ben az időszakban a chicagói tőzsdén 
szeptem beri határidős üzleteket m ár 156— 
166 dolláros tonnánkénti áron kötöttek.

Az áralakulás egyik m agyarázata az, 
hogy a kedvezőtlen nyár eleji időjárás 
m iatt a szovjet term és várhatóan az idén 
a tavalyi rekordszint alatt marad. A Szov­
jetunió az Egyesült Államokkal érvény­
ben levő gabonavásárlási egyezményének 
ősszel záruló harm adik esztendejében 
összesen 17 millió tonna gabonát vásárol­
hat am erikai exportőröktől.

Lényegesen kiegyensúlyozottabb a ku ­
koricapiac. Az árszint április és június 
vége között bushelenként 2,59 dollárról 
2,96-ra em elkedett, m ajd augusztus elejé­
re 2,81-re esett vissza. A rendkívül m ai 
gas, 180 millió tonna fölötti am erikai ku-j 
koricaterm és következtében, amely erő­
teljesen nyom ja az árakat, ebben a vo-j 
natkozásban az előrejelzések az im port­
igényektől függetlenül nem  jósolnak na+ 
gyobb változásokat.

Kávé és kakaó „karrierje"

A mezőgazdasági nyersanyagok piacán 
a búzától eltekintve o kávé és kakaó á r ­
mozgása keltette a legnagyobb érdeklő­
dést. Az év első negyedében a fő problé­
m át az okozta, hogy Brazíliában a kávé- 
ültetvényeket sújtó fagy korábban lépett 
fel a megszokottnál és em ellett a károk 
nagyobbak voltak, m int az 1975-ös „ka­
tasztrófa év” óta bárm ikor. Ennek kövejt- 
keztében a kávé ára (amely egy évvel ez­
előtt, 1978 augusztusában még fontonként 
1,30 dollár körül ingadozott), a második 
évnegyedben gyorsan növekedni kezdett. 
Április és június vége között az árszint 

'1 ,51-ről 2,15 dolLára szökött fel.
Mihelyt azonban a fagyperiódus véget 

é rt és világossá vált, hogy az általános 
konjunkturális helyzetben m agasra h a j­
to tt kávéárak m ellett csökkenő fogyasz­
tásra lehet számítani, bekövetkezett az 
árszint lassú lemorzsolódása. Augusztus 
elejére m ár 1,98 dollárra esett vissza az 
árszint, augusztus első hetének végén pe­
dig m ár 1,80 körül mozgott. Az áresés 
még világosabban megfigyelhető volt1 a 
londoni kávépiac határidőre kötött üzle­
teinél. Augusztus elején szeptemberi ha­

táridős üzleteket tonnánként 1700 font­
sterling körüli szinten kötöttek — holott 
a júniusi csúcs időszakában az árszint 
Londonban még m eghaladta a tonnán­
kénti 2000 fontot.

Ez az áringadozás figyelemreméltó és 
nagyszabású manőverezésekhez vezetett 
a  nemzetközi kávépiacon. Az exportáló 
országok ideiglenesen felfüggesztették 
újabb kiviteli megállapodások engedé­
lyezését és em elték  a minimális export­
árakat. Ugyanakkor a nagyfogyasztók, 
m indenekelőtt az Egyesült Államok ré ­
széről komoly figyelmeztetés hangzott el, 
hogy az export-árm inim um  növelése ese-

A kávé és a  kak aó  á rá n a k  a lak u lása  a  lon­
doni tőzsde jegyzése szerin t ( l fon t =  2,23 

dollár)

Fon!/tonna

tén „fogyasztói ellenállással” kell szá­
molni és em lékeztettek arra, hogy 1977 
folyamán hasonló okokból igen rövid idő 
a latt 50 százalékkal zuhantak a kávéárak 
a nemzetközi piacon.

Ami a kakaót illeti, az többé-kevésbé 
pontosan követte a felsorolt mezőgazda- 
sági nyersanyagok ármozgását. A londoni 
tőzsdén, ahol e g y ‘évvel ezelőtt még ton­
nánként 1800 fontsterling fölött volt az 
árszint, az esztendő folyamán a jegyzé­
sek ezt a színvonalat meg sem közelítet­
ték. Ennek m agyarázata az, hogy 1978- 
ban a piacon 113 ezer tonnányi felesleg 
jelentkezett, az idén további 21 ezer ton ­
nás felesleggel kell számolni. Az á rhu l­
lám zás tehát — noha követte az egyéb 
mezőgazdasági nyersanyagok ára lakulá­
sát —, annyiban különbözött tőlük, hogy 
a lanyhulás a tavalyinál sokkal alacso­
nyabb szinten következett be. Áprilisban 
a  kakaó tonnánként csaknem 200 font­
sterlinggel volt olcsóbb a londoni tőzs­
dén, m int 1978 derekán. Ez az 1620 font- 
sterlinges árszint lassan felkúszott 1650 
fölé június derekára — m ajd augusztus 
elejére 1410-es szintre zuhant vissza.

Gyökeresen különbözik a felsorolt me­
zőgazdasági cikkek ármozgásától (ame­
lyek mindegyike júliusi visszaesést m u­
tat) a  cukorpiac helyzete. Ez szilárdnak 
tekinthető. A piacot ugyan némileg bi­
zonytalanná teszik azok a sokszor egy­
m ásnak is ellentmondó hírek, am elyek az 
am erikai törvényhozás várható  döntésé­
vel kapcsolatosak a Nemzetközi Cukor­
egyezmény ratifikálása ügyében. M int­
hogy azonban a piaci helyzetet a term e­
lés és a fogyasztás csaknem teljes egyen­
súlya jellemzi, s m iután Brazíliában és 
Indiában a vártnál gyengébb a cukorter­
m és — az  árak  jelentősen szilárdultak. 
Tavalyi év derekán  a New York-i tőzsdén 
a cukor ára fontonként (0,452 kg) 6,3 
dollárcent volt. Idén m ár áprilisban Í J  
volt az árszint, am ely augusztus elejére 
8,5 dollárcentre em elkedett.

Ism ét más jellegű áralakulás bontako­
zott ki a gyapot-, illetve gyapjúpiacon. 
A gyapot árszintje szilárdnak tekinthe­
tő. Az áprilisi, fontonként 73 dollárcentes 
színvonalról augusztus elejéig az árak  tö­
rés nélkül 78 cent körüli szintre em elked­

tek. A nyersgyapjú esetében viszont áp­
rilis és június vége között visszaesés volt 
tapasztalható. Az ausztráliai gyapjúpia­
con a kilónkénti árszint 4 dollárról 3,80- 
ra  esett vissza. Ezt követően azonban jú ­
lius folyamán az árak  4,10 dollár fölé 
em elkedtek és ausztráliai jelentések sze­
rin t az aukciókon a szezon második felé­
ben az utóbbi húsz év legmagasabb á r­
szintű kötéseivel számolnak.

0
Mint látható, az egyes mezőgazdasági 

nyersanyagok mozgása sokszor lényeges 
részletkülönbségeket m utat. Az adott 
nyersanyag sajátos helyzetétől függetle­
nül azonban a mezőgazdasági nyersanya­
gok piacának általános alakulását a csak­
nem m indenütt megfigyelhető júliusi 
visszaesés határozta meg. Ezért a svájci 
Neue Zürcher Zeitung  összefoglalója úgy 
fogalmazza meg e nyersanyagok ára laku­
lásának általános prognózisát, hogy „az 
árfelhajtó tényezők további gyengülésé­
vel kell számolni”.

A színesfémek helyzete

Ez a megállapítás voltaképpen a szí­
nesfém ek  nemzetközi piacára is érvényes. 
Csak a réz és az ólom ára tekinthető v i­
szonylag szilárdnak. A réz tonnája a lon­
doni tőzsdén április végén még 1000 font 
fölött volt. Ez az árszint fokozatosan 
csökkent. Május végén 865, június végén 
842, július végén 811 volt, m ajd augusztus 
közepére hirtelen m egugrott és 890 font 
körül mozog. Az áprilisihoz képest így is 
jelentős árfolyamveszteség mutatkozik. 
A legfrissebb időszak gyors megszilárdu­
lásánál és általában a hirtelen árm ozgá­
soknál azonban figyelembe kell venni a 
gazdaságon kívüli tényezőket. M indenek­
előtt a nagy afrikai rézexportőr országok 
bizonytalan helyzetét. Ezek az ingadozá­
sok gyors kilengéseket okozhatnak az á l­
talában gyenge piacon. Ugyanakkor maga 
a bizonytalanság ténye abban az é rte­
lemben árstabilizáló faktor, hogy a piaci 
ellátást és tartalékképzést nehezen lehet 
előre megjósolni.

A m ásik viszonylag szilárd színesfém 
az ólom, am elynek árfolyam a (akárcsak 
a rézé) minden ingadozás ellenére lénye­
gesen magasabb a tavalyinál. 1978 dere­
kán a londoni tőzsdén 300 font körül 
volt az ólom tonnánkénti ára. Ez idén áp­
rilis és június vége között 575-ről 614-re 
em elkedett. Jú lius folyam án 510-re csú­
szott vissza, m ajd augusztus derekára is­
mét 534-re kúszott fel.

Az ón helyzete ism ét speciálisnak te ­
kinthető, figyelemmel arra, hogy a Nem­
zetközi Ónegyezmény a viszonylag h a tá­
sosan működő színesfém-megállapodások 
közé tartozik. Az ónpiacot jelentősen be­
folyásolta, hogy a Nemzetközi Ónegyez­
mény felem elte az intervenciós árszintet. 
Ennek következtében az első negyedév­
ben az ár még tonnánként 7900 font kö­
rül tetőzött. Ettől kezdve fokozatosan 
visszaesett. Július végén m ár csak 7645 
volt, augusztus elejére pedig 6600-ra zu­
hant. Ezzel az ón árszintje nagyjából 
visszatért áz egy évvél korábbi színvo­
nalhoz.

Hasonlóan lanyha képet m utat a hor­
ganypiac. I tt 1978 derekán az árak  ton­
nánként 300 font körül mozogtak. 1979 
második negyede 384 fontos jegyzéssel 
indult. Ezt követően egyre gyorsuló le­
morzsolódás következett. Augusztus ele­
jén m ár 290—295 font körül ingadozott a 
horgany ára.

Az em lített áttekintés értékelésénél fi­
gyelembe kell venni, hogy a különböző 
tőzsdei jegyzéseket a tőkés devizapiacok 
mozgása is befolyásolja. így a dollárban 
m egadott nominális jegyzéseket némileg 
tú lértékeltnek, a fontban m egadott jegy­
zéseket pedig alulértékeltnek  lehet tekin­
teni. Ezek a részletkorrekciók azonban az 
általános képen aligha változtatnak. A 
jellemző m indenképpen az m arad, hogy a 
tőkés nyersanyagpiacon fellépő árfelha j­
tó tényezők gyengülnek és a piac hely­
zetére egyre nagyobb hatással van az a 
konjunktúra-pesszim izm us, am ely volta­
képpen a második évnegyedben bontako­
zott ki nagyobb erővel. •—ie—

Kisautók az USA-ban
Az am erikaiak m indennapjaihoz úgy hozzánőttek a hat- és nyolchengeres 

országúti „bárkák és cirkálók”, hogy ez idáig szinte el sem tudták képzelni az 
átszállást a kisebb fogyasztású és m éretű autókba. Az elm últ hónapok sorozatos 
benzinhiánya, a „kiszáradt” kutak és nem utolsósorban a gallononkénti (1 gallon =  
kb. 4,5 liter) egydolláros benzinár h irte len  megnövelte a  közép és kism éretű autók 
iránti keresletet. A jelek most arra  m utatnak, hogy a fogyasztók szívesen részesítik 
előnyben a kisebb autókat, a hazai személygépkocsiipar azonban még nem készült 
fel az igények teljes kielégítésére.

Az 1973—74-es arab  olajembargó, valam int a „fekete arany” árának robbanás- 
szerű emelkedése idején rövid életű kiskocsi-hisztéria volt tapasztalható az USA-ban. 
A három nagy autógyár — General Motors, Ford, Chrysler — későn reagált a piaci 
változásokra, hiszen az új és az Egyesült Államokban addig szokatlan igény teljesen 
felkészületlenül érte őket. Az új modellek megtervezése, a szerelőszalagok átállítása 
valam int a fel szerszámozás egy-két évet vett igénybe. Addig viszont a nyugat-európai 
és japán autógyárak eladásai az am erikai piacon rekordmagasságot értek el, a 
kisautók iránti igényt ugyanis döntően importból elégítették ki. Ebben az idő­
ben vetette meg a lábát igazából a hatalm as am erikai autópiacon a Volkswagen, a 
Fiat és a japán  Honda.

Mire az am erikai autógyárak képesek lettek volna kielégíteni a kiskocsik iránti 
keresletet, a piac ismét változott. Megszűnt az olajembargó, az autótulajdonosok 
alkalm azkodtak a magas benzinárakhoz, egyszóval ismét a nagy autókat keresték, a 
kiskocsik kereslete erősen visszaesett. (Jelenlég az USA-f>an forgalomban levő 155 
millió autó átlagos fogyasztása 100 kilom éteren 25 liter benzin!) Tavaly páldául már 
kevesebb kisfogyasztású személyautó ta lált vevőre az USA-ban, m int 1973-ban.

A felm érések szerint a jelenlegi kiskocsi-boom tartósnak ígérkezik. M ájusban pél­
dául az összes eladott személyautó 60 százaléka a közép- és kiskategóriába tartozott, 
s a statisztikák tanúsága szerint az emelkedés azóta is folyamatos. S az am erikai 
autóipari óriások most sem készültek fel időben a piaci változásra. Döntően még 
mindig a  hatalm as „fém hajókat” gyártják, ez pedig ism ét az im port emelkedésének 
kedvez.

Idén a személygépkocsiipar várhatóan 8,8 millió autót gyárt, ebből 3,9 millió ta r­
tozik majd a kis- és középautó osztályba. Minthogy a kereslet ebben a kategóriában 
jóval meghaladja a kínálatot, idén várhatóan 2,3 milliós lesz az autóimport. Bár a 
General Motors idén helyezi üzembe a kimondottan kisautók gyártására létesített 
gyárát Oklahomában, az új üzem term elése ez évben csak 150 ezer darab lesz.

Ezt a termelési visszaesést viszont — ami elsősorban a jelenlegi piaci igényeknek 
nem megfelelő term elési szerkezet következménye — m ár erősen megérzi majd az 
egész am erikai gazdaság, amelyben a gépkócsiipar kulcsfontosságú. Ez az iparág 
núntegy egymillió dolgozót foglalkoztat, az autóeladások az am erikai kereskedelmi 
forgalom 20 százalékát képviselik. A többi gazdasági szektorra is hatással lesz a te r­
melés csökkenése, hiszen az autóipar használja fel a hazai acélterm elés egynegyedét, 
a gumitermelés kétharm adát. Az USA-ban előállított cink egyharm adát, az alum í­
niumnak pedig egyhatodát az autóipar fogyasztja el.

A korm ányzat is igyekszik m indent elkövetni — váltakozó sikerrel — a  kisebb 
fogyasztású autók népszerűsége érdekében. Carter energiatakarékossági tervei is hosz- 
szabb távon a rra  késztetik az autóvásárlókat, hogy a kisebb kocsikra nyergeljenek át. 
A nyugat-európai és japán autógyárak sem tudták azonnal növelni a kis- és közép­
autók szállítását, de újabb műszakok beállításával és megszervezésével most m ár zök­
kenőm entesen elégítik ki az igényeket. A kedvező ipaci helyzet ism ételten napi­
rendre tűzte az am erikai földön létesítendő leányüzemek kérdését.

A Volkswagen Pennsylvániában néhány évvel ezelőtt nyitotta meg első am erikai 
gyárát, amely az Európában jól ism ert Golf típust gyártja, naponta 800 darabot. 
A tervek szerint a VW 1,5 m illiárd m árkát szán az am erikai üzem bővítésére, amely 
napi term elését ham arosan 50 százalékkal növeli. Szó van arról is, hogy egy második 
gépkocsigyárat is felépítenek az USA-ban. A japánok is élénken érdeklődnek egy 
autógyár megépítésének lehetőségéről.

Az autóipar vezető konszernjei várhatóan néhány éven belül alkalm azkodnak az 
átalakulóban levő kereslethez, de továbbra is abban reménykednek, hogy visszatér a 
nagy személyautók divatja. Szám ításaik azt igazolják, hogy a „kicsik” kevesebb pro­
fitot hoznak. Nem kétséges persze, hogy az autóipari vállalat-birodalm ak a közép- és 
kism éretű kocsik előállításával is m egtalálják majd a  szám ításukat, hiszen m ár most 
jó néhány olyan új technikai megoldással rendelkeznek, amelyek az autóárak további 
emelkedéséhez vezetnek. G. Gy.—Sz. P.

A hosszú távú közlekedési együttműködési 
célprogram

A külgazdasági kapcsolatok bővülésének egyik fontos tényezője a szállítás.
A  hosszú távú közlekedési együttműködési célprogram tartalm azza: a nem zet­

közi jelentőségű vasutak és közutak rekonstrukcióját; a határállom ások és kikötők 
korszerűsítését és bővítését, valam int specializációjukat; a nemzetközi repülőterek 
fejlesztését és több nemzetközi vonal együttes használatát, a konténeres szállítási 
rendszer további fejlesztését.

A vasúti közlekedés változatlanul elsőrendű fontosságú. A szocialista országok 
együttműködésének célja 14 kelet—nyugati irányú vasúti fővonal és 4 észak—déli 
irányú fővonal átbocsátó képességének növelése, új vonalak építése, a legkorszerűbb 
vontatás és az autom atizált forgalom irányítási rendszerek bevezetése, a forgalom 
sebességének és az áruszállító vonatok befogadóképességének növelése. A forgalmas 
vonalakat villamosítják, bővítik a határállom ások kapacitását.

A hosszú távú együttműködési célprogram nagy figyelmet fordít a  vízi közle­
kedésre is. A tervek szerint bővítik a kikötők átbocsátó kapacitását, korszerűsítik a 
kereskedelm i flottát, tökéletesítik az átrakodásokat. A KGST-országok fejleszteni és 
tökéletesíteni fogják az In terlighter folyami szállítási egyesülés tevékenységét, 
am elyben Bulgária, Magyarország, a Szovjetunió és Csehszlovákia vesz részt. A több 
m int ezer tonnás motoros hajóbárkákat, m iután elérték a  Duna torkolatát, olyan 
szállítóeszközre helyezik, am ely onnan e lju tta tja  a vállalat tagországainak rakom á­
nyait a nagy tengeri kikötőkbe.

A KGST-országok flottájának bővítése a  hajók sebességének és befogadóképes­
ségének növelése, a folyamatok széles körű gépesítése lehetővé teszi a  megfelelő 
volumenű külkereskedelmi szállítások lebonyolítását.

A hosszú távú együttműködési célprogram előirányozza a közúti szállítások fej­
lesztését. A KGST-tagországokban nő a nagy teherbírású gépek, specializált gép­
kocsik és korszerű autóbuszok száma. A hosszú távú program tervezetben az alábbi 
négy fővonal elsődleges rekonstrukciója szerepel: 1. Berlin—Varsó—Moszkva, 2. 
Rostock—Berlin—Prága, Pozsony—Budapest—Bukarest—Constanza, 3. Gdansk—Varsó 
—Katowice—Pozsony—Szeged—Nagylak—Tem esvár—Drobeta—Turnu Severin—Craio­
va—Calafat, Vidin, Botevgrad—Szófia (Craiova—Bukarest—Constanza leágazással); 
Moszkva—Bukarest—Szófia. Az összesen 8500 kilom éter hosszú útvonalat korszerű 
parkolóhelyekkel és biztonsági berendezésekkel szerelik fel. __

A célprogram  előirányozza az érdekelt KGST-országok együttm űködését a légi 
közlekedésben, a  nemzetközi légikikötők fejlesztésében, egyes nemzetközi vonalak 
közös használatában.

A szállítás fejlesztésének egyik fontos távlati iránya a konténe rízáció. A KGST- 
országok megkezdték a nagy űrtarta lm ú és speciális konténerek használatára épülő 
egységes szállítási rendszer kifejlesztését. A célprogram -szervezetben szerepel a 
KGST-tagországok egységes konténeres rendszerének fejlesztése 1980—1990 között, 
így lehetővé válik, hogy 1975-höz képest 1990-ig több m int négyszeresére növeked­
jék a  konténeres áruszállítás. , ,

A KGST-tagországok közlekedési kapcsolatainak fejlesztéséről szóló hosszú távú 
célprogram ban szereplő intézkedések megvalósítása két- és sokoldalú megállapodások 
alapján  történik. — m i —
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IPARI ÉS KERESKEDELMI 

VÁLLALATOK, SZÖVETKEZETEK!

1 980-BAN 
SZABAD KAPACITÁSSAL 

RENDELKEZÜNK 
HUZALAUTOMATA 

GÉPEINKEN
a  síkban hajlított, 0 3,8-as anyagméretig.

v
§ M egrendeléseket
s$ var: az

|  Esztergomi 
j Vasipari

\ Szövetkezet
1
 ̂ Esztergomkertváros,

|  Pf.: 18. 2509
$
$ Telefon:$
í  Esztergom kertváros 22.
$
 ̂ Ügyintéző:

|  Sarlós István.

Fertőtlenítő rovar- é s  rá g csá ló ir tá st, 
karbantartó napi é s  ren d szeres  n agytak arítást

vállalunk köziileteknek
A ROVAR- ÉS RÁGCSÁLÓIRTÁST
a legjobb hatóanyagokkal és felszereléssel 
végezzük a szakosított szarvasmarha- és 
sertéstelepeken, illetve az állattartó telepeken.
Éves szerződéskötés esetén az alapirtásra és a 
fenntartási munkákra garanciát vállalunk.
Pest megyében maximált áron dolgozunk.
Részlegünk ezenkivül faanyagvédelemmel 
(Xylamon és Xyladekor) és az éghető anyagok 
lángmentesítésével is foglalkozik, a mindenkori 
szabvány előirásainak figyelembevételével.

A KARBANTARTÓ NAPI TAKARÍTÁST
meghatározott időre kötött szerződés szerint, 
kedvező áron, illetve átalánydíjért vállaljuk.
NAGYTAKARÍTÁS:
irodákban és üzemrészekben az ajtók és ablakok 
vegyszeres tisztítását, irodákban a szőnyegpadló, 
a parketta, a hidegburkolatú helyiségek 
takarítását vállaljuk.
A munkák elvégzésére szerződést kötünk, vagy 
esetenként megrendeléseket fogadunk el.
Festés utáni nagytakarítást is vállalunk.

ALSÓNÉMEDI KÖZÖS ÚT MEZŐGAZDASÁGI SZAKSZÖVETKEZET
Szolgáltató üzemága
Budapest Vili., Mező Imre út 42. 1089.

SOKSZOROSÍTÓÜZEMI
ÁLLÓESZKÖZÖKET

kínálunk
m egvételre: két íviámPa

két papirvágó gép 
egy retusasztal 
egy szedőgép (Optim a) 
egy fényképezőgép 
két sokszorosítógép 
egy Romayor asztal 
egy jódlám pa 
két pneum atikus 
m ásolókeret

K Ő B Á N Y A I  S Z E R S Z Á M K É S Z Í T Ő  
ÉS F IN O M M E C H A N IK A I  I P A R I  SZ Ö V ETKEZET
Budapest X., Kemence u. 4. 1103.

Telefon: 572-277.
Ügyintéző: Kiss László,

Agrárközgazdászt 
keresünk felvételre

vezető beosztásba.
Jelentkezés személyesen 

vagy írásban.
Címünk:
HAJDÚNÁNÁSI ÁLLAMI 
GAZDASÁG
H ajdúnánás—Tedej 4085.

HIRDESSEN
A

FIGYELŐBEN!

S Z E R E Z Z E N  ^  Z E N É T ...
0 /M A G Á N A K

V E R D I :  A I D A
Opera 4 felvonásban

Monserrat Caballé,
Placido Domingo, -
Fiorenza Cossotto, Piero Cappuccilli és
Nicolai Gjaurov
a Covent Garden Énekkara
a New Philharmonia Zenekara
Vezényel:
RICCARDO MUTI

Ideális együttes, igazi operai „világválogatott* 
énekli a zeneirodalom egyik legcsodálatosabb 
dalművét. A HUNGAROTON kiadásában megje­
lent nagyszerű EMI-felvétel teljes és zavartáatl 
élvezetét szolgálja az olasz és magyar nyelvű 
szövegkönyv, amelyet színvonalas tanulmány 
egészít ki. S mindez három operajegy áráért.

K NG AO ® N
H Á Z I M U Z S I K A

6 és 16 tonna közötti teherbírású, 
hosszúgémes, használt

A U T Ó D A R U T
V Á S Á R O L N Á N K

SOMOGY MEGYEI ÁLLAMI ÉPÍTŐIPARI VÁLLALAT
Kaposvár
Telefon: 13-156, 39-es mellék.
Telex: 13 241. 
ügyintéző: Bogár iánosné.
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UJ KÖNYVÁrucsere -  volumenben mérve
Az elm últ évtizedben a nemzeti jöve­

delem 70 százalékos növekedését a kü l­
kereskedelmi forgalom 2,6-szorosára való 
növekedése kísérte. Azt kellett tehát ta ­
pasztalni, hogy a nemzeti jövedelem egy­
ségnyi 1 százalékos gyarapításához a 
külkereskedelm i forgalm at kb. 2 száza­
lékkal kell bővíteni. 1971—1978 időszaká­
ban az azonos jellegű m utatók a követ­
kezőképpen alakultak : a nemzeti jöve­
delem 56 százalékkal em elkedett, a beho­
zatal 165, a kivitel 132 százalékkal, a te l­
jes külkereskedelmi forgalom pedig kb. 
150 százalékkal. Ezekből az adatokból a r ­
ra kellene következtetni, hogy a nemzeti 
jövedelem és a külkereskedelm i forgalom 
növekedése közötti kapcsolat intenzívebb 
lett. 1971—1978 között ugyanis a nemzeti 
jövedelem 1 százalékos növelésére az 
im port 2,9 és az export 2,4 százalékos nö­
vekedése jutott. Ha figyelembe vesszük, 
hogy Magyarország társadalm i term éke 
ebben az időszakban a nemzeti jövede­
lemmel csaknem azonos m értékben em el­
kedett, ebben az esetben az export a laku­
lását — a társadalm i term ék 1 százalékos 
növelésével az export 2,4 százalékos bő­
vítését értük el — elism erésre méltó te l­
jesítm ényként kellene értékelnünk.

É rté k  é s  v o lu m e n
Az idézett nemzeti jövedelem és külke­

reskedelmi adatok — hétköznapi szó- 
használattal él.ve — igazak, mégis torzí­
tanak. Arról van ugyanis szó, hogy a 
nemzeti jövedelm et folyó áron összegez­
zük, növekedését azonban összehasonlító 
áron m utatja ki a nemzeti jövedelem in ­
dexe. A külkereskedelm i forgalm at 
ugyancsak folyó — azaz tényleges — 
áron ta rtjuk  nyilván, s alakulását — nö­
vekedését vagy csökkenését — a folyó­
áras értékadatok tükrözik. K orábban a 
külkereskedelmi forgalom értékadatai, 
m iután a devizaárak viszonylag stabilak 
voltak, több-kevesebb pontossággal a for­
galom volumenének változását is tükröz­
ték. (1960—1970 között pl. az im port é r­
téke 57, volumene 70, az export értéke 
65, volumene 61 százalékkal emelkedett.) 
Ebben az évtizedben azonban a forgalom 
értéke és volumene elszakadt egymástól, 
s ebben az erőteljes árváltozásokon kívül 
időnként az árfolyam -módosításoknak is 
szerepe van. Előfordult — például 1976- 
ban —, hogy az im port értéke csökkent, 
volumene viszont em elkedett. Hasonló 
vagy ellenkező előjelű eltérések tapasz­
talhatók az exportnál is, és méginkább 
az egyes árufőcsoportoknál.

A külgazdasági egyensúly szemszögéből 
term észetesen az értékadatoknak van 
perdöntő szerepük, m indam ellett, nem 
felesleges volumenszemléletben is á tte ­
kinteni a mostani évtized külkereskedel­
mi forgalmát.

0TT

Őszi vásár
Vasárnap nyitotta meg kapuit a szep­

tem ber 9-ig tartó  Lipcsei ő szi Vásár, 
amelyen 50 országból és Nyugat-Berlin­
ből érkezett mintegy hatezer kiállító 
árubem utató ját tekinthetik  meg a lá to ­
gatók összesen 280 ezer négyzetméternyi 
területen.

A KGST és az NDK fennállásának 30 
éves jubileum a jegyében megrendezett 
1979-es Lipcsei Őszi Vásár jelm ondata — 
„A szabad világkereskedelemért és a 
műszaki haladásért”. Az eddigi vásárok­
hoz hasonlóan, bizonyára az idei is hoz­
zájárul a különböző országok teljesítm é­
nyeinek összehasonlításához, a kereske­
delmi kapcsolatok fejlesztéséhez.

Az idei őszi vásár szakmai profilját — 
a beruházási javak területén — a vegy­
ipari term ékeket és berendezéseket be­
mutató kiállítás határozza meg. A világ 
vezető vegyipari vállalatai mintegy 20 
ezer négyzetméternyi területen m utatják 
be választékukat. Em ellett a textilipari 
gépeket és a közúti járm űveket bem uta­
tó kiállítások érdem elnek figyelmet.

Negyven ország külkereskedelm i vál­
lalatai és exportőrei húsz fogyasz­
tási cikk ágazatban m utatják  be az 
általuk kínált term ékeket. A legtöbb k i­
állító textíliákkal és ruhaipari term é­
kekkel, élelmiszerekkel és élvezeti cik­
kekkel, illetve kozm etikumokkal és 
gyógyszerekkel szerepel a bem utatón. A 
szabad idő eltöltőiéhez szükséges eszkö­
zöket és sportszereket bem utató — im ­
m ár hagyományos — kiállítás m egtekint-

A beruházások  és as im port volum en ének változása  (százalék)

A n e m z e ti jö v e d e lem  és a  k ü lk e re sk e d e lm i 
fo rg a lo m  v o lu m e n é n e k  n ö v e k ed é se  1971—Í978- 

b a n  (e lőző  év  =  100)

N em ze ti jö v e d e lem B eh o za ta l K iv ite l

1971 105,9 __117,1 107,6
1972 106,2 94,8 119,3
1973 107,0 102,9 112,5
1971 105,9 117,5 103,6
1975 106,1 105,6 104,8
19 76 10.7,0 105,8 10S.1
1977 107,8 108,6 112,7
1978 104,0 112,6 101,5

Miközben a nemzeti jövedelem 56 szá­
zalékkal em elkedett, a behozatal volume­
ne 80,3, a kivitel volumene pedig 93,8 
százalékkal nőtt. Ezek szerint a nemzeti 
jövedelem egységnyi gyarapodásához a 
behozatal volumenének 1.4, a kivitel vo­
lum enének 1,7 százalékos növekedése 
társult. Egy évtizeddel korábban az azo­
nos jellegű m utató az im portnál 2,4 az 
exportnál 2,3 százalék volt. A volumen­
adatok tükrében tehát a gazdasági növe­
kedés és a külkereskedelmi forgalom kö­
zötti kapcsolat korántsem olyan intenzív 
m int az előző évtizedben volt. Ez term é­
szetesen azt is jelenti, hogy a nemzetközi 
m unkamegosztásba való bekapcsolódás 
fejlődési üteme is mérséklődött.

A felhalmozás hatása
U taltunk arra, hogy a folyó anyagrá­

fordításokat is tartalm azó társadalm i te r­
mék 1971—1978 között a nemzeti jövede­
lemmel csaknem megegyező m értékben 
fejlődött, s így a táblázatban szereplő 
nemzeti jövedelemindexek végső soron a 
népgazdaság anyagfelhasználásának nö­
vekedését is tükrözik. M egállapítható, 
hogy a folyó term elés és az adott eszten­
dő im portjának növekedése között nincs 
szoros kapcsolat, s hogy az export volu-

Lipcsében
hető 1979 őszén is. Új színfolt az oktatá­
si eszközöket és berendezéseket felvonul­
tató Interscola kiállítás.

A hagyományos kereskedelmi kapcso­
latok ism ertetése és a legújabb term ékek 
bem utatása jegyében rendezte meg a 
HUNGEXPO a magyar vállalatok idei 
szereplését. Az NDK — a Szovjetunió 
és az NSZK után — harm adik legna­
gyobb kereskedelmi partnerünk. Hazánk 
árucsere-forgalm ának mintegy 8 százalé­
ka az NDK-val folytatott kereskedelem 
keretében bonyolódik le. Magyarország 
az NDK kereskedelmi partnerei között 
az ötödik helyen áll, több m int 6 száza­
lékos részesedéssel.

Az őszi vásáron résztvevő 28 magyar 
vállalat 2800 négyzetméternyi területen 
m ulatja be term ékeit. A legnagyobb m a­
gyar kiállító, a MOGÜRT garázsberen­
dezésekkel és közúti járm űvekkel érke­
zik Lipcsébe. E kiállítás jelentőségét nö­
veli, hogy a vásár ideje a la tt adják át 
a 25 ezredik, NDK-nak szállított Ikarus 
autóbuszt. A HUNGAROTEX bem utató­
ján  férfi és női ruhákat, illetve tex tíliá­
kat lá thatnak az érdeklődők. Az itt be­
m utatott term ékek körülbelül 40 száza­
léka újdonság. A TERIMPEX és a MON- 
IMPEX a magyar élelmiszerek és élve­
zeti cikkek bem utatóját rendezi meg a 
vásáron.

A magyar kiállítók 46 term ékkel p á­
lyáznak a Lipcsei Őszi Vásár arany ­
érm ére, remélhetőleg több term ék el is 
nyeri ezt a kitüntető címet.

ménének növekedése is lazán kapcsoló­
dott a nemzeti jövedelem, illetve tá rsa­
dalmi term ék alakulásához. Miként a ko­
rábbi évtizedekben 1971—1978 időszaká­
ban is a felhalmozás — beruházás, kész­
letképzés — volt az a gazdasági folyamat, 
amely leginkább hatott az im port és az 
export volumenének változására.

Az elm últ nyolc esztendőben egyébként 
— változatlanul volumenben számolva — 
a legnagyobb m értékben a gépek, szállí­
tóeszközök és egyéb beruházási javak be­
hozatala nőtt — 2,4-szeresére — a fo­
gyasztási cikkek volumene 2,2-szeresére, 
az energiahordozók és villamos energia 
csaknem kétszeresére, míg az im portált 
anyagok, félkésztermékek, alkatrészek vo­
lumene 1,7-szeresére. Az importnál is az 
előbbivel azonos a sorrend: a külföldi 
piacokon értékesített gépek, szállítóesz­
közök, és egyéb beruházási javak volu­
mene 2,4-szeresére nőtt, a fogyasztási cik­
kek volumene csaknem kétszeresére, az 
anyagok, félkésztermékek és alkatrészek 
volumene, továbbá az energiahordozók 
volumene 1,8—1,8-szeresére, az élelm i- 
szeripari anyagok, élőállatok, élelmisze­
rek volumene pedig 1,5-szörösére.

A „Külkereskedelmi Statisztikai Év­
könyv 1978.” KSH kiadvány nemzetközi 
kereskedelem mel kapcsolatos adattáblái 
lehetővé teszik, hogy a magyar külkeres­
kedelem érték és volumen adata it 1970— 
1977 időszakában összehasonlítsuk a nem ­
zetközi kereskedelm et jellemző tenden­
ciákkal. A világkereskedelem értéke eb­
ben az időszakban 3,5-szörösére nőtt. Ma­
gyarország nemzetközi árucsere-forgalm a 
2,3-szorosára; a forgalom értékének nö­
vekedési m értékében tehát jócskán elm a­
radtunk a világátlagtól. A forgalom volu­
menének növelésében Magyarország te l­
jesítm énye lényegesen kedvezőbb. 1975= 
100 alapon a világ behozatalának 1971- 
ben 83 volt az indexe, 1977-ben pedig 117. 
Magyarország behozatalának is 83 volt az 
1971. évi volumenindexe, 1977-ben pedig 
113, azaz csaknem a világátlagnak meg­
felelő ütemben emelkedett. A kivitelnél 
a világkereskedelem volumenindexe 
1971-ben 80. 1977-ben pedig 115, a magyar 
kivitelé 1971-ben 69, 1977-ben 122. Ma­
gyarország tehát 1971—1977 időszakában 
exportjának volumenét a világátlagnál 
nagyobb m értékben növelte, ennél maga­
sabb volumenindexet csak Finnország és 
Svájc ért el, de mindkét ország 1971. évi 
exportvolum en indexe magasabb volt 
m int Magyarországé.

A mennyiség nem elegendő
A külkereskedelmi forgalom volumen­

adatai arról tanúskodnak, hogy Magyar- 
ország az elm últ nyolc esztendőben a vi­
lágátlagnál erőteljesebb m értékben nö­
velte a külpiacon értékesített termékek 
mennyiségét, volumenét, jórészt így pró­
bálta ellensúlyozni az árarányváltozások 
kedvezőtlen hatásait, az egyensúlyi hely­
zetet javítani. A volumennövelés azon­
ban azért sem bizonyult eredményesnek, 
m ert az e tekintetben elöl álló áruszekto­
rokban — gépek, szállítóeszközök és 
egyéb beruházási javak, továbbá fogyasz­
tási iparcikkek — javult a legkevésbé, 
mindössze 16,6. illetve 8,5 százalékkal az 
export árindexe. Mindez a rra  utal, hogy 
a külkereskedelmi tel jesítm ény volumen­
növeléssel csak korlátozott m értékben 
javítható, nagyobb eredm ényt biztosít a 
piacokon keresett, m agasabb árszinten 
értékesíthető term ékstruktúra kialakí­
tása. (g. i.)

Szerkezeti változások 
. a világgazdaságban

Népgazdaságunk jelenlegi problémái 
nagyon időszerűvé tették  e mű megjele­
nését, s időzítése a kiadói m unkának is 
dicsérete. A közel 400 oldalas mű 10 fe­
jezetében olyan kérdésekre kapunk vá­
laszt, m int: milyen tényezők váltották ki 
a világgazdaság szerkezeti változásait, 
m iként hato tt a rra  a tudományos és tech­
nikai forradalom, milyen módon jelent­
kezett a struktúrapolitika a fejlett és a 
fejlődő országokban, hogyan alakult át a 
világkereskedelem áruszerkezete, s ezzel 
összefüggésben a tőkekivitel szerkezete 
is, hogyan változtak a nemzetközi gazda­
sági növekedés súlypontjai, s ezeknek 
milyen társadalm i és gazdasági összefüg­
gései vannak, a szerkezeti változások ho­
gyan tükröződnek a kelet-nyugati gazda­
sági kapcsolatokban, m ajd az összefog­
laló gondolatsor előtt a rra  is, hogy m i­
lyen a magyar kivitel szakosodási iránya 
a fejlett tőkésországok felé.

Természetesen a könyv e kérdésekre 
csak különböző szélességben és mélység­
ben adhat csak választ, de a szándék jó, 
s az eredm ény is figyelemreméltó. Az is 
igaz, hogy ma a világgazdasági korszak- 
váltás elméleti megalapozása, főleg an ­
nak irányzatainak előrejelzése, az alkal­
mas gazdaságpolitika kidolgozása a köz­
gazdászok megoldásra váró problém áinak 
listáján szerepel, s ez egyaránt vonatko­
zik a szocialista és polgári közgazdaság- 
tanra.

Érdeme a szerzőnek, hogy rövid á tte ­
kintést és bírálatot ad a fejlődéstörténet 
egyes elméleti megközelítéséről, a polgári 
strukturalista közgazdasági iskoláról.

Széles körű adatfeldolgozással Kádár 
Béla bem ulatja azokat a súlyponti eltoló­
dásokat, amelyek a term elés ágazati szer­
kezetében, a foglalkoztatottságban, a 
költségekben, az ipari szerkezet-országok 
szerinti alakulásában végbementek. A 
szerző az iparszerkerzet átalakulásával 
kapcsolatban a következőt írja : „Az egyes 
iparágazatok termelékenységi rátáinak 
bemutatása is érzékeltette már, hogy az 
iparszerkezet átalakulása nem vezethető 
le a m űszaki fejlődés ágazatonként elté­
rő üteméből, vagy az egyes iparágak va­
lamiféle műszaki életgörbéjének alakulá­
sából. Hosszabb gazdaságtörténeti idősza­
kot véve, a szerkezeti átalakulásban élen­
járó ágazatok műszaki fejlődésének ü te­
me természetszerűleg az átlagosnál na­
gyobb, ez azonban önmagában a szerke­
zetátalakulás felgyorsulását nem magya­
rázza, különösen a nagyobb fejlesztéspo­
litikai döntések időhorizontja szem pont­
jából kritikus 10— 15 éves időszakon be­
lül. Az 1960 óta felgyorsuló szerkezeti á t­
alakulás egyik sajátossága éppen az, hogy 
a lemaradó ágak utóvédharcával össze­
függésben a m űszaki fejlődés ágazati rá­
tái inkább nivellálódtak, a nyugat-euró­
pai textiliparban például gyorsabb volt a 
termelékenységnövekedés, m int a gép­
iparban. A műszaki fejlődés eltérő ága­
zati rátái tehát nem nyújtanak kellő m a­
gyarázatot a szerkezetátalakulás felgyor- 
sulására.”

A z  érvelést nem érzem teljesnek, mégis 
elgondolkoztató, m ert eddig ezt egyik 
döntő szerkezetátalakító tényezőnek te­
kintettük.

A mű jó áttekintést nyújt a struk túra- 
politika cél- és eszközrendszerérői, s k i­
emelten foglalkozik az iparpolitikai ösz- 
szefüggésekkel. Ismerteti ezen a téren a 
nemzetközi szervek tevékenységét és az 
országok közötti együttműködés eredm é­
nyeit. Tömör összefoglalást ad az im port­
helyettesítő és exportorientált iparfej­
lesztési politikákról a fejlődő országok­
ban. A könyv igen tömören foglalkozik 
olyan problém ákkal, amelyekről a köz- 
gazdasági irodalomban könyvtárakat be­
töltő irodalom áll rendelkezésre, s ez az 
olvasó számára nagy segítség, hiszen a 
lényegre koncentrálva jó tájékoztatást 
kap a prolém akomplexumról. Más kér­
dés, hogy a problém ával foglalkozó k u ­
tatóban ez hiányérzeteket kelt, de úgy 
hiszem, a szerző nem ennek az olvasóré­
tegnek szánta művét.

A világkereskedelem és az export sza­
kosodásának folyam atát a könyv gazdag 
statisztikai anyaggal bizonyítja. Sajnos, 
az adatok 1973., illetve 1976. évvel zárul­
nak. Ez bizonyára a könyvkiadásban ta ­
pasztalt hosszú átfutási idővel m agyaráz­
ható.

K ádár Béla könyve hasznos hozzájáru­
lás ahhoz a munkához, amely gazdasági 
stratégiánk megalapozása és a gazdasági 
egyensúly helyreállítása jegyében folyik. 
Ez egyben ajánlás is mindenki számára, 
aki érdeklődik, aki részt kíván venni e 
feladat megoldásában.

-In

•  K ádár B é la : K özgazdasági- és Jo g i 
K önyvkiadó, 381 oldal.
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A z NSZK gazdasági változások e lő tt
Az NSZK kutatóintézetei minden év 

őszén elkészítik az ország következő évi 
gazdasági kilátásairól szóló jelentésüket. 
A nyugatném et gazdaság várható fejlő­
dése hosszú ideje a figyelem középpont­
jában áll, hiszen a tőkés »világgazdaság 
egyik legjelentősebb, a  nyugat-európai 
konjunktúra alakulását jelentős m érték­
ben meghatározó tényező. A szocialista 
országok is fokozott figyelemmel kísérik 

az NSZK gazdaságának változásait, m ert 
. valam ennyi európai KGST-ország első­

számú tőkés exportpiaca a nyugatném et: 
az exporttörekvések sikerének, a gazda­
sági szerkezet átalakításának bizonyos fo­
kig befolyásoló ja, hogyan alakul i t t  a  
konjunktúra.

Átmeneti lassulás
A jövő évi kilátások nem  olyan kedve­

zőek, m in t am ilyen eredményekkel az 
1979-es év várhatóan zárul. Idén 
a  növekedési ütem  m eghaladja a 
4 százalékot, a  m unkanélküliség 
éves szintre vetítve 880 ezer körül 
alakul, a  beruházások rendkívül élén­
kek, és pusztán az árak  em elkednek a 
vártnál valamivel gyorsabban, éves szin­
ten 4,5 százalékkal. 1980-ra mindössze
2,5 százalékos társadalm i term éknöveke­
dést jósolnak, am i azonban a tőkés világ­
gazdaság növekedésének lassulását figye­
lem be véve még mindig az egyik legked­
vezőbb m utatónak látszik.

A növekedéslassu­
lás okai között világ- 
gazdasági és belgaz­
dasági tényezők egy­
a rá n t felfedezhetők.
A tőkés kun junk tú ra  
lanyhulása Nyugat- 
Európában és re­
cessziós jelek az 
USA-ban jelentősen 
érin tik  a  külgazdasá­
gi szempontból nyi­
tott, exportra  orien­
tá lt nyugatném et gaz­
daságot. Az export, 
am ely hosszú ideje a 
konjunktúra egyik 
hordozója, az 1979. 

k évi 6 százalék feletti 
növekedés helyett 
csak 4,5 százalékkal 
bővül, és jelentősen 
csőinken az importpiac növekedési ütem e 
is (kb. 4 százalékra). A belgazdasági okok 
közül kiem elhető az 1978-tól megfigyelt 
készletezési h u llá m é lapadása (miután a 
készletezéssel előre feltételezett árem el­
kedések a  nyersanyagpiacon bekövetkez­
tek és ú jabbakra nem számítanak), to­
vábbá a Bundesbank megváltozott pénz- 
politikája, am elynek lényege: a ném i­
képp felgyorsuló inifiléció hatására alz 
év közepétől a gazdaságot ösztönző pénz- 
politikáról a  stabilitás fenntartását szol­
gáló politikára té rt át, azaz korlátozta a 
forgalomba kerülő pénz mennyiségét, 
em elte a kam atokat.

Ennek eredm ényeként várható, hogy a  
jelenleg tapasztalható áremelkedés 1980- 
ban fokozatosan mérséklődik, és a  jövő 
év tavaszára várható  tetőzés u tán  az á r­
fronton nyugalmi helyzet következik be. 
Éves szinten az ármelkedés az  ideihez 
hasonlóan alakul (kb. 4,5 százalék) ami 
a  környező nyugat-európai országokhoz 
viszonyítva feltétlenül kedvező. A 2,5 szá­
zalékos társadalm i termelésnövekedés 
nem  elégséges a  munkaerőpiaci feszült­
ségek mérsékléséhez, mivel a  keletkező

új m unkahelyek szám a elm arad az újon­
nan m unkába lépőkétől. Valamelyest 
em elkedhet a m unkanélküliek  szám a 
(mintegy 30—40 ezer fővel), de nem ke­
rül sor tömeges elbocsátásokra, m ert a  
vállalatok a  növekedés lelassulását ideig­
lenesnek tartják , és az átm eneti problé­
m ákat rövidebb munkaidővel, részfoglal­
koztatással igyekeznek megoldani.

Külgazdasági deficit
A lassuló növekedés ellenére változat­

lanul igen élénk m arad a beruházási te­
vékenység. A bruttó  állótőke-beruházá­
sok a  tervezett 7 százalék helyett 1979- 
ben 9 százalékkal nőnek, és 1980-rá is 
7—8 százalék körüli további bővülésük 
várható. Felmérések szerint ennek 1930- 
ban kereken egynegyede lesz bővítés 
(szemben az 1978. évi egyhatoddal vagy 
az 1979. évi egyötöddel). A hosszú távú 
trendeket jelzi, hogy ezen belül a beru­
házási javakat gyártó iparágak bővítő 
beruházásai meghaladják az átlagot, 
vagyis a  nyolcvanas évek elején a  kon­
junk tú ra  újbóli erősödésére szám ítanak. 
Ugyanakkor — részben árproblém ák, 
részben a helyettesítő források nagyobb 
m érvű belépése következtében — az á t­
lag a latt m arad az alapanyag-szektor be­
ruházásán belül a  bővítő beruházások 
hányada (20—23 százalék). Különösen 
kedvezően alakul a  gépgyártás, a  repülő­
gép- és autóipar, továbbá az  energiata-

BRUTTO TÁRSADALMI 
TERMÉK NÖVEKEDÉSE

1977 ’78  . ’79  ’8 0 ,
I várható l

karékossággal (és nem  az energiaterm e­
léssel!) kapcsolatos beruházási javakat 
gyártó ágazatok mutatója. Az élénk be­
ruházási tevékenység összefügg azzal, 
hogy a  megelőző hónapok gazdaságösz­
tönző pénzpolitikája tetem es likviditási 
alapokat terem tett a vállalatoknál. A be­
ruházások önfinanszírozott hányada 95 
százalék felett van, és a készpénzben és 
váltókban megtestesülő mobil vagyonuk 
1979 első felében m eghaladta a  240 m il­
liárd  m árkát.

Az előjelek szerint 1979-ben véget ér 
egy 15 éves sorozat: a tetem es mérleg- 
többletet deficit váltja  fel. Igaz, az áru­
szállítások mérlege továbbra is szám otte­
vő aktívum ot m utat, de a megnövekedett 
importszámla (ami közel sem csak a 
nyersanyagárváltozások eredménye, h a ­

nem  tükrözi egyrészt az élénk beruházási 
konjunktúrát, másrészt a  nyugatném et 
gazdaság szerkezeti átalakulását, am eny- 
nyiben jelentősen nő az NSZK im portjá­
ban a különböző feldolgozottsági fokot 
m egtestesítő készterm ékek hányada) az 
export egyre nagyobb részét semlegesíti.

A szolgáltatási mérleg pedig hagyomá­

nyosan deficites: az idegenforgalom, az 
NSZK-ban dolgozó külföldiek hazautalá­
sai ad ja  a két lényeges tételt. Az export 
folyóáras 10 százalékos, az im port 20 szá­
zalékos bővülése az t eredményezte, hogy 
az 1978. évi 41 m illiárd m árkás áruszállí­
tási m érlegtöbblet az idén 29 m illiárd 
m árkára apad, miközben a  különbőz^ 
szolgáltatások mérlegének deficitje m in t­
egy 30 m illiárd m árkát tesz ki. 1980-ban 
a  külkereskedelmi aktívum  további eny­
he zsugorodásával és szolgáltatási m ér­
leghiány további növekedésével számol­
nak.

Átm eneti és nagyrészt a világpiaci á r­
változásokkal m agyarázható hiányról van 
azonban szó, am i a  gyengébb tőkésorszá­
gok. gazdaságának kifejezetten jól jön, 
miközben a  nyugatném et gazdaságot is 
egy pénzügyileg kiegyensúlyozottabb ál­
lapot felé tereli. Nem veszélyezteti ez a  
helyzet a  legutóbbi években rendkívül 
élénk nyugatném et tőkeexportot (a kül­
földön kihelyezett tőkeállomány 1979 kö­
zepén m eghaladta a  60 m illiárd m árkát), 
és a  Bundesbank valutatartalékai hosszú 
ideig biztosíthatják a  korlátozott deficit 
ellentételezését.

Bértárgyalások 
— kompromisszummal

Nagyobb veszélyt lá tnak a  nyugatném et 
szakemberek abban, hogy a Bundesbank 
tú l sokáig folytatja stabilizációs politiká­
ját, ami recesszióba torkollhat. Emlékez­
tetnek a  nyári olajárváltozásokkal kap­
csolatban az 1973. évi helyzetre: akkor a 
tú lfű tö tt konjunktúrában bekövetkező 
olajárváltozások rendkívüli inflációs nyo­
mást eredményeztek, ennek megfékezésé­
re pedig valamennyi tőkésország túlhúz­
ta  a  stabilizációs féket, és rövid idő a latt 
a világháború u táni legnagyobb vissza­
esést idézte elő.

Sokan úgy vélik, hogy 1981-től ism ét 
célszerű lenne a gazdaság óvatos ösztön­
zésére áttérn ie a nyugatném et gazdaság- 
politikának. Valószínű azonban, hogy e 
lépés megtétele függvénye azoknak a 
termelési tárgyalásoknak, amelyek mos­
tanában indulnak, és 1980 tavaszán feje­
ződnek be. A korm ány figyelmeztetté a 
dolgozókat az inflációs rátához igazodó 
bérkövetelés túlzott, a  termelékenység 
növekedési ütem e ennél alacsonyabb volt. 
Kérdés, hogy a  Szakszervezetek milyen 
álláspontot alakítanak ki. Több jel m utat 
arra, hogy a béremelések egy részéről 
ideiglenesen lemondanak, m ert a  kiéle­
zettebb belpolitikai helyzet és a gazdasági 
problém ák — elsősorban az  infláció erő­
södése — olyan választási helyzethez ve­
zethet, am ely a szakszervezetek szám ára 
a kedvezőtlenebb variánst ju tta tnák  é r ­
vényre.

Ami a szocialista országokat illeti; egy- 
'  részt a nyugatném et piac felvevőképessé­

ge némileg csökken ugyan a következő 
hónapokban, de a  nyugat-európai térség 
egészéhez viszonyítva még mindig ked­
vezőbbek lesznek az elhelyezési lehetősé­
gek. Különösen igaznak bizonyulhat ez 
akkor, ha az évekkel ezelőtt meghirde­
te tt  exportorientációs külgazdaságpolitika 
az export áruszerkezetének tényleges ja ­
vulásában kézzelfogható eredm ényeket 
hoz. M ásrészt a lassabban növekvő nyu­
gat-európai és valószínűleg stagnáló am e­
rikai piac m ellett a nyugatném et expor­
tőrök fokozzák érdeklődésüket a  szocia­
lista országok piacai iránt.

Inotai András

Kooperációs megállapodások
tapasztalatai

Az ENSZ Európai Gazdasági Bizottsá­
gának legutóbbi adatai szerint a  szocia­
lista és a tőkés vállalatok ' ezidáig m int­
egy 1700—1800 kooperációs megállapo­
dást kötöttek egymással. A szocialista or­
szágok közül szám szerint Jugoszlávia és 
Magyarország vállalatai írták  alá a leg­
több ipari kooperációs szerződést, nyugati 
oldalon pedig a  nyugatném et és az  oszt­
rá k  cégek a  listavezetők”.

Új vonások
A z  1974—75-ös gazdasági válság a  tő­

kés világban éreztette hatását a  kelet— 
nyugati kooperációs kapcsolatok alakulá­
sában is. A kedvezőtlen konjunktúra, va­
lam int a  meglevő term előkapacitások 
alacsony kihasználtsága m iatt átm eneti­
leg csökkent a tőkés vállalatok érdeklő­
dése az új kooperációs kapcsolatok lé te­
sítése iránt. Több cégnek viszont a meg­
levő kooperációs szerződések jelentették  
a  „m entőövet” a válság idején, a leg­
alább öt évre szóló megállapodások 
ugyanis értékesítési biztonságot jelentet­
tek. A tőkés konjunktúra élénkülésével 
párhuzam osan új lendületet vett a kelet­
nyugati kooperáció, s napjainkban ism ét 
dinam ikusan emelkedik a  szerződések 
száma. Tartalm ilag és szerkezetileg azon­
ban évtizedünk elejéhez viszonyítva je­
lentősen változtak  a  kooperációs kapcso­
latok.

A gyártás- és gyártmánymegosztás, a 
licenc vagy know-how alapján való te r­
melés m ellett az utóbbi esztendőkben kö­
zös kutatásokra  és fejlesztésekre, a  közös 
értékesítésre, szolgáltatások együttes 
nyújtására, valam int a harmadikpiaci 
együttm űködésre is sor került. Érthető 
módon az egyes szocialista és tőkés vál­
lalatok m ás és m ás együttműködési for­
m ákat részesítenek előnyben, a nagyszá­
mú szerződések elemzése azonban lehe­

tővé teszi bizonyos általános következte­
tések levonását.

A szocialista országok tőkés árukivite­
lében a kooperáció keretében történő ex ­
portszállítások aránya ma még meglehe­
tősen alacsony. A magyar vállalatok ed ­
dig mintegy 700 kooperációs megállapo­
dást kötöttek nyugati cégekkel — nem  
rubel elszámolású exportjából a  koope­
rációs szállítások értékben mintegy 6—7 
százalékkal részesednek. (Kedvező jelen­
ség, hogy a tőkés állam okba irányuló 
gépkivitelünk egynegyede — ugyancsak 
értékben — kooperációs termék.) A többi 
európai KGST-ország esetében — a Szov­
jetunió kivételével — a kivitel „kooperá­
ciós hányada” ennél is alacsonyabb. Jól 
jellemzi egyébként a  kelet—nyugati ko­
operációs kapcsolatok perspektíváját, 
hogy több gazdaságkutató intézet véle­
m énye szerint a következő évtized végé­
re a kooperációs szállítások, értéke elér­
heti az árucsere-forgalom 20—25 százalé­
kát.

A  Szovjetunió és Lengyelország nem­
zetközi együttműködési m egállapodásai­
nak  jelentős része kapcsolódik a  nyers­
anyagok feltárásához, illetve kitermelésé­
hez. Ezekben a szerződésekben a kom­
penzációs jelleg dominál, értékük pedig 
igen nagy. A kompenzációs megállapodá­
sok m ellett m indkét ország számos nagy 
értékű gyártás- és gyártmánymegosztáson

llapuló szerződéssel is rendelkezik. Ilyen 
például a  lengyel Polm ot és az osztrák 
Steyer cég m egállapodása teherautó- 
: salad együttes gyártásáról.

A nyersanyagokban viszonylag szegény 
szocialista országok — Csehszlovákia, 
Magyarország, Románia és Bulgária — 
vállalatainak tőkés kooperációira a vi­
szonylagosan alacsonyabb érték  jellemző. 
A megállapodások többsége nem népgaz­
dasági, hanem  inkább alágazati jelentősé­
gű és jelentős technológiaimportot tesz le­
hetővé. Bolgár adatok szerin t eddig 140 
kooperációs szerződést írtak  alá, ebből 40 
jeretm egállapodás, 100 pedig konkrét ter- 
nékek gyártására vonatkozik. Csehszlo­
vák vállalatok 25 kooperációban vesznek 
részt nyugati cégekkel, s az ország tőkés 
Külkereskedelméből a kooperációikra épü- 
ő forgalom mindössze 0,5 százalékkal ré ­
szesedik. A rom án vállalatok tőkés koo­
perációinak a szám a m eghaladja az öt- 
venet.

Vezet a gépipar

ÖRKÉP
LENGYELORSZÁG

KÜLFÖLDI HITELEK

Az Egyesült Á llamok korm ánya és kü­
lönböző am erikai bhnkok 500 millió dol­
lár összegű hite lt nyújtottak Lengyelor­
szágnak az 1979—80-as gazdasági évre 
mezőgazdasági term ékek vásárlására. 
Ezek a hitelek — hangsúlyozzák Varsó­
ban — megkönnyítik az USA-ból szárm a­
zó gabona- és takarm ányvásárlásokat, 
am elyek egyik lényeges pontjá t jelentik  
az Egyesült Á llamokkal kötött hosszú le­
já ra tú  kereskedelmi megállapodásnak. 
Ugyanakkor tárgyalások folynak arról, 
hogy Ausztria 2 m illiárd schilling ösz- 
szegű hitelt nyújt a  lengyel szénbányá­
szat fejlesztésére abból a célból, hogy 
Lengyelország — előreláthatóan 1984-től 
— 20 éven át évi 1,5 millió tonna szenet 
szállítson osztrák hőerőműveknek.
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USA
KÜLFÖLDI ÉRDEKELTSÉGSZERZÉSI 
TILALOM AZ AMERIKAI BÁNKOK­
NÁL?

Az am erikai szenátus legutóbbi határo­
zata szerint — egyelőre ha t hónapi idő­
ta rtam ra — megtiltották, hogy külföldiek 
5 százalékos részesedést elérő, vagy azt 
meghaladó érdekeltséget szerezhessenek 
USA-bankokban. A váratlan  állásfogla­
lást a határozat indokolása szerint az vál­
to tta ki, hogy míg korábban a külföldi 
bankok elsősorban saját fiókintézeteket 
létesítettek az Egyesült Államokban, az 
utóbbi időkben — a dollár elértéktelene­
dése és az alacsony részvényárfolyam ok 
hatására — valóságos hullám  indult meg 
am erikai bankóiénak külföldiek részéről 
tö rtén t bekebelezésére. A számos példa 
közül kiemelhető, hogy a  Hong Kong and 
Shanghai Banking Corp. többségi érde­
keltséget szerzett a  M arine Midland 
Bank-ben, amely 14 m illiárd dolláros 
alaptőkéjével egyike a legnagyobb am eri­
kai kereskedelm i bankoknak.

A  Federal Reserve Board szerint az 
Egyesült Államokban jelenleg 190 külföl­

di bank működik, am elyek az összes ak tí­
vák  11—12%-a fölött nendelkeiznek, a vál­
lalati hitelnyújtásban való piaci részesed é­
sük pedig 15 százalék körül mozog, sőt 
New York és Kalifornia állam okban eléri 
a 30 százalékot. A  szenátusi v itában han­
got kapott az az aggodalom, hogy ha ezt 
az „inváziót” nem  állítják  meg, külföldi 
■— elsősorban arab — bankok és magán- 
személyek számottevő befolyáshoz ju t­
hatnak  az  am erikai gazdaság fontos te rü ­
letein. M indazonáltal kétséges, hogy a  
képviselőház is hajlandó lesz-e elfogadni 
egy ilyen — ott miég be nem  nyújto tt — 
javaslatot, sőt Paul Volcker, a Federal 
Reserve Board elnöke is a szenátusi ha­
tározattal ellentótesen foglalt állást.

SVÁJC
A KISVÁLLALATOK 
SZILARD POZÍCIÓJA

Az utóbbi években ké t ellentétes irá ­
nyú tendencia figyelhető meg a  svájci 
gazdaság koncentrációs helyzetében — 
állapíto tta meg a berni szövetségi kon­
junktúrakutató  hivatal közelmúltban köz­
zétett tanulm ánya. Egyfelől erőteljes kon­

centráció m ent végbe azokban az ágaza­
tokban, amelyekben az éles nemzetközi 
versenyben való helytállás olyan hatal- 

' más tőkebefektetéseket követett meg a 
ku tatásban és fejlesztésben, amelyek fi­
nanszírozására csak a nagy konszernek 
képesek. 1955—1965-ig a  vállalatok száma 
14 600-záI (6,5 százalékkal) csökkent, m i­
közben az egész gazdaságban foglalkozta­
to ttak  szám a több m int 496 ezerrel (29 
százalékkal) nőtt. E folyamat hatására 
1975-ben az iparvállalatok teljes forgal­
m ának m ár a fe lét a 100 legnagyobb kon­
szern bonyolította le, s ezen belül is a 
nyolc legnagyobbnál összpontosult a for­
galom kétharmada.

Másfelől — m u ta t rá  a tanulm ány — 
a rendkívül m odern technológiát alkal­
mazó, specializált kisvállalatok többsé­
gükben nem csak m egtartani, hanem  erő­
síteni is tudták piaci helyzetüket. Nagy­
részt ennek a  következménye, hogy az 
utóbbi években a koncentrációs folyam at 
rendkívül lelassult: 1965 és 1975 között a  
vállalatok száma 1570-nel (0,7 százalék­
kal) em elkedett, miközben a  foglalkozta­
to ttak  száma több m int 61 ezerrel (2,8 

£  százalékkal) csökkent.
■ ___ F. J .

Fontos tényezői a  kelet—nyugati koo­
perációs kapcsolatoknak a  keretszerződé­
sek, am elyeket vállalatok, korm ányhiva­
talok és egyéb intézm ények kötnek n a­
gyobb tőkés ipari csoportosulásokkal — 
Krupp, Coca-Cola, Montesidon, Siemens, 
[Cl stb. — az együttműködési lehetősé­
gek feltárására, ösztönzésére, a  műszaki 
;s a  m arketing együttműködésre. Á ltalá­
ban ezek a keretszerződések képezik az 
ilap já t a későbbi konkrét kooperációs 
Kapcsolatoknak.

A kooperációkat a tőkés országok ré­
széről leginkább a nyugatném et cégek 
szorgalmazzák, am elyek eddig több m int 
700 kooperációs megállapodást kötöttek. 
Hasonlóan ak tívak  az osztrák vállalatok 
s, am elyek ezidáig mintegy 200 kooperá­
ciós szerződés partnerei. Égyre nagyobb 
érdeklődést tanúsítanak az olasz, a  svájci, 
ä francia és a  dán cégek is. Ü jabban az 
amerikai vállalatok — főieg a nagyválla­
latok — is m ind többször ülnek tárgyaló- 
asztalhoz.

A statisztikák tanúsága szerint a leg­
több kooperációs megállapodás a  gépipar 
— általános gépipar, szerszámgépipar, 
elektronika, elektromos berendezések, 
járm űipar — területén született, az ö&z- 
5aes megállapodásoknak mintegy 60 szá­
zaléka. Kétségtelenül a  gépipar m arad a  
jövőben is a kelet—nyugati kooperációs 
kapcsolatok legfontosabb területe. To­
vábbra is jelentős m arad a  vegyipari 
együttműködés, am ely' jelenleg 18 száza­
lékkal részesedik a  szerződésekből. 7,5 
százalék a  könnyűipar, 7 százalék a  kohá­
szat részaránya, a mezőgazdasági és élel­
miszeripari együttműködések pedig 4 szá­
zalékkal részesednek. Az építőipar és a 
szolgáltatások osztoznak a  m aradék 3,5 
százalékon.

A  gépipari szerződések többsége gyár­
tásmegosztáson, illetve licenc vagy know ­
how  alap ján  történő term elésen alapszik. 
A könnyűipari kooperációk többsége vi­
szont bérm unka, am i viszont azért tekint- , 
hető kooperációnak, m ert az esetek nagy 
részében a  bérmunkaszerződés technika, 
vagy technológia átadásával is jár. A ko­
operációs m egállapodásoknak ma még 
csak egy kis rés'ze irányul harm adikpia­
ci együttműködésire, kétségtelen azonban, 
hogy az elkövetkező években a  fejlődés 
ebbe az irányba fog m utatni. Különösen 
a fejlődő országok területén kínálkozik ‘ 
sok lehetőség a  szocialista és a  tőkés vál­
lalatok együttműködésére. (Több bolgár 
vállalat működik együtt például Szíriá­
ban, Líbiában és Nigériában az osztrák 
Voest-Alpine céggel.)

A par? nerváfasz fás jelentősége
Űj területe a kooperációs kapcsolatok­

nak a  vegyesvállalat. Jelenleg Lengyel- 
országban, Rom ániában és M agyarorszá­
gon van lehetőség gazdasági társulás a la ­
pítására külföldi részvétellel, s  a bolgár 
Kereskedelmi kam ara elnökének nyilat­
kozata szerint Bulgáriában is ham arosan 
megjelenik az  erről szóló jogszabály. 
Külföldi tőkerészesedéssel ezidáig Romá­
niában 9, Magyarországon 3, Lengyelor­
szágban pedig egy vállalatot alapítottak. 
(Hazánkban újabban a  term elés szférá já­
ban is van lehetőség vegyesvállalat lé t­
rehozására.)

A kooperációs kapcsolatoknak talán 
legfontosabb alapelem ük a  bizalom, ezért 
elengedhetetlenül fontos, hogy a partne r­
választás a  lehető legtökéletesebb legyen, 
[gy a  partnerkeresés az utóbbi időben 
külön „szakm ává” fejlődött. Tőkés ban ­

kok, kereskedelm i kam arák, gyáriparos 
szövetségek, exportfejlesztő intézmények, 
műszaki szövetségek, gazdaságkutató in­
tézetek kiadványaikban időről időre köz­
zéteszik a hozzájuk beérkezett leírásokat, 
üzleti konstrukciókait partnerkeresés cél­
jából. A szóba jöhető cégek azután á lta ­
lában közvetlenül veszik fel a kapcsolatot 
a  kooperációs ajánlattevővel, s ezután 
megkezdődhet a partnerek  körének a  szű­
kítése.

A szocialista vállalatokat ma még az 
jellemzi, hogy általában hagyományos 
tőkés partnereiket részesítik előnyben. A 
nemzetközi munkamégosztás szélesítésé­
vel, valam int a  technika nemzetközivé 
válásával azonban m ár m egterem tődött 
annak a lehetősége, hogy olyan országo­
kat, illetve vállalatokat is bevonjanak a 
kooperációs partnerek  körébe, am elyek­
kel ezidáig csak a  hagyományos szállító— 
vevő kapcsolat dominóit.

A kooperációval foglalkozó nyugati 
szakirodalom mind gyakrabban em líti, 
hogy a szocialista vállalatokkal folyta­
to tt kooperációk egyre több esetben kap­
csolódnak kompenzációhoz, vagyis olyan 
ellentételezéshez, am elynek tárgya nem 
azonos a  kooperáció tárgyával. Ebben a 
kérdésben az egyes szocialista országok 
gyakorlata eltérő, de az egyensúlyi kér­
dések szükségessé tesznek ilyen megol­
dásokat is. Az ilyen esetek á th i­
dalására az  elm últ két évben több nyu­
gat-európai országban — elsősorban az 
NSZK-ban — külön vállalatokat alapí­
tottak a term ékek értékesítéséire.

Górnia György—Szentgáli Péter
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KGST -  EGK

A „fekete munka” a fejlett tőkésországokban
A fejlett ipari társadalm akban egyre 

több szolgáltatás átkerül a  második 
gazdaság szférájába. A legtöbb v itára 
okot aidó tevékenység az iparengedély 
nélkül folytatott, adózási kötelezettségeik 
alól kibújó munkavégzés. Ilyenek például 
a bedolgozók, akik  otthon alacsony 
m unkabérért dolgoznak, sem ők maguk, 
sem értük  nem  fizetnek adót, és nincse­
nek biztosítva.

A  fekete m unka ellen változó erővel 
folyik a harc, a  hatóságok és a szakmai 
szervezetek vezetésével. A fellendülés 
időszakában a  hivatalos szervek általá­
ban nem  sokat törődnek a nem legális­
nak tekintett term elő és szolgáltató tevé­
kenységgel, am ikor azonban válságos sza­
kaszába ju t a gazdasági élet, ism ét nagy 
erővel lángol fel a küzdelem, mondván, 
hogy a . fekete m unka egyik oka és elő­
idézője a  munkanélküliségnek.

Egy nemrégiben megjelent francia ta ­
nulm ány sorra veszi e küzdelem eszkö­
zeit. A hetvenes évek eleje óta a  szakm ai 
szervezetek nyom ására a  korm ány két 
ízben hozott törvényt az illegális m unka­
végzés ellen, hogy fokozza az ellenőrzést 
és szankcionálja a  törvénysértőket. A 
törvények azonban nem elégítették ki áz 
adófizető vállalkozókat és kismestereket. 
Különösen a  Kézműipari és Építőipari 
K isvállalatok Egyesülése fejt ki széleskö­
rű  üldöző munkát. Rádióban, televízió­
ban, röpcédulákon a lakosságot mozgósít­
ják : „A feketén dolgozó pórul fog járni! 
Forduljon hivatalosan működő szakem­
berekhez!” jelszóval, országos m éretek­
ben.

Bárm ennyire elszánt is legyen a  fekete 
m unka elleni harc, hatékonysága nagyon 
kérdéses. A szakmai szervezetek a rra  hi­
vatkoznak, hogy a  fokozott küzdelem re 
azért van szükség, m ert „az illegális 
m unka veszedelmesen te rjed”, ezt az ál­
lításukat azonban nehéz bizonyítani, m ert 
pontos felm érésre aligha van mód. Egy 
francia felmérés, am ely szerint a fran­
ciák egynegyede végez fekete munkát, 
ezen belül 20 százalék többé-kevésbé 
rendszeresen.

A fentebb em lített egyesülés az t állí­
totta, hogy a hetvenes évek elején éves 
átlagban 5—7 milliárd  frank értékű  fe­
kete m unkát végeztek az országban és szá­
mításai szerint ily módon a  pénzügymi­
nisztérium ot 800 millió frank forgalmi 
adótól fosztották meg. A be nem  fizetett 
szociális terhek 1,8 m illiárd frankot kép­
viseltek.

Az 1LO (Nemzetközi M unkaügyi Szer­
vezet) am erikai és kanadai tanulm á­
nyokra tám aszkodva úgy becsüli, hogy a 
feketén dolgozók az összmunkavállalók­

nak 3—5 százalékát tehetik ki. Ha figye­
lembe vesszük, hogy az OECD-tagorszá- 
gokban összesen 350 millió a  dolgozók 
száma, akkor az öt százalék valamivel 
több, m int 16 millió fő, vagyis körülbelül 
ugyanannyi, m int am ennyi m unkanélküli 
van ebben a  térségben.

Nyilvánvalóan nemcsak a  franciák h ar­
colnak a fekete m unka ellen, a  fejlett 
országok többsége is hasonlóképpen el­
lenzi a  tevékenységet. Az illegális m un­
ka különösen Nagy-Britanniában  és 
Svédországban  nagyon elterjedt, mivel 
mindkét országban igen magasak az adó- 

• terhek. N agy-Britannitában egyébként a 
családi költségvetések elemzése alapján 
k ívánták  megállapítani, milyen m értéket 
ölt a  fekete m unka. A rra a  következte­
tésre jutottak, hogy a dolgozók 7,5 száza­
léka  végez feketén munkát, és az  illegá­
lis m unka értéke a  társadalm i összter- 

■ m éknek legalább 2 százalékát teszi ki.
Olaszországban a fekete m unka viszont 

csaknem intézményessé vált. A  számok 
ugyan források szerint- mások és mások, a 
szociológusok szerint m indenesetre a 
nemzeti jövedelem 20 százalékát repre­
zentálja-. Szakértők szerin t az illegális 
m unka nagym értékben já ru l hozzá az 
olasz áruk  export-versenyképességéhez, 
ezen túlm enően pedig tám asz a  m unka- 
nélküliek és az alacsony jövedelműek szá­
m ára — állapítják  meg. A lakosság 10 szá­
zaléka  dolgozik feketén, de sem a  ható­
ságok, sem a szakszervezetek nem  tesz­
nek semmit ellene.

H a nehéz is megállapítani, hányán vé­
geznek országonként fekete m unkát, azt 
nagy valószínűséggel becsülni lehet, hogy 
melyek a leginkább érin te tt szakmák. Az 
építőiparban', a  ruházati iparban, ipari 
formatervezésben, bőriparban, könyve­
lésben található a  legtöbb feketén dolgo­
zó, de vannak a  fodrászok között és a 
mezőgazdaságban is. Ugyanígy gyakori a 
fekete foglalkoztatás az idényszakm ák­
ban.

Szociológiai szempontból sem érdekte­
len a probléma. Szociológusok m indenek­
előtt az t térképezték -fel, ugyancsak F ran ­
ciaországban, hogy kikből kerülnek ki a 
feketén dolgozók és milyen indítékok ve­
zetik őket a  tevékenység vállalására.

Ami az első kérdést illeti, itt különbsé­
get lehet tenni aszerint, hogy valaki fő­
foglalkozása m ellett űzi-e a  „fusizást”, 
vagy pedig kizárólag fekete m unkából él. 
A főfoglalkozásúak között azok vannak 
túlsúlyban, akik  rendes m unkájuk után 
elm ennek még dolgozni, term észetesen 
anélkül, hogy tevékenységük után adót 
fizetnének, vagy szerepelnének a  h ivata­
los szakm ai jegyzékben — am ely egyeb­
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ként m unkavállalásra jogosítaná őket. 
Nem kivételek azonban azok sem, akik, 
ha megfelelő megbízást kapnak, szabad­
ságot vesznek ki, vagy elm ennek beteg- 
állományba. A mun kaviszonyban nem  
állók közül sok a  nyugdijas, és az olyan, 
aki megfelelő szakképesítéssel rendelke­
zik ugyan, de nincs bejelentett foglalko­
zása, adót, szociális biztosítást nem  fizet. 
Ugyancsak szép szám m al dolgoznak beje­
lentés, adózás nélkül az úgynevezett ház­
tartásbeliek.

Az okok ku ta tásánál kiderül, hogy bár 
elsőrendű szerepet játszik a  jövedelem- 
szerzés, mégsem ez az egyetlen ok. Nagy 
nyom atékkai játszik szerepet a  magas 
adóteher is. Az építőiparban az a  m unka, 
am iért a  m unkásnak 10 frankot fizetnek 
és a  vállalatnak három  frank nyereséget 
hoz, a  megbízónak 30 frankjába kerül. 
A felmérések szerint nagyobb m unkák 
esetében mind a megbízó, mind a  m un­
kavállaló részéről elsősorban pénzügyi 
meggondolások játsszák a főszerepet. K i­
sebb m unkáknál m ár inkább érvényesül­
nek egyéb okok is.

A m unkaadót sem kizárólag anyagi 
szempontok vezetik, am ikor feketén dol­
goztat. E rre ösztönzi őt az is, hogy egyes 
szakm ákban nem  könnyű jó szakm unkást 
találni, ő m aga is részt vehet a m unká­
ban, és elsajátíthat olyan fogásokat, am i­
ket később fel tud használni.

Hatóságok, s a  vállalkozók szakmai 
szervezetei a  fekete m unkát kizárólag 
negatívan ítélik  meg. Az utóbbiak első­
sorban azért, m ert „piszkos konkurren- 
ciát” lá tnak  bennük, hiszen az „adómen­
tesség” sokkal alacsonyabb vállalási költ­
ségeket tesz lehetővé, m int am inőkkel ők 
dolgoznak. A harcot azonban rendkívül 
bonyolulttá teszi, hogy a közvélemény 
nem ítéli el a feketén dolgozókat, ellen­

kezőleg, pozitívan értékeli e tevékenysé­
get.

Ha a korm ány túlságosan erélyesen lép­
ne fel a  feketén dolgozókkal szemben, sa­
já t népszerűségét tenné kockára, m ert az 
„utca em bere” szem ére vetné, annyi ko­
molyabb ügyet elhanyagol, m iért pazarol­
ja  erejét jelentéktelen kérdésekre. A köz­
vélemény egyetlen esetben ért egyet, 
pártfogolja a  küzdelmet, mégpedig akkor, 
ha a  vállalkozó dolgoztat feketén. Mivel 
a  közvélemény nem  a  fekete munkát, ha­
nem az ellene válogatás nélkül folytatott 
harcot ítéli el, nagyon kétséges, valaha 
is eredményes lesz-e a  küzdelem akkor, 
am ikor az érdekelteik még olyan előnyös 
helyzetben is vannak, hogy csendben, t i ­
tokban foly tatják  a  közmegbecsülésben 
álló m unkájukat.

V. V.
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A hír ügynökségek szerin t a  jövő héten Moszkvában folytatódnak a  KGST 
és az EGK képviselőinek tárgyalásai, am elyeknek célja a  kát európai
gazdasági közösség kapcsolatainak norm alizálása, fejlesztése. A p ár­
beszéd az évtized első felében kezdődött, am ikor — 1973-ban — a
KGST a  két szervezet kapcsolatfelvételét kezdeményezte. Érdemi kérdéseikre 
azonban csak esztendők m últán, a KGST által 1976-ban átnyújto tt szerződésterve­
zetben esett szó. A szocialista gazdasági közössé#azt javasolta: kössön a két integ­
rációs szervezet egymással átfogó, a nemzetközi gazdasági kapcsolatok alapvető kér­
déseire is kiterjedő egyezményt, amelyet kiegészítenének a két integrációs szervezet 
tagországai által kötendő bilaterális egyezmények.

A KGST—EGK egyezményeknek e javaslat szerint tartalm aznia kellene a legnagyobb 
kedvezmény elvét, a kereskedelmi megkülönböztetések és korlátozások megszűnését, 
a stabil, hosszú lejáratú  agrárkereskedelem  tám ogatását és az EGK-preferenciák ki- 
terjesztését a kevésbé fejlett KGST-országokra. A tárgyalások későbbi menetében a 
KGST azt is javasolta, hogy a megállapodás végrehajtásának elősegítésére célszerű 
lenne közös m unkaszervet alakítani, egyrészt az integrációs szervezetek, másrészt tag­
országaik képviselőivel.

Az EGK a két integrációs szervezet kapcsolatáról és együttműködéséről m ind­
eddig m ásmilyen koncepciót képviselt. Szerződéstervezetének tem atikájából kirekesz­
te tte  a legfontosabbat, a  kereskedelem politikát, s csak olyan kérdésekben — statisz­
tika, prognosztika, környezetvédelmi intézkedések — kívánt megállapodni, amelyek a 
két integrációs szervezet viszonyát, kapcsolatát formálissá, adm inisztratív jellegűvé 
tennék.

A felső — KGST-titkárság—EGK-bizottság — és szakértői szinten váltakozó tá r­
gyalások ütközőpontjai látszólag jogi problém ák és nehézségek; az tudniillik, hogy az 
EGK-bizottság és a  KGST-titkárság jogosítványa és hatásköre nem azonos, továbbá, 
hogy a  KGST és az EGK intézm ényrendszere, integrációs módszere eltérő. Nyilván­
való azonban, hogy nem a jogi nézetek különbözősége okozza a fő nehézséget, hanem 
a nemzetközi együttműködés módszereire vonatkozó felfogások eltérése és a  kapcso­
latok rendezéséhez fűződő érdekek diszparitása. Kétségtelen, hogy az EGK a  KGST- 
országok kelet—nyugati kereskedelmének főszereplője, az EGK részesedése a  KGST- 
országok teljes kereskedelmi forgalm ában mintegy 25 százalék, míg a KGST részese­
dése az EGK-országok külkereskedelmében mindössze 5—6 százalék. Csakhogy a 
kapcsolatok norm alizálásával áz em lített forgalmi arányoktól függetlenül az előnyö­
ket egyenlően osztaná meg, m ert adott esetben nemcsak a  KGST-országok exportját 
segítené, hanem  egyidejűleg az EGK-országok szállítási lehetőségeit is szélesítené. 
S végül nem hagyható figyelmen kívül az az összefüggés és hatás sem, hogy a  világ 
gazdasági potenciáljának mintegy felét képviselő két európai gazdasági közösség 
együttműködése a kelet—nyugati kereskedelem fejlesztése m ellett a világpolitika lég­
körében is a stabilitást erősítené.

(g. U



F ogazást vállalunk
1980. M ÁJUSÁTÓL  

MAAG SH  3501500-AS  
TÍPUSÚ  

FOGAZÓGÉPÍJNKBE

SZABAD K A PAC ITÁ S:
ÉVI 3 0 0 0  ÓBA

Érdeklődni lehet: MHD Daru Gyáregység -  

Imrei Miklósnál. — Telefon: 498—365.

Legnagyobb kerékátm érő: 5000 mm
Legkisebb kerékátm érő: 450 mm
Legnagyobb

kerékm agasság: 530 mm
Legnagyobb modul: 25
Legkisebb modul: 6
Legkisebb fogsiám : 12
Legnagyobb fogszám: 500
Legnagyobb terhelés:

18 000 kp. készülékkel.

Daru Fővállalkozási Iroda,

SZÖVETKEZETÜNK FELAJÁNLJA 
SZABAD KAPACITÁSÁT 
1980-ra és a következő évekre 
LAKATOS-, MÜSZERÉSZ- 
ÉS FORGÁCSOLÓJELLEGÜ MUNKÁK 
ELVÉGZÉSÉRE

Szabad kap ac itásu n k  k itö ltésére  olyan önálló  term ék  vagy 
term ékek  g y ártásá t vá lla ljuk , am elyek  forgácsolási, 
időigénye az összidőigény 20—30°V,-a, a többi lem ezm unka, 
festés, kikészítés, szerelési m űvelet a  kom plett készterm ékek  
átadásáig .
F elaján lo tt k ap a c itá su n k : évenként 20 000 óra.
M egrendelést fogadunk  el bérm u n k áb an  tö rténő  hőkezelésre 
és m enetköszörü lésre .
S zövetkezetünk 1980-tól válla lati m egrendeléseket fogad el
a következő te rm é k e k re :
m enetm etsző

M 14-estől M 20-asig norm ál és finom m enetle l, 
hasonló  m ére tta rto m án y b an  gázm enettel

p itler
m enetvágófejekhez ta r ta lék k ések  (II—III—IV—V fej), 

szegm ensbelétes fém körfű rész  és szegm ensbetét 0  315 m m -től 
0  1210 m m -ig.
Ü gyin tézőnk: H orváth Sándor, te le fo n szám a: 335—168.» 
cím e: B udapest I., Pálya u. 3.

ACÉLIPARI — SINUS 
SZERSZÁMIPARI SZÖVETKEZET 
központ: Budapest XI., Kondorosi út 10— 16. 
telep: Budapest I., Pálya u. 3.

Jó állapotban, érvényes műszaki vizsgával 

ELADÓ

E G Y  I F A  W  5 0  L S P  T Í P U S Ú
hosszúplatós, 5 tonna teherbírású

T E H E R G É P K O C S I  
E G Y  Z I L  1 3 0  G  T Í P U S Ú

6 tonna teherbírású

T E H E R G É P K O C S I ,
egy ZIL 5,5 tonna teherbírású

P Ó T K O C S I
STYL RUHÁZATI VÁLLALAT, 
SZOMBATHELY,
Puskás Tivadar u. 5.
Telefon: 11-064.
Ügyintéző: Lödör Tamás.

A BUDAPEST XIII., CSATA U. 8. SZÁM ALATTI ÚJ 
ÉPÜLETBEN AZ ÉV VÉGÉN MEGKEZDI MŰKÖDÉSÉT 
R 40-ES SZÁMÍTÓGÉPPEL RENDELKEZŐ 
SZERVEZÉSI ÉS
SZÁMÍTÓKÖZPONTUNK, AHOVÁ

azonnali belépéssel felveszünk: 
üzemszervezőket

Jelentkezés telefonon vagy (osztályvezetőt is),
levélben a főosztály 
vezetőjénél: számítógéphez szervező
VBKM rendszerszervezőket.
Szervezési és 
Számítástechnikai számítógéptermi operatorokat
Főosztály 
Ideiglenes cím: 
Budapest X.,

(vezetőt is).
Kőbányai út 41/c. 
Telefon- 341—398. lyukkártyásadat-rögzítőket

A DEPÓ
törökbálinti vállalati közös raktártelepén

ÉPÜLŐ RAKTÁRRÉSZEK 
ÁTVEHETŐK

Több ezer négyzetméteres osztható és 

összekapcsolható

Z Á R T  RAKTÁRAK, VALAM INT S Z A B A D T É R I  TÁROLÓK

Érdeklődni lehet: a

DEPÓ SZOLGÁLTATÓ KÖZÖS 

VÁLLALAT IGAZGATÓSÁGÁN
Törökbálint, Pf.: 43. 2045.

Telefon: 852-418, 852-360.

SZEREZZEN ^  ZENÉT...
/MAGÁNAK

A HUNGAROTON „SZERETI ÖN...?" SOROZATÁNAK
ÚJDONSÁGAI

Szereti Ön SCHUBERTÉT?
A szép molnárlány Op 25 
dalciklus (részletek)
Asz-dur impromptu Op 90 No 4- 
Rosamunda -  nyitány
FX 1 2 153  
A«A 50  Ft

Szereti Ön KODÁLYT?
Háry János daljáték (részletek) 
Marosszéki táncok -  zongoravaitozat 
Mátrai képek
Zöld erdőben -  Kocsi. szekér
(Két dal a Magyar népzene sorozatból)
FX 1 2 154
ARA 50  Ft

Szereti Ön DEBUSSYT?
Egy faun délutánja
Gyermekkuckó
Két tánc hárfára és zenekarra
Kis szvit -  zenekari változat
FX 121 55  
ÁRA 5 0 -ft

KNGAfOFs?N
h á z im u z sik a
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Magyar-francia 
gazdasági együttműködés

Franciaország előkelő helyet foglal el 
a világkereskedelemben, az USA, Japán 
és az NSZK mögött a negyedik. Részese­
dése a világkereskedelemben mintegy 
6—6,5 százalék. Exportteljesítm ényének 
értéke ebben az évtizedben az 1970. évi 
17,9 m illiárd dollárról 1977-ig 63,6 m íl- 
liárdra em elkedett, a behozatal pedig 
19,1 milliárdiról 70,5 m illiárd dollárral. 
Franciaország külkereskedelm ének m int­
egy 50 százalékát az EGK-országokkal 
bonyolítja le. Viszonylag magas, s ez spe- 
cifukus- vonása a  francia külkereskede­
lemnek, a fejlődő országok részesedése, 
amely kb. 25 százalék, lényegesen maga­
sabb, m int a legtöbb tőkés ország eseté­
ben. Ugyanakkor rendkívül alacsony, alig 
több, m int 3 százalék a szocialista orszá­
gok részesedése.

A magyar—francia gazdasági kapcsola­
tok helyzetét, a lakulását — lényegében 
az egymás külkereskedelmében való a la­
csony arányt — korábban jórészt azzal 
m agyaráztuk, hogy a gazdasági együtt­
működésnek nincsenek hagyományai. 
Valóban, a két világháború közötti idő­
szakban a magyar—francia árucsere je ­
lentéktelen m értékű volt, még a magyar— 
egyiptomi forgalom értékét sem érte el. 
A kapcsolatok lebecsülése abban is tük­
röződött. hogy az akkor érvényes keres­
kedelmi szerződés a legnagyobb kedvez­
mény elvét sem tartalm azta. Ma m ár alig­
ha lehet hivatkozni a kapcsolatok hagyo­
m ányának hiányára, hisz az utóbbi évti­
zedben rendszeressé vádak a két ország 
vezetőinek  — így a kormányelnökük és 
a szakm iniszterek — találkozói, am elyek­
nek visszatérő tém ája és törekvése a gaz­
dasági együttműködés intenzívebbé tétele.

A szerződéses viszony ezt lehetővé is 
tenné: bár nincs érvényes bilaterális ke­
reskedelmi megállapodásunk — a leg­
utóbbinak a hatálya 1971 decem ber 11 én 
le járt m indkét 'rszág  tagja a GATT- 
nak, a kölcsönös árucserében továbbra 
is a legnagyobb kedvezmény elvéi alkal­
mazzuk Egyébként a legutóbbi kereske­
delmi szerződés lejárta  előtt a két ország 
10 éves gazdasági, ipari és műszaki egvült- 
működési megállapodást kötött, amely 
lehetővé teszi hosszú távú termelési és 
kereskedelmi kooperációk kialakítását.

A szerződéses államközi kapcsolatok 
helyzete kapcsán em lítést érdemel, hogy 
az EGK-országok közül Franciaország el­
sőként, még 1966-ban kezdte meg bilate­
rális kereskedelem politikájának liberali­
zálását. Franciaország nemcsak a szocia­
lista országokból származó import libera­
lizálásában volt kezdeményező, em ellett 
kereskedelem politikai precedenst terem ­
tett — éspedig francia—szovjet viszony­
latban — a gazdasági, ipari és műszaki 
megállapodás létrehozásával. Ez az á l­
lamközi együttműködési megállapodás a 
későbbiek során a KGST-országok, vala­
m int az EGK-országok közötti kétoldalú 
kapcsolatok ú jfajta szerződéses kerete 
lett, miután a Közös Piac Bizottsága á t­
vette a kereskedelem politika irányításá­
nak és szabályozásának hatáskörét. A 
francia kereskedelem politikának azonban 
a szocialista országok szemszögéből nem­
csak pozitív vonásai vannak. Franciaor­
szág az EGK protekcionista kereskede­
lem politikájának és agrárpolitikájának 
form álásában is aktívan részt vesz.

Csak ötödik-hatodik

Rátérve a kölcsönös árucsereforgalom ­
ra, úgy tűnik, hogy annak m éreteit és 
fejlődését korántsem  a m indkét ország

K uvaitban megbecsülik a magyar 
áru t: az oLajsejkségbe irányuló kivi­
telünk az utóbbi hat évben megnyolc- 
szorozódott. A rendkívül im port-igé­
nyes ország behozatalának 1,5",0-a szár­
mazik Magyarországról, am i a .K G S T - 
országok összes kuvaiti exportjának 
egyharmada. A lehetőségek és a szük­
ségletek látványos egybevetését, a 
fennm aradást a  konkurrenciában kiál­
lítások is szolgálják: Magyarország v i­
szonylag gyakorta van jelen Kuvaitban.

Legközelebb 1979. november 25-től 
30-ig hivatalosak kuvaiti és szaúd- 
arábiai üzletemberek, érdeklődők a 
Hungexpo rendezésében kiállításunk­
ra. A 20 magyar külkereskedelmi vál-

vezetése részéről m egnyilvánuló figyelem 
és szándék, avagy Franciaország világke­
reskedelemben betöltött szerepe határoz­
za meg, sokkal inkább a gazdasági ado tt­
ságok és érdekek. Franciaország export­
jának  több m int egyharm adát gépi beru­
házási javak alkotják. A részesedést és 
az értéket tekintve további fontosabb ex ­
portcikkei élelmiszerek, vegyi és acélipa­
ri termékek, textíliák, ipari fogyasztási 
cikkek. Behozatalában is jelentős arány- . 
ban részesednek a gépek és berendezések, 
újabban nedig az energiahordozók. Szá­
mottevő az élelmiszerek és az ipari fo­
gyasztási cikkek aránya is. Franciaország 
a szocialista országokkal folytatott keres­
kedelmében mindenekelőtt energiahordo­
zók és nyersanyagok behozatalára, kivite­
lében pedig a gépi beruházási javak ex ­
portjának és arányának  növelésére törek­
szik.

Magyarország alapvető nyersanyagok­
ban és energiahordozókban^aligha jöhet 
számításba beszerző piacként s beruházá­
si javakat — kom plett gyárberendezése­
ket — sem vásárol olyan mennyiségben, 
m int több más KGST-ország, a Szovjet­
unión kívül például Lengyelország, Ro­
mánia, Bulgária. így azután Franciaor­
szág, amely a szocialista gazdasági kö­
zösség szám ára a harm adik számú tőkés 
partner, Magyarország nemzetközi á ru ­
csere-forgalmában csak az ötödik-hatodik 
helyet foglalja el, nem csak az NSZK és 
Olaszország, hanem  a sokkal kisebb gaz­
dasági és külkereskedelmi teljesítm ény­
nyel rendelkező Ausztria és Svájc is meg­
előzi. Részesedése a  magyar külkereske­
delemben kb. 2 százalék — a behozatal­
ban ennél magasabb, a kivitelben alacso­
nyabb. Magyarország részesedése a fran ­
cia külkereskedelem ben, ezrelékes nagy­
ságrendű.

A magyar kivitel áruszerkezete az 
utóbbi egy-másfél évtizedben erőteljesen 
módosult: a 60-as évek elején még tú l­
súlyban levő mezőgazdasági és élelmiszer­
ipari term ékek aránya 40 százalék alá 
csökkent, egyidejűleg emelkedett, kb. 
34—36 százalékra a fogyasztási iparcikkek 
részesedése. Az is módosította az áruszer­
kezetet hogy az anyagok-félkés/itermé- 
kek aránya csökkent s 1—2 százalékról 
4—6 százalékra em elkedett a gépek ré­
szesedése. Kisebb mértékben a behozivt-F 
áruszerkezete is módosult. Jelenleg több 
m int 60 százalékát vegyi, gyógyszeripari 
és acélipari anyagok, félkésztermékek a l­
kotják, továbbá a Magyarországon üze­
melő francia berendezések pó talkatré­
szei. A beruházási javak — általában 
egyedi gépek — részesedése 20—25 szá­
zalék között váltakozik.

Koncentráltság exportban 
és importban

Az áruszerkezetet mind az exportban, 
mind az importban az erős koncentrált­
ság is jellemzi, A magyar kivitel mintegy 
60 százalékát alig 10—12 exportcikk -— 
például: libamáj, nyers hús. villamos hű­
tőszekrény, alumínium , bútor, textil- és 
ruházati cikk — alkotja. A behozatal két­
harm ada ugyancsak kevés számú te r­
m ékfajtából — vegyi-, textilipari anya­
gok, növényvédő szerek, mezőgazdasági 
gépek — tevődik össze. Franciaország k e­
vés. magyar exportcikknek, mindenekelőtt 
a libam ájnak, az élő fácánnak és élő 
nyúlnak — fő. illetve egyik fő piaca. (A 
libam áj 80—90 százalékát Franciaország­
ban értékesítjük, az ebből származó devi-

lalat lesz jelen gépipari termékekkel, 
íogyasztási cikkekkel és élelm iszerek­
kel: exportunk 20—20—60 százaléka áll 
a felsorolt árucsoportokból. A színhely 
ezúttal a K ávait Hilton szálló lesz, ahol 
két képes-szöveges dokumentációs ösz- 
szefoglaló is betekintést ad M agyaror­
szág életébe, felkészültségébe. Az egyik 
tém ája „Szorgos Magyarország — ven­
dégváró Magyarország” ; a másik a 
magyar—kuvaiti politikai, gazdasági és 
kulturális kapcsolatokat sorolja fel.

A tárgyalni- és látnivalókhoz magyar 
gasztronómiai fesztivál, divatbem utató, 
könyv- és képzőművészeti kiállítás 
csatlakozik.

zabevétel az export kb. 8 százalékát, a 
Franciaországban értékesített mezőgaz­
dasági és élelm iszeripari exportnak majd 
egyharm adát képviseli.)

A magyar vállalatok franciaországi pia­
ci szervezete is utal a rra  a szerepre, am e­
lyet az ottani piacnak tulajdonítanak. Pe­
dig a tapasztalatok azt m utatják, hogy 
fejlettebb piaci szervezettel — vegyes és 
saját tulajdonú értékesítő vállalattal — 
dinam ikusan növelhető az export. A Hun- 
garotex vegyes vállalata 5 év a latt kb. 
négyszeresére növelte az értékesítést. A 
közelmúltban az Artéx és a Madimpex 
alakíto tt vegyes, illetve sa ját vállalatot. 
Örvendetes, hogy az idei magyar gazda­
sági és műszaki napok eseménysorozata 
keretében végre megnyílt a párizsi m a­
gyar Műszaki Tájékoztatási Központ.

Együttműködés 
a harmadik piacokon

A vállalatközi term elési és műszaki 
kapcsolatok kialakítása, fejlesztése az e l­
m últ évtized második felében került na­
pirendre. A működő kooperációk száma 
mintegy 50, nem sok, ha az NSZK, vagy 
az osztrák viszonylatban létrejö tt koope­
rációk számához hasonlítjuk. A francia 
cégekkel lé trejö tt termelési kooperációk 
jelentős részének az a  jellemzője, hogy 
licenc, know-how, üzem- és m unkaszer­
vezési eredmények átvételéhez, term elő­
berendezések francia közreműködéssel 
végrehajtott rekonstrukciókhoz kapcso­
lódtak. Francia közreműködéssel folyik a 
VIDEOTON-nál a számítógépek fejleszté­
se és gyártása, ezt az együttműködést 
újabban soft-ware csere egészíti ki. A 
Szerszámgépipari Művek számjegyvezér­
lésű marógépeket és megmunkáló gép­
központot gyárt kooperációban. A Ganz 
Villamossági Művek a nagy teljesítm é­
nyű turbógenerátorok gázhűtésére, a 
Fegyver- és Gázkészülékgyár tetőtéri ka­
zán gyártására vett á t francia szabadal­
mat, illetve eljárást. Francia cégek m ű­
ködtek közre a Zalaegerszegi Ruhagyár 
és a Simontornyai Bőrgyár korszerűsíté­
sébe«, a Tisza Cipőgyárban pedig a  kor­
szerű sportcipők termelésének meghono­
sításában. Az utóbbi években magyar 
vállalatok néhány francia konszernnel 
(GVM-Alsthom, Rhone-Poulenc. Creusot- 
Loire) kötöttek kereim egállapodást közös 
kutatásra, tejlesztésre termelési kooperá­
ciók kibontakoztatására. A GVM-Alsthom 
céggel kötött keret megállapodás konkrét 
eredménye, hogy a Transelektro négy 
éven át összesen negyven generátor- 
forgórészt szállíthat a partnervállalatnak.

A kooperációból származó szállítások 
aránya mindemellett alacsony a forgalom 
értékének alig 4 százaléka. Az ilyen je l­
legű kapcsolatok bűvülését részben az is 
akadályozza, hogy Franciaországban a 
nagyberendezések exportját többnyire 
fővállalkozók végzik, s az eseti társulások 
nem alkalm asak tartós együttműködési 
kialakítására.

„A szocializmus politikai gazdaságtana 
— a kétségtelen fejlődés ellenére — egé­
szen a legutóbbi időkig vagy megkerülte, 
vagy olyan érthetetlen félénkséggel tanul­
mányozta az ellentmondásokat, hogy ez­
által fékezte a tudomány pozitív fejlődé­
sét, és megfosztotta a gyakorlatot az 
egyik elengedhetetlenül szükséges tá ­
masztól” — írja  a közelmúltban megje­
lent könyvében N. N. Constantinescu, a  
bukaresti Közgazdaságtudományi Aka­
démia politikai gazdaságtan tanszékének 
vezetője.*

E kedvezőtlen helyzet okaiként a szer­
ző három tényezőt sorol fel; egyrészt a 
közgazdászok figyelmét eddig a szocializ­
mus és kapitalizm us közötti k ibékíthetet­
len ellentmondás megoldásának és az 
egységes szocialista gazdaság felépítésé­
nek a problémái kötötték le; másrészt az 
ellentm ondásokat egyes közgazdászok és 
filozófusok olyan jelenségekkel azonosí­
tották. amelyek szükségszerűen válságo­
kat és társadalm i megrázkódtatásokat 
idéztek elő; harm adrészt többen úgy vé­

re. N. C onstan tinescu : A z  e llen tm ondás 
problémáj;» a szocialista g azdaságban ; Köz- 
gazdasági és Jog i K önyvkiadó, 19J9.

A magyar—francia vegyesbizottság né­
hány esztendeje a harm adik piacokon 
való együttműködést is vizsgálja és szor­
galmazza. Ennek első konkrét példája a 
MOGÜRT—IKARUS és a Renault—Sa- 
viem együttes fellépése a Malgas Köz­
társaságban, ahol 200 darab Saviem a l­
vázra szerelt autóbuszt értékesítettek. 
Ugyancsak a közelmúltban francia cég 
közreműködésével a Ganz-Mávag vasúti 
kocsikat adott el Tunéziában. A harm a­
dik piaci együttműködésnek főként azok­
ban a fejlődő országokban van perspek­
tívája, am elyekben egyik, vagy másik fél 
m ár jelentős piaci pozíciókkal rendelke­
zik és a rendelések teljesítésébe bevon­
hatja partnerét. A közúti és vasúti já r­
műveken kívül reális lehetőség van a 
harm adik piaci együttm űködésre az 
egészségügyi intézmények, gyógyszergyá­
rak. tim föld- és a 1 um ínium gyárak létesí­
tésében. o laj- és gázvezetékek hírközlő és 
autom atikarendszerének szállításában, to­
vábbá növényi, állattenyésztési és öntö­
zési rendszerek kivitelezésében.

A magyar—francia gazdasági együtt­
működés fejlesztésének a magyar export 
a kulcskérdése. Két vonatkozásban is. A 
magyar kivitel értéke tartós jelleggel, év­
ről évre ismétlődően nem biztosítja az 
import fedezetét. Az export importhoz 
viszonyított értékaránya 60 százalék kö­
rüli. A világpiaci árrobbanást követő esz­
tendőben ugyan kisebb mértékben javult
— 19767ban 68, 1977-ben 66 százalék volt
— de áz elm últ évben a magyar kivitel 
csökkenése és a behozatal erőteljes nö­
vekedése következtében 52 százalékos 
szintre süllyedt.

A kulcskérdés: 
a magyar kivitel

A magyar kivitel m ásik problém ája, 
hogy áruszerkezete nem minősíthető jö­
vőbe mutatónak. Az a tény, hogy jelen­
legi exportunk mintegy 50 százalékát ipa­
ri te rítékek  alkotják, csak első megköze­
lítésben minősíthető jónak. A kivitelben 
ugyanis magas aránnyal szerepeinek az 
ún. érzékeny term ékcsoportok: egyrészt 
az EGK agrárprotekcionizm usa által 
érin tett mezőgazdasági cikkek, másrészt 
az újabb keletű korlátokba ütköző tehe­
ti 1 ipari termékek, továbbá a F ranciaor­
szágban jelenleg súlyos helyzetben levő 
iparok gyártmányai.

Nem perspektivikus az áruszerkezet 
abból a szempontból sem, hogy export­
kínálatunk jelentős része könnyen he­
lyettesíthető, más országoktól is megvá­
sárolható. Az export bővítésének pers­
pektivikus gyárm ányterülete a gépipar és 
a vegyipar, továbbá azok a fogyasztási 
iparcikkek, amelyeknek értékesítését nem 
gátolják különféle korlátok. Ezek a te r­
mékek azonban ma még alacsony arány­
nyal szerepelnek franciaországi értékesí­
tésben. Kétségtelen, hogy a két ország ve­
zetőinek ismétlődő konzultációi jav íth a t­
ják az együttműködés légkörét, csökkent- 
hetik gátló tényezőit, mindemellett az 
együttműködés és az árucsere további 
fejlődése nem képzelhető el a magyar ki­
vitel áruszerkezetének korszerűsítése 
nélkül. Ugyanakkor indokolt lenne, ha 
francia részről is a korábbinál nagyobb 
figyelmet fordítanának a  magyar szállí­
tási és további, tartás kooperációs lehető­
ségek megismerésére. ”

G. I.

lekedtek, hogy a  szocializmusban az el­
lentm ondásoknak nem kell különösebb 
fontosságot tulajdonítani, m ert azok — a 
gazdaság tervszerű jellege következtében
— autom atikusan megoldódnak.

N. N. Constantinescu hangsúlyozza, 
hogy az ellentmondások a szocializmus­
ban nem antagonisztikus jellegűek, ez 
azonban nem zárja ki, hogy esetenként
— szubjektív okok m iatt — egy-egy vagy 
több összefüggő ellentm ondás elm élyül­
jön, illetve — am ikor a megoldásukra 
irányuló tevékenység késlekedik — tá rsa­
dalmi elégedetlenségekhez vezessen. 
A szerző egy-egy fejezetet szán a term e­
lőerők, a term előerők és termelési viszo­
nyok, az objektív gazdasági törekvések, a 
szocialista áruterm elés, az újraterm elés 
és a társadalm i term elés hatékonysága, a 
gazdasági törekvések m egnyilvánulásá­
nak tartalm a és form ája, a különböző te r­
melési viszonyok összefüggései, a gazda­
ságpolitika és gazdasági gyakorlat, vala­
m int a lét és tudat közötti ellentm ondá­
sok elemzésére.

A kötet elsősorban a szocialista orszá­
gokban folyó elméleti közgazdasági ku ta­
tások iránt érdeklődő olvasók figyelmére 
ta rtha t számot.

— )i

Magyar gazdasági kiállítás Kuvaitban

A szocialista gazdaság  
ellentm ondásai
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Program a kisüzemi termelés
Az utóbbi három esztendőben a szö­

vetkezeti iparban .végbement koncentrá­
ció m ia tt tovább csökkent a  kis válla­
latok száma. Ráadásul a m egm aradt vál­
lalatoknak a többsége nem is igazán 
kisvállalat. A meglevő szövetkezeti és 
helyiipari vállalatoknál végzett vizsgá­
latok szerint egy-egy kisipari term elő­
szövetkezet 503 em bert foglalkoztat, egy- 
egy helyiipari vállalatnál pedig több 
m int 900 fő dolgozik. Ezek pedig m ár 
tipikusan középnagyságú vállalatok.

A külföldi tapasztalatok és példák 
egyértelm űen igazolják, hogy a kisipari 
szövetkezetek a gazdaság fejlődésében 
fontos szerepet töltenek be. A nyugati 
nagy- és közepes nagyságú vállalatok 
szakosodása, term elésük bővítése és költ­
ségeik csökkentése éppen a kisüzem ek­
kel való kooperáció fejlettsége m ia tt 
volt lehetséges. A General Motora pél­
dául több m int 33 ezer olyan vállalattal 
m űködik együtt, amelyelmek 75 száza­
léka 100 főnél kevesebb em bert foglal­
koztat. A Fordnak 24 ezer céggel van 
kapcsolata, amelyek között elsősorban 
kisvállalatok szerepelnek. A francia vil­
lam osgépipar is sokrétű, szoros kapcso­
la tokat ép íte tt ki a kis cégekkel. A kis­
ipar tehá t a  lakossági szükségleteket 
nagyrészt közvetve elégíti ki — a n a ­
gyobb vállalatokkal k ia lak íto tt koope­
ráció útján.

Alapítás, fejlesztés
Az ipari szakosodás, a kooperáció és 

a  szolgáltatások fejlődése pontos költ­
ségelszám olásra készteti m indkét felet. 
Ezért a  kooperációs kapcsolatokat alku  
útján  kötik és a versenytársak ajánlata 
a r ra  kényszeríti a kisvállalatokat, hogy 
állandóan keressék term ékeik vagy 
szolgáltatásaik költségcsökkentésének és 
m inőségjavításának lehetőségeit. A n a­
gyobb vállalatok e rre  kevésbé töreked­
nek. Ezért a megfelelően kiépült és a 
belső konkurrencia viszonyai között m ű­
ködő kisüzemek létesítése fontos felté­
tele a gazdasági hatékonyság általános 
növekedésének.

A közepes nagyságú, de különösen a 
nagyvállalatok nem  annyira érdekeltek 
a  kezdeményezésben és az innovációban, 
m in t a kisvállalatok. A monopólium lé­
te  és a konkurrencia hiánya sok esetben 
csak a  kisebb jelentőségű innovációnak 
kedvez.

•  A  Z y c ie  G o sp o d a rc z e -b e n  ( tm g y c lo rsz á « f) 
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A kisüzemi term elés helyreállítására 
Lengyelországban korm ányprogram ot 
dolgoztak ki, amelynek értelm ében az 
ipari tárcák feladata lesz, hogy a nagy- 
vállalatokat és a kom binátokat kiszolgá­
ló kiegészítő term elést-biztosító „bolygó­
üzemeket” alapítsanak és fejlesszenek. 
Jelenleg ugyanis ezt a szerepet több-ke­
vesebb sikerrel a kisipari magánszektor 
tölti be. Az újonnan létrehozandó „boly­
góüzemek” tevékenységét a megfelelő 
ipari egyesülések irányítják  majd: Ilyen 
üzemeket a tervek szerint elsősorban a 
gépiparban, a könnyűiparban, a vegy­
iparban, a járm űiparban és az elekt­
ronikában hoznak létre. Termelési 
listájukon olyan term ékek szerepelnek, 
am elyeket a nagyüzemek egyáltalán 
nem, vagy nem  kellő mennyiségben 
gyártanak. Ilyenek például a  komp­
le tt berendezések pótalkatrészei, gé­
pek, berendezések részegységei. Ugyan­
csak beletartozik m ajd a kisüzemek pro­
filjába, hogy szakosodnak a nagyipar 
kooperációs kiszolgálására.

Más feladatuk lesz az ipari szövetke­
zeteknek és . a helyi iparnak. A helyi 
nyersanyagkészletek és niunkaerőlarta- 
lékok kihasználásával a helyi piac ellá­
tá sá t kell javítaniuk, és a gazdaságilag 
elm aradott területeket „aktivizálniuk . 
Felügyeleti szervük a  helyi tanácsok, 
am elyek szorosan együttműködnek a 
belkereskedelm i tárcával és az országos 
szövetkezeti szervekkel.

A kisüzemi termelés bővítésére lehe­
tőség kínálkozik oly módon, hogy a m eg­
levő .szövetkezetekből kisebb egységeket 
különítenek el, am elyeknek megadható 
a  szövetkezeti vállalatok önkormányzata. 
Sor kerülhet új, lehetőleg nem  nagy 
létszám ú szövetkezeti vállalatok létesí­
tésére, am elyek alapító tagjainak átgon­
dolt koncepciójuk van valam ilyen te r­
melés vagy szolgáltatás bővítésére, ki- 
fejlesztésére. Ugyancsak fontos forrás 
a kis helyiipari vállalatok létrehozása, 
azokban az esetekben, ha nem lehet szö­
vetkezeteket létesíteni és ha ilyen válla­
la tokra feltétlenül szükség van.

Új irányítási formák
Az állam i nagyiparban alkalm azott 

irányítási, tervezési és elszámolási fo r­
m ák a kisüzemek tevékenységét nehéz­
kessé tennék. Megnehezítenék a szám uk­
ra  legmegfelelőbb term elési programok 
k ia lak ítását helyi nyersanyagok — külö­
nösen a hulladékanyagok — felhasználá­
sát. Éppen ezért sürgető feladat a kis­
üzemek sajátos feltételeinek megfelelő

kritérium ok, m émszámok kidolgozása. 
Ä kisüzemek esetében ugyanis a  tú l­
m éretezett tervutasításos rendszer, a me­
rev szervezeti séma nem vált be.

Ezeknek az üzemeknek a gazdasági 
kérdésekben m aguknak kell dönteniük, 
önállóan kell meghatározniuk acé lk itű ­
zések eléréséhez vezető u ta t és módsze­
reket, am iért természetesen viselniük 
kell a teljes felelősséget. A népgazdasági 
tervekben így a jövőben a kisüzemek 
feladatai csak becsült jelleggel kerülné­
nek be. A keretszámok az áruterm elés 
és a kooperációs term elés nagyságát, a 
beruházások globális összegét, a bérala­
pot és az anyagellátást határoznák meg.

Az eddigi merev utasításokat felváltja 
az adórendszer. Várhatóan kát adófor­
m át alkalm aznak: a  forgalmi adót és a 
jövedelemadót. A leegyszerűsített adó­
rendszertől azt várják, hogy piacon ke- 
resett, jó minőségű term ékek gyártására 
ösztönzi a kisüzem eket és lehetőséget 
te rem t a bővítéshez, a felújításhoz. V ár­
hatóan az adókat rugalm asan kezelik 
m ajd és az elvárásoknak, követelm é­
nyeknek jobban megfelelő üzemek adó- 
kedvezm ényt élveznek.

Az áruterm elő kisüzemek termelési 
programjukat önállóan állapítják  meg 
a kereskedelem mel a lá írt szerződések 
alapján. A kereskedelmi vállalatok konk­
ré t megrendelésein túl végzett termelés 
sa já t kockázatukra történik: e term éke­
ke t a  kereskedelem bizományi szerző­
déses form ában veszi á t értékesítésre. A 
kisüzemek jelentős önállóságot kapnak 
sa já t term ékeik árm egállapítására. Egyes 
olyan term ékeken kívül, amelyeknek árá t 
az Állami Tervbizottság közvetlenül e l­
lenőrzi, a piac szám ára term elő kisüze­
mek az árakat a term elési költség alaku­
lása és a kereskedelem mel folytatott 
egyeztetés alapján  állapítják meg.

A kisüzemek fejlesztésének különösen 
fontos feltétele az eddigi anyagellátási 
nehézségek megszüntetése. A kisüzemek 
igényeit figyelembe keU 'venni a  központi 
m érlegeknél és elosztásnál, ugyanakkor 
növelni kell a kisüzemek azzal kapcso­
latos jogait, hogy a szükséges nyers­
anyagot, segédanyagot és félkészterm é­
ket közvetlenül is beszerezhessék a szo­
cialista szektortól.

A kisüzemek béralapja és beruházásai 
közvetlenül gazdasági eredményeiktől 
függnek. Korszerűsítésre, berendezések 
vásárlására bankhiteleket vehetnek 
igénybe. .Ugyanakkor a kisüzemek ex­
portbevételüktől függően önállóan ren ­
delkezhetnek m ajd a befolyt deviza egy 
részével.

G. J.

Válsághelyzet a nyugat-európai acéliparban*
A közös piaci országok acéliparának 

ta lp raá llítá sá t a  Davignon-terv két lép­
csőben k íván ja  elérni. Ehhez az alábbi 
feladatok megoldását lá tja  szükségesnek:

— irányárak és m inim álárak elfoga­
dása m eghatározott acélipari term ékekre;

— védelmi intézkedések meghozatala 
harm adik országok olcsó im portjával 
szem ben;

— struktúraátalakítás, leállítás, korsze­
rűsítés és racionalizálás. (A leállítások kö­
vetkeztében utcára kerülő munkások ne­
hézségeinek enyhítésére szociális terv ké­
szülne.) ;

— a tervben szerepel még többek kö­
zött a  nyugdíjkorhatár leszállítása (55 
életévre), a túlórák korlátozása, rövidebb 
munkaidő, esetleg magasabb műszak­
számmal, és az állam osított vállalatoknál 
válság elleni részlegek szervezése.

Az EGK tagországai azonban nem m in­
denben értenek egyet a  programmal. 
A bonni kormány a koncepciónak azt a 
részét kérdőjelezi meg: lehet-e a m unká­
sokat esetleg még kényszer áréin is m ás­
hová helyezni. M ár pedig a terv  szerint 
1980 végére a jelenlegi 685 ezer foglalkoz­
tatottból legalább 100 ezer főt el kellene 
bocsátani. A franciák, az olaszok és a b ri­
tek különböző szubvenciós elképzeléseket 
dolgoztak ki. Az „acélkódex” előírásai é r­
telmében azonban az egyes EGK-tagor- 
szágoknak korlátozni kellene az állami 
támogatást, illetve meg kellene azt szün­
tetni. (A közös piaci acélterm elők 1976 és
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1978 között 9,73 m illiárd DM-nek megfe­
lelő összegű segélyt és 17,45 milliárdos — 
kedvező feltételek melletti — hitelt kap­
tak.)

A nyugatném et acéliparban a közel­
m últban átszervezést hajto ttak  végre, és 
így jelentősen csökkentették az önköltsé­
get. A term elési költségek mérséklésének 
tulajdonítható, hogy az elm últ évi — 
ugyan igen alacsony — szinthez képest 
ebben az évben m ár nő a nyereség. Ezt a 
javuló tendenciát veszélyeztetve lá tják  a 
más országokban nyújto tt szubvenciók 
miatt.

A nyugatném et gazdasági szakemberek 
szerint az állami támogatás azzal a súlyos 
kárra l jár, hogy a válság időszakában 
annyira szükséges vállalkozói kedvet, öt- 
letességet feleslegessé {eszi. A szubven­
cionálás káros hatását súlyosan megérzik 
most a francia munkások, adófizetők, sőt 
a kormány is, mivel nincs^mód továbbra 
is az államkásszából fedezni az acélipar 
veszteségeit. Ez a veszteség négy év alalt 
18 m illiárd frank volt, az ágazat adósságai 
10 százalékkal m eghaladják a forgalmat 
(38 m illiárd frank a 34 m illiárddal szem­
ben).

A francia acélgyártás és az ott dolgozó 
munkások helyzete sokkal rosszabb, m int 
a nyugatnémeteké. A francia acéliparban 
sok a kiöregedett, m ár nem versenyképes 
berendezés. A francia korm ány azért, 
hogy az acélipart a teljes összeomlástól 
megóvja, nagy áldozatokat vállalva, sza­
nálási programot dolgozott ki. E program 
kam atm érséklést, törlesztési időmeghosz- 
szabbílást, sőt a felvett kölcsönök egy ré­

szénél: visszafizetéséről való lemondást is 
magába foglalja. E llentételként a kormány 
azt kötötte ki: legyen befolyása az irányí­
tás személyi összetételére és 1980 végéig 
bocsássanak el 21 500 munkást. Elérendő 
célként azt tűzték ki, hogy az acélművek 
term elékenységét 25 százalékkal emelni 
kell.

A legnagyobb francia szakszervezeti 
szövetség — a CGT — egyébként szintén 
elkészítette a francia acélipar szanálásá­
nak tervét, amely ism ét versenyképessé 
tenné az ágazatot. Bebizonyították, hogy 
a lotharingiai acélipari munkások elbo­
csátása következtében szükségessé váló 
szociális kiadások 8 m illiárd frankot 
tennének ki, a szakszervezeti szö­
vetség által felvetett korszerűsítési 
terv végrehajtása pedig csak 7 milliárd 
frankba kerülne. Az utóbbi nem idézne 
elő tömeges m unkanélküliséget és ered­
m ényeként ismét nemzetközileg verseny- 
képes acéliparral rendelkezne Francia- 
ország.

Nem szükségszerű, hogy a műszaki kor­
szerűsítést a m unkahelyek terhére h a jt­
sák végre, de ha mégis m unkaerőtöbblet 
jelentkezik, akkor a problém át át lehet 
hidalni rövidebb, 35 órás. m unkahéttel, 
— am it az NSZK-ban egyébként is köve­
telnek — valam int a  nyugdíjkorhatár 
csökkentésével.

Davignon azonban minden ellenkezés­
sel és tám adással szemben k ita rt terve­
zete mellett. Szerinte a legfontosabb m ű­
szaki intézkedéseket 1981 végére nagy­
részt végre lehet hajtani, és az acélipar­
nak továbbra is jövője van. •— m j —

A KGST-ORSZÁGOK VEGYIPARA
A KGST-országok vegyipara évek óta 

a  világátlagot meghaladó ütem ben fej­
lődik. A term elés és az áruválaszték bő­
vülésének eredm ényeként a világterm e­
lésből a szocialista -országok gazdasági 
közösségének részesedése az utóbbi két 
évtizedben a kétszeresére em elkedett.

Az 1976—1978. közötti időszakban va­
lamennyi tagországban jelentős beruhá­
zásra került sor a vegyiparban. A nö­
vény védőszer-gyártásban például ez a la tt 
az időszak a latt 40 új létesítm ényt he­
lyeztek üzembe, és 10 m ár korábban 
működő gyárat felújítottak. Ennek ered­
m ényeként nem csak az előállított te r­
mékek m ennyisége növekedett — és így 
a tagországok sa já t termeléséből elégítik 
ki a legfontosabb növényvédő szerek­
ből az igények 96 százalékát — de bő­
vült a term ékválaszték is.

Az integráció előrehaladásával több 
közös beruházásra is sor került. Így pél­
dául Bulgária, Csehszlovákia, Magyar- 
ország és az NDK áruh ite lt nyújt a Szov­
jetunióban épülő ammonfoszfútüzem 
létesítéséhez, am elyet a szovjet fél a m ár 
működő üzem .term ékeinek szállításával 
egyenlít m ajd ki. Hasonló megállapodás 
alap ján  takarm ányélesztő gyára t is lé t­
rehoztak az érdekelt KGST-országok a 
Szovjetunió területén. Többoldalú egyez­
ménynek megfelelően közösen polim er­
kémiai adalék gyártását is megoldják, és 
így az egyes tagországokban nem  kell 
kiilön-külön berendezkedni a  különböző 
adalékok gyártására. A felm érések sze-

in t egyedül a Szovjetunió 30 millió ru - 
telnyi beruházási összeget takaríto tt 
leg a közös m unka eredm ényeként.
A mostani ötéves tervidőszakban az 

lőzetesen egyeztetett program nak meg- ■ 
slelően tovább bővül a szocialista or­
ig ó k  között a gyártásszakosítás is. Az 
ÍDK például bővíti a fotokémiai cikkek, 

növényvédő szerek, a festékek, Len- 
yelország a kénsavgyártáshoz szükséges 
erendezések, illetve komplex gyárak, 
Szovjetunió a színezékek, a szintetikus 

'.álak, a kálium m űtrágya szállítását a 
ibbi tagország részére.
Az egyes vegyipari term ékek gyártó­

inak növelésével a kooperáció és a sza- 
osítás elmélyítésével a KGST-országok 
emzétközi vegyipari szervezetei is fog- 
ilkoznak. Az Interchim , a Domochim 
! az Assofoto fontos célkitűzése, hogy 
>ár a kutatási-fejlesztési szakaszban 
legkezdődjenek az egyeztetései: és így 

felesleges párhuzamos fejlesztések, 
lajd később a gyártás kiszűrhető.
A  KGST szakértői együttm űködnek a 

örnyezetvédelem, a  korrózióvédelem  és 
nagyhatású katalizátorok előállítása 

trületén is. A szovjet szakem berek sok- 
Idalú segítséget nyújtanak új vegyipari 
5 petrolkém iai üzemek, üzemegységek 
tesítésehez is. Ez kiterjed a tervezésre, 
kom plett - üzemek szállítására, a sze­

dés vezetésére, a szakértők kiképzésére 
. Így például szovjet segítséggel épült 
ixtadilénsztirol-kaucsuk üzem Bulgáriá­
in, Csehszlovákiában, Lengyelország­

ban és Rom ániában, acetaldehid üzem 
Bulgáriában, poliizoprén-kaucsuk üzem 
Rom ániában, szódagyár Bulgáriában stb. 
Évről évre nő a közösen kidolgozott tech­
nológiai eljárások száma is. Szovjet, 
csehszlovák és NDK-beli szakem berek 
együttműködésének eredm énye például 
a poliamidselyem, a polietilén, a pvc-elő- 
állítás korszerű technológiája. A szak­
em berek egyidejűleg gondolnak a kor­
szerű eljárásokhoz szükséges gépek, be­
rendezések kifejlesztésére is. így pél­
dául kikísérletezték a nagynyomású po­
lietilén különböző igényeknek megfelelő 
gyártósorait. A soronkövetkező feladatok 
között megkülönböztetett figyelmet for­
d ítanak a fejlesztési m unkában az 
anyag- és energiatakarékosságra. Az e l­
ső eredmények e területen m ár megszü­
lettek: a szovjet és NDK-beli m űszál­
gyártók olyan új eljárásokat fejlesztettek 
ki, am elyek m egfelelnek a m agasabb 
követelményeknek.

A  vegyipar a jövőben is kiem elt fe j­
lesztési terü let lesz a K G STrben. Ezért 
az egyes állam ok fejlesztési tervei m el­
le tt külön program ot dolgoztak ki a 
KGS F-országok vegyiparának fejleszté­
sére. Ennek keretében a  legfontosabb 
nyersanyagokra, alapanyagokra, készter­
m ékekre külön tervek is születnek. Ed­
dig a titándioxid, a  foszfortartalm ú 
nyersanyagok, a foszforala.pú termékek, 
a petrolkémiai alapanyagok term elésé­
re  dolgoztak ki távlati programokat.

T. P.

Kincsik a Déli-sa

Az amerikai gazdaság!Xportérzékenysége
A hagyományos felfogás saerint a 

nemzetközi gazdasági viszonyok ked­
vezőtlen változása csak kevéssé befo­
lyásolja az Amerikai Egyesült Á lla­
mok gazdaságát. Ha az aggregált ada­
tokat vizsgáljuk, úgy az am erikai 
gazdaság nyitottsága valóban kicsi: 
1979 első felében a kivitelre kerülő 
term ékek és szolgáltatások értéke a 
b ruttó  nemzeti term éknek mindössze 
a 10 százaléka volt. Ennél is kisebb 
arányú — 5 százalék — a külföldről 
származó profitok aránya (az összes 
realizált profit százalékában).

Egyes vezetői tanácsadással foglal- J 
kozó cégek azonban vita tják  az ilyen [ 
aggregált adatokból levont követkéz- J 
tetősek helyességét. Például, ha csak j 
az anyagi termelés szféráját vesszük 
számításba, akkor m ár a termelés-1 
nek nem kevesebb, m int 17 százaié-] 
kát értékesítik  külföldön az ameri-J 
kai cégek. A Business W eek  1979. ok-] 
tóber 1-i szám a további részletes ada-j 
tokát közöl az USA exportérzékeny-] 
ségéről. így például kiderül, hogy a  
349 legnagyobb am erikai transznacio-j 
nális társaság hazai és exportértéke-j 
sítése az am erikai gazdaság összeá 
realizált értékesítésének mintegy a 
negyed részét alkotja; ebből levezet­
hető — írja  a lap —, hogy e tá rsasá t 
gok értékesítésének több m int 32j, 
összes profitjának pedig több m int 
37 százaléka szárm azik külföldön törj-

nő értékesítésből (az adatokban a 
ansznacionális társaságok külföldi 
ányvállalatainak termelése, illetve 
rofitja is bennfoglaltatik).
Számos am erikai iparág export- 
aci függősége számottevően nagyobb 
:ányú, m int ahogyan azt a hagyo- 
ányos statisztikai adatok tükrözik. 
. M. Kipnis, am erikai közgazdász az 
174. évi külkereskedelm i adatok fel- 
tsználásával 47 ipari gyártm ánycso- 
>rtra vonatkozóan input-output 
emzést végzett. Az elemzés alapján 
m utatta, hogy például míg a köz­
útién ráfordítási m utatók alap ján  a 
izexport az összes elsődleges réz é r ­
desítésnek csak a 4 százaléka, ad- 
g a  teljes ráfordítási m utatók alap- 
n az exportfüggőség 14 százalék. A 
nk  esetében a közvetlen és a tel- 
s export „függőség” 4, illetve 21 szá- 
ilék. A golyóscsapágyak esetében a 
ít m utató 10, illetve 23 százalék. 
Ezen adatokból az elemzést végző 
igék, illetve szakem berek a rra  a kő­
it kéz teles re jutnak, hogy a  gazda- 
gi növekedés lassulása, illetve egy 
abb gazdasági visszaesés külföldön, 
i lójában sokkal érzékenyebben
in th e t egyes am erikai iparágakat, 
In t ahogyan azt az egyszerű statisz­
tá i módszerek és aggregált adatok 
{használása alap ján  egyesek meg­
élik.

PERISZKÓP

Egy új világgazdasági rend első része?
„Amikor az EGK a fejlődőket segíti, akkor önmagán segít” — hangoztatta 

Senghor szenegáli elnök a kilencek és az afrikai, karib-tengeri és csendes-óceániai 
úgynevezett ACP országok legutóbbi párbeszédén. A Közös Piac a most létrejött 
megállapodással jelentős áru- és tőkekivitelhez jut, ami a jelenlegi gazdasági hely­
zetben nem elhanyagolható számára. Kérdés azonban, hogy a fejlődők valódi érde­
keinek is mindenben megfelel az együttműködésnek ez a rendszere.

Az 1975-ben ötéves időszakra aláírt első loméi egyezmény kétségtelenül javíto tta 
az ACP-országok kiviteli lehetőségeit a Kő zös Piac országaiban. A létrehozott nyers­
anyagár kiegyenlítő alap bizonyos mértékig stabilizálta exportbevételeiket. Nagy 
szükségük volt a fejlődő országoknak az ennek keretében kapott hitelekre és segé­
lyekre is. Az előnyök term észetesen nem egyoldalúak: amíg ugyanis az ACP or­
szágok súlya az EGK im portjában az 1973. évi 7,3 százalékról 1977-re 6,8 százalékra 
csökkent, addig az EGK-ból származó vásárlások az ACP országok összbehozatalá- 
ban — ugyanezen időszak a la tt — 3,5 százalékról 7,5 százalékra nőttek.

Az újabb loméi egyezmény a fejlett és a fejlődő országok közötti legjelentősebb 
sokoldalú gazdasági szerződés még akkor is, ha közelről sem felel meg m indenben 
az aláírók elképzeléseinek. Az ACP országok összesen mintegy 14,5 m illiárd dollá­
ros segélyt, és h itelt kértek, de az EGK csak 8,1 m illiárd dollárt adott. Noha az 
összeg az eredeti EGK aján la tnál 15 százalékkal, az első loméi egyezményben biz­
tosított összegnél pedig 75 százalékkal több, a fejlődő országok tényleges igényei­
nek csak kis részét elégíti ki. Márcsak azért is, m ert az első szerződés 46 fejlődő 
országra terjed t ki, a mostani megállapodás pedig 57 országot érint, s az utóbbi négy 
évben m indenütt jelentős volt a népességnövekedés. M ásrészt viszont várhatóan ez 
az összeg nem lesz elegendő arra , hogy kom penzálja a közös piaci országokból im ­
portált ipari term ékek infláció m iatt megnövekedett árait. Az egyezmény feltételei 
szerint a nyugat-európai piacokhoz „láncolt” országoknak többet kell fizetniük a 
kilencektől vásárolt árukért, m int a más partnerektől beszerzett term ékekért. A sa­
játos együttműködés következménye, hogy csak az elm últ évben a Közös Piac több 
m int egymilliárd dolláros aktívum m al zárta az ACP országokkal folytatott kereske­
delmét.

A fejlődők sérelmezik az ún. beruházási kódexet is. Az ellentétek egyik fő oka a 
kilencek tőkebefektetéseinek garanciájával kapcsolatos. Az EGK egy olyan sajátos „a 
legnagyobb kedvezmény elvén alapuló rendszer” létrehozását követeli, amely szerint 
az ACP országok valam ennyi közös piaci tagországnak autom atikusan azt a  kedvez­
ményes elbánást nyújtaná, am elyet az egyes országoknak biztosítanak a kétoldalú 
megállapodások alapján. A fejlődő országok úgy vélik, hogy ilyen feltételek megfosz­
tanák őket annak a lehetőségétől, hogy saját szükségleteik és érdekeik szerint vitas­
sanak meg_ az egyes országokkal a tőkebefektetésekkel kapcsolatos kérdéseket.

A fejlődők szorgalmazták az ún. S tabex-lista kibővítését is oly módon, hogy az 
ne csak a mezőgazdasági term ékek, valam int a vasérc exportárait garantálja, hanem 
további ipari nyersanyagok — például réz, bauxit stb. — is felkerüljenek a listára.

Kétségtelen, hogy az ACP országok szám ára minden -dollárnyi segély vagy hitel, 
minden dollárnyi töke im port fontos és szükséges. Valódi gondjaik megoldásához 
azonban kedvezőbb világgazdasági környezet, és ezzel együtt sokkal határozottabb és 
következetesebb belső gazdaságpolitikára is szükség volna.

A loméi egyezmények aláírását tőkés gazdasági körökben többen úgy értékelték, 
m int egy új világgazdasági rend első elemét. De kérdéses, hogy valójában az-e. Az 
ACP országok ugyanis az EGK piacán elsősorban a többi fejlődő ország rovására ju t- 
nak előnyösebb helyzetbe. Ez pedig mind súlyosabb nézeteltéréseket idézhet elő a 
fejlődő országok között, s m egbonthatja egységüket a valóban új, nemzetközi gazda­
sági rend kialakításáért folytatott küzdelemben. Csáki György

FAO-segítség
a fejlődő országok mezőgazdaságának

Ügy tűnik, mégsem teljesen eredm énytelen az a sok bírálat, amelyekkel az utóbbi 
években az ENSZ segélyprogramokat, köztük a FAO (az ENSZ szakosított élelmezési 
szervezete) által nyújtott fejlesztési segélyek felhasználását is illették. Jól példázza 
ezt a FAO novemberben tartandó konferenciája szám ára előkészített átfogó jelentés. 
(Review  of Field Programmes 1978—1979.) Ennek bevezetőjében a FAO vezérigazgatója 
em lítést tesz ugyan a programok végrehajtásának javuló hatékonyságáról, de hang­
súlyozza azt is, hogy tudatában vannak azoknak a hiányosságoknak, am elyeknek meg­
szüntetése további állandó erőfeszítést és figyelmet igényel.

A FAO állal szervezett műszaki segélyprogramok túlnyomó részét a FAO költ­
ségvetésén  kívüli forrásokból fedezik. E pénzügyi eszközök legnagyobb része az ENSZ 
általános segélyprogram jának (UNDP) költségvetéséből, valam int egyes kormányok 
felajánlásaiból és fejlesztési bankoktól, intézetektől származik. A FAO sa já t költség­
vetésén kívül, de kezelésében felhasznált eszközök mennyisége például 1978-ban 210 
millió dollár volt, amelyből 130 millió volt az ENSZ segélyezési program jának (UNDP) 
a részesedése. A FAO költségvetésből finanszírozott úgynevezett műszaki kooperációs 
program  továbbra is viszonylag szerény szerepet játszik. A  külső pénzügyi eszközök 
m integy kétszeresét teszik ki a FAO saját költségvetésének.

A jelentés hangsúlyozza, hogy bár az elm últ 8 évben a FAO által felhasznált összes 
pénzeszközök mennyisége több m int kétszeresére em elkedett, de valójában a dollár 
értékcsökkenése, s a költségek növekedése következtében inkább stagnálásról beszél­
hetünk.

A FAO által kezelt pénzalapokból finanszírozott egyes létesítmények, programok 
költségvetése 5 ezer és 8 millió dollár között szóródik, s figyelemre méltó, hogy a 36 
legszegényebb fejlődő országra a felhasznált összegnek mindössze 28—30 százaléka jut.

A FAO által a fejlődő országokban foglalkoztatóit szakemberek száma 1971 és 1973 
között 2200-ról 1800-ra csökkent. A jelentés rám utat, hogy egyre nehezebb olyan maga­
san kvalifikált szakem bereket találni, akik  a fejlődő országok által tám asztott m ind  
magasabbá váló követelm ényeknek megfelelnek, s akik elegendő gyakorlati tapaszta­
lattal is rendelkeznek, A bennfentesek előtt nem titok, hogy ebben a helyzetben elő­
fordul, hogy nem megfelelő felkészültségű szakem bereket is alkalm aznak, csakhogy az 
egyes m ár jóváhagyott programok végrehajtásáról ne kelljen lemondani,

A szakemberek között egyre többen vannak  a fejlődő országok állam polgárai (ará­
nyuk 1971 és 1978 között 23 százalékról 40 százalék fölé emelkedett). Érdekes módon 
azonban a fogadó fejlődő országok többsége ezeket a szakem bereket bizonyos fokú 
tartózkodással fogadja.

A FAO jelentése kifogásolja, hogy az ENSZ segélyprogramjából (UNDP) a FAO- 
nak ju tta to tt pénzeszközök aránya csökken, s az ENSZ em lített szerve sa já t szervezés­
ben is végrehajt agrárprogram okat, s ezzel bizonyos fokig zavarja a FAO-nalc az agrár 
szektorban betöltött vezető szerepét. Az eredményesebb munka legfőbb akadályainak 
azonban a fogadókészség, a szakképzett személyzet és az elegendő számú hasznosít­
ható technológiai megoldás hiánya tekinthető.

Az egyes megvalósított létesítm ények értékelésénél az idei jelentés óvatosabb, m int 
a korábbi években. Ügy tűnik, hogy hiányzik a megfelelő ellenőrzés a tekintetben, hogy 
az egyes tervezetek megvalósítása során a kitűzött célt elérték-e? — m utat rá  a Neue 
Zürcher Zeitung szakírója.

A FAO jelentés hangsúlyozza a fejlődő országok kormányszerveinek felelősségét 
az egyes programok m egvalósításának tervezési és irányítási feladataiért. Igen hasznos 
lenne — hangsúlyozzák —, ha a fogadó országok kormányai felelős igazgatók, vagy 
esetleg intézm ények kijelölésével m agukra vállalnák a programok végrehajtásáért való 
felelősség egy részét, s így elősegítenék azt is, hogy a sa ját szakembereik részvételi 
aránya növekedjen, s a külföldi szakemberek iránti igény csökkenjen.

A jelentés felhívja a figyelmet a rra  is, hogy a hatékony műszaki segélynyújtás, 
s a FAO tevékenysége is a legtöbb esetben feltétele  annak, hogy a fejlődő országok 
eredményesen használják fel a nemzetközi szervezetek vagy kormányok által biztosí­
to tt pénzügyi segélyeket. A fogadókészséget azonban nemcsak a pénzügyi, de a m ű­
szaki segítségnyújtás esetében is csak lépésről-lépésre lehet javítani. (— e)
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A nyers- és fűtőanyagok árának em el­
kedésével a Déli-sarkvidék gazdag kő-

S t t S i l  ÉL e^yéb alapanyagkészTé^“ 
_l®i—félleélt!k a nyersanyagokban szegény 
államok érdeklődését. A geológiai m éré­
seké- vaíamin.te_a próbafúráson: tanusaga 
szerint a  jégpáncél aTalF terul el g~~VlT5g 
legnagyobb ős -sg&é/ckészlete, de
gyakori- a rggeg  a"  arany eltP*

^ocdulásajg.
Korántsem végleges becslések szerint az 

A ntarktisz kontinentális talapzata m lht- 
egy jg iyr» jlliárd  barrel (1 tonna kőolaj 

“TtlIiiléSv V barrel) KndWiat re it magában, 
s ez a mennyiség a világ jelenleg ism ert 
kőolaitartalékainak m integtCfS^lo)száza? 
léka. (Szakemberek véleménye szerint a 
további kutatófúrásokkal mégegyszer ek­
kora m ennvKi^'i o lajat lehet feltárni.) 
A sarkvidék^iOOjrnlliárd köbm éter meny- 
nyisegü földgázzal gazdagítja a jelenlegi

Egyesült Államok — írta  alá az A n ta rh -  
tisz-egyezm ényt, am éíy~  szabályozza á 
sarkvidék "Helyzetéi. Eszerint V -Dfltj- 
sarkvlífflt leruTeifT p;;y y<j <■
ly ran te t̂ évreHbefagyasztahak mindenféle 
i££ületi Ígenyir~A, terü let nyUrn-.áU n fiL-

a világIm haJe3^országának .tudósai résat - 
.vehetnek. Az „A ntarktisz klub” rendsze­
rbe,’Mirträri üf>rr'iiii<.-g~P7gVArr-^ nlnínilTin 
kívüLúgvnevezett tá rsult, országok — töb­
bek között azNDKTCSéhSltlOVflkla, Len- ' 
gyelorszTigT”Romania — is reszt vesrtléfr 
taiTácskoüásl joggak------ -— _  -

Az-üléseken-eddig főleg tudományos és 
a ■ kornyezetvedelemmel összefüggő kér­
déseket v itattak  meg, újabban azonban a 
gazdasági kérdések kerülte!; a középé"* 
pontba. Több ország — elsősorban nem

kezdeni az Antnrk ti szönLaterm észeti kin­
csek után, sőt néhányan m ár a kiterm e­
lé s i is szeretnék megindítani. A fejlődő 
országok képviselői több nemzetközi fó­
rum on — ENSZ-közgyűlés, Tengerjogi 
konferencia — követeltek, hogy a sarkvi­
dék kincsei m inden állam  számára elér­
hetők legyenek. A f e j l e t t  tőkésállamok 
közül—főleg az fjíSZK /és  .Japán>erdeklifc 
dik a hatodik kontinens gazdasági "Kiak­
názása iránt. Ma~még az aiairo ailam úk 

I s  óvatosam bánnak a Déli-sarkvidék gaz­
dag természeti kincseivel, s egyelőre äP- 
rol sincs szó, noav az egvezmenven kivuh 
országok részesedhetnek a Uiizdasáüi ér­
tékekből. Persze az erősödő nyolüás ha­
tására nem  elképzelhetetlen, hogy belát- 
nató időn belül megállapodás születik a 
halászat és a nyersanyaghasznosítás ú k  

■d̂ ad-iéről.
f ]A  gazdasági hasznosításra m ar több ia- \  
/vásiaf szuieieu. bzooa került, hogy a te- j 
[ Kilétét az ziiM&'z.'lennnatosaga a latt ak ­
názzak ki. Érdekes ötlet egy nemzetközi 

-konzorciurjT létrehozásának szorgalma1 
"Zása 151 az A ntarktisz-egyezm eny aláírói 
— így a javaslat — alapitanának. vállal- 
hozást, am ely előtereintéh.é. .5 JiUiirmelé- 
Hé'Z Skiikseges töket, berendezéseket és j  
egyben gondoskodna a felszínre hozott 
fűtő- és nyersanyagok elosztásáról is. ~ ~yf ;

Több "Közzavetoleges gazdasági szánté* 
*tás is készült m ár a Déli-sarkvidék kiak- 
názásának költségeiről. Mivel a víz és 
jég alatti bányászáshoz speciális berende­
zésekre és technológiákra van szükség,
_g költségek igen magasak. A nyersanyag­
á r a k  szüntelen emelkedése, valam int a 
gyors ütemű infláció a tőkés világgazda­
ságban azonban egyre gazdaságosabbá 
teásRh tegnap még drágának ta rto tt kfő 

Téi'inelésl költségeket. Jellemző példa, 
hogy az Északi-tenger "olajának felszínre 
hozatali költségei a hetvenes évek elején 
még a kiterm elés gazdaságtalanságát bi­
zonyították, s a kőolaj árának  robbanása 
viszont rövid idő a la tt gazdaságossá tette 
a víz alatti olajbányászatot.

G. Gy.—Sz. P.

méretek szerint a világ földgázkészle-

A tengervíz ilt pa ia tlan iütjgai|gäftra-Jn-.
■ Tap]_U 1 f i kan:i k__tar t o t i 
- a „fehérjebom ba” jeletWBWrewis#W*, l 
Ihat a világ élelmezési goncuamak 
egoldásához, s különösen a te jlodo br- 
agpK szamára ielonlhet ú j^rgnláléTior- 
St. Eróbahalászások után a z - éleln-ipzéci 
ákeiilbemk^bzortfíT a sarkvidéki vizek- 
)1 évent& A hjinnho tonna- garnélarákot 
bet kihjj;iil7 Jól érzékelteti-  ennek _a 
annyiségnek a nagyságái, hogy jelenleg 
'ente a  vilagiengereKboh tHívmiiiió tonna
Jät haJá.szríainrr --------
A Déli-sarkvidék persze nem szabad 
éda, az esetleges rablógazdálkodást 
egállapodások akadályozzák meg. Húsz 
rvel ezelőtt 12 ország — Argentína, 
usztrália, Belgium, Chile, Franciaor- 
ág, Japán, Űj-Zéland, Nagy-Britannia,

* orvégia, a Szovjetunió, Dél-Afrika és az



A G É P I E K  V Á L L A L A T

faládákat keres 
megvételre

MÉRETEK:

90x80x60 cm -es 

70x60x50 cm-es 

110x80x60 cm-es

Az aján la tokat a  következő címre kérjük:

G É P I P A R I  T E R M E L Ő E S Z K Ö Z  
K E R E S K E D E L M I  V Á L L A L A T

Központi telep,
Simon József telepvezető.

Budapest XV., Cservenka Miklós u. 90.

Tel.: 832-179.

Telex: 22-5999.

Megvételre
felajánlunk

egy FD 8-as típusú

bádogdoboz-
lezáró

berendezést
A beredezést a  svájci 
Ferrum ÁG gyártotta,

COMPACK 
KERESKEDELMI 

CSOMAGOLÓ VÁLLALAT
Budapest VII., 

Landler Jenő u. 23-25. 
Telefon: 222-020.

Megvételre
keresünk

csry GFS—FO 12,5 típusú, 
padlószintre telepíthető, 
a Keceli Vegyesipari 
Szövetkezet által gyártott

festékszóró
fülkét

DEBRECENI 
ASZTALOS ÉS 

KÁRPITOS IPARI 
SZÖVETKEZET 

Debrecen. Galamb u. t.
Telefon: 17—987. 

Telex: 72119.

BU DAPEST  

B l l  TERÜLETÉN
120—150 n r  alapterületű , 

egy vagy két helyiségből álló, 
lehetőleg földszinten levő

R A K T Á R T

BÉRELNÉNK
H á z i i p a r i  E x p o r t  S z ö v e t k e z e t
Budapest V., Martinelli tér 5., félemelet. 
Telefon: 426-163, 227-451.

ELADÓ
TM 100 as típusú 
hidraulikus és mechanikus 
lánctalpas földtoló gép 
E 302-es típusú 
gumikerekes kotró 
E 1514-es típusú 
gumikerekes kotró 
K 104-es típusú autódaru

Érdeklődni lehet:
AZ ARANYKALÁSZ 
MGTSZ, RÁCKEVE 
ÁRPÁD TANYAI 
TELEPÉN

Telefon: 85238.

Megvételre
ajánlunk

három IFA L/Sp, 
rögzített platós,

üzemképes ' 
tehergépkocsit,

valam int egy ARO 244-es 
típusú, 10 000 km -t futott

terepjáró
személygépkocsit

j á s z s á g i

Á l l a m i  g a z d a s á g ,
JÁSZBERÉNY

Érdeklődni lehet: a 
Jászberény 416-os telefonon, 

a főmérnöknél vagy 
a helyettesénél..

Vetőmagboltokba

szakképzett

PÉNZTÁROSOKAT, 
ELADÓKAT ÉS 
RAKTÁRI 
DOLGOZÓKAT
KERESÜNK

A jelentkezéseket 
„Szövetkezet, 
Figyelő" jeligére, 

a kiadóba kérjük.

légvételre
keresünk

használható, MO—IX. típusú

kazánkozlagokat
vagy ilyen típusú kazánt, 
bontásra.

PAKS ÉS VIDÉKE
ÁFÉSZ

A Bács-Kiskun megyei 

műanyag- és gumifeldolgozó 

vállalat pályázatot hirdet
felsőfokú közgazdasági végzettségű 
szakemberek szám ára: 
üzem gazdasági osztályvezető-helyettes, 
elemző közgazdász, 
költséggazdálkodási előadó 
munkakörök betöltésére.
A hirdetett munkakörök betöltésére 
jelentkező házaspárokat 
előnyben részesítjük.

Címünk: Kalocsa/ Gombolyagi út 1. 6301

„A” kategóriájú 
iparvállalat 

pályázatot hirdet
gazdasági és 

kereskedelmi igazgatói 
munkakör betöltésére

Budapesti központú, kiemelt, nemzetközi 
KÖZLEKEDÉSI VÁLLALAT

P Á L Y Á Z A T O T  H IR D E T  
S Z Á M V IT E L I F E L SŐ V E Z E T Ő I  
M U N K A K Ö R  B E T Ö L T É SÉ R E

Pályázati feltételek:
felsőfokú szakmai végzettség.
tíz évet meghaladó szakmai
és öt évet meghaladó vezetői gyakorlat.
Az eddigi levékcnység részletess leírását 
tartalmazó jelentkezést „Deviza, Figyelő" 
jeligére kérjük, a kiadóba.

..Belváros 4282-es" 
jeligére,
a Felszabadulás téri 
hirdetőbe.

K Ü L Ö N B Ö Z Ő  T Í P U S Ú  
É S  M E N N Y I S É G Ű

K É Z I S Z E R S Z Á M O K A T  É S  A N Y A G O K A T  
A J Á N L U N K  M E G V É T E L R E

Érdeklődni lehet:

HELYKÖZI TÁVBESZÉLŐ IGAZGATÓSÁG
. Telefon: 342—900, 596-os mellék.

Ügyintéző: Pollák György.

KÜLKERESKEDELMI
VÁLLALAT ELADÓ

P Á L Y Á Z A T O T egy fő javított,

H I R D E T
P É N Z Ü G Y I
O S ZTÁ LY V EZETŐ I

Panther gyártmányú, 

ADK—6,3-as típusú

AUTÓDARU.
Á L L Á S R A

Jelentkezés: 
az eddigi tevékenységet 
tartalmazó, részletes 
önéletrajzzal 
„Belváros 4087” 
jeligére, a Felszabadulás 
téri hirdetőbe.

Címünk: 

VERTIKAL IPARI 

SZÖVETKEZET

B aktalórántháza 

Telefon: 23. 

Ügyintéző: 

Labbancz András.
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Az ipar és a kiükereskedskm  kaptsohia

Legyen valódi üzleti tevékenység
Gazdasági életünk gondjai ú jra  és újra 

felvetnek olyan problém ákat, melyek az 
elm últ években is gyakran szerepeltek 
m ár a napirenden. Ezek közé tartozik a 
termelő és külkereskedelm i vállalatok 
közötti kapcsolat, m elyben voltaképpen a 
term elés és a külpiaci tevékenység gaz­
dasági hatékonyságának hiányosságai 
összegeződnek. Mindezek kedvezőtlen je ­
lenségekben fejeződnek ki. Ide sorolható 
az akut cserearány romlás, m elynek kö­
vetkeztében egyre növekvő mennyiségű 
export ssm képes a szükséges devizabe­
vételeket biztosítani, az im portigények 
fadezetét megteremteni. Külpiaci mun-, 
kánk során nem sikerü lt kielégítő arány ­
ban tartós kapcsolatokat kialakítanunk, 
ezért még mindig nem látunk eléggé előre 
a piaci helyzet megítélése során.

lói eladni -  eladható! gyártani
Minden szinten m ásként értelmezzük a 

„gazdaságtalan” term ék fogalmát, s a 
kedvezőtlen m utatójú cikkeket továbbra 
is exportáljuk. A term elővállalatok sze­
rin t azt kellene jó l eladni, am it kedvező 
feltételek m ellett tudunk gyártani, a kül­
kereskedelem szerint a  rugalm asság ab ­
ban áll, hogy az eladhatót állítsuk elő 
megfelelő mennyiségben.

A problém ák száma tehát jelentős, s 
ezek megoldásában nem  értünk el kielé­
gítő eredményt. Holott az ipari és a  kül­
kereskedelmi vállalatok között nőtt a szo­
rosabb együttm űködést ígérő társulások 
száma, bár ezek egy része formális, se­
m atikus megállapodást takar. Mi az oka 
ennek, milyen módon lehetne javítani a 
helyzeten? Ez volt a tém ája annak a vi­
tának  is. mely a közelm últban zajlott le 
a Kereskedelmi Kamara Pénzügyi Szak- 
bizottságának elnökségi ülésén.

A term elő és a külkereskedelmi válla­
latok a jogi szabályozás jelenlegi keretei 
között bőségesen választhatnak, hogy m i­
lyen jellegű elszámolási, együttműködési 
form át'alkalm azzanak. Ha vannak is en ­
nek a szabályozásnak — jogi szempont­
ból — „túl igényes” vonásai, melyek a lé ­
tesítést és m űködtetést körülményessé te ­
szik, ezek nem érdemi akadályok. Az elő­
írások egyszerűsítése nyilván megköny- 
nyítené a  társulások helyzetét, ta lán  ke­
vesebbet kellene a közös döntésekre bíz­
ni, s többet a részt vevő felek által vég­
zett felelősségteljes m unkára. A felelős­
ség a la tt azonban nem a szerződéses kö­
telem megszegése miatti felelősséget, ha­
nem anyagi felelősséget kellene érteni. 
Ezzel m áris elérkeztünk a problém ák 
gyökeréhez. Ahhoz a kérdéshez, milye­
nek a feltételek a kapcsolatokban részt 
vevő felek oldaláról, s ezek lehetővé te­
szik-e a megfelelő felelősségi viszonyok 
kialakulását?

A funkcióhoz eszközöket
A term elési folyam at fogalm át k ite r­

jesztve kell értelmezni, s ebbe a fogalom­
ba az értékesítési funkció is beletartozik. 
Az sem vitás, hogy a fokozott m unka- 
megosztás viszonyai között, a folyamaton 
belüli egyes funkciókat nem szükségsze­
rűen kell egy szervezeti egységben el­
látni. Ellenkezőleg, mivel a tevékenysé­
gek speciális szaktudást igényelnek, való­
jában az a szerencsés eset, ha mindenki 
azzal foglalkozik, am ihez ért. A hozzáér­
tés azonban önmagában még nem  elég­
séges, a képesség mellé az eszközök és a 
működési fe ltételek is elengedhetetlenek, 
kinek-kinek sa já t tevékenységéhez kell 
ezeket biztosítani, A term elővállalatoknál 
ez az elv a. term elés vonatkozásában ér­
vényesül is. A külkereskedelm i vállala­
toknak azonban a kívánt szakértelmen 
tú l egyetlen „eszköz" áll korlátlanul ren­
delkezésükre, a külkereskedelm i jog. Kér­
dés. mit lehet ezzel kezdeni, hogyan lehet 
ennek alapján  olyan gazdasági társuláso­
kat. üzleti kapcsolatokat kiépíteni, me­
lyekben a kölcsönös érdekeltség a felek 
azonos m értékű jogai és kötelezettségei, 
nem  utolsósorban pedig a sa ját m unká­
jukért való felelősség megfelelően érvé­
nyesül.

Számos vélemény szól am ellett, hogy 
kereskedői tevékenységet a  legjobban sa­
já t számlára, sa já t anyagi kockázattal le­
het végezni. A jelenleg szűk körű sa já t­
számlás forgalomban m érhető leginkább 
a kereskedői m unka hatékonysága, per­
sze abban az esetben, ha az elért eredm é­
nyekben nem az egyik fél monopolhely­
zete a meghatározó. Ügy tűnik, nem ér­
téke ljük  eléggé a sajátszámlás forgalom­
ban rejlő lehetőségeket. Ehelyett sok eset­
ben m egm aradunk a — néha kényszer- 
megoldásnak is alig megfelelő — bizomá­
nyosi kapcsolat m ellett, vagy ezt valam i­
féle sem atizált társulással próbáljuk fel­
cserélni. Ügy tűnik pedig, hogy ez a meg­
oldás az, am elyik a  legjobban ütközteti

a term elő és a külkereskedelm i vállala­
tok érdekeit. Hogy ilyenek vannak — sőt 
egyeseik szerin t szükségszer űak —, még- 
nem jelenti azt, hogy a kapcsolatok során 
ezek erősítésére, nem pedig összeegyez­
tetésére kell törekedni. A tapasztalatok 
azt m utatják, hogy bizonyos átm eneti for­
m ák segítségével is enyhíteni lehetne eze­
ket a feszültségeket, melyek nem kism ér­
tékben fokozzák a term elővállalatok é r­
deklődését a saját külkereskedelmi jog 
elnyerése iránt. Bár egyértelmű, hogy en­
nek gyakorlásához az előbb em lítettek 
szerint is megfelelő szakismeret, szakem­
bergárda, de ma m ár nyugodtan állítható, 
külföldi hálózat is szükséges, s mindez a 
bizományi díjhoz hasonlítva, többszörös 
anyagi terheit is jelenthét.

A term elővállalatok a két funkció me­
rev kettéválása 'folytán nem látnak más 
kiutalt a „gyártható-eladható” vitából, 
melyet tovább mélyít az a körülmény, 
hogy problem atikus számukra a külpia­
cokról származó inform ációk megszerzé­
se és továbbítása is. Ezek a kérdések egy 
kézben jobban kezelhetők, m int az 
együttműködés során. A másik ok a kül­
piaci kapcsolatok szükségszerű átalaku­
lása.

Érdekeltség más-más alapon
A leginkább növekvő jelentőségű eb ­

ben a  vonatkozásban a term elési koope­
rációk kiépülése. A term elési kapcsolato­
kat realizáló külföldi érdekeltségek m ű­
ködtetése pedig a term elővállalatok vilá­
gához áll közelebb. Valóban alapvetően 
más feladat kereskedni, á ru t eladni és 
beszerezni, és megint más a term elési fo­
lyam atot irányítani, üzemeket m űködtet­
ni. A term elővállalatok tehá t úgy látják, 
a külkereskedelm i jog hiánya elzárja 
őket ettől a  fejlődési, lehetőségtől, illetve 
ezt egy egyébként szükségtelen együtt­
működés keretébe kényszeríti. Lehetne 
még beszélni azokról a problém ákról is, 
melyek a külkereskedelmi vállalatok sa­
já t eszközeinek hiánya okoz a term elők­
nél azokban az esetekben, ha — és ez 
egyre gyakoribb — a term elés üteme e l­
tér a külpiaci értékesítés ütemétől. Em­
líthetném  azt az érvet, mely szerint a kül­
kereskedelmi vállalatok igénybevétele 
révén a term elők jelentős adóterheket vi­
selnek, tehát a külkereskedelem  drága. 
Mindezek ellenére aligha lehetne elkép­
zelni a magyar gazdaság külpiaci tevé­
kenységének fejlesztését megfelelően m ű­
ködő külkereskedelm i vállalatok nélkül.

A jelenlegi helyzetben a kérdés megíté­
lését érdemben befolyásolja az ipar és a 
külkereskedelem  érdekeltségében tapasz­
talható eltérés. A nyereségérdekeltség  
ugyanis az eltérő feltételek között mást 
és mást jelent e két területen. Az ipar­
ban a valóságos bevételek és a költségek 
közötti egyenleg form ájában jelenik meg 
a  jövedelmezőség és a gazdaságosság, 
mely az erőforrások felhasználásának ha­
tékonyságára is utal. A külkereskedelem ­
ben ezzel szemben, az export, illetve az 
im port volum enekkel összefüggésben je ­
lenik meg a bevétel, melyhez, ha a gaz­
daságosság függvényében nem csatolunk 
bizonyos érdekeltségi elemeket, az össze­
függés egyértelm űen ellenkezőjére fordul. 
Minél több áru forgalmazása (esetleg a la­
csonyabb áron is) vagy a drágább beszer­
zés, előnyösen hat a bevételek vetítési 
alapjára. Ma m ár nem tekinthetők tény-

A. harm inc évvel ezelőtt, 1949 nyarán 
megkötött m agyar—szovjet m űszaki-tu­
dományos egyezmény végrehajtása nagy 
hatással volt a magyar könnyűiparra is.

Az 1970—80-as ötéves tervidőszakban 
például a gyapotból Magyarország szük­
ségletének csaknem G0 százaléka, lenszá­
lakból 50 százaléka a Szovjetunióból é r­
kezik. A gyapot és a len m ellett egyéb 
term ékekben is hosszú távú kereskedelmi 
egyezmények szabályozzák a nyersanya­
gok beérkezését és az exportot is.

Évenként mintegy 40 millió négyzetmé­
ter különböző szövetet, 80 millió rubal 
értékű konfekcióipari term éket, kb. 50 
millió rubelt érő kötöttárut, több m int 
12 millió pár lábbelit, 7 millió rubel ér­
tékben stíl- és modern bútort szállítanak 
a magyar könnyűipari vállalatok a Szov­
jetunióba. Ezek a hosszú távra egyezte­
tett hatalm as árumennyiségek a könnyű­
ipari term elés egyik bázisát jelentik.

A KGST Komplex Program jának meg­
felelően az utóbbi időben a könnyűipar­
ban is előtérbe kerültek  a termelési koo­
perációk. A m agyar—szovjet áruforgalom 
egészének szerkezetét jellemzi, hogy ener­
giáért, nyersanyagért zömében feldolgó-

leges gazdasági ösztönzőinek az áralkuból 
származó lim itár-különbözetek sem, hi­
szen ezekkel előre számolni lehet, sőt 
mindkét fél számol is. Mi több, nem idéz 
elő előnyös változást az árrendezés sem. 
Az az elv, mely a hazai árszinteket, il­
letve a feldolgozóiparban az árak nyere­
ségtartalm át a világpiaci áralthoz, helye­
sebben saját exportárainkhoz köti, az 
exporthatékonyság problém áját egyértel­
műen a term elővállalatok „kom petenciá­
jáb a” utalta. Azt rögzíti ugyanis, hogy e l­
sősorban az ipar tevékenysége határozza 
meg a devizahozamot, s ennek következ­
ményét viseli, holott a devizabevétel a 
külpiaci értékesítéstől, a  külkereskedelmi 
tevékenység színvonalától is függ. Ha te­
hát a munkamegosztást komolyan vesz- 
szük, a  kérdés nemigen dönthető el ki­
zárólag az egyik szférában.

A merev profil hátrányai
Azt hiszem az elm ondottak nem hagy­

nak kétséget afelől, milyen úton látszik 
elképzelhetőnek a kapcsolatok tartalm i 
fejlesztése; a gazdasági életben egyedül 
lehetséges anyagi-üzleti alapon. A külke­
reskedelmi vállalatokat ehhez valóságos 
vállalkozásokká kell tenni, melyek képe­
sek ellátni a külpiaci tevékenységet, an ­
nak m inden konzekvenciáját vállalva. A 
term elő és a külkereskedelmi vállalatok 
között ezen az alapon nem együttm űkö­
dés, hanem  üzleti kapcsolat épülhet ki, 
mely — akár társasviszony, akár szerző­
déses viszony — közös kockázatvállalás­
sal enyhítheti a partnerek anyagi felelős­
ségét Ilyen módon létrejöhetnének a 
külkereskedelem ben is a különböző 
nagyságú vállalatok (esetleg a term elők 
közös vállalataként), amelyeknél nem  el­
sősorban a szigorúan m erev profil a meg­
határozó. Sokan úgy vélik, hogy a kü lke­
reskedelm i vállalatok mai profilozott te ­
vékenysége nem  jár annyi előnnyel az 
egységes piaci fellépésben, m in t am eny- 
nyi problémát, hátrányt vet fel a mono­
polhelyzet a nem  m inden esetben ele­

gendő rugalmasság miatt. Ez a helyzet 
sokszor termelési problém ákat idéz elő, 
am ikor a különféle anyagok és a lkatré­
szek beszerzéséhez több külkereskedő te ­
vékenységét kellene koordinálni, s míg az 
egyik tétel jelentősége folytán kiemelt, a 
másikat, a lényegtelen összegű tételt az 
„egyéb kategóriába” sorolja az illetékes 
importőr vállalat. A term ák szem pontjá­
ból persze ilyen megkülönböztetés nem 
létezik, m indkét anyag azonos jelentősé­
gű. Más esetekben az okotz problémát, 
hogy az export és az import közötti ár és 
határidő összefüggések nem  ism erhetők  
fe l a külkereskedelm i vállalatoknál, h i­
szen a term ék és annak anyaga nem m in­
dig tartozik azonos profilhoz és ennek 
megfelelően azonos vállalathoz. Érdekes 
összehasonlításra nyílna alkalom, ha egy- 
egy termék, illetve anyag beszerzési, il­
letve értékesítési lehetőségéről több for­
rásból állna rendelkezésünkre inform á­
ció.

Rendszerezett, kölcsönös információk
A term elő vállalatok és a külkereske­

delem „összecsapásának” másik témája, 
ütközőpontja ugyanis az információ. A 
baj olt kezdődik, hogy a rendelkezésre 
álló ism ereteket m egpróbáljuk két kate-

zóipari term ékeket, így a többi között 
nagy tömegben ruházati ipari készterm é­
keket szállítunk. E területen nehezebb a 
term előpartnerek term elési együttm űkö­
dési szakosodásának kialakítása. Kedve­
zőbb a helyzet a papíriparban, továbbá a 
könnyűipari gépgyártásban, amelyeknek 
term ékeiből — anyagokból és készterm é­
kekből — a Szovjetunió többet exportál 
Magyarországra, m int fordítva. Ez segí­
tette elő, hogy ezekben az ágazatokban 
több term elési együttműködési, gyárt­
mányszakosodási egyezmény jött létre.

A Szovjetunióban kifejlesztett korszerű 
SZTB szövőgépek kétféle részégysége évi 
csaknem 20 ezres szériában M agyarorszá­
gon készül. Ennek ellenében 1976—80 kö­
zött több m int 1700 szövőgépet im portá­
lunk. E kooperációban további három 
szocialista ország (Lengyelország, Bulgá­
ria és Csehszlovákig) is részt vesz a lka t­
részgyártással. A korszerű textilfonó-, 
szövő- és kötőipari gépek fejlesztése, te r­
vezése, gyártása érdekében INTERTEX- 
TILMAS néven nemzetközi gazdálkodó 
központot hozott létre a KGS-országok 
többsége, s ebben Magyarország is részt 
vesz.

góriába, nevezetesen a kereskedelmi, il­
letve fejlesztési célú inform ációk cso­
portjába sorolni. Megfeledkezünk arról, 
hogy egységes folyamatról van szó, mely­
ben az összefüggéseit nem  változnak meg 
attól, hogy az egyes funkciókat milyen 
szervezetben gyakoroljuk. Ennek megfe­
lelően csak a term ékre, vagy az adott 
piacra vonatkozó inform áció van, me­
lyekre kereskedelmi, illetve fejlesztési 
szempontból egyaránt szükség lehet. Eb­
ből következik, hogy a külpiacokról szár­
mazó és beszerezhető információk hasz­
nosítása és továbbítása, nem lehet a  kü l­
kereskedelmi vállalat külön szolgáltatá­
sa, mely külön megállapodás alapján vé­
gezhető, hanem alapvető eleme az em lí­
te tt üzleti kapcsolatoknak.

A tájékoztatásnak legalább két k rité ­
rium ot kell kielégítenie. Ezek egyike az a 
követelmény, hogy a külpiacról származó 
inform ációk ne csak a m ár bekövetkezett 
helyzetet, a végbement változásokat köz­
vetítsék, hanem adjanak képet a tenden­
ciákról, a várható helyzetről. A m ásik 
lényeges elem, az inform ációk rendezett­
sége, mely biztosítaná, hogy ne „kósza” 
piaci hírek, hanem feldolgozott inform á­
ciók alapozzák meg a döntéseket. E két 
kívánságot a külkereskedelmi vállalatok 
ma még csak részben tudják  teljesíteni, 
s a fejlesztésekben vállalt anyagi felelős­
ség hiányában ilyen irányú fejlődésre 
aligha lehet számítani. Az ebből szárm a­
zó ellentmondás m ár sok esetben je len t­
kezett, am ikor annak eldöntéséhez volt 
szükség a külpiacokról származó ism ere­
tekre, hogy a term elő vállalat berendez­
kedjen-e valam ilyen cikk gyártására, il­
letve e x port term e l ésére.

A másik tényező, mely a term elő és a 
külkereskedelm i vállalatok üzleti kapcso­
lataiban a  rendszerezett inform ációkat 
megköveteli, o közös üzleti tevékenység  
lenne. Sok probléma származik abból, 
hogy nincs meg az inform ációk azonos 
bázisa, még az egym ást érintő tevékeny­
ségek tekintetében sem. Mia, am ikor a 
gépi adatfeldolgozás köre és technikai 
színvonala nálunk is fejlődik, és előbb- 
utóbb kielégíti a minim ális követelm é­
nyeket, más és más rendszerek alakulnak 
ki a term elő és a külkereskedelm i válla­
latoknál. Nemcsak az azonos adathordo­
zóból előállítható, azonos tartalm ú belső 
inform ációknál (kötésállom ány-nyilván­
tartás, árnyilvántartás, stb.), hanem  a m a­
gasabb szintű adatoknál is m egállapítha­
tó ez az eltérés. Hosszú idő óta gondot 
okoz például, hogy az ipari statisztika és 
számvitel más mérési módokat és adat- 
gyűjtési rendszert alkalmaz, m int a kül­
kereskedelmi statisztika. Ennek követ­
keztében, a tervek kialakításánál és 
egyeztetésénél, továbbá a folyamatos mé­
résnél mindig sa já t nyelvre kell lefordí­
tani egymás adatait.

Természetesen nemcsak az egyik p a rt­
nernél vannak problémák. Az iparból 
származó ism eretek szervezett átadása 
sem megfelelő. Itt elsősorban az egyes 
term ékek pillanatnyi term elési helyzetére 
vonatkozó, tehát rövid távú információk 
továbbításában kedvezőbb a helyzet. Lé­
nyegesen hiányosabb a fejlesztési elkép­
zelések, a hosszabb és középtávú tervek 
adatainak inform atív átadása, annak el­
lenére, hogy sok esetben a fejlesztéshez 
szükséges pénzügyi források biztosításá­
nak előfeltétele a külkereskedelm i válla­
la t egyetértő nyilatkozata. Más kérdés, 
hogy a fejlesztési munka kockázatát, a 
beruházások terheit és anyagi felelőssé­
gét a term elő vállalat viseli, ebben esz­
közök hiányában, a külkereskedelm i vál­
lalatok aligha tudnak részt venni. Ismét 
oda jutunk, hogy a fejlesztési kapcsola­
tok vonatkozásában is az üzleti vállalko­
zás jellegű megoldások hozhatnak ered­
ményt. Dr. Zányi Jenő

A könnyűipari kutatóintézetek  m ind­
egyike együttműködési szerződést kötött 
a szovjet társintézm énnyel, egyes esetek­
ben több intézm énnyel is. Évenként 
egyeztetik m unkaprogram jaikat, és ahol 
lehet, megosztott vagy együttes kutató­
m unkával segítik a műszaki és gazdasági 
problém ák tudományos megalapozását. 
Így például a textiliparban sikeresen tö­
kéletesítették a lenfeldolgozást, valam int 
a fonási eljárást. A Textilipari Kutató In­
tézet a moszkvai Pam utipari K utató Köz­
ponttal végez közös kutatásokat.

A bőr- és cipőiparban a nagyüzemi fu­
tószalagos szervezés a szovjet tapasztala­
tok alap ján  kezdődött meg. Más oldalról 
viszont: a  szovjet szőrmeipar is eredm é­
nyesen használja a szőrme- és báránybő­
rök Magyarországon kialakított nemesí- 
tési technológiáját. A m agyar Bőr- és 
M űbőrkutató Intézet szovjet partnerével 
együtt dolgozta ki a mikroporózus forma 
gum italpak gyártástechnológiáját.

A kutatóintézetekkel együtt mintegy 
200 magyar könnyűipari vállalatnak^ van 
közvetlen együttműködési szerződése 
szovjet társvállalatokkal.

M agyar-szovjet együttműködés
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