
„Déli sokk” Kanadában A lengyel fogyasztási szerkezet és az életszínvonal
Kevés olyan ország van a tőkésvilág-, 

ban, am ely annyira érzékeny lenne az 
Egyesült Államok gazdasági és pénzügyi 
életének minden egyes rezdülésére, m int 
Kanada. Az am erikai konjunktúra, vagy 
dekonjunktúra, a  dollár^ helyzetének a la­
kulása előbb-utóbb végigsöpör a kapita­
lista országok gazdaságán, K anada azon­
ban mindig az elsők között érzi a  déli 
szomszédtól kiinduló „hullám okat'’. En­
nek az érzékenységnek nem elsősorban a 
földrajza közelség, hanem m indenekelőtt 
a két ország gazdaságának nagyfokú 
összefon ód ottsága az oka. Pontosabban 
szólva: a  kanadai iparban olyan magas 
az am erikai részesedés, hogy az m ár- 
m ár veszélyezteti e fontos ágazat füg­
getlenségét.

Nixon elnök augusztus 15-én bejelen­
te tt intézkedései — melyek közül a  10 
százalékos importadó bevezetése váltot­
ta  ki a  legnagyobb nemzetközi felhábo­
rodást — óta lassan három hónap telt el. 
a  kanadai gazdaság azonban még min­
dig nem té rt magához a sokkból.

Érdemes röviden felsorolni azokat a 
legfontosabb számadatokat, amelyek az 
USA részesedését m utatják  a  kanadai 
gazdasági életben. A kanadai feldolgozó­
ipar 60 százaléka am erikai monopóliu­
mok, vállalatok kezében van. A kulcs­
iparágak megoszlása érdekeltségek sze­
r in t a következő: am erikai kézben van 
az autógyártás 97, a m űanyagipar 90, az 
o la j- és gázkitermelés, illetve -feldolgo­
zás 62, a vegyipar 54, a bányászat 52, a 
kohászat 51, a mezőgazdasági gépgyártás 
50 százaléka. Az am erikai hegemóniát jól 
jellemzi, hogy a Kanadában eszközölt 
külföldi tőkebefektetések 75 százaléka 
(!) az USÁ-ból származik. Hasonló a 
helyzet a  külkereskedelemben is: 1970- 
ben a kanadai kivitel 65 százaléka (több 
m in t 10 m illiárd dollár) az Egyesült Ál- 
lainakba irányult.

Érthető, hogy egy ilyen m értékű ré ­
szesedés a kanadai gazdaságban komoiy 
problém ákat idézhet elő az USA gazda­
sági helyzetének tovagyűrűző halasa-' 
ként. A 10 százalékos pótadó bejelentése 
óta eltelt időszak egyértelm űen bizo­
nyítja, hogy egy ilyen intézkedés m i­
lyen súlyos gondokat akozhat és okozott 
Kanadának.

Az észak-am erikai ország gazdasága 
— amely a tőkésállamok között igen elő­
kelő helyet foglal el — az elm últ évek­
ben meglehetősen egyenetlenül fejlődött. 
Tavaly például a bruttó nemzeti term ék 
3 százalékkal nőtt (1969-ben 5 százalékos 
volt az emelkedés), a termelékenység nö­
vekedése terén a tizedik helyen áll a 
világon, ugyanakkor az infláció m érté­
ke 2 százalék körül mozgott, a fogyasz­
tói árindex pedig csupán 1,5 százalék­
kal em elkedett. Az elm últ évek folya­
mán fokozatosan nő tt a m unkanélkü­
liség is, tavaly pedig m ár elérte a 6 szá­
zalékot. A fenti adatok is m utatják, hogy 
a kanadai gazdaság fejlődését a  ki­
egyensúlyozatlanság jellemzi.

Az idei kilátások igen kedvezőek vol­
tak: általános vélemény szerint K anadá­
nak sikerül elérnie a bruttó  nemzeti össz­
term ék  5 százalékos növekedését. A ka­
nadai dollár árfolyam ának 1970 június 
elsején történt lebegővé tétele bőségesen 
ellensúlyozza az addig bekövetkezett á r ­
emelkedéseket, az im portáruk á ra  pedig 
3—4 százalékkal csökkent. 1971 első 
hat hónapja után — a növekvő im port 
ellenére — a  külkereskedelm i mérleg 1,2 
m illiárd USA dollár többlettel zá ru lt

Járm űvek, kőolaj, fa és gabona ex­
portjának is jó kilátásai vannak. Jó  ütem ­
ben emelkedik a term elés is és a m agán- 
fogyasztók, valam int az állam i szektor 
fokozott kiadásai előreláthatóan biztosíta­
ni fogják a  gazdaság további növekedé­
sét. Az ez évre jósolt kedvező kilátások 
megvalósulása azonban augusztus köze­
pe óta veszélyben v a n !

A „Nixon-bomiba” jócskán hatással van 
az exportérzékeny K anada további fej­
lődésére. Ma még korai lenne valam i­
féle messzemenő következtetést levonni 
az USA északi szomszédja gazdaságának 
akár csak az elkövetkező hónapokra v ár­
ható . fejlődéséről, egyes tendenciák azon­
ban m ár világosan láthatók. (Sharp kül­
ügyminiszter : „az am erikai pótadó .ve­
szélyezteti a  sokoldalú kereskedelm et és 
károsan befolyásolja a kanadai expor­
tot.”)

Jelenleg K anada nem zetgazdaságának 
legégetőbb problém ája a  m unkanélküli­
ség. M ár júniusban is magas volt a 
m unkanélküliek aránya (6,4 százalék), 
szeptemberben viszont az állásnélküliek 
szám a elérte a  434 ezer főt (7,1 százalék). 
1961 júliusa ó ta  nem  volt ilyen sok em­
ber m unka nélkül. Az am erikai im port- 
adó m ór mo6í erősen visszaveti a  k a ­
nadai exportot és ennek következtében 
több exportra term elő gyár kénytelen 
csökkenteni term elését és m unkásainak

egy részét elbocsátani Egy felmérés sze­
rin t ha az im portadó még egy évig é r­
vényben m arad, akkor legkeveseßb 99 
ezer m unkás veszti el m unkahelyét. 
Ugyanez a felmérés arra  is rám utat, hogy 
egy munkás egy év a la tt körülbelül 10 
ezer dollár értékben term el exportcik­
ket; ez 90 ezer m unkásnál 900 millió 
dollár exportkiesést jelent. Az egyéb 
okokból várható exportcsökkenés jófor­
m án felm érhetetlen.

A kanadai korm ányzatot érthető  mó­
don aggasztja a fokozódó m unkanélküli­
ség és igyekszik különböző központi in­
tézkedéseken keresztül m inél több új 
m unkahelyet teremteni. Röviddel ezelőtt 
fogadta el a szenátus azt a törvényt, 
m iszerint mindazok a vállalatok, am e­
lyek 1969. április 1. és 1971. augusztus 15. 
között term elésük legalább 20 százalékát 
12 hónapon á t az USÁ-ba exportálták, 
80 millió dollár kölcsönt kaphatnak a 
központi költségvetésből részben export- 
kiesésük pótlására, részben pedig to­
vábbi m unkaalkalm ak biztosítására. 
Egyúttal ez év július elsejével visszame­
nőleg 1972. decem ber 31-ig a személyes 
adóterheket 3, a vállalatiakat 7 százalék­
kal csökkentik, hogy ezzel is m egakadá­
lyozzák a m unkanélküliek szam ának to­
vábbi emelkedését.

A gazdasági vezetés világosan látja , 
hogy a külföldi, főleg am erikai tőke 
nagyarányú részesedése a  kanadai ki­
term elő és feldolgozóiparban egészségte­
len. Ezért a közelm últban a kormány bi­
zottságot á llíto tt fel a külföldi tőke sze­
repének tanulm ányozására. E lkerülhetet­
lennek látszik egy olyan törvény kidolgo­
zása és elfogadása — vélik kormánykö­
rökben —, amely korlátozza a külföldi 
vállalatok hatalm át és befolyását az egész 
gazdaságra. A bizottság ajánlása: foglal­
ják  törvénybe, hogy a kanadai vállala­
tok részvényei 51 százalékának hazai tu ­
lajdonban kelL lennie! Nyilvánvaló, hogy 
az ajánlás még jó ideig ajánlás m arad, 
hiszen a többségi kanadai részesedés 
a gyakorlatban tőkehiány m iatt megva­
lósíthatatlan. (Az USA pedig folytatja ex­
panzióját. Kanada északi részén a sark­
vidékhez közel eső területen fekvő ha­
talm as kőolaj- és földgázmezők kiakná­
zásához négy am erikai társaság nyújt se­
gítséget 75 millió dollár értékben, „cse­
rébe” viszont koncessziókat kapnak. Ha 
pedig a tervezett transz-kanadai kőolaj- 
vezeték is megépül, akkor 1975-ben na­
pi 1,1, 1980-ban pedig m ár 1,6 millió bar­
rel olaj fog Kanadából az USÁ-ba ván­
dorolni.)

Felm erült az is — az ellenzék javasol­
ta —, hogy az am erikai gazdasági intéz­
kedéseket az USA-cégek leányvállalatain 
torolják meg. A korm ány azonban itt 
m érsékletet tanúsít. Az am erikai kong­
resszusban isimét nap irendre került úgy­
nevezett DISC-terv (Dom estic-Internatio­
nal Sales Corporation) ugyanis a  külföl­
di tőke megítélésének más szem pontjait 
helyezte előtérbe. A törvényjavaslat sze­
rin t az USA illetőségű vállalatoik export­
ból nyert profitjuk után fizetendő adó­
jukra visszatérítést kapnának. E rend­
szerben tehát általában  kifizetődőbb kül­
földi leányvállalatok létesítése helyett 
az exportpiacokat USÁ-ban term elt te r­
m ékekkel ellátni. Az intézkedés célja 
világos. A törvény csökkentheti az Egye­
sült Államok tőkekivitelét, (mely m ár a 
d irekt árukivitel akadályozójává vált), 
Ezen keresztül — valam int az export ösz­
tönzése révén — jav ítha tja  a fizetési 
mérleget, új m unkahelyek létesítésével 
növelheti a  foglalkoztatottságot.

K anada azonban azonnal tiltakozott, 
m ivel a  javaslat m egvalósulása a k an a­
dai gazdaságot növekedése legfontosabb 
m otorjától, az állandó külföldi tőkebe­
áram lástól fosztaná meg.

A kétarcú korm ánypolitika jól tük­
röződik K anadának a  valu táris vitáikban 
elfoglalt álláspontjában is. M int Sharp 
külügym iniszter k ijelentette, K anada kö­
veteléseinek nagy részét tám ogatja, így 
indokoltnak ta rtja  a  főbb európai v a ­
lu ták  és a  jen paritásainak kiigazításált, 
az általuk  alkalm azott kereskedelm i kor­
látozások megszüntetését. De — m uta t­
nak rá  korm ánykörökben — K anada 1970 
júniusa óta lebegteti valu táját, annak 
értékét tehát többé-kevésbé a  piaci erők 
határozzák meg, nem  alkalm az továbbá 
diszkrim inatív intézkedéseket az USA el­
len és kiveszi részét a fegyverkezési költ­
ségekből is. Ennek figyelembevételével 
pedig ígazságtallan, hogy az augusztus 
15-i csomagterv Kanadáira is vonatkozik. 
Különben is — ism ét Sharpot idézzük 
— „egy egészségesebb nemzetközi m o­
netáris rendszert szabad m ultilaterális 
konzultációk során kell m egterem teni, 
nem  pedig ultim átum m al”.

Gond a György—Lőrincze Péter

I.

A Zycie Gospodarcze lengyel közgaz­
dasági hetilap 1971. szeptember 19-i és 
26-i száma érdekes cikket közöl Andrzej 
Hodoly tollából, a lengyel fogyasztási 
szerkezetet befolyásoló tényezők alaku­
lásáról. A tanulm ány aktualitását és je ­
lentőségét különösen kiemeli az, hogy 
1971. decemberében ül össze a  LEMP 
kongresszusa, amely a gazdasági szfé­
rában a népjólét gyors emelésének lehe­
tőségeit és az ezzel összefüggő teendőket 
v ita tja  m ajd meg.

A cikkíró kiemeli, hogy a  lengyel 
gazdaság eddigi fejlődésében a fogyasz­
tás volt az a terület, ahol a  statikusan 
és adm inisztratív módon megszerkesztett 
tervek végrehajtásában megmutatkozó 
feszültségek leginkább lecsapódtak. 
Hosszú éveken át alakult ki az a terve­
zési gyakorlat, amely tág te re t enge­
dett a vállalatok, trösztök és ipari tá r ­
cák partikuláris érdekei szám ára és ez­
zel eleve meghiúsította a  népgazdasági 
tervvel való tényleges és dialektikus 
kapcsolatukat. »

Ez a  statikus és partikuláris tervezés 
különböző aránytalanságok kialakulására 
vezetett, és minimalizálta a fogyasztás 
alakjában jelentkező végső használati 
értékeket. A használati értékelv m egha­
tározott áron történő kínálata nem állt 
összhangban a lakosság vásárlóerejével, 
egy sajátos inflációhoz vezetett, amely 
Lengyelországban bonyolultabb form á­
k a t öltött, m int a hagyományos (kapita­
lista) áru - és pénzgazdálkodás körülm é­
nyei között.

Jövedelmek és árak
A jövedelmek és árak közötti ver­

seny álcázott formákban folyik, noha 
m inden fogyasztó szám ára nyilvánvaló. 
•E form ák a  következők:

— egyes áruk kiskereskedelmi á ra  
rögzített á r  ugyan, de maga az á ruvá­
lasztók változik, ami az egyes választéki 
csoportokon belül az átlagos árak  emel­
kedéséhez vezet;

— burkolt áremelések történnek, m e­
lyeket áruellátási zavarok is megköny- 
nyítenek, (egyes konkrét cikkek egy 
időre eltűnnek a piacról, m ajd később 
új — rendszerint magasabb — áron 
ismét_ megjelennek);

— a  term ékek tényleges vagy rész­
ben csak látszólagos differenciálása (más 
csomagolás stb.) megkönnyíti az árem e­
lést;

— a rögzített (fix) árak  m egm arad­
nak, de az áruk használati értéke (mi­
nősége) állandóan' romlik.

E jelenségeknek kedvez a  bonyolult 
szabványrendszer, az áruátvételi és szál­
lítási feltételek rendszere, továbbá az 
árum inőség elbírálásának (a védjegyek 
odaítélésének) egész rendszere.

A fent em lített inflációs tendenciákat 
tovább erősíti az infláció egy teljesen

sajátos form ája: az úgynevezett eladói 
piac. Ez annyit jelent, hogy. áruhiány 
van, vagy az áruk ínálat szerkezete nincs 
összhangban a kereslettel. Ilyen körül­
mények között, am ikor a társadalm i 
m unkaráfordítás elism ertetésére a  pia­
con csak korlátozott lehetőségek van­
nak, egyre gyakrabban — de egyre k i­
sebb eredménnyel — alkalm aznak olyan 
adm inisztratív rendszabályokat, melyek 
a term elés növelésére, az áruválaszték 
gazdagítására, a minőség m egjavítására 
u tasítják  a  vállalatokat, ugyanakkor 
tiltják  az árem elést, a  m inőségrontást, 
az elavult term ékek további gyártását 
stb.

Az áruellátási zavarokat Lengyelor­
szágban súlyosbítják még az alábbi je ­
lenségek:

— az ország területén az árutöm eg 
elosztása gyakran nem  megfelelő m ó­
don történik: e területi elosztás inkább 
formai-közigazgatási kritérium okon, 
mintsem  a  reális keresleten alapul, 
minthogy az elosztást végző hatóságok 
a  helyi piacokat csak felületesen ism e­
rik ;

— az üzletek raktározási nehézségei 
és az üzlettér kihasználatlansága, vala­
m in t a  kereskedelmi hálózat tényleges 
hiányai késleltetik a  forgalm azást;

— hasonló következményekhez vezet 
a  kereskedelem ben tapasztalható a la ­
csony foglalkoztatás és a  kereskedelmi 
dolgozók alacsony fokú szakképzettsé­
ge; ,

— a  kereskedelmi alkalm azottak pasz- 
szivitása (közömbössége és az eladási 
tevékenységben megmutatkozó kellet- 
lensége) ugyancsak korlátozó tényezőt 
je len t a  forgalmazásban.

M egállapítható, hogy a  m últban nem  
alakulhato tt ki következetes fogyasztási 
politika és fogyasztási program. A  fo ­
gyasztás szerepe eddig többnyire az ú j­
ratermelés szempontjára szűkült le, csak 
igen kevéssé érvényesült benne a m oti­
váció tényezője.

A  helyzet okai bonyolultak ugyan, 
de felism erhetők: a  gyakorlatban tovább 
é lt az az elinéletileg m ár régen tú lha la­
dott elv, hogy a  term elés — m int ke­
reseti forrás — elsőbbséget élvez. A  
m arxi elm élettel ellentétes és nem  dia­
lektikus szemlélet az értékeket elszakí­
totta a használati értéktől. Azaz gyakor­
latilag a bért elszállítottá annak anyagi 
ellenértékétől, hiszen a fizetést fel le ­
het venni akkor is, ha a  m unkaidőt 
éppen csak eltö ltjük  m unkahelyünkön, 
vagy teljesen használhatatlan dolgokat 
gyártunk, m elynek semmi esélyük arra, 
hogy a m arxi értelem ben vett áruvá 
váljanak). Ezzel az árviszonylatok e l­
szakadtak az értékviszonylatoktól, és az 
árképzés m inden elm életi m egalapozott­
ság nélkül, szubjektív módon történik, 
anélkül, hogy a különböző értékű á ru ­
cikkek ára között logikus összefüggés

lenne. Ez gazdasági zűrzavarhoz vezet, 
tényleges és látszólagos viszonyszámok 
keverednek össze egymással.

Ezek az összefüggések nem  közömbö­
sek a fogyasztás szempontjából, Rövi­
den arró l van szó, hogy nincs egységes 
értékrend, ezért az intézményes és egyé­
n i értékelések rendkívül önkényesek, a 
döntések a  tekintélyelven alapulnak, hi­
ányzik a társadalm i és gazdasági felada­
tok közötti összhang.

Nagyság és szerkezet
A fogyasztást befolyásoló első ténye­

ző a  lakosság egyéni jövedelm ének 
nagysága és szerkezete. A hivatalos s ta ­
tisztika alap ján  megállapítható, hogy 
ellentm ondás van a szocialista szektor­
ban  realizált á tlagbér nagysága és az 
élelm iszerre fordított kiadások magas 
rugalm assági együtthatód között. Ezt az 
ellentm ondást könnyen és egyértelműen 
m egm agyarázhatnánk a  piaci egyensúly 
körülm ényei között. A jövedelem való­
ban  elsődlegesen határozza meg a fo­
gyasztás nagyságát, de a fogyasztás szer­
kezetét m ár a  k ínálattal együtt határoz­
za meg, sőt kim ondhatjuk, hogy — 
élelm iszerek kivételével — a fogyasztást 
•  k ínálat jellege határozza meg.

Valam ennyien tud juk  — írja  a  len­
gyel szerző —, hogy a  k íná la t a  piac 
egyetlen területén sem stabil, nélkülözi 
a folyamatosságot, gyakran esetleges és 
nem  egyszer nincs összhangban a  ke­
reslettel.

— A könnyűipari term ékek többsége 
nem  vonzza eléggé a  vásárlóerőt, és 
ugyanígy az im portált cikkek sem elég 
vonzóak (azok a  cikkek, m elyeket a 
sorbanállók gyorsan felvásárolnak, illet­
ve melyek pult alól gyorsan elkelnek, 
a  forgalomnak csak kis részét képezik).

— A tartós fogyasztási cikkek (búto­
rok  és háztartási gépek) csupán rész­
leges k ínálata  és gyenge minősége a 
javító-szerelő szolgáltatások hiányával és 
a  szállítók (nagy- és kiskereskedelem) 
passzivitásával együtt erősen gátolja az 
értékesítést és késlelteti a  resti tutív ke­
reslet kialakulását.

— A kiadói tevékenység alacsony é r­
téke (a kereseti lehetőséget képező és 
nem  tényleges igényeket kielégítő folyó­
ira t-  és könyvkiadás, lemezgyártás) csak 
a tudatosan alacsony példányszámban 
m egjelenő „csemegék” gyors szétkapko- 
dásához vezet, de megnehezíti azt, hogy 
a kereslet a  tartós értékű kulturális 
javak  irányába terelődjön.

— A lakásépítkezés területén fennálló 
norm ák következtében a lakásm éretek 
m inim álisak és nincs lehetőség arra, 
hogy a lakók egyéni ízlés szerint ren ­
dezzék be lakásaikat.

— A szolgáltatási hálózat fejletlen, a 
szolgáltatások nem  elég differenciáltak.

— Nincs egységes és következetes gé­
pesítési program.

— Az élelm iszerpiacon jelentkező ke­
reslet voltaképpen túlm éretezett: a

Kari Klasen 
a dollárról

NSZK-
lukarókbetétek

A  Német Szövetségi 
Köztársaságban szep­
tem ber végén 230 m il­
liárd m árka volt a  ta ­

karékbetét-állom ány 
összege. Januártó l szep­
tem berig a  hitelintéze­
tek takarékszám láira 110 
m illiárd m árkát fizettek ' 
be és onnan 96.5 m illi­
árd  m árka kifizetés tö r­
tént.

Osztrák
k ü I keres kedeleni
A z  osztrák külkeres­

kedelmi mérlegben 1971 
első kilenc hónapjában 
18.95 m illiárd schilling 
összegű deficit m utatko­
zott. Ez az elm últ év 
hasonló időszakához ké­
pest 52 százalékos nö­
vekedést jelent.

K ari Klasen, a Deut­
sche Bundesbank elnöke 
szerint az Egyesült Á lla­
m oknak még a v ilág va­
lu tá inak átszervezése 
előtt le kell értékelnie a  
dollárt.

A ham burgi Tengeren 
tú li K lubban ta rto tt elő­
adásában közölte, hogy 
a  „Tizek csoportjának” 
valu táris problém ákkal 
foglalkozó legközelebbi 
értekezletére novem ber 
22-én és 23-án, Rómában 
kerül sor. K lasen sze­
r in t az ebbe a  csopor­
tosulásba tartozó orszá­
gok a  valu ták  3 száza­
lékos fluktuálást enge­
délyező rögzített á tvá l­
tási árfolyam rendszerhez 
szándékoznak m inél h a ­
m arább visszatérni.

Ford-nyereség
A  Ford Művek 1971. 

harm adik negyedébm 86 
millió dollárnyi nyeesé- 
get é rt el. Az elm űt év 
hasonló időszakában73,9 
m illió dollár üzleti iye- 
reséget é rt el a  v á lh la t 
Az üzleti forgalom «fé­
ke 1971 harm adik ne­
gyedévében 3,8, 1970 ha­
sonló időszakában 3,4 
m illiárd dollár volt

Algériai 
földgá zveze lé l

A  Sonatrach algériai 
állam i vállalat és a  Wil­
liams Brothers Engine­
ering  Company amen kai 
cég képviselői Algí'ban 
a szaharai Hassir, Idei­
ből M arokkón és Sib- 
ra ltáron  keresztül dgé- 
riai földgázt Nyigat- 
Európába vezető cs5ve- 
zeték építését előkéizítő 
műszaki tanulm áiyok 
fo ly tatására vonatozó  
szerződést írtak  alá. A 
csővezeték A lgériát Spa­
nyolország, F rancáor- 
szág, 'Észak-O laszorság, 
Svájc, a  Ném et Szövet­
ségi K öztársaság és Bel­
gium  ipari központjai­
val kötné össze.

Zsiguli-hajó
A z  asztrahányi hajó­

gyárban másfél hónappal 
a  határidő  előtt vízre- 
bocsátották a  Szovjet­
unió első kísérleti gép­
kocsiszállító hajóját, 
am elyet a  Folyami Ha­
józási M inisztérium 
konstruktőr-irodájában 
terveztek. A gyár dol­
gozói a  hajónak „Zsigu­
li” nevet adtak, m ert 
legfontosabb feladata az 
lesz, Hogy a  volgai gép­
kocsigyárban készülő 
au tókat vízi úton e lju t­
tassa az  ország külön­
böző részébe.

Az új hajónak term é­
szetesen több, egymás 
fe le tt elhelyezkedő fe­
délzete van, s  ezeken 
összesen négyszáz Zsigu­
li t  képes elszállítani.

Japán
fizetési mérleg

A  japán fizetési m ér­
leg többlete idén szep­
tem berben az augusztusi 
3304 millió dollárról és 
a  tavaly szeptem beri 393 
m illió dollárról 261 m il­
lió do llárra csökkent. A 
japán  pénzügyminiszté­
rium  szerin t a  szeptem ­
beri többlet összege a 
legalacsonyabb idei szin­
te t képviseli.

családi költségvetésekben az élelmiszer­
re  fordított kiadások aránya és rugal­
m assága túl nagy, bár az .élelmiszerárak 
viszonylag még mindig túl alacsonyak, 
az iparcikkárak tú l magasak. Az élel­
m iszerre fordított kiadások ilyen magas 
arányával csak néhány gyengén fejlett 
európai országban találkozunk.

Mindez azonban csak másodlagos oka 
annak a  látszólagos ellentm ondásnak,, 
am ely a  magas átlagjövedelem és az 
élelmiszer iránti kereslet nagyfokú ru ­
galmassága között fennáll. Az elsődleges 
ok: a  jövedelmek szerkezete.

A családi költségvetések vizsgálatával 
kapcsolatos eredmények alapján meg­
állapítható, hogy az alacsonyabb jöve­
delmű csoportok közé főként a nagyobb 
létszámú családok sorolhatók; ebből a rra  
következtethetnénk, hogy az egy család­
tagra ju tó  jövedelemösszeg képezi az 
élelmiszerkereslet magas rugalm asságá­
nak objektív előfeltételét.

Az élelmiszerfogyasztás magas a rá ­
nyára Íratással van az is, hogy LengyeL- 
országban igen magas a szociális indí­
tékú foglalkoztatás, továbbá, hogy egy­
re  nagyobb a nyugdíjasok, a  járadékok­
ból és ösztöndíjakból élők száma.

Ami az árak  fogyasztást befolyásoló 
hatásá t illeti, ez a hatás természetesen 
nagy, de inkább közvetett. E nnek  két 
oka van:

1. Az adm inisztratív úton m eghatá­
rozott árak stabilabbak az áruválaszték­
nál, ezért a  fennálló ár egyáltalán nem  
jelenti azt, hogy az á rra l je lzett*áru a 
kívánt helyen és időben létezik, kap­
ható (sokszor előfordul, hogy megszün­
tetik  az adott áru  gyártását).

2. Piaci egyensúly hiányában m ár 
csak a  kereslet-kínálat szerkezeti disz­
harm óniája form ájában is rendszeresen 
három  árfajtával van dolgunk;

— közszükségleti cikkek ára  (az áru  
csoporton belüli választéki helyettesít­
hetőség igen nagy), ahol az ár általában 
nem  akadályozza a szükségletek kielé­
gítését (élelmiszer, egészségügyi cikkek, 
mosó- és tisztítószerek stb.), de megne­
hezítheti a kereslet frekvenciájának a 
m agasabb rendű cikkekre történő á t­
vitelét,

— magas áron forgalomba hozott ke­
resett, a ttrak tív  cikkek, melyek alacsony 
kínálatukra való tekintettel m indig ta ­
lálnak olyan vevőt, ak it az á r  nem 
riaszt; el,

— olyan cikkek viszonylag túl magas 
ára, ahol minőségi okok és más okok 
m iatt a  kereslet lanyha,

Látszólagos alternatíva
M iután a  szerző áttekintette a lengyel 

fogyasztási szerkezet korábban kialakult 
problém áit, rám utat arra, hogy olyan 
rendszer lenne célszerű, am ely operatív- 
stratégiai tervekre épülő egymással köl­
csönösen összefüggő alrendszerekből 
állna, és maguk a  tervek csupán egyet­
len kötelező' — legfelső szinten m eg­
adott — gazdasági m utatót ta rta lm az- ' 
nánák. Ez a mutató a nettó eredm ényt 
(mennyiségi vagy százalékos kifejezés­
ben) fejezné ki, vagy esetleg az elért 
eredménynek csupán azt a részét, am ely 
az áljam i költségvetést vagy vajdasági 
(megyei) költségvetést illeti.

A term elés helyes szerkezete k ia la­
kításának feltétele a termelési tényezők 
és a  gazdasági tevékenységgel kapcsola­
tos eszközök természetes befektetése és 
term észetes áramlása.

A fenti javaslattal kapcsolatban bő­
vebb m agyarázatra szorul az a kérdés, 
van-e lehetőség a természetes áram lá­
sokra épülő gazdálkodás bevezetésére a 
szigorú elosztási rendszer helyett ak ­
kor, am ikor annyi hiánnyal kell szá­
m olnunk és a  „m eghaladja erőnket” 
érv m ár-m ár m inden vitá t berekesztő 
nem zeti jelszavunkká vált. Ez az érv 
valóban kivédhetetlen — ha a meglevő 
rendszerek és teltételek változatlanságá­
val számolunk. De sok -mindenre fu t­
hatná erőnkből, ha felszámolnánk a  köz­
ponti elosztáson és korlátozáson alapuló 
gyakorlatot, ha többé nem fékeznénk a 
mechanizmusok menetét, hanem  m eg­
olajoznánk!

Legfőbb ideje, hogy m egszabaduljunk  
attól a fejlődést alcadályozó félelemtől, 
am it a „terv vagy piac” alternatívának 
a piac javára történő elhajlása m iatt 
érzünk. Ez az alternatíva csak látszó­
lagos. Az, am it ma piacnak nevezünk, 
a  termelőeszközök szocialista tu lajdo­
nának körülményei között rendszerint 
irányítható  mechanizm us és nincs — 
vagy legalábbis nem  lehet — semmi kö­
ze a spontenaitáshoz. Az, am it m a gaz­
dasági tervezésnek nevezünk, voltakép­
pen s ta tik a , tehetetlen, rendkívül aka­
dozva m űködő rendszer; ebben a  rend­
szerben a  fékek túlsúlyban vannak a 
gyorsító berendezésekkel szem ben!

(Folytatjuk)

— PERISZKÓP------------------------------
•s

Anglia „európai ugrása”
Hatnapos vita után, am elyben több m int 200 képviselő jelentkezett szólásra 

— az angol alsóház megszavazta a  Közös Piacba történő belépést.
A különböző angol gazdasági visszhangokból lényegében két következtetés 

adódik. Az első az, hogy N agy-Britannia belépése közvetlen gazdasági nehézsé­
geket okoz m ajd: -az élelm iszerek és fogyasztási cikkek drágulását idézi elő és 
m egterheli a  fizetési mérleget. M ásrészt valószínű, hogy a  nagyobb vámmentes 
piac megnyitása gazdasági előnyöket és m indenekelőtt a  gazdasági fejlődés 
dinam izm usának m eggyorsítását eredményezi. Ennek a  nézetnek a  képviselői 
(például a londoni Economist legutóbbi tanulm ánya), a rra  hív ják  fel a figyel­
met, hogy a  gazdaságfejlesztés évi fél százalékos meggyorsítása egym illiárd 
fontnyi többlet-term éket jelent. Ennek igen' tekintélyes része export term ék lévén, 
megjelenése jav ítja  a külkereskedelm i m érleget és ezzel csökenti a  fizetési m ér­
legre nehezedő terheket.

Természetesen a csatlakozás hívei és ellenfelei politikai, illetve gazdasági 
meggyőződésük szerint adnak kisebb vagy nagyobb súlyt az előnyöknek, illetve 
hátrányoknak.

Annyi m indenesetre tény, hogy az adott helyzetben m indenekelőtt a terhek 
és hátrányok számolhatók ki világosan! N agy-Britanniának természetesen hozzá 
kell já ru ln ia  a Közös Piac költségvetéséhez. Ezt a hozzájárulást a  bruttó  tá rsa­
dalmi össztermék bázisán számolják. 1973-ban e kulcs szerin t Angliának 120 
millió fontot kell fizetnie. Azután ez az összeg évenként fokozatosan emelkedik 
és 1977-ben eléri a  300 millió fontot. Em ellett az em lített öt esztendős időszakban 
Nagy-Britanniának körülbelül 190 millió fonttal hozzá kell járu ln ia az Európai 
Beruházási Bank alaptőkéjéhez. Ebből az összegből 38 m illiót azonnal be kell 
fizetnie. Az úgynevezett M ontánunió tagsága újabb 24 millió fontba kerül.

Az egyenleg m ásik oldalán a  közös piaci kasszából Nagy-Britannia csak m int­
egy 20 millió fontot kap 1973-ban, és ez az összeg 1977-ben sem haladja meg a 
100 milliót. A nettó hozájárulás terhei ilymódon az átm eneti időszakban évi 120 
millió fontról körülbelül 200 millió fontra nőnek, am i term észetesen teljes egé­
szében a b rit fizetési m érleget terheli.

Az em lített, viszonylag egyszerűen kiszám ítható terhelésen túlm enően befo­
lyásolja m ajd  N agy-Britannia gazdasági helyzetének alakulását a vámok foko­
zatos illeszkedésének folyam ata: egyrészt a N agy-Britannia és a Közös Piac közötti 
vámok megszüntetése, m ásrészt a b rit külső ta rifa  hasonulása a közös piaci ta ri­
fához. Jelenleg az angol vám falak m agasabbak a  közös piaci külső tarifánál. Maga 
Rippon is, aki N agy-Britannia részéről a  csatlakozási tárgyalásokat vezette, kény­
telen volt elismerni, hogy ez újabb járulékos terheket eredményez. Szerinte az 
em líte tt kiegyenlítődési folyam at a fentebb kiszám ított közvetlen terhekkel együtt 
1977-ben körülbelül 500 m illió font járulékos súllyal nehezedik m ajd a b rit fizetési • 
mérlegre.

A fizetési m érleg-problémákon túlm enően a  közvéleményt leginkább a Közös 
Piac agrárpolitikájának elfogadása,, illetve ennek gazdasági következményei fog­
lalkoztatják.

A belépési feltételek szerint az ötéves átm eneti időszak során h a t fázisban 
kell hozzáillesateni a  b rit rendszert a  Közös Piac mezőgazdasági árrendszeréhez.
Ez hivatalos beismerés szerint is azt jelenti, hogy az em lített időszakban évi 2,5 
százalékkal em elkednek a b rit élelm iszerárak. (Ebben term észetesen nincs benne 
az inflációs folyam at során bekövetkező, ennél általában nagyobb arányú drá­
gulás; az em lített árem elkedés tehát járulékos, és kifejezetten a  közös piaci be­
lépés következménye.) A Financial Times szerin t N agy-Britanniában a háztartási 
kiadások körülbelül 25 százalékát költik élelmiszerre. Ezen az alapon évi 0,5 szá­
zalékos létfenntartási költség-emelkedést számolnak.

A közös piaci-csatlakozás hívei ezzel szemben azzal érvelnek, elsősorban, hogy 
a mezőgazdasági árszínvonal emelése stim ulálni fogja a  b rit mezőgazdasági te r­
melést. Ennek következtében — e szakértők állításai szerin t — az ötéves átm e­
neti időszakban a  mezőgazdasági term elés 8 százalékkal növekszik és így jelen­
tősen csökkenteni lehet a (belépés következtében egyébként megdráguló) élelmi- 
szerimportot.

Látnivaló, hogy ebben a vonatkozásban a következmények m ár kevésbé’k i­
számíthatók. A vitás álláspontok között csak a fejlődés tényleges alakulása dönt­
het. Annyi kétségtelen, hogy két egymással ellentétes folyam at játszódik le. A 
pozitív oldalon: a b rit mezőgazdaságban a  gazdasági egységek átlagos nagysága 
lényegesen optim álisabb, m int a  Közös Piac átlagszínvonala. Em ellett jóval m a­
gasabb szintű a  gépesítés és a  racionalizálás szintje is. Ugyanakkor kétségtelen, 
hogy az em lített előnyök ellenére Anglia továbbra is mezőgazdasági im portőr 
m arad, s ebben az értelem ben csatlakozása még akkor is pénzügyileg negatív 
eredm ényeket hoz, ha egyébként stim ulálja a mezőgazdaságot.
, , Éppen ilyen nehezen szám ítható ki a csatlakozás hatása az angol iparra. A
Neue Züricher Zeitung egyik legutóbbi száma, amely kifejezetten az angol ipar 
szempontjából vizsgálja a belépés várható következményeit, a következőket álla­
p ítja  meg: „A b rit ipar bizonyos kijrei azt a  véleményt képviselik, hogy a  rövid­
le járatú  hátrányokat a csatlakozás jelenleg alig felm érhető hosszúlejáratú előnyei 
legalábbis kompenzálják. Más megfigyelők szerint azonban a b rit ipar a  csatla­
kozás következtében katasztrófa felé halad.”

A csatlakozást támogató angol gazdasági körök lap jai is, m in t a m ár idézett 
Economist és a  F inancial Times, beismerik, hogy a  csatlakozás következtében 
általában az eddig is nemzetközi szinten működő nagy angol trösztök verseny- 
képessége javul, míg a közép- és kisüzem ek nehéz helyzet elé kerülhetnek. Az 
em lített két lap kom m entárjainak vizsgálatából az derül ki, hogy a  csatlakozás 
hívei leginkább egy nagyszabású export-fellendülésben reménykednek. Abból 
indulnak ki, hogy a  Közös Piac belső kereskedelme az utóbbi évtizedben négy­
szeresére nőtt. Ugyanakkor Angliának a  jelenlegi Közös Piac felé irányuló ex­
portja csak háromszorosára. A csatlakozás ezt a fáziskülönbséget kiegyenlítené 
és a  nagyobb piac dinam ikája egyben lehetővé tenné a legversenyképesebb brit 
vállalatok, valam int a megfelelő közös piaci konszernek fúzióját. •

Érdekes, hogy a b rit csatlakozást egyébként támogató Neue Züricher Zeitung 
az em lített angol sajtóhangoknál sokkal szkeptikusabban ítéli m eg a helyzetet.
A svájci lap az egyes iparágakra vonatkozóan a következőkre h ív ja fel a  figyel­
m et: 1. A nagyrészt állam osított b rit nehézipar esztendők óta komoly struk turális 
problém ákkal küzd. A csatlakozás következtében szembe kell néznie a nyugatné­
m et és francia nehézipar fokozódó versenyével. Ennek következtében a  b rit szén- 
és acéLipar visszaesése inkább erősödni, m int gyengülni fog. 2. A leggyengébb 
helyzetben a  b rit hajóépítőipar van, am ely m ár eddig is a  nyugat-európai és 
japán konkurrensek rendkívül erős nyom ásának volt kitéve. Ennek következté­
ben elengedhetetlenné válik a  b rit hajóépítőipar radikális racionalizálása, ami 
az egyes vállalatok gyenge pénzügyi helyzetében a  bukások általános sorozatához 
vezethet. 3. A gépgyártó- és fém iparban a  kis- és középnagyságú üzemelj körében 
rendkívüli pesszimizmus uralkodik. Ebben az ágazatban csak a  lényegében egyetlen 
konszernné összefogott autó ipar szemléli optim izm ussal a  helyzetet. I tt  is fel kell 
hívni azonban a  figyelm et arra , hogy a  b rit autó ipar a nyugat-európai piacon 
ara to tt legutóbbi sikereit elsősorban a p ro fitrá tá t erősen csökentő erőszakolt á r­
leszállításoknak köszönhette.

Az em lített aggodalmak term észetesen nem  változtatnak azon az alapvető 
tényen, hogy a nagyobb piacnak elvben stim ulálóan kell hatn ia a  b rit gazdaság 
fejlődési ütemére, am ely eddig messze elm aradt a  f Közös Piac átlagos fejlődési 
ütem e mögött. Azt is figyelembe kell venni, hogy London továbbra is a nem zet­
közi pénzpiac és nyersanyagpiac egyik központja, am i az új helyzetben meg- 
könynítheti a  gazdasági expanziót. Mindez azonban jelenleg még számszerűen 
nem rögzíthető és elvben is csak esetleges, hosszúlejáratú következmény. így az 
előtérben továbbra is a  világosan kiszám ítható rövidlejáratú hátrányok állanak.
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A TÍZEK KLUBJA

Termelőszövetkezeti segítség
A pozitív példa tanulságos és egy-egy 

jól gazdálkodó termelőszövetkezetről 
tíz közlemény is megjelenik a sajtóban, 

•a rádióban, a tv-ben. A rosszul gazdál­
kodó tsz-ek közül viszont minden hu­

szadikról, ha szó esik. Pedig tanulság 
' ezeknél is akad bőven.

Ebből az elhallgatott, rosszul gazdál­
kodó csoportból most a -Szerep község­
ben Bocskai tsz-szel szeretnénk foglal­
kozni.

2 0  é v  — 2 2  v e z e t ő s é g
A szerepi Bocskai Tsz, Püspökladány­

tól 12 km-re fekszik. A szövetkezet, 
fennállásának 20 esztendeje alatt a tag­
ság 22-szer választott új vezetőséget. 
(Volt tehát olyan év is, amikor kétszer.) 
A terméshozamok és a jövedelmek az 
elmúlt évtizedben alig változtak; csak­
nem mindéin évben mérleghiánnyal zár­
ták az esztendőt. A Bocskai, fennállásá­
nak utolsó évében, 1969-ben (egy ország­
szerte jó termésű évben) 4,8 millió fo­
rint hiánnyal zárta a mérleget.1

Nos, ezt az ötezer holdas rossz gaz­
daságot vette vállára a szomszédos ,,Zöld 
Mező” Tsz, amelynek területe jóval ki­
sebb (3500 kh) volt. A „Zöld Mező” el­
nöke, Tóth Sándor — a tizek klubjának 
tagja — lett az új téeszelnök.

Hogy milyen áldozatot és erőfeszítést 
követelt a „Zöld Mező” kollektívájától 
ez az egyesülés, azt jól érzékelteti, hogy
1969-ben az egy tagra jutó jövedelem a 
„Zöld Mezőben” 29,8 ezer forint, a Bocs­
kaiban 14,5 ezer forint volt; az egy 
szántóegységre jultó tiszta vagyon a 
Zöld Mezőben 10 ezer forint, a Bocs­
kaiban két és félszer kevesebb, mind­
össze 4 ezer forint volt.

Ma már általános elv, hogy minden 
vállalat megfizetteti az általa nyújtott 
szolgáltatást. Erre az elvre épül például 
a szaktanácsadás rendszere, vagy a 
bábolnai kukoricatermesztési technoló­
gia stb. A Zöld Mező azonban te l je s e n  
in g y e n e se n  so k k a l tö b b e t a d o tt a Bocs­
kainak, minit szakmai tanácsot: a g a z­
dag  ts z  m e g o sz to tta  v a g y o n á t és jö v e ­
d e lm é t a le ro m lo tt, c ső d b e  ju to t t  s z o m ­
szé d d a l . . .

A püspökladányi Zöld Mező az egyesü­
lés révén ugyanakkor kibővítette takar­

mánytermő területét, állattenyésztése ta­
karmányból önellátóvá vált — a sze- 
repi földek termőképességének megja­
vítása nyomán. ,

15  m illió s  v íz k á r , d e . . .
Megemlítendő, hogy ezzel az egyesü­

léssel a Zöld Mező kollektívája — mint- 
hogy véget vetett a Bocskai évtizedes 
krónikus mérleghiányának — nagy se­
gítséget nyújtott a népgazdaságnak is: 
eg g ye l k e v e se b b  Vett' a z  á lla m i se g ítsé g ­
re  s zo ru ló  n a g y  t s z - e k  szám a .

Az egyesült tsz első esztendeje, az
1970-es év nem volt szerencsés. 67 mil­
lió forint értékű bruttó termelést tervez­
tek, a valóságban azonban csak 52 mil­
lió forint, a tervezettnél 15 millió forint­
tal kevesebb lett a bruttó termelés. A 
bevételkiesés oka a vízkár volt. Hivata­
los felmérés szerint a Zöld Mező víz­
kára 1970-ben elérte a 15 millió forintot. 
A tsz területéből 2000 kh, 25 százalék 
víz alá került. A vizesedés olyan mér­
tékű volt, hogy a szántóterület 10 szá­
zalékát a belvíz miatt még 1971-ben sem 
tudták bevetni. A szakvélemény szerint 
az 1970-es vízkár következményeit csak
1973-ra tudják teljesen megszüntetni.

Az átvett mérleghiányos tsz-en és az 
elemi csapáson kívül nagy pénzügyi ne­
hézséget okozott a tsz nagyarányú be­
ruházása. A tehénistállók rekonstrukció­
ja, az új sertéstelep és a takarmányfel­
dolgozó építése 60 millió forint beruhá­
zását tette szükségessé mintegy három 
esztendő alatt.

Eme nehézségek ellenére a Zöld Me­
ző az 1970-es esztendőt m é r le g h iá n y  n é l ­
k ü l  zá r ta . Sőt, az egykori Bocskai Tsz 
tagjai — a Zöld Mező régi tagságával 
együtt — átlag 24,6 ezer Ft jövedelmet 
kaptak az 1970-es esztendőben. A volt 
Bocskai tagok számára az egjtesülés az 
elemi csapások ellenére c sa k n e m  m e g ­
k é ts z e re z te  a kö zö sb ő l szá rm a zó  jö v e d e l­
m e t. (A régi Zöld Mező tagságának jö­
vedelme azonban csaknem 20 százalék­
kal csökkent.)

Hogyan tudták ezt a pénzügyi ^cso­
dát” megvalósítani? Ügy, hogy 26 mil­
lió Ft hitelt vettek fel (az előző öt 
évben hitel nélkül gazdálkodtak) és a

Üzemi tapasztalatok
Brigádverseny az erdőgazdaságban

A Balatonfelvidéki Erdő- és Fafeldol­
gozó Gazdaságban tizenkét éve alakultak 
az első brigádok, melyek a szocialista 
címért küzdöttek.

Kezdetben mindössze hat brigád 56 
tagja versenyzett, ma pedig 115 brigád 
816 taggal. A számszerű növekedéssel 
párhuzamosan a minőségi követelmények 
is nőttek.

A szocialista brigádmozgalom legered­
ményesebb éve 1970 volt, amikor a fel- 
szabadulás negyedszázados évfordulója 
tiszteletére 94 brigád 659 tagja tett válla­
lást 3 millió 680 ezer forint értékben. 
A brigádok többsége teljesítette felaján­
lását : a verseny 11 millió 196 ezer forin­
tos eredménnyel zárult.

A verseny indítói, de maguk a brigádok 
is, állandó figyelemmel kísérik a válla-

Aszáiyban segített az öntözőhajó
A Hódmezővásárhelyi Állami Gazda­

ságban a korszerű esőztető berendezések 
mellett a nyári időszakban igen jól hasz­
nosítottak a gazdaság öreg öntözőhajóját.

A tiszai holtággal határos Atkaszigeten 
valamikor a ' legkorszerűbb esőztető be­
rendezésnek számított a hajó. Ma ■ már 
üzemeltetése, a csatornák fenntartása, 
tisztítása meglehetősen költséges. Amikor 
azonban nagy az aszály, mindig elindít­
ják, annál is inkább, mert nagy szükség 
van rá. Atkaszigeten a jó minőségű föl­
deken hibridkukorica-vetőmagot termel­
nek.

A hajó három és fé r  kilométer hosszú 
csatornarendszerben közlekedik, miköz­
ben két oldalt egyaránt kilencven-kilenc- 
•ven méter távolságra sugározza a vizet. 
Egy menetben tíz milliméter mesterséges

Zöld Mező csaknem 7 millió Ft-ós biz­
tonsági tartalékát 1970-ben teljesen fel­
élték.

Az elmondottakból is kitűnik, hogy 
1971 még nem tekinthető normális év­
nek a Zöld Mezőben. Biztonsági tarta­
lékuk nincs,' az ez évi árbevételt még 
csökkenti a víakár hatása, a talaj meg­
romlott szerkezete, ráadásul az idén még 
szárazság is sújtotta azt a" vidéket; to­
vábbá m e g  k e ll k e zd e n iü k  a h ite l v is z -  
s za fiz e té sé t.

A p ró  m a g v a k  — n a g y  p én z
A Zöld Mező Tsz-nek kiegészítő üze­

mei nincsenek. így csak saját termelé­
sének növelésével viselheti el a meg­
növekedett pénzügyi terheket.

Biztonságos alapot nyújt a jövedel­
mező gazdálkodáshoz a Zöld Mező sza ­
kosodása , az aprómagvak, illetve: Vető­
magvak termesztésére, és az, hogy a 
Zöld Mezőnek több m in t e ze r  ho ld  ö n -  

‘ tö zé sre  b e re n d e ze tt s zá n tó te rü le te  van .
A specializált és öntözésre berende­

zett területen például magról vetett 
hagymát Is termelnek, amely az idén 
is 140 mázsás átlagtermést adott.

Nem ritkák a negyedkilós vöröshagy­
mák sem az új magyar gödi fajtából. 
Itt legkevesebb 30 ezer Ft a holdankénti 
bruttó bevétel. S minthogy magról ve­
tették, feleannyi a költsége, minit a ha­
gyományos, dugványról vetett makói 
hagymának.

Hasonlóan, holdanként 172 mázsás ter­
méseredménnyel termelték a gülbaba 
burgonyát, zömmel vetőgumónak, ami­
kor a burgonyatermesztós hozamának 
országos átlaga 55—60 mázsa holdan­
ként.

Vetőmagtermelésük slágerei közé az 
uborkamag, a paprikamag és a hib­
ridkukorica tartozik. A 300 holdnyl 
uborkamag-termesztő terület termésát­
laga 2 mázsa volt, ami négyszerese az 
országos átlagnak. A heterozisos para- 
dicsommag-termesztéssel pedig 200 ezer 
Ft holdankénti hozam is elérhető.

A Zöld Mező 500 holdnyi vetőmagter­
melő területén — ami nagy szakértel­
met igényel — az ái'bavétel 6—7 millió 
Ft, ehhez járul még a tekintélyes rizs- 
termelés (kb. 300 kh). Ezek a Püspök­
ladányon hagyományosnak nevezhető 
öntözéses növénytermesztési ágazato-k 
szolgáltatták a múltban a Zöld Mező 
Tsz jövedelmének a bázisát.

M eg d u p lá zn i a  t e r m e lé s t
Az egyesülés után, a terület és a tag­

ság megkétszerezésével a régi jövedelmi 
források szűknek bizonyultak. Legalább 
is meg kell kétszerezni a bruttó terme­
lést — viszonylag kevesebb munkaerő- 
ráfordítással —, hogy a tagság (és a 
népgazdaság) igényét kielégíthessék, és 
egyben a korábbi jövedelmi, színvonalat 
a nagy és új Zöld Mezőben újból elér­
hessék.

Ezt a feladatot célozzák az említeti 
hitelek és beruházások, amelynek terhe­
it a tsz máris viseli, de gyümölcseit csak 
évek múltán élvezheti.

A tsz 1000 kh. zömmel öntözhető lu- 
cernaterületet alakít ki, amelyhez zöld- 
liszttermelő üzemet létesítenek; a búza 
holdankénti 13 mázsás átlagtermését 20 
mázsára, a kukoricáét 30 mázsa fölé kí­
vánják emelni, ami a hozamok 60—70 
százalékos növelését . jelenti néhány év 
alatt. Ezek a hozamnövelési tervek meg­
alapozottak, az eddigi eg yes  tá b lá k b a n  
e lé r t e r e d m é n y e k  bizonyítják, hogy ilyen 
termésátlag Püspökladányban reális cél­
kitűzés.

A feltételt e nagyobb terméshozamok­
hoz a most folyó belvízrendezési mun­
kákkal teremtik meg, 1971-ben 900 hek­
tárt, 1972-ben 600 hektárt, ö ssze sen
m in te g y  2600 h o ld a t m e n te s í te n e k  a  b e l­
v iz e k tő l .

A növénytermesztés mellett fejlesztik 
az állattenyésztést is. 5000 hízósertést 
bocsátanak ki a közösből,- és 25 ezer 
darabból álló törzsliba állománnyal ren­
delkeznek, amely a tenyésztés bázisát 
adja. Az állatállomány részére megter­
melik a szükséges takarmányt. Arról is 
gondoskodnak — a szomszédos Nádud­
varon épülő közös takarmánykeverő 
üzem építésével — hogy a takarmány 
olcsó legyein, mert ez a jövedelmező ál­
lattartás : egyik feltétele.

M e ste r k é lt  a k a d á ly
A fejlődés perspektívái ugyan biztató­

ak, de nem mentesek az ellentmondá­
soktól.

Amint láttuk a régi Zöld Mező Tsz 
tagságának személyi jövedelme 1970-ben 
az előző évihez képest 20 százalékkal 
csökkent. Ha visszaállítják a korábbi 
jövedelemszinitet — ami a kollektíva 
jogos igénye—, akkor ezért az érvé­
nyes adóügyi rendelkezések szerint 
„bümtetéspénzt” kell fizetniük. Ha 
ugyanis egy tsz-ben a személyi jövedel­
mek növekedése meghaladja az évi 2 
százalékot, akikor progresszív jövedelmi 
adóval sújtják.

A Zöld Mező Tsz-t a múlt évi bel­
vizekkel rendkívüli természeti csapás 
sújtotta, ehhez jött még az egyesülés 
a krónikusan mérleghiányos Bocskai 
Tsz-szel. Ezekbe a csapásokba ugyan 
az új gazdaság nem bukott bele — de 
a pénzügyi csőd szakadékénak szélére 
került, mert hitelekkel és biztonsági 
tartalék nélkül kell vezetni a 870 tag­
nak megélhetést biztosító gazdaságot.

Ilyen körülmények között esetleg mél­
tányos lenne, hogy a pénzügyi szervek 
átmenetileg segítséget nyújtsanak a ne­
héz helyzetbe került, egyébként jól gaz­
dálkodó .tsz-kollektívának.

Megjegyzendő, hogy az adott konkrét 
esetben a jövedelemszabályozás merev 
alkalmazása megnehezíti a pénzügyi 
bajokkal küszködő tsz-gazdálkodás meg- 
szilái'dulását is. Ez ellentétes a jöve­
delemszabályozás céljával.

A Zöld Mező Tsz kollektívája és ve­
zetői szép példáját szolgáltatták a tsz- 
parasztsáig szocialista összetartásának és 
az önzetlen kölcsönös segítségnek. Meg­
érdemlik, hogy ebben a munkában tá­
mogatást kapjanak a pénzügyi szervek­
től is.

Lovas Márton
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Magyarország és Ausztria közötti ipari 
együttműködésből származó előnyök je­
lentősen felülmúlhatják a kelet-nyugati 
ipari együttműködés általában emlegetett 
kedvező lehetőségeit. Ennek egyik legké­
zenfekvőbb oka a földrajzi közelség.

Kevés kezdem ényezés

Másrészt mindkét ország az iparilag 
közepesen fejlett európai kis országok 
közé tartozik, s viszonylag szűk belső 
piacuk a legtöbb termék esetében nem 
teszi lehetővé az optimális sorozatnagyság 
elérését. Ugyanakkor mindkét ország vi­
szonylag keleset tud fejlesztésre, kuta­
tásra fordítani, s részben ezért, részben 
a megfelelő gazdasági háttér hiányában, 
más, iparilag fejlettebb országban kifej­
lesztett know-how-k, gyártási eljárások 
megvásárlására csak korlátozottakban 
nyílik lehetősége. — Ennek ellenére 
mindkét országnak vannak olyan ipará­
gai, ahol valóban élenjáró színvonalat 
értek el. — Végül, mind Ausztria,, mind 
Magyarország az úgynevezett „exportér­
zékeny” országok közé tartozik, éppen 
ezért k o m o ly  g o n d o t o k o z n a k  s z á m u k ra  a 
K ö zö s  P iac  ré szé rő l a lk a lm a z o tt  d is z k r i ­
m in á c ió k .

A két ország közötti ipari együttmű­
ködés az említett előnyök ellenére e lm a ­
ra d  a le h e tő sé g e k tő l. Kevés áz új kezde­
ményezés; ipari" kooperáció csaknem ki­
zárólag olyan vállalatok között bontako­
zott ki, ahol a hosszú évekre visszanyúló 
kereskedelmi kapcsolatok megfelelő ke­
retet biztosítottak a szorosabb együttmű­
ködés kialakulására. Elenyésző az úgyne­
vezett „komplett” megállapodások száma, 
ahol a termeléstől a közös Mitatáson, il­
letve fejlesztésen keresztül egészen az ér­
tékesítésig tart az együttműködés. A 
megállapodások között a gépipar vezet, a 
vegyipari kooperáció még csak kibonta­
kozóban van, a könnyű-, illetve élelmi­
szeripari együttműködés pedig szinte 
még az első lépésekig sem jutott el. Ke­
vés a mindkét ország exportlehetőségeit 
bővítő harmadik piaci kooperációs szer­
ződés.

Lassú jóváhagyás

A magyar-osztrák kooperáció csaknem 
minden előnye és problémája sűrítve je­
lentkezik a S te y r -k o o p e rá c ió b a n .

A járműipar az a terület, ahol a koo­
peráció szinte szükségszerű, mivel a 
gyors fejlődés miatti tekintélyes kutatási 
és fejlesztési költségek csak nagy sorozat- 
számrnal ellensúlyozhatok. Ez késztette 
mindkét ország járműipari vállalatait ar­
ra. hogy a kölcsönös érdekeknek megfe­
lelő tartós és szoros kapcsolatot építse­
nek ki. Az együttműködés megindítását 
mégis problémák kísérték. A Steyr-koo­
perációban résztvevő magyar vállalatok 
magatartását többé-kevésbé ta r tó zko d á s  
jellemezte, amit részben az indokolt, 
hogy ilyen jellegű megállapodások előké­
szítésében, megkötésében és lebonyolítá­
sában nem volt megfelelő gyakorlatuk. 
Emellett az ipari kooperáció előnyei csak 
hosszabb idő elteltével jelentkeznek — 
sőt egy-egy együttműködési szakasz még 
veszteséges is lehet — s ennek következ­
tében nagyobb a k o c k á za t, mint a hagyo­
mányos kereskedelmi ügyleteknél.

A vállalatok tartózkodásán túlmenően 
a kooperáció kibontakozását nehézkessé 
tette az is, hogy Magyarországon a Steyr- 
szerződés aláírói között k ü lö n b ö ző  m i­
n is z té r iu m o k h o z  ta r to zó  ü z e m e k  v a n n a k ,  
így a vállalati döntések meghozatala után 
a kooperációs megállapodásnál szükség

E X P O R T
Acélhíd külföldre

A közelmúltban a Komplex külkeres­
kedelmi vállalat szerződést kötött a kelet­
pakisztáni vasúttal 23 darab különféle 
fesztávolságú acélhíd exportjára. Az 
üzlet értéke mintegy 2 millió rúpia.

Vasúti alj a Szovjetunióba

A Beton- és Vasbetonipari Művek alsó- 
zsolcai üzemében megkezdték az előfe­
szített acélszerkezetű beton- és vasúti al­
jak sorozatgyártását. A Komplex külke­
reskedelmi vállalat 197ß-ig 120 millió fo­
rint értékben 300 ezer darabot szállít a 
Szovjetunióba.

Szovjet berendezés

A Dunai Vasműben épülő folyamatos 
acélöntőmű nagycsarnokában szeptember 
közepén tartották meg annak az óriás­
darunak a terhelési próbáit, amelyet a 
krasznojarszki szibériai nehézgépgyárban 
készítettek. Az óriásdarut szovjet szak­
emberek irányításával helyezték üzembe.

MAGYAR-GSZTRAK KOOPERÁCIÓ

Előnyök és akadályok
van felsőbb- szintű iparági, majd Koope­
rációs Tárcaközi Bizottság jóváhagyására 
is. Mindez — hasonló esetekben — azzal 
a veszéllyel járhat, hogy az események 
dinamizmusa folytál a döntés meghoza­
taláig az érdekek folyamatossága meg­
szűnhet. Ugyanakkor a Steyr-cég jól szer­
vezett, egy kézben tartott h o m o g én  k o n - 
s z e m , ahol a vezetőségnek módja van ar­
ra, hogy álláspontját, döntéseit önállóan 
alakítsa ki. joga van- az egyes üzemeket 
az ezzel összefüggő feladatok elvégzésére 
utasítani.

1968. m á ju s  18. ö t  év»*e szó ló  e g y ü tt­
m ű k ö d é s i k e re tm e g á lla p o d á s t  í r  a lá  a 
M ag y a r K ü lk e re sk e d e lm i B an k  és a 
S te y r  M üvek.

1968. d e c e m b e r 20. M eg k ö tik  az  első  
(3 év re  szóló) m a g á n jo g i s z e rz ő d é s t a 
V örös C sillag  T r a k to rg y á r  és  a S te y r  
M űvek  k ö zö tt. (A m e g á lla p o d á s  é r te l­
m é b e n  k ö zö sen  g y á r t já k  a D4KB t í ­
pus  a la p já n  k ife jle s z te tt  110 és 130 ló ­
e rő s  m o to ro k a t. A m o to r  S te y r , az  a l­
váz és a  k a ro s sz é ria  D u tra  g y á r t ­
m án y .)

1969. á p rilis  22. ö t  év re  szó ló  e g y ü tt­
m ű k ö d é s i m e g á lla p o d á s t k ö t  a  H ó d ­
m e z ő v ásá rh e ly i G é p jav ító  V á lla la t és  a 
S te y r  M üvek , a  H A M STER  t íp u s ú  m e ­
ző g azd aság i ö n ra k o d ó  ta k a rm á n y fe l­
szedő  k o csik  g y á r tá s á ra .  A te rm e lé s  
1971-ben in d u l m eg.

1970. jú liu s  16. Az Ik a ru s  és a  S te y r  
k ö t m e g á llap o d á s t. A k ö zö sen  g y á r to t t  
a u tó b u sz b a n  a S te y r  a d ja  a  m o to r t ,  a 
s e b e ssé g v á ltó t, a  h ű tő  és k ip u fo g ó  b e ­
re n d e zé s t, az Ik a ru s  oed ig  a  k a ro s sz é ­
r iá t  és az  a lv áza t.

Szaldó-problémák

További, sok esetben általánosítható 
nehézség: jelenleg a kooperációs törekvé­
sek többségükben n e m  a z ip a r  o ld a lá ró l 
in d u ln a k  k i, ahol a gyártmányfejlesztés, 
illetve a műszaki fejlődés előmozdítása 
lenne a fő cél, hanem a k ü lk e r e s k e d e le m  
oldaláról, ahol viszont a cél a devizamér­
leg javítása, a tőkés export növelése, il­
letve a tőkés exportstruktúra javítása. 
Ennek aztán nem egyszer az a következ­
ménye, hogy a külkereskedelmi szempon­
tok alapján felépített koncepció műszaki 
és termeléspolitikai háttere csak nagy ne­
hézségek árán valósul meg.

A már megkötött kooperációs megálla­
podások g y a k o r la ti m eg va ló su lá sa  során  
ú ja b b  n e h é zsé g e t je le n th e t , h o g y  eg y  e g y ­
séges osztrák v á lla la t á ll s z e m b e n  tö b b  
kooperá ló  magyar partnerrel. Áz ebből 
eredő bonyodalmak kiküszöbölésére ma­
gyar részről csúcsbizottságot hoztak létre, 
szabályozták a pénzügyi elszámolás mód­
ját, aminek lényege a kooperáció eg észé ­
n e k  nuil-szaldós megvalósítása. Ez az ad­
minisztratív intézkedés azonban végső 
soron nem változtat azon az elven, hogy 
a vállalatoknak csak az a kooperáció 
gazdaságos, amelyben a bevételek és ki­
adások vállalati szinten is egyensúlyban 
vannak. Természetesen ugyanez figyelhe­
tő meg az osztrák vállalatoknál Is, ahol 
érthetően ugyancsak arra törekednek,

I M P O R T
Telefontechnikai berendezés exportra
A Budavox jövőre 1,3 millió fontért ex­

portál telefontechnikai berendezéseket 
Angliába. Olaszországba 1 millió dollá­
rért Crossbar telefon-alközpontokhoz jel- 
fogósávokat szállít. Lengyelországgal 13 
millió rubeles üzletet kötöttek; 1972-től 
1975-ig 120 ezer vonalnyi Crossbar tele­
fonközpontot szállítanak.

Hintaszék-export
A hintaszék iránt nagy a kereslet 

Nyugat-Európában. Az Artex a legutóbbi 
Frankfurti Nemzetközi Vásáron több 
mint 1 millió márka értékű szerződést 
kötött hintaszékek és egyéb fonott és ko­
sáráruk értékesítésére.

Hitelszerződés

A Nemzetközi Beruházási Bank, vala­
mint az Ikarus gyár képviselői Moszkvá­
ban hitelszerződést írtak alá, amelynek 
alapján a Bank a magyar vállalatnak,
12,7 millió transzferábilis rubel hitelt fo­
lyósít a- járműgyártás fejlesztésére.

hogy kooperáció esetén saját egyéni, szál­
lításaik és "importjuk egyensúlyban le­
gyen.

R endezni a vámokat

A termelési szférán túlmenően a Steyr- 
kooperáció értékesítési eredményeinek 
vizsgálatánál váratlan tény került fel­
színre: a kiterjedt kapcsolatokkal és fej­
lett eladási hálózattal rendelkező osztrák 
nagyvállalat k e v e s e b b e t é r té k e s í te t t  a 
kooperációban gyártott termékekből, 
mint a jóval kisebb felvevőképességű, 
gyengébb eladási szervezettel és szerviz­
lehetőségekkel rendelkező magyar válla­
latok. E jelenség szinte egyetlen magya­
rázata az, hogy a Steyr-cég értékesítési 
részlegeinek is érthetően az üzem össz­
termelésének kereken 98 százalékát kite­
vő saját termékek eladása köti le ener­
giáját és lényegesen kisebb gondot tud­
nak fordítani az alig 2 százalékot kép­
viselő kooperációs termékek propagálá­
sára és elhelyezési lehetőségeinek felku­
tatására.

A magyar—osztrák kooperációs termé­
kek értékesítését több olyan probléma is 
gátolja, amelynek elhárítására a két or­
szág elhatározása nem elegendő. Példa­
ként az ún. szá rm a zá s i ig a zo lv á n y o k  és a 
v á m o k  kérdését említhetjük meg.

Általános vélemény szerint Ausztriá­
ban viszonylag egyszerű a származási bi­
zonyítványok kiadása. A látszólag kedve­
ző lehetőségek ellenére mégis éppen a 
Steyr-kooperáció során merült fel egy 
szinte áthidalhatatlan nehézség. A ren­
delkezések ugyanis nemcsak azt írják elő, 
hogy hány százalékos osztrák részesedés 
kötelező ahhoz, hogy a termék osztrák 
cikként élvezze az Ausztriának, mint 
GATT-, illetve EFTA-tagállamnak járó 
vámkedvezményeket, hanem azt is, hogy 
az utolsó munkafázis Ausztriában történ­
jék. A Steyr-Ikarus kooperációban gyár­
tott autóbuszok esetében kereken 50—50 
százalékos a részesedés, de a kooperáció 
természetének megfelelően a végső mun­
kafázis nem Ausztriában, hanem Magyar- 
országon történik, ezért a szigorú EFTA- 
kötelezettségnek megfelelően n in c s  le h e ­
tőség  az osztrák származási igazolvány 
elnyerésére — jóllehet az eladási lehető­
ségek kiszélesítése és a versenyképesség 
növelése érdekében ez Ausztriának is ér­
deke lenne.

Hasonló a helyzet a vámokkal.^ M a ­
g ya ro rszá g  u g y a n  n e m z e tk ö z i  ta n á c s k o ­
zá so k o n  m á r  tö b b s zö r  fe lv e te t te ,  h o g y  a 
k e le t-n y u g a t i* ko o p erá c ió  k ib o n ta k o zá sa

é r d e k é b e n  a z  e zze l ö ssze fü g g ő  v á m o k a t  
á lta lá n o sa n  r e n d e z n i k e lle n e . A  nemzet­
közi szervezetek azonban az ilyen szál­
lítások marginális értéke miatt inkább a 
nemzetközi kereskedelemben n a g yo b b  
s ú ly t  k é p v is e lő  k é r d é s e k  m eg o ld á sá ra  
k o n c e n trá ljá k  e rő fe s z íté se ik e t.

A t. eddig említettekén kívül számos 
egyedi problémával is találkozhatunk, 
amelyek azonban többnyire csali egy-egy 
iparág esetében gátoljak az együttműkö­
dést. '

A textiliparban például az eltérő üzem­
nagyság miatt a partnerek, (a tíz-húsz­
ezer főt foglalkoztató magyar és a zömé­
ben kis- és középüzemekből álló osztrák 
textilipari vállalatok) gyakran nem talál­
ják meg a közös nyelvet, s  nehezen tud­
ják kialakítani a kölcsönös érdekeltség­
nek megfelelő együttműködés legcélsze­
rűbb formáit.

Az élelmiszeripar területén a magyar 
vállalatokkal kialakítandó kooperáció 
egyik akadályát jelenti, hogy az o sz trá k  
é le lm is ze r ip a rb a n  ig e n  te k in té ly e s  a k ü l­
fö ld i tő k e b e h a to lá s  é s  ezek a Cégek ke­
vés érdeklődést mutatnak a magyar vál­
lalatokkal kiépítendő kooperáció iránt.

A v e g y ip a rb a n , amelynek fejlesztése 
napjainkban világszerte előtérbe került, 
a z o s z trá k  v á lla la to k  e lső so rb a n  a n y u ­
g a t-e u ró p a i n a g y  v e g y ip a r i k o n s z e rn e k ­
k e l  k e re s n e k  k a p c so la to t és e g y ü ttm ű k ö ­
d é s i leh e tő ség e t, ily módon enyhítve az 
osztrák tőkeszegénységet, és remélve a 
gyorsabb ütemű fejlesztési lehetőségeket.

Ö sszehangolást a fejlesztésben
Általános probléma, hogy az osztrák 

gazdasági szervek Magyarországot első­
sorban, mint felvevőpiacot ismerik, s a 
„termelési háttér”, a termelési szféra, a 
magyar termelővállalatok műszaki felké­
szültsége s z in te  te l je s e n  is m e r e tle n  előt­
tük, pedig a magyar vállalatok nemcsak 
mint kereskedelmi partnerek, hanem 
mint kooperációs társak is szóba jöhet­
nének.

Két szomszédos kis ország számára az 
iparilag fejlettebb országokhoz való fel­
zárkózás érdekében a „strukturális útke­
resés” sokkal gyümölcsözőbb és hatéko­
nyabb lehet a fe j le s z té s i  e lk é p ze lé s e k  bi­
zonyos mérvű egyeztetésével. Ilyen össze­
hangolásra alkalmas területnek ígérkezik 
mindenekelőtt a vegyipar, a kohászat és 
a gépgyártás szinte valamennyi részterü­
lete, különösen akkor, ha az együttmű­
ködést a termelési szféráin túlmenően (a 
kutatások és a beruházások összehango­
lásával) az értékesítésre, sőt az azt köve­
tő kiegészítő szolgáltatásokra, például 
szervizre is kiterjesztik.

Ehhez azonban a fáradhatatlan szak­
mai munkán túlmenően kormányszinten 
is megfelelő, támogatás szükséges mindkét 
állam részéről.

Sárosi Gyuláné

Az első szocialista 
külkereskedelmi vállalat

Negyedszázados évfordulóját ünnepli az., 
első állami külkereskedelmi vállalat, a 
Hungarotex. Ez alkalomból rendezett saj­
tótájékoztatón dr. Obláth György vezér­
igazgató ismertette a vállalat eddigi tevé­
kenységét, elért eredményeit.

A Hungarotex textilkiviteli vállalat 
1946-ban alakult jogelődjéből, a Magyar 
Külíorgalmi RT-ből. A vállalat mai alak­
jában 1965-ben létesült, egyesítve magá­
ban a korábban önállóan működő Hun- 
garotexet, Importexet és a Modexet.

A  H u n g a ro te x  fo rg a lm a  (m illió  d o llá r)

E x p o r t
Im p o r t

1946
S

15

1970
140
120

25 év alatt igen sokat változtak a gaz- 
dálltódás külső és belső feltételei. Amíg 
1948—49-ben a vállalat alig húsz piacon 
dolgozott, addig ma már 108 ország cé­
geivel áll szoros üzleti kapcsolatban. 
Megváltozott a piacok szerkezete, ami 
tulajdonképpen a textilvilágpiacon vég­
bement átalakulást is tükrözi.

A szocialista országok változatlanul a 
vállalat legfontosabb kereskedelmi part­
nerei, a forgalomban való részesedésük 
egyre növekszik. A szocialista piacok igé­
nyei az életszínvonal emelkedésével 
együtt az utóbbi években jelentősen meg­
növekedtek. Ez az igénynövekedés első­
sorban a fogyasztási cikkek, tehát a tex­
til- és ruházati cikkek terén érezteti ha­
tását. E piacok megtartása érdekében 
mind termelési, mind értékesítési vonat­
kozásban alkalmazkodni kellett a megvál­
tozott igényekhez. Változtatná kellett a

piacolt „megdolgozásának” módszereiben. 
Ma már nem lehet és nem is szabad a 
hosszúlejáratú államközi megállapodások 
„karosszékéből” dolgozni.

Tőkés piacokon az elmúlt évtizedekben 
ugyancsak jelentősen változtak a textil­
es ruházati cikkekkel szemben támasztott 
igényék. A szintetikus anyagok térhódí­
tása megváltoztatta a termékstruktúrát. 
A Hungarotexnek jelenleg 10 tőkés or­
szágban működik vállalati irodája. Ha­
sonló új szervezeti formának kell tekin­
teni a külföldi vegyesvállalatokat is. 
Ilyen vegyesvállalatok működnek Ang­
liában, Spanyolországban és az NSZK- 
ban.

Az iparhoz fűződő szorosabb kapcsolat 
megteremtésére alakult az új szervezeti 
forma, a külkereskedelmi tevékenységet 
folytató értékesítési iroda. Erre az első 
példát éppen a textilipar és a ’külkereske­
delem szolgáltatta, a Pamutkülkereske- 
dejmd Irodának az elmúlt évben történő 
megalakításával. •

A vállalat 1971-ben várható forgalma 
rubelviszonylatban 1,2 milliárd devizafo- 
rint, dollárviszonylatban 740 millió devi­
zaforint. 1972-re már jelentős kötésállo­
mánnyal rendelkezik a vállalat. 1973-tól 
az exportbővítés előfeltétele a textilipari 
rekonstrukció megfelelő ütemű előreha­
ladása. A textilipar tervezett rekonstruk­
ciójából a vállalat is kiveszi részét, 
amennyibem devizahitelkonstrukciók út­
ján segít ipari partnereinek a termelés 
korszerűsítését elősegítő beruházások 
megvalósításában. Ebből a célból egy kü­
lön részleget hoztak létre, amelynek fel­
adata a különböző fejlesztési kérdések 
összehangolása.

Jfc Cs.
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É lő  c s irk e kg 24.20 31,— 36,40 29,— 29,30 34,2D 28,—

É lő  ty ú k kg 21.50 21,50 27,50 ' 25,— ' 24,80 25.— 23,—

T e jfe l Üt 17,— 24,— 30,— 22,— 36,— 29,— 24,—

T e h é n tú ró kg 14,10 20,— 20,— 20,— 16,— 24,10 14,—

T o já s db 1.80 2,— 2,— 1,70 1,80 1,80 2,—

B u rg o n y a kg 3,40 3,50 3,50 3,30 3,50 3,50 4,—

V ö rö sh ag y m a kg 4,70 *,50 5,— 6,— 3,50 4,40 6,—

F o k h a g y m a kg 13,80 — 15,— 14,— 10,— 17,50 35,—

A lm a kg 6,10 6,50 7,— 5,— 7,— 7,20 5,—

S z á ra zb a b kg 17,50 -  19,— 20,— 17,— 12,— 21,90 17,—

S zem es  te n g e r i q - 370,— 440,— - 340,— 350,— -
Á rp a q - 360,— — 420,— 400,— ' ' 310,—
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